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1. INTRODUCCION

Una caracteristica importante de la época actual en

Guatemala, es la existencia de grandes desequilibrios entre el

ritmo de crecimiento demogréfico y la produccién de alimentos o

pesar de los extraordinarios avances de la Técnica.

En algunas economia dotadas de abundantes recursos
naturales y tecnologia genera cada vez mayores excedentes; sin
embargo en el interior del pafs se presentan variados y complejos
problemas entre la produccidn y el consumo, producto de la existen-
cia de diferentes ambientes geogréficos, de distintas formas de con=
centracion de la poblacion y de desfases en el tiempo entre ambos

eventos,

Coexisten zonas que generan excedentes con otras que
son deficitarias, épocas en que se requiere importar un producto y
otras en que este mismo es exportado; perfodo en que por su abun-
dancia se pierden alimentos y otras en que sus precios son muy ele-

vados.

En este tipo de fenémeno el que ocurre en el interior
del pais lo que hace necesario introducir sistemas de comercializa-
cién modernos y eficientes a fin de ofrecer a la poblacién los pro-

ductos agricolas en el lugar preciso, en el tiempo oportuno, en las
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cantidades apropiadas y el precio adecuado. Por lo anteriormente
expuesto, el presente estudio enfoca el estado actual de la comer-
cidlizacién de la papa (Solanum Tuberosum) en el municipio de

San Juan Comalapa, departamento de Chimaltenango.

Al abordar este punto de tésis profesional, el autor estd
consiente de que se trata de un tema de bastante y amplias propor=-

ciones y que a la vez presenta miltiples problemas para su desarrollo.

1.1 Localizacién
El municipio de San Juan Comalapa esta situado
en el departamento de Chimaltenango repiblica de Guate-
mala, en la zona central del altiplano, colinda al norte
con San José Poaquil y San Martin Jilotepeque, al sur con
Saragoza, Santa Cruz Balanyé y Chimaltenango; al oeste
con Tecpén Guatemala, Santa Apolonia, San José Poaquil
y Santa Cruz Balanyd; al este con San Martin Jilotepeque
siendo estos municipios del departamento de Chimaltenango;
dicho municipio se encuentra ubicado a una distancia de
25 kilémetros de la cabecera departamental y a 82 kiléme-
tros de la ciudad capital. Tiene una extensién territorial
de 76 kilometros cuadrados (242 coballerfas, 2 manzanas,

2,681 varas cuadradas) (13).



1.3

Antecedentes

El municipio de San Juan Comalapa, desdes hace
muchos afios ha sido uno de los centros productores de
papa més importantes del pals; su participacion en la ofer-
ta de este producto tanto en el mercado interno como a
nivel internacional, ha sido significative. Observando la
importancia trascendental que ha tenido y alin tiene dicho
municipio y conociendo que su economfia estd basada en
la produccidn y comercializacién de los productos cultiva-
dos por sus habitantes, es preciso realizar un estudio de
comercializacién de la papa ya que Gltimomente &sta se
ha venido tropezando con una serie de problemas que estén
afectando la economia de los agricultores, tales como fal-
fa de almacenamiento, empaques defectuosos, clasificacisn

y seleccién,

Planteamiento del Problema

En el municipio de San Juan Comalapa, los agri-
cultores se han venido especializando en el cultivo de
la papa. Sin embargo, a pesar del tiempo, volomenes de
produccién, nivel de especializacién que han alcanzado,
esta no ha logrado un grado de comercializacién que re-

porte los mejores beneficios a productores de esta zona



1.4

1.5

4
habiéndose- obeservado calidades no adecuvadas precios
bajos en determinadas épocas del afio, efc. Es por ello
que se ha investigado y estudiado la situacién y comer-
cializacién de la papa (Solanum Tuberosum) en forma es-

pecifica.

Objetivos

1= Conocer la forma de manejo, transporte, caracteristi-
cas del mercado y mérgenes de ganancia por concepto
de comercializacién de la papa.

2~ Plantear, de rechazarse la hipbtesis, alternativas a
corto y mediano plazo, medidas encominadas a la me-
jora de la comercializacidn

3-  Proporcionar informacién que pueda ser Gtil a institu-
ciones piblicas o privadas interesadas en este tipo de

problemas.

Hipbétesis General

Los productores de papa de San Juan Comalapa, de=
parfamento de Chimaltenango, actualmente se benefician co-
mercializando su producto, de donde es aparente que no es

necesario hacer cambios en el sistema utilizado.
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23 REVISION DE LITERATURA

El objetivo préctico de un estudio sobre la comerciali-
zacibén agricola, es analizar los problemas existentes, recomendar

soluciones y estimular la evolucidn del sistema en funcién de las al-

ternativas recomendadas por otros estudios. Desafortunadamente el

pais adolece de éstos, por lo tanto en la presente parte se darén a
conocer diferentes puntos de vista de autores de reconocida capaci-
dad, con los cuales se podré tener un criterio més amplio para ana-
lizar y tratar de aportar algunas soluciones con el presente andlisis,

para solucionar de ser posible, los problemas de la comercializacian

de la papa (SOLANUM TUBEROSUM).

La comercializacin no es una disciplina recién estable=-
cida sino més bien, su aparicién se remonta a las postrimerias de las
economios de subsistencia. En la sociedad primitiva, los comunidades
que lograron establecerse en regiones generosas pudieron multiplicarse
sin mucha dificultad. A medida que progresaron estas comunidades,
el hombre comenzd a obtener més medios de subsistencia de los nece-
sarios para su vida y hallé que era desedable el intercambio de algu-
nos productos por otros. Algunas de esas comunidades fueron eficien-
tes en casi todas sus actividades; sin embargo existieron otras que so-

bresalieron en un oficio especial y el intercambio se tornd mutuamente
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beneficioso para ellos. Es asic, como nacen los primeros procesos de

los que hoy en dia se conocen como comercializacién o mercadeo

de productos (15).

Hoy en dfa, se reconoce en casi todos los paises, la posi-
cién clave que tiene el mercadeo para el desarrollo econémico y para
el desarrollo agricola en particular. El antiguo concepto en el que se
hacia &nfasis solamente en la produccién, sin considerar las posibilidades
del mercadeo, afortunadamente estdn desapareciendo. En la mayoria de
los pafses existen ahora una preocupacién general porque el fenémeno de
la produccién se considere con estrecha relacién con las posibilidades

del mercado.

La organizacién y los métodos del mercado determinan en
gran parte el desarrollo de la produccién, porque el estimulo necesario

para el campesino se logra solamente a través de un buen mercado (25).

En un senfido més general la comercializacién o mercadeo
agricola comprende todos las operaciones que lleva consigo el movimien=
to de los productos alimenticios y de las materias primas desde la granja

hasta el consumidor final.

Sélo queda excluida, ain cuando roza sus limites la elabo-

racién que cambia la naturaleza y el uso del producto o que es de ca-

rcter tan técnico que constituye en si misma una especialidad indepen=
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diente; pero incluye la manipulacién del producto en la gronja, su

elaboracidn, clasificacion y envases iniciales para mantener y rea-

lizar su calidad y evitar el desperdicio. (7).

31

Sl

METODOLO GIA

Conocimiente de la Poblacidn

Para tener un conccimiento claro de la poblacién
a estudiar, fue necesaria la observacién constante y siste=
mética de la zona de estudio. Para ello se aplicéd el
sistema de la entrevista personal, la cual consistid en for-
mular una serie de preguntos que de antemano el interlo-
cutor ha estudiado. Las entrevistas se realizaron de acuer-
do con los objetivos que se persiguen en el trabajo, lle-

véndose o cabo con productores, fransportistas, intermedia=-

rios, etc.; en forma aleatoria con el objeto de que las

respuestas fueran lo més valederas posible.

Después de cada una de las entrevistas efectuadas
con las distintas personas se llevé a cdbo un resumen de

lo més importante expresado en la misma. (2:pp. 71-83).

La seleccidn se realizd en la forma siguiente: Las

entrevistas se llevaron a cabo con agricultores de tres es-

tratos diferentes: pequefio, mediano y grande, previa
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seleccion de cada uno de ellos al azar.

Determinacién de Muestra

Al tener conocimiento claro de cuales son los es-
tratos y que éstos son los mas homogéneos entre si, se pro-
cedid a determinar el tamafio de la muestra para cada uno
de ellos. En el caso que no se tuviera determinada con
exactitud el nimero total de personas que componen cada
uno de los estratos se partird de la premisa de que éstos

son de igual tamafio y homogéneos.

De esta forma partimos del hecho de que existe un
minimo de la muestra por cada estrato, lo que permitira
determinar el tamafio exacto de la muestra cuando se llegue
a completar el minimo establecido de la misma. En ese en-
tonces, o sea cuando esté complementado el minimo, se --
tendré que determinar cuanto en porcentaje més grande un
estrato que ofro y ofros, y se podré completar el tamafio de
J§ muestra con el porcentaje de diferencia mas grande de -

un estrato con el resto de los encontrados.
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3.3  Aplicacién de la Encuesta

El método de la encuesta se aplicd a cada una de
las muestras determinadas. Para aplicar este método fue
necesaria la aplicacion de un cuestionario el cual Ilevd

una serie de preguntas encaminadas a diferenciar tecnica-
mente los estratos encontrades o priori, lo cual debe pro—
porcionar un conocimiento claro de la situacién de la co=

mercializaciédn que se llevd a cobo en el lugar,

3.4 Informocién sobre Precios

Para analizar los precios, se determinaron los prin-
cipales centros de distribucion, especialmente en los mer-
cados a los cuales se destina este producto. Asi también
se investigaron los precios que operan en la ciudad capital
de Guatemala y aquellos que se forman a tfravés de transac-
ciones con mayoristas procedentes de los paises restantes de

Cenfro América.

Para la obtencién de los precios en el municipio es=
tudiado, fue necesario que éstos se obfuvieran durante los
» - . . * . .
dias de mayor movimiento comercial®. Asi mismo se recopi-

laron precios en los niveles mayoristas y detallistas en los

* Toda la informacién recopilada en el municipio de San Juan Coma-

lapa fue como resyltado de que el sustentante realizg el Ejercito
profesional Supervisado en dicho municipio.
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registros diarios que el Instituto Nacional de Comerciali-
zacién Agricola (INDECA), a fin de establecer los mérge-

nes de comercializacién.
4:_ ANALISIS DE LA INFORMACION

4.1 Anglisis de los factores de la produccién

4.1.1  Tenencia y produccién de la tierra:

| Este punto se analizé mediante la investiga-
cién llevada a cabo por el autor en cada una de
las aldeas y érea urbana de San Juan Comalapa y
como puede observarse en el Cuadro #1, el 85% son
arrendadas, no llegéndose @ encontrar ningin otro
tipo de tenencia. Se ha llegado a establecer que
la produccién anual por agricultor se sitia desde 12
a 46 quintales por cuerca.  Es importante sefialar
que esfos rendimientos se encuentran por debajo del
promedio nacional, el cual se ha estimado en 400

H &
quintales por manzana®*,

El Cuadro #1 muestra los agricultores con

tierra propia y arrendada.

Guatemala, Comité Técnico de Asesoria a los productores y con-
sumidores de hortalizas. Recomendaciones del primer seminario
- sobre el cultivo de la papa.  Guatemala. COTAPYCH. 1975.
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CUADRO N°1

Nomero de agricultores y distribucién porcentual segin
tenencia de la tierra

Tipo N° agricultores %
Propia 111 ‘ 85
Arrendada 19 15
Total 130 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan
Comalopa departamento de Chimaltenango

4.1.2 Tamoafio de las fincas

Los agricultores sz caracterizan por ser
minifundistas, ya que al analizar el cuadro #2,
el cual se presenta a continuacidn, se observard
que el 88% de agricultores poseen parcelas cuyas
extensiones alcanzan hasta un méximo de 6.5
cuerdas de 40 x 40 varas hqbiéndc;se establecido
la existencia de un solo agricultor que posee una
méxima de 29.05 cuerdas equivalentes a 4.68

manzands.

& T ) “sp
< BiBLIOTECA 37

ENTRAL @ &}
e G B

4

: 4
>
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CUADRO N° 2

Distribucion del tamafio de las parcelas, porcentaje simple y acumu
lativo segin tamafio
-En cuerdas de 40 x 49 varas

Intervalos en

cuerdas Frecuencia % simple % acumulativo

I'="3.5 83 o4 &4
3.6 = 6.5 2 24 88
6.6 - 9.5 3 2 99
9.6 -12.5 5 4 o4
12.6 =15.5 2 2 26
15.65~18:5 4 3 99
18.6 -21.5 - - -
21.6 -24.5 - s &
24.6 -27.5 - g =
27.6 -30.5 1 1 199
TOTAL 130 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa
departamento de Chimaltenango.

4,1.3  Semilla, variedades:
La semilla que usan para sus siembras, es
la que ellos mismos producen y almacenan o la

adquieren de los productores vecinos.
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De acuerdo con la investigacién realizada,
se pudo encontrar que los agricultores no le dan la
importancia que se merece una seleccién adecuada
de semilla, ya que incluso unos utilizan papa de la
que no pueden vender debido a la prasencia de la
larba de la palemilla (GNEROCHEMA OPERCULEIA),
mientras que otfros la adquieren en el mercado La
Terminal de la ciudad capital, observando onicamen-
te de que ésta se encuentra brotada y con caracte-

risticas definidas de una variedad.

En cuanto a las variedades comerciales utili-
zadas en el municipio, el Cuadro 3 pone de mani-
fiesto el nombre de las mismas y conforme el orden
de preferencia puede verse que hay una mayor fre-
cuencia por la variedad Flor Blanca con 54% y en
segundo lugar la variedad Loman, con 25% de prefe-
rencia. El uso de estas variedades se debe a la alta
aceptacidn que tienen dentro de las emos de casa y
la industria; sin embargo, y como consecuencia o que
han ido degeneréndose, los agricultores manifiestan que
las variedades citadas acusan bajos rendimientos asf

como alta susceptibilidad a plagos y enfermedades.
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CUADRO N° 3

Nimero de agricultores y variedades utilizadas

NOMBRE VARIEDAD NUMERO AGRICULTORES %

Flor Blanca 68 54
Loman 32 25
Patrona 12 9
Utatlan 7 6
Voran 4 3
Alfa 2 2
Atzimba 1 1
TOTAL 126 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comala-
pa, Chimaltenango.

4.1.4  Analisis de svelos y fertilizacién:

Es interesante semalar, y veése Cuadro
N°4, que practicamente la mayor parte de pro-
ductores, es decir que el $8%, no efection ané-
lisis del suelo. Las causas que originan la no
realizacién de esta préctica son las siguientes:
- Desconocen la utilidad
- Desconocen la téenica

- Desconocen los canales de servicio técnico en
andlisis de laboratorio y de suelos.
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- Al hacerlos y aceptar las recomendaciones se
les dificulta encontrar en BANDESA y/u otro
mercado, el fertilizante recomendado.

CUADRO N° 4

Agricultores que efectiian o no el anélisis de suelos

Nimero de agricultores Sl NO %
128 X 98

2 X 2

TOTAL 130 2 128 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa,
departamento de Chimaltenango.

En lo referente a la fertilizacidn, existe
un alto porcentaje de productores que si la rea-
lizan. También se ha encontrado que algunos
aplican fertilizantes en forma incorre cta debido
a la falta de recursos econdmicos, de asistencia

técnica y a un adecuado abastecimiento.

Conforme la investigacién efectuada en
el campo, pudo detectarse que son varios tipos de
fertilizantes que utilizan en la primera aplicacién,
no obstante que la papa es muy exigente en Nitrd=-

geno, Fésforo y Potasio, la mayor parte de agricul=-
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tores responden a la utilizacién del fertilizante
que encuentran en oferta de donde el 35% utiliza
un dbono no completo y el 32% utilizan un comple-

to ¥y un 1% de agricultores que usan Urea de 46%.

La segunda fertilizacién, de 124, Onicamente
12 la practican, observéndose que el 42% utilizan
dbono nitrogenado, el 33% del tipo 16-20-0 y el
25% restante de la férmula 20-20-0; a pesar de que
los productores en un buen porcentaje si fertilizan,
los rendimientos por cuerda aln se sithan por debajo
del promedio nacional, lo cual es debido en parte
a la ausencia de los anéglisis de suelos que establez-
can en forma precisa los requerimientos de elementos

tanto mayores como menores de nutrientes del cultivo.

De lo anterior se desprende que los agriculto=
res en la actualidad no hacen uso racional de los

fertilizantes.

En el Cuadro N°5 se consigna los resultados

referentes a la aplicacién de fertilizantes.
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CUADRO N° 5

Nomero de agricul tores que fertilizan en la primera y segunda apli
cac idn, segin tipo

Primera aplicacion Segunda aplicacién
TIPO

N° agricultores %  N° agricultores %
20-20-0 44 35 3 25
15-15-15 40 32 « .
16-20-0 32 26 4 33
26~14-0 of 6 - -
Urea 1 1 5 42
TOTAL 124 100 12 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa
departamento de Chimaltenango.

4.1.5 Control de plagas y enfermedades:

El control de plagas y enfermedades son
précticas que. efectia el productor, sin embargo,
la mayoria de ellos realizan el control cuando
hay mayor incidencia. Conforme el estudio rea-
lizado en los distintos lugares de produccidn, se
establecién que el 63% de las plantaciones son
atacadas por la gallina ciega (PHYLLOPHAGA
SP.) y que el 22% son infestados por palomilla

(GNEROCHEMA OPERCULEIA),



4.1.6

18

Los insecticidas més utilizados son el Aldrin,
el Volatén y el Folidol, utilizéndolos el 52%, 23%
y el 19% del total de los agricultores respectivamen-
te.

En cuanto a la presencia de enfermedades, el
Tizén tardfo (PHYTOPHTHORA INFESTANS), ataca el
79% de las plantaciones y el 21% es atribuible al

agente "virus".

El control de las enfermedades se reducen a
determinadas aplicaciones de insecticidas o fungici=-
das, por lo que el 53% de los productores utilizan
el Andracol (Iiquido), el 42% el Ditame M-45 y un
2% el Aldrin; sin embargo, es notorio que algunos
utilizan para el control de plazas y enfermedades,
jobdn ambar, rinso, (en polvo). Si bien es cierto
que en la actualidad es frecuente el uso de pestici=
dos, las aplicaciones generalmente se realizan con-
forme costumbre y no bajo un estricto plan Fito=Sa-

nitario.

Costos de produccién, rendimiento, rentabilidad:

Para el andlisis de costos de produccién ren-

dimiento y la rentabilidad, se ha tomado como base
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una manzana la que es equivalente 6.2 cuerdas

de 40 x 40 varas.

Los costos de produccidn varfan a conse-
cuencia de disponibilidad de mano de obra fami-

liar y contratada, &rea sembrada, rendimiento a
obtenerse, nivel de tecnologia, precios de los in-
sumos, etc. variando éstos deniro de una misma

regidn agricola.

En el cuadro que se presenta a continua=
cidn, se detallan los costos promedio de produccién
por manzana, los cuales se consideran representati=

vos/del municipio objeto de estudio.



CUADRO N° 6
20bfEBIOT BF BRORHCKIRNSSORMANZANA SEGUN,TIRD DB GASTO

N° de Valor de cada Cunhdcd V. de cada Costo en Q.
Jornales Jornal | 2oy ei'r-&{q,: Claqeh Q.
Gustos Directos Q.662.00

Arrendamiento del terreno O Sk S 5 B
(Q.10.00 x cuB¥d e 40 \f}‘Pﬁ’W ASEIBUbOYG ‘S0 201200 Q. £0.00
Preparacion del t L J50 o0 R —— Q. 22.50
- Comellonzimot Bido sb Oﬂ;igﬂ eb bohiydine: oiansus v 750 Q. 30.00
Lebores culturales e
= Tratamiento %el%ﬁ%{?%@gsﬁ whotdmez o Ml

tilizacion v siembra (ldbores

simulténes) TN - T Q. 34.50
- Limpias y gé|za§){2 %hpl’ﬁ I.;S’EQ o QGTOR‘F‘“"‘“ 55 I8

y dos calzas) 20 1.50 " 30.00

i i5; 5 b 20te3

- Control de pﬁgh‘g‘g'en%g}'mep"] ofinsh 2ofes

dades (6 asperciones) 2 jorna-

les por aspercién 12 1.50 r _18.00 Q. 82.50
Cosecha y gastos de comercia-
lizacién
- Defeliacion . <] 1.50 . - . Q. 9.00
- Arroncadcp;gdm¢fq‘noanvmcﬁ‘fﬁ%S“Sq 22 supootoLus I nd " 37.50

y acarreo
- Tmnsporte al mercado Q.0,40 " 100,00 Q.146,50

ndiooubolq ob oibameoig 01D —_—

Materiales
- Ferhhzcnres, {variadas farmulas) . i _"10.00 Q.240.00
- Desinfezidiiaigelsahs noisbizrnos e zsioun ol oM 40g

(50 Wbs/mz) " 75,00
=~ Insecticidas, fungicidas y adherentes . tal o mtatalenies |abie " 18.00
= Alquiler bombes de fumigar y“o”&?—‘i? sb otsjdo oigisinum lsb 20

implementos " 10.00 Q.343.00

Gastos Indirectos

Admon. 5% sobre gastos directos Q. 33.13
Intereses 5% sobre 6 meses "1656
Imprevistos 10% sobre gastos
dirz:fos " 66.25 Q.115,94
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En cuanto a los rendimientos de papa, se ha
podido establecer de acuerdo a la topografia del te-
rreno que en tierras planas los rendimientos por cuer-
da ascienden a 46 quintales, mientras que en pendien=
tes el rendimiento desciende ligeramente a 44 quinta-

les por cuerda a lo que equivale a 285 quintales por

manzana y 272 quintales respectivamente.

A continuacién se presenta la rentabilidad por

manzand:

Costos totales de produccién: Q.778.44 por manzana
Produccidn comer;: idble: 250 quintales por manzana
Precio promedio de venta:* Q.4.05

Ingresos totales:  Q.1.012.50

Utilidad:  Q.234.06

Rentabilidad = utilidad % 100

Costos totales
Rentcbilidad = 31%
La rentabilidad obseﬂrvodd anteriormente se es-
tima que es normal, no obstante que los agricultores
del -municipio carecen de la asistencia técnica tanto

a nivel de produccién como de la comercializacion

*

Véase Cuadro N° 13.
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‘de su producto; sin embargo, el nivel de ingreso

total que perciben es bajo, debido a que practi=

‘camente son productores tfpicamente minifundistas.

4.2 Anélisis de Comercializacién

4,2.1

Mercado Interno:

La produccién de los agricultores de papa
de Comalapa se destina a distintos mercados y
cada uno de ellos presenta ciertas caracteristicas
que lo diferencian de uno o de otros; como ==
también en algunos casos varfan en dos o varias

operaciones comerciales.

En Guatemala, la principal utilizacién que
tiene la papa es la de consumo humano,  una base
alimenticia de la poblacién. En este aspecto ali=
menticio, la papa tiene también marcada importan=
cia ya que es uno de los alimentos que provee pro=

tefnas y calorfas @ muy bajo costo.

También es rica en minerales y vitaminas

especialmente el &cido wscorbico (vitamina C).
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CUADRO N° 7

Produccién de energia y proteina de la papa y ofros cultivos en paises
situados entre 30° Lat. Norte y 30° Lat. Sur.

Cultivo Energia disponible Proteina
- Producc ién/Hé/dia Produccién/Ha/dia
(103 K J) (Kg.)
Papa 166 1.1
Camote 167 ‘ 0.5
Yuca 154 0.2
Mafz 133 - 0.8
Name ‘ 121 { 0.6 i
Arroz 120 0.6
Garbanzo & 0.9
Frijol 40 ’ TS

Fuente: Van Der Zaag, D.E. Potato Production and utilization in the
world. Potato Resereh 19, 1976, Tomado de: Bel Informativo
del Centro Internacional de la-papa, Lima, Perd, 197. pp 19.
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CUADRO N° 8

COMPOSICION ALIMENTICIA
(100 grs. de papa blanca proporciona)

Calorfas 97  calorias
Proteinas 2.1 gramos
Carbohidratos 22.3 por gramos
Fibras 0.6 gramos
Calcio 9.0 miligramos
Fésforo 47.9 miligramos
Hierro 0.5 miligramos
Vitamina A 0.02miligramos
Tiamina (Vit B;) 0.09miligramos
Riboflamina (Vit. B2) 0.09miligramos
Niacina (Vit. B3) 1.67miligramos
Acido Ascorbico (Vit. C) 14.0 miligramos

Fuente: Lima, Pers, Apuntes sobre la papa. Lima, Pery, Ministerio de
Alimentacién Of. del Consumidor y del Productor. Lima, Per(
197% 13, p.
Sin embargo esta hortaliza puede industrializarce de diferentes ma-
neras para preparar productos alimenticios y de otra indole, tanto para
el consumo humano como de animales y ofros procesos industriales, tal el
caso de: base seca o en papalincs, papas fritas, harinas, almidones, pan,

las cuales constituyen fuentes potenciales de desarrollo de agro-industrias

para el pafs,
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Hasta la fecha la papa en el municipio no se procesa e ignorn-
dose si de la produccién fotal enviada a los distintos mercados es ob-

tenida por la industria y si es procesada significativamente.

Por Gltimo debe sefialarse que de la produccién total obtenida

or los productores entrevistados, el 5% se destina para cubrir el con-
p

sumo del municipio; 13% para semilla y el 82% es canalizado a otros
p P ¥

mercados.
CUADRO N° 9
Destino y valor de la produccién

Nombre Vol/qq Q. %
Consumo 250 4,275.00 5
Semilla . 2,310 10,395.00 13
Venta _ 14,721 66,244.50 82
Produccidn total 17,981 88,914.50 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa,
del departamento de Chimaltenango.

4,2.2 Exportacién

De acuerdo con la investigacién de campo,
pudo establecerse que el 14% de la produccidn
de papa que conformaron la muestra, es canaliza=-

da hacia El Salvader y Honduras, correspondiéndo=
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le al primero un 11% y 3% ‘al segundo, totali-
L Ok
zando entre ambos pafses una importacién de

12,477 quintales durante la cosecha del afio 1976.

En cuanto al precio recbido por los agri-
cultores, los intermediarios del Salvador pagaron
Q.4.41 por quintal, mientras que los de Honduras

ascendieron a Q.6.00 por quintal.

CUADRO N° 10

Volumen y valor de las exportaciones de papa canalizadas a El Salva-
dor y Honduras

Pafs Vol/qq Q %
El Salvador 1947 8,586.27 11
Honduras 530 3,180.00 3
Total 2247 11,766.27 14
Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa,

del departamento de Chimaltenango.

4.2:3 Canales de Comercializacibn

Se conoce con el nombre de "Canal Comer-
cial” a la serie sucesiva de intermediarios y mer-
cados a través de los cuales pasan las mercancias

desde el productor hasta el consumidor (7). Los
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agentes y canales que participan en una primera
etapa son similares a los empleados para la co-

merciclizacion de ofros productos horticolas.

El principal mercado para la papa estd en

la zona central, en especial en la ciudad de Gua-
temala (mercado la terminal), donde estéd la mayo-
ria de los intermediarios y la totalidad de impor-

tadores centroamericaonos.

Los tipos de agentes que intervienen en la
fase que franscurre entre el productor y el consu-
midor, conforme el orgonigrama tradicional comun-
mente son:

Intermediario local
Intermediario transportista
Importador centroamericano
Mayorista terminal

Minorista.

Intermediario Local

Es el comerciente productor que es propieta=

rio del transporte o porque lo renta y se encarga
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de reunir pequefios volimenes de papa, en las
zonas de produccidn y llevadas al mercado La

Terminal de la civdad de Guatemala.

Intermediario Transportista

Se diferencia del anterior en base a que
no es originario de la zona de produccién.. Es-
te comerciante es la persona que transporta y
vende el producto en los mercados y en especial
su zona de ubicacidn es la terminal ademés ne-
gocia directamente con el productor en la propia
zona de produccidn, asimismo es el que financia

a ciertos productores. (El caso de los Contratos).

Importador Centroamericano

Es el comerciante centroamericano que compra,
transporta y coloca el producto del municipio en
los mercados centroamericanos. También inferviene
haciendo compras o negociando con mayoristas de
la terminal, intermediario transportista en la propia

zona de produccidn con agricultores.
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Mayorista Terminal

Estos comerciantes se ubican en el mercado
de la terminal y nunca en las zonas de produccién.
Manejan grandes volUmenes de papa que adquieren

no sblo a otros intermediarios, sino también a pro-
ductores que llegan a la terminal, siendo é&stos Gl-
timos sus proveedores principales, ademés proveen a

minoristas e importadores centroamericanos.

Minoristas

Los minoristas son los comerciantes que reci-
ben el producto de los intermediarios locales, inter-
mediarios transportistas, como también del mayorista
terminal, excluyendo al importador centroamericano.
Este a su vez distribuye el producte al consumidor
en diferentes formas, ya sea por medio de puestos fi-
jos en los mercados, tiendas ambulantes, supermerca-
dos, restaurantes, efc. En algunos detallistas se ob=
serva un mayor grado de organizacién en lo referente
a pesado, clasificacion y empacado, tal es el caso

en tiendas y supermercados.

A continuacién se presenta el canal real de co-

mercializacion de la papa.
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CANAL DE COMERCIALIZACION REAL

PRODUCTOR
¥y & Th—
y 14
IMPORTADOR CEN-
TROAMER I CANO INTERMEDIAR 10 INTERMED IAR10
LOCAL TRANSPORTISTA
A E y
MAYORISTA ooz oy MINORISTA
TERMINAL
X
CONSUMIDOR <

El canal tradicional se caracteriza por contar con un ndmero de
agentes @n algunos casos innecesarios, lo que hace que el productor su-
fra incrementos sucesivos de precios, por lo que a continuacidén se pre-
senta el canal ideal donde participan los siguientes intermediarios.

CANAL IDEAL DE COMERCIALIZACION

PRODUCTOR

y

ASOCIACION

MERCADO C.A. SOM'TE A INDUSTRIA

COOPERATIVA

MINORISTAS

h

CONSUMIDOR




4.2.4

H
Como podré observarse, por esta via se puede
comercializar con una mayor fluidez la papa, de
manera tal que el productor percibe mejores precios
sin que los consumidores paguen precios demasiado
altos. Para que el canal ideal sea operante, el pro-

ductor debe estar asociado o agrupado en cooperati=

vas o comités, los cuales se encargarion de las fases

de produccién y comercializacion.

Empaques

Los empaques permiten la manipulacién del
producto de un modo conveniente, ayuda a impedir
el deterioro, a evitar adulteraciones mermas, mejora
las condiciones sanitarias, y permite identificar la

procedencia del producto en el mercado.

De acuverdo con el Cuadro N°11, sélo se iden-
tificaron dos tipos de empaque. El 98% de agriculto-
res utilizan costales de yute o costales de fibra sinté-
tica, donde vienen los fertilizantes que utilizan, cons-
tituyendo el empaque més comin para transportar el
producto. En este caso no efectba el productor ningln

gosto.  El uso de cajos de madera (javas) practicamente
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es limitado, ya que el 2% de los paperos entrevis=
tados la utilizan, siendo su precio unitario de 1.50
con una capacidad de 100 libras. Este empaque no
es muy utilizado, ya que representa desembolsos adi=

cionales para regresarlos a la zona de produccién.

CUADRO N° 11

Nomero de agricultores que utilizan empaques

Tipo Nomero de agricultores Valor/unidad %

Costal 123 - 98

Caja 3 1.50 2

TOTAL 126 = 100
4.2.5 Almacenamiento

La necesidad de extender una produccidn
concentrada estacional a periodos de demanda es-
table, hace que se justifique el almocenamiento,
sin embargo, en la investigacién de campo se es-
tablecid que no existe ningln tipo de infra-estruc-
tura que cumpla el servicio de manipulacién fisica

o bodegas con suficiente capacidad para almacenar

papa.
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La mayor parte de la papa, es negociada in-
mediatamente con los intermediarios después de su
cosecha, ya que como se sefiald anteriormente no

existen las facilidades fisicas para ser almeacenada.

4,2,6 Transporte
El transporte es uno de los servicios més impor-
tantes y estd presente en todas las fases del proceso

hasta el consumo final.

Desde el punto de vista de los costos, el
transporte tiene importancia en la etapa intermedia
entre: Productor-Intermediario Local-Mayorista ter=-
minal y el mercado la terminal en la ciudad de

Guatemala.

Dentro de la zona de produccidn, los pape-
ros no pagan flete, pues fransportan su producto por
medio de animales de carga que son propiedad de
los agricultores; posteriormente éste es transportado
en vehiculos propios o por intermediarios transportis=-
tas. El costo del transporte hoste el mercado ter-

minal es de Q.0.40 por quintal.
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4.2.7 Sistema de Compra y Venta

Cabe definir el sistema de compra y venta
en la actividod de mercadec o comercializacion
como el intercambio de hortaliza por la mercancia
dinero en lugar y en un tiempo determinado a tra-

vés de los distintos canales de distribucidn.

Como se puede apreciar en el Cuadro N°12,
sélo el 10% de los agricultores son especulados por
los intermediarios, por medio de confrato en forma
anticipada, no asi con el 90% de productores que
venden sin contrato aunque el producto de la venta

lo reciben al contado.

CUADRO N° 12

Volumen de venta de papa con contrato y sin él
Nombre N° Agri. MEDIOS Vol/
Propios Cooperativa Crédito Intermediarios qq %

Contrato 12 - * - 12 832 10
Sin contrato 114 114 - - - 13804 90
TOTAL 126 14636 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa, del de-
partamento de Chimaltenango.
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Clasificacidn

El propésito de este servicio es permitir al
comprador o consumidor elegir el producto més
conveniente para el uso que se propone hacer de

él.

La investigacién de campo refleid que la
papa no se somete a una verdadera clasificacion,
ya que el 74% de los agricultores la venden sin que
esta sea sometida a una adecuada clasificacién a
fin de evitarse problemas en la venta de la papa de
menor calidad. Por lo tantoson el intermediario, ma=
yorista y minorista quienes efectban la clasificacion
al momento de reempacar el producto para su distri=

bucién.

Mientras el 26% la venden clasificada aten=
diendo basicamente el factor tamafio, tales como

grandes, mediana, pequefia (primera, segunda, tercera).

Es importante sefialar el hecho aunque el pro-
ducto se vende en lotes homogeneos atendiendo su
tamafio, no existen los |imites o grados entre los cua-

les puedan especificarse los tamafios anteriormente

citados.
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Anélisis de Precios

En. el mercado interno, el precio de la papa se de-
termina por el libre juego de la oferta vy la demanda. En
el municipio de San Juan Comalapa, no existe ningin sis-
tema de control de precios ni un organismo que los regule
o intervenga en la fijocidén de ellos; generalmente se chser-
va una fluctuacion en los precios de la papa, en base a

las distintas variaciones dentro de una y otra cosecha.

Los precios a nivel de productor sufren marcados
descensos al iniciarse la temporada de cosecha durante el
mes de agosto, descendiendo de Q.6.00 por quintal a Q.4.52
(septiembre), Q.4.70 (octubre) y Q.4.33 (hovienbre) varia-
ciones que se originan o medida que la cosecha va alcan=
zando un mayor grado de concentracidn. Asi mismo, la
época de cosecha de la regién coincide con ofras zonas
del pafs, de manera que al fluir al mercado la terminal,
provoca una acumulacidn de inventarios que inciden en la

caida de los precios.

A continuacidn se presenta la gréfica que muestra
los precios promedios mensuales al momento en que la inves-

tigacidén de campo se realizd.
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Ante la carencia de un comportamiento histérico
de precios del municipio, no se efectud un anélisis de
tendencia, estacionalidad y comportamiento ciclico, presen-
tindose {inicamente precios promedios mensuales que al

momento de la investigacion vendieron los productores en-

trevistados.

Los resultados se consignan en el Cuadro N° 13 y
como puede notarse el 51% de los agricultores entrevista-
dos venden su producto entre Q.3.60 y Q.4.50 el quintal,
siendo apenas el 1% de los productores que venden entre

Q.10.60 y Q.11.50 el quintal.

Los precios se suscriben a los neses de cosecha y

que corresponden a agosto, septiembre, octubre, noviembre

(véase Cuadro N°13).
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CUADRO N° 13

Distribucibn de Frecuencias e Intervalos de precios de venta de papa
- Quetzales por quintal -

Intervalo de precios por quintal Frecuencias %
1 - 25 - -

2,6 - 3.5 4 3

3.6 - 4.5 &4 51

4,6 - 5.5 47 37

5.6 - 6.5 10 ~ 8

6.6 - 8.5 - -

7.6 = 85 - .

8.6 - 9.5 - a

9.6 -10.5 - =

10.6 -11.5 1 1

TOTAL 126 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de Sen Juan Comalapa, del
departamento de Chimaltenango.
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Mérgenes de Comercializacion

El mérgen de la comercializacién es la diferencia
entre el precio recibido por el productor y el precio que
paga el consumidor final. Este mérgen incluye tanto los

costos de servicios incorporados por los intermediarios que
intervienen en el proceso como también las utilidades que
éstos reciben siendo frecuente que la comercializacidn en
zonas de escaso desarrollo, como el altiplano, sus mérgenes
son muy altos, debido o la existencia de muchos interme-
diarios lo que hace elevar la utilidad. La presencia de mér-
genes elevados también se debe al hecho que la produccion
proviene de zonas muy dispersas, volomenes reducidos a cos-
tos de transporte, pérdidas de productes por mala manipula-
cién, a la falte de normas de calidad, uso inapropiado de

empaques, efc.

Los conceptos expuestos presentan una orientacion
para analizar los mérgenes de la papa en San Juan Comala-
pa, los cuales se analizan por variedades para la mayor
preferencia que los productores y consumidores tienen por
&stas. Llos cuadros que se presentan a continuacidn registran

los mérgenes de comercializacion entre el productor y el
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consumidor; no habiéndose considerado los impuestos fis=
cales en vista que al momento de la investigacién se

prescindian de éstos por razones sismicas.

En efecto durante el proceso de comercializacién
(véase Cuadro N°14) el producto va adquiriendo un-valor
agregado observéndose que por cada quetzal que paga el
consumidor; 38% lo persive el agricultor distribuyéndose

entre los intermediarios el 62% restante.

CUADRO N° 14

Mérgen de comercializacién de un quintal de papa
(Variedad Loman)
- En quetzales =

Concepto Valor Q. %
o) Precio consumidor 10.75 100
b) Precio productor 4.05 38
c) Margen = a-b 6.70 62

Composicidn_mérgen 6.70 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa del
departamento de Chimaltenango e INDECA,
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En cuanto a la variedad Flor Blanca, se analiza
el mérgen que representa que por cada quetzal que el

~ consumidor pcgo, 0.43 centavos son recibidos por el agri-

cultor.

CUADRO N° 15

Mér-geln de comercializacidn de un quintal de papa
(Variedad Flor Blanca)
- en queizales -

Concepto Valor Q. %
a) Precio consumidor 9.38 100
b) Precio productor 4.05 43
c) Margen = ab _ 5.33 57

Composicidn mérgen _ 5.33 100

Fuente: Encuesta realizada en el municipio de San Juan Comalapa depar-
tamento de Chimaltenango e INDECA,
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RESULTADOS Y DISCUSIONES

El 85% de agricultores cuentan con parcelas propias
y el 15% son arrendadas, ademds en el tamafio de fincas
el 88% poseen parcelas cuyas extensiones alcanzan hasta

un mdximo de 6.5 cuerdas de 40 por 40 varas.

En el orden de preferencia la variedad Flor Blanca
es de mayor aceptacidn por los agricultores en un 54%,
en segundo lugar la variedad Loman con 25% y en 1% la

variedad Atzimba.

Es importante sefialar que el 98% de productores no
afectan andlisis de suelos a excepcidn de un 2%; en lo re.
ferente a fertilizacién existen un alto porcentaje de pro-
ductores que si la realizan, detectdndose que son varios
tipos de fertilizantes que hacen uso en la primera aplica-
cién, siendo el 35% utilizado un abono no completo y el
32% un completo y en 1% usan urea de 46%, en la segun
da aplicacidn que de 124 Gnicamente 12 la practican, el

42% utilizan urea el 46%, el 33% del tipo 16-20-0 y el
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25% de la formula 20-20-0. En el control de plagas y en-
fermedades, conforme incidencia los productores realizan

ésta con biocidas, como el aldrin, volatén, folidol siendo
el 52% 23% y 19% respectivamente, habiéndose estableci

do que el 63% de las plantaciones son atacadas por la ga-
Ilina ciega (PHILLOPHAGA SP.) y que el 22% son infestados

por palomilla (GNEROCHEMA OPERCULEIA).

En lo relacionado a enfermedades el tizén tardio (PHY -
TOPHTHORA INFESTANS) ataca el 79% de las plantacio-
nes y el 21% es debido al agente virus, controldndose éstas
con pesticidas como el andracol el Ditamen M-45 y el aldrin

utilizandolos el 53%, 42% y el 2%.

En cuanto a rendimiento de papa se establecio, de
acuerdo a la topografia del terreno, en joyas (tierras planas)
su rendimiento es de 46 quintales por cuerda y en el caso
de pendientes éste desciende a 44 quintales conforme célculo

la rentabilidad observada es normal.
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Sobre comercial izacién

Relacionado al mercado interno, la principal utiliza-
cién que tiene la papa es la de consumo humano, no encon
trdndose ningln proceso industrial en el municipio de San
Juan Comalapa de donde conforme destino de la produccion
total obtenida por los productores el 5% se destina para el
consumo del municipio el 13% para semilla y el 82% es ven
dido, exportandose a El Salvador y Honduras, el 14% co-
rrespondiéndole al primero el 11% y 3% al segundo, a un pre
ciode Q.4.41 y Q.6.00 por quintal respectivamente. El res
to de la produccion tiene como destino el mercado de la ciu-

dad capital.

En relacién a canales son varios tipos de agentes que in-
tervienen, siendo éstos intermediario local, intermediario ter
minal, importador centroamericano, mayorista terminal, y
minorista. En empaques se identificaron dos tipos, el 98%
utilizan costales de yute o fibra sintética y el 2% en cajas
de madera. Sobre el almacenamiento la investigacién presen
to lo no existencia del mismo. El transporte es propio o el

producto es transportado por intermediarios transportistas.
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Con relacién a la clasificacién, la investigacién re-

flejo que no la somete, sino Gnicamente un 26% del total

de productores.

Sobre precios y Margenes

Los precios a nivel de preductor osilan conforme la
temporada de cosecha presentandose en el mes de Agosto
el precio de Q. 6.00 por quintal Q.4.52 en Septiembre,
Q.4.70 en Octubre y Q.4.33 en Noviembre. Teniendo
como precios promedios el 51% de los agricultores entre -
vistados un intervalo que venden entre Q.10.60 y Q.11.50

el quintal.

En lo referente a mérgenes se observa que por cada
quetzal que paga el consumidor, 38% lo persive el agricul
tor distribuyendose entre los intermediarios el 62% restan-
te, en la variedad Loman y en la variedad Flor Blanca el
mdrgen es; por cada quetzal que el consumidor paga, 0.43

centavos son recibidos por el agricultor.
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Aceptacidn o reclazo de la hipétesis

El andlisis de los resultados de la encuesta realizada
en el municipio de San Juan Comalapa departamento de
Chimaltenango, muestra que la hipétesis planteada al

principio de esta tésis debe ser reclazada.

El municipio a pesar de ser el mayor productor de pa
pa de la repdblica de Guatemala, tiene rendimientos me-
nores al promedio nacional ésto es debido al uso inadecua
do de semilla ya que de la propia produccién los producto
res guardan parte de ella para la nueva siembra. Sia lo
anterior agregamos una inadecuada fertilizacién de la tie-
rra debido o la falta de recursos econdmicos, falta de fer-
tilizantes adecuados, de asistencia técnica y el desconoci
miento de los anédlisis de suelo previo a ia fertilizacién, el
caso se hace adn mds patético llegdndose a rendimientos

insignificantes.

La tenencia de la tierra juega un papel muy importan

te en tal forma que se encuentra un tipico minifundismo
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con extensiones de terreno que oscila entre 1y 6.5 cuerdas
de 40 varas cuadradas, dando como concecuencia una gran

cantidad de pequefios productores desorganizados lo cual
contribuye a la existencia de intermediarios para la venta

del producto.

Conforme los resultados de la investigacién, el mérgen
de comercializacién entre el productor y el consumidor es
muy elevado, dandoe lugar al encarecimiento del producto
hacia el consumidor. Ademds la produccidn proviene de zo
nas muy dispersas y la no existencia de empaques correctos
y almacenamiento, causa pérdidas por la mala manipulacién
del producto como a la vez su clasificacién y por ende la
falta de un organismo regulador de precios en beneficio del
productor y del consumidor. De donde en base a lo anterior
es necesario hacer cambios en el sistema de comercializacién,
por lo que a continuacién se presentan las alternativas a se-

guir,



48

Da Identificacién de las alternativas a corto y mediano plazo

1.

Realizar un estudio de factibilidad para las construc
ciones de bodegas a efecto de almacenar papa para
ser colocada en el mercado en meses de menor produc
cién, en este sentido se estaria beneficiando tanto a

productores como a consumidores.

En vista de que el municipio de San Juan Comalapa
existen dreas ecologicas adecuadas para el estableci-
miento de una buena produccidn de papa, que el go-
bierno realice estudios socio-econémicos para recono=
cer las causas o razones que respaldan a los agriculto-

res para mantener los actuales sistemas de cultivo.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

Conclusiones

1. La investigacion realizada demostrd una deficiente técnica
productiva lo cual afecta los rendimientos, calidad y precio

del producto; factores que no permiten una eficiente y bue-

na comercializacién.

2, Dada la existencia de gran nimero de pequefios productores
de papa, de lugar a la intervencion de mdéltiples intermedia
rios en el proceso de comercializacién de mismo; éstos gene
ralmente reducen la ganancia del productor y aumentan el

precio al consumidor.

& Es evidente la falta de una adecuada asesoria técnica y cre
diticia lo que limita la utilizacién de insumos adecuados y
tecnologia conveniente para la produccién y comercializa-

cion.

4, Que no existe organizacidn alguna entre los productores de

papa en el municipio de San Juan Comalapa.
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it Los productores no utilizan semilla certificada, lo cual
afecta los niveles de productividad asi como la calidad

de los productores.

Recomendaciones

1 Que la Facultad de Agronomia a través de los E.P.S.

presten asesoria técnica y extensién a los productores

de papa.

2, Que los créditos se orienten a cubrir las fases de produc-
cién y comercializacion, especialmente a los referente
a la construccion de instalaciones apropiadas para alma=-

cenar el producto.

3. Que las actividades de las instituciones del Sector Agri-
cola o estatales brinden un mejor apoyo a los agriculto-

. ; - s = e
res a fin de mejorar su produccién y comercializacién.
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INFORMACION GENERAL:

Nombre del Encuestado:

Nombre de la Fincaj

Nombre del propletario:

Localizacién: Municipios Depto.

Cantén: Aldeas Caserfos

Extensién de la finca:

Tenencia de la tierra: Propia f / Arrendada { 7/ Colono __/ 7

Municipal /7 Comunal/= / Otros /_/

Ubicacién de la Finca: Jolla /7 Pendiente [:7

Observaciones:

PRODUCCION:
Tipo de Siembras Verano / 7 Invierno f 7
Si es siembra de Verano, indicar:

Frecuencia de riego:

riego entre horas o dlas,

Efectda Andlisis de Suelo: S{ /77 wNo /77

Fertilizacidns

lera, Aplicacién: Epoca: qq: 0 Tipo:____
2da. Aplicacién: Epoca: qq: Q: Tipos__
3era. Aplicaciéna Epoca: qq: Qs Tipos_

OBSERVAC IONES ¢

Var iedades:

‘ Tid
En Orden de Preferenciat: 2

3:
Procedencia Material Vegetativo (Semillas): _
Quintales:

ValoryQuintal: Valor Totals
Epoca de Siembras
Distancia entre plantas: Distancia entre sur=-

cos ¢




9, Tiempo a la cosecha: (meses) Duracién de Cosecha:

(dias),

10, Jornales utilizados en la Plantacién:

Preparacién Siembra Cosecha T?%QL COSTO
Terreno. Linpias TOTAL

1
Jns.|v/Jol. | Jns.}V/jol.! yns.| V/inl.] Jns.| v/inil.

FERTILIZAN.| INSECTICIDA FUNGICIDA | HERBICIDA ! TOTAL COSTQ
JORNAL ES| TOTA L

bns. |v/inl.|Jns.| v/inl. | Jns. | V/inl.| dns.|Vv/inl.]

FERTILIZAN INSECT IC IDA FUNGICIDA HERBICIDA AHERENTE

[Cant. |[Valor | Cant.| Valor |Cant.;Valor {Cant. Valer |CantJ Valor

11. OBSERVACIONES:

12, Extensién Sembrada:

13, Produccidn por Cuerda:

14, Produccién Obtenida:

15, Destina VOLUMEN VALCR

Consumo:
Mercados
Indeca:
Intermediario:
Local:
Exportacidn:
Otros: s

T T




16, Fito=Sanidads; Plagas la.:

Medidad de Control: a)

Enfermedades: 1

Medidad de Control: a)

I11. COMERCIALIZACION:

1. Costo de Comercializacidn:

EMPAQUE

TIPO CAIT IDAD VALOR /UN IDAD COSTO/TOTAL

ALMACENAMIEWNTO®O

TIPO qq Valoer/qq Costo/total

TRANSPORTE

TIPO qq Valoy/qq Costo/total

OBSERVACIONES ¢




2+ Compra de Productoc (Papa)
A. SEMILLA:

a) Procedencias

bj Quintales: val/qq:s

B. CONSUMO:

a) Procedenciag

b) Quintales: val/qqs

C. PARA REVENDER:

a) Procedenciag

b) Quintales; val/qq:

NOTA: Si la respuesta esg "SI" en "C":

a) A quién le vende?:

b) Cantidad?: Val/qq:

0] OBSERVACIONES ¢

3. Canales de Comercializacidn:

3.1 Vende usted su producto directamente al consumidors: __

3.2 Vende su producto a los supzrmercador:

343 Otros Intermediarios:

4, Mercado: Localy

Exportac iéns

4,1 Mercado Comin Centro Americanos

4,2 Fuera Mercado Comin Centro Americano:

5. Precio por unidad de venta Local: Q.

Exportaciéng Q.

6. Aplica Normas de Calidad (Si) (No)

En qué consistent




7. Meses de mayor venta:

8. Cubre la demanda locals

Externay

9, Bajo qué condicienes vende su producto:

Por contratos Sin contrato:

Otra forma:

OBSERVAC IONES ¢

10. Cufl cree que es el mayor probluma én la produccién de la
papa en general:
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