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¥ cultivos.no tradicionales, permitiendo la orientacién en la ac-
tividad investigativa del mismo para el futuro, por 1o .que se
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en comparacién con otros afios. Los costos de produccién para el estableci-
miento de una Hectarea de durazno hasta el quinto afio (primera cosecha) es de
Q 1461.45, el que se paga en el segundo afio de cosecha para el caso del du-
razno blanco y en el primer afio de cosecha para el caso del melocotdén. Des-
pués con producciones similares a la estimada, el costo por ciento de duraz-
no es de Q 0.24, y tomando en cuenta el precio de venta del durazno o meloco
_ton, se puede considerar al cultivo, como una alternativa para aumentar los
ingresos de los agricultores. ‘

En lo referente a comercializacibn, se determinaronAé canales de comer-
cializacidn, de los cuales el mis importante por la cantidad de durazno que
absorve es el canal 1 ( productor - consumidor local ) y el canal que mAis
favorece al productor por el ingreso neto que éste percibe es el canal 2
(productor-detallista de Chimaltenango). Dentro de estos canales el inter-
mediario que mis ganancia neta tiene por ciento vendidoes el Detallista.




INTRODUCCION; -

! ) ‘/P‘ ’ .
El durazno (Prunus persica), es un frutal deciduo'bastantg difundido en

el pais, principalmente en el altiplano central y ocgidental,v'se le puede

' ' i6 VO : ultivo
observar en patios, huertos y en campos de cultivo; ya sea en monoc
.0 ‘en asocio.

El fruto es muy apreciado y consumido por la mayoria de la poblacién
guatemalteca, ya sea como fruta fresca o en conserva,

Envel municipio de San Juan Comalapa, departamento de ChimaltenangoT el
durazno es un c;ltivo>sembrado por gran parte de los agricultores, constitu--
yéndose de alguna forma parte de los ingresos de los mismos, asi como un su-~
plemento alimenticio. L

Existe poca informacién sobre éste &ultivo a nivel nacional, y en el a-
rea que comprende el municipio de San Juan Comalapa no existe estudio algu-
no. Esto motiva y justifica la realizacién del presente estudio, que preten-
de generar informacién sobre el cultivo del durazno. Bésicamente sobre.}as
condiciones en que se encuentran las plantaciones y de la comercializacion

~ - de la produccibr de durazno en el muricipio.



I1.  OBJETIVOS

A. Objetivo General
Determinar la situacidn actuai de la proc-. R
del durazno (Prunus persica) on el municipio - CuEn e

partamento de Chimaltenango.

B. Objetivos Especificos

1. Determinar las condiciones agrondmicas en que sa desarrclile
tivo del durazno, en el municipio de San Juan Comalapa.

2. Estimar los costos de produccidn del durazno, er el munici: i~
San Juan Comalapa.

3. Determinar el destino de la produccién del durazno, er: el fren
estudio,

4. Determinar los canales de comercializacién de la produccifn dei « -

razno, en el area de estudio.
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 III. REVISION BIBLIOGRAFICA

Generalidaces

El durazno (Prunus persica), a lo largo de la historia, ha tenido
gran importancia en nuestro pais desde tiempo de la conquista; se cree
que fueron los aspafioles los que introdujeron los primeros 4rboles fruta-

les deciduos al pais, los que fuéron plantados en los jardines de las ca-
sas con fines ornamentales. (4,14)

Segiin la variedad y regibn, el fruto de ésta especie recibe diversas
denomiraciones, cornociéndose como: Durazno, melocotdn, pavia, prisco,
etc.. (10)

En Guatemala se les denomina '"melocotones' a los frutos de mesocar-

o

pio de color amarillo y "duraznos" a los frutos de mesocarpio de color

blanco y/o rojize, (9)

Para el presente estudio, se llamard 'duraznos", tanto al meloco-
tén, como durazno blanco, prisco u otros; y sblo se hard diferenciacidn
de estos, cuando sea necesario.

En nusstrc pais éste es un cultivo de importancia, y ocupa un se-

guhdo lugar después de la manzana (Malus pumila), en cuanto al nfmero de --.-

4rboles vy superficie cultivada. (9)

Clasificacidén Foténica

Reino Plantae

Subreino Embryobionta

Divisidn Magnolicphyta

Clase Magnoliopsida

Subclase Rosidae

O=den Rosales

Familia - Rosaceae

Género Prunus

Especie ' Prunus persica

Nombre comin Durazno, melocotdn, prisco, pavia, etc.

-3




Caracteristicas Generales de la Planta

Las raices son de naturalsza pivotante v de forma tortuosa, exten-
diéndose las secundarias en forma horizontal, por lo que requieren sue-
los profundos y tierras permeables y ligeras.' El tronco es mis bien de
escaso espesor, la corteza ligeramente rugosa y el ramaje, aunque‘dispgg
so tendente a la vertical. Las hojas son de forma lanceolada, alternas,

.agudas, ligeramente dentadas, lisas, de bordes mis o menos ondulados, de

matiz verde claro y llevando o 10, en la base del peciolo, unas glén-
dulas globosas o reniformes, cuvas caracteristicas permiten diferenciar
a las diferentes variedades .

Las flores, todas son hermafroditas, solitarias y axilares, apare-
ciendo antes que las hojas, ofreciendo varios colores y tamafios segin la
variedad. De ordinario esté&n compuestas por un ciliz gamosépalo con cin
co divisiones, cinco pétalos dispuestos en forma de copa, un notable ni-
mero de estambres, un solo estilo, ovarios s(pero provisto de los &vulos
que, en su madurez da lugar a una drupa monosperma traducida en fruto.

El fruto es, regularmente de forma esférica, liso, tomentoso o sur-
cado, formado por una drupa gruesa, de color blanco, amarillo o rojizo
segln la variedad, sostenido por un corto pediinculo. La piel puede va-
riar en cuamto a su espesor o adherencia al mesocarpio, suele ser de co-
loracién verde, amarillo, sonrosada o acarminada en las partes expues-
tas al sol. El mesocarpio puede ser consistente o flojo, mids o menos
Jjugoso y adherido o no a la semilla. Esta puede ser de mayor o menor
tamafio, de forma ovalada oprimida o truncada y de naturaleza dura o le-
flosa. Siempre contiene una almendra o semilla de sabor amargo cuyos

componentes pueden dar lugar a la formacién de &cido cianhidrico. (10)
Organos Vegetativos y de Produccién
1. Yemas vegetativas y yemas de flores
Las caracteristicas de cada una de é&stas, son las siguientes:
La yema: vegetativa siempre es puntiaguda y pequefia, mientras que

la yema de flor es mis grande y redonda. (4)

2. Ramas de madera y chupones




-5-

Las ramus e madera, como su nopbre lo indica, tiene la carac-
terfstica de producir Gmicamente yenas de lefio a todo lo largo de
su longitud . Las ramas de lefio y, los chupones solo se‘diferencian
en vigor, siendo los chupones los WAs vigorosos y tienen una'ppsi-

- cibn vertical. (4) %

Ramas mixtas
Son ramas de vigor medio que llevan yemas de lefio y yemas de

flor, y es ésta la caracteristica que les di su nombre. (&)

Ramas anticipadas

Son las ramas que se forman regularmente en la parte media su-
perior de los chupones y de los nuevos arbolitos, cuando éstos tie-
nen suficiente vigor. Su nombre se debe a que se forman de las ye-
mas que deberian surgir en el periodo siguiente, sin embargo, se
anticipan y nacen en el mismo periodo en que se desarrollan. (&)

Ramillete de mayo
Se les llama asi a los ramilletes de flores que se abren en el

mismo periodo en que se formaron y que nacen de una sola yema de
flor. (&)

Brindilla

Esta rama, que usualmente sélo produce botones florales y una
yema de madera en su extremo, tieme como (inica funcién el dar fru-
tos. Es de conformacién débil, que una vez haya fructificado de-

jaran completamente desnuda de hojas toda esa parte de la rama que
floreeid ese afio. (&)

E. Variedades de Durazno

Los duraznos se clasifican segln la adherencia del mesocarpio a la

semilla y su color; de la siguiente manera:

1.

De semilla adherida al mesocarpio

a. De mesocarpio blanco: Llamados duraznos blancos, presentan
gran variabilidad, utilizéndoseles como patrén de los melocoto=

1:CS,




b. De mesocarpio amarillo: Llamados simplemente melocotones, son
de mayor valor comer:ial y se conocen las variedades de Salca-
j&, Xalapin, Totonicipén, Tejutla y otras.

c. De mesocarpio rcjizo: {color que se encuertra cercamo a la se-

milla), se conocen lis variedades de Durango y ELv Golden.

D2 semilla no adherida a. mesocarpio
Su mesocarpio @c demesiado blando

lla, se conocen com{zment: como 'prisc

que no estén plensmente identificados.

F. Condicicnes en que se Desarrolla el Durazno
3

1.

Suelo

El durazro requiere de tierras ligeras, franco-arenosas, con un
FH ligeramente 4cido y que el contenido de materia orgénica del sue-
lo no sea meror del 3%. (4, 9)

Es reccmendado un terreno ligeramente inclinado (las laderas no
deben de-estar erosionadas), y preferiblemente que estén orientadas
a La salidz dei sol, o al Sur. (9)

Altitud

En las condiciones de Centro América, es muy frecuente encon-
trar 4rboles de durazno que producen bien en &ltitudes entre los
5000 y 8000 pies (1500-2400 m.), e incluso se encuentran durazneros
produciendo a menos altitud.

En nuestro medio, es la altitud la que princips

ce:d las condiciones ccoldgicas en gue pieda unn dots

producirse con buen éxito; porque es fsika, o

palmente indicaré la temperatura promedio; es deciv, In cons
de frio y de calor, que posiblemente recibird une plants sn un luo

gac precizo. (&)

Tenperatura
Los frutales deciduos requieren, que, durante-los meses de di-
ciembre, enero y febrero, la temperatura sea baja, pues necesitan

— AT A Ve TR OTwy  COITeY T Ol U U

lor como en el sabor. (9)



G.

alrededor de 600 horas frio (a menos de 7 grados centigrados), aun-
que esto varia de acuerdo con la especie a cultivar. iy
No es recomendable plantar frutales deciduos en lugares donde

se presentan heladas tardias que afectan a los &rboles en época de
floracién. (9)

Lluvia

Es necesario que durante la época de crecimiento haya un ade-
cuado suministro de agua, por lo que los frutales deciduos deberén
cultivarse en zonas con lluvia bien distribuidas o con fuentes de
agua. (9)

Viento

Los vientos moderados favorecen el desarrollo de los frutales {
deciduos, pero los vientos fuertes causan problemas como quebradu-
ras de ramas, mala formacién del 4rbol y caida de flores. (10)

Luz

La luz solar es imprescindible para el desarrollo de los &rbo-
les. Por lo que debe evitarse el cultivo en lugares que permanezcan
nublados durante la mayor parte del dfa, pues la eficiencia del ar-
bol seri restringida y el desarrollo general de éste serd lento.

Fundamentalmente la luz y el calor son necesarios en toda plan-
tacién de frutales, determinan la calidad del fruto, tanto en su co-
lor como en el sabor. (9) |

Aspectos del Cultivo

Propagacién

Segln Baltazar A. (4), la multiplicacién sexual o por semilla
es la Gnica forma que se utiliza cuando se trata de multiplicar a
los patrones que neceéitan estos frutales y que llevan a cabo con
las semillas de los mismos duraznos; pero esta forma no debe ser u-
tilizada cuando se desee multiplicar las variedades productoras.

El mejor método para multiplicar las variedades productoras de
los durazneros es el injerto, y , dentro de éstos el més adecuado




seria el injerto de yema pudiéndose utilizar =l de pha doble o sen-

cillo y el de corona.

Sistema de sicmbra o de plantacién _

Se entiende por sistema de siembra, la forma en que van colo-
cadas las plantas en un terreno.

Comlmmente se emplean los sistemas de siembra siguientes:
- Sistema rectangular
- Sistema al cuadro
- Sistema al tresbolillo

El sistema al tresbolillo tiene la ventaja de que permite una
densidad de plantacién 107 mis alta que con el sistema al cuadro.

(9)

- Ahoyado

Se entiende por zhoyado la hechura de un hoyo en donde se siem="""
bra un &rbol jéven. El objeto es proporcionar al &rbol una cama
gJe reuna las condiciones requeridas tales como un buen drenaje,
aireacidn, suszlo fértil y buenas condiciones de texture pars permi-
tir €l desarrollo de sus raices,

Técnicamante se recomienda que el ahoyado debe

s2s antes de realizar la siembra, sin embarge, para

altirlano y considerando el problema del minifundio se scepta hacer-

1o nc meros d= dos meses antes del establecimiento de la planta.

(9)

Distancizs de sierbra -
Siempre y cuando se empleen patrones francos de la misma espe-
cie (Prunus persica), la mejor distancia de siembra de éstos fruta-

l2s serd de 5 a 6 varas (4~-5 m.) entre planta y planta. Empero, -
las distancias antes mencionadas son adecuadas para los durazneros
injertados sobre patrones francos, toda vez que por medio de la po-

da se les mantenga con cierta restriccién en su crecimiento. En

los &rboles sin injertar, las distancias cambiarin. (4)

Pida




Es la accién de eliminar partes vegetativas del &rbol, con la
finalidad de formar la estructura y provocar la brotaciénde 6rga-
nos florales. ,

La poda juega un papel determinante en el cultivo dé éstos
frutales; si la misma se realiza oportuna y adecuadamente, se podra
a través de ésta practica, dar mejor forma al 4rbol, distribuir a-
decuaaamente sus ramas, habrd equilibrio de peso, la produccién se-
ré de mejor calidad y mids abundante (buen sabor, buen color y de
forma aceptable), y ademis se esti protegiendo al &rbol contra pla-
gas y enfermedades.

Existen dos tipos de podas:

a. Poda de formacidn:

La realizaci6én de la poda de formacién persigue diversas
finalidades, dentro de las que se pueden mencionar:

En primer lugar, se tiende a formar una estructura o ar-
mazén en el arbol que resista su propio peso, el peso de las
ramas, el peso de las hojas y del follaje, en general, asi co-
mo el de los frutos y ia accién de fuertes vientos.

En segundo lugar, se persigue lograr que el Arbol tenga
suficiente iluminacién en todas sus partes, lo mismo que ade-
cuada aireacidn.

En tercer lugar, que los frutos se produzcan en lugares
de facil acceso, de tal modo que pueden ser cosechados sin gran
dificultad y con poco esfuerzo.

Para la realizacién de ésta poda puede utilizarse los si-
guientes sistemas: Centro abierto (vaso diferido), eje cen-
tral y el intensivo o espaldera. (9)

b. Poda de fructificacién:

La poda de fructificacién es aquella destinada a promover
la formacién de 6rganos florales que aseguran una abundante pro-
duccién de fruta y que esten localizados en las partes mas cer-
canas a las ramas principales para evitar su arqueo y/o des-

prendimiento. (1)

6. Fertilizacién ‘
La fertilizacién es el proceso mediante el cual se suministra
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al suels los elementos nutritives que los cultivos necesitan pavs
logar un desarrollo y produccién adecuados.

La fertilizacibn contemple tres aspectos fundamentales:
Dosis, época y sistema de aplicacién., La realizacidn correcta de
estas précticas proporciona los resultados esperados, una falla en
cualquiera de &stas, redundarf en un deficiente aprovechamiento por
parte del cultivo.
a. Dosis:

A

La cantidad de abone a aplicar al suelo estard determina-
do por los resultados qﬁe nos proporcione el anélisis de sue-
los, resultados obtenidos el afio anterior, la edad del &rbol
y la técnica empleada en su aplicacién. Pequefias cantidades
serén aplicadas manualmente; grandes cantidades requerirdn im-
plementos adecuados.

b.  Epoca:

Se recomienda hacer por lo menos dos o tres aplicaciones
de fertilizantes al afio. La primera en la primavera si es que
cuenta con riego o durante los meses de mayo a junio si no lo
tiene, la segunda en julio o agosto, después de la canicula y
la Gltima antes de la salida de las lluvias o sea en el ves
de octubre. '

c. Sistema de aplicacibn del fertilizante: _ B

S2 refiere a la forma en que el fertilizante se depesita
en el suelo. La metodologia wis empleada consiste en abrir
zanja alrededor del &rbol, a una distancia del tronco igual a
la de los extremos del follaje, o sea lo que se llama zora de
goteo y con profundida de 0.10 mts.. Dentro de esta zanja se
deposita el fertilizante y luego se tapa. De esta manera se

. logra gue los nutrientes queden cerca de la zona de raices y —
se evita causarles dafio. (g)

H. Aspectos de la Comercializacién

Muchos autores definen la comercializacién como las actividades e-
conémicas que llevan consigo el curso de bienes y servicios §esde ia pro-

duccién hasta el consumo. (1) e , -

-
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1. Etapas de la comercializacidn ;

La comercializacidén involucra las etapas por las que pasa un

producto desde que es producido o elaborado, hasta el moﬁento que

llega a manos del consumidor final, pasa por tres etapasilmportan~

tes de comercializacidn:

a.
b.

C.

’ :

El acopio o concentracidn del producto.
La preparacidn de los productos para el consumidor.

La distribucién o dispersién de los productos. (1)

2. Intermediarios

Ser intermediario es una relacidén comercial independiente que

opera como enlace entre productores y consumidores finales o usua-

rios industriales.

to a la compra o venta de productos trasladandolos de los produc~

tores a los consumidores. Los agentes intermediarios, o bien ad-

quieren la propiedad de la mercancia mientras circula del productor

al consumidor o participan en forma activa en la transferencia de
dich. propiedad. (16)

Segln INDECA (8), existen los siguientes tipos de intermedia-

rios, para la comercializacidén de frutales deciduos:

a,

Comerciantes rurales:

- Son los que realizan la tarea inicial de reunir el pro-
ducto en las zonas productoras, acopiando las frutas en su
casa o en camiones que luego trasladan a los centros de con-
sumo. El comprador rural puede actuar en comisién o compran-
do por su cuenta, como intermediario entre productores y fa-
bricas de elaboracién. Su principal papel es el de abasteci-
cimiento a los mayoristas en los comercios distribuidores;
muchos de estos comerciantes son también productores que reu-
nen su cosecha y la de otros agricultores, para distribuirla
en los mercados.

Comerciantes intermediarios al por mayor:

Son comerciantes localizados en los centros de comercia-
lizacién de frutos deciduos de la ciudad capital (mercado lLa
Terminal y mesones). Estos mayoristas compran vol(menes im-
portantes que luego distribuyen a minoristas, detallistas,

los intermediarios prestan sus servicios respec-

6 3
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f&bricas y al mercado de Centroamérica. Venden una o dos cla-
ses de fruta, segln los vollmenes que capten en la temporada,
y el espacio del local que posean.

c. Comerciantes minoristas:

Son comerciantes cuya actividad comercial se sitlia entre
‘mayoristas y detallistas, el nmero de éstos ésjmuy‘ééaaso en
‘comparacién con otros tipos de comerciantes; poseen uﬁ‘madio
de transporte para el traslado del producto a otros merééaas
y otros puestos de consumo; los volimenes que manejan son pe-
quefios, su principal funcién es abastecer a vendedores a mer-
cados y plazas.

d. Comerciantes detallistas:

Son los que tienen relacidn directa con el consumidor
final de frutas en estado fresco y en especial del &rea capi-
talina y poblaciones del interior de la rep(blica (vendedores
de plazas, tiendas, supermercados y vendedores ambulantes).
Existen otros tipos de comerciantes, entre los que se encuen-

tran los siguientes:

e. Comerciantes transportistas del Area centroamericana, que com-
pran directamente en las zonas de produccidén y las trasladan
a sus lugares de origen.

f. Intermediarios nacionales que compran en zonas de produccidn
y entregan a industrias procesadoras de frutos deciduos.

g. Comerciantes representantes de grupos cooperativistas que co-
mercializan sus productos en los mercados locales, cantonales

y fébricas.

Canales de comercializacidn

Un canal de comercializacién de un producto es la ruta que
toma la propiedad del producto segin avanza de un productor al con-
sumidor final o usuario industrial. El canal incluye siempre al
productor y al consumidor final del producto, asi como a todos los
intermediarios involucrados en la transferencia de la propiedad;
aln cuando el agente intermediario no posee en realidad la propie-
dad de los articulos, se incluyen como parte del canal de distri-
bucidn y se considera en esta forma debido a su activa representa-
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cién en la transferencia de la propiedad. (16)

La figura . No.1 muestra los canales de comercializacidn mis
importantes que actualmente se observan en la comercializacidn de
los productos deciduos. La comercializacién es fluida de prqduc—
tares a industrias y exportadores. En el caso de las industrias
interviene el minorista rural y el mayorista que reune graﬁdéé vo-
lémenes de frutas para entregar a las empresas procesadoras. El
exportador se abastece de mayoristas y en algunos casos directamen-
te de los productores, en las zonas de produccién. (8)

Para el consumo nacional en fresco, existen mis canales de dis-
tribucién que reducen la unidad de medida de venta, pero elevan los
precios, haciendo menos accesible éste tipo de frutas para una gran
parte de la poblacién guatemalteca. (8)

PRODUCTORES

MINORISTA

3

MAYORISTA

L

MINORISTA

L

DETALLISTAS
Vi ¥

INDUSTRIAS CONSUMIDORES EXPORTADORES

Figura No.l1 GUATEMALA, INDECA. FRUTAS DECIDUAS. CANALES DE COMERCIA-

LIZACION. JUNIO 1979.

Fuente: Proyecto de frutas y hortalizas. Direccién de Ser-
vicios Técnicos. INDECA. (8)



IV.  METODOLOGIA
A.  Descripicén del Area donde se llevdé a cabo la Investigacién

El mumnicipio de San Jﬁan Comalapa, se encuentra localizado entre
los paralelos: 14° 43' 45" - 14° 48' 22" latitud Norte y 90° 50' 0" -
90° 57' 6" longitud Oeste, a una altura sobre el nivel del mar de 2100
mts.; con un 4rea de 76 sz (242 caballerias, 2 manzanas, 2681 v2).

Se encuentra limitada al Noroeste por el municipio de San José Poa-
quil, al Noreste por el municipio de San Martin Jilotepeque, al Sur por
los municipios de Santa Cruz Balany& y Zaragoza, al Sureste por la cabe-
cera departamental de Chimaltenango y al Oeste por el municipio de Tecpén
Guatemala. (ver apéndice No.1)

La zona de vida en que estd comprendida la regidén de a cuerdo a
Holdridge, es la Montano Himeda Bajo Subtropical.

Segln Thormwhite, el clima de el municipio de San Juan Comalapa por
sus caracteristicas de temperatura y precipitacién presenta un clima tem- .
plado con inviernmo benigno hiGmedo, con bosque y verano seco (B'b'BZ).
(ver climadiagrama en apéndice No.2)

La actividad que constituye su base econbmica es la agricultura en
la que sobresalen los siguientes cultivos: Maiz, trigo, frijol y fru-
tales deciduos.

B.  Identificacién del Area y Universo de Trabajo

Para la delimitacién del &rea donde se 1llevd a cabo el estudio, se
hizo un recorrido por todas las aldeas y caserios del municipio de San
Juan Comalapa. Esto se hizo con el fin de observar y determinar las co-
munidades donde existe el cultivo de durazne. Las comunidades que no
cultivan durazno, no fueron tomadas en cuenta en este estudio.

El universo de trabajo lo constituyd la suma de los agricultores
habitantes de las aldeas, donde se cultiva durazno. Esto se presenta en
el cuadro No.1. | '

14~
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¥ , i .
Cuadro No.1 COMUNIDADES TOMADAS EN CUENTA ENE§;ESEUBIODE DIAGNOSTICO
. DE LA PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DEL DURAZNO, EN EL MU-

NICIPIO DE COMALAPA. CHIMALTENANGO, 1988.

Aldea o Caserio Cultivan = Nam

mero de‘ ' Altura sobre
durazno familias = el nivel del
() S(E - mar en metros |
— | R St I
CojoLjuyu s{ 112
Xenimaquin’ . si 67 ‘ 2100+ ]
Paya si 23 2200
Pachitur si 29 2100
Palima si 30 1900
Patzaj si 21 1900
Pavit si 54 1950
Paraxequen si 10 1900
Chichali st 34 2000
Pamumuz si 70 2200
Mixcolabaj si 20 2050
Paquixic si 126 2100
Panicuy si 23 2100
Paraxaj si 52 2000
Xiquin Sanahi si 62 - 2000
Panabajal si 364 2100
Xetonoj si 51 2100
Simajhuleu no — 1800
Agua Caliente no —— 1800
Panimacac RE no — 1700

Fuente: ~ (*) Censo 1987. Centro de Salud. San Juan Comalapa.
(¥%) Recorrido del 4rea y entrevistas.

Del cuadro anterior se obtiene que el universo de trabajo fué de
N = 1149 familias.
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Métodos Generales Utilizados

5 LN

Revisidn bibliogréfica

~ Recorridos y observaciones directas

Entrevistas abiertas

Encuesta o paso de boletas, que fué la principal forma de obtener
informacién. ' .

Boletas

- . .

[OANNRV, B S S A

00 N O U &~ LW N

Se elaboraron dos boletas. Una de ellas dirigida a los productores
durazno; y la otra a los intermediarios de durazno.

La boleta para productores, abarca los siguientes aspectos:
Situacién de los medios de produccién.

Tecnologia del cultivo.

Produccién y destino de la produccidn.

Fuerza de trabajo.

Ingresos varios.

Otros.

La boleta para intermediarios abarca los siguientes aspectos:
Datos generales del intermediario.
Acopio de los productores.
Transporte.
Almacenamiento.
Venta. ‘
Clases de venta y precios en el mercado.
Forma de venta.
Financiamiento. v
(ver apéndices No.3 y No.4)

Tamafio de la Muestra para los Productores

Para el cAlculo del tamafic de la muestra, se utilizé el esquema del

Muestreo Simple Aleatorio.

PROZELL L ST

: . S ratre’ !
S . R SV NUUUN R |

poie
Y
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Premuestreo a productores

~ Se hizo un premuestreo al 3% de la poblacién (universo de tra-
bajo) o sea 34 boletas, las que se pasaron en forma proporc;cn&k,

a cada una de las comunidades en estudio.
Con este premuestreo se logrd evaluar la boleta dlsenada, y

se calculd la varianza de la informacién obtenida. La varianza mas

alta obtenida fué la de la variable "&rboles de durazno por agricul-

tor', con un valor de s2

= 383.77. Esta se utilizd como estimador
de la varianza poblacional, para calcular el tamafio de la muestra
total.

Tamafio de la muestra
Obtenida la varianza en el premuestreo, se realizd el célculo

del tamafio de la muestra de la poblacidn por medio de la siguiente
férmula:

N)(T...‘sz2
n 2
(Nxd)+(T°g x s°)
donde: ’
= Tamafio de la muestra
N = Tamafio de la poblacién (universo de trabajo)
Tw = Valor tabular a 95% de confiabilidad. Para nuestro

caso es Tw= 1.96

sz= Varianza obtenida en el premuestreo

d = Grado de precisién. Para nuestro caso el grado de pre-
cisién tomado fué de 4 unidades.

Sustituyendo en la férmula:
(1149) x (1.96)% x (383.77)

i (1149) x (&) + (1.96)% x (383.77)
n =85

Por lo tanto el nfmero de boleta pasadas a los productores
fué de 85. El nGmero de boletas pasadas a cada comunidad en estu~
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dio se hizo en forma proporcional a la poblacién de cada una de e-
1las. o

F. Muestreo a Productores

El muestreo se hizo en forma "casual”, es decir que durante un re-
corrido por la comunidad, se encuesté a la persona escogida al azar par
el encuestador.

G. Obtencibén de Datos de los Intermediarios

La obtencidén de datos de los intermediarios se realizb de la siguien-
te manera:

1. Intermediarios de aldea

Se hizo en forma de censo, teniéndose un total de 4 intermedia-
rios de este tipo.

2. Intermediarios de Comalapa

Se encuestd al 107 de estos, Esto se hizo debido a lo numeroso
de este grupo (aproximadamente 120 de ellos).

3. Mayoristas y Detallistas
Se realizd entrevistas y encuestas a mayoristas en el mercado
""La Terminal" de la ciudad capital, asi como un sondeo de precios
en dicho mercado.
También se entrevistdé a detallistas en los mercados de Chimal-
tenango, La Terminal y mercados cantonales de la ciudad capital.

Para encuestar a todos los intermediarios se utilizd la boleta diri-
gida a ellos.

H. Anilisis de la Informacidn

El anilisis de la informacibén se realizé utilizando Estadistica
Descriptiva, la que a continuacién es presentada en cuadros y gré&ficas,
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asi como una discusién de los resultadgé de cada variable.

- Los estimadores utilizados'son: La media, moda y desviacibn stan-
dar, para las variables cuantitativas. Las variables cualitativas se
analizaron proporcionalmente. ;

A la media aritmética de cada variable, se le calculd un Error de
Estimacién, para calcular el rango dentro del cual pueda quedar el va-
lor estadistico poblacional.

Se hizo un andlisis de correlacién a las variables que se relacio-
nan con la produccidn, tenencia de tierra y fuerza de trabajo.

A continuacidn se presentan los resultados obtenidos en el presen- W
te trabajo.

¥



RESULTADOS

A, Situacidn de los Medios de Produccidn

Cuadro No.2 RESULTADOS DEL ANALISIS DE CORRELACION ENTRE VARIABLES DE

MEDIOS DE PRODUCCION, FUERZA DE TRABAJO Y PRODUCCION.
MUNICIPIO DESAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

~*RIA-}  Area. Area. Area. Area Compra. Venta. Produccién
LS Tierra Cultivos Fruta- arren- Mano de Mano de de durazno
propia. anuales les dada obra obra
(1 (2) (3) (4) (5) (6) (7)
) ———- 0.8287 **+ 0.0477 -0.2624 0.5978 -0.306 0.202
0.0001 0.6744 0.0187  ~==m== e 0.072
0 0.1546  =0.0722  =—====~  —==-- 0.236
—————— 0.1710 0.5241  ~===-- ————— 0.039
) R T 0.512
m————— e L L LTt 0.0001
S e I SR S
Gy | et mee s
7 T
*%: . Indice de Correlacibn.
*: Coeficiente de Significancia.
. Fuente: Datos obtenidos por medio de boleta.

En el cuadro No.2 se presentan los resultados del analisis de corre-

lacidén realizado a algunas variables.

Este anilisis es necesario para

la discusidén de las mismas, la que se har& segiin se vaya avanzando en

los resultados.

=20~

Los guiones escritos (----) en el cuadro, significan

T e
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que no se hizo el analisis de correlacidén entre esas dos variables.

Es necesario aclarar que un coeficiente de correlacidn mayor de
|0.3] indica que puede existir cierta correlacién entre las variables.
El coeficiente de significancia evalGa la correlacién; teniéndose que
un coeficiente de significancia menor de 0.05; indica que existe corre-
lacién entre las variables. (19 | En

1. Tenencia de la tierra

% de super-
- ficie.
. | % de agri-
' cultores.
N .

0-1 Ha. 1-2 Ha. mayor de 2 Ha,

Extensién de superficie en propiedad

Gr&fica No.1 TENENCIA DE LA TIERRA EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN

COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

A
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Cuadro No. TENENCIA DE LA TIERRA EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN
CIMALAPA. CHIMALTENANGO. Extensidén de la unidad
productiva en propiedad. 1988

Agricultores X de la unidad s Error de esti-
que poseen productiva. , macidn.

(en Ha.) (en Ha.)
0-3. Ha. 0.56 0.25 0.054
1-2 Ha. - 1.45 0.29 0.062
més de 2 Ha. 4.15 2.41 0.52

Fuente; Informacién obtenida por medio de boleta.

En la grafica No.l, se puede observar que en el municipic de

San Juan Comalapa se dé el fenbmeno de:  ''E1 mayor porcentaje de
tierra es propiedad de un bajo porcentaje de agricultores, y vice-
versa'". En el cuadiro No.3, se detalla la media de la extensiin de
tierra en propiedad, en tres estratos, y la desviacidn standar, que
nos indica la homogeneidad de ésta, entre los agricultores. ‘
A lo anterior se agregan ciertas caracterfisticas como: Los

agricuitores que poseen mis de 2 Ha. no arrendan terreno, no venden
mano de obra y en cambio si compran fuerza de trabajo (observar en

el cuadro No.2, que existe correlacidn entre las variables ticrra

propia Vrs. &rea arrendada y venta de mano de obra, y es una corre-
lacién negativa; en las variables tierra propia Vrs. compra de ma-
no de obra también existe correlacidn; y es positiva).

En cuanto a la tenencia de tierra en las &reas donde se culti-
van frutales, &sta es propia en un 100%.

Pago de arrendamiento

Ccmo se indica en el cuadro No.4, sélo los agricultovos g po-

oot b
& Ge s

see1 menos de 2 Ha. arrendan terreno para aumertar su bue

tivo, siendo mayor el porcentaje entre aquellos agricultores qus

pos2en mencs de 1 Ha.. La forma de pago del arrendamientc se hace

“én tres forras:

- Cen dinero.

- Cen fuerza de trabajo.

e 2
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- Con ambas formas (parte con<ﬁn€r0 y parte con fuerza de tra-

bajo). | f

Como se puede apreciar el pago con dinero se d& entre los a-
gricultores que poseen de 1-2 Ha. como Unica forma de pago. la
forma de pago con trabajo se di mis que todo en agricultores que
poseen menos de 1 Ha., esto puede deberse a que son los agriculto-
res con menor poder econdmico.

El valor de una cuerdé‘de terreno de 40 x 40 vs. (0.113 Ha.)
varia de Q 10.00 - Q 50.00, siendo la moda de Q 15.00; esto depen-
de de la topografia y calidad del terreno, asi como de la distan-
cia de éste a la cabecera municipal. El valor de una cuerda paga-
da con fuerza de trabajo es de una cuerda trabajada por una cuerda
arrendada. |

Cuadro No.4 FORMA DE PAGO DE ARRENDAMIENTO EN EL MUNICIPIO DE
SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

. fgricultores | Agricultores Agricultores Agricultores Agricultores
| que poseen que arrendan que pagan con que pagan con que pagan . .
terreno dinero fuerza de tra- con ambas .
(en %) (en %) bajo. (en%) formas.(en %)
g 0 -1 Ha. 39.0 37.5 50.0 _ 12.5
[ 1-2 Ha. 16.0 100.0 0.0 0.0
mis de 2 Ha. 0.0 0.0 0.0 0.0
i

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.

Superficie dedicada a cultivos anuales y frutales decfduos

En la grafica No.2 y cuadro No.5, se observa que el porciento
del total de superficie cultivadgdedicada a frutales es mly peque-
fa, y el promedio de extensibén por agricultor, también lo es. Ade-
mas, el 5% de los agricultores no poseen 4rea definida para frutales
es decir que se encuentran dispersos en forma desordenada en todo
el terreno .que poseen; y el 6.25% de los agricultores no poseen
area de cultiyo de frutales deciduos. |

Sy
e
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Gréfica No.2 SUPERFICIE DEDICADA A CULTIVOS ANUALES Y FRUTALES
DECIDUOS EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA.
CHIMALTENANGO. 1988.

Cuadro No.5 EXTENSION DE SUPERFICIE DEDICADA A CULTIVOS ANUALES
Y FRUTALES DECIDUOS EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN
COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

Cultivo s : X de la parcela Error de estima-
cultivadg/agric. cién
(en Ha.) (en Ha.)
Anuales 1.028 1.33 ‘ 0.222
Frutales 0.058 0.065 0.0126
deciduos

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.
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3.  Tecnologia del Cultivo

1. Topografia del terreno dedicado al cultivo del durazno
Los terrenos que se dediqén a frutales como el durazno, van de
ondulados a quebrados principalmente, aunque un'bajcmpcféenpaje dé
agricultores utiliza terrenos planos, especialmentevloskcefcaﬁosb
a la vivienda. Esto se debe a que gran parte del A&rea del munici-
pio de San Juan Comalapa es de topografia quebrada.

Cuadro No.6 TOPOGRAFIA DEL TERRENO DONDE SE CULTIVA DURAZNO, EN

EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA.CHIMALTENANGO. 1988.

Topografia : % de agricultores
‘Plana (0-5% de pendiente) | 3.75
Ondulada (5-20% de pendiente) 25.00
Quebrada (mis del 20% de pendiente) 20.00
Ondulada-quebrada 27.50
Plana-quebrada 6.25
Plana-ondulada 17.50

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.
Forma en que se encuentra cultivado el durazno

Cuadro No.7 FORMA EN QUE SE ENCUENTRA CULTIVADO EL DURAZNO EN EL

MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

Forma en que se encuentra % de agricultores

Monocul tivo 3.75

Campo de cultivo (asociado) 36.25

Patio 23.75

Monocultivo - campo de cultivo . : 5.00
(asociado)

Patio - campo de cultivo (asociado) 31.25

Fuente: Informacidén obtenida por medio de boleta.



~26-

En el cuadro No.7 se puede apreciar, que un gran porcentaje de
agricultores siembra en el patio de su casa y a sus alrededores,
esto se debe a que es una forma de evitar el robo en la cosecha, .a-
demis de que generalmente es el (nico terreno cercado que stgeﬁ.
El asocio también es una forma de cultivo muy utilizada por los a-
gricultores, este asocio es con maiz, trigo y otros frutales; esto
influye en la distancias que se utilizan, las cuales son muy am-
plias.

Forma de reproduccién del durazno

El durazno, excluyendo el melocotén (durazno de mesocarpio a-
marillo) se reproduce en el municipio, exclusivamente por semilla
sin escarificar y no se injerta.

El 85% de los agricultores no hacén viveros, ellos recogen las
plantitas en el lugar donde nacen, en pilén o raiz desnuda (escoba)
y luego son transplantadas al campo definitivo que designan.

El 8.75% de los agricultores hacen vivero, o compran las plan-
tas en algln vivero, para lﬁego transplantarlas a campo definitivo.

El 6.257% de los agricultores deja en el lugar donde germinan,
las plantitas, sin transplantarlas.

El melocotdén es el Gnico cultivar de durazno que se reproduce
por injerto, sirviendo de patrdén cualquiera de los otros duraznos
(blanco, prisco o durango).

El tipo de injerto que se utiliza es el de pGa. Este lo hacen
cuando la planta que seri utilizada como patrdn tiene dos o tres .a-
fios de germinada, o cuando tiene un didmetro en su tallo principal
de 0.05 a 0.07 mts..

Los materiales utilizados para ésta préctica son: Nylon de
cualquier color, parafina de color amarillo y machete o cuchillo
bien afilado.

La época de injerto en el municipio, es de diciembre a febrero

extendiéndose algunas veces hasta abril.

Forma de transplante
Las formas mAs comunes para llevar las plantas a campo defini-
tivo es en pilén y raiz desnuda, debido a que las plantas son reco=-
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gidas en el campo donde germinan

En el cuadro No.8 se presentan estos resultados.

' “Cuadro No.8' FORMA DE TRANSPLANTE DEL DURAZNO EN FL MUNICIPIO DE

4
;

SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. ~ 1988.

1

Forma de transplante 7% de agricultores
Bolsa : ' L o 1000
Pilén 36.25
Raiz desnuda 47.50
No transplantan 6.25

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.

5. Epoca de transplante

junio (inicio de las lluvias).

tes (febrero-abril) o un poco después (julio-agosto).

El 90% de los agricultores transplanta en los meses de mayo a

tores opinan que la mejor época de transplante es en mayo porque

los arbolitos recién transplantados aprovechan toda la época 1llu-
viosa, siendo el agua muy importante para estos.

6. Précticas que se realizan en el durazno

a.

Ahoyado:

El ahoyado es una préictica que debe realizarse al momen~-

to del transplante de los frutales, éste tiene como fin pro-

porcionarle a la pequefia planta. un sustrato adecuado para su
desarrollo inicial en el campo. En el municipio de San Juan
Comalapa, ésta practica la realiza Gnicamente el 41.25% de los

agricultores.

Las dimensiones del ahoyada varian desde 0.30 m x 0.30 m x

0.30mal.0Omx 1.0 mx 1.0 m, siendo la moda de 0.60 m x

0.60 m x 0.60 m. Este tamafio depende en gran parte del tiem-

po que el agricultor tenga disponible para ello.
Fertilizacidén en el momento del transplante:

La fertilizacibén al momento del transplante la hacen con

El 10% restante lo hace un poco an-
Los agricul-
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materia orgénica, especialmente con brosa (materia orgénica en
descomposicibn obtenida en la superficie del suelo del.bosque)g
Esta es.la (nica fertilizacién en forma directa que se
hace en los &rboles frutales en un gran porcentaje‘de'los ca-~
sos. , b | LR
Entre las variables ahoyado Vrs. fertlllzac16nya
del transplante, existe correla016n, siendo el coefl_
de 0.65871 y el indice de significancia de 0.0001, lo
dica que existe la tendencia de fertilizar cuando se hace aho-

yado.

Cuadro No.9 FERTTLIZACION EN EL MOMENTO DEL TRANSPLANTE, EN
EL DURAZNO, EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA.
CHIMALTENANGO. 1988

Fertilizacién con % de agricultores
Materia organica 41.25
Fertilizante quimico 1.25

 No aplica fertilizante alguno 57.50

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.
Otras practicas:

Cuadro No.10 PRACTICAS QUE SE REALIZAN EN EL DURAZNO, EN EL
MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.

1988.
Practica » % de agricultores
Poda 43.75
Fertilizacibén 17.50
Encalado _ 0.0
Limpias 58.75
Plateado, cercado, control de 3.75
enfermedades y otros

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.
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En el cuadro No.10 se puede observar las practicas que
se realizan en el CUltIVO del durazno las que son muy pocas
y el 41.127% de las agrlcultores no efectuan practlca alguna

en su plantacidn.

La poda que se realiza es en alto porcentaje irica,

concretandose a eliminar algunas ramas v1eJas y ramas que se
encuentran cerca . del suelo. La fertilizacidén es en forma
indirecta, cuando se fertilizan los cultivos con los cuales
estd en asocio, y sblo el 17.5% de los agricultores fertili-
za‘directamente, con fertilizante quimico o materia orgénica,
haciendo una pequefia zanja cerca de las raices. Las limpias
también se realizan en forma indirecta cuando se limpian los
cultivos con los que esti en asocio; - cuando el durazno esté
en monocultivo, generalmente se limpia una vez al afio; el
58.75% de agricultores que se presenta en el cuadro correspon-
de a aquellos que de alguna manera dedican cierto tiempo al a-
fio a la limpia especifica del cultivo del durazno.

Distancias de siembra:

El 37.5% de los agricultores no tiene sistema de siembra
en su cultivo, o sea que estos se encuentran a diferentes dis-
tancias; y en otros casos los frutales estin dispersos en to-
do el terreno de cultivo que poseen.

El resto de agricultores que posee durazno utilizan dis-
tancias de siembra que van desde 2 m al cuadro hasta 10 m al
cuadro, siendo predominante las distancias de 5 y 8 m-al cua-
dro.

Las distancias mayores son utilizadas cuando el cultivo

se encuentra en asocio y las menores (2 y 3 m) cuando es mono-
cultivo.

Plagas y enfermedades del durazno

a.

Insectos:

Los insectos no ocasionan dafio considerable en el frutal,
en este municipio, en opinidén de los agricultores. Los insec~
tos predominantes que atacan al durazno son: El barrenador
del melocotdn (Sanninoidea (=Connopia) exitiosa (say)) del

o SO
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orden Lepidoptera, familia Aegeriidae; y la chinche alas de en-
caje (Corytucha mcelfreshi (Drake)) del orden Hemiptera, fami-
lia Tingidae.
b. Enfermedades:
Las enfermedades mis comunes que presenta el durazno en

este municipio son:

- Tiro de municién (Clasterosporium carpephillum (leu)
Adenh).

- Momificacién del fruto (Monilinia fruticola (Wint) Honey).

- Cenicilla polvorienta (Sphaerotheca pannosa (Wall y Fries)).

De éstas 'se pudo establecer que la de mayor incidencia
es la enfermedad ''tiro de municién'', y se encuentra en la ma-
yoria de las plantaciones del municipio.

Existe un problema que causa mucha preocupacién por el
hecho de que la produccién baja en gran porcentaje y en algu-
nos casos hasta el 100%, este es, la caida de las flores y fru-
tos pequefios. Este probléma se presenta tanto en durazno co-
mo melocotdn, siendo més sévero en este (iltimo. La causa de
éste problema no-pudo establecerse, aunque se supone que pue-
da ser ocasionado por factores fisicos como falta de lluvia
(agua) en época de floracién, heladas, u otros.

Ademis de lo anterior existe el problema de liquenes y -
plantas pardsitas en los tallos de las plantas.

En éste municipio no se efectia control alguno para los
problemas anteriores y se les d4 poca importancia o pasan de-
sapercibidos para el agricultor. '

c. Otros:

La taltuza (Geomys sp) , es una especie que provoca pér-
didas en todos los cultivos, en el municipio, incluyendo al
durazno. Las ardillas (Sciurus sp), provocan pequefias pérdi-
das en la produccién, debido a que se comen las frutas maduras
en los 4rboles frutales. Los sanates (Quicaus sp) en ocasio-
nes provoca problemas similares al de las ardillas.,

Variedades de durazmo que existen en el municipio .

En el durazno, las variedades se diferencian por el fruto,

.‘J‘
il
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principalmente en el color del mesocarpio y la adherencia o no de
éste a la semilla,

" En el municipio se encuentran las siguientes variedades de du-
razno:
a. Durazno blanco:

Se caracteriza porque el fruto es de mesocarpio de color
blanco, y un tamafio que oscila entre 0.05 y 0.09 mts. en su
didmetro mayor.

b. Durazno prisco o peresco:

Este se caracteriza porque en el fruto el mesocarpio no
esta adherido a la semilla, posee un sabor dulce y un tamafio
que oscila entre 0.03 y 0.07. mts. en su didmetro mayor, ge-
neralmente mis pequefio que el durazno blanco.

c. Durazno rojo o durango:

Se caracteriza porque su mesocarpio es de color rojizo en

la parte cercana a la semilla.
d. Durazno melocotédn:

Estos se caracterizan por su mesocarpio de.color amarillo.
Las variedades comerciales no estén definidas y sblo se cono-
cen como ''melocotones".

En la grafica No.3, se puede apreciar las variedades existen-

tes en el municipio y su importancia en cuanto al porcentaje de a-

Lugares de obtencién de las variedades '

Los materiales de durazno blanco, prisco y durango se obtienen
dentro del municipio.

El melocotdén es el finico cultivar que se ha obtenido en otros
lugares fuera del municipio, teniéndose que el 257 de los agricul-
tores que lo poseen han comprado las plantas injertas en viveros de
Tecpin, Chimaltenango, Quetzaltenango y Solol4, entre otros.
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Grafica No.3 ' VARIEDADES DE DURAZNO QUE EXISTEN EN EL MUNICIPIO DE
SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

10. Cantidad y distribucién de Arboles frutales deciduos en el municipio
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Grafica No.4 CANTIDAD PORCENTUAL DE ARBOLES FRUTALES DECIDUOS, EN
EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMAETENANGO. 1988,
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i i

durazno melocotdn manzana ciruela
Frutal deciduos

DISTRIBUCION ENTRE 1OS AGRICULTORES, DE LAS PRINCI-
PALES ESPECIES DE FRUTALES DECIDUOS EN EL MUNICIPIO
DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

CANTIDAD PROMEDIO DE FRUTALES DECIDUOS -POR AGRICUL~

TOR EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTE-
TENANGO. 1988.

Frutal . X por agricultor s Error de esti-

(nGmero de arboles) ' macién. (nime-

ro. de 4rboles)
Durazno 13.44 12.49 3
Melocotdn 1.28 4.30 1
Manzana 11.08 24.41 7
Ciruela 9.85 23,16 5

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.
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En la grafica No.4 se puede observar la importancia del duraz-
no, desde el punto de vista cuantitativo. Del total de arboles fru-
tales deciduos, el 41.29% son de durazno y melbcétén, esto lo hace

. primero en importancia con respecto a los otros frutales deciduos.

En la gréfica No.5 y cuadro No. 11, se observa la”1mportanc1a
del durazno desde el punto de vista de dlStrlbUC10n entré:4j‘ i
cultores, teniéndose que el 92.5% de ellos posee durazno con un pro-
medio por agricultor de 13 plantas de durazno. '

11. Plantas de durazno en produccidén -
Del total de plantas frutales de durazmo y melocotén, el 78.79%
son plantas en produccién. Esto se detalla en el cuadro No.12

Cﬁadfo No.12 ESTADO EN QUE SE ENCUENTRAN 1AS PLANTAS DE DURAZNO,
EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.

1988.
Estado de X por agri- s Error de % del total % de agri-
las plantas cultor. (en estimacién de plantas cultores
nlmero de (en nmero en que es-
plantas) de plantas) ta reparti-
do
En crecimiento 2.85 7.72. 2 21.21 22.97
En produccidén 11.87 10.38 2 78.79 93..24

Fuente: . Informacibén obtenida por medio de boleta.

12. Epoca de cosecha
En el municipio, los meses de cosecha son: Para el durazno
mayo, junio y julio; y para el melocotén junio, julio y agosto, aun-
que algunas veces se extiende a septiembre.

13. Edad de la planta cuando empieza a producir
El durazno blancb, prisco y durango, en el municipio, general-
mente empiezan a producir a los 4 o 5 afios después de germinada la
planta, y el melocotén a los 3 o 4 afios después de transplantada la
planta ya injertada.




-35-

14, Edad de la planta cuando deja de producir
Esta es variable, dependiendo del cuidado que se le proporcio-
ne a la plantacién. En el caso del melocotén depende ademis del in-
jerto.
Generalmente la vida productiva de la planta en el municipio
es de 15 a 17 afios. ’ ‘
15. Usos del durazno
a. De 1la planta:
 la planta se utiliza como patrdn del melocotdn, ciruela
y guinda.
b. Del fruto:
Este sirve de alimento humano, en forma de conserva o fru-
ta fresca.
Produccién
1. Produccién obtenida en el municipio

La produccidén es una de las variable principales en cualquier
estudio, en donde se puede observar de alguna forma la importancia
del cultivo.’

En el cuadro No.13, se puede comparar la produccidén estimada
para el afio 1988 con la produccidn promedio estimada para los afios
1985-1987. Los resultados que se presentan en el cuadro son prome-
dios calculados de todos los elementos de la muestra.

La variable "produccién de una Ha.'", se obtuvo multiplicando
la produccién promedio.. por &rbol con el nfmero de &rboles en una
hectérea.

" La unidad de medida en la produccién es el "ciento' (cien fru-
tas), debido a que es la forma de venta existente en el municipio,
tanto para el durazno blanco como para el melo;otén y otros; ademas
de que el ciento, es la medida con que los agriéultores cuantifican
su cosecha. ,

El porcentaje de péréidés fué calculado a partir de considera~
ciones hechas por los agricultores en entrevistas y de la media de
los datos obtenidos en la boleta.
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En estos resultados se incluye la produccién del durazno blan-
co, prisco durango y melccotén en conjunto, debido a que el compor-
tamiento de la produccién de estos, es similar.

; Cuadro No.13 . PRODUCCION ESTIMADA DE DURAZNO EN EL MUNICIPIO DE SAN
' . JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.

L g— p—

- e Bk 3
- 1" Concepto Afio de 1988 Afios 1985 - 1987
| X s Error de x s Error de
: (en cientos) estimacién (en cientos) estimacibén
(en cientos) (en cientos)
Produc./arbol .0.35 0.22 0.05 1.5 2.48 0.53
Produc./agric.’ 5.15 3.15 0.68 . 22.08 12.39 2.67
Porcentaje de 16.89 ——— ——— 16.89 = —=—=—- ——
pérdidas
Produccién de 101.15 -—— - 433,50 —-=-- —
1 Ha., con dis-
tancias de 6x6
mts.

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta..

Se puede observar en el cuadro No.13, que la produccién de 1988
es baja en comparacién con los 3 afios anteriores al mismo. Una de
las causas de éste fenbmeno fué la caida de las flores y frutos pe-
quefios (ver enfermedades del durazro en la pag. No.30), segin los
agricultores.

La produccidén por ser la variable resultante de un proceso de
produccién, esti influida por una serie de factores externos como:
edad de la planta, técnicas aplicadas al cultivo, factores ambienta-
les y otros; y de factores internos como el genotipo de la planta.
Por lo que la estimacibén de la produccién en el cuadro No.13, debe
tomarse como referencia y mo como la produccién representativa del
mmicipio, ya que no se toman en cuenta muchos de estos factores.

Ademis la produccién influye en los procesos de comercializa-
cién, debido a que es el factor generador de dicho proceso, lo que
implica directamente la obtencibén de ingreéos por los agricultores.

PRORIESAR B2 LA URGDTIUAN OF AN iy By BUATERALA

pinifeioca Ceatral
» g
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El anilisis de correlacibén que se presenta en el cuadro No.1l5, ayu-

da a observar estas consideraciones.

Cuadro No.14 RESULTADOS DEL ANALISIS DE CORRELACION ENTRE LAS VA~
RIABLES DE TECNOLOGIA Y PRODUCCION, EN EL CULTIVO DEL
DURAZNO. SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

" Variables | Topografia . Ahoyado Fertilizn. Poda Limpias NOmero de
arboles de
durazno

Produccidn | 0.2414 = 0.0382 -0.2226 -0.073 0.2342 0.6801
0.0310 == 0.07363 0.0472 0.518 0.0360 0.0001

Indice de correlacidn
Coeficiente de significancia

tals
1y

Fuente: Informacidén obtenida por medio de boleta.

Cuadro No.15 RESULTADOS DEL ANALISIS DE CORRELACION ENTRE VARIABLES
DE PRODUCCION Y DESTINO DE LA PRODUCCION DEL DURAZNO,
EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.

1988.
Variables Produccidn Pérdidas Ventas Consumo

(1) (2) (3) (4)
(1) -— 0.43518 * 0.98616 0.82882

. -— 0.0001 0.0001 0.0001
2y _—— : 0.39276 0.32538

- 0.0003 0.0032
(3) — 0.81867

0.0001

Indice de correlacidn
Coeficiente de significancia

nn

ats
o

Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta

En el cuadro No.l4 se observa que no existe correlacibén alta en-
tre las variables de tecnologia Vrs. produccién, a excepcién de la
variable ''NGmero de Arboles de durazno'. Esto se debe a que las
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pricticas culturales proporcionadas al cultivo son pocas y un alto
porcentaje de agricultores no las realiza, lo que dé'como resulta-
do que no exista diferencia significativa en la pro&uc@iéa. ’

En el cuadro No.15, se obstrva que existe una alta correlacién
entre las variables produccién Vrs. venta, consumo y pérdida, lo que
indica que a mayor produccién hay més venta, consumo y pérdidas.
Costoé de produccién

En el cuadro No.16, se presentan los costos de produccidn del
cultivo del durazno, en el municipio de San Juan Comalapa.

Los costos estin calculados para 1 hectarea, con distancias en-
tre planta de 6 mt. al cuadro (278 plantas).

Se hace la aclaracién de, que los jornales, préicticas cultura-
les y su respectivo costo, que se presentan, son promedios de la in-
formacidén obtenida por boleta y en entrevistas a agricultores en el
municipio.

En los anilisis de costos de produccién y rentabilidad del cul-
tivo, que se presentan, se puede observar que el costo de estable-
cimiento de una hectirea de durazno es bajo y se paga en el segundo
afio de cosecha para el caso del durazno blanco y en el primer afio
de cosecha para el caso del melocotén. También puede observarse que
debido a las pocas labores culturales que se le proporcionan a las
plantaciones , el costo de produccibén anual es muy bajo por lo que
la rentabilidad, con la produccién estimada, se eleva significativa-
mente. o

Todo lo expuesto anteriormente y considerando que el cultivo
puede darse en asocio, se puede considerar al durazno como una al-
ternativa para aumentar los ingresos del agricultor del mumicipio de
San Juan Comalapa.

e
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Cuadro No.16 COSTOS DE PRODUCCION DE DURAZNO, EN EL MUNICIPIO DE

. 2do.,3ero. y 4to. ANOS

|A. COSTOS DIRECIOS
1. Mano de Obra

A. COSTOS DIRECTOS
1. Mano de Obra

| B, COSTOS INDIRECIOS
1. Imprevistos (5% sobre Costos Directos)
2. Administracién (10% sobre Costos Directos)

TOTAL DE COSTOS INDIRECIOS AL 5to. ANO

SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.
Generalidades: Area: 1 Ha.
Distancia entre plantas: 2 x 2 mt.
NGmero de plantas: 278
[A. COSTOS DIRECIOS
1 CANTIDAD COSTO UNIT. SUBTOTAL  TOTAL
1. Mano de Obra
a. trazo 9 jorn. Q 3.00/jorn. Q 27.00
b. ahoyado 278 hoyos Q 0.50/hoyo  Q 139.00
c. transplante y fertilzn. 18 jorn. Q 3.00/jorn. Q 54.00
d. transporte de insumos 20 jorn. Q 3.00/jorn. Q 60.00
2. Insumos
a. plantitas (mis 207 de 334 plant. Q 1.50/plant. Q 501.00
resiembra) .
b. abono orginico 139 qq. Q 2.00/qq. Q 278.00
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS, 1er ANO..uveueeeeneesoeosnsosonenees Q 1059.00

Q 24.00 x 3 afios
Q 24.00 x 3 anios

a. podas 8 jorn. Q 3.00/jorn.

b. limpias (1/afio) 8 jorn. Q 3.00/jorn.

TOTAL DE Q0STOS DIRECTOS, 2do., 3ero. y 4to ANOS....vssovesvaas
S5to. ANO

a. podas 8 jorn. Q 3.00/jorn.
b. limpias (1/afio) 8 jorn. Q 3.00/jorn.
c. cosecha 5 jorn. Q 3.00/jorn
SOTATL DE R51US DERECTORE: DB, S0 o e wovasrepmmen poss 5

----------

Rt COSTOS TOTALES AL 550, ANO v swvws sowiss smmane sew s scsssaes i avsy

Q 144.00

Q 63.00
1266.00

195.00
Q 1461.45

Fuente:

Informacién obtenida por medio de boleta,
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a. Rentabilidad para el durazno blanco:
Basado en el costo de produccién del cuadro No.16, se rea-
1izd el siguiente anilisis de rentabilidad para e1 durazno blan-
co: ; T
‘a.1 5to afio después de estable01da la plantac16n (prlmana co-

secha): s e

- Costo total 'Qv1461.45
- Produccién x (en cientos) 267.32
- Precio/ciento Q 3.00
- Ingreso Bruto (267.32 x Q3.00) Q 801.96

- Ingreso Neto (Q 801.9% - Q 1461.45)-Q 659.49
a.2 6to afio después de establecida la plantacién (segunda co-

secha): ,

- Costo total (restante) Q 659.49

- Costo de produccién/aftio Q 63.00

- Produccién x (en cientos) 267.32

- Precio/ciento Q 3.00

- Ingreso Bruto (267.32 x Q3.00) Q 801.%

- Ingreso Neto (Q 801.96 - Q 659.49) Q 142,97

- Rentabilidad con respecto al afio 21.68 7%

(Q 142.97/Q 659.49)
a.3 7o. afio y afios siguientes (3era. cosecha en adelante):

- Costos anuales Q 63.00
- Produccién x (en cientos) 267.32
- Precio/ciento ' Q  3.00
- Ingreso Bruto Q 801.9%
- Ingreso Neto Q 738.9%
- Rentabilidad 1171.00%

- Costo/ciento de durazno producido Q 0.24
(Q 63.00/267.32 cientos)
b. Rentabllldad para el melocotédn:
Al igual que al durazno blanco, se realizb el siguiente
anilisis de rentabilidad para el melocotén:
b.1 5to. afio después de establecida la plantacibén (primera co=-
secha): |
- Costo total Q 1461.45
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~ Produccién X (en cientos) 267.32
- Precio/ciénto.(vendidp en la aldea) Q 6.75
- Ingreso Bruto (Q 6.75 x 267.32)  Q 1804.41
- Ingreso Neto (Q1804.41 - Q1461.45) Q 342.96
- Rentabilidad 23.47 %
b.2 6to afio después de establecida la plantacién y afios si-
guientes (3era. cosecha en adelante):

- Costo anual : Q 63.00
- Produccién x (en cientos) 267.32
-~ Precio/ciento (vendido en la aldea) Q 6.75
- Ingreso Bruto Q 1804.41
- Ingreso Neto Q 1741.41
- Rentabilidad 2763.49 7,

- Costo/ciento producido de melocotdn Q 0.24
(Q 63.00/267.32 cientos)

D. Destino de la Produccidn

1.

Consumo

El 100% de los agricultores consumen parte o la totalidad de la
cosecha de durazno. En el cuadro No.17 se detallan los resultados.

Cuadro No.17 PRODUCCION DE DURAZNO DESTINADA AL CONSUMO, EN EL
MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

Afio % de agricultores % de la produccidn Error de
que consumen que consumen est%m?cién
A
1988 100 20.19 5.44
1985-1987 100 21.69 7.06

Fuente: Informacidén obtenida por medio de boleta.

Porcentualmente el consumo de durazno es similar en estos afios.

Los frutos mis utilizados para el autoconsumo, son en orden de
prioridad: El durazno prisco, durango y blanco. Llos agricultores
que poseen melocotén generalmente venden su cosecha, esto se debe

e o A WA e . ¢
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posiblemente al mejor precio que éste, dbtiene‘en el mercado.
Venta

Cuadro No.18 PRODUCCION DE DURAZNO DESTINADA A LA VENTA, EN EL
MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. -CHIMALTENANGO. 1988.

Afio % de agricultores % de la produccibn Error de
que venden que venden estimacidn

1988 40.0 61.55 . 10.0

1985-1987 72.5 59.65 9.96

Fuente: Informacidén obtenida por medio de boleta.

Se puede observar en el cuadro No.18, que la cantidad porcentual

de venta es similar en los cuatro afios consecutivos, pero el nfmero
de agricultores que vendié en 1985-1987 fué mayor, afios donde la
produccidn también fué mayor,

Pérdidas

Como cualquier cultivo ', el durazno presenta pérdidas en su
produccién, siendo las causas principales el robo, por no cosechar
y caida de frutos.

El porcentaje promedio de pérdidas establecido es de 16.89%%

Aspectos de la Comercializacién

T 1.

Acopio de los productores
a. Lugares de acopio:

En el municipio no existen lugares de acopio definidos pa-

ra la comercializacién del durazno. Los productores o Inter-
mediarios de Aldea (comerciantes rurales), venden su producto
en forma individual a un Intermediario de Comalapa (comercian-

te minorista), o en el mercado local cuando lo venden al consu-

midor.
En ocasiones y principalmente cuando la produccién es al-

i e
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ta, los productores de las aldeas més distantes a la cabecera
municipal, venden su producto a los intermediarios en puntos
predeterminados sobre la carretera; estos intérmediarioé ge-~
neralmente poseeﬁ vehiculo propio. Un punto muy utilizado pa-
ra esta accibén es el denominado "el cruce' situado a 2 Kms. al
Norte de la cabecera municipal, donde se unen los caminos de
10 aldeas y cacerios del municipio.

En forma menos frecuente, los intermediarios llegan a las
aldeas a comprar el producto, esto sélo y cuando la produccién
es alta, y las condiciones del camino lo permiten. (ver cua-
dro No.19)

Transporte al lugar de venta:

Las formas en que los productores transportan su producto
para venderlo al intermediario o al mercado local son:
- Traccibén humana.

- Tracci6n animal.
- Traccién mecénica (vehiculo)

La primer forma es la mis comin, siendo asi que el 74% de
los productores la utilizan., El transporte por traccidén ani-
mal es utilizado por el 15% de los productores y el 11% restan-
te utiliza el transporte en vehiculo.

El precio de alquiler de la bestia equina para transporte
es de Q 1.00 - Q 2.00, que varia segin la distancia a recorrer
y las condiciones del camino. El precio de transporte por bul-
to en vehiculo varia de Q 0.75 - Q 3,00, que también depende de
la distancia al lugar de venta y de la condicién del camino.

En general el precio de transporte es muy elevado (aproxi-
madamente Q 0.25/Km. recorrido). Esto se debe a la falta de
vehiculos propiedad del agricultor y principalmente al mal esta-

do en que se encuentra el camino de la mayoria de aldeas, a la

cabecera municipal.
Clasificacién del producto por el productor:

Los productores no clasifican el producto para la venta,
a excepcién de los que venden al consumidor., PEstos (ltimos
venden de acuerdo al tamafio del durazno, teniendo la clasifica-
cibén de grande, mediano y pequefio.
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Lo anterior es relativo, debido a que en la'accidén de
compra-venta del productor al intermediario, ya existe una cla-
sificacién predeterminada. Esta clasific%cién se refiere;a'dos
aspectos en el durazno blanco que son: El tamaiio y 1abpresen—
tacién predominante del producto. En el melocotdn se adhiere
otra caracteristica y es el color predominante del producto.

Los productos de mayor calidad son aquellos de tamatio gran-
de, frutos semimaduros y consistentes, sin golpes y sin manchas,
y si es melocotén con un color amarillo-rojizo. Un producto de
ésta calidad obtiene el mejor precio, disminuyendo éste confor-
me disminuya su calidad.

En cuanto a quien determina la calidad y por lo tanto el
precio, podria decirse que son los dos elementos de este acto,
pero el intermediario es el que tiene dominio sobre el productor
y pone -la decisidén final.

Preparacidén del producto para la venta:

E1l prbducto se cosecha 1 6 2 dias antes de la venta. Des-
pués de cosechado el producto, se coloca en canastas, cajas o
costales, con una cama de paja o pino seco, con el fin de que
al transportarlo al lugar de venta no sufra golpes o dafios, que
hagan que la calidad del producto baje. Esta misma prepara-
cién la realizan los intermediarios.

Cantidad de durazno que compra el intermediario por viaje o
por dia: '

La cantidad de durazno que el intermediario compra por via-
je o por dia no esti determinada, debido a que generalmente com-
pra ademis de durazno, otros productos agricolas como hortali-
zas, granos, lefia, carbdn, animales domésticos y otros produc-
tos. Es decir que no existe intermediario especializado en la
compra- venta de durazno.

En el caso de los que compran en la cabecera municipal,
que también compran varios productos agricolas, adquieren lo
que les llegan a vender,
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Cuadro No.19 LUGARES DONDE EL AGRICULTOR VENDE EL DURAZNO.
SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988.

Lugar de venta % de agricultores

Aldea o caserio donde vive 14
Mercado de Comalapa y San Martin Jilo- 46
tepeque, al consumidor

Comalapa, a intermediarios ‘ 31
Otros lugares como Chimaltenango _ 9

Fuente: Informacidn obtenida por medio de boleta.

Canales de comer01allzac1on

Los canales de comercializacién més frecuentes que se utilizan

en el municipio, para hacer llegar al consumidor, se describen en la
figura No.2 (pigina No.49).

Estos canales poseen las siguientes caracteristicas:
Canal 1: ’

" En este canal los productores venden directamente al con-
sumidor, en el mercado local y otros»mercados de municipios cer-
canos como San Martin Jilotepeque. El 46% de los productores
que vendieron en 1988, utilizé este canal.

La venta se realiza en estos mercados los dias de plaza,
utilizando un puesto improvisado. El producto se vende por:
Unidad, "mano" (cinco unidadeé), "docena'' (doce unidades) y/o
"ciento" (cien unidades).

El precio.de venta depende del precio que exista en ese
momento en el mercadé.

La calidad que se exige del producto por parte del consu-
midor se refiere a presentacién y tamano, pero ésta exigencia
es flexible.

En este canal las pérdidss que se registran son pequefias
(0-5%), esto puede deberse a que la cantidad que llevan a ven~
der es también pequefia (1~-3 cientos). Las causas “principales
de pérdida son golpes ocasionados por transporte y frutos muy
maduros.
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Canal 2: ‘

Aqui, el productor vende a un Detallista en mercados de ‘
Chimaltenango y la ciudad capital principalménte. El 9% de los
productores que vendid, utilizé este canal.

La venta se hace "'al por mayor"3 siendo la unidad de ven-
ta el ciento. El precio'depende‘del préCid'queiekista en el
mercado y de la calidad del producto, pero en general el deta-
llista es el que pone el precio.

El Detallista de los mercados es el que se encarga de dis-
tribuir el producto a los consumidores, lo cual hace "al por
menor" (unidad, mano, docena y cientos).

Las pérdidas en este canal son minimas en el paso del pro-
ductor al Detallista, pero en el paso del producto del Detallis-
ta al consumidor en ocasiones son conéiderables, teniéndose un
promedio de pérdida del 5-10%. Las causas principales de pér-
dida son: Maduracién del producto, dafios en el almacenamiento
y manejo del producto.

Canal 3:

En este canal el productor vende su cosecha a un Interme-
diario de Aldea (ihtermediario rural)), que algunas veces tam-
bién es productor, o a un Intermediario de Comalapa (minorista).

_ El 4% de los productores que vendieron en 1988 vendié a Inter-

mediarios de Aldea y el 31% vendié a Intermediarios de Comalapa.
Cuando el productor vende en la aldea, el precio general-
mente es bajo y en ocasiones el intermediario cosecha el. duraz-
no. :
Ya sea el Intermediario de Aldea o el productor, venden
al Intermediario de Comalapa, éste posee las siguientes carac-
teristicas:

Compra los dias martes y viernes.

El pone la decisién final en la determinacién de la calidad
y el precio final del producto.

El producto lo almacena por un periodo no mayor de 2 dias,
para minimizar las pérdidas,

- Compra en su casa de habitacién o alglin puesto construido pa-
ra tal accién, en la cabecera municipal.
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- Compra una serie de productos agricolas ademés del durazno,

- Transporta hacia la ciudad capital princiapalmente, utilizage
do cualquiera de las empresas de serv1c10 de transporte ex-
traurbano que funcionan en el munlc1plo (el costo de trans-
porte es de Q0.50 - Q1.00/bulto, dependlendo del volimen o
espacio que ocupen). _ ~

El ndmero de intermediarios de éste tipo es de 100 a 120
de ellos, y todos funcionan de manera similar.

Generalmente este intermediario tiene varios puestos de
entrega en los mercados de la ciudad capital (mercados canto-
nales y La Terminal), y cuando el producto acumulado es grande,
lo distribuyen entre los puestos de entrega con los cuales se
asocia.

Los puestos de entrega en la ciudad capital constituyen lo
que se denomina Detallista de la Capital, y estos son los que
venden al consumidor. Venden en el mismo lugar que compran,
por lo que no tienen gastos de transporte. La venta al consu-
midor la hacen en unidades, manos, docenas y cientos.

. El precio de compra-venta del Intermediario de Comalapa al
Detallista de la Capital es muy variable y basicamente depende
de la competencia y de la cantidad de producto existente en el
mercado, o sea que si la cantidad de producto existente es alta,
el precio tiende a bajar, por ser un producto perecedero, pero
estos cambios raramente son bruscos.

El precio de compra-venta del Detallista al consumidor
también es variable y depende ademis de los factores enuncia-
dos en el parrafo anterior, del lugar donde se vende, por ejem-
plo: Si el local de venta se encuentra en alguna zona residen-
cial, el precio del durazno generalmente es mAs alto que en el
mercado.

Canal 4 y canal 5:
 Este canal es poco utilizado a excepcidn de las épocas de

alta produccién, donde toma gran importancia debido al ahorro

de transporte y facilidad de venta que el productor tiene.

El 7% de los productores que vendieron, utilizaron al Trans-

portista Intermediaro (intermediario rural) para la venta del
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durazno.

Aqui el productor vende a un Transportista Intermediario,
&ste posee las siguientes caractetiéti¢as:k |
- Generalmente trabaja con Capital y vehiculo propio.

‘Viaja a las aldeas y caserios o a alglin punto cercano sobre
el camino, para comprar el producto. |

El pone la decisibén final en la determinacién de la calidad
y el precio del producto entre el productor y &l.

Compra diversos productos agricolas y pecuarios ademas del
durazno.

La cantidad de viajes semanales se ve afectado por las condi-
ciones del camino.

El nimero de estos intermediarios es de 15, pero el 66.66%
de ellos reside en el municipio, y el resto,en otros municipios
como Tecpén Guatemala, San Martin Jilotepeque, Zaragoza y otros.

~ Este Intermediario Transportista vende el producto en la
ciudad capital al Mayorista de la Terminal y en los departamen-
tos también a Mayoristas.

La cantidad que el Intermediario Transportista compra es
mayor que la que compra el Intermediario de Comélapa.

El Mayorista de la Terminal o de los departamentos relnen
cantidades considerables del producto. El precio de compra y
el de venta que ellos tienen, es el precio que rige en el mer-
cado en ese momento, y al igual que en los otros canales, se
ve afectado por la cantidad de durazno que haya en existencia.

Este mayorista distribuye el producto a consumidores en
pequefio porcentaje (Esto constituye el canal 5 de comercializa-‘
cién en el presente estudio) y a Detallistas de mercados canto-
les, departamentales y otros, quienes transportan el producto
a sus centros y puestos de venta.

Los detallistas son los encargados de vender al consumidor
(esto constituye el canal 4 de comercializacién en el presente
estudio).

Las pérdidas que se registran en este canal van del 5-10%,
siendo las causas principales: Golpes en el trangporte, madura-
cién de la fruta, manipuleo inadecuado del producto, y otros.



PRODUCTOR
CANAL 3 CONSUMIDOR LOCAL
EXPORTADOR CANAL TRANSPORTISTA ' INTERMEDIARIO
(transportista INTERMEDIARIO DE -ALDEA
intermediario)
CANAL| 4
MAYORISTA MAYORISTA INTERMEDIARIO
DEPARTAMENTAL DE 1A CAPITAL DE COMALAPA
DETALLISTA DETALLISTA DETALLISTA . DETALLISTA
DEPARTAMENTAL DE LA CAPITAL , DE 1A CAPITAL DE CHIMALTENANGO
)
SALVADOR CONSUMIDOR 1 CONSUMIDOW CONSUMIDOR

oura No.7 CANALES DE COMERCIALLZASION DFL DURAZNO, £ L MUNIGIPIO DY SAN JUAN COMALAFA. CHIMALTENANGO. 1988.
abis

Fuante:  Toformacidn ubtenida por medic de bolete.



~ Canal 6:

Este canal es similar al anterior, con las diferencias
siguientes:
- Se d4 exclusivamente en el melocotén.
- El Intermediario Transportista compra prdducto de la mejor
calidad. _
~ Es especializado en este producto.
- En ocasiones también compra a otros intermediarios.
Este canal es muy poco utilizado, aln en época de alta

produccidn, y se pudo determinmar un sélo intermediario, que rea-

- liza es funcibén, y que no reside en el municipio.

La dininica del canal es la siguiente: FEl productor ven-
de al Transportista Intermediario (qUe es exportador), quién
lleva el producto a El Salvador.

Un 3% de los agricultores que vendieron, utilizé este ca-
nal, para la venta de su producto.

3. Precio

a.

Precio del durazno blanco y melocotén durante el periodo 1978-
1988:

En la grafica No.6, se presentan los precios promedios de
11 afios, de estos productos, en el mercado La Terminal de la
ciudad capital. En esta grifica se puede observar el comporta-
miento tanto del precio del durazno blanco como del melocotén.

De 1978 a 1983, el precio del durazno blanco tuvo un com-
portamiento alterno, es decir que un afio el precio fué alto y
el siguiente tuvo una baja. Este comportamiento lo presentd
también el precio del melocotdn de 1978 a 1985

El durazno blanco no presentd tendencia alguna a subir o

- bajar de precio hasta el afio 1983, de aqui en adelante el pre-

cio ha aumentado, teniéndose los precios mAximos en el afio 1988
En cuanto al melocotdn, en el periodo de 1978-1983, el precio
tendié a bajar, pero de 1983, al igual que el durazno, el pre-
cio tendié a aumentar, déndose los precios miximos en 1988.

En la grifica No.7, se presenta el comportamiento prome-
dio de 11 afios, del precio mensual, o sea su variacién en el
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Grafica No.6 PRECIOS AL POR MAYOR DE DURAZNO BLANCO Y MELOCOTON, EN FL MERCADO LA TERMINAL.
SERIE HISTORICA 1978-1988. CON PROMEDIOS ANUALES.
Fuente: Noticias de mercado, INDECA. Y Datos de boleta.
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afio, adui se puede observar que el precio méximo promedio lo
obtienen los productos al inicio de la produccién (en el mes de
mayo), el cual tiende a bajar sucesivamente.

El melocotdén presenta una baja brusca de precio en el mes
de julio, debido posiblemente a que és uno de los meses de ma-
yor produccién en el pais. El duraZno"blanco presenta también
una baja brusca de mayo a jumio, debido posblemente’a~la.migma
causa que en el melocotdén, y en el Gltimo mes (oétubfe) tiene
un leve aumento de precio.

b.  Precios del durazno blanco y melocotdn en 1988:

En el cuadro No.20, se presentan los precios obtenidos por
el productor segin el lugar de venta, En éste se observa que
los precios cambian de un lugar a otro y de una persona a otra,
tendiendo a subir segln se vayan alejando del lugar de produc-
cidén y/o acercindose al consumidor.

Cuadro No.20 PRECIOS DE VENTA DEL DURAZNO OBTENIDOS POR EL
PRODUCTOR.  SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.

1988.

Lugar de venta y persona Precio/ciento de Precio/ciento
a quien vende durazno blanco melocotén

(en Quetzales) (en Quetzales)
En la aldea, al Intermediario - 2.50 5.50
En la aldea, al Intermediario 3.00 6.75
Transportista
En Comalapa, al Intermediario 3.50 7.00
En Comalapa, al Consumidor 4,50 8.00
En Chimaltenango, al Detallista 6.00 ©10.00
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Fuente: Informacidén obtenida por medio de boleta.

En el cuadro No.21, se presentan los precios promedios
prevalecientes en el mercado La Terminal, en los meses de mayo
a julio para el durazno blanco y de junio a agosto para el me-
locotén. Estos meses son los de mayor produccién en el munici-
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Cuadro No.21 PRECIOS AL POR MAYOR Y AL P(R MENOR DE DURAZNO

BLANCO Y MFLOCOTON EN EL MERCADO LA TERMINAL EN
LOS MESES DE MAYO-AGOSTO DE 1988. GUATEMALA.

Mes Durazno blanco Melocotdn
Mayorista Detallista Mayorista Detallista
precio/ciento  precio/unidad precio/ciento  precio/unidad
(en Quetz.) (en Quetz.) | (en Quetz.) (en Quetz.)
Mayo -11.00 0.17 - -
Junio 8.00 0.13 11.40 0.23
Julio 6.00 0.10 12.52 0.23
Agosto - - 17.85 0.30
X 8.33 0.13 13.92 0.25

Fuente: Noticias de mercado, INDECA. Y datos de boleta.

Los datos de los cuadros anteriores, son de utilidad para

el posterior anilisis de Mérgenes de Comercializacién.

Margenes de comercializacién:

Antes de realizar éste anlisis, es necesario hacer una

definicién de lo que son los MArgenes de Comercializacién:

Margen de Comercializacién Absoluto: Es la diferencia real
en quetzales entre el precio de venta del productor y el pre-
cio que paga el consumidor.

Margen de Comercializacién Relativo: Es la diferencia del
margen absoluto, expresada en porcentaje (%) en relacién con
el precio pagado al productor.

Submirgen de Comercializacién absoluto: Es la diferencia
real en quetzales, entre los precios de compra y venta que
paga cada uno de los intermediarios inmediatos, en el canal
de comercializacién.

Submirgen de Comercializacibn Relativo: Es la distribucién
del Margen de Comercializacién que percibe cada uno de los
intermediarios, expresado en porcentaje (%).

En otras palabras, la ganancia bruta entre intermediarios
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éonstituye 1o que son los submirgenes de comercializacién.
(12) > R

En el cuadro No.22, se presentan los Mérgenes de Comercia-
lizacién en el durazno blanco, en los meses de mayO»a’junio; y
en el cuadro No.23, los Margenes de Comercializacién para el
melocotdn, durante los meses de junio a agosto; que son los
heses de mayor produccidn en el municipio de Comalapa, para los
canales 2, 3 y 4 de comercializacibn.

Este andlisis no se realizd para el canal 5 de comercia-
lizacibén, por ser muy pequefia la cantidad de durazno que se co-
mercializa y por carecer de datos, al igual que para el canal
6, que es el de exportacidn. 4

Los datos de precios, son los promedios detallados en los
cuadros No.20 y No.Z1.

En los cuadros No.22 y No.23, se puede observar que los
Margenes de Comercializacidén tanto absolutos como relatlvos,
crecen a medida que el intermediario se acerca a la zona de
produccidbn, o desde otro punto de vista, a medida que el pro-
ductor se introduzca menos en el proceso de comercializacidn;
lo que tiene una relacidén inversa, con el ingreso bruto del
productor, ya que estos tienden a bajar.

En los Submirgenes de Comercializacidnm, se observa que el
intermediario que obtiene mayor ganancia bruta por ciento ven-
dido es el Detallista, siguiéndole en orden descendente: el In-
termediario de Comalapa, el Intermediario Transportista, el Ma-
yorista y el Intermediario de Aldea. Esto es relativo, puesto
que la ganancia también depende del volimen de ventas diarias,
asi como del capital invertido o reinvertido en un periodo de
tiempo, por lo que el Mayorista a pesar de temer un Submirgen
de Comercializacién bajo, su vollmen de ventas y su capital
reinvertido es mucho mayor que el del Detallista, lo que le da
generalmente una mayor ganancia.

Lo que es clarc en este anidlisis, es que el Detallista, es
el principal intermediario que ayuda a elevar el MArgen de Co-
mercializacibn, y por lo tanto es el que aumenta los precios
drésticamente al consumidor.
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Cuadro No.22 MARGEN Y SUBMARGEN DE COMERCIALIZACION DEL DURAZNO BLANCO,
PARA 1LOS INTERMEDIARIOS DURANTE 1OS MESES DE MAYO A JULIO

DE 1988. SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.
Intermediario| Precio  |Submirgen de Co- |Consumi- |Produc- |Margen de Comercia-
%e 7enta mercializacidn dor. Pre-|tor. Pre-|lizacidn
Q./cien~ . _Jcio en cio en ‘
Absoluto | Relativo - . Absoluto |Relativo
i to) (en Q.) (en %) Q./ciento {Q./ciento (en Q.) (en %)
CANAL 2 DE COMERCIALIZACION
Detallista de| 10.50 4.50 100.00 10.50 6.00 4.50 42.8
Chimal tenango ‘ ‘
CANAL 3 DE COMERCIALIZACION
Intermediario 3.50 1.00 9.53 13.00 2.50 10.50 80.7
de Aldea
Int. Comalapa 7.50 4.00 38.09
Detallista 13.00 5.50 '52.38
10.50 100.00
Si. el productor vende al Intermediario de Comalapa:
| Int. Comalapa 7.50 4.00 42.11 13.00 3.50 9.50 73.1
Detallista 13.00 5.50 57.89
9.50 100.00
CANAL 4 DE COMERCIALIZACION
Transp. Int. 6.50 3.50 35.00 13.00 3.00 10.00 76.9
Mayorista 8.33 1.83 18.30
Detallista 13.00 4,67 46.70
10.00 100.00

Fuente: Noticias de mercado, INDECA. Y datos de boleta.
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Cuadro No.23 MARGEN Y SUBMARGEN DE COMERCIALIZACION DEL MELOCOTON PARA
- 10S INTERMEDIARIOS, DURANTE 1OS MESES DE JUNIO A AGOSTO

, e vvvu;vxcucwfuc~uuraznc—bxanca“'*”“IEEoton 4n vendido.

k S T . D

DE 1988. SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENANGO.
Intermediario |Precio Submérgen de Co= Consumi~ Produ¢~“"§\”17en de COmerc1a~f
?e ;enta mercializacibn dor. Pre-{tor. Pre-|lizacibh - :
Q./cien- Absoluto | Relativo cio en cio en Absoluto. Relat T
« - . WQ
to) (en Q.) (en %) Q./ciento{Q./ciento (en Q)| (en %)
CANAL 2 DE COMERCIALIZACION
Detallista de | 18.00 8.00 100.00 18.00 10.00 8.00 44,44
Chimaltenango
CANAL 3 DE COMERCIALIZACION
Int. de Aldea 7.00 1.00 5.26 25.00 6.00 19.00 76.00
Int. Comalapa | 13.00 6.00 31.58
Detallista 25.00 12.00 63.16
119.00  100.00
Si el productor vende al Intermediario de Comalapa:
Int. Comalapa | 13.00 6.00 33.33 25.00 7.00 18.00 72.00
Detallista 25.00 12.00 66.67
18.00 100.00
CANAL 4 DE COMFRCIALIZACION
Int. Transpor.| 11.50 4,75 26.03 25.00 6.75 18.25 73.00
Mayorista 13.92 2.42 13.26 |
Detallista 25.00 . 11.08 © 60.71
18.25 100.00
Fuente: Noticias de mercado, INDECA. Y datos de boleta.
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d. Analisis de rentabilidad:

' Este andlisis, es un tanto tebrico a pesar de que los pre-
cios que se presentan son promedios reales, pero no se tﬂma en
cuenta muchos factores como: Alimentacién, hospedaje, Jorna—
les en el caso del Transportista Intermediario, renta de tierra,
renta de local, promocién y otros; factores que de alguna for-
ma provocan cambio econdmico en el proceso de comercializacidn.

Este anilisis, en el presente estudio es de utililidad, en
el sentido de comparar la rentabilidad de cada uno de los agen-
tes de mercadeo, a excepcidén del Consumidor, asi como la ganan-
cia por cada ciento de durazno blanco o melocotdédn vendido.

Los aspectos tomados en cuenta para el cllculo de costos
de comercializacibén, se presentan en el cuadro No.24.

Cuadro No.24 ASPECTOS TOMADOS EN CUENTA EN EL CALCULO DE COSTOS
DE COMERCIALIZACION DE DURAZNQO BLANCO Y MELOCOTON
EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTE-

NANGO. 1988.
Concepto Valor x en Q
Transporte de aldeas a Comalapa ‘ 1. 00/6 cientos
Transporte de Comalapa a Chimaltenango 0.75/6 cientos
Transporte de Comdlapa a Guatemala .. 1.00/6 cientos
Transporte de Comalapa a Chimaltenango 1.00/persona
Transporte de Comalapa a Guatemala 1.50/persona
Para vender 6 cientos de durazno, se tomd 1.50/6 cientos

como promedio: 1/2 Jornal '

Fuente: Informacién obtenida por medio de boletas y entrevistas.

En el caso del Detallista y Mayorista, se toma un valor de
Q0.10, que corresponde al valor de impuesto, renta de local y
jornal por ciento vendido, pero este cambia dependiendo de mu-
chos factores, de los cuales uno muy importante es el vol(men
de ventas diarias.

En los datos del cuadro No.24, se toma como base 6 cientos
que equivales mAs o menos & un bulto, el cual se toma como uni-
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ANALISIS DE RENTABILIDAD PARA EL PRODUCTOR E INTERMEDIARIOS

'DE DURAZNO BLANCO Y MELOCOTON

, POR CIENTO VENDIDO. SAN JUAN

COMALAPA. CHIMALTENANGO. 1988
Agente de mer- |Producto |Costo de |Costo de |Precio |Ingreso iF ntabi
cadeo produc- |comercia-|de venta |[neto/:-
cibn, o |lizacidén/{por cien-}ciento,
costo de |{ciento. to .
. compra/ |
ciento. |
(Q.) Q.) (Q.)- Q.
, CANAL 1 DE COMERCIALIZACION
Productor Durazno b. 0.24 0.42  4.50 3.84 581.82
Melocotén 0.24 0.42 8.00 7.34 1112.12
CANAL 2 DE COMERCIALIZACION
Productor Durazno b.  0.24 0.89 6.00 4.87 430.97
Melocotén 0.24 0.89 10.00 8.87 784,95
Detallista Durazno b. 6.00 0.10 10.50 4,40 72.13
Melocotén  10.00 0.10 18.00 7.90 78.22
o CANAL. 3 DE COMERCIALIZACION
Productor Durazno b.  0.24 ———— 2.50 2.26 942.67
Melocotén 0.24 — 6.00 5.76 2400.00
Int. de Aldea | Durazno b. 2.50 0.42 3.50 0.58 19.86
Melocotén 6.00 0.42 7.00 0.58 9.03
Int. Comalapa { Durazno b. 3.50 1.10 7.50 2.90 63.04
Melocotén 7.00 1.10 13.00 4,90 60.49
Detallista Durazno b. 7.50 0.10 13.00 5.40 71.05
Melocotén 13.00 0.10 25.00 - 11.90 90.84
Si el productor vende al Intermediario de Comalapa:
Productor Durazno'b. 0.24 0.17 3.50 3.09 753.66
Melocotén - 0.24 0.17 7.00 6.59 1607 .32
CANAL 4 DE COMERCIALIZACION
Productor Durazno b. 0.24 - 3.00 2.76 1150.00
Melocotdn 0.24 ——— 6.75 6.51 2812.50
Transp. Inter. | Durazno b. 3.00 0.53 6.50 2.97 84.14
Melocotén 6.75 0.53 11.50 4,22 57.97
Mayorista « | Durazmo b. 6.50 0.10 8.33 1.73 26,21
Melocotén 11.50 0.10 13,92 2.52 21.72
Detallista | Durazno b. 8.33 0.32 13.00 4,35 50.29
Melocotén  13.92 0.32 25.00 10.76 75.56

>

Fuente: Noticias de mercado, INDECA. Y datos de boleta.
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dad de transporte.

En el caso de costo de produccibén/cientc, se calculd se-
gln los costos de produccién presentados en el CUadro No.16,
de donde se estima que después del 6to. afio y c0h7pf6ducCién
similar, el costo de prodUCcién de durazno as de~>Q§3i90/267
cientos (Q 0.24). ' : '9%1*”  -

Analizando el cuadro No.25, se observa a prrneta instancia,
que el productor tiene una alta rentabilidad, pero su ingreso
neto es uno de los mis bajos en el proceso de comercializacidn.
Esto se debe a que la inversién directa en el cultivo es peque-
fia. Por lo tanto este hecho no se puede tomar como sinénimo de
altos ingresos (como com(nmente se hace), y tampoco debe compa-
rarse con la rentabilidad de los intermediarios. En el canal
3 por ejemplo, el productor tiene una rentabilidad de 942.67%
(Q 2.26 1.N./ Q 0.24 de costos), pero su ingreso neto es de
Q2.26/ciento de durazno blanco vendido y el intermediafio Deta~
llista tiene una rentabilidad del 71.05%, pero su ingreso neto
vs de Q 5.40/ciento de durazno vendido.

En cuanto a los intermediarios se observa algo similar que
en el anilisis de MArgenes de Comercializacién, y es el hecho
de que el Detéllista es el que posee mayor rentabilidad, a ex-
cepcibn del Intermediario Tranmsportista, que logra bajar sus
costos debido a que utiliza vehiculo y capital propio general-
mente.

Es importante hacer notar que estas rentabilidades e in-
gresos pueden aumentar o bajar conforme se aumente o disminuya
la cantidad de producto a vender, puesto esto influye en el au-
mento o disminucién de los costos de comercializacidn.

Tanto en el anilisis de MArgenes de COmercializacién como
en el de Rentabiiidad, se puede observar que el precio que le
pagan al productor es hasta 5 veces menor que el que paga el
consunidor, estos indica que los intermediarios obtienen gran-
des ganancias a expensas del productor, lo que podria remediar-
se si el productor se introdujera al procesoc de comercializacibdn
en forma organizada, o a través de alguna instituciém como por

eejemplo -una Cooperativa ge-Ge $6my—evitando- na
PRIPIESAS b (A UNIVER . TSANCR L watk
‘ Biblioteca Central
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serie de intérme@iggig&lqyﬁ‘iggkuggn en los bajos ingresos del
‘productor. it ch, i i blf

De los andlisis anteriores se puede concluir que los cana-
les que mis favorecen al prodUGtor son én;drden descendente:
El canal 2 (Productor-Detallista de Chimaltenango), el canal 1
(Productor-Consumidor local); y ei que meﬁas lo favorece es el
canal 3 (Productor-Intermediario de Aldea.....).

F. Otras Informaciones

1.

Migracién familiar

S6lo el 5% de los agricultores muestreado emigran a las fincas
de la costa Sur a vender su Fuerza de Trabajo. Estos pertenecen al
grupo de agricultores que poseen poco terreno en propiedad (menos
de 1 Ha.) y de mala calidad (altas pendientes, suelo pobre, etc.)

generalmente son de las aldeas mis alejadas de la cabecera municipal.

Ingresos
a, Ingreso por venta de durazno:

El ingreso bruto promedio por agricultor para 1988 es de
Q 12.11 (% de durazno que venden por precio de venta en Comala-
pa), por venta de durazno blanco y melocotén. Este ingreso es
pequefio, pero puede aumentarse si se aumenta la produccién.

El ingreso por venta de durazno, se constituye como ingre-
so adicional actualmente, siendo la base de ingresos la venta
de trigo, lefia, carbén y venta de mano de obra, generalmente.

b. Ingreso por otros cultivos agricolas:

El 100% de los agricultores siembran maiz, pero el 52.5%
de ellos vende el 20.25% de su cosecha.

El trigo es cultivado por el 68.75% de los agricultores,
éste es destinado exclusivamente a la venta; convirtiéndose en
muchos casos como el (nico cultivo agricola que les provee in-
gresos necesarios para continuar con el siguiente ciclo de cul-
tivo. '

El frijol arbustivo o de gufa en monocultivo, es sembrado
por el 45% de los agricultores, y el 72,22% de los que lo siem-
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bran, venden del 354 -40% de swosecha.

Las hortalizas (ribanos, repollo, arve;a china y tomate),
son cultivados por el 20% de Is agrlcultores, y el 90% da la
cosecha se destina a la venta.

Los otros frutales deciduos (ciruela y manzana) también son

fuente adicional de ingresos, y generalmente mas del 50% de la
cosecha se destina a la venta, en forma similar al durazno.
Ingreso por animales domésticos:

Y777

N .

Aves Porcinos Bovinos Otros
A  Especie
Gréfica No.8 ESPECIES DE ANIMALES DOMESTICOS PREDOMINANTE EN
EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. CHIMALTENAN-
GO. 1988. )
Fuente: Informacién obtenida por medio de boleta.
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En la gréfica No.8 se aprecia las especies de animales do-
mésticos predominantes en el municipio, asi como el porciento
de agricultores que lo poseen. Estos agricultores poseen una
media de: 12 aves (principalmente pollos; patos y pavos); 1
cerdo; 1 bovino; y 3 de otros (entre cabras, equinos y ovinos).
Estos animales son destinados a la venta, segfn la necesidad
de ingresos que los agricultores tengan, exceptuando a los e-
quinos que son alquilados para transporfe de carga.

Ingreso por dar tierra en arrendamiento:

El 5% de los agricultores proporcionan un promedio de 1.86
Ha. en arrendamiento, a otros agricultores del municipio. Los
agricultores que'dan tierra en arrendamiento pertenecen al gru-
po que posee mis de 2 Ha. de tierra en propiedad. ‘

El pago del arrendamiento es con fuerza de trabajo y/o di-
nero.

Ingreso por venta de mano de obra:

La venta de mano de obra, segiin el anilisis de correlacién
presentado en el cuadro No.2, esti en relacién inversa a la can-
tidad de tierra en propiedad, es decir que existe una tendencia
de : A menos tierra en propiedad, mis jornales vendidos.

El 38.75% de los agricultores vende un promedio de 65 jor-
nales al afio (desviacibén standar = 175.066 y un error de esti-

macibén = 38 jornales). El valor promedio de cada jornal es de

Q 3.00.

Un 11.25% de los agricultores trabaja como pago por arren-
damiento de terreno.

Ingreso por actividades diferentes a la agricultura:

El 5% de los agricultores muestreados tienen otro oficio
ademés de la agricultura, como: Albafiileria, carpinteria, in-
termediarios de productos agricolas, molino, tiendas etc. El
resto de la poblacién para obtener ingresos extras se dedican
a vender lefia y carbdn (fabricado por ellos).

Las mujeres se dedican a fabricar tejidos tipicos en su
tiempo libre, los que venden en la cabecera municipal.
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Destino del ‘ingreso

a. Compra de mano de obra:
‘ El 37.5% de los agricultores compran un promedio de 34
jornales/afio (desv1ac1on standar = 25.72 y error de estimacibn
de 6 jornales). El mayor porcentaje de agrlcultores gque compran
mano de obra, pertenecen al grupo de los que poseen mis de 1
Ha. de terreno en propiedad, esto se pﬁede dbserVar‘también en
el cuadro No.2 donde se indica que existe una correlacién di-
recta entre la variable compra de mano de obra y &rea de tierra
en propiedad.

b. Compra de insumos agricolas:

Los agricultores, a excepcién de aquellos que poseen mas

de 2 Ha. de terreno en propiedad, generalmente utilizan el 807%
de sus ingresos en la compra de insumos agricolas como semilla
de trigo, fertilizante (especialmente el que se utiliza en el
cultivo de maiz, que es para autoconsumo), pesticidas y herra-
mienta agricola,

c. Destino del ingreso a satisfacer sus necesidades basicas:

Aproximadamente el 20% de sus ingresos lo utilizan en la

compra de alimentos y vestido. Sdlo en los afios de buena cose-
cha y cuando existe excedentes.en sus ingresos, realizan mejo-
ras en su vivienda.

Fomento del cultivo

El 68% de los agricultores dejard el durazno y/o melocotén y
se encuentran interesados en fomentar su cultivo, especialmente del
melocotdén, aunque sblo un pequefic porcentaje aumentari su plantacién.
El 32% restante, de agricultores, eliminari el durazno que posee o
lo injertaré con otra especie principalmente con ciruela (Prunus do-

méstica).

Entre las razones por las cuales se desea que se fomente el cul-
tivo del durazno estén:
= El durazno es un frutal adaptado a las condiciones del municipio
y por lo tanto resistente a plagas y enfermedades.
- El durazno alcanza en el mercado precios altos, especialmente el
durazno blanco y melocotén.
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- = El durazno ha sido un frutal cultivado desde tiempo atrés, y se ha
hecho costumbre tener porlo menos una planta.

Los agricultores que desean eliminar o cambiar el durazno, se-

~fialan las siguientes razones:

- En el mmicipio no existe asistencia técnica, y desconocen las
précticas culturales, que este cultivo necesita.
- Ultimamente el durazno blanco y melocotén han sufrido el problema
de botar las flores y frutos pequefios, lo que implica una baja en
la produccién.
- No existe diversidad de variedades, donde puedan escoger la que
mis le convenga.
-~ No existen viveros en el municipio, donde se puedan adquirir plan-
tas ya injertadas. 4
- Existen otros frutales que tienen menos problemas con la caida de
la flor y frutos pequefios y también tienen buen precio en el mer-
cado, ademis su cosecha se restringe a un mes aproximadamente, por lo
que la obtencibén de ingresos es répida, este es el caso de la cirue-
“.:la. Ademéds de que este frutal puede ser injertado sobre durazno,
que es un patrdén adaptado a las condiciones del medio.



VI. CONCLUSIONES

" 1. Del total de drea cultivada en el municipio de San Juan Comalapa,
. el 4.6 % es de durazno; siendo la produccidn estimada para 1988

de 35 unidades/drbol y de 515 unidades/égricﬁlto;, ‘ k

en general a las plantaciones se les proporciona pocas précticas:

iéndose que

culturales y los problemas principales de enfermedades son "“el ti-

ro de municién" (Clasterosporium carpophillum (leu) Adenh) y la

caida de flores y frutos pequefios.

2. Entre los problemas que se le presentan al agricultor, en el cul-
tivo del durazno estdn la falta de asistencia técnica y la falta

de viveros donde pueda obtener plantas injertadas y nuevag varie-
dades.

3. El cdsto de produccién'estimado para el establecimiento de 1 Ha.

de durazno es de Q 1461.45 hasta el 5to. afio (primera cosecha).

:; 4. Del total de la produccidn de durazno, en 1988, el 20.2 % se des-

a tind al consumo y el 61.6 % a la venta; siendo el destino del du-
& razno vendido: El mercado local, mercado de Chimaltenango, mercado
la Terminal y mercados cantonales de la ciudad capital, principal-
mente.

5. Se determinaron § canales de comercializacidén de la produccidn de duraz-
no en el municipio de San Juan Comalapa, siendo los mds importantantes
por la cantidad de durazno que absorven, el canal 1 (preductor - con-
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sumidor local) y el canal 3 (proddctor - intermediario de Comala-
pa...). Y los canales que mds favorecen al agricultor por el in-
greso neto que éste percibe son: El1 canal 2 (productor - deta-
llista) y el canal 1 (productor - consumidor local), 1o que indi-
diéa gue o medida que el agricuitor se introduzca al proceso de
comercializaciéﬁ, Sus ingresos son mayores.



VII.

RECOMENDACIONES

1.

Tomando en cuenta que el cultive del durazno puede ser una de les alter-
nativas para aumentar el ingresﬁ de un grin nfmero de agricultcres del
mmicipio, se recomienda el fomento de su cultivo, creando pregramas que
conlleven lo: siguiente:

a. Proporcionar Asistencia Téwnica y Crediticia:a los:agricultores, pa-
ra que le proporcionen las pricticas adecuadas al cultivo del duraz-
no.

b.  Aumentar el &rea de cultivo en el municipio.

c. Creacién de viveros tanto de propagacién como de experimentacién del
durazno.

d. Introduccién de nuevas variedades a esta zona, especialmente de du-
razno blanco y melocotédn.

Esta recomendacién esti dirigida especialmente a las autoridades del
municipio de San Juan Comalapa y a las Instituciones del Estado creadas
para este fin (DIGESA, BANDESA, ICTA y otras), asi como tarbién a las
cooperativas del municipio que estén buscando alternativa: para elevar
el wivel de ingreso de sus asociados.

Se recomienda a instituciones como la Facultad de Agronomia de la Univer-

sidad de San Carlos, DIGESA, ICTA y‘otras, realizar una investigacidén so-
bre el problema de la cafda de flores y frutos pequefios en el durazno,
para poder evaluar el dafio y la factibilidad de evitarlo, asi como la in-
cidencia de 1la enfermedad "tiro de municidén' (Clasterosporium carpophi-
llum (leu) Adenh) y su control, en el municipio de San Juan Comalapa.

Que el agricultor se introduzca en mayor proporcién al proceso de comer-
cializacién en forma organizada, 0 a través de una institucién como por
ejemplo una cooperativa de comercializacidn, para evitec una serie de in-
termediarios que influyen en los bajos ingresos de és'e, proponiéndose
el siguiente canal de comercializacién:
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C. Apéndice No.3

BOLETA DE ENCUESTA SOBRE LA PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DEL DURAZNO (Prunus

persica), EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALAPA. cm

Boleta A. Para productores.

Boléta No.

Aldea:

Caserio

I. Situacién de los Medios de Produccién:

1.
2.

Tenencia de la tierra: Propia Arrendada Otro
Extensién del terreno dedicada a:
Cultivos anuales: Maiz

Trigo

Frijol
o Hortalizas
Frutales: Durazno

Manzana

Ciruela

Melocotén

_ Otros

Extensién total del terreno que cultiva: Propia _____ Arrendada

La tierra tomada en arrendamiento, el agricultor lo paga en:
Dinero ____ Trabajo____ Especie Otro

II. Tecnologia del Cultivo:

1.

Topografia del terreno donde se cultiva durazno: Plano __ Ondulado
Quebrado

Forma en que se encuentra el durazno: Monocultivo Campo de cultivo

Patio Otro

Forma en que se reproduce el durazno:
PATRON: Semilla __ Véstago _ Epoca de Siembra

INJERTO: Yema PGa Otro ____ FEpoca de injerto
Edad de la planta patrdn, cuando se injerta:




10.

11.

12.

13.
14,

15.

16.

1-7'
18.
19.

./ .
Forma dé/£ransplante del durazno: Bolsa __ Pilén __ Rafz desnuda
Edad dg/la planta cuando se transplanta '
Reallg} ahoyado cuando transplanta el durazno. Si__No
del ahoyado Costo del ahoyado ; Jornales que utlllza
En g@ momento del transplante apllca- Materma orgftaw ' .
Feg;illzante quimico No aplica ' -
Caytldad aplicada/planta

Epoca de Transplante v' Jornales que utiliza

-Realiza alguna préctica agricola, después de transplantados los 4rboles

de durazno en campo definitivo:

ACTIVIDAD CANTIDAD/ANO JORNALES EPOCA
Poda
Fertilizacién
Limpias
Encalado

Otros (fumigacién,
plateado, etc.)

Distancias de siembra.:

Algln insecto causa dafio al durazno: Cual

Que parte dafia _ Controla

Tiene problema de enfermedades en durazno: Cuales
Que parte dafia Controla
Tiene algln otro problema en durazno: Cual

Donde obtuvo el material de durazno o melocotén que posee

Variedades de durazno o melocotdén que tiene:

Observa alguna diferencia entre los materiales de durazno de su aldea:

Cuantos &rboles de frutales tiene aproximadamente:
Manzana Ciruela Melocotén Durazno Otros
Piensa dejar el durazno que tiene: Si No

va—

Piensa injertar otra variedad o especie: Cual?

Porqué |
NGmero de plantas en crecimiento de durazno y melocotén
Nemero de plantas en produccién de durazno y melocotén

Epoca de cosecha de durazno y de melocotén

Jornales que utliza para cosechar
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20. <£dad de la planta cuando empieia a producir
21. Edad de la planta cuando deja ce producir .
27. Usos que le di al durazno: Fruta fresca Conserva Otro

III. Produccién y destino de la produccién

1. Cuanto cosech$ de durazno por érbol este afio _ en 1987 ___ en 1986

i~ en 1985

A 2. Cuanto cosechd en total de durazno este afio ___ en 1987___ en 1986

: en 1985 | R
3. Cuanto vendié de durazno este afio en 1987_____¢n 1986 en 1985
4. Cuanto consumi6 de durazno este afio ____en 1987 ____en 1986 en 1985

5. Cuanto pierde por no cosechar, vender o consumir.

6. Precio de venta Epoca
7. Exigen calidad en la compra: S = No de que tipo:

8. Precio de venta en afios anteriores:

Lugar de venta de durazno:

10. Tipo de transporte: ' . Precio de transporte/qq o bulto

Otros productos

11. Ingreso por cultivos agricolas:
CULTIVO CONSUMO VENTA CANTIDAD PRECIO

12, Ingreso por animales domésticos:
ESPECIE | CONSUMO VENTA CANTIDAD PRECIO

N 13. Da tierra en arrendamiento: Si No Cuantas cuerdas da

Preciol!lcuerda:

IV. Fuerza de Trabajo:

1. Cuantos jornales vende usted o su familia al afio
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2. Cuantos jornales compra usted al afio | Valor del jormal:
3. Nfmero de miembros de la familia que emigran a trabajar a otro lugar
del pafz a qué lugares

4, Ademés de la agricultura a que otras actividades se dedica:

Otros
1. Cree que deberia fomentarse el cultivo del durazno: Si No
Porqué

2. Qué problemas presenta el cultivo del durazno en este municipio

3. Los ingresos obtenidos por la venta de durazno los destina a:

i La salud familiar Alimentacién

g Educacién _ Vestuario

fﬁ Vivienda Insumos agricolas
4 4. Los ingresos totales anuales, los destina a:

i La salud familiar . Alimentacidn

i Educacién Vestuario

% Vivienda Vestuario

. Otros

A
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ok Apéndlce No. 4

BOLETA DE ENCUESTA SOBRE LA PRODUCCION Y OOMERCIALIZACION DEL DURAZNO &
rsica), EN EL MUNICIPIO DE SAN JUAN COMALARA CHIMALTENANGO.

Boleta "B'" para Intermediarios

Boleta No._
I, Datos Generales:
1. Nombre

2. Lugar de residencia
3. Vehfculo que utiliza
El vehiculo es: Propio  Arrendado Otro

II. Acopio de ios productores:

. 1. - Compra en la aldea: S{ _ No
2. Otro Lugar: Si No Cual
3. NGmero de agricultores a quienen compra el durazno o melocotén
4. Cantidad que compra por viaje
5. Precio por ciento de durazno vy de melocotén
6. Compra la fruta clasificada: Si___ No___ Como la clasifica
7. Clasifica la fruta para la venta: Sf No Como la clasifica

8. Clasé y cantidad de los productos que comercia: Durazno
- Melocotdn " ~Manzana Ciruela Otros

III. Transporte: .
1. Costo de transporte al lugar de venta:
2. Tiene pérdidas durante el transporte: Si___ No Porciento de pérdidas_

Iv. Almacenamlento,.
1. Almacena el producto durante algln tlempo Si__No__ Cuanto tiempo

v

2. Si no almacena, porqué:

—
I
[

V. Lla venta:

b S 1. En la regién (Chimaltenango) _

Lo ” - A otwoiintermediario? S1___ | Nn‘ A Lugar

o - En mercados? S{__No____ Lugares

= Al consumidor? Si Vo Lugares
- otros s > e
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2. En Guatemala:
- A otro intemmadiario? Si  No  Tugar

- Merczdo la Terminzl? Si  No

- Otros mercados

- al consumidor? Si _ No  Lugares

- Alguna emprasa procesadora
3. Otros cepartamentos? S{ No Cuales
4. En el exterior? Si No Pais

" I. Clases de venta y precios en el mercado
1. A mayoristas? Si  No

Porcentaje de durazno que vende al por mayor

Precio por ciento de durazno y de melocotdén _
2. A minoristas? Si No

Porcentaje de curazno que vende al por menor

Precio por ciento de durazno y de melocotdn
3. Al consumidor? SI  No

Porcentaje de cdurazno que vende al consumidor

Precios por ciento de durazno y de Melocotén
VII. Formas cle Venta:

1. Desde el vehiculo? 51  No

- Entrega a algln puesto? S No  TLugar

2
3. PFaga algln lccal? 31 No Costo
4

. Tiene >érdides durante la venta? Si__ No _ Porcentaje de pérdidas

Causas

J JFinanciamiento

1. Trabaja cor. capital propic? Si No

2. Recibe finenciamiento o crédito para comercializar? S{ No

(Quién lo proporciona Porcentaje de Interés
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