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INTRODUCCION

Cuando nos fuera asignado por la Facultad de Ciencias Econdmi
cas de la Universidad de San Carlos de Guatemala el tema sobte "EL -
BALANCE Y LA INFLACION MONETARIA"™ como punto de tesis a de-
sarrollar, pensamos en lo dificil que seria escribir sobre algo que  si
bien ha sido enfocado por estudiosos de la economia y aisladamente por
algunos tecnicos en la contabilidad, no se han encontrado soluciones -
practicas a los efectos e incidencias originadas por el fendomeno infla-
cionario, salvo raras excepciones de algunos pafses industrializados,
donde se han adoptado ciertas medidas tendientes a subsanar los proble
mas planteados por la inflacion.

Como quiera que estamos conscientes de la gravedad que plantea
tal situacién, principalmente en paises subdesarrollados como el nues-
tro, habida cuenta de que ademas de su dep endencia de pafses econdmi-
camente mas fuertes, tienen que soportar no solo los problemas de ca-
racter interno sino también gran parte de aquellos que aisladamente con-
frontan y afectan al pai's del cual dependen, pues los problemas de es-
tos se trasladan a la periferia, repercutiendo directamente en la estruc-
tura econdmico-contable de las empresas del pafs dependiente.

No pretendemos agotar el tema ya que nuestro propdsito es mas
que nada tratar de despertar la inquietud en quienes con mas detenimien-
to, pretenden auscultar el vasto campo, las causas que originany las
posibles soluciones planteadas por la depreciacidn monetaria, particu-
larmente en el estado patrimonial de las empresas, pretendemos, con
nuestro modesto aporte, contribuir al logro de tal objetivo, o seacontti-
buir a la incesante blisqueda de soluciones practicas que conduzcan a
captar las consecuencias de la inflacién en la estructura patrimonial vy
procurar medidas adecuadas tendientes a dilucidar las variaciones _que
surgen dentro de los preceptos clasicos de la contabilidad y las necesi-
dades practicas de la empresa.

Antes de concluir esta breve introduccidén debemos sefialar que,
si bien el secular y agudo problema de la inflacibn tiene caracteristicas
especiales segiin sea el pafs que lo confronte, lo que dificulta la adop
cion de una medida de aplicacion generalizada, posiblemente logremos,
con nuestro trabajo suministrar elementos de juicio que pueden consti-
tuir elocuentes advertencias para analizar los procesos que se confron-
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ten; se sefialan aquellos fenémenos que requieren algunas medidas defen
sivas que obligan a la adopcién de un sistema, como el que se describe
lo que tendrfa, naturalmente, repercusiones no solo contables, sino que
llegaria a alcanzar también el medio fiscal.

En sintesis trataremos pues, en el desarrollo de nuestro trabajo
de objetivar los fendmenos contables paralelamente a los econdmicos, lo
que constituye una verdadera simbiosis; una asociacién de principiosin-
vestigativos econdmico-contables; una conexién entre la labor del econo
mista y el contador que para el efecto se complementan en la  bGsqueda
de soluciones précticas, con miras a utilizar las técnicas requeridas por
la estructura patrimonial de las empresas y que se originan como vere-
mos, en las motivaciones provocadas por la inflacién.

Por (iltimo esperamos, tal es nuestro deseo, haber contribuido en
algo sobre el problema planteado en este trabajo, pues la complejidad de
las actividades de los profesionales dedicados a la Contadurfa Pfiblica
es de grandes alcances y responsabilidades; tanto asf que no tiene m4s
Ifmite que la evolucidn de la humanidad; por lo tanto, la funcién que co-
rresponde en dicha tarea a los dedicados en esta noble profesién es es-
tudiar. Estudiar no solo las cuestiones contables fiscales para lograr
atisbar el futuro, hurgar el pasado y el presente con miras a adoptar las
medidas en resguardo de la actividad econdmico-contable y ofrecer solu-
ciones, sino estudiar para ser hombres, seqfin la frase de Antonio  de
Saint Exupery aue inspird el tema de la Expo 67: "Ser hombre es sentir,
que por medio de su propia contribucidn, uno ayuda a construir el mundo.



CAPITULO 1
1.1. EIl Balance

El Balance general, llamado en las empresas comunmente balan-
ce, como todos sabemos, es un estado de contabilidad que debe preparar
todo ente econdmico al finalizar cada ejercicio, para conocer su  situa-
cidn patrimonial y sus resultados.

Se ha definido como una instantanea de lo que es tal organismo a
la hora cero, una vez terminado el Gltimo dia del ejercicio que cubre.

El paralelo es exacto, si se tiene en cuenta que en toda organi-
zacion, una vez que el mecanismo se haya puesto en marcha, el cam-
bio en todos los rubros que componen la situacion patrimonial y econdmi-
ca es incesante y no se detiene en modo alguno.

En conceptos intangibles como las amortizaciones, existe dife-
rencia entre la prevision o castigo a Pérdidas y Ganancias, ya que entre
un dia y otro la proporcion contemplada para todo el afio se distribuye en
tre los 365 dias del afio.

Podemos pues aceptar como exacto, que el balance refleja a mo-
do de una instantanea, la situacién de la empresa o ente econdmico en
un momento dado, ni mas ni menos que una fotografia de un individuo en
la que se capta el fisico, el gesto, vestimenta, estado de animo etc.sin
que ello impida la posibilidad de abrir un juicio sobre su aspecto pasado
ni predecir con exactitud el futuro.

El balance muestra, del mismo modo, como se forma el capital
de que dispone la empresa, como se ha distribuido en distintas inversio
nes y cual ha sido el rendimiento durante el afio determinado.

Si bien es cierto que el examen de tales conceptos constituye un
valiosos elemento de juicio para abrir opinidn sobre su pasado y a la vez
calcular un prondstico sobre su futuro, no proporcionan una base suficien
te para juzgar sobre el particular; comparando de nuevo lainstantinea de
un individuo cualquiera, llegamos a la conclusion de que, con su sola
fotografia, por muy rozagante que sea su aspecto, no podemos afirmar -
que no tiene dolencias ocultas, ni nos es posible predecir con seguridad
sobre sus condiciones de recuperacion.
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La importancia del Balance General anual, no obstante, es evi-
dente como medio de apreciar el desenvolvimiento de una empresa, vy, si
se disponen de cifras comparativas de afios anteriores lo serd muchisi—
mo mas, ya que serd posible establecer porcentajes de relacion entre -
los distintos rubros pudiéndose comparar o cotejarse con  coeficientes
standar d la misma industria.

Los acreedores o los inversores de la empresa, estudian el cua-
dro de Activo y Pasivo y el de Perdidas y Ganancias con fines especu-
iativos; el propietario o cuerpo director de la respectiva organizacion, -
con mucha mas razon sienten ésa necesidad ya que las cifras reflejanla
situacion financiera y econdmica de la empresa

Pero, ateniéndonos a la situacion transitoria, efimera de cada u
no de los rubros que al dia siguiente comenzaran a modlflcarse tal es-
tudio nada dice, sino frente a un plan de accién y de trabajo perfectamen
te conocido. Establecer por ejemplo, que la relacidn entre el activo
y el pasivo es normal, no representa una base de estudio y de prediccitn,
a menos que sepamos que hay en curso de desenvolvimiento unatenden-
cia hacia el agravamiento o la atenuaci6n de tal porcentaje o a su man-
tenimiento.

La verdadera importancia del balance anual, en nuestros tiem-
pos, por lo tanto, es tan solo relativa, mucho mas si se tiene en cuenta
el notable adelanto de la ciencia contable que, mediante recursos va-
tiadisimos e innovaciones mecanicas, permite sequir paso a paso la mar
cha de cualquier explotacion hasta en sus menores detalles.

Corrientemente, para los acreedores o capitalistas, como ele-
mento informativo, constltuye la nica base de juicio y es por ello  so-
licitado por bancos agencias informativas, oficinas impositivas, etc.,
en sus respectivas act:vxdades.

Solo mediante el balance es posible conocer a la empresa porden
tro, pese a la prudencia con que es menester considerar todo  conjunto
de cufras de ese tipo que, precisamente por dicho valor de juicio, suele
acomodarse a gusto de los interesados.



1.2 Caracteristicas de un buen Balance

Al decir Buen Balance, nos estamos refiriendo a su  confeccidn
técnica y contenido, no en el sentido de que refleje fndices atractivos de
solvencia o de resultados, por lo que nos ocuparemos de dos cuestiones
esenciales:

la. La que se refiere a !a forma o presentacion del mismo.

2a. La que concierne a su contenido.

Se entiende por forma o presentacidn del Balance su aparienciafi
sica o aspecto exterior, 0 sea, la disposicion y clasificacion de las di-
ferentes partidas que lo componen. Se entiende por contenido del Balan
ce de Situacion las diferentes partidas que en el figuran y las bases que
se hayan aplicado para su respectiva evaluacion.

El Balance debe de tomarse en la fecha mas oportuna para el ra-
mo a que se dedica la empresa, con el fin de que refleje todas las varia-
ciones estacionales.

El Balance debe surgir de los mismos libros y no ser preparadoal
margen de ellos, es decir, cada rubro debe mostrar exactamente lo  que
representa como expresion de la contabilidad.

El criterio de valuacion debe ser sano y prudente, excento de pe
simismo o de optimismo.

Debe mostrar claramente la amortizacién de los bienes del activo
fijo y nominal y los quebrantos y castigos de las cuentas mercaderias y
deudores.

Debe computarse como activo nominal o transitorio todo gasto pa
gado o comprometido que no sea imputable a las operaciones del  ejer-
cicio, La norma ha de ser siempre que cada periodo soporte las eroga-
ciones que le corresponden, o dicho de otra forma, gue los gastos se ad
judiguen a las utilidades que han ayudado a producir B

Debe de determinarse el pasivo transitorio con absoluta precision,
calculando todo gasto no pagado que deba soportar el ejercicio respec-
tivo.



Debe estar fijado asimismo con exactitud el pasivo comercial y
bancario, verificandose cada cuenta para que incluya el mas minimo con
cepto.

Debe de registrarse separadamente el pasivo eventual en forma -
clara; asi como se separaran los acreedores en firme de aquellos que co
rresponden a consignaciones recibidas, custodia o depositos.

Debe compurarse la reserva necesaria para el impuesto sobre la
renta y para todo gravdmen ya incutrido, aunque 1o haya llegado la te -
cha de pago.

Debe procederse a un ordenamiento de los rubros de manera que
cortesponda a un criterio de mayor a menor convertibilidad en dinero e-
fectivo.

No se debe compensar saldos de naturaleza contraria, como los
deudores y acreedores del mismo caracter.

Debe mostrarse separadamente la parte relativa al capital ,reser-
vas y utilidades, para que sea factible su cotejo con el activo y pasivo
del negocio sin mayor esfuerzo.

No se deben mezclar con el pasivo las amortizaciones del acti-
vo fijo y nominal asf como las reservas de valuacién, éstas deben dedu
cirse de los rubros del activo a que se hallan afectadas

El estado de Pérdidas y Ganancias debe ser explicito sin disi-
mular conceptos ni englobar rubros.

Las utilidades extraordinarias devengadas durante el ejercicio, -
se mostraran separadamente de las utilidades habituales, ya que no de-
ben conceptuarse como un beneficio normal y corriente de la explotacién
principal, de la empresa.

El Balance General y el Estado de Pérdidas y Ganancias, deben
complementarse con notas adicionales, aclaratorias, indicando el méto-
do de valuacion seguido, la forma de determmacmn de las reservas, com
promisos contraidos sobre activos, etc.



Pararuna empresa en marcha, un balance en tales condiciones ,
es un retrato o instantanea del negocio y reflejara su situacion econdmi
ca y financiera reportandole beneficios, para la empresa con dificulta-
des significara el momento de las decisiones para la iniciaciénde una
nolitica de reconstruccidn mediante nuevos métodos de ventas, corte de
gastos, abandono de algunas actividades improductivas; etc.

Por otra parte, las empresas con dificultades y que fincan  su
mantenimiento en el crédito bancario utilizado como nuevo capital y no
como una ayuda transitoria forzosamente tienen que fracasar a corto o
mediano plazo. Es conveniente, por no decir forzoso, operar dentro de
ios medios propios, pues al excederse los préstamos de modo duradero,
los acreedores terminan por cansarse y consecuentemente comienza  a
resentirse el crédito, lo que, de manera general, en tales circunstancias,
representa el principio del fin.-

Los balances falsos, presentados como recurso para obtener o
mantener el otorgamiento de préstamos, ademas de constituir un delito,
son un constante peligro que se cierne sobre la cabeza de los empresa -
rios que ios utilizan.para tal fin, pues es sumamente dificil sostener el
engafio por mucho tiempo y las utilidades ficticias creadas enun ejer-
cicio se transforman en un activo nominal que no puede amortizarse de
inmediato; |6gicamente, el engafio se prolonga y una vez iniciado, se -
tiene que mantener durante varios afios consecutivos, ya que es imposi-
ble eliminarlo de una sola vez salvo casos muy excepcionales de utili
dades extraordinarias.

Generalmente, el empresario siente un temor exagerado sobre lo
que decidira su banquero al ver el balance real, no toma en cuenta que
aquél, por su profesidn, conoce todas las alternativas de muchos  em-
presarios y sabe, por la misma razbn, distinguir entre las  situaciones
de dificultad momenténeas y las que ya no tienen remedio. Con respec
to a éstas (ltimas, por mucho que se quiera disimular el mal, rapidamen
te se localizan los puntos débiles B

Los bancos extractan las cifras principales de los balances que
les presentan sus clientes y los somete a un analisis especial, permi-
tiendo un estudio cientifico, donde cada renglén es examinado y coteja-
do con los afios anteriores. Se establecen porcentajes, relaciones re-
ciprocas, etc que dejan al descubierto todas las fallas.



No es posible mantener un edificio sobre cimientos falsos. Si
una empresa, para disponer de capital adicional, necesita  adulterar
sus halances. el conjunto esta condenado a desmoronarse

Ni los bancos ni los proveedores pueden convertirse en coman-
ditarios.

Si las deudas no se cubren o no se pueden cumplir en fechas o
portunas y si los créditos bancarios deben renovarse sisteméticamente
en forma ininterrumpida, ha llegado el momento de limpiar la casa, es
decir, de ajustar las tuercas flojas, con mucho tiempo de anticipacidn
al toque de llamada que, sin duda alguna se recibird de los banqueros
o de los proveedores.

El empresario que pretende engafiar a su hanquero, termina por
engafiarse a sf mismo a fuerza .de examinar cifras irreales sobre sune
gocio: el empresario que ignore o pretende ignorar cual es su verdade
ra situacidn, estd condenado a hundirse definitivamente en corto tiem-
po.

*""El balance debe ser preciso, veraz y légico. Debe hacer re

saltar lo importante y subordinar a ello los detalles secundarios.

Segln Montgomery en un balance perfecto deben sobresalir los

puntos siguientes:

lo. El Activo, debidamente valuado, agrupado y arreglado en
el orden de su disponibilidad.

20. El Pasivo, también debidamente arreglado y agrupado en
el orden en que debe ser cubierto.

30. Una seccibn en que se diga a quién pertenece el excedente
{patrimonio).

1.3 Finalidades del Balance

Por lo expuesto anteriormente, el balance general se prepara
para determinar la situacién patrimonial de la empresa vy los resultados
del ejercicio y permite conocer lo siguiente:

* W.A Paton, Manual del Contador, pag 12
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a) el capital efectivo;

b) la composicion del activo y pasivo;

c) la solvencia de la empresa conforme a sus rubros activos 'y
pasivos (relacibn entre recursos y compromisos), y

d) los resultados de la explotacion.

En consecuencia, el balance general pone: de manifiesto el es
tado patrimonial dela empresa y en cierta medida su estado econdmico-
financiero. *

El balance general cumple una importante mision preventiva vy
tiene una significacion real para todos los que ligan sus intereses a los
de la firma, incluyendo al mismo propietario.

Pero como medio de vigilancia de la explotacién es insuf iciente,
porque sefala los males tardiamente, para curar un mal, como todos sa
bemos, es necesario conocerlo con tiempo suficiente para detenerlo yno
esperar el final.

Para una empresa deficientemente organizada en materia conta-
ble, el tinico medio de vigilancia es el halance general de fin de afio,si
se careciera de él en un negocio en camino a derrumbarse no habtia sal
vacion.

La natural tendencia del comerciante en sumar las utilidades -
mentalmente y calcular los beneficios optimisticamente, rara vez resul-
tan cumplidos, ya que en dichos célculos se forzan los gastosy que-
brantos depreciandolos y la repeticidn de esta desilucion afio tras afio
ho basta para aleccionar a los interesados que reinciden en su falso op
timismo al acercarse la proxima fecha del balance, en esas situaciones
el Activo y Pasivo suele merecer considerable estudio: se vigilan las
existencias, los fiados, el pasivo, etc., se hacen comparaciones con
los ejercicios anteriores. La mayorfa de los comerciantes hacen este
analisis al tener las cifras de su balance de fin de afio. De este estu-
dio nace una sensacidn de tranquilidad o una impresién de angustiay en
muchos casos la ofuscacién provocada por el examen de las cifras, tan-
to en el sentido optimista como en el de temor, provoca politicas equi—
vocadas, porque conociéndose los verdaderos resultados doce meses

* F Cholvis Organizacion Costos y Balances Tomo IV pag. 11
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después es ya tarde para tectificar el rumbo de una otientacién equivoca
da.

Una contabilidad que permita conocer mensualmente los benefi —
cios y pérdidas y, consecuentemente, en la que se tenga a la vista .mes
a mes el cuadro de activo y pasivo, los peligros enunciados se van eli-
minando y el balance general anual rata vez presenta diferencias aprecia
bles en los totales ya que se han ido conociendo y normando mensualmen
te.

Por otra patte, tanto el empresario como el contador, experimen=-
tan una sensacion distinta de la que han venido sintiendo cada uno de -
los meses anteriores a la del balance anual, y es que, sea por tradicidn,
costumbre o por cualquier otra causa, la simple expresion "'Balance Ge-
neral", parece una especie de llamada a la reflexion

Es en esta fecha cuando, el empresario demuestra un espititu e
interés analfitico que no ha manifestado en los balances mensuales, se
comparan las cuentas y sus montos con afios antetiores, se examinan la
tendencia de las ventas, las existencias, asi como se analizan los gas=-
tos hasta agotar lo que de éstos se puede deducir.

Para el empresario, ya sea rutinario o de tendencias modernas el
balance anual marca la oportunidad de sentarse a pensar, de reflexionar
sobre su situacidn, de examinar su pasado, de ver lo que ya ha realiza-
do y lo que puede aiin obtener, es el examen de un balance anual el que,
a veces, detiene una politica de despilfarro.

Para los terceros interesados, proveedores, bancos, prestamis-
tas, etc., es tamhién el Balance General el Ginico medio de apreciar la
marcha de la empresa en que han colocado o desean colacar su capital,
sea cual sea la forma de negociacién. Segiin el propdsito que guia a
quien hace el estudio, interesard més saber si la empresa rinde o si es~-
ta en perfectas condiciones.financieras, en todo caso, el estudio defini_
tivo hard menester cotejar y relacionar ambos aspectos porque si un ne=
gocio persiste en no producir beneficios termina por resultar malo y pron
to se hallara en situacion de no poder cumplir sus compromisos. La ver
dadera finalidad del Balance General anual es, pues, jalonar la vida del
negocio; proporcionar la oportunidad, si no se tiene otra, de estudiarlo.
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1.4 Aspectos Juridicos del Balance.

El balance no es solamente un documento técnico contabilfsti-
co, pues el se revista de aspectos jurfdicos, que le dan forma carac-
teristica. Desde que el balance procede de una contabilidad revesti-
da de todas las formalidades intrinsecas y extrinsecas fijadas por la
ley, no se puede dejar de reconocer sus efectos jurfdicos que resultan
y que son sintetizados en él.

Teniendo en vista las formalidades que la legislacion prescribe
para la presentacién del balance que pueda merecer fe juridica, diver-
sas consecuencias, también de orden legal surgen de tal documento.A
sf que el crea una situacidn jurfdica para los socios que lo aprueban, -
estableciendo una presuncioén Juris Tantun de acuerdo a la exactitud -
en cuanto a los datos que lo constituyen.

El crea tamhién, Si et in Quantum, un derecho para el fisco de
haber previsto el impuesto sobre la renta; muestra relaciones juridicas
entre la empresa como persona juridica y las personas que con ella ne-
gocian. y que en virtud de tales negocios, aparecen en el balance co-
mo deudores o acreedores. Crea para los empleados que  participan
de sus beneficios una situacidn jurfdica perfectamente definida por los
resultados presentados, de fa misma forma establece las bases de par-
ticipacion de los socios en los resultados de la empresa, bien como in
teresados y o sus herederos o sucesores para liquidacién de porcion so
cial o hereditaria. En las sociedades por acciones y de responsabili—
dad limitada, da origen a una reserva legal para reforzar el capital.

Hemos dicho, siendo e! balance una sintesis de la situacién pa
trimonial de una empresa, ésta situacibn patrimonial comprende una u-
niversalidad de obligaciones y de derechos de la empresa para con ter
ceros, inclusive para con aquellos que cooperan a la constitucion del
patrimonio especifico, que es distinto de los socios, que pueden pre—
Sentarse en una situacién de deudores y acreedores de la. empresa de
acuerdo con los elementos representados por el balance.

Serfa extenso enumerar las regulaciones del derecho positivo
sobre contabilidad y balance, que éste es un documento sintético que
resume, creando situaciones juridicas diversas dafidole una expresién
juridica incuestionable, nos basta citar el minimo fijado por nuestro C8
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digo de Comercio y del Decreto 229 para concluir que el balance no
es un mero cuadro grafico, estadistico, sino un documento que define
situaciones juridicas y expresa composicidn econdmica.

A continuacién damos algunas condiciones que fija nuestro Co-
digo de Comercio:

Arto 374 . (balance General y Estado de Pérdidas y Ganan-
cias). El comerciante debera establecer, tanto al iniciar sus opera-
ciones como por lo menos una vez al afio, la situacion financierade su
empresa. La infraccidn de esta prohibicidon es causa de que ninguna
de estas contabilidades haga prueba, sin perjuicio de las demas res-
ponsabilidades a que haya lugar.

Arto 377 (Estados Financieros). El libro o registro de es-
tados financieros, contendra:

lo. El Balance General de apettura y los ordinarios yextraordina-
rios que por cualquier circunstancia se practiquen.

20 Los estados de pérdidas y ganancias o los que hagan sus ve-
ces, correspondientes al balance general de que se trate.

30. Cualquier otro estado que a juicio del comerciante sea necesa-

rio para mostrar su situacion financiera.

Artd. 379 (Exhibicidon de la Situacidon Financiera) . El Ba-
lance General deberd expresar con veracidad y en forma razonable, la
situacidn financiera del comerciante y los resultados de sus opera-
ciones hasta la fecha de que se trate.

Arto. 380. (Publicacion de Balances) Toda Sociedad mercan
til y las sociedades extranjeras autorizadas para operar en la Repibli~
ca deben publicar su balance general en el Diario Oficial al cierre de
las operaciones de cada ejercicio contable, llenando para el efecto, -
los requisitos que establezcan otras Leyes.

El Decreto 229 en su articulo 79 expresa: Balance de Pu-
blicacion. Toda sociedad accionada debe publicar en el diario  ofi-
cial su Balance General al cietre de las operaciones de cada ejerci-
cio contable. Todo Balance, para su publicacib6n, debe ser previa~
mente autorizado por la entidad fiscalizadora correspondiente.
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Conviene sefialar aquf que para hacer un balance las legislacio-
nes establecen preceptos o normas de derecho piiblico y normas de or-
den plblico.

Dentro de estas normas podemos citar las referentesa  valua-
cibn de los valores patrimoniales, las disposiciones sobre publicacibn
de los balances de sociedades anbnimas, la prohibicién de distribucion
de dividendos meramente contables, etc

Todo esto crea y rige la contabilidad de forma que no se puede
dejar de concluir que el balance es un documento juridico de expersién
real, haciendo este prueba en favor del propio comerciante o empresa--
rio.

Ahora bien, los fendmenos econdmicos se transforman casi -
siempre en fenbmenos juridicos en las relaciones de sociedades, de ma
nera que las legislaciones vienen, dia a dia,. cada vez mas, formulan-
do normas de derecho positivo obligando a las empresas su observancia.

La legislacion relativa a contabilidad en el estado moderno vie
ne, cada vez mas, estableciendo normas de manera que la contabilidad -
sea un conjunto de ordenaciones juridicas que puedan aclarar situacio-
nes juridicas, mostrar y fijar los hechos juridicos que surgirdn de lasre
laciones econbmicas entre las empresas y los terceros que con  ellas
mantuvieran relaciones, transformando dichas normas en cuanto surge al
gln elemento de naturaleza técnica, substancialmente mas juridico que
proporcione el material necesario para registrar no solo los hechos eco-
ndmicos, sino también de estos hechos en sus relaciones juridicas y de
los propios derechos creados a favor de las empresas contra terceros y/
o0 a favor de terceros contra la empresa.

Es asi como la contabilidad representa una funcién de registros
legales de hechos econdmicos y juridicos, cuya importancia cada  dia
los Tribunales ponen en evidencia de modo que resalta y se impone de
forma positiva en el campo del derecho mercantil y en el campo del de-
recho fiscal. Entonces podemos decir que la contabilidad se va tornan
do cada dia en un sistema técnico de aplicacion de formulaciones juri—
dicas relativas a las actividades de las empresas.

Las situaciones econdmicas objetivamente creadas por el Ba-
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lance y que son reflejadas y sintetizadas en él, representan situacio-
nes juridicas con referencia a sus resultados, como ya dijimos, los de-
rechos y obligaciones de terceros, frente al patrimonio se presentan en
los balances como pasivo o activo, en cuanto a ésto el balance nohace
m&s que fijar hechos juridicos cteados y definidos por el Derecho Ci-
/il; asf que el aparecimiento de éstos hechos hace surgir derechos pa-
ra los socios e interesados. provenientes de contratos, para el  fisco
por el impuesto sobre la renta, para los participantes en los beneficios,
etc.

Para reqular estos derechos la legislacion, fija reglas, dicta
normas, establece prohibiciones, exige publicidad y formalidades va-
tias, con el objeto de proteccidn de los derechos citados.

Desde el punto de vista juridico el Balance ejetce funcién cla-
ra de documento destinado a presentacion de cuentas. Esa obligacion
como se sabe, proviene de preceptos legales, no solo para las socie-
dades por acciones sino para todas las sociedades en general, esto por
que el balance hace sutrgir un detecho para los socios o accionistas so
bre los beneficios liquidados. Desde el punto de vista tributario, a su
vez el balance crea para el fisco el derecho a la percepcidn de  deter—
minados impuestos, como el de tenta. En los pafses en que patticipan
los empleados en los beneficios, hace surgir a favor de éstos el dere-
cho sobre su participacion

Para que el balance pueda mostrar la situacion de la  empresa
y sus beneficios, las legislaciones modernas establecen reglas para la
valoracion del mismo, su fiscalizacion, publicidad, distribucion de
beneficios, constitucion de reservas, etc.

En consecuencia la importancia de los problemas econdmicosen
la sociedad moderna, es la transformacion de los mismos en formulacio
nes juridicas, en Ios estados de derechos se ha sentido la necesidad -
de regular la forma y la estructura de la contabilidad de las empresas,
para darles una fisonomfa jurfdica de control piblico y privado.  Asf,
por la fuerza de esta intervencidn del estado en la contabilidad, ésta
viene presentando fisonomfa jurfdica que los tribunales cada dfa obser
van con mas cuidado.

El.estado al principio dicta normas leves, referente a  balan-
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ces, posteriormente nuevas leyes fueron surgiendo, obligando a publi-
cacion e inclusive a formas estandard, como se hace hoy con algunas

instituciones, y, todavia el Estado no pard ahf, después de estas se-
ties de medidas paso a encarar las situaciones especificas de los pa-
trimonios, estableciendo normas para las variadas modalidades de em-
presas. De ahf surgieron regulaciones jurfdicas para la contabilidad -
de los Bancos, para las compaffas de seguros, para lasempresasque
venden a plazos, para cooperativas, para empresas de servicios pli-
blicos y en fin para un sin nimero de otras que serfa necesario un es-
tudio especial.

En la actualidad en algunos pafses el estado examina los  ba-
lances como (nica forma de establecer controles de precios, determi-
nando la obligacién de las empresas de someterse a determinados |imi-
tes de beneficios; a la formulacién de la contabilidad de acuerdo a re-
glas estandard; a suministrar relaciones de existencias, etc. Con es-
ta intervencién el Estado persigue no solo finalidades sociales  sino
también econdmicas. Desde el punto de vista social fija los derechos
y obligaciones que pueden ser demostrados por las operaciones de con
tabilidad, garantiza a terceros, al fisco y al pablico, encuantoa la
situacién de las empresas, viene a garantizar a aquellos que tienen de
recho de participacion en los resultados, sus hrederos o sucesores, el
derecho de examinar los balances y de un modo general la contabilidad
a que los mismos se refieren, viene en conclusion a darle aspecto ju-
tfdico y finalidad juridica a la contabilidad y a los balances de lasem-
presas

Desde el punto de vista econdmico, estas exigencias vienen a
suministrar elementos de garantfa de éxito a las empresas, suministran
do a la administracién datos estadisticos, elementos necesarios para-
el estudio de la vitalidad de las empresas y de su propia estructura e-
condmica para conocimiento de su situacién, de manera que puedan ser
tomadas a su debido tiempo las medidas necesarias

Esta reglamentacion de! balance y de la contabilidad en el es-
tado moderno, procura suministrar a los poderes piiblicos los elemen-
tos necesarios de control de las actividades malsanas de las empresas
y sus dirigentes, con lo que el estado estudia la forma de proteccion -
de las minorfas, de salarios, de precios, de costos, de lucros, etc...
En fin con esta reglamentacién de los balances, el estado viene tam-
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bién a mejorar el control de recaudacion de impuestos de manera que
aquellas empresas que puedan contribuir con mas no escapen a suso-
bligaciones, tan patridticas como otras de atender las necesidades pii
blicas.

Las normas legales referentes a los balances pueden ser con-
sideradas de dos naturalezas:

a) normas de derecho pGblico
b) normas de orden piblico

Son normas de derecho publico aquellas que obligan a las em-
presas a que obedezcan determinaciones de interés para el estado, co
mo las referentes al balance fiscal, las referentes a la habilitacion y
autorizacion de los libros, etc.

Son normas de orden piiblico, aquellas que dan los elementos
para que todos puedan conocer la forma de como es la situacibn delas
empresas a traves del balance, tales como las referentes a publica—
cién, su obediencia a una estructura o forma de cuentas, su certifi-
cacion por Auditores y Peritos Contadores, etc.

También de esta misma naturaleza son las determinaciones le
gales referentes a los controles de precios en defensa de la economia
popular

El balance es pues un medio de prueba y su eficacia juridica
se confirma con el hecho de que debe ser revestido con los requisitos
formales y substanciales que la ley prescribe.

Si las formalidades legales extrinsecas e intrinsecas fueron ob
servadas, si esté elaborado sobre documentacion iddnea, si las nor-
mas de valuacion prescritas por la ley tuvieran razonable aplicacion,
el balance para todos los efectos debe ser considerado como un ins—
trumento contable y un medio juridico de mucha valfa.

No vamos a afirmar, hasta el punto de que sea un tabfi, pues

cede ante prueba en contrario, como también no puede servir al mis-
mo tiempo para varios fines, dado que el balance dualfstico constitu-
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ye una realidad solamente en los casos de Balance Final o de Liquida
cién y nunca del Balance Anual, de ejercicio, caracteristica monfs-
tica, éste es destinado a un fin especifico que es la determinacion de
los resultados del perfodo a que se refiere.

Entonces llegamos a la conclusion de que si el balance resis-
te los examenes pata constatar que su contenido es legal tiene fuerza
vinculada y perfecta eficacia juridica.

Ahora bien, juridicamente cuéndo el balance comienza a exis
tir?

En las empresas en general, excepto las andnimas, la existen
cia legal de los balances puede ser tomada desde la fecha de su  re-
gistro en el inventario y su resumen en el libro diario, y, posteriormen
te, su entrega a la Direccidn General del Impuesto sobre la Renta. No
importa que no esté aprobado por todos los socios pues si no ha sido
impugnado por los mismos la presuncibn es que su aceptacion es taci-
ta. Esto no quiere decir que los socios no puedan impugnar el balan-
ce por ellos aceptado tacitamente, pues en el caso de error, dolo, frau
de o simulacién, todo aquel que se considera perjudicado tiene el de-
recho de impugnarlo.

En las sociedades por acciones el problema es diferente, pues
el balance elaborado por los directores para que tenga existencia ju-
ridica, debe ser aprobado por la asambiea general de accionistas, si
no es asi no tiene existencia de derecho.

Nuestro Cddigo de Comercio en el Arto. 134 (Asambleas Ordi-
narias) dice: "La asamblea ordinaria se reunira por lo menos una vez -
al afio, dentro de los cuatro meses que sigan al cierre del ejercicio so
cial y también en cualquier tiempo en que sea convocada. Deberd ocu
parse ademas de los asuntos incluidos en la agenda, de los siguientes:

"lo. Discutir, aprobar o improbar el estado de pérdidas yGa-
nancias, el Balance General y el informe de la administracidn, y ensu
caso, el organo de fiscalizacion si lo hubiere, y tomar las medidas -
que juzgue oportunas.

20 Nombrar y remover a los administradores, al drgano  de
fiscalizacion si lo hubiere y determinar sus respectivos emolumentos.
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30. Conocer y resolver de los asuntos que concretamente le
sefala la escritura social".

Esto claramente quiere decir que mientras el balance no seaa-
probado por la asamblea general de accionistas, no tiene valor juridi-
co, puesto que dicho documento es susceptible a ser modificado, al-
terado o recusado por dicha asamblea.

El Arto. 268 (Contabilidad y Registros Indispensables) del ci.
tado Codigo de Comercio nuestro, dice:

"Los comerciantes estan obligados a llevar su contabilidad en
forma organizada, de acuerdo con el sistema de partida doble yusando
principios de contabilidad generalmente aceptados. Al efecto debe-
tan llevar, cuando menos, los siguientes libros o registros:

lo. Inventario

20. De primera entrada o Diario
30. Mayaro Centralizador

4o De estados financieros

Ademés, podra utilizar los otros que estime necesarios por exi
gencias contables o administrativas o en virtud de otras leyes espe-
ciales, etc."”

Por considerar importante que son principios de contabilidad ge
neralmente aceptados, vamos a referirnos someramente a ese concepto.

El Instituto Americano de Contadores Pablicos Autorizados -
(270 Madison Avenue, New Yotk 16, U. S.A. publicaciénen In-
glés) dice:

"Son un conjunto de normas convencionales para desenvolver-
se con problemas de contabilidad. Han sido desarrolladas a través de
los afios como resultado de los estudios y la experiencia en la presen
tacidon de informacidn financiera Gtil, y se han convertido engufas sa-
nas ampliamente reconocidas para hacer decisiones contables. Cuan-
do los estados financieros han sido preparados de conformidad con los
principios de contabilidad generalmente aceptados, deben reflejar los
hechos financieros equitativamente, aunque hayan sido necesarios a-
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proximaciones y estimaciones".

Por otra parte los Contadores Pablicos Autorizados H. A. Fi-
ney y Herbert E. Miller en su curso de Contabilidad (Introduccion To
mo | Sequrda Edicibn pagina 9) escriben:

"Un principio de contabitidad generalmente reconocidoestable-
ce que la base para valorar el activo, a la fecha de su adquisicion, es
su precio de costo, sea cual fuese su valor real o comercial. La ra-
z6n primordial para preferir el precio de costo sobre el valor real (o -
precio de mercado, como también se le llama), para valorar el  activo
adquirido por compra, estriba en la naturaleza indefinida del valor, el
cual es un concepto supjetivo. Con frecuencia, el valor de una cosa
no es sino el reflejo de la opinidn de alguien, cuyo optimismo o pesi-
mismo pueden haber influido decididamente. El valor es algo que  a
menudo constituye motivo de discusidn entre la gente. Serfa muy di-
ficil encontrar a varios hombres de negocios que coincidieran en el va-
lor de un edificio".

"A pagina 368, de la obra citada, continfan: Serfa incorrec-
to insinuar que los principios contables constituyen un cuerpo de le-
yes basicas como las que encontramos en la fisica o en la quimica. -
Los principios contables se asocian més bien a términos tales como
conceptos, convenciones y normas. Es importante hacer hincapié en
el hecho de que los principios contables son producto del hombre, en
contraste con las leyes naturales. Los ptincipios contablesevolucio-
nan constantemente y se ven influenciados por las practicas mercanti-
les; por las necesidades de los usuarios de los estados; por la legisla
cibn y la reglamentacién gubernamental; por las opiniones y actos de
los accionistas, de los acreedores, de los sindicatos obreros y de la
administracién, y por el razonamiento logico de los contadores El
conjunto total de dichas influencias halla su expresidn primeramente -
en la teorfa contable. Ciertas teorfas son rechazadas; otras son acep
tadas. La aceptacién general de una teorfa contable es esencial para
elevarla al caracter autoritario de principio contable. E! principal ob-
jeto de la teorfa contable es desarrollar un convenio comfin sobre los
asuntos contables y reducir el 4rea de las alternativas".

Basados en lo anterior expuesto, llegamos a la conclusién -
que nuestro Codigo de Comercio exige que el Inventario debe valorar-
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se al costo

Esta misma exigencia la encontramos en el Arto 134,Regla-
mento del Dto. 229, y para mayor ilustracidn citaremos lo que expre-
sa el Arto. 135 del citado Reglamento:

"Para la valoracion de inventario se usara unicamente !a bha-
se de costo Para ese efecto el coste sera:

En el caso de articulos o mercaderias en existencia a' comien
zo del perfodo de imposicion, el precio dei inventario de talesarticu-
los o mercaderias .

En el caso de articulds o mercaderias compradas después de
haber comenzado el petiodo de imposicidn, el precio de factura menos
las rebajas comerciales en su caso. A este precio neto de factura se
afiadirdn los gastos de transporte, seguro, derechos en su caso, y o-
tros incurridos para poder tomar posesion de las mismas, y

En el caso de articulos producidos desde el comienzo de! pe-
tiodo de imposicion

lo EI costo de la materia prima y otros suministros que se
utilicen y consuman en la preparacion del producto;

20. Gastos de trabajo directo; y

30 Gastos indirectos inherentes a la produccidn de un arti-
culo determinado y necesarios para la misma" .

Como se puede ver, tanto el Cédigo de Comercio como el Dto
229 prescriben la forma de valorar los bienes, en estas condiciones
la falta de inventario fisico constituye una irreqularidad substancial
en la elaboracién del halance, capaz de volverlo sin valor

Es verdad que las empresas nunca dejan de practicar los  in-
ventarios, porque un halance sir inventario no tiene expresion conta-
ble menos econdmica.

Cabe sefalar que cuando decimos que nuestro Codigo de  Co-



mercio prescribe la necesidad de un inventario anual que sirva de ba-
se al Balance, no queremos decir que ésto sea una norma expresa Si-
no de principio por via de consecuencia, pues no se comprende laexis
tencia del Balance sin inventario sobre el cual se apoye.

Ant e los elementos expuestos, qué se puede considerar ba-
lance regularmente levantado?

A nosotros nos parece incuestionable que, se puede conside-
rar regularmente levantado un balance:

a) que haya sido elaborado de acuerdo con los principios téc-
nicos;

b) que haya sido elaborado con obhservancia de las normas del
derecho positivo relativas al asunto.

c) que esté registrado y provenga de las anotaciones hechas
en los libros obligatorios sefalados por nuestra legisla-
cibn.

d) que esté basado sobre documentos revestidos de los requi-
sitos prescritos por las leyes y aceptables de acuerdo con
los usos y costumbres locales; y

e) que haya sido preparado de conformidad con los principios
de contabilidad generalmente aceptados.

Algunas legislaciones modernas como la Argentina, la France-
sa, la ltaliana y otras, exigen que los balances de las sociedades por
acciones y de algunos tipos de sociedades, sean examinados y certifi
cados por Auditores autorizados por la Ley, a fin de darles un aspec-
to de mejor certeza.

Esta exigencia constituye consecuencia de una aspiracién que
durante mucho tiempe domind los espiritus en el sentido de hacer que
los técnicos calificados en contabilidad, como son los Contadores P{
blicos y Auditores, fuesen llamados para el examen imparcial de sus
balances, a fin de que el ptblico y los accionistas pudiesen  mejor
confiar en los balances, dado que éstos representan casi siempre el
punto de vista de quien los elabora

1.5 Balance anual o de ejercicio
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El balance a que se refiere nuestro Codigo de Comercio ensu
Arto. 374 de que todos los comerciantes estan obligados hacer pot lo
menos una vez al afio tiene finalidades precisas; se destina a una pre—
sentacidn de cuentas temporales, anual, y al derecho de los socios o -
accionistas de participar de los beneficios o a responder por las pérdi-
das que muestra.

Tedricamente ei balance de ejercicio, hecho con observancia
a las prescripciones legales anteriormente citadas, debe ser conside-
rado como un documento de significacidn relativa, pues por mas riguro—
sa que haya sido su elaboracion, no puede ser una realidad econbmicay
juridica a toda prueba. Es menester considerar la situacidon patrimonial
repfesentada por el balance, asi como de sus resultados dentro de una
cuidadosarelatividad. Este concepto lo han manifestado respectables -
doctos en contabilidad y en derecho. Todos ellos demuestran que el ba
lance de ejercicio presenta situaciones patrimoniales y resultados con-
dicionados a determinados purt os de vista, que asi deben ser entendi-
dos, motivo también por lo que se debe convenir que dichos balancesno
pueden servir para todos los fines, debiendo ser adoptados a situacién
o a finalidades a que se destinan. Nos basta sefialar que los  propios
contables y también varias legislaciones, vacilan y discuten en cuanto
a la finalidad del balance de ejercicio, extremandose entres cottien-
tes:

a) unos sustentan que el halance dehe mostrar la  situacion
del patrimonio al fin del ejercicio;

b) otros sustentan que el balance debe mostrar los resulta-
dos del ejercicio;

c) otros, que el balance debe mostrar las dos situaciones al
mismo tiempo.

Las legislaciones modernas fijan las finalidades de la letra
c) para los balances de ejercicio y que forzosamente tienen que ser con
siderados ¢ interpretados dentro de determinados limites

Giuseppe Garrani, escribe en pagina 237 de su libro  "Peri
zie Amministrative & Contabili in Materia Penale". (traduccién del o-
riginal en ltaliano)

"El problema de la veracidad del balance, como han demos-
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trado no solo doctas de la disciplina contatile, sino tamhién qultores de-
detecho y de economia, es un problema de relatividad: no se trata de u-
na verdad absoluta, sino de una verdad-que encuentra en el balance un
medio, imperfecto si se quiere, eficaz de determinacion y deexpresién".

En el mismo sentido se expresa Pasquale Saraceno en su libro
"I Bilancio della'azienda Industriale" (pag. 8 y 19), considerando el
resultado del ejercicio como preventivo y no consuntivo y el estado pa-
trimonial presentado por el balance de ejercicio, como un sistema  de
valores condicionados a factores.

George Roche en su libro "De la Relativité Des Bilans" afirma
en pagina 20:

"asf desde el punto de vista pattimonial, las cifras del balan-
ce son esencialmente relativas.

Los precios no pueden resultar mas que de la ley de la oferta
y de la demanda. A la expiracidn de la empresa, la venta de los ele—
mentos patrimoniales har& surgir un beneficio de liquidacibn, excedente
del activo Ifquido sobre el capital, aumentado por las reservas prove-
nientes de los beneficios acumulados anuales, o ser una pérdida de li—
quidacion",

E. Weidmann et Donzallaz (Bilans, Aspect Juridique et Comp
table) pag. 15:

"Asi concebido la cuenta de Pérdidas y Ganancias demuestra -
solo la fuente del beneficio o de las pérdidas. Nosotros deciamosque
esta cuenta tenfa por fin completar el balance, algunos autores van a-
hora tan lejos que dan hasta mas importancia a la cuenta de pérdidas y
ganancias que al mismo balance anual".

Waldo, hasta escribe que en principio, el fin buscado por el
balance es la cuenta de pérdidas y ganancias.

Nicklish en su artfculo intitulado "Die Entthronung der BirlanZ"
(el destronamiento del balance), hace surgir, cuanto el balance es po-
co revelador de la explotacion de una empresa, y afirma en pdg. 26 -
que en los Estados Unidos de Norte América, se da m4s importancia a
la cuenta de explotaciéritque al balance, sobre todo cuando se necesita

* Ver al final de este capitulo.
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analizar la marcha de una empresa.

La sinceridad legal del balance puede casi siempre correspon--
der a una insinceridad de hecho, material, pues las reglas rigidas de la
ley no permiten que sean acompafados de las variaciones que laestruc-
tura de la empresa sufre, principalmente por fuerza de fenémenos econd—
micos incontrolables, como la proveniente de las fluctuaciones moneta-
rias.

En conclusidn, el balance de ejercicio o de gestion, es aquel
previsto en las leyes comerciales, segln la cual, todos los comerciantes
estan obligados a elaborar por lo menos una vez al afio. La caracteris-
tica fundamental del balance de ejercicio, balance anual o balance  de
gestidn es la liquidacién de los resultados del ejercicio. Su justifica-
cibn es la necesidad de posibilitar una renumeracién del capital inverti-
do en el negocio, al pago del impuesto sobre la renta y también para que
haya una especie de rendicidn de cuentas de la administracidn.

Conviene sefalar que el balance anual o de ejercicio que las
leyes determinan sea elaborado, no es més que un conjunto de simbolos,
y por lo tanto meramente simbdlico, representa un resultado solo para e-
fectos legales, es mas figurativo que real, pues el patrimonio varia ca-
da dia de valor y no es posible desde el punto de vista empresarial y eco
nomico dividir lo que es indivisible.

1 6 Balance Final

Ei balance final, llamado también balance de liquidacién, es
el que proyecta liquidar la situacion patrimonial y reditual de la empresa
en una época determinada, ordinariamente para liquidacién total o par-
cial de los negocios cuando se verifica por el retiro o muerte de un socio.

Los criterios sobre elaboracidon del balance anual y balance fi-
nal, no son los mismos, puesto que el balance final se proyecta antes -
que nada para liquidacién de la situacién real de una empresa, para los
fines de liquidacidn de haberes, en éste Gltimo caso los criterios de va
luacidn de los elementos patrimoniales, tienen-que obedecer al valorreal
que los mismos rfepresentan en la época de su elaboracidn.

El balance de liquidacién o final se elabora en cualquier  mo-

26



mento, para alguna de las siguientes causas entre otras:

a) para liquidacibn de haberes en virtud de fallecimiento de algfin so-
cio;

b) para liquidacién de haberes en virtud de retirada de alglin socio;

¢) por la exclusidn de algiin socio;

d) para efectos de entrada de nuevo socio;

e) para efectos de transformacién, incorporacion o fusion de empresas;

f) para los efectos de liquidacion de la empresa;

g) para los efectos de quiebra ya sea emptesa individual o sociedad;

Como los balances finales pueden ser elaborados en cualquier
época del afio, pues obedecen a una situacidn jurfdica o de hecho e~
mergente, también son llamados Balances Intercalares por algunos con
tabilistas * y Balances Extraordinarios por otros

El balance pues, puede ser ordinario o extraordinario de  a-
cuerdo al fin para cuyo objeto fue elaborado.

Balance ordinatio, es el que todas las empresas estanobliga-
dos a elaborar, por fuerza de ley o en virtud de disposiciones contrac-
tuales o estatuatias.

Balance extraordinario o intercalar, elaborado cuando concu-
tren exigencias imprevistas, como en el caso de fallecimiento o retiro
de socio, obedece a situaciones accidentales o de emergencia en la -
empresa.

Lo que caracteriza al balance extraordinario es que se elabo-
ra o proyecta fuera de época normal, esté o no fa empresa autorizada,
0 se haya o no previsto en los estatutos o contratos. No hay ley que
lo prohibe.

Como se desprende porlo expuesto, los referidos balances
de ejercicio, tienden a representar situaciones econdémicas y tedituales

Balances Intercalares. Revista Sociedades Anénimas-Sep.1956 .
pag. 12 Brasil.
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enteramente diferentes, pues éstos se apoyan en criterios diferentes de
inventario y valuacion. Los balances de liquidacion se distinguen de
los balances de ejercicio porque los primeros son elaborados en cual—
quier época; dependiendo Gnicamente del hecho que los origina (balan-
ces intercalares), en cuanto que los balances de ejercicio, son, en
via de regla, hechos en épocas prefijadas, comprenden petiodos armo-
nicos.

Estos son los halances que se prestan para un anélisis com-
parativo, al que no pueden ser sometidos los balances de liquidacién, -
por falta de homogeneidad e igual grado de comparabilidad, en  virtud
de variacion de criterio de valuacidn objetiva.

En un balance de ejercicio, los valores que en él aparecen, -
son los resultados de su contabilizacién, que obedecen a normas tigi—
das prefijadas por la ley, mientras que en los balances de liquidacidn
los valores tienen que ser ajustados necesariamente a sus valores rea-
les, actuales, debido a factores diversos.
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CUENTAS DE EXPLOTACION

Debe o Cargas

No. de
las cuentas

31 a 37

Provisione
para depre

Importe bruto ciacibn

Inventario mercaderfas al principio
del Ejercicio
Compras de mercaderfas
Gastos de personal
Impuestos y tributaciones
Gastos de Abastecimientos y ser-
vicios del Exterior
Fletes y Acarreos
astos Diversos de Gestién
astes Financieros
Dotaciones del Ejercicio a Cta.
Depreciacibn
Dotaciones del Ejercicio para las
cuentas de Provisiones
Beneficio del Ejercicio

Total

Importe ne-
to

29 615.23
95 629.30
561 .25
166 .50

502.72
260 .50
913 .88
4 00 .00
4 60 .00

100 .88
1099 .12

165 358.38

No. de
las cuenta
31a37

70
71

72
76

77
781

Haber o productos

rovisiones
para depre

Im orte bruto ciacién

Inventario mercaderfas al final del
ejercicio

Ventas de mercaderfas

Ventas de desechos y embalajes
recuperables

Bonificaciones, rebajas y Des-
cuentos conseguidos

Productos accesorios

Productos financieros

Trabajos y cargas no Imputables a
la explotacién del Ejercicio

Total

Importe ne-

to

Q 38883
116 598

101
4 956

2 000
1000

1818,

Q165 35

15

60
29
00
94

.38



PERDIDAS

érdidas de Explotacibn del

Ejercicio

Pérdidas de Ejercicios ante-

riores

Pérdidas excepcionales -.-
Impuesto s/beneficio Q 892
Total Q 892
Beneficio Neto 34107
Total Q35 000

88

88
12
00

Beneficios de Explotacidn
del Ejercicio

Beneficios de Ejercicios an
teriores -
Beneficios excepcionales

Total

GANANCIAS

Q 10992 12

21 008 15
2999 73

00

"En las juntas generales de las sociedades, generalmente la informacidn que recibe el accionista
son los datos del balance, de manera que éste suele estar mal informado sobre la direccién de la

sociedad.

La cuenta de Explotacion refleja la actividad normal de la empresa; es el documento -

basico para estudiar la gestion de la emprésa; es la cuenta que mejor refleja la marcha del nego—
En el proyecto de reforma del Cbdigo de So-
ciedades francés se estipula que todo accionista deberd recibir copia del Balance, de la cuenta -
de Explotacidon y de la de Pérdidas y Ganancias, lo que paliaria ese desconocimiento" *

cio y el principal instrumento del jefe de empresa.

* Organizacidon Contable y Financiera, Henry Migeon, Tomo Il 2a. Edicién pdg. 91 Ediciones

Deusto.
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CAPITULO NI

2.1 La inflacibn

Todos los estudiosos de los fenémenos econdbmicos estan de a-
cuerdo en que la inflacién es un fenémeno de naturaleza compleja, que
solo se puede aclarar mediante una explicacidn prolija. En este capi-
tulo no vamos a profundizar €n un extenso estudio de esta expresion,ya
que no es objeto éste estudio.

Siendo la inflacién un fendmeno de tipo monetario que se refie-
re a modificaciones en el poder adquisitivo del dinero, 13g icamente tie
ne sus repercusiones en los estados financieros, y si b|en - podtiamos
decir- que nuestra situacién econdmica atraviesa por una época de apa
rente calma, el fenémeno de baja de valor del poder adquisitivo de la
moneda es implacable y fatalmente constante, motivando con &sto que
en el tiempo, el contador plblico tenga que manejar valores de diferen-
tes poderes monetarios y adquisitivos debido a la existencia de activos
de naturaleza permanente dentro de la empresa.

Para complementar el presente capftulo; citemos parte de la opi
nidn del Lic. Roberto Garcia Caird sobre la inflacién expresada en una
conferencia que dictara dentro del XIll ciclo organizado por la Real A-
cademia de Ciencias Econémico=Financieras en Barcelona Espafia el
28 de enero de 1958, y .que fue publicada por el Diario de Barcelona
el 29 del mismo mes y afio.

"Teorfa de la Inflacién. Dificultades para ofrecer una defini-
cibn completa.

Es indudable que la inflacién constituye hoy uno de los proble-
mas mas arduos que tiene planteada la teoria econémica, en cuya posi
hle solucién se hallan comprometidos desde hace varios lustros losmas
conspicuos economistas mundiales, sin resultados definitivos hasta la
fecha, salvo algunos exitos aislados y parciales, por lo que la infla-
cién se ha convertido en una especie de cincer de las economfas na-
cionales. Por otra parte su importancia no es obstaculo para que todo
el mundo se atreva a hablar de la inflacién con aire doctrinal, lo mismo
que ocutre con la salud o con el amor, para cuyos males o problema -
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quien mas, quien menos, tiene su receta particular dispuesto a ofrecer
la gratuitamente con tal de contar con el auditorio suficiente. El hom-
bre de la calle también ha formado su concepto de la inflacibn, y des-
de su punto de vista particular dice que hay inflacién cuando comprue-
ba que con un billete de 100, cada vez puede comprar menos cosas, o
cuando sus ingresos normales fijos se ven absorbidos progresivamente
por los gastos normales quedando anulada en principio. la idea del a-
horro (relacidn inflacidn-precios-gastos). En un concepto masamplio,
ve la inflacidn como un aumento de la circulacidn fiduciatia, debido a
la facultad que tienen los gobiernos de emitir billetes imprimiéndolos
en grandes cantidades para atender los déficits de sus presupuestos -
(relacion inflacion-dinero). No son nada disparatadas en su esencia
estas ideas profanas Pero todavia es mayor la coincidencia entre la
calle y el técnico al considerar ambos la inflacion como un fendmeno e
condmico de malas consecuencias, una especie de epidemia, de plaga,
que hay que combatir con ahinco pero de cuyos efectos dificilmente na
die se escapa".

Antes de la guerra de 1914 ya se hablaba de inflacién, pero
sus consecuencias y sus problemas han empezado a preocupar a los go
biernos y a los economistas a partir de 1930, y mads  concretamente
después del Gltimo conflicto mundial. No obstante Lenin, a modo de
recursos vya decia: que el medio mas seguro para provocat e!  hundi-
miento de una civilizacion era el de destruir su moneda.

Anticipemos que la inflacion produce una auténtica revolucion
econdmica: altera el nivel genera! de precios, provoca el hundimiento
de la moneda por pérdida progresiva de su poder adquisitivo, estimula
la especulacion, pero anula practicamente el ahorro, desmoralizandoa
las masas. Ademds, la inflacidn lieva en si otro grave peligro cual
es que en los inicios del proceso inflacionario se nota cierta euforia
en los negocios, que estimula a los industriales y comerciantes a au-
mentar extraordinariamente sus gastos e inversiones; tamb ién los go-
biernos acusan el mismo impacto y ven en la inflacién un medio  fa-
cil para amortizar la deuda piiblica sin necesidad de moratorias ni con
versiones. Al entrar en el estudio doctrinal de la inflacién es nece-
satio poner un poco de orden en las ideas y teorias y resumir las defi-
niciones mas destacadas de algunos economistas. Definiciones a las
que, por principio, tememos un poco, ya que con la economfa ocurre
igual que con la psicologfa: ambas ciencias se ocupan de una serie de
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cosas cortientes que todo el mundo conoce, pero que generalmente se
expresan en un lenguaje que pocos entienden".

"La diversidad, y en algunos casos confusion de ideas, de que
hacen gala varios autores respecto a la inflacion es extraordinaria, pe-
ro también en el terreno practico las autoridades més calificadas dan
muestras de gran desconcierto en la aplicacion de sus decisiones y me
didas, cayendo continuamente en el error de suponer que los fendmenos
econbmicos admiten recetas universales cuando en realidad cada pafs
ha de buscar el remedio mas adecuado para su caso concreto o fendme-
no particular. Por otro lado, Von Mises opina que no se puede fijar te
dricamente el concepto de la inflacion, ya que su estudio entra mas
bien en el campo de la polftica econémica, lo cual no es obstaculo, a
nuestro juicio, para que se intente delimitar el concepto".

"En la mayoria de definiciones, como veremos segiiidamente,se
habla con preferencia del dinero, pero en su sentido amplio, o sea can
tidad de poder adquisitivo, debiendo distinguir en primer lugar entre:

a) Inflacién fiduciaria o de dineto (aumento desproporcionado -
del papel moneda) y

b) Inflacién crediticia (expansién excesiva de los créditos prin
cipalmente bancario y del banco emisor).

"Dado el nlimero ciertamente considerable de deficiones cono-
cidas del concepto "Inflacién", vamos a sistematizarlas a continuaci6n
agrupadas por su motivacion:

Primer Grupo. Motivos Dinerarios:

la. "La exagerada expansién o aumento del dinero de un pafs, y en
especial de la moneda de papel, inconvertible en moneda metéa-
lica", Esta es la definicidn clésica, tradicional y cuantitati-
va, que ha resultado en el transcurso del tiempo, insuficiente
para explicar el fendmeno en todos sus aspectos.

2a. Para Cassel es"a disminucibn del valor del dinero motivada
por una circulacién demasiado abundante de los medios de pa-
gO".
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Es en tealidad, una variante del anterior, si bien se confunde

fa causa con el efecto, ya que también pueden ser otros {os motivos -
que hagan bajar el valor del dinero.

3a.

4a.

Pedersen cree que es debida "a una sensible modificaci6én mo-
netaria en relacidn al proceso acumulativo o estado de equili-
brio"

0 sea, que no puede desvincularse la inflacién de su origen -
monetario.

E. W. Kemmerer opina que "en un exceso de cantidad de di-
nero y depdsitos bancarios".

Es decir, demasiada moneda en relacién con el volumen fisico
de los negocios que se realizan.

Segundo Grupo. Motivo: Precios

5a..

ba

7a

Keynes considera que es "un exceso de los gastos anticipados
sobre rendimientos disponibles, a base de precios" .

Es lo que denomina "brecha inflacionista" que se produce es-
pecialmente en aquellas economias que no son dindmicas y por
lo tanto incapaces de aumentar la produccion al nive! de la de
manda incrementada, lo que hace aumentar los precios.

W. W, Rostov, aclara lo anterior diciendo que "inflacién es
cualquier aumento en los precios que sobrevenga después de -
alcanzado el empleo absoluto de todos los obreros".

Hay que afnadir que en aquellas economias en las que la ofer-
ta del trabajo aumenta y se aplican los avances técnicos para
incrementar la productiviad, se puede evitar la inflacibn  en
los precios manteniendo indefinidamente el pleno empleo.

A. L. Meyers dice que "hay inflacion si se produce un au-
mento en los precios generales, o bien si se mantiéne  cons-
tante el nivel de precios a pesar de que los costos hajen".



8a.

g
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Robinson, cree que es "la elevacibn general de precios". 0
sea, que ambos prescinden de las causas que provocan el au-
mento, pero que generalmente corresponden a los perfodos de
alza o prosperidad del ciclo.

Tercer Grupo. Motivos Mixtos

Qa.

10a.

11a.

Gual Villalbi nos da la siguiente definicion: "inflacién es un
aumento excesivo y violento de la circulacidon dineraria,  no
compensada por un aumento de las transacciones "

Consideramos, por lo tanto, que hay que cefiir el fendmena de
los precios al factor monetario, puesto que de lo contrario se
darfa lugar a muchas confusiones.

Pigou dice: "es aquella parte de la subida de precios conse-
cuencia de la interferencia gubernamental en la moneda y Ban -
cos".

0 sea que también se manifiesta por medio de la subida de
precios, pero debida principalmente a los trastornos monetarios.

A. D. Gayer la atribuye a "cualquier aumento de precios y di-
nero que no tepercuta en el aumento de la produccion".

En realidad constituye una variante pequefia de las teorfas que
tratan del pleno empleo.

Cuarto Grupo  Otros Motivos:

12a.

13a.

14a.

Haberler opina que "es un exceso de renta".

Pedersen, en otra definicion suya nos dice que es "la financia
cidn de un nivel creciente de salarios".

Hofmannsthal dice que "es el exceso de consumonacional so-
bre la produccion".

"Tres definiciones que si bien estén influenciadas por los o-
tros grupos no pertenecen directamente a ninguno de ellos".
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152 A. L. Meyers también se tepite, variando conceptos, y  nos
dice que "es una situacidn en la que el pablico, perdiendo la
fe en la capacidad adquisitiva del dinero, procura desembara-
zarse de &l y compran géneros y valores que ofrezcan mds ga-
rantias de certidumbre",

"Definicién de poca consistencia cientifica y que no hemos in-
cluido en el primer grupo ya que en la mayoria de casos cuen-
tan mas los factores psicoldgicos que los monetatios".

16a. A. F. Romero afiade que puede ser debido a una "fuerte alza
en el cambio extranjero".

"0 sea, que el alza de la divisa ajena puede provocar una de-
preciacion de la moneda propia, y por lo tanto la inflacién.
"Definicion que tampoco hemos incluido en el citado primer -
grupo porque no es solo la moneda en si la que entra en jue-
4o, sino que hay otros factores politicos y econbmicos muy dig
nos de ser tenidos en cuenta".

Como quiera que el proceso inflacionario ofrece caracteristi-
cas bastante complejas, nos limitaremos a concluir con fa  opinién
{antes de un pequefo ejemplo) de que, de cualquier anguto que dicho
fendmeno se observe, resalta su fntima relacién con los aspectos mo-
netarios, o sea que ésta (la inflacién) no viene a ser concretamente-,
mas que la disminucién del poder adquisitivo de la moneda, originada
en los aspectos enumerados en fas distintas definiciones anteriormen~
te apuntadas. Veamos ésto con unos breves razonamientos:

En nuestro medio el café, cacao, maiz, frijol, etc. y todos
los granos que se producen en el pais, generalmente se miden en quin
tales de cien libras; las telas se miden en yardas y/o varas, medidas
éstas que en ambos casos se caracterizan por su estabilidad. Baste
decir que nadie habla de un quintal de trigo o maiz de 1930, o una
yarda de 1950 ya que ello implicarfa variacién en cuanto a unidad de
medida se refiere.

Ahora bien, el valor de un quintal de un grano X por ejemplo,

en 1950 tenfa un precio de mercado de Q 5.00 y actualmente el e-
quivalente al mismo peso de tal grano es de Q 9.00 en el mismo mer.
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cado. Los Q 4.00 de diferencia en que excede el precio del 50, a
1971, partiendo del supuesto de ciertas condiciones invariables, vie
ne a constituir una disminucién de un 80% en el poder adquisitivo de
la moneda; o sea que se observa en éste hecho el fendmeno inflaciona
tio a que nos hemos venido refiriendo: el 80% de aumento en el pre-
cio equivale a igual porcentaje de disminucion en el "yalor real" del
dinero, dicho de otra manera: el mismo quintal que en 1950 se com-
praba en Q 5.00, en 1971 se compra en Q 9.00.

Las partidas contables de los negocios: ingresos; gastos; va-
lores del activo, etc. se calculan en unidades monetarias (quetzales
en Guatemala) y los empresarios |6gicamente miden el grado de progre
so o fracaso en términos de quetzales; o sea que es en funcidn de és-
ta unidad monetaria como proyectan o planifican su actividad desde el
punto de vista dinerario ya que, para los efectos del negocio, el quet
sal vendra a constituir la unidad de medida econdmica del empresario.
Las transacciones de la empresa y la contabilidad en sf serfan micho
mis complicadas si las medidas como el quintal, yarda, metro, etc. -
variaran...

Esto no sucede con la unidad monetaria, puesto que no cons-
tituye problema operacional para la empresa operar éstas, cualquiera
que sea la situacidn en el mercado de produccidn de bienes, pues el
orocedimiento contable se basa en la hipbtesis de que el negocio, cual
quiera que sea, va a continuar sus operaciones indefinidamente y por
10 tanto encontrdndose en marcha hace innecesario para el contador el
¥ener que destacar de alglin modo los valores de venta de liquidacion,
lo que persigue el proceso contable es fundamentalmente la determina
ci6n de resultados y no un proceso predominante de valuacion.

Si bien en forma aparente el quetzal de 1945 sigue siendo el
mismo en 1971, lo cierto es que la cantidad de satisfactores que se
obtenfan con Q 10.00 por ejemplo en aquel afio, requiere actualmen-
te al comprarse una cantidad superior en no menos de 50 o 60%; ésto
constituye un proceso latente de inflacion; no obstante ello no se ha
planteado problema alguno en las operaciones de contabilidad, debido
a que para los fines contables, la unidad monetaria es de dimensiones
constantes; o dicho en otras palabras, al contador no le interesa la
calidad sino la cantidad de moneda.
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Tal sistema de contabilizacion da como resultado estados fi—
nancieros engafiosos en épocas en que el poder adqguisitivo de la mo-
neda ha cambiado, y ain cuando la contabilidad diga que existe un
principio que considere la cantidad de moneda de valor nominal cons-
tante no por éso su valor real deja de variar. Consideramos que es
mas realista reconocer el problema que ignorarlo.

2.2 Como se inicia un proceso de inflacion

Un gobierno para afrontar los gastos excesivos aumenta artifi-
cialmente su abastecimiento de dinero, es decir inflindolo. Este pro-
ceso de inflacidon para que una nacidn pueda afrontar gastos, es  tan
viejo como la civilizacion econdmica; nacibé con el uso del dinero, sin
embargo la técnica de inflacidon ha cambiado de modo considerable.Los
gobiernos, en tiempos pasados, segufan el simple sistema de modifi-
car el tamafio de la moneda; seguidamente aprendieron a practicar una
técnica mas refinada: la moneda no cambiaria de tamafio, pero su con-
tenido de metal precioso (oro o plata) con relacidn a otros metales me-
nos costosos podrian disminuirse. El pablico, por lo comn, no ad-
vierte un cambio de esta naturaleza.

Con el uso generalizado del papel moneda, la inflacién se con-
virtio en una simple técnica de impresion de billetes baratos en mayor
nimero y de valor usual. Durante y después de las guerras, ésta fue
esencialmente la forma inf lacionista en la mayoria de los pafses.

El doctor en Ciencias Econdmicas Francisco Mordn Yabenes,
profesor de "Politica Econdmica", esctibe lo siguiente sobre el tema
(Enciclopedia Giner, VolGimen | pagina 779);

"Un proceso de inflacion puede iniciarse de varias maneras.En
tiempos de paz y bajo condiciones que permiten a la vida econdmica -
funcionar de un modo libre de intervernciones esenciales, la condicidn
para que un proceso de inflacidn se pueda iniciar es, por regla gene-
ral, que las expectativas de rentabilidad de los empresarios sean ta-
les que éstos encuentren ventajoso ampliar la ocupacion y que la ban
ca esté dispuesta a financiar este aumento. También es necesario -
que la mano de obra esté ocupada, de tal manera que la mayor deman-
da de trabajo conduzca a un aumento de salarios y que éste aumento -
no sea tan grande que la ganancia esperada por los empresatios quede



por debajo del nivel normal. Cumplidas éstas condiciones hay base
para que se pueda iniciar un proceso de inflacion".

"En tiempos de guerra una inflacion se inicia fundamentalmente
porque el Estado, en mayor o menor extension, ha financiado sus gas-
tos con préstamos del Banco Central".

"En su iniciacidn el proceso serd parecido al que acabamos de
describir: se aumenta la ocupacibn y la suma total de salarios cuando
los empresarios reciben y ejecutan los pedidos del Estado o éste efec-
tGa pagos a los trabajadores. Los medios de pago asf creados van a
parar, en parte, a los empresarios en forma de demanda de nuevos bie
nes y servicios".

"Por Gltimo, cabe mencionar una tercera forma en que se puede
iniciar la inflacién. Cuando se ha abandonado el patrén oro y se de-
ja al cambio adoptarse libremente, o se mantiene en un nivel casual
por medio de derechos arancelarios, regulacidn de la importacibn opti-
mas a la exportacién, entonces pueden aumentar los salarios, sin que
ésto tenga una influencia necesaria sobre la ocupacién, ya que de esta
manera se puede mantener la rentabilidad de la produccién nacional, -
cualquiera que sea el nivel de salarios. En tal caso no hay ningn mo
tivo para que los empresarios se opongan al aumento de salarios, por-
que no se pueden debilitar sus expectativas de beneficio, ya que el sa
lario pagado volvera a la caja del empresario en forma de una mayorde
manda. El freno a las exigencias de un aumento de salarios, que era
el miedo de los empresarios a la competencia extranjera en los dfas del
patrbn oro, se ha inutilizado completamente. Sin embargo, la causa
de la inflacién se deriva de que tal aumento de salarios conducira  a
precios mayores, aunque haya regulacion de precios, ya que loscostos
del salario tienen que cubrirse de alguna manera, convirtiéndose  asi
en un circulo vicioso. La Gnica solucién para impedir tal procesoinfla
cionista es la regulacién de los salarios por el Estado y el control de
los precios de los productos".

2.3 Causas de la inflacion
De lo anteriormente expuesto se deduce que las causas deter-

minantes de la inflacién son variadas y diversas, pero, como  quiera
que nuestro tema a discernir no es ahondar en su estudio sino en las
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incidencias de ella-en el halance, nos concretaremos a generalizar a—
quellos aspectos que en una u otra forma afectan a este Gltimo.
En forma general, se reconocen dos causas en la inflacion:

1) Monetarias y 2) No Monetarias.

Respecto a las monetarias, nos dice Roberto Garcia Caird en
su conferencia anteriormente citada, pueden ser el resultado de una o
la combinacidn de varias, entre ellas, las siguientes:

lo. "aumento de la circulacion de moneda o billetes de banco conver
tibles o no, siendo el aumento de éstos (ltimos la forma mas peligro-
sa de inflacion, puesto que las emisiones pueden llegar a multiplicar—
se sin limite.

20. "Aumento excesivo de los medios de pago (Ch/L y otros  docu-
mentos creados para financiar el proceso productivo).

30. "Aumento de la velocidad de circulacion, o sea el indice de rota
cion de los billetes y medios de pago (Ch/L etc.)

4o. "Fuerte expansidn de crédito bancario, pablico y privado.

50. "Contraccion en la utilizacidon del dinero por disminucion de las -
necesidades econdmicas.

60. "Depreciacion de la moneda, por comparacion con otras divisas
extranjeras consideradas "fuertes", o bien por pérdida de  confianza
del pablico".

En cuanto a las causas no monetarias considera el disertante
dificiles de situar o catalogar, previendo la posibilidad de incutrir en
omisiones; no obstante ello, destaca las siguientes:

la. "EI aumento incesante de los gastos pfiblicos (politica de rearme,
asistencia social, colonizacibn, obras phblicas, etc.)

2a. "El aumento continuado de los salarios, como consecuencia de
la actividad sindical y la politica del Estado de nivelacion de Rentas.
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3a. "La politica autarquica a ultranza que obliga a una maxima indus
trializacion (no siempre productiva en el sentido econémico de la pala-
bra) y a una mecanizacion de la agricultura.

4a., "La progresiva elevacion de los precios, debida en parte a la pre
si6n fiscal, favorecida también por el control oficial de los precios -
que empuja al alza y estimula el mercado negro

5a. "La especulacion bursétil, que ha sido la base del sostenimiento
de cotizaciones muy altas en la mayorfa de bolsas mundiales" .

Cabe sefalar que ademés de las causas enumeradas, existen al
gunas otras que de diversas formas, inciden en el fendmeno inflacio-
nista, tal aquellas de cardcter psicolbgico que tienden a crear en al-
gunas circunstancias condiciones favorables en el gasto y las compras
asi como un ritmo acelerado en los negocios y la especulacion. En
cualquiera de éstos casos, como es natural, la oferta y demanda mone~
tarias, tienden a registrar oscilaciones distintas seqg(in sea el fendme-
no que se confronta.

2 4 Efectos de la inflacibn

Finalmente consideramos oportuno referirnos a algunos fenbme-
nos que originados en las causas, conlleven efectos derivados de la
inflacion.

De mas estaria advertir que tales efectos inciden enuna serie
de variables dentro de una economfa, de ahf que nos limitemos a sefia-
lat unos pocos que entre otros, estimamos importantes:

a) Efectos en los salarios: como es sabido, el nivel de salarios ylos
precios de los bienes de consumo tienden, a marcar una tendencia as-
cendente, en cuyo caso habria una correlacibn entre unos y otros; sin
embargo, tal correlacibn no existe si pretendiésemos efectuar unanali-
sis de serie salarios-precios durante cierto perfodo de afios.

Si lo anterior se lleva a cabo en un pafs con un proceso infla-
cionista acelerado, podria observarse que, si bien los salarios y pre-
cios se elevan paralelamente durante cierto perfodo el aumento de los
primeros puede no acusar uniformidad alguna en la inmediata reaccidn -
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8%
al aumento de los segundos .

En este caso, al trabajador, particularmente urbano, le resul-
ta sumamente diffcil defender el poder adquisitivo de sus ingresos (sa
larios) frente a la rapida elevacién de! costo de la vida.

b) Efectos en el empleo: como es de suponer, el efecto de la infla-
cion en el empleo, no es directo; es preciso que incida en otras varia-
bles para que a través del desarrollo de ésta (la inflacién), lleguen -
sus consecuencias al campo del empleo; es decir que primero se sien-
ten las consecuencias en el crecimiento econdmico, para que posterior
mente incida en la relacién entre dicho crecimiento y el crecimiento -
del empleo; o sea que no nece sariamente deberd esperarse que un cam
bio de precios vaya a incidir de manera inmediata en los niveles deem
pleo; cabe pues, aceptar que en términos generales los efectos de la
inflacion en el empleo tienden a ser de resultados un tanto bajos y po-
co significativos.

De acuerdo con la experiencia de un estudio de la oficina in-
ternacional del trabajo *, se llegé a determinar que la relacibn entre
inversiones y empleo en ciertos pafses con inflacién, no siempre acu-
sa aumentos concomitantes en la ocupacién.

De lo dicho se desprende que tal experiencia (la de la Oficina
Internacio al del Trabajo) constituye un nuevo aporte sobre la caren-
cia de una relacidn significativa entre inflacion y empleo, patticular—
mente en pafses en vias de desarrollo.

c) Efectos en la distribucibn de ingresos: como es natural, dada la
frecuencia con que se ha venido manifestando el fendmeno inflacionis-
ta en algunos pafses de América Latina, se ha prestado particular a-
tencién a la relacién existente entre inflacién y distribucién de ingre-
sos, dado que tal relacidn actia en ambas direcciones: la inflacion a-
fecta la distribucién de ingresos y viceversa; tal correlacion esta con-
tenida en lo que sobre el particular nos dice el autor Ralph Turvez, **

*

Los problemas de la inflacién y la mano de obra en los pafses en de
~ sarrollo. OIT.CEMLA.-Boletfn Mensual, enero 1966.
** Some aspects of the Theory of Inflation in A.C.tosed Economy:. .=

42



<

quien se refiere a ello asi:

"Inflacidn es el proceso resultante de la competencia por man
tener los ingresos reales totales, los gastos reales totales y la  pro-
duccién total a un nivel que ha llegado a ser materialmente imposible,
o por mantener el aumento de cualquiera de ellos a un nivel que esma
terialmente imposible".

2.5 Efectos a corto y largo plazo

De lo dicho se desprende que pueden haber efectos a corto 'y
largo plazo; asi el primero de estos es el que incide de manera inditec
ta y en muchos casos inmediata en los precios. Si bien los precios
vienen experimentando fluctuaciones contfnuas en situacién normal,es
decir sin inflaci6n, esto no sucede cuando aparece tal fendmeno  ya
que entonces surgen los efectos de ella a corto plazo; es obvio que co
mo una consecuencia de ello se deriva una setie de ne vos efectos -
que serfa prolijo enumerar; lo cierto es que no es sino después de mu-
cho tiempo que se logra el equilibrio de los precios, aunque éste sea
mas alto, en el supues to de que la inflacién concluya, de no ser asi,
este efecto vendré revalidindose a medida que ella siga su trayectotia.

Sobre el particular Rautenstrauch Villers nos da el siguiente ¢
jemplo comparativo: ***¥

"La situacibn puede compararse aproximadamente con aquella
que existirfa si la medida de longitud, la pulgada, fuera en etapas su
cesivas y progresivas, reducida a la mitad o a la tercera parte de su
longitud .original, especialmente si las reducciones no se  definieran
con claridad y no fueran reconocidas universalmente".

Los efectos a largo plazo, son aquellos que aparecen y debe-
ran tomarse en cuenta una vez se haya llegado a una sita cién mas o
menos estable; no pudiendo descartar la conveniencia de que el empre
sario deba prepararse para adaptarse &l o su empresa a las nuevas con

.. %% Journal Sept. de 1951.
%%  Economfa de las Empresas Industriales F.C. pag. 397.
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diciones que habran de presentarse una vez realizada tal estabiliza —
. g
cion,

Constituye el primer paso de importancia la determinacion -den
tro de Iimites razonables- del volumen de inflacién real al alcanzar el
equilibrio, para luegn estimar aquellas consecuencias que deriven de
un cambio en los valores que a largo plazo incidan en el activo, pasi-
vo y capita! de la empresa con el propdsito de asignar a estos rubros
la revaluacion correspondiente segiin el caso.

2.6 Poder adquisitivo del quetzal *

"Uno de los usos mas corrientes que se ha acostumbrado dar a
los nimeros indices, es el de evaluar la capacidad adquisitiva de la
moneda, y con justa razén, ya que a medida que el nivel genera!  de
precios se eleva, la capacidad de adquisicién del conjunto de bienes
que integran el fndice vatia en razén inversa. EI indice m&s apropia-
do para tener una medida de la capacidad adquisitiva de {a moneda, -
del comprador corriente, es el de precios al consumidor que contiene,
en detalle, los gastos realmente efectuados en un presupuesto familiar
ya que con el se tiene idea exacta de las decisiones del consumidor y
por consiguiente del valor de las unidades monetarias en su poder de
acuerdo con sus acciones de compra".

"EI Quetzal Guatemalteco" ha experimentado en el curso de -
los (ltimos afios una baja bastante sensible en su poder adquisitivo in
terno por efecto del aumento registrado en los precios de los bienes vy
servicios disponibles para nue stra pobiacion. Baste indicar que el po.
der de compra de nuestra unidad monetaria en 1966 quedd reducida
a un poco menos de las tres cuartas partes de su poder adquisitivo en
agosto de 1946 (base del indice de precios ai consumidor), o seaque
el "Quetzal" que a esta fecha valfa 100.0 centavos, equivali6 en
1966 a aproximadamente 73.0 centavos. Estando nuestro"Quetzal"
depreciado, no es de extrafiar que para adquirir en 1966 lo que  se
compraba en 1946 con Q 1.00, se necesitd disponer de Q 1.37. Lo

* Andlisis Estadistico del Costo de la vida en Guatemala. Lic. René
Arturo Orellana G. (D .G. de E. febrero 1967 pags. 58-62)
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dicho anteriormente no significa que para vivir oy en Guatemala, una
{amilia de bajo nivel econdmico necesita 37.2% mas de casto, sinc
requiere 37.2% méas de moneda para vivir al mismo nivel como lo ha-
cfa en agosto de 1946.

"La merma del valor de "quetzal" ha sido constante ya que
Gnicamente siete afios de la serie muestran ligeras mejorias con res-
pecto a su afio an:erior respectivo siendo la mayor la de 1952 con
1.7 centavos de aumento; de 1965 a 1966 nuestra moneda experi-
menté una disminucidn en su poder de compra equivalente a 0.5 cen-
tavos de Quetzal.
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Cuadro No. 1

Estimacidn del poder adquisitivo del "Quetzal" en Guatemala, por afio
1947 - 66 (Base: agosto 1946 = 100)

ice del poder adquisitivo

Afio (centavos de quetzal)
1947 98.7
1948 92.4
1949 86.4
1950 80.6
1951 77.1
1952 78.8
1953 76.6
1954 74.5
1955 73.3
1956 72.6
1957 73.4
1958 72.6
1959 72.9
1960 73.8
1961 74.2
1962 72.7
1963 72.6
1964 72.7
1965 73.3
1966 72.8

FUENTE: Indice de precios al consumidor en la ciudad de Guatemala,
Seccibn de Estadfsticas Econémicas, Direccion General de Estadfsti
ca.

"Para poner de manifiesto la merma que se ha observado en
nuestra unidad monetaria, mediante el método estadistico de los "mi-
nimos cuadrados", se determind la ecuacion de tendencia secular, rue
referida al afio 1952 resultd ser:

Y (pc) 75 7 -0.3x expresada en centavos de Quetzal -
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Esta ecuacion indica que, en términos generales, el "Quetzal" esta
experimentando una contraccién anual de 0.3 centavos, originada por
el aumento de precios en Guatemala. En consecuencia, siempre vy
cuando se continlie observando esta situacién, se puede estimar, den-
tro de un margen relativo de error, que durante los cinco proximos a-
fios, conforme a la alternativa media, el "Quetzal" Ilegard a tener,los
siquientes valores de adquisicidn:

Cuadro No. 2
Poder adquisitivo

ANO (centavos de Quetzal)
1967 71.2
1968 70.8
1969 70.6
1970 70.3 %
1971 70.0
1972 69.7
1973 69.4
1974 69.1
1975 68.8 **

FUENTE: * Anédlisis Estadistico (obra citada)
%% Aplicacién de la ecuacién determinada en el mismo ci-
tado estudio a los siguientes cinco afios.

"Las utilidades monetarias de las empresas, asf como las ci-
fras de ventas, sueldos y salarios pagados, etc., que se registran en
las contabilidades, presentan cuadros no muy ajustados a la realidad
con respecto a la prosperidad; ya que dichas cifras son mas bien "no-
minal es", que se necesitan ajustarse por los cambios experimentados
en el nivel general de precios, operacidn que técnicamente se conoce
como '"deflacién de valores .monetarios".

"En resumen, este fenbmeno estd incidiendo en todos los es-

tratos de nuestra poblacién; el alto costo de la vida, pesa como bien
lo dice un editorialista de prensa, como una plancha de hierro  sobre
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los guatemaltecos, especialmente los de menores recursos. Esta in-
fluencia se proyecta hacia todas nuestras instituciones sociales yeco
ndmicas que estan basadas en la confianza y en la creencia que tene-
mos una moneda relativamente estable, en lo que al poder de compra -
se refiere"

Nos hemos permitido citar textualmente parte del interesante
trabajo del Lic. Ren% Arturo Orellana G., por considerar que tienz u-
ha explicacion clara y fundamentada sobre la pérdida de poder adqui-
sitivo del Quetzal, sin embargo, valdria la pena considerar que esta
situacibn de daterioro monetario puede aceptarse como normal .dentro
del proceso mundial y en comparacidn con lo que ha ocurrido en otros
paises del mundo, a mas de ser una situacion que por la dependencia
de la economfa de Guatemala, puede decirse que ha sido la de una de
preciacidn con causas posiblemente externas, es decir, un proceso -
de inflacién lento, originado fundamentalmente en la elevacion de ios
precios del exterior.



Cuadro No. 3
Indice de precios al consumidor para la Ciudad de Guatemala, 1947
Agosto 1969
(Base: Agosto 1946 - 100.0)

Indice Alime; Combus Vivien- Vestua-

Afio Total tos  tible  da tio Otros

1947 101.3 101.3 98.9 100.0 106.6 100.8
1948 108.2 111.6 93.7 107.2 105.6 103.0
1949 115.7 122.9 108.1 110.8 100.7 103.6
1950 124.0 135.1 112.0 110.8 112.8 103.4
1951 129.7 142.6 108.8 110.8 123.3 108.5
1952 126.9 138.6 111.1 110.8 118.2 106.8
1953 130.6 144.3 106.8 110.8 121.6 110.1
1954 134.2 149.6 107.4 110.8 126.1 111.5
1955 136.5 152.7 100.1 110.8 135.4 112.5
1956 137.8 155.7 103.4 110.8 122.6 116.8
1957 136.3 153.2 102.6 110.8 121.6 117.2
1958 137.8 155.6 100.3 110.8 124.6 117.2
1959 137.2 152.6 101.4 110.8 133.5 119.1
1960 135.5 148.5 102.9 110.8 134.9 123.2
1961 134.8 146.8 101.6 110.8 135.4 125.2
1962 137.6 149.6 103.2 110.8 139.5 130.6
1963 137.8 150.0 104.1 110.8 140.9 129.3
1964 137.5 149.2 105.4 110.8 137.8 131.6
1965 136.4 149.1 107.3 110.8 129.0 129.0
1966 137.3 149.0 109.1 110.8 134.2 132.5
1967 138.0 149.0 109.6 110.8 131.9 139.2
1968 140.6 154.4 114.8 110.8 115.4 137.7
1969 142.0 153.8 115.2 110.8 129.3 148.7

FUENTE: Direccion General de Estadistica, Boletin noviembre-di-
ciembre niimeros 11-12 1959, p4q. 9

Boletin Estadistico -Julio-Agosto-Septiembre 1969 Banco de Gua-
temala. pag. 70.
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Este fhdice es ponderado y el sistema de pesos se basa en la
encuesta realizada en 1946 en la ciudad de Guatemala. Se calcula -
con la formula de Laspeyres modificada en términos de cifrastelativas.
D. G. E. Boletin citado, pag. 2.
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CUADRO No. 4

INDICE DE PRECIOS DE MATERIALES DE CONSTRUCCION DEL PAIS (1948 - Agosto 1969)
Base: 1950 100

emento La ri obe ie Arena era era

Perfodo Indice Saco Tayuyo Millar Metro metro cf Teja Ping Cedro
Total 94 Ibs.  Millar chbico bico Millar ie 2 pie 2

1948 95.5 100.0 97.7 95.8 101.3 86.8 98.1 100.9 98.3
1949 98.3 100.0 101.1 98.4 102.0 94.4 102.6 102.1 99.2
1950 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1951 97.7 100.0 97.3 92.5 102.0 102.6 82.8 97.9 97.9
1952 98.9 100.0 96.4 97.2 102.0 104.6 83.5 102.1 101.6
1953 97.5 100.0 99.0 90.7 102.0 103.8 79.9 98.9 98.7
1954 99.4 103.4 103.4 88.8 113.1 104.6 78.7 100.8 102.8
1955 100.4 108.3 73.6 97.1 127.4 98.7 79.8 99.1 101.6
1956 102.3 112.9 131.7 93.5 126.8 95.2 86.2 99.1 115.9
1957 104.8 108.3 121.2 91.4 132.6 86.6 90.1 101.6 116.4
1958 104.8 108.3 115.2 97.0 133.2 100.4 91.5 99.2 113.9
1959 104.1 108.3 112.7 87.8 131.2 104.6 90.3 99.2 118.4
1960 103.2 108.3 117.5 89.8 125.4 98.5 90.1 99.2 113.9
1961 105.1 108.3 120.5 92.2 125.4 101.5 90.1 99.2 121.3
1962 105.9 108.3 124.3 92.8 125.4 115.2 90.8 99.2 116.4
1963 105.7 108.3 120.1 87.0 125.4 110.8 90.1 99.2 108.2
1964 106.4 108.3 120.4 94.1 125.4 121.0 90.1 99.8 107.8
1965 108.8 108.3 127.0 93.0 125.4 114.4 97.6 100.4 117.6
1966 109.1 108.3 124.5 93.3 125.4 107.3 114.9 102.7 109.0
1967 109.5 108.3 130.0 94.5 125.4 99.9 112.6 101.5 111.9
1968 112.0 108.3 131.0 92.7 125.4 119.5 112.6 109.8 102.5
1969 113.0 104.7 129.4 93.3 125.4 131.1 111.9 108.0 116.4

FUENTE: Boletin Estadfstico Banco'de Guatemala - julio 1959 afio Xll No. 7. P4g. 50
Boletfn Estadfstico Banco de Guatemala - julio-agosto-septiembre 1969, Pag. 71
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CAPITULO I
3.1 Los valores en los balances en petiodos de inflacion

Et fendmeno econdmico de la inflacibn tiene influencia directa
en los Balances El Patrimonio de las empresas siente directamente -
los efectos de! aumento de los precios y los siente tanto mas cuanto ma
yor fuese el volumen de giro  En un régimen de alza de precios el ba-
‘ance tiende a mosttar valores distintos de la actualidad.

"La inflacion monetaria constituye un factor comin en la desac-
tuatizacidn de los balances, este fendmeno puede ser sopesado por =
nuestra generacidn que ha vivido dos guerras de caracter casi mundial,
con importantes reflejos sobre la economia de casi todos los pafses. To
dos los autores que han estudiado el asunto muestran lo mismo; que el
efecto de la depreciacion de las monedas sobre los respectivos balan-
ces es tal que los Gobiernos no pueden dejar y no han dejado de tomar
medidas diversas autorizando una revaluacion de los valores contables,
teniendo en cuenta el valor adquisitivo de la moneda"

Toda vez que los efectos de la inflacion inciden ya en forma di-
recta o indirecta en los balances, trataremos de sefialar aquellos aspec
tos que de una u otra maneta repercuten en éstos, atendiendo principal-
mente aque l1os rubros en que mas se sienten las consecuencias de tal
fendmeno

3.2 Precios e influencia de éstos en los balances

Un hecho incontrovertible de !a desvalorizacion monetaria origi=-
nada de la inflacién es la sensible alteracién de la composicion orga-
nica de aque!‘os capitales dedicados por las empresas a diversos tipos
de inversidn (agricola, comercial, industrial, etc.) cualquiera que sea
su naturaleza; hecho mismo que |mp|de determinar sus verdaderosresul-
tados. *

% Aspectos jurfdicos Do Balanco, Eryma Carneiro, pag. 285/86 Edi-
coes Financeiras S. A 6a. Ed. 1966 Brasil, * L.

52



Es de hacer notar que en un régimen que enfrenta una situacién
de alza de precios, el balance tiende a mostra- valores que distan en
mayor 0 menor cuantia de la realidad actual, debido particularmente a
que la empresa recibe pasivamente, derivada de una presidbn econdmi-
ca externa, la influencia de tales variaciones. Ademéds del alza de
precios, diversos factores influyen en la vida de las empresas y per-
turban su ritmo normal. Son acontecimientos ligados a la presidn que
incide: en la masa econdmica, tales como aumento en los niveles de sa
larios, emisidn monetaria permanente, volumen general de las tran-
sacciones, etc.

Con referencia al alza de precios originada por la desvaloriza-
cibn monetaria, cabe sefialar la inestabilidad en la asignacion del pre-
cio de bienes y mercancias; o sea que, el precio de las cosas viene
determinado no sélo por cierta cantidad de dinero, sino también por la
abundancia o escasez de la mercancia misma, lo que supone en forma
automatica una mayor o menor apreciacidn seglin sean las necesidades
adquisitivas planteadas por el mercado, y que se traduce practicamen-
te en una nueva cifra de dinero que estari por sobre el precio original,
de donde surge a la par lo que se conoce como ficcidn de los precios.

Se llama ficcidn debido a la imposibilidad (con rarasexcepcio-
nes) de, determinar el monto de valor adicional que ha derivado dela
depreciacion y el que corresponde a la escasez.

Se llega asf a la comprobacidn relativa, a que las alzas del
precio de los bienes no guardan relacion entre si, pues, se presentael
caso en que a la par que el costo de vida aparece multiplicado, deter-
minados servicios y materiales, solo registran aumentos porcentuales;
todo lo cual, como es de suponer, plantea complejos problemas, parti-
cularmente en la economfa privada.

Las inmovilizaciones reciben en forma pasiva las oscilaciones
de los precios y constituyen dos grandes peligros:

*.. Nos estamos refiriendo, en este caso, a la composicién orgéni-
ca en términos econdmicos, o sea la razbn entre capital constante y
variable.
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lo. La poca rentabilidad mediante la imputacion en el costo de cuotas
de depreciacion ficticias, puesto que éstas se basan en el costo de ad
quisicion que logicamente queda deteriorado por los aumentos, vy

20. La falta de recursos para adquitit nuevos bienes de uso o sea re-
posicion de los bienes de produccion,

Por ejemplo: Si la empresa adquiere una maquina por Q 5000
con capacidad para producir 100 unidades por dia; ahora, para adqui-
rir la misma maquina necesita Q 8 000.00 produciendo las mismas -
100 unidades, el resultado de esta situacidn es exclusiva de la  de-
preciacion monetaria por el fendomeno de la inflacion.

El hecho es pues, que la desvalorizacion monetaria trae un de-
sajuste entre el balance real delas empresas y sus balances meramen-
te contables y las medidas adoptadas por algunos pafses que autori-
zan la revaluacion de los activos inmobilizados, es precisamente la
de terminar con ese desnivel

Este ha sido siempre un problema palpitante en los paises que
atraviesan crisis financieras, principalmente en aquellos que han so-
portado conflictos armados en que las oscilaciones de sus monedas han
tendio una gran repercusion sobre el valor de los balances. Por esoés
tas naciones han buscado resolver el problema de manera que atienda
los intereses de las empresas y del pafs.

La inflacion monetaria, no conlleva pues, una  consecuencia
forzosa y directa a la inflacidon de los balances. Todo lo contratio;ca-
si siempre que se verifica una desvalorizacion de la moneda el fendéme
no que se observa es precisamente a la inversa, esto es la  valoriza-
cidn oculta de los balances. Vale decir: cuando una moneda se infla;
cuando se desvaloriza, si los balances no son ajustados, estaran dis-
tanciados de la realidad, distanciados no como activo aguado sino co-
mo activo reforzado por reservas ocultas. Lo que se verifica es que
los resultados que presentaran las empresas en un sentido préspero, no
tendrén relacion con el valor en libros, puesto que las ganancias apa-
recerdn en moneda inflacionada, mientras que el patrimonio aparecera
en moneda deflacionada." Es aqui donde surge e! problema de lareva-
luacion de las empresas, para evitar que los balances falsos sean un
mal muy comiin, segin expresién de Georges Horrnaert en su libro "faux
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en Ecritures-Faux" pag. 264.

3.3, Ajustes de los valores de los balances basados en las variacio-
nes del nivel de precios.

Como hemos indicado anteriormente, para nivelar los inconve-
hientes ocasi onados por la desvalorizacién monetaria sobre los balan-
ces de las empresas, particularmente después de violentas oscilacio-
nes monetarias, algunos pafses adoptaron reglas para ajustar los mis-
mos, adaptard olos al nuevo STATUS monetario y a su poder adquisi-
tivo. Podemos sefalar que estos pafses, inicialmente , derivan a una
de las dos corrientes siguientes:

a) Revaluacidn (optativa)
b} Revaluacidn obligatoria

Dentro de uno u otro sistema adoptado, hubo paises que esta-
blecieron reglas; |fmites para la revaluacibn y otros que no fijaban li-
mitacién, como en el Brasil (Decreto Ley No. 9407 del 27 de junio -
de 1946). Algunos pafses autorizaron los ajustes de los balancesme
diante revaluacidon de sus activos e.ximiendo a las empresas totalmen-
te de impuestos, otros parcialmente, algunos otros establecieron re-
duccidn en las tasas mientras que hubo pafses que no establecieron -
hinguna ventaja para los contribuyentes.

Sefialaremos aquf que los legisladores que autorizaron los ajus
tes de los balances al valor de moneda depreciada, eximiendo de im-
puestos la plusvalfa de origen monetario, aplican un buen criterio, ya
que en verdad, las empresas no lucran cuando revalGan sus activos, Si
no siguen poseyendo el mismo patrimonio, los modifica a través de un
denominador comlin, excluyendo también el fondo de comercio, no con-
tabilizado, pues asi no seria una revaluacidén, sino una valuacién.

Para ampliar lo que sobre el particular se menciona, a conti-
nuacién citaremos algunas disposiciones puestas en practica por algu-
nos pafses:

Brasil: Decreto Ley No. 9407 del 27 de junio de 1946, modificado

por la Ley No. 3470 del 28 de noviembre de 1958, publicada en -
1959, en la que la revaluacidn del Activo por fuerza de dicha Ley pa-

55



s0 a ser norma legal permanente en el derecho Tributario del menciona-
do pafs. Regulada esta Ley por el Decreto No. 47,373 del 7 de di-
ciembre de 1959, articulo 43, permite una actualizacion del activo
como forma de ajustar los balances, con una tributacion diferida.

La utilidad procedente de esta revaluacidn paga impuesto sobre
la renta a un plazo de cuatro afios y desde que tal revaluacién no sea
distribuida e incorporada al capital, pero que quede en reserva de las
empresas. Algunas de las bases que fija esta ey para ajustar el ac-
tivo son las siguientes:

a) solamente podra ajustarse el Activo inmobilizado.

b) los ajustes seran de acuerdo a los coeficientes establecidos, con-
forme la naturaleza de los bienes y la fecha de adquisicion. (los co
eficientes fueron establecidos de acuerdo a la desvalarizacion de la
moneda).

¢} la revaluacion debe ser contabilizada en cuentas especiales

d) el valor procedente de la revaluacidn estara sujeta a una pequefiatri
butacidn, en las personas juridicas, pero no como una carga pesa—
da

Francia: varias veces se considerd el problema de la revaluacion, co-
mo un problema de ajustar los balances en virtud de la desvalorizacién
del poder adquisitivo de su moneda. Su primera iniciativa tuvo lugar -
en 1930, prorrogando la autorizacion en 1939, y a partir de 1945 -
el derecho de ajustar los balances se volvid permanente (E.G. Snozzi

"L'interpretation du Bilan, pag. 125)

Las principales caractetisticas de fas leyes de Francia  sobre
la actualizacidn de los halances, se resumen:

a) después de primera guerra, se eximia de tributo la revaluacion que
se dejara como reserva (Otto Fischer “L'influence des  Fluctua-
tions Monetaires Sur les Bilans e Le Probiéme De La  Revalua-
tion", pag 181).

b) La ley francesa de 1948 que entrd en vigor en 1949 obligd que

el valor de la revaluacion se capitalizara como reserva especial -
{André Joly “La Revisidn Des Bilans", pag. 183-186).
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¢) Marcell Abart en estudio publicado en el Vol. IVn 1-2 de 1950
de Bulletin for International Fiscal Documentation", pag. 59 -
muestra que si la reserva fuese distribuida, habra tributacién, sal
vo si se distribuyera en capital .

d) La revaluacidn es facultativa, pero las empresas que la hicieran -
quedan obligadas a obedecer un plan contable (Rousselet e Patin:
"Délits et Sanctions dans les Societés par Action", pag. 133.

e) Esta misma legislacion autoriz el establecimiento de un fondo de
renovacidn de existencias y excluyd el fondo de comercio de re-
valuacidn.

f) De acuetdo a los esclarecimientos vertidos por Snozzi en su libro
sobre "Liinterpretation Des Bilans" pag. 125, el derecho a latre
valuacidn con amortizaciones fue en 1939 establecido con excen
sion de impuestos (Henri Villard: "L'exactitude et Sincerité Dans
Les Bilans'", pag. 86).

g) Cuando el 25 de enero de 1930 la legislacion francesa autorizd
una revaluacidén de los activos de los balances, también permitié
que las amoriizaciones se fijasen sobre los valores revaluados -
(E.G. Snozzi: "L'interpretation Du Bilan", pdg. 125).

h) La autorizacidon permanente de 1948 fij6 que las depreciaciones -
fueran hechas sobre el valor residual probable de las inmobiliza-
ciones revaluadas (E. G. Snozzi libro citado).

i) Adopté también coeficientes de revaluacién (A. Joly obra citada)
De acuerdo a las (tiles y completas aclaraciones tomadas de los

libros de Russelet e Patin, obra citada, pdg. 183, sefalanse las si

guientes caracteristicas:

a) Fue permitida la revaluacién del activo compensada en el pasivo -
por una cuenta especial, a manera de no poder ser ésta aprovecha

da para distribucién bajo forma de lucro.

b) Permitid la compensacion de las depreciaciones de los ejercicios
deficitarios con los beneficios posteriores, 1o que quiere  decir
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que permitid fuesen diferidas las depreciaciones.

c) Autorizd el establecimiento de un fondo de renovacibn de existen-
cias, sin pago de impuesto, para atender el aumento del nivel de
precios y permitir la substitucién de existencias vendidas, sin a-
fectar la economia interna de las empresas.

d} La revaluacibn del Activo fue autorizada con excensidn de impues-
to.

e) Todas las empresas que quisieran revaluar sus activos, deberan -
presentar sus balances bajo una forma tipo modelo del Plan Con-
table de Goering, adoptado durante la Gltima querra.

f) El valor de las amortizaciones, seg(n ese plan, debe aparecer en
el pasivo de los balances.

Italia: La mas reciente ley italiana, autorizando la revaluacién delos
balances, fue decretada el 14 de febrero de 1948, y comentada opor
tunamente por Antonio Princigalli, en su libro "Il Bilancio Fiscale e
la Rivalutaziones Monetaria" de donde tomamos los datos que a con-
tinuacién pasaremos a resumir. Seglin esta ley, la revaluaciénmone-
taria en virtud de inflacién de la moneda no participa de operaciones
reditual, sino de operaciones meramente de capital. Esto quiere de-
cir que el aumento de plusvalia por revaluacidn debe ser registrado en
el balance en una cuefita que la teferida ley cred bajo la denominacién
"Reserva de Revaluaci6n Monetaria". La Ley citada, obedece a una
regla general, como lo explica el citado autor (pag. 16) que se pue-
de resumir asi: "No es afecta aquella parte de la plusvalfa que seare-
conocida como proveniente de una variacién monetaria" .

Como en Francia, también en Italia, la revaluacién del patrimo-
nio de las empresas fue considerada facultativa. Permitié también,la
citada ley, aunque no se hubiese hecho la revaluacién, la deduccién
de una cuota mayor de depreciacidn. Las caracterfsticas de las dos
leyes italianas son:

a; Después de la primera guerra, la revaluacidn tenfa que registrarse
como reserva para gozar de excensidn fiscal (Otto Fischer obra citada
pag. 181).



b) La ley del 27 de mayo de 1946 en su artfculo |l prohibe expresa-
mente la distribucidn de la plusvalia por revaluacion; permite, excep-
cionalmente, incorporacién de una parte al capital y otra parte para re
serva, de forma a mantener el mismo equilibtio, bajo pena de pesadas
multas (Antonio Princigalls pag. 66 libro citado).

Bélgica: a) El régimen, después de la primera guetra, habia acorda -
do la excensién para la revaluacidn para que quedase en reserva (0-
tto Fischer "L'influence des Fluctuations Monetaires Sur Les Bilans
Et le Probléme de la Revaluation" pag. 181).

b) La ley Belga de 1947, permitid las revaluaciones excentas de tri
buto, siempre que no fueran distribuidas ("Le Nouveau Regimen Fis-
cal des Societes" publicado por el "Centre D'etudes des Societés" co
mentario en el articulo 27 de la ley del 20 de agosto de 1947).

c) Fueron adoptados coeficientes de revaluacion para los inmuebles y
utensilios (edificios, muebles, etc.)

Checoeslovaquia: Después de la primera guerra mundial, exceptud de
tributar a la revaluacién al ser incorporada al capital, siempre que Ila
proporcibn entre las reservas y capital no descendieran por debajo del
25% (Otto Fischer, pag. 181 del libro citado).

Alemania: La caracterfstica fundamental de la legislacion alemana so
bre revaluacibn, conforme lo sefiala Otto Fischer en la pagina 125 de
su libro clasico sobre el asunto, es haber sido una medida de caréc-
ter econdmico general, al contrario de lo verificado en muchos pafses
con fines fiscales. Después de las consecuencias monetarias desas-
trosas sufridas por la economia alemana, reflejadas en las empresas
que sobrevivieron a la guerra de 1914, el Reich bajo la ordenanza -
del 23 de diciembre de 1923, legisl6 sobre balances-oro compren-
diendo tres partes:

a) El establecimiento del Balance
b) Su adoptacién
c) Medidas de orden Fiscal.

Determind el Estado Aleman que los balances a partir del 1o, de
enero de 1924 fueran reabiertos no en moneda de papel, sino en oro,
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a base de cotrzacitn de US dollar, y &sta conversién deberfa alcanzar
no solo los valores del activo sino también los del pasivo de manera -
que las empresas pudieran presentar una revaluacidn ifquida positiva o
una revaluacion liquida negativa, segiin los casos ocurrentes. En el
primer caso el Estado establecid la plena excension de impuestos para
las reservas de revaluacion.

Hungrfa: Mientras en Alemania !a readaptacién fue determinada com-
pulsoriamente, en Hungria fue determinada para algunas empresas con
capital hasta 500 coronas-oro Al igual que en Alemania, fue adopta
da la revaluacion por Peritos excenta de impuestos. Esto se dio en
1952, a traves de dos leyes especiales que regularon el asunto en el
mismo afio, con el fin inmediato de permitir reservas disimuladas para
que las empresas pudiesen hacer frente a las dificultades todavia pro-
venientes de la Gltima guerra.

Polonia: En Polonia se autorizd una revaluacién o adaptacién de ba-
lance de las empresas en 1924, y otra en 1928. La primera fue por
la adopcidn de nueva moneda y siguié los mismos principios estableci-
dos en Alemania, con la diferencia que dej6 a criterio de las empresas
hacer la revaluacion. Tanto la primera como la segunda revision  de
balances fueron determinadas en forma compulsoria con la diferencia -
de que la segunda ley el estado determiné una revaluacién FORFAI-—
TARE  También hubo exoneraciones de impuestos con relaciéna la
plusvalia de revaluacion.

3.4 Finalidades de los Ajustes a los balances.

Las ventajas provenientes de la revaluacién de los activos de las
empresas, como consecuencia de la desvalorizacion monetaria podemos
citar las siguientes:

a) evita la divergencia entre el balance real y el balance contable

b! permite que el beneficio inflacionado quede en relacién con el va-
lor del balance ajustado

c) Vuelve el balance y sus resultados mas reales.

d) Actualiza el capital y la participacién de los socios o accionistas.

El problema de la actualizacion de los balances presenta impor-
tar.cia bajo diversas posiciones, y no solamente del punto de vista fis
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cal. no obstante la importancia de éste. Para las instituciones de cré
dito tiene importancia acentuada, como lo advierte muy acertadamente
Gaetano Diaz en su libro "A Tecmca da Leitura dos Balancos", pag.
191:

"En el estudio de la situacidén econdmica financiera a hacer a tra-
ves de varios balances se deberd pues, determinar el valor de la
empresa"

Con la actualizacibn de los valores contabilizados que se presen-
tan en los balances, se evitan un sin niimero de inconvenientes, tales
como:

a) Dificultad de reposicibn de existencias

b) Insuficiencia de las depreciaciones

c) Calculo de resultados errados

d) Falta de sinceridad en la contabilidad y los balances.

e) Presentacidn de resultados inexpresivos en relacidn al valor de los
capitales invertidos.

Para eso se impone la rectificacién de los valores contabilizados
cuando se sufren violentas oscilaciones en virtud de la depreciacion -
de la moneda Como se puede apreciar, el problema contable, tal co-
mo lo sefiala Fernando Boter, en su libro "Revisibn de Contabilidades
y Balances" pdg. 285/86: es un problema de hechos econbmicos a
un denominador coméin, que es la moneda, y, si ésta varfa acentuada-
mente, deja la contabilidad de desempefar su finalidad, falseando los
balances.

Si examinamos las consideraciones que hemos hecho en los  péa-
trafos anteriores, se llegard a la conclusion que la contabilidad, tal
como la formalizan en nuestros dfas, las empresas que vienen operan-
do desde hace unos 20 afios o mas en nuestro pafs, no se adapta a
la realidad, sino que constituye una verdadera ficcion.

Citaremos algunos ejemplos: el Inmueble que figura en el activo
por Q 1,000.00 vale hoy Q 4,000.00. La maquina cuya cuenta -
compensatoria de depreciacibén alcanza el 80% de su costo y el valor
de reposicién es hoy, dos tres o mas veces la cifra inicial contabiliza
da, es ficcidon. Si bien es cierto que nuestro pais no ha sufrido cri-
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sis monetaria desde que adopto el Quetzal como unidad monetaria, no
quiere decir &sto que nuestra moneda no haya sufrido merma en su po-
der adquisitivo, pues si comparamos éste entre los afios de 1946 vy
1970 vemos que mientras en el primer afio citado su poder adquisi-
tivo era igual a 1, en 1970 baj6é a 68.8 o sea que perdid 31.2 cen-
tavos en ese especuo de tiempo (ver capitulo anterior Poder Adauisiti
vo del Quetzal),

3.5 Estudio comparado de los balances en épocas de inflacién,elec-
cion del afo base.

Si la presencia del fendmeno inflacionario plantea la  necesidad
de una revaluacion, lo légico es suponer que sea un imperativo com-
parar los balances en petfodos de inflacidn.

Se considera recomendable la adopcibn de una base que sitva de
patrdn, a efecto de obtener los valores con relativa sequridad, o sea
en tal caso, el poder adquisitivo. Desde luego, la comparacion debe-
ra respetar la naturaleza econémica de la empresa.

Entre otros, el propdsito que se persigue a traves del analisis de
las influencias de la inflacidn, es estudiar el comportamiento de  los
valores frente a la baja (pérdida) que registra el poder de compra, a
las necesidades de capitalizacién y en general a todas aquellas dimen
siones vinculadas con el capital del empresario (s) y los  correspon=
dientes resultados del ejercicio.

Para los efectos del analisis comparado de los balances pueden
aplicarse los procesos en su totalidad o en su caso, recurrir a la uti-
lizacién de ndmeros indices, método éste ltimo que en muchos casos
se prefiere dada la ventaja de su presentacién en términos porcentua—
les.

Es de suponer que tanto los cuadros claborados, asi como los nu
meros indices se basaran en coeficientes que puedan considerarse co
mo representativos de la pérdida del valor adquisitivo de la moneda,
buscando aquellas relaciones que conduzcan a sefialar las respectlvas
discrepancias.

En todo caso, el objeto serd auscultar lo necesario, para encon-
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trat aquellas variaciones que a la vez que existen, permiten que aflo-
ren todas las influencias que la economia ha producido en la estructu-
ta de la empresa. Desde luego todo estudio o investigacion sobre el
patrticular debe ser orientado hacia la asociatividad de aspectos eco-
némicos y contables, a fin, de conocer el comportamiento del  patri-
monio con respecto a la legislacion tributaria existente.

Cuando la moneda se desvaloriza, la renovacion y sustitucion de
los bienes de uso debe realizarse, l6gicamente, a precios mas altos,
sin que elio signifique un aumento proporcional en el volumen fisico -
de dichos bienes ni de su capacidad productiva.

Los bienes de uso o activos inmobilizados son adquiridos por la
empresa a determinado costo y una vez incorporados estos valores al
activo fijo, su valor de adquisicion, podriamos decir, es hasta cierto
punto accesotio pues lo que interesa es precisamente su capacidad de
rendimiento para la empresa y la posibilidad de renovarfo para que Ia
empresa pueda seguir a determinado plazo, con una misma capacidad
de eficiencia. Contablemente estos valores figuran en el balance por
su costo de adquisicién, del cual, anualmente se van sustrayendo por
centajes como depreciaciones sobre el citado costo, destinadosa su
renovacion.

Es evidente que si la moneda sufre fluctuaciones, la depreciacitn
no serd equivalente en poder adquisitivo al costo original de donde -
procede su calculo lo que se traduce en efectos dispares en la conta-
bilidad.

Ejemplo: Siuna empresa al iniciar sus operaciones presentaba
el siguiente estado patrimonial .

Balance al 1o. de enero de 1961

ACTIVO
Circulante:
Caja y Banco Q 10 000.00
Inventarios 30 000.00 40 000.00
Fijo:
Maquinaria 8 000.00
Total del Activo Q 48 000.00
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PASIVO
Circulante:
Cuentas pot pagar Q 10000.00
Documentos por pagar 8.000.00 18 000.00
Capital __30000.00
Total pasivo y capital Q 48 000.00

Suponiendo que la cuenta maquinaria esti representada por 8 méa-
quinas a un costo de Q 1 000 .00 cada una, que se deprecié anualmen
te al 10% y que no se le dio ningiin valor residual y que a los 10 afios
fue necesario renovar las maquinas pata mantener la misma capacidad -
de produccidn, pero por efectos dela inflacion monetaria su costo se -
ha elevadoa Q 1 270,00 cada una, partiendo de esta hipbtesis obten
drfamos el siguiente estado patrimonial ;

Balance al 31 de diciembre de 1970

ACTIVO
Circulante:
Caja y Banco Q 10 000.00
Inventarios 60 000.00 70 000.00
Fijo:
Maquinatia 18 160.00
menos: Depreciacidn acumulada 8 000.00 10160.00
suma del Activo Q 80160.00
PASIVO
Circulante:
Ctas. por pagar Q 10 000.00
Doc. pot pagar 10160.00 20 160.00
Capital 30 000.00
Utilidades acumuladas 30 000.00 60 000.00
suma del Pasivo y Capital Q 80160.00

Como se puede notar, la depreciacibn efectuada durante diez afios
pata la reposicién de las maquinas fue insuficiente y en tales casos los
beneficios que aparecen en los balances son utilidades meramente con-
tables.
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3.6 El problema de las depreciaciones en épocas de inflacion

Algunos empresarios piensan que en momentos de depreciaciénmo
netaria poseer maquinaria o cualquier otra herramienta de trabajo es co
MO poseer oro puro, pues estiman que Sin éstas no seria posible bue-
na parte de la produccidn industrial la que se traduce naturalmente en
grandes beneficios en épocas de escasez. Si bien es cierto que no-
minalmente aumenta de valor la cosa también es cierto que las depre-
ciaciones obedecen a una politica de reposicién y substitucién indis-
pensable con el tiempo. La reposicidn es indispensable puesto que
es ocasionada por desgaste natural por el uso y la substitucion es mo
tivada la mayor parte de las veces por la aparicién de maquinas per-
feccionadas. Ahora bien, si no se ha previsto un fondo para la repo-
sicidn o sustitucion de la maquinaria o herramientas de que se trate, -
la empresa seguramente suftird alglin quebranto, y esto se agrava més
en épocas de depreciacion monetaria puesto que hay que pagar en mo-
neda actual o que supone mayor niimero de unidades dinerarias que -
las anteriormente pagadas-

Analizado lo expuesto anteriormente llegamos a la conclusién de
que las depreciaciones sobre el activo inmobilizado deben ser propor-
cionales a la contraccion que sufre la moneda en periodos de  depre-
ciacion

Como podemos observar en los balances expuestos anteriormente,
la depreciacion efectuada durante los 10 afos fue insuficiente para
fa reposicion de las mdquinas, por no haberse previsto el aumento de
precios de las mismas. Pero, cbmo precisar el monto del aumento?,
pueden darse dos supuestos: que se conozca el valor actual de las mé
quinas o bien que es imposible de precisar. En el primer supuesto -
basta con asignar anualmente la proporcién necesaria para que asi al
final de los afios de vida (til puedan reponerse las m&quinas por el -
precio actual.

En el segundo supuesto desconocemos el valor actual, pero cono
cemos el coeficiente de depreciacién monetaria (ver Capitulo anterior,
"Poder adquisitivo del Quetzal™).

Siguiendo con nuestro ejemplo de las maquinas, las operacio-
nes seran las siguientes:
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Valor: Q8 000.00

Vida Util: 10 afios

Fecha de adquisicion: 1lo. de enero de 1960
Depreciacion: 10% anual

Monto anual depreciacién: Q 800.00

Valor actual de reposicién: Q 10 160.00

La contabilizacion, al adquitir el activo, serfa:

Maquinaria Q 8 000.00
Fondo fluctuacidn monetaria 2160.00
Caja, Banco o Proveedores Q10 160.00

para registrar el costo de las maqui-
nas y la diferencia por reposicion.

Las operaciones a registrar, cada fin de afio, de acuerdo al cua-
dro que se muestra al final de este capitulo, elaborado para el efecto,
para acumular la depreciacidn y amortizar el fondo de fluctuacién mo-
netaria, serfan:

1961

Depreciacion maquinaria Q 800.00
Deprec.acumulada maq. Q 800.00

1962

Depreciacion maquinaria Q 800.00

Pérdida por fluctuacién mone-

taria 26.50
Depreciacidon acumulada maq. Q 800.00
Reserva pérdida fluc. monet. 26.50

1963

Depreciaciébn maquinaria Q 800.00

Pérdida por fluctuacién mone-

taria 56.50
Depreciacion acumulada maq. Q 800.00
Reserva pérdida fluc. monet. 56.50
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1964

Depreciacion maquinaria Q 800.
Pérdida por fluctuacion mone-
taria 91.

Depreciacidon acumulada mag.
Reserva pérdida fluc. monet.

1965
Depreciacién maquinatia Q 800.
Pérdida por fluctuacion mone-
taria 131

Dep.acumulada maquinaria
Res.pérd. fluctuacidon monet.

1966

Depreciacién maquinaria Q 800.
Pérdida por fluctuaciébn monet.  179.
Dep.acumulada maquinaria
Res.Pérd fluctuacion monet.

1967

Depreciacidon maquinaria Q 800.
Pérdida por fluctuacion monet. 239.
Dep.acumulada maquinaria
Res.pérd. fluctuacion monet,

1968
Depreciacidén maquinaria Q 800.
Pérdida por fluctuacién monet., 319.
Dep.acumulada maquinaria
Reserva pérdida fluc.monet.

1969

Depreciaciébn maquinaria Q 800.
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Pérdida por fluctuacidn monet. 439.00
Depreciacién acumulada maqui

naria Q 800.00
Reserva pérdida fluct.monet. 439.00
1970
Depreciacidon maquinaria Q 800.00

Pérdida por fluctuacién monet. 679.00
Depreciacidn acumulada maqui-
nhatia Q 800.00
Reserva pérdida fluct. monet. 679.00

En el balance al 31 de diciembre de 1970, estas cuentas aparecerfar
asf:

Maquinaria Q 8000.00
Fondo fluctuacidén monet 2160.00
Depreciacién acumulada magq. Q 8 000.00
Reserva pérdida fluct. monet. 2160.00
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CUADRO No. 5

Complemen-  fios eprecia- Amortiza- mortiza-  Tota depre-

Afio Valor to moneda de cibn seq. cibn por cién por ciacibn a- Depreciacién

fin de actual actual Vida céleculo i- complemen complemen nual acumulada
nicial to actual to anterior

1961 8 000.00" 10 800.00 800.00 800.00
1962 83 000.00 240.00 9 800.00 26.50 826.50 1626.50
1963 8 000.00 240.00 8 800.00 30.00 26.50 856.50 2483.00
1964 8 000.00 240.00 7 800.00 34.50 56.50 891.00 3374.00
1965 8 000.00 240.00 6 800.00 40.00 91.00 931.00 4 305.00
1966 8 000.00 240.00 5 800.00 43.00 131.00 979.00 5 284.00
1967 8 000.00 240.00 4 800.00 60.00 179.00 1039.00 6 323.00
1968 8 000.00 240.00 3 800.00 80.00 239.00 1119.00 7 442.00
1969 8 000.00 240.00 2 800.00 120.00 319.00 1239.00 8 631.00
1970 8 000.00 240.00 1 800.00 240.00 439.00 1 479.00 10160.00

Para calcular la amortizacién por complemento actual, se divide la diferencia entre el valor probable de reposicién y el costo origi-
nal por los afios de vida {til, en el presente caso se ajustaron las amortizaciones por complemento actual de los afios 9o. y 70., -
para facilitar las operaciones,
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CUADRO No. 6

Afo fin
de

1961
1962
1963
1964
1965
1966
1967
1968
1969
1970

El fondo debe incrementarse constantemente a fin de compensar las depreciaciones adicionales por el complemento del valor actual.

Valor de ad-

quisicibn

8 000.
8 000.
.00
.00
.00
.00

8 000
8 000
8 000
8 000

8 000.
8 000.
8 000.
.00

8 000

00
00

00
00
00

ndice
deprec.mo
netaria

100
103
106
109
112
115
118
121
124
127

omp emen-
to deprec.de

la moneda

240
240
480
720
960
1200
1440
1680
1920
2160

.00
.00
.00
.00
.00
.00
.00
.00
.00
.00

flos de

vida atil

HNDWHBONONOVOOVO

eprecia-
cibn seg.
célculo o

riginal

800

800
800

800.
800.
800.
800.

.00
800.
800.
.00
800.
.00

00
00

00

00
00
00
00

mortiza-
cibn por
depreciac.
actual mo-

neda

26.
30.
34.
40.
48.
0.
80.
120.
240.

mortiza-
cibn porde Total de-
preciacién preciacibn
ant.mone- anual
da
800.00
826.50
26.50 856.50
56.50 891.00
91.00 931.00
131.00 979.00
179.00 1039.00
239.00 1119.00
319.00 1239.00
439.00 1479.00

Deprecia
cibn acu-
mulada

800
1626
2483
3 374.
4 305.
5284
6 323.
7 442
8 681.

10 160

.00
.50
.00

00
00

.00

00

.00
.00
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CAPITULO IV
4.1 Capital circulante e inflacibn

Las variaciones en el valor del dinero no tiene un impacto por i-
gual sobre todas las cuentas del activo, pues mientras algunas de e-
llas acusan las fluctuaciones en forma destacada, otras en cambio son
hasta cierto punto independientes.

El efectivo y las cuentas por cobrar van adaptandose inconciente-
mente a la fluctuacion monetaria. Toda empresa tiene siempre ya sea
en su propia caja o en una cuenta bancaria, un depdsito de moneda pa-
ta hacer frente a sus pagos.

Esta existencia de dinero sera variable pero siempre estara en re-
lacidn con las operaciones que realice la empresa de acuerdo a la épo-
ca del afio, coordinandolas con las posibilidades de cobro, pues el di-
nero en caja no produce y en los bancos un poco mas.

En un perfodo inflacionista el dinero que tiene fa empresa en su po
der sufre constantemente una perdlda de poder adquisitivo por lo tanto
interesara al empresario reducir al minimo la existencia dineraria, trans
formdndolo en bienes que no estén sujetos en igual medida potenmal
de valor adquisitivo.

4.2 Bienes de cambio

Se agrupan entre los bienes de cambio, normalmente, las inversio
nes destinadas a la obtencién del crédito por medio de la reventa en la
misma forma en que fueron adquiridas o bajo otra forma después de su
tratamiento, o transformaci6n industrial.,

Estas cuentas se van amoldando a las variaciones del valor del di
nero a medida que se van renovando las existencias pero la inflacién
produce perturbaciones en el valor de los mismos. La base del tr4fico
0 especulacién de la empresa, lo constituye la existencia de bienes de
cambio, y &stas en su funcion variable, dependen de las ventas y com
pras, se hacen compras porque se reahzan ventas, ademés, se vende
porque la empresa conffa poder renovar sus existencias, que son como
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dijimos anteriormente, la razén de su trafico o especulacion. Ya expu-
simos las influencias de la inflacidn sobte el activo inmovilizado, que
particularmente demostramos en la dltima parte del capitulo anterior El
peligro en materia de aplicacion sobre los bienes de cambio no es menor
porque pueden presentarse algunos aspectos como los siguientes:

a) Ventas a largo plazo, con recuperacion demorada de capital, retardan
do las posibilidades de compra y disminuyendo el poder adquisitivo
de la empresa por el alza constante ve los precios.

b} Ventas con reducido margen de beneficio de bienes que permanecen -
en existencia demasiado tiempo, imposibilitando la compra de igual
cantidad pot la reduccidon de capacidad adquisitiva de la empresa.

c) Compras muy grandes para hacer frente a la alza de precios que  se
esperan con petjuicio para la salud financiera de los negocios.

d) Compras muy pequefias, que obligan a las empresas, seguidamente -
enfrentar alzas en la reposicion,

e) Aumento en el volumen de ventas, pero reduciendo las cantidades e-
fectivas vendidas, en virtud de la disminucién de capacidad de la
empresa en comprar cantidades iguales a las anteriores.

Cuando los signos de pago se desvalorizan, dice Quesnot * "La -
propiedad de la explotacidn se halta subordinada a la condicion de que
después del cambio de las partidas de mercancia por moneda, se puede
encontrar con este numerario el medio de renovar el stock, no por su va-
lor, sino por cantidades idénticas".

Pero en perfodos inflacionarios es comfin observar que para adqui-
rir las mismas existencias se ha de sacrificar parte del beneficioobteni-
do en la primera venta

Ejemplo: si suponemos que una empresa, durante fos Gltimos  tres

ejercicios ha realizado las siguientes operaciones, obServaremos que -
los beneficios obtenidos en cada uno de etfos han sido nominales.

* Administracién Financiera, pag. 113
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1968

Compras 20 000 unidades art™culo Xa Q 1.00
Ventas 18 000 unidades del articulo X a 1.30
Existencias 2 000 unidades del articulo Xa 1.00
Utilidad bruta en ventas

1969
Compras 22 000 unidades del mismo articulo a
1.03
ventas 20 000 unidades mismo articuloa 1.33

Costo de Ventas

2 000 unidades a Q 1.00 Q 2 000.00
18 000 unidadesa " 1.03 18 540.00

Utilidad bruta en ventas
Existencia final 2 000 unidades a 1.03

1970

Compras 24 000 unidades articulo Xa Q1.06
Ventas 22 000 unidades mismo articuloa 1.36

Costo de Ventas

2 000 unidadesa Q 1.03 Q 2060.00
20 000 unidades a 1.06 21 200.00

Utilidad bruta en ventas

Existencia final 2 000 unidadesa 1.06

20 000.
23 400.
2 000.
5 400.

22 660.
26 600.

20 540

6 060.
2 060.

25 440.
29 920.

23 260.
6 660.
2120.

Por lo que los beneficios obtenidos durante los 3 afios son:
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1968 Q 5400.00
1969 6 060.00
1970 6 660.00
Total Q 18 120.00

Ahora bien si examinamos estos heneficios veremos que son -
nominales, ya que si analizamos el movimiento llegamos a la conclu--
sion de que:

1.- Las 18 000 unidades vendidas en 1968 a Q1.30 c/u se tu-
vieron que reponer a un costo de Q 1.03 c/u por lo tanto la uti-
lidad real obtenida en la venta fue de 18 000 por 0.27 Q -
4 860.00.

2.~ Aplicando el mismo razonamiento antetior para el segundo afiote-
nemos 20 000 unidades vendidos por Q 0.27 de beneficio real
0 sea la diferencia entre el precio de venta y el nuevo costo de
reposicion (Q 1.33 - 1.06) igual a Q 5 400.00.

3.- Admitiendo, y con razdn dada la contraccion media anual de nues
tra moneda expuesta anteriormente, que las mercancias vendidas
en el Gltimo afio deben reponerse a razén de Q 1.09 cada uni-
dad, la utilidad efectiva de ese perfodo serd 22 000 por 0.27
(Q1.36-1.09)Q5 940.00.

Sumando los resultados anteriores llegamos indudablemente  a
los beneficios reales obtenidos en los tres afios:

1968 Q 4860.00
1969 5 400.00
1970 5 940.00
Total Q 16 200.00

En este caso los precios de venta permitieron la reposicion de e
xistencias asf como el logro de beneficios, pero en épocas de infla-
cion acentuada estos pueden no ser sufncnentes para compensar el au-
mento de precios de los articulos vendidos a reponer.
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El régimen tributario deberia conocer sobre el fendbmeno de la in-
flacion, pues no es justo tributar sobre beneficios aparentes.

El impuesto sobre la renta al no considerar una deduccibn al be-
neficio equivalente a un Tndice anual igual a la depreciacidon moneta-
tia la ocultacibn, que en épocas irregulares pasa a ser norma regular -
para el hombre de empresa.

4.3 Inversiones forzadas en bienes de cambio

Como es de esperar el fendbmeno inflacionario trae consigo inci-
dencias en los distintos sectores que integran el sistema econdmico. -
El alza de precios por ejemplo, se manifiesta en el empresario estimu-
lando la superinversidn como légica reaccidn de éste buscando la pro-
teccibn de sus beneficios; aplica la técnica de aumentar sus existen-
cias con miras a superar el margen de beneficios.

Desde luego, la superinversidn orientada hacia bienes realiza-
bles constituyen un desequilibrio del capital; el exceso en la compra -
de estos activos con ventas inferiores para poder absorberlos en forma
més o menos normal, tiende a conducir a una baja o limitaciones en la
capacidad de pago del empresario y como consecuencia de ello posible
mente en su rentabilidad.

Es de suponet, en petiodos de inflacién, muchas empresas recu-
rren a la técnica de sobhreinvettir, con miras a superar la crisis que o-
rigina el alza de los precios en aquellos negocios que poseen un nivel
bajo en sus stocks, o sea que utilizan la superinversién quienes estan
do en posibilidad de usar esta téctica se colocardn ventajosamente fren
te a la competencia de otras empresas que cuentan con menos existen-
cias

Cabe advertir que para la sobreinversion sea técnicamente orien-
tada, a efecto de que se adeciie a los preceptos contables, debera rea
lizarse observando procedimientos analiticos relacionados con el co-
ciente entre ventas y existencias; liquidez y capital circulante. Ade-
mds, no habra que perder de vista que en un ambiente normal, es de-
cir donde la coyuntura econémica sea mas o menos estable, la sobre-
inversidn se justificard solo cuando los Ifmites minimos llegaren a al-
canzarse, o manteniéndose dentro de los maximos las existencias; se-
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ra 1o correcto, no excederse del maximo, ni permitir llegar por debajo
del minimo,

Hemos sefalado que es alza de precios lo que seglin el empresa
rio, lo forza a aumentar sus existencias para proteger sus futuras utili-
dades, pero ello no es mas que una ficcion puesto que fa actitud empre
sarial en tal caso solo conduce a empeorar la situacion, toda vez que
con ello disminuye la oferta total del mercado conduciendo a una ele-
vacion de precios que es precisamente uno de fos efectos del fenbmeno
inflacionario.

Es decir, que de ninguna manera logra una solucidon de protec-
cidn a sus propios intereses ya que ésto es temporal, pues Illegado el
mone nto de reponer existencias, indudablemente tendra que pagar  un
precio mayor, en cuya situacion se repite el caso ya ejemplificado ante
riormente .

4.4 Reposicion de capital circulante en épocas de inflacion

Normalmente la concesidn de créditos bancarios se basan en la
garantfa fisica, prenda fiduciaria o rentabilidad de la empresa solici-
tante, de donde se desprende la dificultad en muchos casos de  lograr
préstamos con destino a reponer el capital circulante que resulta redu-
cido por las consecuencias de fenébmeno inflacionario ya que el aumento
de precios no permite a las empresas mantener su poder de compra que
exigen las existencias requeridas; esto desdé luego, en el caso comiin
y corriente de ventas a plazos, ya que al contado obviamente no se con
frontaria tal problema con igual dimensibn.

Presentado asi el panorama empresarial, debe advertirse que se
gin sea la modalidad del negocio, asi el voltimen de créditos observara
una tendencia al aumento o a la disminucidén. Serfa sumamente dificil
encontrar una empresa de relativa magnitud que opere estrictamente al
contado; generalmente gran ntimero de ellas realizan sus ventas oscilan
do los plazos desde 30 dfas a 12 meses o mas. B

Como es de suponer, los créditos otorgados constituyen verda-
deras fugas de capital, al menos durante el tiempo que dure el plazo o-
torgado; ésto se traduce en debilitamiento de su posicidén circulante co-
locando a la empresa en situacion de dependencia con respecto a las de
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mas.

Ahora bien, como quiera que la velocidad o lentitud del retorno
de disponibilidad de recursos que permitan reinversiones depende de -
los plazos otorgados, podra comprenderse la dificil situacidn a enfren-
tar en un régimen de inflacién, debido a la depreciacion monetaria pro-
vocada por la elevacion de los precios; estos riesgos se acentGian  afin
mas en determinado tipo de empresas. Por ejemplo los que operan con
titulos de crédito que sufren pasivamente los efectos de la inflacién,se
sentirdn mas afectados, por la carencia de medios de reaccién que les
permita defenderse de tal fenémeno; a no ser que a la par que tales ope-
raciones se realicen, fueran adoptadas ciertas medidas tendientes a a-
segurar a traves de otro tipo de garantias la transferencia del problema
a terceras personas, de manera que los efectos inflacionarios no inci-
dan directamente en la empresa. De esto se colige lo peligroso y poco
aconsejatle de ciertas inversiones que puedan acarrear el consiguiente
perjuicio empresatrial .

Como quiera que serfa prolijo enumerar la variedad de problemas
que plantea la situacion que se viene mencionando, nos limitamos a se
falar los que a nuestro juicio son de mayor importancia:

a) Ventas a largo plazo financiadas por el proveedor. Todocomercian-
te para otorgar créditos a largo plazo a sus clientes, deberd enmar-
carlos tomando como base los plazos que le han sido concedidos, a
efecto de no extralimitarse en los margenes de que dispone; dado el
caso de que los clientes solicitaran un plazo mayor, antes de otor-
garse, deberd transferirse igual solicitud al proveedor, a efecto de
seguir un ritmo equilibrado entre la flixibilidad que se otorgue y la
que se le pueda otorgar. De lo contrario se verd obligado a adoptar
una serie de medidas que ademas de dilatorias pueden serle perjudi-
ciales.

b) Ventas a largo plazo recurriendo al financiamiento bancario. Dificil-
mente se obtendrfa asistencia crediticia de algln banco para atender
reposicidn de existencias; si bien puede recurrirse a este procedi-
miento descontando algunos documentos de crédito, ello tiene sus
limitaciones, ya que generalmente depende en gran parte el grado de
confianza que merezca el empresatio para la flexibilidad del trata--
miento crediticio que se le dispense. En todo caso, los bancos e-
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vitan el descuento de documentos de crédito a largo plazo no  solo
por la vinculacidn de las disponibilidades, sino en razon de la baja
rentabilidad que pueden producir en épocas de inflacion.

c) Ventas a largo plazo financiadas por préstamos a patticulares. Aque-
Ilas empresas que no pueden cubrir las garantias requeridas por los
bancos, confrontan indefectiblemente la necesidad de recurrir al -
préstamo de particulares que comunmente es otorgado a una tasade
interés 3 o 4 veces mayor que la bancaria, situacién esta que in-
cide en los costos y termina trasladandose al consumidor con la -
consiguiente elevacidn del precio.

d) Ventas a largo plazo financiadas con nuevos aportes de Capital. No
siempre puede encontrarse el financiamiento en las formas anterior
mente citadas para enfrentar el aumento de las ventas a plazos y re
posicidn de estas con nuevas compras para mantener un nivel dee-
xistencias adecuadas a la demanda. A falta de otras formas, elem
presario busca nuevos recursos segfin su forma de organizacién; en
éste caso serfa la de nuevos aportes de capital para proveerse de
numerario y solucionar su desequilibrio.

El financiamiento con nuevos aportes de capital para ventas a
largo plazo adolece de graves desventajas; no obstante ello, desde
el punto de vista financiero, se considera como una medida ideal,
toda vez que se recurre al autofinanciamiento en un régimen de al-
za de precios, evitando mayor dependencia como serfa recurrir a o-
tras fuentes de asistencia crediticia.

Como quiera que son varios los problemas que se plantean, de
los cuales algunos hemos sefialado, concluimos advirtiendo que fa si-
tuacidn empresarial confronta estas dificultades siempre que  realice
sus operaciones otorgando mayores plazos de los recibidos, ya que de
lo contrario sera el proveedor quien resulte financiando al consumidora
traves del empresario minorista
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CAPITULO V
5.1 Activo fijo e inflacidn

Cuando nos referimos a Activo Fijo, estamos sefialando aque-
[las inversiones en bienes que durardn cuando menos, més alla de un
ejercicio contable.

Los elementos que forman el activo fijo o inmovilizado, estan
representados por grupos diferentes de utilidad, cada uno de los cuales
presenta distintas caracteristicas en épocas de inflacion.

El inmovilizado como tal, comprende principalmente, ademas -
de los inmuebles, la maquinaria y mobiliario; sobre este rubro, habra
que tener presente dos supuestos que eventualmente se podran presen-
tar:

a) Que la adquisicién de los activos (fijos) sea anterior a la época de
inflacibén a precios normales, lo que permitird admitir su valor esta
ble; ello equivale a decir que estos se distancian cada vez mas de
los precios actuales o de mercado.

b) Que su adquisicion se haya realizado dentro del perfodo inflaciona-
rio y por lo tanto a precio actual.

Dicho lo anterior, pasaremos a considerar algunos aspectos -
que estimamos de importancia en |a relacidn existente entre el activofi
jo o inmovilizado y la inflacién.

5.2 Bienes de uso y variaciones del precio en el tiempo

El capital fijo es en el que mas violentamente incide el fendme
no inflacionario, toda vez que carece de la inmediata actualizacibn co-
mo sucede en el caso del circulante.

La diferencia entre valores actuales e histéricos, puede asi-
mismo dentro del proceso inflacionario sufrir la influencia de fluctua-
ciones bruscas, que alcanzan las alteraciones, por lo que merece ser
ohservada de manera especial.
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No obstante lo anterior, no podrfamos aislar la relacion exis-

tente entre rendimiento de la empresa y los diferentes aspectos de la
variacion de los valores, particularmente cuando el perfodo de infla—
cion es prolongado.

De consiguiente, en periodos de inflacidn son problemas deri-

vados de los bienes de uso:

a) El capital fijo improductivo pende de constante valotizacion, por

ejemplo, como una defensa contra la depreciacion monetaria algu-
has empresas adoptan la politica de realizar inversiones en bienes
que si bien no participan en la produccion, estos a traves del tiem
po capitalizan beneficios como una consecuencia de la elevacion -
de los precios; tal el caso de la adquisicién de un terreno que sin
formar parte de la masa productiva, aumenta su valor por las cau-
sas exdgenas de la inflacibn.

Es asf entonces, como algunas empresas, por medio de la es-
peculacion se benefician con esta clase de inversiones en un régi-
men inflacionario; procedimiento que a(in siendo condenable desde
el punto de vista ético-social, permite a la empresa la acumulacibn
de réditos provenientes de la diferencia entre costo y valor actual,
lo que naturalmente tiende a proteger a la empresa del desorden e-
condmico proveniente de la inflacidn.

b) Capital fijo improductivo de desvalorizacion constante. Un fend-

meno inverso al analizado se observa en las inversiones fijas inac
tivas las que tienden a registrar un valor inferior con respecto  al
alza de precios, tal el caso de aquellas empresas que por falta de
capital circulante recutren a la paralizacion de algunas maquinas o
riginando con ello la desvalorizacibn, obsolescencia u otra conse-
cuencia, con las consiguientes pérdidas por la falta de utilizacion
y/0 dafios fisicos que alcanzan las maquinas e instalaciones se-
gln se trate.

Como es de esperar, esta inactividad puede provocar desequi-
librios patrimoniales de dificil recuperacion.

c) Capital fijo productivo de constante valorizacion. En este casola

curva de inflacion registra una alza mayor a la cuota de deprecia-



cibn, tal el caso de algunas maquinas que adquiridas aun precio
de Q1,000.00 y estando en condiciones de utilizacién 5 afios
después registran un valor de Q 100.00 en libros, las cuales pue
den ser vendidas en los mismos Q 1 000.00, ejemplo este  que
nos presenta un caso tipico de la forma en que tal fendémeno com-
promete la veracidad de los balances.

d) Capital fijo productivo, de desvalorizacion constante. Este fend-
meno se observa contrariamente al caso anterior desde el punto de
vista empresarial, es decir que dadas las circunstancias plantea-
das por la inflacibn, se aplica, ademéas de la cuota de  deprecia-
cibn otra de reintegracién que representa un porcentaje de proba-
bilidad que permita absorber el aumento requerido por la reposicidn.

Ejemplo: Una mdquina adquirida inicialmente en Q 1,000.00 que -
después de 5 afios de uso aparece en libros con un valor residual de
Q 100.00 requiera una erogacion de Q 1,500.00, para su reposicidn.

5.3 El problema inflacionatio en la constitucién empresatrial.

En la constitucién de empresas se plantean problemas de  tal
magnitud que presentan complicaciones, al grado que la prevision se
dificulta tanto como la obtencidn de los medios.

El costo de inmovilizaciones técnicas presenta ciertas carac-
teristicas inherentes al fendmeno inflacionario, particularmente cuando
éste se encuentra subordinado a un proceso de formacidn que obedezca
a un periodo de tiempo relativamente largo.

Entre mas se detalle la observacién de la forma en que se in-
tegra la inversion de bienes utilizables en la produccién, mayor serdel
niimero de variaciones que se pueden localizat.

Las empresas fabriles normalmente son sometidas a periodos -
de instalacion que se prolonga en el tiempo, con el consiguiente  re-
querimiento de desembolsos como una fuente de inversiones sin  que
en su fase inicial ofrezcan inmediata retribucidn por el rendimiento de
las operaciones realizadas.

Es pues, sumamente complicado el problema planteado por la
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inversion inicial en épocas de inflacion. En un régimen normal, por e
jemplé, generalmente las empresas van formandose por etapas, princi-
piando una serie de fases con una primera inversidn, de donde a tra-
ves de las utilidades, aumenta su magnitud realizando las subsiguien-
tes fases de inversion hasta llegar a la Gltima que serd aquella en que
se logre la magnitud empresarial tal y como fue concebida. Caso con-
trario a este Gltimo, plantea el fenémeno inflacionario, donde las fa-
ses asumen una conducta diferente; aqui el costo de la Gltima fase, po
dria representar hasta diez o mas veces el valor de la primera debido
al alza continua de precios.

5.4 Revaluacidn del activo

De acuerdo a lo que hemos sefialado es en el activo fijo don-
de més incide el fendmeno inflacionario, habida cuenta que su  dura-
cién es prolongada y lento su indice de rotacién.

Aquellos valores que figuran en el balance obtenidos enépocas
de inflacién pueden estar representados en moneda de distinto poderad
quisitivo, ya que es de suponer que ellos han sido adquiridos en dis-
tintos ejercicios que anteceden a la inflacién, es decir, que su adqui-
sicibn se verificd con moneda mas fuerte; ello en ninglin momento sig-
nifica que deban excluirse aquellos bienes adquitidos durante el pe-
tTodo inflacionario, puesto que en el curso de éste los precios aumen-
tan constantemente, de donde el costo original diferird del costo de re
posicion.

De lo anterior se deduce la conveniencia de practicar revalua-
ciones en proporcion a las exigencias requeridas por la reposicion.

Partiendo de la definicion de que son los balances los que re-
presentan el estado patrimonial de la empresa, al no ajustarse los ac-
tivos fijos se est4 presentando una imagen que no estd en concordan-
cia con el valor real del patrimonio.

Cabe sefialar que las revaluaciones no solo se pueden o deben
efectuar en perfodos de inflacién; existen varias razones que pueden
dar otigen a ellas, tal el caso de cuando la zona donde se localiza u-
na empresa se ve favorecida por un auge econdmico, sea éste por la
proximidad de nuevos mercados o porque aumente su importancia por lo
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calizacidn cercana de infraestructura como nuevas carreteras, y otros
moviles que en una u otra forma favorecen su situacion.

Procedimientos de revaluacidn

Sobre este particular existen criterios encontrados, toda vez
que algunos defensores de determinadas tesis, se contraponena lo -
sustentado por otros. Asi por ejemplo hay quienes sostienen que los
ajustes en los niveles de precios deben hacerse mediante la utiliza-
cidn de nimeros indices en el cambio de los niveles de precios en ge-
neral y no sujetdndonos al valor de reemplazo de determinado bien, to
da vez que es linicamente el indice de nivel de precios en general el
que mide el efecto de la inflacién o de la deflacidn, tal lo argumenta-
do por A.R. D. Staff *,

Por su parte W. A. Paton en su "Accounting" refiere: "Es du-
dosa la conveniencia de una politica de revaluacién regular del activo
fijo en términos de un costo de reemplazo en aumento pero hay que re-
conocer que tiene mucha més fuerza el argumento que en época carac-
terizada por una gran movilidad en los precios, el activo fijo estan-
dar, no afectado por la obsolescencia, debe revalorarse tomando como
base los costos de reemplazo. **

Existen argumentos en contra de ajustes motivados por cam-
bios en los niveles de precios, tal el caso de que éstos métodos  no
son aceptados generalmente por la profesidén contable, son rechazados
por la bolsa de valores y legislacién hacendaria de los Estados Uni-
dos de Norte América.

Por nuestra parte sustentamos el criterio de que todo costo his
torico esta representado por el valor de adquisicién de determinado -
bien, distanciandose cada vez mas de aquel que representa la reposi-
cion, es decir, el nuevo precio por el que deberemos adquirir su equi-
valente fisico dentro del activo.

* A.R.D. Staff. Reporting the Financial Effects of price Level chan
ges. Accounting research study No.6 AICPA, N.Y. 1963, p. 29.

** Manual del Contador W. A. Paton. UTHEA, México, pag. 800/
801.
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El costo de reposicibn constituye la piedra angular o formula
principal en la revaluacidn de activos; de donde, al adoptar este cri-
terio, se hace necesario establecer el valor de aquellos bienes sus—
ceptnbles de revaluacidn, equivale a decir el costo de reemplazo o re
posicién. Desde luego, este serfa el valor atribuible a tales bienes
en el supuesto de que fueran nuevos.

Como quiera que nuestro analisis viene orientdndose hacia el
enfoque de bienes en uso sobre los que ha venido acumulédndose una
depreciacion, surje el problema de la determinacidn de la  deprecia-
cibn que habré de deducirse, a efecto de poder calcular el costo que
representa el reemplazo osu reposicidn.

Se tratard entonces de una deduccién al bien de que se trate,
consistente en la depreciacion acumulada conforme a los porcentajes
determinados por fa fegisiacién vigente o el desgaste fisicou obso-
fescencia de tal o cual activo segiin sea el caso.

Reconocemos lo diffcil que es el calculo de la depreciacién -
objetiva de aquellos bienes a revaluar, no solo por la laboriosidad -
que necesita, sino también por fa experiencia y capacidad requerida
para el efecto, ya que la utilizacién de estos procedimientos pueden
conducir a estimaciones arbitrarias, sometidas en muchos casos a
prejuicios e inconciencia de algiin valuador o de la empresa que haya
utilizado sus setvicios.

Podemos concluir sustentando el criterio de que el calcufo de
las depreciaciones sobre fos costos de reposicién o reemplazo, es lo
Gque se conoce como revaluacion de las depreciaciones, fo que se con
sidera indispensable para la determinacién del costo presente de re-
emplazo o reposicion; sea que el costo de reposicidn presente es -
gual al costo de reposicion nuevo menos la depreciacién acumulada, -
lo que trataremos de demostrar mediante un caso hipotético:

Cierta empresa adquirid una maquina hace dos afios:

Costo original Q 10,000 .00
Vida (til de la maquina 5 anos
Tiempo transcurrido 2 anos
Depreciacidn anual (Dto 229) 20%
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Depreciaci6n acumulada (2 afios) Q 4000.00

Valor en libros (costo original - deprec.) " 6 000.00
Costo de reposicion o reemplazo (valor

actual) " 12 000.00
Depreciacion anual (20% s/ 12,000.000" 2 400.00
Depreciacion acumulada dos afos " 4 800.00
Costo de reposicibn actual (12,000.00 -

4 800.00) ! 7 200.00
Importe de revaluacion (7 200.00 -

6 000.00) " 1 200.00

Si CRP — CRN - DA, aplicando esta férmula a fos nuevos valores
tenemos que: CRP =7 200.00; CRN=12 000.00 y DA —
4 800.00

7200 = 12000.00 - 4800.00

Dicho de otra manera, el valor de la revaluacion en este caso, esta-
ria dado por el costo de reposicion presente menos el valor en libros
asf:

Revaluacion CRP - CL

donde:
Revaluacion = 1 200.00
CRP - 7200.00
VL = 6000.00

de donde sustituyendo, tenemos que:
1 200.00 = 7200.00 - 6000.00

5.6 Contabilizacién de revaluaciones

Se considera de suma importancia la escogencia de determina
do sistema a utilizar en la contabilizacién de las revaluaciones; asf;
existen por ejemplo, criterios sobre el particular, que sugierendistri-
buir éstas ya como beneficios o registrarlas en cuentas especiales de
reserva o bien recurrir a su capitalizacién.

De lo anterior se deduce que el crédito de las operaciones que

se efectlien en la contabilizacion de las revaluaciones, serd distinto
en cada uno de los casos citados.
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Como es de suponer, aquellos valores que cotresponden a dis-
tintos inmovilizados se encuentran en los balances representados por
su costo de adquisicion (menos la depreciacion acumulada) en epoca
antetior a aquella en que se ha registrado la pérdida en el valor adqui-
sitivo de la moneda, mientras el precio de los bienes en el mercado -
viene expresado por cifras mayores Por lo tanto, al no ajustarse el
activo a la realidad de la situacion planteada, el balance contendrd
las llamadas reservas ocultas, provenientes involuntariamente de la
falta de actualizacion de los precios de los bienes con respecto a los
figurados en el estado de cuentas de la empresa.

Como dejaramos indicado, es complejo el problema que plan-
tean los procedimientos de revaluacion, toda vez que existe una con-
siderable gama de bienes susceptibles de ser revaluados y criterios -
encontrados sobre la metodologia a utilizarse. Por nuestra parte sus-
tentamos la tesis de que toda revaluacion debe ser acreditada a una
cuenta especial de reserva porque, al acreditarse como un beneficio -
se estd considerando una utilidad ficticia lo cual, desde todo punto -
de vista serfa un procedimiento viciado y condenable Con respecto
a la capitalizacibn tampoco la consideramos aconsejable por cuantono
se trata de un nuecvo aporte de los socios.

A efecto de poder ilustrar la tesis sustentada en el caso que -
nos ocupa, trataremos de ejemplificar las operaciones que a nuestro -
juicio debe asentarse, tomando el mismo ejemplo numérico a que nos
referimos en el titulo anterior:

Maquinaria Q 2 000.00

por la diferencia entre costo de

reemplazo y el original
Depreciacién acumulada maquinaria Q 800.00
por la diferencia entre epreciacion
revaluada y la depreciacidon anterior.
Reserva revaluacion maquinaria 1200.00
por el importe de ia revaluacion

Cabe sefialar que hay entonces que recomendar la apertura de
una nueva cuenta llamada "Maquinaria por Revaluacidn", a efecto de
que para mayor claridad en el balance, aparezcan las dos cuentas co-
mo parte del activo. Maquinaria con el valor histdrico y la otra con



el incremento motivado por la revaluacibn.

Concluimos considerando la conveniencia de que al practicar-
se las revaluaciones deben contabilizarse en el inicio o cierre del e-
jercicio, habida cuenta de facilitar el calculo de las depreciaciones -
que corresponden a los bienes revaluados.
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CAPITULO VI
6.1 Costos, Productividad e inflacién

Tal y como venimos sefialando el Status de las operaciones -
contables registran considerables modificaciones como consecuencia
del continuo aumento operado en los precios a causa de la inflacion,lo
cual, como es de suponer, plantea situaciones especiales.

Habida cuenta que la técnica contable constituye un procedi—
miento dindmico, 12 falta de ajustes en el halance para actualizarlode
acuerdo a los requerimientos en los precios de reposicion daria lugar
a un conflicto en la naturaleza misma del patrimonio; independiente-
mente de elio, los costos de produccidbn se verian influenciados por -
las nuevas adquisiciones, impuestos pot la marcha alcista de precios
que alcanza tanto el activo fijo como circulante, extremos éstos que
trataremos de considerar.

6.2 Costo histdrico y costo de reposicion en la inflacion

Si por costo histdrico entendemos aquel valor en que inicial-
mente se ha adquirido un bien; cuyo precio se recupera a traves de la
tasa de depreciacidon que se le aplica y forma parte de costo de produc
cibn, es logico considerar que a medida que se lleve el costo de tal
bien para su reposicion, méas falsas serfan los porcentajes de deprecia
cidn aplicados para enfrentar los nue vos requerimientos que demanda -
la situacion. Ejemplo: Si una maquina adquirida hace 5 afios por Q
1 000.00, cuesta actualmente Q 2 000.00; aplicando a la primera
y de acuerdo a la legislacidn actual (Dto. 229) el porcentaje maximo
de depreciacion del 20% en el supuesto de consideratie una vida {til
de igual tiempo, en la actualidad no tendrd valor alguno, Ello nos de
muestra que el porcentaje de depreciacidén aplicado que en este caso
llegaa Q 1 000.00, es insuficiente para cubrir el costo de  reposi-
cidn que a precio actual es de Q 2 000.00.

De lo anterior se deduce que la formacion de los precios,basa-
da en los componentes del costo histérico deja de ser una realidad. Lo
indicado en este caso seria que tales componentes estuvieran basados
en precios de reposicion, a efecto de actualizar los costos en  forma
extracontable, lo cual serfa aplicable en aquellos pafses donde no se
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hayan legislado las medidas a tomar en perfodos de inflacién.

La falta de una legislacién técnicamente aplicada a un fend-
meno inflacionario, origina, como es de esperar, una falsa aprecia-
cidn en los regxstros contables, ya que al realizar un anélisis, no se
ria posible llegar a conc|u5|on°S que merezcan confianza pues tal a-
nalisis estaria basado en los valores del costo histérico y no en el
valor actual .

6.3 Formacion de los costos y mercado

Sabido es que ios elementos del costo estdn dados por tres
elementos que son: Materia Prima; Mano de Obra y Gastos Indirec-
tos de Fabricacién o Carga Fabril, en la mayor parte de los casos,ca
da uno de los elementos recibe, en forma indirecta la presién del mer
cado; fendémeno &ste quz se observa en los pafses de libre competen-
cia, ya que en aquellos de economia dirigida, es el estado quien por
la propia estructura ejerce tiguroso control de precios, contrariamen-
te a los capitalistas,donde en ausencia de tal control, es el empre-
sario quien actia de acuerdo a las necesidades del mercado y en res
guardo de sus propios intereses.

La razbn fundamental de la elevacién de precios en el merca-
do y la situacién de las utilidades, podré encontrarse en las oscila-
ciones que sufren los costos de las empresas; dado el cardcter inde-
pendiente de éstas, la insuficiencia de industrias de productos basi-
cos, la falta de estimulo financiero, falta de una planificacién esta—
tal que estimule al sector empresarnal como otros aspectos que se po
drfan considerar, se traducen en una elevacién de precios, originando
consiguientemente un mercado anarquico que puede ir desde el enca-
recimiento de los productos, hasta su posible destruccién, tal como
ha sucedido en algunos casos en la América del Sur. Si desde el
punto de vista empresarial examinamos objetivamente las incicencias
de cada elemento del costo, podemos observar que:

1) Materias Primas: seglin sea la industria, generalmente éstas ocu
pan un mayor porcentaje en la integracion del costo. Asf por e-
jemplo aquellas empresas de ensamble, sitGian los materiales ba
sicamente como parte principal del costo, razén por la que l6gi-
camente reciben los impactos de la elevacién de los precios en u
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na mayor proporcion; no asf en determinado tipo de industrias don-
de !a mano de obra represerta el principal elemento en la integra-
cion del costo.

Son varios los factores que inciden en el precio de las materias pri
mas, seg(n sea la empresa y situacidn que se confronte, tal elca-
so de costos de compra, transportes y otras irregularidades plan-
teadas por el mercado.

En nuestro pafs por ejemplo, no necesitamos esforzarnos mu-
cho para ver la continua alza que han registrado los precios en al
gunos materiales (ver cuadros 1 y 2, Cap. Il) Generalmente el
producto terminado de algunas empresas, constituye la materiapri
ma que utilizan otras de donde la incidencia provocada por la ele-
vacion de los precios de éstas, repercute en el mercado,toda vez
que la elevacion del costo de los materiales aumentan el precio del
producto final, aumento éste que absorbe el consumidor, que en
Gltima instancia paga la elevacion del costo provocado por la infla
cion. De lo anterior se deduce que el aumento de precios de  los
materiales afecta el costo de produccién con el consiguiente resul-
tado favorable en el mercado del consumidor.

b) Mano de Obra: Partiendo de la base que en un periodo inflaciona-
tio los precios y salarios aumentan paralelamente, no podrian -
crearse problemas en el mercado de trabajo, pero, como quiera que
lo comiin es que los precios se elevan en mayor proporcion, la con
secuencia es una disminucion en el ingreso real del obrero.

Todo empresario tiene como objetivo maximizar sus beneficios, pa
ta lograrlo, norma su conducta de acuerdo a los requerimientos del
mercado; es decir que sus niveles de produccion se ajustan a lade
manda existente sin sobrepasar su punto maximo.

Como quiera que !a elevacidn de precios origina una restriccidnen
la demanda, lo que a su vez provoca una disminucion en la produc
cién, el resultado final serd una reduccion en los niveles de em-
pleo con el consiguiente petjuicio para los asalariados, pudiéndo-
se concluir afirmando que, entre mas escasos sean los recursos -
de algunos sectores de la poblacién, mayores seran las inciden-
cias que sobre ellos registre el fendmeno de la inflacion
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¢) Gastos indirectos de fabricacion o carga fabril: Como se sabe es-
tos rubros estan representados por aquellos gastos que se desti-
nan al pago de mano de obra indirecta y a la compra de materiales
indirectos, ademas de otras cuentas como depreciaciones, combus
tibles, fuerza motriz, seguros, etc , lo que viene a integrar el
monto del costo de produccibn; todas estas cuentas tienden, como
es natural, a formar el aumento de los costos derivados de laspre
siones que plantea el fenomeno de la inflacion.

Tal y como lo expusimos, al referirnos a la depreciacion, su re-
gistro constituye un elemento falso cuando se basa en el costohis
térico, pues éste registra una tendencia a su aumento en funcidn
de los mayores costos de reposicidn del activo fijo segln se trate.

6.4 Costo, inflacién y productividad

Como es de esperar, la alta o baja productividad, dependen de
la forma en que se utilicen los factores basicos que integran el costo
de produccidn, de ahi que el principal propdsito de medir ésta radica
en determinar el grado de eficiencia que se estd observando en elapro
vechamiento de los elementos utilizados en la produccidn de determi-
nado producto

Si el margen de productividad empresarial estd dado por  un
mayor aprovechamiento de los recursos existentes, facil es compren—
der que ésta se logrard con reducciones en la utilizacién de materias
prtimas, mano de obra o gastos indirectos de fabricacion. Ahora bien,
en periodos normales la principal preocupacidon de todo empresariocon
siste en reducir sus costos elevando paralelamente su productividad,
a efecto de situarse ventajosamente en el mercado en que opera, Si-
tuacidn ésta que no sucede en periodos de inflacién, donde, dada la
continua elevacion de precios que no llega a ser compensada con la
productividad, el alza de los precios es trasladada al consumidor, el
que como antes hemos dicho, es quien en definitiva soporta la carga
provocada por el fendémeno inflacionario.

El objeto final de todo empresario es la maximizacion de sus
beneficios, ya que no se interesa por combinar el bienestar social con
los voltimenes de produccién, de ahi que en mayor o menor indice de
productividad de una empresa no se miede por la situacion que presen
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ta el balance sino concretamente por los volimenes fisicos de produc-
cidn logrados con menores esfuerzos y reduccion de sus gastos. Po-
demos conciuir observando que, si la contabilidad es la ciencia que
estudia los fendmenos patrimoniales, en ninglin momento puede omitir
el estudio de la productividad; por lo contrario, su aplicacion debera
basarse en la preocupacibén auscultativa dentro de la materia, estudian
do y analizando el fenémeno dentro de su campo de observacnon
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CAPITULO VI

7.1 El régimen de especulacion y los problemas de formacion del ca
pital

Constituye preocupacién del empresario los efectos del fenb-
meno inflacionario que inciden en la formacién de capital.

Una de las formas que se utiliza en tiempos normales, para
la integracién de un capital considerable, es recurriendo a la coloca-
cién de acciones u otros titulos entre partlculares, no asi en periodos
inflacionarios, en que el inversionista se ve atraido hacia la coloca-
cién de su dinero en adquisiciones de ciertos bienes que le garanti-
cen una mayor utilidad, tal el caso de compra de inmuebles. Conse-
cuencia de ello serd una falta de afluencia de capitales a las empre-
sas productoras que ven asf disminuidos los vollimenes de produccidn
y reducido su margen de productividad.

Como quiera que lo anterior plantea serias dificultades, la em
presa resuelve el problema mediante una polftica de capltallzacmn de
dividendos, transformando en acciones las reservas de superévnt acu
mulado; la adopcnon de éste procedimiento no implica expansion dela
empresa, toda vez que lo que se esta registrando es una traslacibnde
reservas con destino al incremento del capital en acciones.

7.2 El crecimiento del lucro y sus problemas frente a los impuestos

En aquellos pafses donde el fendmeno inflacionario es acen-
tuado los gobiernos buscan el equilibrio de la situacién que se  les
plantea, mediante la creacién de mayores porcentajes de impuestos -
sobre las utilidades consideradas como normales. Como es natural,
ante tal problema tributario, los empresarios reaccionan defensiva-
mente ocultando sus ingresos con miras a una aparente reduccién de
las utilidades de tal manera que éstas no alcancen los limites sujetos
a tributaciones extraordinarias, lo que provoca la falsedad de los ba-
lances, utilidades y capital .

Decimos que se trata de balances ficticios, toda vez que la

alteracién de cualquiera de las variables que los integran, conducird
a presentar una imagen distorsionada y por ende alejada de la realidad
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contable, tal el caso de algunas empresas que presentan en sus ba-
lances inventarios de menor cuantfa de los que efectivamente poseen
almacenados, omision ésta que se ha realizado para los efectos de e-
vasion tributaria; esto lgicamente se refleja en todas aquellas cuen-
tas que enuna u otra forma se relacionan con el inventario contable -
de la empresa, dando como resultado una distorsion en el activo que
obviamente se reflejara en las utilidades y patrimonio respectivamen-
te.

7.3 Descapitalizacion, revaluaciones y aumentos del capital social

Como en capitulos antetiores hemos manifestado, las revalua-
ciones de activos fijos deben registrarse en cuentas de reservas es-
peciales, se trata de unbeneficio nominal y no de un beneficio real
procedente de las operaciones corrientes de la empresa.

Si se registran las revaluaciones como un beneficio extraordi
nario, naturalmente, ademds de provocarse una tributacién sobre la
utilidad inexistente, al distribuirse éstas en dividendos, la empresa
registra una descapitalizacion ya que éstos se pagan con el activo cit
culante.

Dado el caso de recurrir al artificio de registrar las revaluacio
nes como reservas de capital, habra que considerar las limitaciones
impuestas por el régimen de legislacién hacendaria, el que prohibe
que las reservas de.capital sobrepasen el monto de capital invettido, ,
lo que provocaria la conversion de tales teservas en nuevas acciones
para los sociog , llegéndose en tal caso a una situacién similar a la
anterior, es decir a una distribucion de dividendos sobre un capital
no aportado
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CAPITULO VI

8.1 Balances e inflacion

E| término balance en su sentido estrictamente contable, sig-
nifica la presentacion del estado patrimonial de una empresa en unmo
mento dado, comprende asimismo, en una empresa en marcha, la de-
mostracion de los resultados obtenidos, previamente a las operacio-
nes registradas durante un ejercicio econdmico.

Como es de suponet, en los periodos normales, el andlisis e
interpretacién de estados financieros no ofrece dificultad alguna,siem
pre y cuando las operaciones registradas se hubieren realizado cona-
pego a normas consideradas como técnicamente correctas.

En petiodos de inflacién éstos resultan afectados por la  in-
fluencia de la depreciaci6n monetaria, por lo tanto los resultados ob-
tenidos serdn relativos si no se han hecho los ajustes previos en sus
distintos rubros, lo que viene a imposibilitar la determinacion de la
verdadera situacion de la empresa a traves del mencionado analisis

8.2 Balance fiscal y balance real

Conocemos por balance fiscal aquel que subordindndose a cier
tas normas de cardcter hacendario esta formalmente registrado en los
libros; partiendo de tal exigencia surge el conflicto que dicho balan-
ce resulta distanciado de la realidad patrimonial .

Lo anterior en consecuencia de que las tasas de depreciacibn
no estan en concordancia con el valor de reposicién de los bienesde-
preciados; las inmovilizaciones no presentan un valor actual, sino -
un costo histdrico por no haberse actualizado; las reservas para cré-
ditos dudosos estan reglamentadas en una forma rigida asf como las
reservas destinadas a cubrir el pasivo laboral y otras condiciones que
cn una u otra forma conducen a tal distanciamiento

Entendemos por balance real el que habiendo superado larigi-
dez de los aspectos contemplados en la legislacion y el fenbmeno de
la inflacién, sirve de base administrativa en la determinacion del ver
dadero estado patrimonial ;
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Sobre el particular podemos afirmar que, en tanto no se corri-
ja la indiferencia del legislador para enfrentar este tipo de problemas
provocados por la inflacion en determinados paises, el balance fiscal
aparecera tanto mas distanciado, cuanto mayores sean las inciden-
cias provocadas por la depreciacidén monetaria.

8.3 Balance, inflacién y auditoria

El fenémeno econdmico de la inflacién cuyo efecto mas palpa-
ble incide en los precios y las utilidades, aparece como responsable
directo del aumento de los mismos.

Ejemplos de esta naturaleza pueden tenerse en aquellas em-
presas en marcha que constantemente ven aumentar los precios de los
bienes y que sin embargo presentan balances con costos histéricos -
que contienen en st valores inexactos o distanciados de la realidad.

Debido a tal inexactitud de los balances provocada involun-
tariamente por la inflacién, se corre inequivocamente en uno de  los
riesgos mas grandes del examen contable si no se exige por su pro-
pia naturaleza la esttucturacién de un estado de cuentas ajustado  a
los requerimientos de los nuevos precios, principalmente en casos de
aquellas empresas que poseen activos inmovilizados adquiridos con
anterioridad .

Tal y como sucede en aquellos pafses sujetos a rigores de la
inflacidn, en virtud del impacto causado por tal fenémeno, los balan-
ces merecerdn una confianza limitada, habida cuenta que no expre-
san la situacidn real del patrimonio empresarial .

Partiendo de tal punto de vista la inflacién ejerce consideta~
ble influencia sobre los procedimientos a utilizar en las auditorfas. -
La implantacion de técnicas y regimenes solo se lograrardn con éxito
mediante adaptaciones flexibles que no obstaculicen la capacidad -
que tiende a alcanzar los objetivos que se hubiesen propuesto. Po-
demos ejemplificar lo dicho suponiendo el examen del activo fijo en
una empresa; si éste se limita inicamente a la confrontacién de  su
costo histdrico registrado, necesitaremos sometetlo a coeficientes de
correccidn monetaria con miras a determinar las tendencias de la em-
presa y consecuentemente estudiar el equilibrio de los valores
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Afirmar que en un pais sujeto a las consecuencias de una de-
preciacién monetaria, los balances reflejan el verdadero estado eco-
némico y financiero de la empresa, constituye una falacia, toda vez
que la inflacién se ha encargado de alejar sus valores de la realidad.

Sabemos que contablemente el balance es un reflejo cuantita-
tivo del patrimonio, lo que si bien es cierto desde el punto de vista
tedrico, para llegar. a su verdadera determinacién, se hace necesa-
tia una extra-registracién que demuestre a traves del informe deaudi-
toria, el estado que debe corresponder a la empresa y que se ha dis-
torsionado por causas originadas en el régimen de inflacion.

Como quiera que tanto empresario como auditor estdnconcien-
tes de la distorsibn en el balance, como de las causas que la origi-
nan en épocas de inflacién, creemos que la extraregistracidén no con-
frontard obstaculo alguno, toda vez que con ello se persigue la pre-
sentacién de un estado que responda a la realidad patrimonial y eco-
némica de la empresa.

8.4 Balance, prevision e inflacién

Si por prevision, en materia contable, entendemosaquella par
te que se separa de las utilidades con destino a cubrir un hecho even
tual, es logico que si no se hace con base en un balance real tampo-
co cubrird el objetivo para el cual fue previsto.

Conforme hemos venido diciendo en épocas de inflacién el po-
der adquisitivo de las empresas varia de perfodo, como una consecuen
cia de la elevacidn de los precios y la depreciacién monetaria; por lo
tanto la prevision contable debe ser ajustada en cada ejercicio de a-
cuerdo a los requerimientos que plantea el poder adquisitivo de la mo
neda.
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CONCLUSIONES

Enfocando o sintetizando aquellos aspectos que consideramos

sobresalientes en este trabajo, hemos llegado a formular las siguien-
tes conclusiones:

lo.

20.

30.

40,

Para no incurrir en complicaciones en los ajustes de los ba-
lances y Estados de Pérdidas y Ganancias, como medios para
combatir las consecuencias de la inflacién, es necesatio que
los procedimientos sean simples y practicos.

Si las leyes fiscales no permiten los ajustes a los estados -
mencionados, para eliminar de los mismos los efectos de la
depreciacion monetaria, éstos deben realizarse ya sea en for-
ma extracontable o contabilizarlos como gastos no deducibles,
pues consideramos que cualesquiera sean las circunstancias -
en que las empresas desarrollen su actividad, necesariamente
han de vigilar las alteraciones en el poder adquisitivo de la
moneda, adoptando medidas conducentes a garantizar y salva
guardar su capital y patrimonio, para ello naturalmente; es ne
cesario:

a) aplicar un método adecuado de regularizacién de los valo-
res contables y rectificacion de los balances.

h) que la evolucidn de la coyuntura econdmica general sea
vigilada,

c) Que las repercusiones de esa coyuntura sobre la actividad
empresarial sea investigada y

d) que para compensar las tendencias de las oscilaciones mo
netarias, los recursos de las empresas sean movilizados
ponderadamente .

Como la inflacién no repercute en todas las empresas y cuen-
tas con el mismo grado de intensidad, para obtener ajustes e-
xactos, las reqularizaciones deben basarse en los indices de
cada empresa y cada uno de sus rubros.

Para lograr lo anterior, es indispensable que la empresa man-

tenga un buen sistema de contabilidad y estadistica, pues de
lo contrario no ser4 posible calcular esos fndices, y por  lo
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50.

6o.

70.

8o.

90
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tanto realizar los ajustes.

Para que los beneficios brutos sean reales y no meramente -
contables, los costos de ventas deben contabilizarse, desde
luego, siempre que ello no se oponga a la legislacién sobre
ptecios maximos, con arreglo a los costos de reposicidnesti-
mados para registrar la salida de las mercancfas a talesvalo-
res. Ante la circunstancia de que la ley no reconoce en ge-
neral el fendmeno de la unidad variable de medicién moneta-
ria, los costos de venta deben contabilizarse con arreglo  al
sistema UEPS: "Lo Gltimo en entrar, lo primero en salir".

De acuerdo a lo expuesto en el punto anterior, liegamos a la
conclusibn de que para fijar los precios de venta, en periodos
de inflacién, es necesario considerar los siguientes factores:

a) Costos de reposicién probables

b) Depreciacidon del patrimonio originada por el fendbmeno in-
flacionario.

c) Aumento de los gastos y cargas en las operaciones de la
empresa derivado de la misma causa.

d) Margen de beneficio compensatorio.

Para calcular los costos de produccidon en forma mas precisa,
es necesario contabilizar depreciaciones adicionales para pre
ver el probable valor de reposicién de los bienes de produc-
cidn para asi poder realizar las renovaciones de los mismos.

Si los precios de inflacion se estabilizan definitivamente,los
bienes activos deben revaluarse si se quiere conocer el valor
actual de dichos bienes.

La aportacidon de capitales durante las épocas de inflaciéon -
(nuevos socios), para compensar su menor poder adquisitivo,
deben abonar una prima sobre los capitales existentes, apor-
tados en moneda sana.

Con respecto a la distribucidn de dividendos o beneficios, es

tos deben realizarse con mucha cautela, creando convenien-
temente las reservas adecuadas.
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Al revaluar los bhienes activos de la empresa en perfodos de
inflacidn, y sobrevenir la depresién o deflacion, serd preciso
desvalorizarlos, a fin de adecuar su valor a los precios de re
posicién actuales. Es precisamente en estos casos de pre-
cios descendentes cuando se demuestra la importancia y uti-
lidad de los Fondos de Fluctuacién Monetaria nutridos duran-
te el periodo de inflacion, que actuando de amortiguador, im-
piden que la empresa sufta en su integridad y asf como ayer
los beneficios eran ficticios, las pérdidas de hoy -siempre -
que &stas se derivan de la fluctuacion monetaria - seran tam-
bién ficticias para aquellas empresas que supieron precaver-
se .
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