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ACTA/EP No.22b6 1
ACTA No. GT-D-02-2020

De acuerdo al estado de emergencia nacional decretado por el Gobierno de la Republica de Guatemala y a las resoluciones del
Consejo Superior Universitario, que obligaron a la suspension de actividades académicas y administrativas presenciales en el
campus central de la Universidad, ante tal situacion la Escuela de Estudios de Postgrado de la Facultad de Ciencias Econdmicas,
debid incorporar tecnologia virtual para atender la demanda de necesidades del sector estudiantil, en esta oportunidad nos
reunimos de forma virtual los infrascritos miembros del Jurado Examinador, el 26 de septiembre de 2020, a las 14:35 horas
para practicar la PRESENTACION DEL TRABAJO PROFESIONAL DE GRADUACION de la Licenciada Karla Valeska Ixcayau Ixcayau,
carné No. 200512680, estudiante de la Maestria en Gestion Tributaria de la Escuela de Estudios de Postgrade, come requisito
para optar al grado de Maestro en Gestion Tributaria, en la categoria de artes. El examen se realizé de acuerdo con el Instructivo
para Elaborar el Trabajo Profesional de Graduacion para optar al grado académico de Maestro en Artes, aprobado por la Junta
Directiva de la Facultad de Ciencias Econémicas, el 15 de octubre de 2015, segin Numeral 7.8 Punto SEPTIMO del Acta No. 26-
2015 y ratificado por el Consejo Directivo del Sistema de Estudios de Postgrado —SEP- de la Universidad de San Carlos de
Guatemala, seglin Punto 4.2, subincisos 4.2.1 y 4.2.2 del Acta 14-2018 de fecha 14 de agosto de 2018

Cada examinador evalud de manera oral los elementos técnico-formales y de contenido cientifico profesional del informe final
presentado por el sustentante, denominado *MARCO CONTABLE Y FISCAL DE LAS VENTAS SUCESIVAS APLICABLE A UNA
EMPRESA IMPORTADORA Y EXPORTADORA DE BIENES DE CONSUMO MASIVO CON CALIFICACION DE DEPOSITO ADUANERO
COMO AUXILIAR DE LA FUNCION PUBLICA”, dejando constancia de lo actuado en las hojas de factores de evaluacion
proporcionadas por la Escuela. El examen fue satisfactorio con una nota promedio de 89 puntos, obtenida de las calificaciones
asignadas por cada integrante del jurado examinador. El Tribunal hace las siguientes recomendaciones: Se le realizan
recomendaciones las cuales debe realizarlas y entregarlas en un plazo méximo de 5 dias habiles.

En fe de lo cual firmamos la presente acta en la Ciudad de Guatemala, a los veintiséis dias del mes de septiembre del afio dos
mil veinte.
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Resumen

Derivado de las ultimas actualizaciones a la legislacion aplicable al sistema
aduanero en la Republica de Guatemala, es necesario conocer el marco fiscal y
contable de las ventas sucesivas para una empresa importadora y exportadora de
bienes de consumo masivo calificada como Depdésito Aduanero en funcién de
Auxiliar de la Funcion Publica, la cual se encuentra ubicada en el departamento de
Guatemala. Por lo anterior, se define el problema siguiente: ; Cual es el marco fiscal
y contable de las ventas sucesivas para una empresa importadora y exportadora de
bienes de consumo masivo calificada como Depodsito Aduanero en funcién de

Auxiliar de la Funcién Publica?

Los resultados mas importantes obtenidos de la investigacién son: identificar las
ventas sucesivas considerando las distintas actualizaciones a la legislacion y
normas contables, descripcion de los factores que originan la utilizacion de las
ventas sucesivas, beneficios contables y fiscales de utilizar las ventas sucesivas y
la presentaciéon de un esquema de escenarios y procedimientos por cada operaciéon

de ventas sucesivas.

El método cientifico fue utilizado para la realizacién del estudio en las fases
indagadora, demostrativa y expositiva. En la fase indagadora, se recopild la
informacion bibliografica a través de fuentes primarias y secundarias para alcanzar
el objetivo de la investigacion; en la fase demostrativa, se obtuvo respuesta al
planteamiento del problema con base en la informacién recolectada, y por ultimo,

en la fase expositiva se presenta un informe de los resultados de la investigacion.

Las técnicas de investigacion documental y de campo aplicadas fueron: consultas
bibliograficas en libros articulos de internet, reglamentos, leyes y textos
relacionados con la problematica para su comprension y proposicion de una
solucion viable; entrevistas con personal especializado en el tema y por ultimo, la

observacion de las operaciones realizadas por la unidad objeto de estudio.



Las principales conclusiones estan determinadas por los resultados obtenidos en el
presente Trabajo Profesional de Graduacién, y con el alcance de los objetivos
generales y especificos planteados inicialmente, y que son detallados a
continuacion: a) Las ventas sucesivas es una modalidad aduanera en la cual una
primera compra-venta internacional es objeto de posteriores ventas, incluso
realizadas posteriores al ingreso de las mercancias al territorio nacional, y es un
procedimiento poco comun en el ambito profesional; b) Las ventas sucesivas
representan un ahorro en la importacion de las mercancias, derivado que al
considerarse no afectas al Impuesto al Valor Agregado por no realizarse la
operacion en territorio nacional, la Compania no tiene problemas de acumulacion
de crédito fiscal; c) Para efectos del Impuesto Sobre la Renta, las ventas sucesivas
por no efectuarse dentro del territorio nacional y derivado que dichas mercancias no
fueron nacionalizadas en algiin momento para ser exportadas, se consideran como
rentas no afectas y de la misma forma los gastos relacionados a dichas ventas. El
ahorro para el 2020 se proyecta en Q.14Millones y para el 2021 en Q28Millones; d)
Es importante que las companiias que elijan esta modalidad realicen la separacién
de los costos y gastos relacionados a dichas rentas y reportarlos como gastos no
deducibles, y las exportaciones bajo esta modalidad como una renta no afecta; e)
En el caso del Impuesto de Solidaridad, derivado que la Ley establece que la base
para la determinacion del impuesto son los ingresos brutos o el activo neto, en este
caso, para los ingresos brutos no se hace la separacion de qué es afecto o no afecto,
y debe tributar por la totalidad de los ingresos. Y bajo esta categoria, se determinaria
un desfase, pues el Impuesto de Solidaridad no tendria un efecto tan importante

como lo es el Impuesto Sobre la Renta.



Introduccién

En los ultimos cinco (5) periodos fiscales, que comprenden los afios del 2014 al
2018 han existido cambios en las legislaciones fiscales y procedimientos
aduaneros, que han impactado las operaciones comerciales de las empresas
constituidas en la Republica de Guatemala; dentro de esta gama de empresas se
encuentran las importadoras y exportadoras de bienes de consumo masivo, que
derivado de sus transacciones con el comercio internacional han adoptado los

Convenios internacionales.

En Guatemala, por la estructura de las empresas que se dedican a la importacion y
exportacion de bienes y servicios, han utilizado las operaciones denominadas
“ventas sucesivas”, las cuales son necesarias definir, conceptualizar e identificar el
momento en que surgen. Derivado que, a nivel fiscal, han existido cambios en los
ultimos cinco periodos comprendidos, en los afios 2014 al 2019, es necesario
presentar informacion actualizada de los cambios que impactan a nivel fiscal y
financiero a las empresas importadoras y exportadoras de bienes y servicios que

acuden a este tipo de ventas.

Por lo que es, importante analizar desde la perspectiva contable y fiscal el impacto
de las ventas sucesivas bajo la luz de las distintos cambios en el sistema tributario
nacional y las consideraciones a llevar para que dichos cambios sean efectuados
de forma ordenada y con las salvedades de los riesgos fiscales, y se presenta el
presente informe denominado “MARCO CONTABLE Y FISCAL DE LAS VENTAS
SUCESIVAS APLICABLE A UNA EMPRESA IMPORTADORA Y EXPORTADORA
DE BIENES DE CONSUMO MASIVO CON CALIFICACION DE DEPOSITO
ADUANERO COMO AUXILIAR DE LA FUNCION PUBLICA”.

Dicho informe da respuesta al problema siguiente: ;Cual es el marco fiscal y
contable de las ventas sucesivas para una empresa importadora y exportadora de
bienes de consumo masivo calificada como Depdsito Aduanero en funcién de

Auxiliar de la Funcién Publica?



Los resultados mas importantes y basados en los objetivos del informe son:
identificar las ventas sucesivas considerando las distintas actualizaciones a la
legislacion y normas contables, descripcion de los factores que originan la
utilizacion de las ventas sucesivas, beneficios contables y fiscales de utilizar las
ventas sucesivas y la presentacion de un esquema de escenarios y procedimientos

por cada operacion de ventas sucesivas.

Por lo anterior, se presentan los distintos apartados del Trabajo Profesional de

Graduacion:

En el apartado |, se presentan los antecedentes del comercio internacional,
legislacion aplicable, origen de las ventas sucesivas y los casos importantes a

observar.

En el apartado Il, se incluye lo relacionado al marco teérico, el cual muestra lo

referente a los conceptos y base sustentable de investigacion.

Los métodos y técnicas de investigacion utilizados se incluyen en el apartado lll.
La discusion de los resultados se muestra en el apartado IV, en la que se definen
las respuestas al planteamiento del problema y la esencia del Trabajo Profesional

de Graduacion.

Y por ultimo, se presentan las conclusiones y recomendaciones derivadas del

presente informe.



Antecedentes

Los antecedentes de la investigacién se describen a continuacion:

1.1.

Antecedentes del comercio internacional

Previo a conocer las ventas sucesivas, parte intrinseca de las operaciones de

comercio internacional y como afectan las regulaciones fiscales y aduaneras, es

necesario conocer los origenes del comercio internacional.

Ballesteros (1998) afirma:

a)

Los origenes del comercio, propiamente dicho, se remontan a la época de los
griegos, los fenicios y los romanos en fechas aproximadas al siglo IV a.c. Los
primeros antecedentes pre-modernos del comercio internacional se situan en
Europa y concretamente en la Baja Edad Media. Tres son los focos importantes
de este comercio:

El denominado “triangulo magico” del Mediterraneo: Génova, Venecia y Pisa.
Las ultimas guerras santas provocaron una gran actividad en el trafico del este
mar. Estas plazas mencionadas servian sobre todo, de enlace con Oriente, y
muy especialmente, para el comercio de productos de lujo, tales como la seda,
especias, plata, oro, porcelanas y otros.

La otra gran plaza del comercio era Flandes. Esta se centré6 mas en productos
de amplio consumo y mas indispensables, como lo era en dicha época la lana
en bruto, pafos, tintes y otros. A pesar de la rivalidad, habia interconexion entre
ambas zonas.

Entre los afios 1300 y 1450 el predominio de la plaza flamenca de Brujas fue
especialmente rotundo. De alli partian las lineas que llegaban a las ferias de
Castilla hacia el Sur, y con las ciudades hanseaticas del litoral de Alemania y

Escandinavia hacia el Norte.

Por lo anterior, se observa que el comercio internacional fue y sigue siendo

importante parael crecimiento delos paises, de forma que a pesar de las



rivalidades siempre es necesario el intercambio de bienes y no necesariamente

localmente, sino fuera de los limites territoriales de cada pais.

1.2. Antecedentes del efecto del comercio internacional en la economia

En 1998, Ballesteros escribe “El comercio internacional de mercancias, a raiz de
esa gran transformacion econdmica que supuso la primera Revolucién Industrial,
ha ido desarrollandose de forma significativamente creciente, hasta convertirse en

la actividad tan compleja que es en nuestros dias.” (Ballesteros, p.24).

A pesar de que Ballesteros indico lo anterior en 1998, es un estatuto que en la
actualidad se mantiene, el articulo denominado “Competencia y competitividad de
las exportaciones de México y China en el mercado estadounidense: nueva
evidencia”, del autor Carlos Gémez (2017) indica que la economia y el comercio
mundial estan relacionados y que la economia es dinamica derivado de los cambios
en los ultimos afios.

“La economia y el comercio mundial estan intrinsecamente relacionados. A mayor
0 menor crecimiento econémico, mayor o menor tasa de crecimiento del comercio
mundial. La economia es una actividad dinamica que se fundamenta en el cambio
constante de los bienes y servicios mediados por la tecnologia y la innovacion.
Estas ultimas explican el dinamismo sin igual que ha experimentado el comercio
mundial en las dos ultimas décadas.” (Gémez, Carlos. 2017, p. 1)

Los paises que registran altas tasas de crecimiento econémico, por lo general,
experimentan altas tasas de crecimiento en el comercio externo. Esta relacion
directa opera, tanto entre paises desarrollados como subdesarrollados. En algunos
paises se constata de manera incluso desproporcionada; es decir, la tasa de
crecimiento del comercio internacional es mayor a la de su producto, mientras que

en otros casos es menor, pero nunca negativa.



En el mismo articulo de Carlos Gomez, también indica que en el periodo
comprendido del 2010-2019, la economia internacional registra un crecimiento
econémico de vaivén, particularmente en los ultimos afos; a partir de la

crisis internacional de 2009. Esto significa que los paises no han podido salir del
todo de dicha crisis, y que las estrategias y medidas aplicadas por ellos para paliar
los efectos se han agudizado, sobre todo en los dos ultimos afios. (Gomez, Carlos.
2017, p. 1)

1.3. Antecedentes de los tratados de libre comercio para fomentar el comercio

internacional

Las politicas fiscales y monetarias expansivas han seguido politicas restrictivas y
aprehensivas y/o comprehensivas; para aminorar los efectos de la recesion
economica internacional. Paralelamente los paises han fortalecido su orientacién
hacia el exterior, en tanto visto como motor del crecimiento econémico. Incluso
muchos paises han acelerado la firma y puesta en marcha de acuerdos de libre
comercio, acuerdos arancelarios y acuerdos regionales de integracion. (Gémez,
Carlos. 2017, p. 1)

Guatemala es uno de los paises que aportan valores al comercio exterior a partir
de la importacion y exportacion de bienes y servicios, asi como de nuevos
procedimientos aduaneros para unificar los territorios, entre los que se enmarcan
varios Tratados de Libre Comercio, Acuerdos de Integracion, Codigos Aduaneros,

entre otros.
1.4. Antecedentes de los tratados de libre mercado centroamericanos

El Mercado Comun Centroamericano -MCCA- fue creado a través del Tratado
General de Integracién Econémica Centroamericano, el cual entr6 en vigencia el 4
de junio de 1961, en el cual se acordd que los Estados contratantes establecen un
mercado comun y la unién aduanera entre sus territorios, de acuerdo a lo siguiente:
e Crear una zona libre centroamericana de libre comercio.

e FEllibre trafico de mercancias se sustenta en el FAUCA.



e Inicialmente fue suscrito por Guatemala, El Salvador, Honduras y Nicaragua,

posteriormente fueron adheridos Costa Rica y Panama.

El Convenio sobre el Régimen Arancelario y Aduanero Centroamericano fue
aprobado por el Decreto Ley 123-84, en el cual se cred para responder a las
necesidades de reactivacion y reestructuracion del proceso de integracion
econdmica centroamericana, y se encuentra constituido por:

e Arancel centroamericano de importacion.

e (Cdbdigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- y su reglamento.

e Decisiones y demas disposiciones arancelarias y aduaneras comunes.

Por lo anterior, remarca la importancia de los tratados para fomentar el comercio
internacional y la unién aduanera; sin embargo, al mismo tiempo es necesaria la
estructura legislativa que regule las operaciones entre los paises, y para lo cual fue
creado el Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA-.

El Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- el cual tiene como objeto
establecer la legislacion aduanera basica de los Estados Parte conforme los
requerimientos del Mercado Comun Centroamericano y de los instrumentos
regionales de la integracién, en particular con el Convenio sobre el Régimen

Arancelario y Aduanero Centroamericano.

Dentro del marco fiscal de las operaciones aduaneras, las ventas sucesivas se
encuentran desarrolladas en el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio, asi como en el Reglamento del Cdédigo Aduanero Uniforme
Centroamericano —-RECAUCA-; por lo que, la modalidad se encuentra debidamente
sustentadas en acuerdos internacionales y codigos aduaneros debidamente
aceptados; por lo anterior, remarca la importancia de identificar las ventas
sucesivas Yy cudl es el debido procedimiento contable y fiscal aplicable derivado que
cualquier entidad individual o juridica puede ser susceptible a la utilizacion de dicho

procedimiento especial de importacion o exportacion.



1.5. Antecedentes de las ventas sucesivas

La resolucion No. DGA-588-2006 de la Direccion General de Aduanas del Ministerio
de Hacienda de Costa Rica (2006), explica que el concepto de ventas sucesivas
surge a partir de situaciones que se producen dentro de las practicas de comercio
internacional, donde una primera compra-venta internacional es objeto de
posteriores ventas, incluso ventas sucesivas realizadas posteriores al ingreso de
las mercancias al territorio del pais importador, pero antes de la importacion
definitiva, o sea antes de la presentacion ante la Autoridad Aduanera de la
Declaracion de Mercancias para la nacionalizacién de las mercancias importadas.
(Costa Rica, Direccion General de Aduanas, Resolucion-DGA-588-2006,2006, p.

1),

El criterio de ventas sucesivas esta siendo aplicado por paises como Espania, Peru

y Argentina, entre otros, los cuales establecen en sus legislaciones lo siguiente:

La Direccion General de la Agencia Direccion General de la Agencia Estatal de la
Administracion Tributaria de Espafa, afirma con relacién a la valoracién en aduana

de las mercancias.

Se pueden aceptar ventas realizadas cuando las mercancias se encuentran ya en
la Comunidad como por ejemplo en una zona o depdsito franco y en un deposito
aduanero. (Direccion General de la Agencia Direccion General de la Agencia Estatal

de la Administracion Tributaria de Espafia. Comunicacion personal. 2004).



2. Marco teodrico

En este apartado, se presentan los conceptos y generalidades de las ventas
sucesivas, de tal forma que, se conozcan los diferentes procedimientos del comercio
internacional y como es que la venta sucesiva es contemplada como una modalidad
especial regulada en el Reglamento del Cédigo Aduanero Uniforme
Centroamericano -RECAUCA-.

Asimismo, se contemplan las diferentes normas contables, fiscales y aduaneras que
coadyuvan a definir el tratamiento debido a las ventas sucesivas, por lo que, a
continuaciéon se presenta el marco teérico relacionado al plan de investigacion
denominado “Marco contable y fiscal de las ventas sucesivas aplicable a una
empresa importadora y exportadora de bienes de consumo masivo con calificacion

de depdsito aduanero como auxiliar de la funcion publica”.

2.1. Comercio internacional

El articulo denominado “Comercio internacional” del autor José Francisco Lopez
(2019), define el comercio internacional como aquella actividad econdmica que se
refiere al intercambio de bienes y servicios entre todos los paises del mundo.
Asimismo, indica que el comercio internacional implica la compra, venta o
intercambio de bienes y servicios en diferentes divisas y formas de pago. Estos
intercambios entre distintos paises o distintas zonas geograficas han ido en
aumento gracias a la liberalizacion comercial y a la eliminacidn de barreras

arancelarias y no arancelarias. (Lépez, J., 2019, p.1)

Dicho articulo denominado “Comercio internacional” del autor José Francisco Lopez
(2019), también indica que las economias que participan en el comercio
internacional se conocen como economias abiertas. Las economias abiertas son
aquellas regiones o naciones cuyo comercio esta abierto al exterior. Lo que quiere
decir que compran bienes y servicios del exterior (importaciones) y venden bienes

y servicios fuera de sus fronteras (exportan). Dentro de las economias abiertas



existen distintos grados de proteccionismo. Aquellas cuyos aranceles son de menor
cuantia, son mas cercanas al librecambismo. Por el contrario, aquellas que imponen

aranceles altos se conocen como proteccionistas.

Lo contrario de las economias abiertas, son las economias cerradas. Las
economias cerradas no realizan intercambios con el exterior y, por tanto, no
participan en el comercio internacional. Un ejemplo de economia cerrada es la
autarquia, ésta procura que el intercambio con el exterior sea minimo y no efectla

importaciones, debido a que se autoabastece. (L6pez, J., 2019, p.1)

De acuerdo con el articulo “Comercio internacional y crecimiento econdémico: ¢ cémo
influyen en el hambre de América Latina?”, el autor J. Guardiola (2010) indica que
el comercio internacional, a través de importaciones y exportaciones, influye en la
cantidad disponible de alimentos, asi como en la actividad econémica de los paises

de la region, en el empleo y en el nivel de precios. (Guardiola, J. 2010. p.1)

El articulo “Estadisticas de Comercio Exterior” del Instituto Nacional de Estadistica
—INE- (2018), especifica que las estadisticas de Comercio Exterior —exportaciones
e importaciones— se generan de los registros administrativos que registra la
Superintendencia de Administracion Tributaria en las aduanas del pais, estos datos
son procesados por el Banco de Guatemala como fuente secundaria. Ademas de
los principales agregados (exportaciones e importaciones totales, por continente,
pais y a nivel de partida arancelaria del Sistema Arancelario Centroamericano —
SAC-, se encuentran las bases de datos que permiten realizar analisis mas
detallados del comercio exterior guatemalteco. (Guatemala, Instituto Nacional de

Estadistica. Balanza Comercial, Comercio Total, p.1)

Por lo anterior, se presenta un cuadro comparativo de los periodos anuales 2002 al
2017, el cual fue presentado por el Instituto Nacional de Estadistica —INE- para
reflejar la balanza comercial de las importaciones y exportaciones efectuadas por

Guatemala:



Balanza Comercio, Comercio Total

Cuadro 1

Anros 2002-2017

(Cifras expresadas en millones de délares)

Intercambio % de

Ano Comercial Exportacion - Importacion Saldo 1/ export/

Total FO8 cIF import
2002 8.32 4.16 7.66 (3.50) 54
2003 8.92 4.46 8.13 (3.67) 55
2004 10.07 5.04 9.48 (4.44) 53
2005 10.76 5.38 10.50 (5.12) 51
2006 12.03 6.01 11.92 (5.91) 50
2007 13.80 6.90 13.58 (6.68) 51
2008 15.48 7.74 14.55 (6.81) 53
2009 14.44 7.22 11.53 (4.31) 63
2010 16.93 8.47 13.84 (56.37) 61
2011 20.80 10.40 16.61 (6.21) 63
2012 26.97 9.98 16.99 (7.02) 59
2013 27.55 10.03 17.52 (7.49) 57
2014 29.09 10.81 18.28 (7.48) 59
2015 28.32 10.68 17.64 (6.96) 61
2016 27.45 10.45 17.00 (6.55) 61
2017 29.37 10.98 18.39 (7.41) 60

Fuente: INE, con datos del Banco de Guatemala -BANGUAT-.
1/ El signo menos (-), indica un saldo desfavorable a Guatemala.



En el cuadro numero uno, se observa que el comercio internacional para los ultimos
dieciséis afos se ha mantenido, prevaleciendo las importaciones efectuadas sobre
las exportaciones; teniendo un impacto promedio del 60% sobre las exportaciones,
lo que ha sido resultado de convenios internacionales de integracion aduanera, asi
como los distintos tratados internacionales que convergen con otros paises fuera de

Latinoamérica.

De manera que, es importante el conocimiento del impacto que tiene el comercio
internacional en Guatemala, y asimismo identificar las distintas oportunidades a
nivel fiscal que se pueden extraer de los distintos tratados y convenios
internacionales, y principalmente, por el Cdédigo Aduanero Uniforme
Centroamericano -CAUCA- y el Reglamento del Cédigo Aduanero Uniforme
Centroamericano -RECAUCA-.

2.2. Las mercancias en el despacho comercial y aduanero

De acuerdo con el Articulo 2 del Decreto Numero 34-96, Ley de Mercado de Valores
y Mercancias (1996), la definicion legal de mercancias se refiere a todos aquellos
bienes que no estén excluidos del comercio por su naturaleza o por disposicién de

la ley. (Ley de Mercado de Valores y Mercancias, 1996, articulo 2, p. 2)

El Articulo 4 del Reglamento del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano
(2008), define a la mercancia como bienes corpdreos e incorporeos susceptibles
de intercambio comercial. (Reglamento del Cdédigo Aduanero Uniforme

Centroamericano, 2008, articulo 3, p. 4)

Lo anterior, sustenta que todos aquellos bienes que desean intercambiarse seran
considerados como mercancias, y que es especificamente para el caso de los
comerciantes el objetivo o fin primordial de existencia; es decir, el intercambio de
bienes (que no estén excluidos del comercio, como se menciona previamente) a

cambio de alguna cosa similar o dinero. Por lo que, aqui es donde se remarca la



importancia de identificar qué define la legislacion aduanera como una mercancia,
que es parte primordial del objeto de estudio del Plan de Investigacion, reconocer o
identificar previamente el origen de las “ventas sucesivas”, y esta deriva a través

del comercio internacional y el intercambio de bienes corpoéreos o incorpéreos.

El trabajo final de tesis de licenciatura de Castro Gonzalez (2007), explaya que es
necesario explicar que en el ambito aduanal, en el momento de ingresar al pais un
bien, aunque dicho bien constituya la materia prima para un producto, que luego se
convertira en una mercancia, el hecho que de que ese bien, haya sido objeto de
una compraventa internacional, se considera como una mercancia, es por ello que
en este ambito la Superintendencia de Administracion Tributaria, clasifica a las
mercancias por su origen, por el pago de impuestos y por su régimen aduanero.

Las mercancias en el ambito aduanal, tienen como caracteristica especial, de
constituir prenda aduanera, ya que con ella se responde directa y preferentemente
ante el fisco, por los derechos arancelarios, impuestos, multas y demas cargos que
causen y que no se pagaron total o parcialmente por el sujeto pasivo como resultado
de sus actuaciones dolosas, culposas o de mala fe. (El procedimiento de despacho
de mercancias de la Superintendencia de Administracion Tributaria en aduanas
maritimas y los problemas que generan en los cobros de las obligaciones
tributarias, Castro, Milvia, 2007, p. 33)

De acuerdo con los Articulos 40, 41, 69, 79, 89 y 90 del C6édigo Aduanero Uniforme
Centroamericano (2008), la clasificacion de las mercancias se desglosa de la
siguiente forma:

e Por su origen: mercancias nacionales y mercancias.

e Por el pago de los impuestos: mercancias exentas y mercancias gravadas.

e Por la autorizacién previa o prohibicién para entrar o salir del pais: mercancias

peligrosas, mercancia prohibida y mercancias con contingente arancelario:

Asimismo, dichos articulos especifican que los regimenes aduaneros son los

diferentes destinos, que puede someterse la mercancia, que se encuentra bajo
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control aduanero, de acuerdo con los términos de la declaracion presentada ante el

servicio aduanero, existiendo entonces, los regimenes siguientes:

e Regimenes aduaneros definitivos: importaciones de mercancias definitivas,
exportacion definitiva de mercancias.

e Modalidades especiales de una importacion o exportacion definitiva: envios
postales, envios urgentes, trafico fronterizo, equipaje viajero, menaje de casa,
pequefos envios sin caracter comercial.

e Regimenes aduaneros temporales o suspensivos: importaciones temporales
con reexportacion en el mismo estado, exportacion temporal con reimportacién
en el mismo estado, importacion o admisidn temporal para perfeccionamiento
activo, exportaciéon temporal para el perfeccionamiento pasivo, depdsito
aduanero y transito aduanero.

e Regimenes aduaneros liberatorios: reimportacion, reexportacion, zonas

francas.

El Acuerdo relativo a la aplicacion del articulo VII del Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio (1994), establece el procedimiento de valoracion
de las mercancias importadas, los elementos del valor en aduana, la determinacion
del valor en aduana en las ventas sucesivas y en las reimportaciones, la inversién
de los métodos de valoracion establecidos en los Articulos cinco y seis del Acuerdo
de aplicacion del articulo VII del GATT, la conversion de monedas
centroamericanas, casos en que existe vinculaciéon familiar, en las importaciones,
las garantias que puede prestar el consignatario para el pago de los tributos
determinados, el procedimiento para comprobar e investigar el valor declarado.
(Acuerdo relativo a la aplicacion del articulo VII del Acuerdo General sobre

Aranceles Aduaneros y Comercio, 1994, p.1)

Como se puede identificar previamente, las ventas sucesivas se encuentran
desarrolladas en el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio, asi
como en el Reglamento del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano —

RECAUCA-; por lo que, la modalidad se encuentra debidamente sustentadas en
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acuerdos internacionales y cddigos aduaneros debidamente aceptados; por lo
anterior, remarca la importancia de identificar las ventas sucesivas y cual es el
debido procedimiento contable y fiscal aplicable derivado que cualquier entidad
individual o juridica puede ser susceptible a la utilizacion de dicho procedimiento

especial de importacion o exportacion.
2.3. El deposito aduanero como auxiliar de la funcién publica

Se consideran auxiliares de la funcién publica las personas naturales o juridicas,
publicas o privadas, que participan ante el Servicio Aduanero en nombre propio o

de terceros, en la gestion aduanera.

El Articulo 19 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
establece que se consideraran auxiliares los siguientes: agentes aduaneros,
depositarios aduaneros, transportistas aduaneros y los demas que establezca el
Reglamento. Los auxiliares seran responsables solidarios ante el Fisco, por las
consecuencias tributarias derivadas de los actos, omisiones, infracciones y delitos
en que incurran personalmente o sus empleados acreditados ante el Servicio
Aduanero, sin perjuicio de las responsabilidades civiles, administrativas y penales,
a que dichos empleados queden legalmente sujetos. (Cédigo Aduanero Uniforme

Centroamericano, 2008, articulo 19, p. 6)

Los Auxiliares tendran, entre otras, las obligaciones siguientes:

a) Llevar registros de todos los actos, operaciones y regimenes aduaneros en que
intervengan, en la forma y medios establecidos por el Servicio Aduanero.

b) Conservar y mantener a disposicion del Servicio Aduanero, los documentos y
la informacion relativa a su gestion, por un plazo de cinco afios.

c) Exhibir, a requerimiento del Servicio Aduanero, los libros de contabilidad, sus
anexos, archivos, registros contables y cualquier otra informacion de
trascendencia tributaria 0 aduanera y los archivos electronicos, soportes

magnéticos o similares que respalden o contengan esa informacion.
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i)

Transmitir electronicamente, las declaraciones aduaneras e informacion
complementaria relativa a los actos, operaciones o regimenes aduaneros en
que participen.

Cumplir con los formatos y procedimientos para la transmision electrénica de
datos, siguiendo los requerimientos de integracion con los sistemas
informaticos utilizados por el Servicio Aduanero.

Comprobar las condiciones y estados de los embalajes, sellos, precintos y
deméas medidas de seguridad de las mercancias y medios de transporte y
comunicar inmediatamente al Servicio Aduanero cualquier irregularidad,
cuando les corresponda recibir, almacenar o transportar mercancias.

Rendir y mantener vigente la garantia de operacion, cuando esté obligado.
Presentar anualmente certificacion extendida por las autoridades competentes
de que se encuentran al dia en el pago de sus obligaciones tributarias.
Cumplir los requisitos legales y administrativos a que estén sujetos los tramites,
operaciones y regimenes aduaneros en que intervengan.

Acreditar ante el Servicio Aduanero a los empleados que los representaran en
su gestion aduanera.

Velar por el interés fiscal.

Mantener oficinas en el Estado Parte y comunicar al Servicio Aduanero el
cambio de su domicilio fiscal, de sus representantes legales y cualquier otra
informacion suministrada que requiera su actualizacion.

En el caso de personas juridicas, acreditar y mantener ante el Servicio
Aduanero, para todos los efectos, un representante legal o apoderado con

facultades de representacion suficientes.

La garantia a que se refiere el inciso g) del Articulo 19 sera determinada, fijada y

ajustada de conformidad con los parametros establecidos por el Reglamento del

Cbdigo Aduanero Uniforme Centroamericano -RECAUCA-. (Cédigo Aduanero

Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 19, p. 6)
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2.3.1.  Agente aduanero

El Articulo 22 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
define que el agente aduanero es el Auxiliar autorizado para actuar habitualmente,
en nombre de terceros en los tramites, regimenes y operaciones aduaneras, en su
caracter de persona natural, con las condiciones y requisitos establecidos en el
Cddigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- y el Reglamento del Codigo
Aduanero Uniforme Centroamericano -RECAUCA-. La autorizacion para operar

como agente aduanero es personal e intransferible.

Unicamente podra hacerse representar por sus asistentes autorizados por el
Servicio Aduanero. La intervencion del agente aduanero o sus asistentes en los
tramites, regimenes y operaciones aduaneras, sera regulada por el Reglamento del

Cddigo Aduanero Uniforme Centroamericano -RECAUCA-.

El Agente aduanero sera solidariamente responsable con el declarante ante el
Fisco, por el pago de las obligaciones tributarias aduaneras derivadas de los
tramites, regimenes u operaciones en que intervenga y por el pago de las
diferencias, intereses, multas, recargos y ajustes correspondientes. (Codigo

Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 22, p. 8)

2.3.2. Transportista aduanero

El Articulo 24 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
establece que el transportista es el auxiliar encargado de las operaciones y los
tramites aduaneros relacionados con la presentacion ante el Servicio Aduanero, del
medio de transporte y carga, a fin de gestionar su ingreso, transito o salida de las

mercancias.

El transportista sera responsable directo ante el Servicio Aduanero, por el traslado
o transporte de las mercancias objeto de control aduanero. (Cédigo Aduanero

Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 24, p. 8)
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2.3.3. Agente de transporte internacional

El Articulo 25 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
establece que el agente de transporte internacional que subcontrata el transporte
interno de mercancias bajo control aduanero, sera solidariamente responsable con
la persona que realiza dicha operacion, por el pago de los tributos que se adeuden
si las mercancias no llegan en su totalidad a su destino, sin perjuicio de las
responsabilidades en que incurran por la posible comisidon de infracciones

aduaneras. (Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 25, p. 8)

2.3.4. Depositario aduanero

El Articulo 26 del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
establece que el Depositario aduanero es el Auxiliar responsable ante el Servicio
Aduanero, por la custodia y conservaciéon temporal de las mercancias, bajo el

control y supervisiéon de la Autoridad Aduanera.

Las personas naturales o juridicas que a cualquier titulo reciban, manipulen,
procesen, transporten o tengan en custodia mercancias sujetas a control aduanero,
seran responsables por las consecuencias tributarias producto del dano, pérdida o
sustraccién de las mercancias, salvo caso fortuito o fuerza mayor y deméas
eximentes de responsabilidad legalmente establecidas. (Codigo Aduanero Uniforme

Centroamericano, 2008, articulo 26, p. 9)

2.3.5. Operadores econémicos autorizados

El Articulo 29 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
define que los operadores econdmicos autorizados son personas que podran ser
habilitadas por el Servicio Aduanero, para facilitar el despacho de sus mercancias.

(Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 28, p. 9)
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2.3.6. Regimenes aduaneros

El Articulo 91 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
establece que las mercancias pueden destinarse a los siguientes regimenes

aduaneros:

e Definitivos: Importacion y exportacion definitiva y sus modalidades;

e Temporales o Suspensivos: Transito aduanero; Importacibn Temporal con
reexportacion en el mismo estado; Admisién temporal para perfeccionamiento
activo; Depdsito de Aduanas o Deposito Aduanero; Exportacion temporal con
reimportacion en el mismo estado; y Exportacibn temporal para
perfeccionamiento pasivo; vy,

e Liberatorios: Zonas Francas; Reimportacion y Reexportacion.

Sin perjuicio de los regimenes antes citados, podran establecerse otros regimenes
aduaneros que cada pais estime convenientes para su desarrollo econdémico.

(Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 91, p. 22)

2.3.6.1. Importacion definitiva

El Articulo 92 del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
establece que, la importacion definitiva es el ingreso de mercancias procedentes
del exterior para su uso o consumo definitivo en el territorio aduanero. (Cédigo

Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 92, p. 23)

2.3.6.2. Exportacion definitiva

El Articulo 93 del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
define a la exportacion definitiva como la salida del territorio aduanero de
mercancias nacionales o0 nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el

exterior. (Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 93, p. 23)
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2.3.6.3.  Transito aduanero

El Articulo 94 del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
especifica el transito aduanero como el régimen bajo el cual las mercancias sujetas
a control aduanero son transportadas de una aduana a otra por cualquier via, con

suspension total de los tributos respectivos.

Las mercancias en transito aduanero estaran bajo custodia y responsabilidad del
transportista, sin perjuicio de las responsabilidades de terceros. El transito aduanero
podra ser internacional o interno. (Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano,
2008, articulo 94, p. 23)

2.3.6.4. Importacién temporal con reexportacion en el mismo estado

El Articulo 97 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008)
concreta que, la importacion temporal con reexportacion en el mismo estado es el
régimen que permite ingresar al territorio aduanero por un plazo determinado, con
suspension de tributos a la importacion, mercancias con un fin especifico, las que
seran reexportadas dentro de ese plazo, sin haber sufrido otra modificaciéon que la
normal depreciacion como consecuencia de su uso. (Cédigo Aduanero Uniforme

Centroamericano, 2008, articulo 97, p. 24)

2.3.6.5.  Admisidon temporal para el perfeccionamiento activo

El Articulo 98 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
especifica que, la admisién temporal para perfeccionamiento activo es el ingreso al
territorio aduanero con suspension de tributos a la importacion, de mercancias
procedentes del exterior, destinadas a ser reexportadas, después de someterse a
un proceso de transformaciéon, elaboracion o reparaciéon u otro legalmente

autorizado.

Previo cumplimiento de los requisitos, formalidades y condiciones establecidas en
el Reglamento, podra importarse definitivamente un porcentaje de las mercancias

sometidas al proceso de transformacion, elaboracioén o reparacién u otro autorizado
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bajo este régimen, de acuerdo a lo que establezca la autoridad competente. (Codigo

Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 98, p. 24)

2.3.6.6. Deposito de aduanas o depdsito aduanero

El Articulo 99 del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA- (2008),
denomina al depésito de aduanas o dep0dsito aduanero como el régimen mediante
el cual, las mercancias son almacenadas por un plazo determinado, en un lugar
habilitado al efecto, bajo potestad de la Aduana, con suspensiéon de tributos que

correspondan.

Las mercancias en depdsito de aduanas, estaran bajo custodia, conservacion y
responsabilidad del depositario. Los depdsitos de aduana podran ser publicos o

privados. (Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 99, p. 24)

2.4. Comercio internacional triangular

El Cross Trade conocido también como operaciones triangulares o venta cruzada,
se refiere a aquellas operaciones en las que se ven involucradas tres empresas
distintas, la particularidad de este tipo de operaciones es que cada una de las
empresas se encuentra en un pais diferente. La funcién de cada una se puede

resumir de la siguiente forma:

e [l proveedor, es decir, el exportador de las mercancias, el que fabrica las
mercancias para los consumidores finales.

e El intermediario, cuya funcion es coordinar ambas empresas para el envio
directo de las mercancias, considerando la demanda y oferta de la mercancia
en un lugar especifico.

e Realiza la labor de la compra al fabricante y la vende al comprador final.

e El cliente final, el importador final de las mercancias, es decir, la empresa que

realmente requiere el producto o mercancia.

Lo que hace interesante este tipo de operaciones, y por ende sea la caracteristica

principal, es que el producto se transporta directamente desde el proveedor
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(exportador) hasta el cliente final (importador) sin pasar por el territorio nacional del

intermediario (siendo éste el titular de las operaciones).

Este tipo de operaciones del comercio internacional ha experimentado un camino
ascendente, debido a que las empresas constantemente buscan formas de ahorro
de transporte, logistica y otros, lo que lleva también a evaluar las particularidades

fiscales, legales y documentales que debe llevar este proceso.

La operacién triangular no debe confundirse con las operaciones en las cuales la
mercancia es transportada a un area aduanera exenta (Zona franca o Depdésito
aduanero), en las que se re-etiqueta, re-envasa y después se re-exporta al
comprador final, pues en esta parte so6lo intervienen dos empresas, y lo que hace el
proveedor es aprovechar los beneficios fiscales de exencion de impuestos, pero la

zona franca o depdsito aduanero no representa un intermediario.

En Latinoamérica, esta operacién triangular es denominada como ventas sucesivas
o ventas cruzadas, y las legislaciones de varios paises la han incluido como parte
del marco a fiscalizar. En la legislacion de Peru, el Articulo 1 inciso j) del Capitulo 1
del Decreto Supremo N°186-99-EF Reglamento para la valoracién de mercancias
segun el acuerdo del valor de la Organizacion Mundial del Comercio (1999), senala
que las ventas sucesivas son las series de ventas de una misma mercancia antes
de su nacionalizacién. En estos casos, para la valoracion aduanera se tomara en
consideracion la ultima venta efectuada antes del despacho a consumo. (Peru.
Decreto Supremo N°186-99-EF. 1999. P. 1).

La resolucion No. DGA-588-2006 de la Direccion General de Aduanas del Ministerio
de Hacienda de Costa Rica (2006), explica que el concepto de ventas sucesivas
surge a partir de situaciones que se producen dentro de las practicas de comercio
internacional, donde una primera compra-venta internacional es objeto de
posteriores ventas, incluso ventas sucesivas realizadas posteriores al ingreso de las

mercancias al territorio del pais importador, pero antes de la importacion definitiva,
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0 sea antes de la presentacion ante la Autoridad Aduanera de la Declaracion de
Mercancias para la nacionalizacion de las mercancias importadas. (Costa Rica,
Direccion General de Aduanas, Resolucién-DGA-588-2006,2006, p. 1).

2.4.1. Marco legal de las ventas sucesivas en Guatemala

Como se observa, el término de Ventas Sucesivas es un término aduanero
abarcado a nivel mundial y para el caso de Guatemala se encuentra contemplado
en el Reglamento Centroamericano sobre la Valoracion Aduanera de las
Mercancias, al indicar que la declaraciéon aduanera de importacion debe realizarse
a partir del precio realmente pagado por las mercancias adquiridas mediante una
venta sucesiva cuando ésta tenga lugar, y contemplarse los elementos de costo de
seguro, flete, y demas establecidos en el articulo 8 del Acuerdo Relativo a la
Aplicacion del Articulo VII del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio de 1994,

El articulo denominado “Acuerdo Relativo a la aplicacién del articulo VIl del Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros del portal de la Superintendencia de
Administracion Tributaria —SAT-" (2019), explica que Guatemala se adhiri6 a la
Organizaciéon Mundial del Comercio en el afio 1995, mediante el Decreto 37-95 del
Congreso de la Republica de Guatemala y como parte de dicha organizacion,
adquirié derechos y obligaciones con los paises que ya formaban parte antes que
Guatemala. Dentro de la obligaciones contraidas esta la aplicaciéon del Acuerdo
Relativo a la Aplicacién del Articulo VII del Acuerdo General de Aranceles
Aduaneros y Comercio -GATT- (en sus siglas en inglés), por lo que este Acuerdo
pasa a formar parte de la legislacion aduanera en materia de Valoracion de
Mercancia en Aduana. (Guatemala. Portal de la Superintendencia de
Administraciéon Tributaria, Aplicacion del Articulo VIl del Acuerdo General sobre

Aranceles Aduaneros, p. 1).

El Acuerdo Relativo a la aplicacion del articulo VII del Acuerdo General sobre

Aranceles Aduaneros se basa en la nocion positiva del Valor y en la aplicacion del
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Precio realmente pagado o por pagar, para determinar el valor en aduana de las
mercancias. En la actualidad, el método que mas se utiliza es el “Valor de
Transacciéon”, el cual es aplicado en el 90% de los casos segun estadisticas
elaboradas por el Comité de Valoracion cuya sede esta en Ginebra, Suiza. Por ello,
es importante poseer los conocimientos técnicos y legales para poder interpretar y
aplicar los métodos de valoracion permitidos por este Acuerdo en funcidn de una
valoracion justa, pronta y técnica a manera de realizar investigaciones del valor que
demuestren, fehacientemente, el precio real de las mercancias objeto de duda

razonable e investigacion respectiva.

El articulo 9 del Reglamento Centroamericano sobre la Valoracion Aduanera de las
Mercancias (2008) establece que, en las ventas sucesivas que se realicen antes de
la importacion definitiva de las mercancias objeto de valoracién, se tendra en cuenta
el valor que corresponda a la ultima transaccion antes de la presentacién de la
Declaracion de Mercancias; siempre que dicho valor cumpla con los requisitos que
establece el Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Articulo VII del Acuerdo General
sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994 y el Reglamento Centroamericano
sobre la Valoracion Aduanera de las Mercancias. (Reglamento del Codigo

Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 9, p. 8)

El Articulo 192 del Reglamento del Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -
RECAUCA- establece que, las ventas sucesivas que se realicen antes de la
importacion definitiva de las mercancias objeto de valoracion, se tendra en cuenta
el valor que corresponda a la ultima transaccion antes de la presentacion de la
declaracion de mercancias; siempre que dicho valor cumpla con los requisitos.
(Reglamento del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano, 2008, articulo 192,
p. 68).

Con base en lo regulado en el articulo 9 del Reglamento Centroamericano sobre la
Valoracion Aduanera de las Mercancias, la declaracion aduanera de importacion

debe realizarse a partir del precio realmente pagado por las mercancias adquiridas
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mediante una venta sucesiva cuando ésta tenga lugar, y contemplarse los
elementos de costo de seguro, flete, y demas establecidos en el articulo 8 del
Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Articulo VII del Acuerdo General sobre

Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994.

2.5. Valor a consignar en las ventas sucesivas

En el articulo denominado “Valor en Aduana de la Mercancia — Ventas sucesivas”
de la Direccion General de Tributos de Espafia (2017), hace el cuestionamiento de
gue en los supuestos de dos 0 mas contratos sucesivos concertados para la venta
de mercancias antes de su importacién ;Cual de las ventas determina el precio
realmente pagado o por pagar por las mercancias cuando éstas se venden para su

exportacion al territorio aduanero de la Union?

Dicho articulo da respuesta al cuestionamiento, identificando lo siguiente:

a) Para la ULTIMA VENTA, o para las ventas realizadas cuando las mercancias
ya estan en el territorio aduanero de la Unién (por ejemplo, ventas de
mercancias que se encuentran en una zona franca o en un depdsito aduanero
situado en el territorio de la Unién) previas a aquella venta a partir de la cual las
mercancias se han despachado a libre préactica (la ultima en la cronologia del

tiempo).

En este caso, la posibilidad de admitir a efectos de la valoracién aduanera, el
precio resultante de la ULTIMA VENTA o de las ventas realizadas en el territorio
aduanero comunitario, anteriores a la ultima venta cronolégicamente en el

tiempo.

b) Paralas VENTAS ANTERIORES (o PRIMERA VENTA) a la ULTIMA VENTA a
partir de la cual las mercancias se introdujeron en el territorio aduanero
comunitario. En este caso, si un importador pretende hacer valer, a efectos de
configurar el valor en aduana, el importe resultante de una venta para la
exportacion, anterior en la cadena comercial a la ULTIMA VENTA (a partir de

la cual las mercancias se introducen en el territorio aduanero comunitario), el
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articulo 147.1 del Reglamento (CEE) n° 2454/93 lo admite, pero sobre el
importador recae la carga de la prueba de que esa venta anterior es una venta
que tiene por objeto, la exportacién de las mercancias al territorio de la Union.
(Direccion General de Tributos de Espafia, Valor en Aduana de la Mercancia —

Ventas sucesivas, 2017,m p. 1)

El Articulo 192 del Reglamento del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -
CAUCA- (2008), establece que en las ventas sucesivas que se realicen antes de la
importacion definitiva de las mercancias objeto de valoracion, se tendra en cuenta
el valor que corresponda a la ultima transaccion antes de la presentacion de la
declaracion de mercancias; siempre que dicho valor cumpla con los requisitos que

establece el Acuerdo y este Capitulo.

La resolucion No. DGA-588-2006 de la Direccidn General de Aduanas del Ministerio
de Hacienda de Costa Rica (2006), identifica el procedimiento para las ventas

sucesivas aplicables, y éstas se desglosan a continuacion:

a) Ventas sucesivas de mercancias realizadas antes del ingreso al pais de
importacion.

e Cuando se trate de ventas realizadas previo al ingreso fisico de las mercancias
al pais de importacion, el importador debera presentar el documento de
transferencia de propiedad de las mercancias que le extienda el proveedor que
realiza la ultima venta, ademas el importador cuando la autoridad aduanera lo
requiera, debera presentar los medios probatorios del pago total efectuado por
las mercancias adquiridas.

e Cuando el ultimo proveedor esté domiciliado en el pais de importacién, la
autoridad aduanera podra exigir, de conformidad con el articulo 25 del
Reglamento Centroamericano sobre la Valoracion Aduanera de las Mercancias,
que presente los medios de prueba que demuestren el precio total en que

fueron vendidas las mercancias al importador.
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El importador que adquiera mercancias que se encuentran fuera del pais de
importacién, como producto de una venta sucesiva, debera declarar ademas
del precio realmente pagado o por pagar por las mercancias, todos los costos
y gastos en que incurra de conformidad con lo que establece el parrafo 1 del
articulo 8 del Acuerdo, los que se agregaran al valor de transaccion para

conformar el valor en aduana.

Ventas sucesivas de mercancias realizadas después del ingreso al pais de
importacion, pero antes de su nacionalizacion.

Las ventas sucesivas de mercancias que se realizan después del ingreso al
pais de importacion, pero antes que se nacionalicen, son aquellas que se
efectian cuando las mercancias se encuentran bajo el régimen aduanero de
zona franca o depdsito de aduana.

Para efectos de determinar el valor en aduana, el importador debera presentar
el documento que demuestre el precio realmente pagado o por pagar por las
mercancias, emitido por el proveedor que realiza la ultima venta. Ademas, el
importador cuando la autoridad aduanera lo requiera, debera presentar los
medios probatorios del pago total efectuado por las mercancias adquiridas.

El documento que debe presentar el importador para acreditar el precio
realmente pagado o por pagar por las mercancias sera el que el proveedor esta
obligado a emitir al realizar una transaccion de mercancias extranjeras en el
pais de importacién, de conformidad con lo que establezca la autoridad
competente del pais de importacion, que para este caso es la factura comercial
segun lo dispuesto por la Direccion General de Tributacion.

Cuando en el precio realmente pagado o por pagar no estén incluidos los
ajustes a que se refiere el articulo 8 del Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio, se adicionara en la medida que correspondan para
conformar el valor en aduana de las mercancias importadas y cuando proceda,
se deduciran los gastos o costos a que se refiere el parrafo 3 de la nota

interpretativa al articulo 1 del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
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Comercio, siempre que dichos gastos o costos se distingan del precio

realmente pagado o por pagar.

c) Los ajustes del articulo 8 del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio, asi como los gastos y costos a que se refiere el parrafo 3 de la nota
interpretativa del articulo 1 del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio, deberan determinarse sobre la base de datos objetivos y
cuantificables. (Costa Rica, Direccién General de Aduanas, Resolucion-DGA-
588-2006,2006, p. 1).

Con base en las anteriores definiciones y puesto que en la practica del comercio
internacional es comun que una primera venta internacional de mercancias sea
objeto de posteriores ventas (“ventas sucesivas”), incluso realizadas con
posterioridad al ingreso de las mercancias al territorio del pais importador y que en
el momento en que se efectla la ultima venta estan almacenadas en un deposito
aduanero o zona franca del pais de importacién, sin haber sido destinadas al
régimen de importacion definitiva, en tal sentido ain conservan la calidad de

mercancias extranjeras.

Por lo anterior, se puede observar que ambas legislaciones, tanto para la Union
Europea como a la Region Centroamericana, las ventas sucesivas son
contempladas y asimismo se define la valoraciéon de las mercancias bajo el marco
legal consecuente; y también hace mencién que debe cumplir ciertos requisitos
para que sean consideradas ventas sucesivas, por lo que, es importante conocer a
fondo cuales son los requisitos, los ajustes mas representativos efectuados a las
ventas sucesivas y el impacto financiero y fiscal por efectuar este tipo de

transacciones.
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3. Metodologia

Este capitulo contiene la metodologia relacionada con el informe Marco fiscal y
contable de las ventas sucesivas para una empresa importadora y exportadora de
bienes de consumo masivo calificada como Depdsito Aduanero como Auxiliar de la
Funcién Publica, por los periodos 2019, 2020 y 2021.

3.1.  Definicién del problema

Derivado de las Ultimas actualizaciones a la legislacion aplicable al sistema
aduanero en la Republica de Guatemala, es necesario considerar los efectos que
conlleva a nivel fiscal, la utilizacién de las ventas sucesivas enmarcadas en el
Cadigo Unico Aduanero Centroamericano —CAUCA-, y especificamente, para una
empresa importadora y exportadora de bienes de consumo masivo, calificada como

Deposito Aduanero en funcion de Auxiliar de la Funcion Publica.

Por lo anterior, se define el problema siguiente: ¢ Cual es el marco fiscal y contable
de las ventas sucesivas para una empresa importadora y exportadora de bienes de
consumo masivo calificada como Depdsito Aduanero en funcion de Auxiliar de la

Funcion Puablica?
3.2.  Objetivos de la investigacion

Los objetivos planteados en el presente informe se dividen en general y especificos

y se exponen a continuacion.
3.2.1.  Objetivo general

Determinar el marco fiscal y contable de las ventas sucesivas para una empresa
importadora y exportadora de bienes de consumo masivo calificada como Depésito

Aduanero en funcién de Auxiliar de la Funciéon Publica.
3.2.2.  Objetivos especificos

Los objetivos especificos que se plantean son los siguientes:



e I|dentificar las ventas sucesivas, considerando las distintas actualizaciones a la
legislacion y normas contables.

e Describir los factores que originan que una empresa exportadora e importadora
de bienes de consumo masivo utilice el procedimiento de ventas sucesivas.

e Identificar los beneficios y riesgos contables y fiscales para las empresas
importadoras y exportadoras de utilizar el método de ventas sucesivas.

e Presentar un esquema de escenarios en los que se aplican las ventas
sucesivas y el procedimiento sugerido a aplicar, considerando la legislacion

aplicable y normas contables.

3.3. Métodos de investigacion

En la presente investigacion se utilizaron los siguientes métodos:

3.3.1. Meétodo cientifico

El método cientifico mediante el desarrollo de sus tres fases:

e Fase indagadora

En esta fase se recopil6 informacion del tema: “Marco contable y fiscal de las ventas
sucesivas aplicable a una empresa importadora y exportadora de bienes de
consumo masivo con calificacion de depdsito aduanero como auxiliar de la funcién

publica”.

o Fase demostrativa

Esta fase se baso en el trabajo de campo y analisis de la informacion de fuentes
primarias y secundarias recopiladas. En esta fase se utilizaron los métodos y

técnicas para la recopilacion de toda la informacién.

e Fase expositiva
Se exponen los temas desarrollados en el informe final, el cual esta conformado por

capitulos de los temas y los resultados de la investigacion.
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3.3.2. Meétodo analitico-sintético

Este método desgloso el objeto de estudio en cada una de sus partes con la finalidad
de estudiarlas de forma individual; después se integraron para estudiarlas de forma

sintética.

3.3.3. Método deductivo
Permiti6 analizar de un tema general a los hechos especificos o particulares, en las

distintas situaciones que fueron necesarias durante el proceso de investigacion.

3.3.4. Método estadistico
Realizacion de cuadros estadisticos obteniendo datos de las encuestas realizada al
personal de analisis, asi como de los graficos que facilitaron la interpretacion de los

resultados.

3.4. Técnicas de investigacion
Las técnicas de investigacion documental y de campo utilizadas fueron las

siguientes:

3.4.1. Investigacion bibliografica

Permitié recopilar informacién de fuentes secundarias, tales como: articulos de
internet, reglamentos, leyes y textos relacionados con la problematica para su
comprensién y proposicidbn de una solucién viable; para ello, se emplearan la

siguiente técnica.

3.4.2. Andlisis de datos seleccionados

Directamente se aplico en la ejecucion del proceso de revision, en los documentos
presentados para la determinacion de la debida documentacion de las ventas
sucesivas. Esta técnica permitié confirmar el cumplimiento de la documentaciéon de

las ventas sucesivas y la mitigacién de los riesgos relacionados del mismo.
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3.4.3. Entrevistas

Se recopild informacidn a través de entrevistas para conocer los procedimientos
actuales en las importaciones y exportaciones, asimismo se incluyen aspectos que
determinaron el marco contable y fiscal de las ventas sucesivas. La entrevista fue
efectuada al personal clave de la Compainia, directamente relacionada al proceso

de importaciones/exportaciones.

3.4.4. Instrumentos
Con la aplicacion de las técnicas de investigacion, se utilizaron los siguientes

instrumentos de investigacion:

3.4.5. Listado de analisis

Para la documentacion que soport6 la transaccion de las ventas sucesivas.

3.4.6. Cuestionario
Se utilizd un cuestionario con respuestas de opcidon multiple para medir la calidad
de supervision realizada en relaciéon a la estrategia contable y fiscal por las ventas

sucesivas, aplicado al personal de la empresa.

3.4.7. Encuestas

Asimismo, se utilizaron encuestas para medir el nivel de conocimiento de las ventas
sucesivas aplicables a los universitarios y profesionales universitarios; como aporte
para identificar los puntos especificos a reforzar para el conocimiento de las ventas

sucesivas.

3.4.8. Fichas de resumen y parafrasis
Datos bibliograficos, reglamentos, leyes y textos relacionados con la problematica

para su comprension.
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4. Marco contable y fiscal de las ventas sucesivas aplicable a una empresa
importadora y exportadora de bienes de consumo masivo con

calificaciéon de Depésito Aduanero como auxiliar de la funcién publica

El resultado y analisis del informe denominado “Marco contable y fiscal de las ventas
sucesivas aplicables a una empresa importadora y exportadora de bienes de
consumo masivo con calificacion de Depdsito Aduanero como auxiliar de la funcion
publica” se presenta a continuacién, y se encuentra relacionado con la definicién del
problema, objetivos general y especificos, por los periodos comprendidos de los
anos 2019 al 2021.

El objeto de estudio fue la compafiia denominada Moods de Guatemala Sociedad
Anbénima, la cual fue constituida como una persona juridica el 19 de mayo de 1986
bajo las Leyes de la Republica de Guatemala, la inscripcién en Registro Mercantil

hace constar que se encuentra por periodo indefinido.

La empresa se dedica a la distribucion, importacion y exportacion de galletas y
jugos. La casa matriz Moods Inc se encuentra ubicada en Estados Unidos, y es
accionaria del 100% de las subsidiarias que se ubican en Honduras, Panama vy

Brasil, y accionista del 85% de Moods de Guatemala Sociedad Anénima.

Grafica 1
Estructura organizativa de Moods de Guatemala S.A.
Vigente al 30 de junio de 2020

Moods Inc
us

l

[ a | |
Moods GT S.A. :
85%

Fuente: elaboracion propia con base en la investigacion realizada.
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Moods de Guatemala Sociedad Anonima se encuentra inscrita en la Administracion
Tributaria como contribuyente del Régimen General del Impuesto al Valor Agregado
y en el Régimen sobre las Utilidades de Actividades Lucrativas, asimismo realiza
actividades de auxiliar de la funcién publica como Depdsito Aduanero y se encuentra

calificado como Contribuyente Mediano Especial.

Dentro de las principales politicas contables adoptadas por la Compaifiia, para la

preparacion de la informacién financiera se encuentran las siguientes:

e Cuentas por Cobrar. Las cuentas por cobrar se encuentran registradas a su
valor de transaccioén de acuerdo a las ventas efectuadas en el territorio nacional
y al exterior. La Compariia utiliza el método de la reserva para las cuentas
incobrables, efectuando una reserva del 3% sobre los saldos de las cuentas por
cobrar, de acuerdo al maximo permitido por la legislacion fiscal aplicable.

e Inventarios. Los inventarios de producto terminado se valuan bajo el método
primero en entrar primero en salir (PEPS).

e Propiedad, planta y equipo. Estos activos se registran al costo de adquisicién y
se deprecian por el método de linea recta a tasas fijadas con las disposiciones
de la Ley de Actualizacion Tributaria.

e Provisidbn para indemnizaciones laborales. De acuerdo con las disposiciones
del Codigo de Trabajo de Guatemala, las compensaciones que van
acumulandose a favor de los empleados se pagan en caso de despido
injustificado o de muerte. La politica de la Compafiia es provisionar el 8.33%
del total de sueldos pagados en el afo.

e Capital. Las acciones ordinarias se incluyen como parte del patrimonio. Los
dividendos sobre las acciones se reconocen en el patrimonio en el periodo en
gque los mismos son declarados por la Asamblea de Accionistas.

e Reserva Legal. De acuerdo con el Codigo de Comercio, la reserva se realiza
sobre la base del 5% de las utilidades netas de cada ejercicio y no debe ser
distribuida a los accionistas.

e Ingresos. Los ingresos se registran de acuerdo al método de lo devengado. Los

ingresos por ventas son reconocidos cuando han sido entregados al cliente y
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especificamente por la distribucion y exportacion de galletas y jugos. En la
cuenta de Otros ingresos se incluyen todos lo relacionado a distintos conceptos
a la venta de galletas y jugos.

e Costo de Ventas. El costo de ventas corresponde a los costos incurridos en la
produccion, comercializacion y distribucion.

e Transacciones en moneda extranjera. Los activos y pasivos denominados en
moneda extranjera estan registrados al tipo de cambio vigente a la fecha de la
transaccion, los saldos se convierten a los tipos de cambio vigentes a la fecha
de los estados financieros.

e Unidad monetaria y tipo de cambio. La moneda de Guatemala es el Quetzal.

4.1. Identificar las ventas sucesivas, considerando las distintas actualizaciones

a la legislacién y normas contables

Previo al inicio de la discusiéon de resultados, es necesario dar respuesta al primer
objetivo especifico, que esta relacionado a identificar las ventas sucesivas

considerando las distintas actualizaciones a la legislacion y normas contables.

Como parte de las técnicas de investigacion indicadas, la entrevista fue trasladada
al personal clave de Moods de Guatemala, para conocer el proceso actual de las
importaciones/exportaciones, obteniendo para fines del estudio la siguiente

informacion:

Pregunta de entrevista. ¢ Cual es el proceso de exportaciones a clientes y bajo

qué modalidad se realizan?

Moods de Guatemala proporciona el esquema de las importaciones de producto
terminado desde casa matriz y que posteriormente exporta a las afiliadas en el

exterior (Honduras, Panama y Brasil).

Actualmente, la Compafiia por encontrarse calificado como Depdsito Aduanero

realiza el procedimiento siguiente, para fines de descripcion de las operaciones:
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1.

Moods INC recibe el pedido de los productos, esta informacion es
proporcionada por Moods GT, quien se encarga de recopilar los pedidos de
Honduras, Panama y Brasil. Al tener los pedidos, prepara la logistica de los
embarques para Guatemala, en donde se centraliza toda la operacion de
exportacion.

Los contenedores ingresan bajo el Régimen Aduanero de Deposito
Aduanero con la declaracion de mercancias con identificacion 150-DA, este
régimen aduanero temporal o suspensivo permite que las mercancias sean
almacenadas por un plazo de un afio con suspension de tributos, esto quiere
decir, que mientras estén dentro del Depdsito Aduanero no pagan Derechos
Arancelarios de Importacion e Impuesto al Valor Agregado, asimismo es
necesario mencionar que durante el plazo del depésito podran ser sometidas
a actividades, siempre que éstas no se alteren o se modifique la naturaleza
de las mismas, es decir, si el Cliente decide incluir un sticker con informacioén
a cada caja de jugo o galletas, este Régimen lo permite realizar puesto que
no se esta modificando la naturaleza de la mercancia. Por lo que, la
Compaifiia resguarda en el Depdsito los productos que seran exportados a
Honduras, Panama y Brasil, esto para no caer en gastos adicionales que
pudieran perjudicar la rentabilidad de la Compaiiia.

El tercer paso es cuando las mercancias solicitadas por Moods Guatemala
para consumo en el pais deben ser nacionalizadas, este procedimiento se
realiza por medio de la declaracién de mercancias 23-DI que se refiere a la
importacion definitiva de las mercancias, es decir, al salir del Depdsito
Aduanero debera realizar la nacionalizacion y pago de los impuestos
correspondientes.

El ultimo paso para la liberacion de las mercancias es exportar desde el
Depésito Aduanero a Honduras, Panama& y Brasil sin realizar la
nacionalizacion, y este es un procedimiento permitido aduanalmente, y lo
gue se pretende es no castigar al contribuyente al nacionalizar productos que

posteriormente seran exportados, con lo que castigaria al contribuyente a
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pagar un Impuesto al Valor Agregado que no podra compensar mas adelante
por no generar el débito fiscal suficiente para poder compensarlo.

5. El punto importante de este esquema es el hecho de que Moods Inc. US
proporciona mercancias a Moods GT para que pueda trasladarlo a los
paises, pero la vinculacion no se pierde en cuanto a términos contractuales,
puesto que Moods GT debera pagar las compras de las mercancias a Moods
Inc. US y cobrar las ventas a Honduras, Panama y Brasil, lo que supone el
mejor escenario para documentar debidamente cada proceso, y es por esto
gue la Compafiia reporta las ventas gravadas al Impuesto Sobre la Renta y

las compras de mercancias como gastos deducibles.

Asi se muestra el esquema actual, en el que se observa la debida diligencia de los
tiempos para que no se cumpla el afio con mercancias dentro del Deposito
Aduanero y que represente un Impuesto al Valor Agregado acumulado; se muestra
la grafica 2 relacionada al esquema actual de las importaciones/exportaciones bajo

el Depésito Aduanero:

Gréfica 2

Esquema actual de las importaciones/exportaciones bajo el Depésito Aduanero

Invoice 2
v Moods Honduras
> Invoice 3 Moods Panama
Moods Brasil
* Invoice 4

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.
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Analisis de informacion y resultados:

Derivado del procedimiento presentado por Moods de Guatemala respecto a las
importaciones efectuadas y que posteriormente exporta a las subsidiarias ubicadas
en Honduras, Panama y Brasil, es necesario analizar que esta operacion representa
una operaciéon normal efectuada bajo el Depoésito Aduanero y no una venta
sucesiva, lo que indica que actualmente la compafiia no se encuentra bajo la

modalidad de ventas sucesivas.

El término de ventas sucesivas surge por las practicas de comercio internacional,
dénde la primera compra-venta es objeto de posteriores ventas, incluso antes de
ingresar al territorio nacional o del importador; por lo que, es necesario resaltar que
para Moods de Guatemala la modalidad de ventas sucesivas es aplicable pues
basicamente importa los productos directamente de casa matriz y luego sirve como
intermediaria para exportar a las subsidiarias, y se presenta el esquema de cémo

guedaria bajo la modalidad de ventas sucesivas y el procedimiento a seguir:

Gréfica 3
Estructura de las Ventas Sucesivas para Moods de Guatemala, S.A.
Moods Inc
Us. (2
®
Invoice OT gy ﬂ M= Moods Honduras

= Moods Panama

Invoice 2

H ) / Invoice 3
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Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.




Moods Inc. -US- vende el producto a Moods de Guatemala, es decir, emite la
factura a Guatemala por el valor total solicitado (incluyendo los pedidos de
Honduras, Panama y Brasil), tal como normalmente se realiza en el escenario

normal, este proceso no cambia con relacion al escenario normal.

El segundo procedimiento es realizar la exportacion directa desde Moods Inc. -
US- a las subsidiarias ubicadas en Guatemala, Honduras, Panama y Brasil. En
este punto, se observa el cambio del escenario normal a una venta sucesiva;
como se observa, aun y cuando la factura es emitida por el total de los
contenedores el producto es despachado directamente a las subsidiarias en
Honduras, Panama y Brasil, y la titularidad siempre es de Moods de Guatemala.
Conforme lo establecido en el Articulo 192 de la Seccion Il Determinacion del
valor en aduana en las ventas sucesivas, las reimportaciones y las mercancias
que no son objeto de venta Capitulo Il Valor en aduana de las mercancias
Titulo Il Elementos en que se basa la aplicacion de los derechos arancelarios
y demas medidas previstas en el marco de los intercambios de mercancias del
Reglamento del Cédigo Aduanero y Centroamericano:

“Articulo 192. Ventas sucesivas. En las ventas sucesivas que se realicen antes
de la importacién definitiva de las mercancias objeto de valoracién, se tendra
en cuenta el valor que corresponda a la ultima transaccion antes de la
presentacion de la declaracion de mercancias; siempre que dicho valor cumpla

con los requisitos que establece el Acuerdo y este Capitulo.”

Moods de Guatemala se encuentra calificado como Deposito Aduanero,
situacion que no cambiara, Moods Inc. -US- exportara el producto terminado a
Moods de Guatemala, y ésta a su vez ingresara el producto en el Depésito
Aduanero, Unicamente por el producto importado para venta local en
Guatemala. El ingreso al Depésito Aduanero, como fue mencionado
previamente, es para efectos del uso del efectivo de manera eficiente, pues la
Compainiia realizara el pago de los impuestos de importacion hasta el momento

de la nacionalizacion, es decir, cuando necesite trasladar dicho producto para
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venta a sus clientes locales. La figura del depésito aduanero esta establecido
en el Articulo 99 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA-
(2008) y denomina al depésito de aduanas o depdsito aduanero como el
régimen mediante el cual, las mercancias son almacenadas por un plazo
determinado, en un lugar habilitado al efecto, bajo potestad de la Aduana, con

suspension de tributos que correspondan.

Si dentro de los objetivos de la Compaiia se encuentra la compra de un
contenedor con un volumen alto, el Depdsito Aduanero representa una
excelente opcidn, derivado que la mercancia podra ser resguardada mientras
se hace uso de los distintos lotes del contenedor y nacionalizar sélo los lotes
que utilizara para la venta local, asimismo representa otros beneficios que se
detallan a continuacion:

o Eficiencia en el uso del efectivo.

o Exportacion directa desde el Depésito Aduanero sin incurrir en gastos de

nacionalizacion.
o El periodo de un afo es razonable para las operaciones que desea realizar

la Compainia.

Moods de Guatemala debera facturar a las subsidiarias de Honduras, Panama
y Brasil el producto despachado por Moods Inc. -US-, este proceso cambia pues
anteriormente, el proceso previo era importar y nacionalizar todo el producto en
Guatemala y luego exportar a los paises; sin embargo, este proceso requiere
que Moods de Guatemala realice la venta a paises aun y cuando el producto
despachado a los paises no fue nacionalizado o ingres6 a territorio
guatemalteco.

Como fue mencionado previamente, esto representa la venta sucesiva y por tal
cuestion es necesario conocer los preceptos aduaneros, legales y fiscales
aplicables para tener un entendimiento previo de los conceptos. Aun y cuando
existe escasa informacion acerca del tratamiento que se le dan a las ventas

sucesivas, a Administracion Tributaria emitid el Criterio tributario institucional
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No. 3-2019, el cual se encuentra relacionada a “Los costos, gastos, e ingresos
de las mercancias adquiridas y vendidas, en el extranjero (no nacionalizadas y
no exportadas) y su efecto en la determinacion y calculo del Impuesto Sobre la

Renta”:

En dicho criterio, se identifica que a partir de la vigencia del Decreto numero 10-
2012 del Congreso de la Republica de Guatemala, Ley de Actualizacién
Tributaria, no existe certidumbre respecto a si son 0 no deducibles al Impuesto
Sobre la Renta los costos incurridos en la adquisicibn de mercancias en el
extranjero, y que luego éstas son vendidas a clientes en el exterior, y que en

este caso en particular, no ingresan al territorio nacional.

Es decir, tal como se mostroé previamente, existe la titularidad, obligaciones y
derechos contraidas por dicho inventario, pero dichas mercancias no ingresen
al territorio nacional; es decir, no son nacionalizadas, en consecuencia, las
rentas asi obtenidos deben o0 no ser consideradas como gravadas en el ambito
de aplicacidon del Impuesto Sobre la Renta, situacion que se desarrolla mas

adelante.

El dltimo paso no cambia y es el procedimiento de pago, el cual deberan
efectuar los paises directamente a Moods de Guatemala, con base en las
regulaciones especificas de bancarizacion y adicionalmente Moods de
Guatemala continta con el mismo procedimiento de efectuar el pago a Moods

Inc. -US- por el producto adquirido.

Un punto adicional a agregar, es que para el caso de la calificacion como
contribuyente mediano especial, al ser una calificacion otorgada por la
Administracion Tributaria con base en ciertos lineamientos especificos que
pueden variar desde los ingresos obtenidos durante cierto periodo anual, el
comportamiento en el pago de los impuestos o bien, por estar bajo la modalidad

de un régimen de beneficios fiscales, es necesario mencionar que con base en
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esta nueva modalidad de ventas sucesivas no debiera existir ningun cambio en

cuanto a la calificaciéon de Contribuyente Especial.

Lo anterior, derivado que el volumen de los ingresos no cambiara; sin embargo,
podria llamar la atencién del fisco por el tratamiento fiscal y contable que mas

adelante es analizado a detalle.

Por lo anterior se concluye que la Compania puede aplicar a la modalidad de las
ventas sucesivas, puesto que el procedimiento de importacion/exportaciéon permite
beneficiarse en cuanto a procesos logisticos, al contar con un despacho directo
desde US a paises y se evitan los traslados desde US a GT y luego de GT a paises

lo incrementa los costos logisticos.

Bajo este precepto las ventas sucesivas, son aplicables en cuanto a la logistica de
los envios de los despachos, lo que permite cumplir con el primer objetivo de la
investigacion, relacionado a la identificacion de las ventas sucesivas considerando

las distintas actualizaciones a la legislacion y normas contables.
4.2. Factores que originan utilizar la modalidad de las de ventas sucesivas

El segundo objetivo especifico del informe se relaciona a la descripciéon de los
factores que originan que una empresa exportadora e importadora de bienes de
consumo masivo utilice el procedimiento de ventas sucesivas; siguiendo la técnica
de investigacion enfocada en la entrevista, se consulté al personal clave de Moods

de Guatemala, obteniendo la siguiente informacion:

Pregunta de entrevista. ; Cuales son los factores que motivarian a Moods de
Guatemala cambiar la modalidad actual de importaciones/exportaciones a la

modalidad de ventas sucesivas?

Las respuestas de los entrevistados relacionadas a los factores que motivan el

cambio a ventas sucesivas, se detallan a continuacion:

e Mejora en la logistica de las importaciones/exportaciones.
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e Los tiempos de entrega de los productos disminuyen.

e La relacién contractual no debe cambiar entre el comprador-vendedor.

e Que proporcione un valor agregado a los procedimientos actuales.

e Ahorros en los impuestos externos.

e Ahorros en los impuestos directos e indirectos internos.

e La utilizacion de las ventas sucesivas deben tener regulacion fiscal y legal.
e Las transacciones contables deben ser transparentes y no constituir un

procedimiento adicional en la que se invierta mas tiempo del necesario.
Analisis de informacion y resultados:

En el punto 4.1 se demostré la factibilidad a nivel de procesos de que Moods de
Guatemala pudiera cambiarse a la modalidad de ventas sucesivas; sin embargo, el
hecho de que sea factible un proyecto no necesariamente significa que deba

realizarse.

Como parte importante del objetivo general que es determinar el marco contable y
fiscal de las ventas sucesivas para una empresa importadora y exportadora de
bienes de consumo masivo calificada como Depdsito Aduanero en funcién de
Auxiliar de la Funcion Publica, es necesario conocer también los factores que
motivan al cambio de las ventas sucesivas y que son puntos determinantes y
detonantes para que Moods de Guatemala cambie a la modalidad de ventas

sucesivas.

421. Mejora en la logistica y tiempos de entrega de las

importaciones/exportaciones

Esta mejora fue comprobada en la grafica 3 Estructura de las Ventas Sucesivas
para Moods de Guatemala, S.A., en la que se observa que la venta sucesiva
precisamente induce a una mejora logistica al despachar directamente a los paises
de Honduras, Panama y Brasil; lo que se traduce en despachos directos eficientes
con mejoras de tiempos e involucracion directa desde las bodegas de Moods Inc. -

US- hacia Guatemala, Honduras, Panama y Brasil.



4.2.2. Larelacion contractual no cambia entre el comprador-vendedor

Es un factor importante y distintivo de las ventas sucesivas, aunque Moods Inc. -
US- realice el despacho directo a Honduras, Panama y Brasil, la titularidad de los
productos despachados es de Moods de Guatemala y quién tiene los derechos y
obligaciones contractuales con los paises mencionados previamente; por lo que, un
punto a favor es que no cambia la relacion contractual, y en temas de pago continta
el mismo procedimiento de Moods de Guatemala a Moods Inc. -US-, y de cobro de

Moods de Guatemala a las subsidiarias de Honduras, Panama y Brasil.
4.2.3. Ahorros en los impuestos externos e internos

Como fue mencionado previamente, aun y cuando la modalidad es factible para
Moods de Guatemala, debe haber un motivante detras del cambio, y un factor es el
ahorro en los impuestos externos e internos, lo cual segun la aplicacion de la

normativa fiscal-legal otorgaria efectivamente un ahorro en dichos impuestos.

Este tema sera desarrollado en el punto 4.3 Proyeccion de ahorros, para cuantificar

el ahorro en impuestos externos e internos.
4.2.4. La utilizacion de las ventas sucesivas deben tener regulacién fiscal y legal

Precisamente el marco teédrico representa la regulacioén fiscal y legal de las ventas
sucesivas, enmarcado en el Capitulo 2 del presente informe, y adicionalmente se

detalla una matriz de la legislacion aduanera de las ventas sucesivas:
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Cuadro 2

Matriz de Legislacion Aduanera de las Ventas Sucesivas

Articulo Base Legal Descripcion
8 Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Determinacion del valor en aduana de
Articulo VII del Acuerdo General sobre las mercancias en general
Aranceles Aduaneros y Comercio de
1994
9 Reglamento Centroamericano sobre Valor aduanal de las ventas
la Valoracibn Aduanera de las sucesivas, el valor que corresponda a
Mercancias la ultima transaccion antes de la
presentacion de la declaracion de
mercancias
192 Reglamento del Cédigo Aduanero y Valor aduanal de las ventas

Centroamericano sucesivas, el valor que corresponda a
la dltima transaccién antes de la
presentacion de la declaracion de

mercancias

Fuente: Elaboracion propia con base en informacién de investigacion realizada.

El Articulo 192 de la Seccion Il Determinacion del valor en aduana en las ventas

sucesivas, las reimportaciones y las mercancias que no son objeto de venta

Capitulo Il Valor en aduana de las mercancias Titulo lll Elementos en que se basa

la aplicacién de los derechos arancelarios y demas medidas previstas en el marco

de los intercambios de mercancias del Reglamento del Cédigo Aduanero y

Centroamericano, establece lo siguiente:

“Articulo 192. Ventas sucesivas. En las ventas sucesivas que se realicen antes de

la importacion definitiva de las mercancias objeto de valoracion, se tendra en cuenta

el valor que corresponda a la ultima transaccion antes de la presentacion de la



declaracion de mercancias; siempre que dicho valor cumpla con los requisitos que

establece el Acuerdo y este Capitulo.”

El Articulo 9 del Reglamento Centroamericano sobre la Valoracion Aduanera de las
Mercancias regula lo relacionado al valor de las mercancias en aduanas y determina
tacitamente que la ultima transaccion antes de la presentacion de la Declaracion de

Mercancias sera el valor a consignar.

“Articulo 9. En las ventas sucesivas que se realicen antes de la importacion definitiva
de las mercancias objeto de valoracidon, se tendra en cuenta el valor que
corresponda a la ultima transaccion antes de la presentacion de la Declaracion de
Mercancias; siempre que dicho valor cumpla con los requisitos que establece el

Acuerdo y este Reglamento.”

Relacionado al Articulo 8 del Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Articulo VII del
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, regular como se
determina el valor en aduana y los aspectos que adicionan al precio realmente

pagado o por pagar por las mercancias importadas.

Para efectos de conocer los términos aduaneros, se detallan las definiciones que

se desglosan en el Codigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA-:

Regimenes aduaneros. Se refieren a los distintos destinos que pueden someterse
las mercancias que se encuentran bajo control aduanero, conforme los términos de
la Declaracion de Mercancias que haya sido presentada ante la autoridad
aduanera. Es decir, que toda mercancia que ingrese o salga del territorio aduanero
podra someter a cualquiera de los regimenes aduaneros establecidos en la
legislacion nacional, siempre y cuando cumpla con los requisitos y procedimientos

legalmente establecidos.
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Gréafica 4

Regimenes Aduaneros

e Importacion definitiva

O ’I Definitivos e Exportacién definitiva
e Modalidades especiales

e Transito aduanero

Temporales y Importacién temporal con
02 suspensivos reexportacion en el mismo estado
e Depdsito Aduanero

e Zonas Francas

O 3 Liberatorios e Reimportacién
e Reexportacion

Fuente: elaboracion propia con base en la investigacion realizada y obtenida del

Cddigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA-.

Regimenes aduaneros. Se refieren a los distintos destinos que pueden someterse
las mercancias que se encuentran bajo control aduanero, conforme los términos de
la Declaracion de Mercancias que haya sido presentada ante la autoridad
aduanera.

e Importacién definitiva. Es el ingreso de mercancias procedentes del exterior
para su uso o consumo definitivo en el territorio aduanero, es menester indicar
gue con la aplicacién de este régimen el contribuyente estara condicionado al
pago de los Derechos Arancelarios de Importacion -DAI-, Impuesto al Valor
Agregado -IVA- y otros impuestos especificos, cuando apliquen.

e Sustitucion: Proceso que permite sustituir mercancias que fueron importadas
y que presentan diferencias no detectadas al momento del despacho aduanero.
La sustitucion podra autorizarse cuando se presenten las siguientes causas: a)
vicios ocultos, b) las mercancias idénticas o similares no estara afecta al pago

de tributos y c) que no satisfagan los términos del contrato.



e Importacion definitiva 23-DI: Mercancias para uso o consumo en el pais, que
proceden de un almacén fiscal o depdsito aduanero y que estaran sujetas al
pago de derechos e impuestos.

e Declaracion de mercancias. Documento mediante el cual el declarante
expresa libre y en forma voluntaria el régimen al cual sometera las mercancias,
aceptando las obligaciones que se imponen de acuerdo a las disposiciones
legales. El declarante es la persona individual o juridica que efectua o en

nombre del cual se efectia una declaraciéon de mercancias.

4.3. Proyeccion de ahorros de impuestos externos e internos bajo la modalidad

de ventas sucesivas

Los ingresos proyectados de julio a diciembre 2020 y enero a diciembre 2021 son
determinantes para identificar los ahorros de los impuestos externos e internos bajo
la modalidad de ventas sucesivas, por lo cual, fue solicitada la informacién a Moods
de Guatemala y se encuentra basada en la entrevista al personal clave de la

compaifiia:

Pregunta de entrevista. ;Cual ha sido el porcentaje de exportaciones de las

ventas totales registradas para los periodos 2019 y primer semestre del 2020?

La compafiia proporcion6 informacién de las ventas actuales de los periodos
comprendidos del 2019 y primer semestre del 2020, indicando que estas ventas
locales y por exportaciones a las subsidiarias en Honduras, Panama y Brasil; para

el efecto se muestra el comportamiento de las exportaciones y ventas locales:

Como puede observarse en el cuadro 3, para el ano 2019 las exportaciones
representaron el 88% de las ventas totales efectuadas y para el primer semestre
disminuye a 65% de las ventas totales; de acuerdo a lo comentado por Moods, esta
disminucion se debié a la situacion actual de contingencia en el Guatemala y que
afectd las exportaciones debido a las regulaciones del Ministerio de Salud para

consumibles.
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Cuadro 3
Ventas efectuadas por exportaciones y ventas locales
Periodos comprendidos del 2019 y primer semestre del 2020

Cifras en Miles de Quetzales

Descripcién 2019 % Ventas Jf:iirgoz 0 % Ventas

Exportaciones 81,312 88% 22,523 65%
Ventas locales 11,088 12% 12,128 35%
Ventas totales 92,400 100% 34,650 100%

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Pregunta de entrevista. ;Cuales son las ventas proyectadas de julio a
diciembre 2020 y de enero a diciembre 2021, y el porcentaje de exportaciones

de las ventas totales?

Moods de Guatemala presenta las ventas estimadas para el segundo semestre del

2020 y para el periodo 2021, para lo cual se muestra el siguiente cuadro:

Cuadro 4
Ventas estimadas exportaciones y ventas locales
Periodos estimados del segundo semestre 2020 y periodo 2021
Cifras en Miles de Quetzales

Descripcion Julic2>0aZ§ept. % Ventas 2021 % Ventas

Exportaciones 45,677 85% 93,091 89%
Ventas locales 8,061 15% 11,506 11%
Ventas totales 53,737 100% 104,597 100%

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Las exportaciones estimadas para el segundo semestre del 2020 muestran un

incremento con relacion a las ventas del primer semestre del mismo afio, lo anterior
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basado en la demanda de productos con base en requisiciones de las subsidiarias
de Honduras, Panama y Brasil, y que se basa en que las restricciones han
disminuido para el mercado y se prevé un escenario normal a partir de agosto 2020,

lo cual permite dicho incremento.
Analisis de resultados:

Con base en la anterior informacion, las ventas sucesivas son aplicables a Moods
de Guatemala, por el hecho de poder cumplir con las condicionantes para realizarlas

y que se enumeran a continuacion:

e Que las exportaciones sean superiores al 50% de las ventas totales, con el
fin de que el proyecto sugerido sea aplicable; aun y cuando, en la legislacion
aduanera y fiscal no especifican un limite para poder considerarse una venta
sucesiva, es necesario mencionar que si las exportaciones son menores al
50% el proyecto no seria atractivo pues no se lograrian obtener los ahorros

que permite este proyecto.

En los cuadros 3 y 4, la tendencia de exportaciones en proporcion a las
ventas totales fue la siguiente: 88% para el periodo 2019, 65% para el
periodo de enero a junio 2020, estimado del 85% para el periodo de julio a
diciembre 2020 y un 89% para el periodo 2021. Lo anterior permite a Moods
de Guatemala ser candidata especifica para poder aplicar las ventas

sucesivas.

Dicha informacion sera utilizada para efectos del andlisis de los resultados

desarrollados mas adelante.
4.3.1. Proyeccion de ahorros en los impuestos de importacion

Para efectos fiscales, la totalidad de los ingresos por exportaciones son
consideradas como parte de los ingresos gravados para el Impuesto Sobre la Renta
e Impuesto de Solidaridad, y exentos del Impuesto del Valor Agregado conforme lo
establece el Articulo 2 numeral 4) y Articulo 7 numeral 2 del Decreto Numero 27-92

Ley del Impuesto al Valor Agregado.
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Asimismo, las importaciones derivado que cumplen con todos los requisitos de
nacionalizacion y son relacionados a la actividad la principal de la Compania se
considera deducible el costo de produccion y venta de los bienes conforme lo
establece el Articulo 21 numeral 1) del Decreto 10-2012 Ley de Actualizacion
Tributaria, y de la misma forma por estar relacionado a las actividades econémicas
el crédito fiscal es procedente conforme lo establecen el Articulo 2 numerales 3) y
5), Articulo 3 numeral 3 y Articulo 15 del Decreto Numero 27-92 Ley del Impuesto
al Valor Agregado.

4.3.2. Proyeccion de ahorros en el Impuesto Sobre la Renta

El estado de resultados de los periodos 2019 al 2021 es esencial para identificar los
ahorros bajo la modalidad de las ventas sucesivas, la informacion fue solicitada a
Moods de Guatemala y se encuentra basada en la entrevista al personal clave de

la compafia:

Pregunta de entrevista. Proporcionar el Estado de Resultados de los periodos
del 2019 al 2021.

Moods de Guatemala proporciona el Estado de Resultados de los periodos de enero
a diciembre 2019 y enero a junio 2020, asi como los proyectados de julio a
diciembre 2020 y enero a diciembre 2021, con el fin de determinar los impuestos

pagados en concepto del Impuesto Sobre la Renta.
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Cuadro 5
Estado de Resultados
Periodos comprendidos de enero a diciembre del 2019 y 2020

Cifras en Miles de Quetzales

Estimado

Descripcion 2019 Jf:iinz)oazo s:al.i;(?zo Total 2020 2022:1;rs
Exportaciones 81,312 22,523 45,677 68,199 (13,113)
Ventas locales 11,088 12,128 8,061 20,188 9,100
Ventas totales 92,400 34,650 53,737 88,387 (4,013)
(-) Costo de Ventas (38,808) (14,553) (22,570) (37,123) 1,685
Margen bruto 53,592 20,097 31,168 51,265 (2,328)
Gastos de operacion (15,708) (5,891) (9,135) (15,026) 682
Utilidad en operacion 37,884 14,207 22,032 36,239 (1,645)
Otros gastos/ingresos (111) (121) (81) (202) (91)
Utilidad antes del ISR 37,773 14,086 21,951 36,037 (1,736)
Impuesto

determinado 9,443 3,521 5,488 9,009 (434)
Utilidad neta 28,330 10,564 16,463 27,028 (1,302)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.
De acuerdo al cuadro 5, Moods de Guatemala proyecta determinar un impuesto por

pagar por Q.9.0 Millones para el periodo 2020 en comparacion con los Q9.4 Millones
del periodo 2019, teniendo una variacion de Q1.3 Millones disminuyendo con

relacion al periodo 2019.

La disminucidén se encuentra relacionada a lo indicado respecto a las restricciones

de contingencia en el territorio guatemalteco.

Para el periodo 2020, que incluye el estimado de julio a diciembre 2020 en
comparacion con el periodo 2021 refleja un incremento en el impuesto determinado
por Q1.5 Millones, con base en las proyecciones de ventas y costos y gastos

relacionados.



Cuadro 6
Estado de Resultados

Periodos comprendidos de enero a diciembre del 2020 y 2021

Cifras en Miles de Quetzales

Descripcién 2020 2021 2022(:2:3

Exportaciones 68,199 93,091 24,892
Ventas locales 20,188 11,506 (8,682)
Ventas totales 88,387 104,597 16,210
(-) Costo de Ventas (37,123) (43,931) (6,808)
Margen bruto 51,265 60,666 9,402
Gastos de operacion (15,026) (18,827) (3,802)
Utilidad en operacion 36,239 41,839 5,600
Otros gastos/ingresos (202) 275 477
Utilidad antes del ISR 36,037 42,114 6,077
Impuesto determinado 9,009 10,528 1,519
Utilidad neta 27,028 31,585 4,558

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Analisis de resultados:

Con base en la informacion proporcionada por Moods de Guatemala, se realiza el
analisis de los efectos por las ventas sucesivas, para lo cual se considerara cada

apartado del Estado de Resultados para efectuar el comparativo y proyeccion de

ahorros por los periodos 2020 y 2021.

4.3.2.1. Efecto de las ventas sucesivas en los ingresos

De acuerdo a la informacién proporcionada por Moods de Guatemala, se

determinan los ingresos que se encontraran relacionados a las ventas sucesivas, y

para los cuales debe determinarse el tratamiento fiscal y contable.
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Conforme lo establecido por el Articulo 2 numerales 4) y 5) del Decreto 27-92 Ley
del Impuesto al Valor Agregado establece que se considera exportacion de bienes,
la venta, cumplidos todos los tramites legales, de bienes muebles nacionales o
nacionalizados para su uso o consumo en el exterior; asimismo, se produce la
nacionalizacion en el instante en que se efectua el pago de los derechos de

importaciones que habilita el ingreso al pais de los bienes respectivos.

Asimismo, el Articulo 3 del Decreto Numero 10-2012 Ley de Actualizacién Tributaria
establece que quedan afectas al impuesto aquellas rentas obtenidas en el territorio
nacional, el que se encuentra definido conforme lo establece la Constitucion Politica
de la Republica de Guatemala; y el Articulo 10 del mismo marco legal establece que
el hecho generador del Impuesto Sobre la Renta lo constituye la obtencién de rentas
provenientes de actividades lucrativas realizadas con caréacter habitual u ocasional

por personas individuales, juridicas, entes o patrimonios residentes en Guatemala.

El Articulo 142 de la Constitucion Politica de la Republica de Guatemala establece
la soberania vy el territorio, definiendo lo siguiente:

“Articulo 142.- De la soberania y el territorio. El Estado ejerce plena soberania,
sobre:

a. El territorio nacional integrado por su suelo, subsuelo, aguas interiores, el mar
territorial en la extensién que fija la ley y el espacio aéreo que se extiende sobre los
mismos b. La zona contigua del mar adyacente al mar territorial, para el ejercicio de
determinadas actividades reconocidas por el derecho internacional; y c. Los
recursos naturales y vivos del lecho y subsuelo marinos y los existentes en las aguas
adyacentes a las costas fuera del mar territorial, que constituyen la zona econdmica

exclusiva, en la extension que fija la ley, conforme la practica internacional.”

Por lo anterior expuestos, es menester resaltar que los ingresos obtenidos bajo la
modalidad de ventas sucesivas no se encuentran gravados al Impuesto Sobre la

Renta, por el hecho de no encontrarse nacionalizadas o exportadas desde el
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territorio nacional, derivado que la remision de los productos se realiza directamente
desde Moods Inc. -US- a las subsidiarias en Honduras, Panama y Brasil; quedando
anicamente bajo las operaciones normales aquellas para fines de distribucion local;

por lo anterior, se determinan las ventas afectas segun el Cuadro 7.

Cuadro 7
Exportaciones bajo la modalidad de ventas sucesivas
Periodo comprendido del periodo 2020

Cifras en Miles de Quetzales

Sin ventas Enero a Julio a Con ventas

Descripcion sucesivas Junio Diciembre sucesivas Variacion
Ventas locales 20,188 12,128 8,061 20,188 0
Exportaciones HN 23,870 7,883 15,987 23,870 0
Exportaciones PA 30,690 10,135 20,554 30,690 0
Exportaciones BR 13,640 4,505 9,135 13,640 0
Ventas totales 88,387 34,650 53,737 88,387 0
(-) Ventas no afectas

Exportaciones HN 0 0 (15,987) (15,987) (15,987)
Exportaciones PA 0 0 (20,554) (20,554) (20,554)
Exportaciones BR 0 (9,135) (9,135) (9,135)

Ventas afectas al
ISR 88,387 34,650 8,061 42711 (45,677)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Como se observa en el cuadro 7, el efecto de utilizar las ventas sucesivas en los
ingresos es una disminucién de las ventas afectas por Q 45.7 Millones, los cuales
serian excluidos para fines de determinacién del Impuesto Sobre la Renta. Y el valor
de las ventas afectas a gravar ascienden a Q.42.7 Millones para el afio 2020,
considerar que se estima utilizar la modalidad de ventas sucesivas para el periodo
de julio a diciembre 2020, lo cual obtiene impacto mencionado y representa una

disminucion de las ventas afectas por mas del 50% con relacién al periodo 2019.



Cuadro 8
Exportaciones bajo la modalidad de ventas sucesivas
Periodo comprendido del periodo 2021

Cifras en Miles de Quetzales

Descripciéon Sin "e."tas Con ve.ntas Variacion
sucesivas sucesivas

Ventas locales 11,506 11,506 0
Exportaciones HN 32,582 32,582 0
Exportaciones PA 41,891 41,891 0
Exportaciones BR 18,618 18,618 0
Ventas totales 104,597 104,597 0
(-) Ventas no afectas

Exportaciones HN 0 (32,582) (32,582)
Exportaciones PA 0 (41,891) (41,891)
Exportaciones BR 0 (18,618) (18,618)
Ventas afectas al ISR 104,597 11,506 (93,091)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Para el periodo 2021, se observa un incremento en las ventas no afectas por Q93.1
Millones, lo cual generaria que Moods de Guatemala obtenga ingresos gravados
por Q11.5 Millones derivados de las ventas locales. Los ingresos por exportaciones
a las subsidiarias en Honduras, Panama y Brasil bajo la modalidad de ventas

sucesivas se separan como ventas no afectas.

4.3.2.2. Efecto de las ventas sucesivas en las importaciones

El mismo procedimiento aplicable a los ingresos bajo la modalidad de ventas
sucesivas debe replicarse a las importaciones, para lo cual se analiza y aplica la

legislacion fiscal aplicable.
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Conforme lo establecido por el Articulo 21 y 22 numeral 1) del Decreto Numero 10-
2012 Ley de Actualizacion Tributaria, seran deducibles aquellos costos y gastos
siempre que sean necesarios para conservar la fuente productora de rentas

gravadas.

“Articulo 21. Costos y gastos deducibles. Se consideran costos y gastos deducibles,
siempre que sean utiles, necesarios, pertinentes o indispensables para producir o
conservar la fuente productora de rentas gravadas, los siguientes: 1. El costo de

produccion y de venta de bienes. (...)"

“Articulo 22. Procedencia de las deducciones. Para que sean deducibles los costos
y gastos detallados en el articulo anterior, deben cumplir los requisitos siguientes:
1. Que sean Utiles, necesarios, pertinentes o indispensables para producir o generar
la renta gravada por este titulo o para conservar su fuente productora y para
aquellos obligados a llevar contabilidad completa, deben estar debidamente

contabilizados.(...)"

Conforme lo anterior, se recalca la palabra “fuente productora de rentas gravadas”,
situacién que para las ventas sucesivas no aplica, por catalogarse dichas ventas
como no afectas y por tanto no gravadas al Impuesto Sobre la Renta; por lo que,
bajo el principio de equidad vy justicia tributaria, si las ventas se encuentran no
afectas las compras relacionadas a dichas ventas deben considerarse como no

deducibles.

En el cuadro 9 se detallan las importaciones efectuadas y la vinculacion a las ventas

efectuadas y/o por efectuar en el periodo 2020:
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Cuadro 9
Importaciones bajo la modalidad de ventas sucesivas
Periodo comprendido del periodo 2020

Cifras en Miles de Quetzales

Sin ventas Enero a Julioa Con ventas

Descripcion sucesivas Junio Diciembre sucesivas Variacion
Compras rel. a GT 8,479 5,094 3,385 8,479 (0)
Compras rel. a HN 10,025 3,311 6,714 10,025 0
Compras rel. a PA 12,890 4,257 8,633 12,890 0
Compras rel. a BR 5,729 1,892 3,837 5,729 0
Importaciones 37,123 14,553 22,570 37,123 0
(<) No deducibles

Compras rel. a HN 0 0 (6,714) (6,714) (6,714)
Compras rel. a PA 0 0 (8,633) (8,633) (8,633)
Compras rel. a BR 0 0 (3,837) (3,837) (3,837)
Deducibles 37,123 14,553 3,385 17,938 (19,184)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Para el periodo 2020 se estiman cerrar importaciones o compras del exterior por un
valor de Q37.1 Millones, de las cuales Q17.9 Millones podran considerarse como
gastos deducibles; es decir, las importaciones de julio a diciembre 2020 para
despachar a Honduras, Panama y Brasil por Q. 19.1 Millones seran entregadas
directamente desde Moods Inc. -US- hacia dichas subsidiarias y en ningin momento

seran nacionalizadas por Guatemala y deben considerarse como no deducibles.

Bajo la misma metodologia, para el periodo 2021 las compras deducibles ascienden
a Q. 4.8 Millones en comparacion con los Q.43.9 Millones proyectados; es decir,
Moods de Guatemala tendria una disminucién considerable en los gastos
deducibles que de alguna forma se veria compensada contra la disminucion en las

ventas gravadas detalladas previamente.
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Cuadro 10
Importaciones bajo la modalidad de ventas sucesivas
Periodo comprendido del periodo 2021

Cifras en Miles de Quetzales

Descripciéon Sin "ef‘tas Con ve.ntas Variacién
sucesivas sucesivas

Compras rel. a GT 4 832 4,832 0
Compras rel. a HN 13,684 13,684 0
Compras rel. a PA 17,594 17,594 0
Compras rel. a BR 7,820 7,820 0
Importaciones totales 43,931 43,931 0
(-) Ventas no afectas

Compras rel. a HN 0 (13,684) (13,684)
Compras rel. a PA 0 (17,594) (17,594)
Compras rel. a BR 0 (7,820) (7,820)
Deducibles 43,931 4,832 (39,098)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

4.3.2.3. Efecto de las ventas sucesivas en los gastos de operacion

Para el caso de los gastos de operacion, el tratamiento fiscal aplicable es el mismo
relacionado a las importaciones, es decir, todos los gastos relacionados a las ventas
sucesivas se consideran no deducibles. Asimismo, los gastos de operacion deben
observar lo establecido en el Articulo 23 del Decreto Numero 10-2012 Ley de
Actualizacion Tributaria y el Articulo 22 del Acuerdo Gubernativo Numero 213-2013

Reglamento de la Ley de Actualizacion Tributaria.

“Articulo 23. Costos y gastos no deducibles. Las personas, entes y patrimonios a
que se refiere esta Ley, no podran deducir de su renta bruta los costos y gastos
siguientes: a) Los que no hayan tenido su origen en el negocio, actividad u

operacion que genera renta gravada.



Los contribuyentes estan obligados a registrar los costos y gastos de las rentas
afectas y de las rentas exentas en cuentas separadas, a fin de deducir Unicamente
los que se refieren a operaciones gravadas. Cuando el contribuyente no haya
llevado este registro contable separado, la Administracion Tributaria determinara de
oficio los costos y gastos no deducibles, calculando los costos y gastos en forma
directamente proporcional al total de gastos directos entre el total de rentas

gravadas, exentas y no afectas.”

“Articulo 22. Prorrateo de costos y gastos. Conforme lo dispuesto en el articulo 23
literal a) y b) de la Ley, los contribuyentes aplicaran a cada una de las rentas
gravadas, exentas y no afectas los costos y gastos directamente asociados a cada

una de las mismas.

Cuando por su naturaleza no puedan aplicarse directamente los costos y gastos a
las rentas mencionadas en el parrafo anterior, deberan distribuirse entre cada una
de ellas de forma directamente proporcional al monto de cada una de dichas rentas.
No obstante, el contribuyente podra utilizar un criterio Unico racional de distribucién,

alternativo al especificado en el parrafo anterior.”

Por lo anterior, es necesario identificar los gastos relacionados a las ventas afectas
basando el criterio Unico racional de distribuciobn o en forma directamente

proporcionales a las rentas obtenidas (afectas, no afectas, exentas).

El cuadro 11 muestra el impacto de las ventas sucesivas en los gastos de operacion,
en lo que se observa que disminuyen los gastos deducibles bajo las ventas

sucesivas con relacion a un escenario de operaciones normales por Q7.8 Millones.
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Cuadro 11

Gastos de operacion bajo la modalidad de ventas sucesivas

Periodo comprendido del periodo 2020

Cifras en Miles de Quetzales

Sin

Descripciéon ventas Ener<_> 2 .Jl.mo a  Con ve.ntas Variacion
sucesivas Junio Diciembre sucesivas

Gastos rel. a GT 3,432 2,062 1,370 3,432 0
Gastos rel. a HN 4,058 1,340 2,718 4,058 0
Gastos rel. a PA 5,217 1,723 3,494 5,217 0
Gastos rel. a BR 2,319 766 1,553 2,319 0
Gastos de operacion 15,026 5,891 9,135 15,026 0
() No deducibles

Gastos rel. a HN 0 0 (2,718) (2,718) (2,718)
Gastos rel. a PA 0 0 (3,494) (3,494) (3,494)
Gastos rel. a BR 0 0 (1,553) (1,553) (1,553)
Deducibles 15,026 5,891 1,370 7,261 (7,765)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

Como se observa en el cuadro numero 11, de igual forma que el costo de ventas,

los gastos de operacidon son también considerados para la determinacion de los

gastos relacionados a las ventas no afectas y se realiza con base en un criterio

unico racional de distribucién a efectos de identificar los gastos relacionados por las

ventas sucesivas y que son considerados como gastos no deducibles con base en

la normativa previamente indicada.

El efecto es que todos los gastos vinculados a las ventas no afectas a Honduras,

Panama y Brasil son no deducibles y disminuye el gasto proyectado de Q.15

Millones a Q.7.3 Millones; que se encuentra relacionado también a la disminucién

en las ventas afectas al impuesto determinado.
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Para el periodo 2021 se proyecta disminuir gastos de operacion de Q18.8 Millones
a Q2.1 Millones

Cuadro 12
Gastos de operacién bajo la modalidad de ventas sucesivas
Periodo comprendido del periodo 2021

Cifras en Miles de Quetzales

Descripcion Sin veptas Con ve.ntas Variacion
sucesivas sucesivas

Gastos rel. a GT 2,071 2,071 0
Gastos rel. a HN 5,865 5,865 0
Gastos rel. a PA 7,540 7,540 0
Gastos rel. a BR 3,351 3,351 0
Gastos de operacion 18,827 18,827 0
(<) No deducibles

Gastos rel. a HN 0 (5,865) (5,865)
Gastos rel. a PA 0 (7,540) (7,540)
Gastos rel. a BR 0 (3,351) (3,351)
Deducibles 18,827 2,071 (16,756)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

4.3.2.4. Efecto de las ventas sucesivas en la determinacion del Impuesto Sobre

la Renta

Con base en el desglose los distintos rubros del Estado de Resultados, mostrados
en los cuadros 5 al 12, el efecto global del ahorro en el impuesto directo a las rentas
obtenidas por Moods de Guatemala se detalla en el cuadro 13, obteniendo un ahorro
de Q14.1 Millones del Impuesto Sobre la Renta para el periodo 2020, que
representa una disminuciéon del 51% con relacion al escenario normal de
importaciones directas y venta desde Guatemala a las subsidiarias en Honduras,

Panama y Brasil.



Cuadro 13
Determinacion del Impuesto Sobre la Renta
Periodo comprendido de enero a diciembre 2020

Cifras en miles de Quetzales

2020 No afecto Afecto Comparativo

Exportaciones 68,199 45,677 22,523 (45,677)
Ventas locales 20,188 20,188 0
Ventas totales 88,387 45,677 42,711 (45,677)
(-) Costo de ventas (37,123) (19,184) (17,938) 19,184
Margen bruto 51,265 26,492 24,772 (26,492)
Gastos de operacién (15,026) (7,765) (7,261) 7,765
Utilidad en operacion 36,239 18,727 17,511 (18,727)
Otros gastos/ingresos (202) (202) 0
Utilidad antes de

impuestos 36,037 18,727 17,309 (18,727)
Tipo impositivo aplicable 0 0 0 0
ISR determinado 9,009 0 4,327 (4,682)
Utilidad neta 27,028 18,727 12,982 (14,046)

Fuente: elaboracion propia con base en la investigacion realizada.

Asimismo, para el periodo 2021 aumenta el beneficio obteniendo un ahorro de
Q.27.9 Millones con relacion a un escenario normal, y bajo la modalidad de ventas
sucesivas se puede observar que las ventas afectas unicamente son las

relacionadas a la distribucién local y de igual forma los costos y gastos asociados.

La conclusion para el Impuesto Sobre la Renta bajo la modalidad de ventas
sucesivas es la factibilidad de ahorros y que representa un punto favorable para
poder utilizar las ventas sucesivas en las cuales no es necesario realizar un tramite
adicional y el cual se encuentra dentro de la normativa fiscal, legal y aduanera y

basandose en criterios institucionales de la Administracion Tributaria.
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Cuadro 14
Determinacion del Impuesto Sobre la Renta
Periodo comprendido de enero a diciembre 2021

Cifras en Miles de Quetzales

2021 No afecto Afecto Comparativo
Exportaciones 93,091 93,091 (93,091)
Ventas locales 11,506 11,506 0
Ventas totales 104,597 93,091 11,506 (93,091)
(-) Costo de ventas (43,931) (39,098) (4,832) 39,098
Margen bruto 60,666 53,993 6,673 (53,993)
Gastos de operacion (18,827) (16,756) (2,071) 16,756
Utilidad en operacion 41,839 37,236 4,602 (37,236)
Otros gastos/ingresos 275 275 0
Utilidad antes de impuestos 42,114 37,236 4,877 (37,236)
Tipo impositivo aplicable 0 0 0 0
ISR determinado 10,528 0 1,219 (9,309)
Utilidad neta 31,585 37,236 3,658 (27,927)

Fuente: elaboracion propia con base en la investigacion realizada.

4.3.2.5. Efecto de las ventas sucesivas en la determinacion del Impuesto Sobre
la Solidaridad

Otro de los aspectos relevantes para la unidad de estudio se relaciona a la
identificacion del efecto de las ventas sucesivas en el Impuesto de Solidaridad, y
evaluar si debera realizar un cambio en el método de acreditacion para dicho

impuesto.

De acuerdo con el Articulo 1 de la Ley del Impuesto de Solidaridad, el impuesto es
de obligatoriedad para las personas individuales o juridicas que realicen actividades
mercantiles o agropecuarias, precepto que en este caso aplica, derivado de las
operaciones mercantiles que realiza Moods GT y que cdmo se observa no afectaria

en cuanto a determinar si se encuentra afecto o no.
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“Articulo 1. Materia del impuesto. Se establece un Impuesto de Solidaridad, a cargo
de las personas individuales o juridicas, los fideicomisos, los contratos de
participacion, las sociedades irregulares, las sociedades de hecho, el encargo de
confianza, las sucursales, las agencias o establecimientos permanentes o
temporales de personas extranjeras que operen en el pais, las copropiedades, las
comunidades de bienes, los patrimonios hereditarios indivisos y de otras formas de
organizacion empresarial, que dispongan de patrimonio propio, realicen actividades
mercantiles o agropecuarias en el territorio nacional y obtengan un margen bruto

superior al cuatro por ciento (4%) de sus ingresos brutos.”

Aun y cuando, Moods GT se encuentre afecta al pago del impuesto y con un margen
superior al 4%, otro aspecto a evaluar es la base imponible para determinar el
impuesto, en este caso las proyecciones de la Compania se encuentran con
perspectivas favorables, es decir, Moods GT pretende incrementar los ingresos con
relacion al ano 2020; por lo que, el punto en discordia es cdmo deben reportar los
ingresos considerando que existen ingresos no afectos y afectos. Con base en lo
anterior, la normativa fiscal aplicable es la Ley del Impuesto de Solidaridad y el
Articulo 2 de la misma establece las definiciones para los ingresos brutos y activo
neto (bases imponibles). El activo neto no sufre cambios importantes por la
modalidad de ventas sucesivas, situacion contraria para los ingresos que ahora se
encuentran clasificados como no afectos y afectos para el Impuesto Sobre la Renta,
y por lo tanto, es necesario revisar la legislacion aplicable al Impuesto de Solidaridad

e identificar si el tratamiento debe ser similar o si contindia sin cambios.

Para el analisis de los ingresos, el Articulo 2 inciso ¢ de la Ley del Impuesto de
Solidaridad establece la definicién de los ingresos brutos, que representa la base
imponible para la determinacion del impuesto, y especifica que seran considerados
ingresos brutos todas las rentas, independiente de su origen, no importando si son
rentas brutas, percibidas o devengadas, habituales o no; en resumen, los ingresos
afectos y no afectos deben ser gravados y ser considerados como base imponible

para la determinacién del Impuesto de Solidaridad.
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“Articulo 2. Definiciones. Para los efectos del Impuesto de Solidaridad, se entendera
por: Ingresos brutos: El conjunto total de rentas brutas, percibidas o devengadas,
de toda naturaleza, habituales o no, incluyendo los ingresos de la venta de activos
fijos obtenidos, declarados o que debieron declararse por el sujeto pasivo durante
el periodo de liquidacion definitiva anual del Impuesto Sobre la Renta inmediato
anterior al que se encuentre en curso durante el trimestre por el que se determina 'y
paga este impuesto. Se excluyen los ingresos por resarcimiento de pérdidas
patrimoniales o personales provenientes de contratos de seguro, reaseguro y
reafianzamiento y las primas cedidas de reaseguro y de reafianzamiento

correspondientes al periodo indicado.”

Por lo tanto, se presenta el Cuadro niumero 15, en el cual se observa que el efecto
es un aumento en el Impuesto de Solidaridad considerando que la base para el
impuesto fue mayor por cuestiones de incremento de las operaciones regulares y

no se ve un beneficio adicional por las ventas sucesivas.

Cuadro 15
Determinacion del Impuesto de Solidaridad
Periodo comprendido de enero a diciembre 2020 y al 31 de diciembre de 2021

Cifras en Miles de Quetzales

ISO por ISO por Decreto No.

Descripcién pagar 2020 pagar 2021 73-2008
Ingresos del periodo anterior 92,400 104,597

(-) Costo de Ventas (38,808) (37,123)

Margen bruto 53,592 67,474

% Margen bruto 58% 65% Art. 1

Activo neto 44,583 66,874 Art. 2 inciso a)
Tipo impositivo 1% 1%

Impuesto determinado s/activo neto 446 669

Ingresos brutos menos exclusiones 92,400 104,597 Art. 2 inciso c)
Tipo impositivo 1% 1%

Impuesto determinado s/ingresos 924 1,046

Impuesto por pagar anualmente 924 1,046 Art. 7

Fuente: elaboracion propia con base en la investigacion realizada.
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Como conclusién, no existe ningun efecto favorable o desfavorable de las ventas
sucesivas en la determinacién del Impuesto de Solidaridad, este impuesto continta

considerando los ingresos totales como afectos y sujetos al pago del impuesto.

4.4. Presentar un esquema de escenarios en los que se aplican las ventas
sucesivas y el procedimiento sugerido a aplicar, considerando la legislacion

aplicable y normas contables

De acuerdo a la informacion presentada por la Compaiiia, la cual identifico los
puntos mas importantes para el analisis y preparaciéon del marco contable vy fiscal
de las ventas sucesivas, es indispensables resumir los puntos mas importantes y

qué se veran afectados al iniciar el modelo de las ventas sucesivas:

Cuadro 16

Estructura de las importaciones/exportaciones bajo la modalidad de las ventas

sucesivas
Paso Encargado Procedimiento ¢ Qué cambia?
1 Moods Inc. - Moods Inc. se encargade  La facturacion por las
US- preparar los contenedores y érdenes realizadas

embarques de acuerdo a sigue siendo emitida a
las 6rdenes de venta Moods GT.
previamente acordadas,

Moods Inc. bajo esta nueva

modalidad prepara los

envios y factura a Moods de

Guatemala (toda la venta

relacionada a las 6rdenes

de producto de Guatemala,

Honduras, Panamay

Brasil).
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Continua el cuadro 16

Paso Encargado Procedimiento ¢ Qué cambia?
2 Moods Inc. - Moods Inc. prepara los Los envios son
US- envios a los distintos realizados a cada pais

destinos, en este caso, ya  destino, sin embargo, la
no se envia el total de las  propiedad de dichos
6rdenes a GT sino que se  inventario son de
envian directamente a cada Moods de GT.
pais destino.

3 Moods de GT Moods GT recibe los Moods GT recibe las

contenedores y embarques

en el Depdsito Aduanero y

realiza la nacionalizacién
del producto que utilizara

para la venta local.

ordenes relacionadas a
su venta local, ya
funciona de
intermediario (a nivel
logistico) para el envio a

los paises destino.

Es necesario mencionar,
que la propiedad del

inventario total sigue
siendo de Moods de

Guatemala.




Continua el cuadro 16

Paso Encargado Procedimiento ¢Qué cambia?
4 Moods de GT Moods GT al confirmar que Moods GT ya no se
los embarques fueron encarga del envio de
entregados, se encarga de los contenedores a los
emitir las facturas de paises destino; sin
exportacién a nombre de las embargo, prevalecen la
subsidiarias, con lo cual titularidad, derechos y
demuestra la propiedad, obligaciones contraidas
derechos y obligaciones con cada uno de dichos
contraidas por la titularidad paises.
del inventario. Moods Inc. -
US- unicamente tendra
relacion comercial
unicamente con Moods GT,
la modalidad de venta
sucesiva es unicamente a
nivel logistico.
5 Paises Al confirmar la recepcion de Los envios son
destino los embarques y confirmar realizados a cada pais

que no exista alguna
situacion que amerite algun
reintegro o reclamo de
faltantes de inventarios, los
paises destino se
encuentran obligados
contractualmente a realizar
el pago del inventario a
Moods de GT.

destino, sin embargo, la
propiedad de dichos
inventario son de
Moods de GT.

Fuente: elaboracién propia con base en la investigacién realizada.
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El Articulo 98 numeral 12 del Decreto 6-91 del Congreso de la Republica de
Guatemala, Codigo Tributario regula que la SAT podra velar porque las actuaciones
se resuelvan de conformidad con criterios administrativos o jurisdiccionales firmes,
basada en ley, dictados en casos similares, a fin de lograr unificacion de criterios y

economia procesal.

Articulos 4, 14 y 31 del Decreto Numero 6-91 del Congreso de la Republica de

Guatemala, Cédigo Tributario

Articulos 3, 4, 1 literales a) y b), 10 numerales 4y 5, 21 y 22 numeral 1) y 23 literales
a) y g) del Decreto Numero 10-2012

La Intendencia de Asuntos Juridicos atiende consultas vinculantes planteadas por
los contribuyentes conforme el Articulo 102 del Codigo Tributario; a la fecha se han
recibido consultas relacionadas con el tema costos y gastos de las mercancias
adquiridas en el extranjero y que posteriormente son vendidas a clientes del exterior
sin que las mismas ingresen al territorio nacional, es decir, no son nacionalizadas y
no son exportadas, por lo tanto, las rentas obtenidos por las ventas de las mismas
a clientes del exterior, no se deberian considerar gravadas para efectos de

aplicacion del Impuesto Sobre la Renta.

La aplicacion, interpretacion, integracion y certeza juridica respeta de las normas
de caracter tributario, debe hacerse conforme a los principios establecidos en la
misma Constitucién Politica de la Republica de Guatemala, con los del Codigo
Tributario y con los que contienen las propias leyes tributarias.

El Cédigo Tributario define como hecho generador aquel supuesto que al realizarse
causa el nacimiento de la obligacion tributaria y regula que la obligacion tributaria
es un vinculo juridico de caracter personal entre la Administracion Tributaria, entes
publicos acreedores del tributo y lo sujetos pasivos de ésta, donde se manifiestan

derechos y obligaciones tanto de una parte como de la otra.

Por lo anterior, los costos y gastos generados por la compra de mercancias en el

extranjero y que son objeto de venta en el extranjero, sin que las mismas ingresen
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al territorio nacional, es decir, no son nacionalizadas y no son exportadas, en cuanto
a su deducibilidad para la determinacion de la renta imponible y calculo del
Impuesto Sobre la Renta, debera considerarse lo indicado en el Criterio tributario

institucional No. 3-2019 de la Administracion Tributaria:

La Ley de Actualizacion Tributaria, Decreto Numero 10-2012 del Congreso de la
Republica de Guatemala, regula en el articulo 21 cada uno de los costos y gastos
que puedan deducir los contribuyentes, siempre que cumplan la condicién de ser
Utiles, necesarios, pertinentes e indispensables para producir o conservar la fuente
productora de rentas gravadas, entre otros, el costo de venta de bienes, los gastos
incurridos en la prestacion de servicios, las bonificaciones, aguinaldo y bonificacion
anual para los trabajadores del sector publico y privado, los arrendamientos de
bienes inmuebles utilizados para la produccién de renta y los impuestos, tasas,
contribuciones y los arbitrios municipales efectivamente pagados por los
contribuyentes. (Criterio No. 3-2019 de la Superintendencia de Administracion

Tributaria, p.3).

68



1.

Conclusiones

Las ventas sucesivas constituyen una modalidad aduanera en la cual una
primera compra-venta internacional es objeto de posteriores ventas, incluso
realizadas posteriores al ingreso de las mercancias al territorio nacional, y es un
procedimiento no tan conocido en el ambito profesional, puesto que son pocas
las compafias que realizan las exportaciones-importaciones bajo dicha

modalidad.

Las ventas sucesivas realizadas bajo la luz de la legislacién guatemalteca tiene
fundamentos que si bien no la indican cdmo tal, si se encuentran conceptos
parecidos a como debe ser el tratamiento, y por esto, reviste de importancia la
investigacion realizada pues al desconocer alguna estructura o modalidad es
menos probable que se efectue y con lo cual, se pierdan oportunidades de

mejorar el flujo de efectivo o los margenes de rentabilidad.

Las ventas sucesivas representan un ahorro en la importacion de las
mercancias, derivado que al considerarse no afectas al Impuesto al Valor
Agregado por no realizarse la operacién en territorio nacional, la Compafriia no

tiene problemas de acumulacién de crédito fiscal.

Para efectos del Impuesto Sobre la Renta, las ventas sucesivas por no
efectuarse dentro del territorio nacional y derivado que dichas mercancias no
fueron nacionalizadas en algun momento para ser exportadas, se consideran
como rentas no afectas y de la misma forma los gastos relacionados a dichas
ventas, por lo que, es importante que las compafiias que elijan esta modalidad
realicen la separacion de los costos y gastos relacionados a dichas rentas y
reportarlos como gastos no deducibles, y las exportaciones bajo esta modalidad
como una renta no afecta. El ahorro para el 2020 se proyecta en Q.14Millones y
para el 2021 en Q28Millones.

69



5. En el caso del Impuesto de Solidaridad, derivado que la Ley establece que la
base para la determinacion del impuesto son los ingresos brutos o el activo neto,
en este caso, para los ingresos brutos no se hace la separaciéon de qué es afecto
o no afecto, y debe tributar por la totalidad de los ingresos. Y bajo esta categoria,
se veria un desfase, pues el Impuesto de Solidaridad no tendria un efecto tan

importante como lo es el Impuesto Sobre la Renta.
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1.

Recomendaciones

Se recomienda utilizar la modalidad de ventas sucesivas para el eficiente envio
de las mercancias y actuando bajo el marco legal aduanero y fiscal, que permite

las operaciones y que son operaciones comunes en el mercado internacional.

Es importante que las compafiias que elijan la modalidad de ventas sucesivas
realicen la separacion de los costos y gastos relacionados a dichas rentas y
reportarlos como gastos no deducibles, y las exportaciones bajo esta modalidad

como una renta no afecta.

El profesional y estudiante universitario de la Facultad de Ciencias Econémicas
de la Universidad de San Carlos de Guatemala debe velar por la actualizacién
en temas fiscales, legales y aduaneros, considerando que las ventas sucesivas
representan un aporte valioso para las empresas importadoras y exportadoras
de consumo masivo y que debe ser evaluado cuidadosamente para conseguir
los beneficios detallados previamente en el presente informe. Como Anexo 2 se
encuentran los resultados de la encuesta realizada a los profesionales y
estudiantes universitarios considerando la problematica del desconocimiento de
temas aduaneros y que previo a conocer qué son las ventas sucesivas deben

tener conocimientos generales del comercio internacional, fiscal y aduaneros.

Previo a implementar la modalidad de las ventas sucesivas, revisar a detalle los
créditos fiscales que podrian ser objeto de cambios, como en éste caso, que se
revisd6 incluso el cambio de método de acreditamiento, para evitar
acumulaciones de créditos que a futuro no podrian disminuir. Asimismo, contar
con toda la documentacion de soporte de las mercancias que fueron exportadas

bajo dicha modalidad y los gastos relacionados.
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Anexos

Anexo 1

Cuestionario de entrevista a personal clave de Moods de Guatemala S.A.

UNIVERSIDAD DE SAN CARLOS DE GUATEMALA
FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
ESCUELA DE ESTUDIOS DE POSTGRADO
MAESTRIA EN GESTION TRIBUTARIA

La presente entrevista esta desarrollada para realizar el Trabajo Profesional de
Graduacién denominado "MARCO CONTABLE Y FISCAL DE LAS VENTAS
SUCESIVAS APLICABLE A UNA EMPRESA IMPORTADORA Y EXPORTADORA
DE BIENES DE CONSUMO MASIVO CON CALIFICACION DE DEPOSITO
ADUANERO COMO AUXILIAR DE LA FUNCION PUBLICA", en la Maestria de
Consultoria Tributaria. La informacion sera administrada con confidencialidad y sera
exclusivamente para uso académico. No sera revelada ni utilizada para otros fines
distintos.

Seguidamente encontrara una serie de interrogantes, las cuales se le solicita
responder en forma objetiva.

Empresa: Nombre del entrevistado:
Puesto: Lugar y fecha:
Preguntas:

1. ¢Cual es el proceso de exportaciones a clientes y bajo qué modalidad se
realizan?

2. ¢Cuales son los factores que motivarian a Moods de Guatemala cambiar la
modalidad actual de importaciones/exportaciones a la modalidad de ventas
sucesivas?

3. ¢Cual ha sido el porcentaje de exportaciones de las ventas totales registradas
para los periodos 2019 y primer semestre del 20207

4. ;Cuales son las ventas proyectadas de julio a diciembre 2020 y de enero a

diciembre 2021, y el porcentaje de exportaciones de las ventas totales?

Proporcionar el Estado de Resultados de los periodos del 2019 al 2021.

Proporcionar desglose de las ventas totales, indicando el % de exportaciones e

indicando los paises a los que se exporta el producto.

7. Proporcionar desglose de las importaciones totales, indicando el % de

exportaciones e indicando los paises a los que se exporta el producto.

Proporcionar estructura organizativa y accionaria de la compania.

Proporcionar las politicas contables de la compaiiia.

oo

©
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10.Proporcionar el esquema actual de las importaciones/exportaciones bajo el
Deposito Aduanero.

Anexo 2

Encuesta a profesionales y estudiantes universitarios

Derivado que las operaciones de ventas sucesivas son poco conocidas en el gremio
de Contadores Publicos y Auditores, es importante el conocimiento fiscal, aduanero,
contable y legal de como deben ser soportadas este tipo de operaciones bajo el

criterio fiscal y aduanero aplicable, y que es parte importante de este informe.

Como parte de la aportacion de esta investigacion, es importante conocer el nivel
de conocimiento de los profesionales universitarios y universitarios ubicados en la
ciudad de Guatemala, acerca del tema de ventas sucesivas y cémo dicho
conocimiento afecta en poder realizar las operaciones de la mejor manera. Para la
medicién de dicho conocimiento fue preparada la “Boleta de Encuesta” y fue
realizada por medio de la plataforma de “Formularios” de Google directamente a
profesionales universitarios y universitarios de las distintas universidades ubicadas

en la ciudad de Guatemala.

La encuesta fue trasladada a trescientas noventa y dos personas, de las cuales se
excluyeron veintitrés encuestas por no estar completas (ver anexo 1); bajo la
muestra de trescientos sesenta y nueve encuestas se determind que la participaciéon
del género femenino fue mayoritaria por un 56% en comparacion del 44%
representado por el género masculino y un 68% representado por los estudiantes

universitarios y un 32% por profesionales universitarios.

La primera pregunta de la encuesta se encuentra relacionada a los niveles de
conocimiento de conceptos general aduaneros y fiscales, los resultados se

muestran en la siguiente grafica:
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Grafica 1
1. ¢ Cudl es el nivel de conocimiento que tiene acerca de estos conceptos?

B Basico [ Medio Avanzado
300 T
200
100
0 23
Comercio internacional Documentacion y Documentacién y FAUCA, DUA Y Tratados de Libre Regimenes aduaneros
procesos para importar procesos para exportar FYDUCA Comercio

Fuente: Elaboracién propia con base en investigacion realizada.

De acuerdo a lo que puede observarse en la grafica 1, la mayor parte de los
encuestados tienen un conocimiento basico en cuanto a los conceptos de comercio
internacional, documentacion y procesos para importar/exportar, FAUCA/DUA/
FYDUCA, tratados de libre comercio y regimenes aduaneros; considerando que los
encuestados forman parte de la fuerza de trabajo y que un porcentaje importante
apoya a las distintas empresas del pais en su labor de empleado en relacién de
dependencia, consultores fiscales, propietarios, accionistas, etc, es menester que
tengan conocimiento de los conceptos basicos del comercio internacional para una
mejor toma de decisiones en los distintos proyectos que se realizan y que por

desconocimiento no han sido aprovechados los recursos de la mejor manera.

Por lo anterior, se concluye que el conocimiento de los estudiantes y profesionales
universitarios acerca de los conceptos generales aduaneros se encuentra en un

nivel basico; y una minoria alcanzé un nivel avanzado.

La segunda pregunta de la encuesta se baso6 en preguntas de selecciéon multiple y
se encuentra relacionada a las leyes en relacion al comercio internacional, los

resultados se muestran en la siguiente grafica:



Grafica 2
2. i Cuales son las leyes que conoce con relacion al comercio internacional?

B Pregunta con base en seleccion multiple

250

200

150

100

50

Ley de Actualizacion No tengo CAUCA/RECAUCA Ley Nacional de Convenio sobre el Criterios Otros
Tributaria conocimiento en Aduanas Régimen Arancelario institucionales de la
legislacion aduanera y Aduanero Administracion

Centroamericano Tributaria,

Fuente: Elaboracién propia con base en investigacion realizada.

Como puede observarse en la grafica dos, la mayoria coincidio en que la Ley de
Actualizacion Tributaria, el Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano -CAUCA-
y su reglamento -RECAUCA- son de las leyes mas conocidas en cuanto al comercio
internacional, y otra parte importante de los encuestados indicé que no tiene
conocimiento en legislacion aduanera, lo que representa aproximadamente al 35%
de los encuestados; por lo que, es necesario que el profesional y estudiante

universitario amplié sus conocimientos aduaneros.

Parte importante de la investigacion realizada, es conocer qué parte de los
estudiantes y profesionales universitarios han realizado importaciones y/o

exportaciones, los resultados se detallan a continuacion:



Gréfica 3
3. ¢ Ha realizado importaciones y/o exportaciones?

® No @ Si

144 (39.0%)

225 (61.0%)

Fuente: elaboracion propia con base en investigacion realizada.

El 61% de los encuestados no ha realizado importaciones y/o exportaciones
mientras que el 39% si las ha efectuado, lo que demuestra parte de las respuestas
en cuanto al desconocimiento de los conceptos generales del comercio

internacional.

A partir de la anterior pregunta, surge la interrogante acerca de los tipos de
importaciones y/o exportaciones que han realizado los encuestados, debido a que
nuestra legislacion fiscal y aduanera contempla importaciones y exportaciones de

bienes y servicios; los resultados se muestran a continuacion:
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Grafico 4
4. ;Cual es el tipo de importaciones y/o exportaciones que ha realizado?
B Bienes [ Servicios Bienes y servicios [l No aplica
250 —
T 224
200 +
150 4
100 +
50 +
13 14
24 26
0 -
Importaciones Exportaciones

Fuente: Elaboracién propia con base en investigacion realizada.

Los resultados de la grafica cuatro dan a conocer que la importacidén/exportacion de
bienes es la popular entre los encuestados que han realizado este tipo de
operaciones; sin embargo, la mayoria no ha efectuado importaciones y/o

exportaciones.

Grafico 5
5. Si ha realizado importaciones y/o exportaciones, ¢, Cuales han sido los paises origen/destino?

B Importaciones [l Exportaciones

250 —
200 —
150 —
100 —

50

China México Centroamérica USA No aplica

Fuente: Elaboracion propia con base en investigacion realizada.

En el grafico cinco se muestra que los paises mas populares para importar/exportar
son Estados Unidos de América y Centroamérica; asimismo, la tendencia continta

en cuanto a que la mayor parte no ha efectuado importaciones/exportaciones.



Con base en las anteriores preguntas, se plantea a los encuestados el conocimiento
de las ventas sucesivas, cross trade u operacion triangular, los resultados se

muestran a continuacion:

Gréfica 6
6. ;,Conoce qué es una venta sucesiva, cross trade u operacion triangular?

® No @ Si

39 (10.6%)

330 (89.4%)

En la grafica seis se muestra que el 89% de los encuestados desconoce qué es una
venta sucesiva, mientras que el 39% si conoce dicho término o bien ha realizado
este tipo de operaciones. Los encuestados que contestaron afirmativamente (39)
proporcionaron definiciones de las ventas sucesivas, las que se detallan a

continuacion:

e FEl producto que se exporta desde Guatemala, no se encuentra fisicamente en
el pais sino que se realiza a través de un intermediario.

e EIl producto se despacha de un pais, la factura se emite en otro y el
consignatario final se encuentra en otro.

e Esuna accion en la que participan tres compafias, estan ubicadas en distintos
paises, la caracteristica de esta operacion es que existe un intermediario y la
mercancia se envia directamente del proveedor hacia el cliente final pero el
titular de la venta es el intermediario.

e [Esuna venta triangular para hacer eficiente el proceso comercial.
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e Operacion en la que participan tres empresas para el intercambio de bienes o
servicios. El proveedor vende el bien al cliente final (y asi es como viaja la
mercancia); pero hay una empresa intermediaria que es la titular de la
operacion.

e El producto se transporta directo de fabrica al consumidor final sin pasar por el
intermediario.

e Son todas aquellas operaciones donde participan tres empresas distintas, la
particularidad de este concepto es que cada una de estas empresas se
encuentra en un pais diferente. Una de las tres empresas actia como
intermediaria entre el proveedor y el cliente final.

e Un intermediario en un pais contacta un comprador y contacta un vendedor de
un pais diferente y sin participar mas que en la intermediacion; el intermediario
coordina la transaccion directa, entre comprador y vendedor de paises
diferentes.

e Venta a un cliente sin que la mercaderia ingrese al pais (no proceso de

nacionalizacion), el producto es enviado del pais de origen al cliente.

De lo anterior se determina que los encuestados que conocen el término de ventas
sucesivas tienen la nocidén general del procedimiento y si bien aun no queda claro
en su totalidad es necesario definir el término de ventas sucesivas y este término
surge por las practicas de comercio internacional dénde se observa que la primera
compra-venta es objeto de posteriores ventas, incluso antes de ingresar al territorio
nacional o del importador, es decir, antes de que la declaraciéon de mercancias sea

presentada ante Aduanas.
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Anexo 3

Transacciones de comercio internacional

Como parte de las actividades comerciales de la Compaiia, realizdé exportaciones
en el periodo 2019 y estas exportaciones representaron el 88% de las ventas
anuales del afio; de lo anterior, se determiné que la venta de galletas representa el
rubro mas representativo al obtener un 60% de la venta anual y un 52% de las

exportaciones realizadas.

El rubro de los jugos obtuvo una participacion del 40% de las ventas anuales y un

36% de las exportaciones realizadas.

Por lo anterior, revierte de importancia identificar que las ventas sucesivas seran
procedimiento a evaluar para el caso de esta compafiia que exporta mas del 88%
de sus ventas anuales, y que de acuerdo a la informacién suministrada por la

Compaiiia, sus clientes lo representan las afiliadas en Honduras, Panama y Brasil.

Las ventas locales que representan el 12% de las ventas anuales totales, se realizan
a clientes locales no relacionados con la compafiia guatemalteca ni con casa matriz
o afiliadas, por lo que, es necesario mencionar que no existe ningun vinculo y

adicionalmente no es un porcentaje representativo de las ventas efectuadas.

Para efectos de simplificacion de como estan integrados los rubros de las ventas,

se presenta el siguiente cuadro:
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Cuadro No. 1

Principales productos de exportacién

Periodo del 1 de enero al 31 de diciembre de 2019

Cifras en Miles
(‘000)

84

%

Valoren Valor % de Venta Venta Vent_a Venta
Concepto Local Exterior
GTQ en USD Anual USD USD al

Exterior

Galletas

Galletas simples 19,404 2,520 21% 378 2,142 18%

Galletas rellenas 13,860 1,800 15% 198 1,602 13%

Galletas de

chocolate 11,088 1,440 12% 216 1,224 10%

Galletas waffles 7,207 936 8% 140 796 7%

Galletas saladas 3,881 504 4% 76 428 4%

Ventas anuales 55,440 7,200 60% 1,008 6,192 52%

Jugos

Bebidas de jugo

(hasta 24% de

jugo) 18,480 2,400 20% 240 2,160 18%

Néctares 12,936 1,680 14% 168 1,512 13%

Jugo 100% no

concentrado 5,544 720 6% 72 648 5%

Ventas anuales 36,960 4,800 40% 480 4,320 36%

Ventas

consolidadas 92,400 12,000 100% 1,488 10,512 88%

Cuadro de elaboracion propia.

Las importaciones realizadas en el periodo 2019 ascienden a USD4.8M de los

cuales un 60% lo representaron las galletas y un 40% los jugos, las importaciones

fueron realizadas a Casa Matriz Moods INC -US- que efectud la distribucion directa



a Moods de Guatemala Sociedad Anonima, para que ésta posteriormente efectuare

la exportacion del producto a las subsidiarias en Honduras, Panama y Brasil.

Cuadro No. 2

Principales productos de importacion

Periodo del 1 de enero al 31 de diciembre de 2019

Cifras en '000

Concebnto Valor en Valor en % de

P GTQ usD Importaciones
Galletas
Galletas simples 9,702 1,260 26%
Galletas rellenas 6,930 900 19%
Galletas de chocolate 5,544 720 15%
Importaciones anuales 22,176 2,880 60%
Jugos
Bebidas de jugo (hasta 24% de jugo) 9,240 1,200 25%
Néctares 5,544 720 15%
Importaciones anuales 14,784 1,920 40%
Importaciones consolidadas 36,960 4,800 100%

Cuadro de elaboracion propia.

Margenes de rentabilidad de los productos

La rentabilidad de los productos importados (galletas y jugos) se encuentra en un

promedio del 55%, lo que es un indicador positivo para la Compafia, sin embargo,

es necesario considerar que el margen bruto es un indicador preliminar, puesto que

a dicho margen bruto se deducen gastos de operacién y otros que podrian afectar

la rentabilidad de la Compaifiia, e incluso obtener pérdidas si no se lleva un control

de los gastos y de las exportaciones realizadas.



Para efectos fiscales, la totalidad de los ingresos por exportaciones son
consideradas como parte de los ingresos gravados para el Impuesto Sobre la Renta
e Impuesto de Solidaridad, y exentos del Impuesto del Valor Agregado conforme lo
establece el Articulo 2 numeral 4) y Articulo 7 numeral 2 del Decreto Numero 27-92

Ley del Impuesto al Valor Agregado.

Asimismo, las importaciones derivado que cumplen con todos los requisitos de
nacionalizacién y son relacionados a la actividad la principal de la Compaiiia se
considera deducible el costo de produccion y venta de los bienes conforme lo
establece el Articulo 21 numeral 1) del Decreto 10-2012 Ley de Actualizacion
Tributaria, y de la misma forma por estar relacionado a las actividades econémicas
el crédito fiscal es procedente conforme lo establecen el Articulo 2 numerales 3) y
5), Articulo 3 numeral 3 y Articulo 15 del Decreto Numero 27-92 Ley del Impuesto
al Valor Agregado.

Cuadro No. 3

Margen de rentabilidad de los productos importados y luego

exportados a Honduras, Panama y Brasil
Periodo del 1 de enero al 31 de diciembre de 2019

Cifras en USD'000

Concepto Exportaciones Impo;tsacion Bm?;g'ng %I\Bnral:?oen
Galletas 6,192 (2,880) 3,312 53%
Jugos 4,320 (1,920) 2,400 56%
Total 10,512 (4,800) 5,712 55%

Fuente: elaboracion propia con base en la investigacion realizada.
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