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En atencién al nombramiento dictado en su oportunidad por usted, el cual recaec en mi

persona como Asesor de Tesis del Br. CESAR DANIEL BOROR PAZ, en el desarrollo del tema
“ANALISIS JURIDO DE LA CARTA DE CREDITO COMO MEDIO PARA GARANTIZAR
EL PAGO EN LA COMPRAVENTA MERCANTIL INTERNACIONAL”, por este medio
procedo a informar los aspectos siguientes:

a)

b)

d)

Durante el desarrollo del trabajo de investigacién, he acompafiado al sustentante, en donde
se respetaron los criterios basicos de metodologia y técnicas, asi como la normativa de
tesis vigente en la facultad de Ciencias Juridicas y Sociales.

El tema “ANALISIS JURIDO DE LA CARTA DE CREDITO COMO MEDIO PARA
GARANTIZAR EL PAGO EN LA COMPRAVENTA MERCANTIL
INTERNACIONAL”, fue realizado sobre el problema medular de la investigacion,
llenando los contenidos técnicos y cientificos.

De la misma manera hago constar que al realizar la redacciéon del tema se utilizaron las
técnicas y metodologia de acuerdo a la investigacion, cumpliendo con lo establecido en el
NORMATIVO PARA LA ELABORACION DE TESIS DE LA LICENCIATURA.

De manera fehaciente hago constar que la bibliografia consultada por el Bachiller Cesar
Daniel Boror Paz, se encuentra de acuerdo al trabajo realizado, por lo que a mi criterio
retine los requisitos necesarios para que sea aceptado, en virtud de haber citado temas de
trascendencia internacional, los cuales tienen relacidén con operaciones comerciales que
desean realizar los pequefios y medianos comerciantes, ya que por desconocimiento de las
leyes que rigen la contratacion internacional no comercializan con otros paises.

Con respecto a las conclusiones emitidas por el sustentante en el presente trabajo puedo
asegurar que tienen relevancia, por el andlisis juridico planteado en el desarrollo de la
investigacién, ya que cita aspectos comerciales de utilidad para el expandir las
operaciones comerciales con otros paises.

Asimismo se establece que las recomendaciones emitidas en el presente trabajo son un
aporte a la sociedad estudiantil y a los comerciantes nacionales e internacionales, en virtud
del crecimiento del comercio internacional, como consecuencia de.la apertura de las
fronteras comerciales; en donde el comercio va mas alla de lo que un pais puede producir,
ya que esto contribuye al desarrollo econémico de los paises.

Por lo anteriormente expuesto, como asesor del trabajo de tesis intitulado ANALISIS JURIDO
DE LA CARTA DE CREDITO COMO MEDIO PARA GARANTIZAR EL PAGO EN LA

Tercera avenida 13-62 Tel. 22327936. Cel. 57086848. Guatemala C.A.
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trabajo realizado por el Bachiller Cesar Daniel Boror Paz, el cual cumple cofi?'@fb,glos lqs'
requerimientos solicitados; de conformidad con el Articulo 32 del NORMATIVO %RAERAG LAY
ELABORACION DE TESIS DE LA LICENCIATURA EN CIENCIAS JURIDICAS Y
SOCIALES Y DEL EXAMEN GENERAL PUBLICO.

Sin otro particular, atentamente,

Colegiado No. 7706

Tevceva avenida 13-62 Tel. 22327936. Cel. 57086848. Guatemala C.A.
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NEDAD ASESORIA DE TESIS DE LA FACULTAD DE CIENCIAS FURIDICAS Y
- SOCTALES. Guatemala, veintinueve de julio dos mil diez.

Atentamente, pase al (a la} LICENCIADO (A} JAIME HUMBERTO BAUTISTA
CAHUEC, para que proceda a revisar el trabajo de tesis del (de la) estudiante CESAR
DANIEL BOROR PAZ, Imtitulado: “ANALISIS JURIDICO DE LA CARTA DE
CREDITO COMO MEDIO PARA GARANTIZAR EL PAGO EN LA
COMPRAVENTA MERCANTIL INTERNACIONAL”.

Me permito hacer de su comocimientoe que esta facultado (a) para realizar las
maodificaciones de forma y fondo que temgan por objeto mejorar la investigacidn,
asimisme, def titwlo de trabajo de tesis. En ef dictamen correspondiente debe hacer
constar el contenido del Articulo 32 del Normative para la Elaboracion de Tesis de
Licenciatura en Ciencias Juridicas y Sociales y det Examen General Pablico, el cual
dice: “Tanto ef asesor come el revisor de tesis, hardm constar en fos dictdimenes correspondientes, su
opinide respecte def cantenido cientifico y téenice de la tesis. fa metodologia y téenicas de investigacion
atilizadas, la redaceidn, los cuadres estadisticos si fuerem mecesarios, Iz contribucion clemtifica de la
misma: las conclusiones. las: recomendaciores y la bibliogratia utilizada, st aprueban o desaprueban el
trabaje de investigacién v ofras consideraciones. que estimen pertimemtes’ .
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De acuerdo con el nombramiento emitido por esa jefatura, el veintinueve de julio del
afio dos mil diez, en el que se me faculta para que como Revisor pueda realizar
modificaciones que tengan por objeto mejorar el trabajo de tesis de grado académico del
Bachiller Cesar Daniel Boror Paz, intitulado “ANALISIS JURIDICO DE LA CARTA
DE CREDITO COMO MEDIO PARA GARANTIZAR EL PAGO EN LA
COMPRAVENTA MERCANTIL INTERNACIONAL”, en relacién al mismo procedo
a emitir dictamen favorable aprobando el trabajo.

1.

Se establece que el trabajo de tesis realizado contribuye grandemente y de una
manera técnica y cientifica con los estudios del derecho mercantil. Asi mismo para
una mejor certeza De la misma manera tengo el agrado de manifestarle que procedi
conforme al requerimiento antes indicado, habiendo determinado que el tema
propuesto es de significativa importancia ya que la hipétesis planteada fue
comprobada en el desarrollo del trabajo realizado.

Tengo el agrado de manifestarle que el contenido del trabajo de tesis en materia
mercantil se refiere a los medios que garantizan el pago especialmente en la
compraventa mercantil internacional; en este sentido el Bachiller cita diversos
medios de pago para que los comerciantes internacionales puedan realizar
operaciones comerciales a nivel internacional, lo cual es una alternativa para que se
logre el desarrollo comercial a nivel internacional.

He realizado la revision del trabajo de tesis y en su oportunidad he sugerido algunas
correcciones de tipo gramatical y de redaccién, que considere en su momento
necesarias para mejor comprension de los temas, las cuales fueron debidamente
atendidas por el Bachiller Cesar Daniel Boror Paz.

En la estructura formal de la tesis se aprecia la utilizacion de los métodos cientificos
utilizados; inductivos y deductivos, y la técnica de la investigacién bibliografica lo
cual comprueba que se hizo la recolecciéon de informaciéon con la bibliografia
actualizada; por lo que puedo establecer que en presente trabajo de tesis se
observaron todas las exigencias reglamentarias.

Las conclusiones emitidas por el Bachiller son el resultado del estudio e
investigacién realizado, ademas derivan del desarrollo del mismo ya que se fue
comprobando la hipétesis planteada en el trabajo.

Asi como las recomendaciones son una contribucion cientifica para el ordenamiento
juridico de Guatemala; siendo que el trabajo reune los requisitos requeridos y
cumple especialmente lo establecido en el Articulo 32 del Normativo para la
elaboraciéon de tesis de la Licenciatura de la Facultad de Ciencias Juridicas y
Sociales y del Examen General Publico.



7. La bibliografia consultada es actualizada, adecuada y suficiente, ya ¢
relacion con el fondo de la investigacién realizada por el Bachiller.

Con base en lo anteriormente citado; emito dictamen favorable para que se autorice la
impresién de la tesis: “ANALISIS JURIDICO DE LA CARTA DE CREDITO COMO
MEDIO PARA GARANTIZAR EL PAGO EN LA COMPRAVENTA MERCANTIL
INTERNACIONAL” que presento el Bachiller Cesar Daniel Boror Paz, para que se
discutida y defendida en su examen publico de graduacién profesional.

Sin otro particular, me suscribq

Atentamente,
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del Examen General Publico.-

CMCM/slih,




A DIOS:

A:

A MIS ABUELOS:

A MI MADRE:

A MI PADRE:

A MI HIJA:

A MIS HERMANOS:

A MIS TIAS:

A MIS AMIGOS:

WLTAD 2,
B 1045€
§, S ‘:\\\‘ERS D,qao

DEDICATORIA

Por su infinito amor y misericordia, con los que he podido
llegar hoy a alcanzar mi meta.

Universidad de San Carlos de Guatemala, la alma mater de
estudios superiores.

La Facultad de Ciencias Juridicas y Sociales.

Nery Felipe Boror Pérez (Q.E.P.D) y Cecilia Pineda Aroche
de Boror, por su sabiduria y ejemplo, gracias.

Gloria Marina Paz Mencos.

Nery Domingo Boror Pineda, (Q.E.P.D).

Karen Fabiola Boror Machic, fuente de inspiracién y luz de
mis ojos, TE AMO.

Cecilia Josefina, Henry David, Danilo, Glenda Julissa, Nery
Eduardo y Oliver Jonathan.

Marta Alicia Boror y Consuelo de Jesus. Por su apoyo y
carifio.

Rosalia Machic Pérez, con amor especial; por su apoyo
incondicional.

Juan Francisco Portillo, Vicente Arturo Ramos, Oscar
Benjamin Valdez, Victor Manuel Godinez.

&2

&

%
3

e

(3
Y
1"\'3‘;,

w
m
f]
x
]
>
=
>

(]

» ‘7'
o ppyane



2.2. ConVENIO AE ROMA......oo et eee e ee e ee s e r e e s n e s e asenn e 43

ﬁ"%&

INDICE &k
¢ LY
\:"f 3. : i’\“y
INETOAUCCION. .........eeeveiere et e e eeas e et et eenee s et saseesenesaeasanaeesesnsessnessanans S
CAPITULO |

1. El comercio interNacional ................coociciiiiiiimiiiee e et e e e e e 1
1.1. Regulacién del comercio internacional.............c.coccooiviieiricciirerieneeee, 4
1.2. Contratacion Internacional...............ccccccoiiviciiiiieie e 5
1.3. Principios de la contratacion internacional.....................cooooiciiiiiiinnninen. 7
1.4. Contrato internacional...............coooiriiiiiiiiiiecce et 13
1.4.1. Elementos personales...........cccccceeeiiiiiiiiii e 14
1.4.2. Elementos formales............ccccoummeriiiiiiiioiiieiie e 14
1.4.3. Elementos reales.........ccccooioeoreioicicecceeeeeeeee et ee e 15
1.5. Negociacion del contrato internacional.................vmvieviveenncnennn. 156
1.6. Redaccioén del contrato internacional.............ccccooooviiiiiiiice e 18
1.6.1. Técnicas de redaccion del contrato internacional........................ 18

1.6.2. Contrato internacional estandar y contrato internacional ad hoc
APTOPIAAO..... .. e et e e e e aa e e e eaa e e 19
1.7. Lenguaje o idioma del contrato internacional................cccooeeiiiiiennninnnnae. 23
1.8. Terminacién del contrato internacional.................cccoeeeeeiiiiini e 25
1.9. Regulacion del contrato internacional...................ooevioiiiiieeieineeieeeeeeeeee, 32
1.10. Contratos mercantiles que regula Guatemala...............c..ccccccevniinnnnnn. 34

CAPITULO II

. Contratacion mercantil internacional.................cccccoiiiiiiiiiiiie e 41
2.1. Caracteristicas del medio juridico internacional................cccccoceiiniiiennnnnn. 42



2.3. Lexmercatoriaoleymercante...............ccoooiriiiiinii e,

CAPITULO Il
. Medios de pago en el comercio internacional................ccccooviiiiiniiriececencrenecne, 59
3.1, CaracteristiCas............cccooeeeiiieece et en e e 60
3.2. Clasificacion de los medios de pago..........cccocoeieiiieeeienereniceee e 62
3.3.  Principios GeNErales..........ccc..iiieiiiieiiiee et 65
3.4. Medios de pago y la compraventa mercantil................c.cccooiiirinnnnnnenn. 66
3.4.1. Clasificacion funcional de medios de pago.........c.ccccoevernninnnnes 68

3.5. Lacompraventa mercantil desde el punto de vista de la legislacion nacional. 69

3.6. Diferencia de la compraventa civil y mercantil.....................ccccoiiiinie. 71
3.6.1. Elementos del contrato de compraventa...............cccooeveirnnniicnns 74
3.6.2. Especies de la compraventa mercantil guatemalteca.................. 75
3.7. La compraventa mercantil desde el punto de vista internacional.............. 82
3.7.1. Criterios para considerar una compraventa internacionail............ 82
3.7.2. Elementos de la compraventa Internacional.....................c.......... 84
3.7.3. Regulacion de la compraventa mercantil internacional................ 92
3.7.4. Incumplimiento del contrato de compraventa internacional....... 93
3.8. Crédito documentario..............cooiieeiiiiiiiiiiie e ce e e e 99
3.8.1. Sujetos que intervienen en el contrato...............oeoeeereicnnn. 101
3.8.2. Clasificacion del crédito documentario.............cccocceeeeiireivennennin. 102
CAPITULO IV

. La carta de crédito y su relaciéon con la compraventa mercantil internacional.... 105
4.1. Carta de crédito como medio de pago internacional................c...c............ 106
4.1.1. Funciones de las instituciones bancarias que intervienen en

una cartade crédito............ooooiiiiin 107
4.1.2. Elementos personales de la carta de crédito............cccccceeeeee.. 110



4_:
4.2. Clasificacion de las cartas de credlto fﬁ

@ .....
\""i ‘?.

4.3. Ventajas y desventajas que benefician el exportador...................... ';\::;.’é&;;

4.4. Regulacion legal guatemalteca..............c.cconeriiinniciii

4.5. Lacarta de crédito como medio que garantiza el pago en la compraventa

mercantil iINtEMACIONAL.......... oot e s e e e e e e e eeas

CONCLUSIONES........... et s r e e e
RECOMENDACIONES..........o ettt e s s a e

BIBLIOGRAFIA



ra @ 7]
INTRODUCCION : g © 0P TARH

2
La justificacién de esta investigacion es que la contratacién internacional es el res%i\%@n ¢
de las relaciones comerciales con otros paises, derivado de la libre circulacién de\i\()'s
bienes y servicios que se desean proporcionar a nivel internacional, por lo que va
dirigido a los comerciantes nacionales, ya que deben conocer formas mas eficaces de
cumplimiento de sus obligaciones; con el fin de facilitarse las vias de comercializacion
con los comerciantes internacionales; lo que trae como consecuencia, la utilizacion de la
carta de crédito como medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil

internacional.

La especificacion de este estudio es poner en evidencia la seguridad juridica y material
que necesita el comerciante, para requerir el cobro facil y rapido de las operaciones
comerciales que se realizan a través de la compraventa mercantil, esto sélo lo

proporciona Unicamente la carta de crédito.

La finalidad de esta tesis es lograr regulacién interna en relacion a la carta de crédito
como un medio de pago y asi darlo a conocer a los estudiantes de derecho, para que
puedan aumentar sus conocimientos generales en relacién a este documento, utilizado
por los comerciantes a nivel internacional y, especificamente, conocer el origen
comercial de la carta de crédito y de la seguridad que ésta representa para los sujetos

comerciales.

La delimitacion del problema en el espacio geografico, se da en el municipio y
departamento de Guatemala; y en el ambito de los afios 2009 y 2010.

La hipotesis plantea la necesidad de regular especificamente la carta de crédito como
medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil internacional. Lo anterior es
competencia del Congreso de la Republica en el uso de su funcién legislativa que debe

regular, de forma mas amplia, lo relacionado a la carta de crédito como un medio que
garantiza el pago al realizar una compraventa mercantil internacional, lo que facilitaria

su utilizacién en las operaciones de comercio que realizan los guatemaltecos en el

)

v
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ambito internacional en virtud de que les brindaria seguridad juridica y material %ﬂaerlglm

cumplimiento a las obligaciones mercantiles adquiridas en el mercado; fomenta 3

utilizacion en el ambito del comercio internacional, ya que proporciona segundad y

eficacia al trafico mercantil.

Los objetivos generales de la investigacion se encaminan a determinar la eficacia y
seguridad juridica que proporciona la carta de crédito como un medio de pago en la
compraventa mercantil, en las operaciones de comercio internacional; asimismo,
establecer con qué frecuencia los comerciantes utilizan la carta de crédito como medio
de pago en la compraventa mercantil internacional, por representar una mayor rapidez
al requerir los cobros de las obligaciones adquiridas por los sujetos involucrados en la

misma.

Este trabajo esta contenido en cuatro capitulos: el primero se relaciona al comercio
internacional; el segundo cita la contratacién internacional mercantil; el tercero,
denominado medios de pagos internacionales; y, el cuarto, llamado la carta de crédito
como medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil internacional, en éste se
establece que dicho documento proporciona seguridad juridica y material a los

comerciantes internacionales.

Los métodos utilizados son: analitico, que se emplea para estudiar los documentos de
forma externa; qué establecié que la carta de crédito es un medio que garantiza el pago
en la compraventa mercantil internacional; el deductivo, porque al redactar el trabajo se
inicié de la parte general hasta llegar al estudio del planteamiento del problema que se
investiga; y las técnicas fueron la observacién no estructurada a través de las distintas
anotaciones y de los temas relacionados con el presente trabajo, publicados en revistas
del pais; la observaciéon que consiste en ver los hechos y fendbmenos que se desean
estudiar, por medio de los sentidos para captar en forma mas completa las cosas que se
observan; para lo cual se verifica que se desarrolla en las instituciones bancarias, en
relacion a la carta de crédito como medio de pago en la compraventa mercantil

internacional.

(ii)



CAPITULO |

1. El comercio internacional

En el comercio internacional se encuentran varias formas para que un pais pueda abrir
sus puertas a este mercado internacional, solo como un ejemplo se cita la autarquia
absoluta. Siendo ésta la forma mas cerrada; ya que, no permite la importacién de
cualquier producto; Unicamente faculta la apertura de importacién en un pequeno
grado, lo que significa que permite la importacién de productos que no se fabrican en
ese territorio; pero si finalmente se diera libertad total de comercio, esto se reduce a
que sblo se importen los productos que pudieran ser fabricados en ese Estado a un

precio muy oneroso.

En la actualidad se observa que el comercio internacional avanza, ya que, varios paises
comercian con productos que pueden ser fabricados facilmente por el mercado que los
importa, pero que resulta mas ventajoso adquirirfos en el exterior, por ser de mejor

calidad o por cualquier otra caracteristica del mismo.

“‘La ventaja del comercio internacional es que deviene como consecuencia de las
economias denominadas de escala; es decir, que al aumentar la cantidad producida
para satisfacer un mercado mas amplio, los costos medios disminuiran. Ademas estan
las ventajas de la especializacion, lo que significa que cuando una persona se

especializa en la realizacion de un trabajo concreto, adquiere mas habilidad y maestria



pais.” !

El libre comercio internacional aumenta el crecimiento econémico de un pais; por lo
tanto, los paises mas pobres, tienen mano de obra o actividad humana, industriales,
naturales y financieros que pueden emplear para producir bienes y servicios para sus
mercados internos o para competir en el exterior. Estos son requisitos que benefician a
la comercializacién internacional, a esto se le denomina, el principio de la ventaja
comparativa, significa que los paises se desarrollen, aprovechando sus activos para
concentrarse en lo que pueden producir mejor, y después intercambiando estos

productos por los productos que otros paises producen mejor.

Como consecuencia del libre comercio entre los paises se encuentran las diversas
formas de contratacién, que se han ido perfeccionando con los usos y costumbres, esto
ha hecho que el comerciante internacional cree documentos que garanticen el pago de
las obligaciones adquiridas por ellos en las negociaciones, este es el caso de la carta de

crédito, que es el tema central del presente trabajo de tesis.

! Pont, Manuel. Operaciones mercantiles, Pig. 1
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personal que permite una mejor comprensioén la siguiente: el comercio internacional o
mundial es el intercambio de bienes, productos y servicios entre dos o mas paises, en

donde uno exporta y el otro importa.

“Comercio exterior se define como el intercambio de bienes y servicios entre dos
bloques o regiones econdémicas. Por ejemplo, el intercambio de bienes y servicios entre

la Unién Europea y América”. 2

Segln Manuel! Point, se puede definir el comercio internacional como: “Intercambio de
bienes o servicios entre personas de distintos paises. La diferencia esencial entre el
comercio dentro de las fronteras nacionales y el comercio internacional es que este
tltimo se efectua utilizando monedas diferentes y esta sujeto a regulaciones adicionales

que imponen los gobiernos: aranceles, cuotas y ofras barreras aduaneras.” ®

En el comercio internacional se benefician tanto el pais que vende, o exporta, como el
que compra, o importa, esto también sucede en el comercio interno, porque cada ambito
comercial posee ventajas comparativas particulares que se traducen en costos
comparativos diferentes. Al incremento del comercio exterior, por lo tanto, hay que

atribuir una buena parte del crecimiento econémico contemporaneo.

? |bid. Pag. 15

? |bid. Pag. 1



] ';.. &
(,‘5?": AR )5’2&

. . . ME L 0.
1.1 Regulacién del comercio internacional %&% SRR 29
88 ——- .

paises. Siguiendo la corriente mercantilista, durante muchos siglos los paises imponian
altos aranceles y varias restricciones severas al comercio internacional. En el siglo XIX,
especialmente en Gran Bretana, la creencia en el libre comercio tomé6 fuerza, y esta
perspectiva ha venido dominando el calculo politico entre los paises occidentales hasta
la actualidad. Desde el final de la segunda Guerra Mundial, varios tratados multilaterales

han intentado crear una estructura global de regulacion comercial.

El autor Dan Ortega Alonso cita en su libro que la mayor parte de los paises comunistas
y socialistas creen en la autarquia, que supone la ausencia completa de comercio
internacional y la satisfaccion de las necesidades econémicas mediante la
autosuficiencia. Haciendo caso omiso a estas creencias, todos los paises se
involucraron en algun tipo de comercio internacional, ya que es muy dificil para un solo

pais satisfacer todas sus necesidades econémicas.

Se han utilizado varios instrumentos juridicos para manipular el comercio internacional.
Estos incluyen el arancel, las salvaguardias, las cuotas de exportacién e importacion y
las barreras no arancelarias. Un componente esencial del comercio internacional es el
transporte internacional de mercancias. Las condiciones y términos del mismo estan

regulados por los Términos Internacionales de Comercio.
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La contratacién internacional comprende una realidad muy compleja, que en el
transcurso de los anos ha ido creciendo de una forma imparable aprovechando el
crecimiento de las relaciones comerciales internacionales, asi mismo, la evolucion y
situacion coyuntural de la economia mundial. Estos son algunos de los muchos
factores, que han intervenido en el desarrollo mundial del fenébmeno llamado
contratacion internacional; también cabe mencionar que la libertad de circulacion de
personas y bienes y la inclusién en el comercio exterior de las pequefias y medianas
empresas han hecho que el comercio internacional se facilite y logre un crecimiento

protagonico.

Los comerciantes autbnomos y particulares con el desarrollo de la economia mundial
han visto la necesidad de introducirse en el mercado internacional e ir realizando en
forma ocasional y continua operaciones de contratacién internacional, es decir que
todos éstos comerciantes realizan operaciones en los mercados internacionales a
sabiendas de la complejidad, dificultad e inseguridad material y juridica que representa

para ellos.

La contratacién internacional es el resultado del libre comercio que hayan adquirido los
paises a nivel mundial para concluir sus operaciones comerciales. A continuacion se
define este término, ya que para alcanzar una mayor comprension del tema se cita al

autor Dan Ortega Alonso.



comerciales de intercambio de bienes y servicios cuyo ambito excede de las que se
celebren dentro de un propio pais, de suerte que puede decirse que los diferentes
elementos que intervienen en ellas (sujetos, mercaderias, precio, formas y lugar de

celebracién del contrato etc.) guardan alguna conexién con nacionalidades distintas”.

La contratacion internacional es compleja, por lo que dificulta regularlo en un mismo
cuerpo normativo, debido a la diversidad de ordenamientos juridicos que intervienen en
la regulacién y existencia del contrato internacional y sus elementos; esta es la causa
fundamental sobre la cual gira la relacién juridica contractual internacional, ya que, de
ahi se derivan problemas de caracter formal que tienen relacién con el validez para la
celebracién y ejecucién del contrato como resultado de la diversidad de ordenamientos

juridicos aplicables, es decir, la ley aplicable al contrato.

La problematica y complejidad surgida con relacibn a la relacién contractual
internacional que conlleva a la celebracion del contrato internacional, da origen a lo que
se conoce como la norma de conflicto que tiene como funcién principal determinar el
derecho que debe aplicarse a la situacién privada internacional, de entre todos los
ordenamientos juridicos con los que presenta alguna conexion, dicha situacién juridica
internacional pone fin al conflicto de leyes que se ha creado a través de los tiempos en

la contratacion internacional.

* Ortega Alonso, Dan, Comercio internacional y determinacién del régimen juridico aplicable. Pag. 10
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derecho ha de aplicarse a cada conflicto que surja en cada caso en particular:

¢ Al supuesto de hecho, es decir, conceptos juridicos.
a) Al elemento de conexidn, significa o indica el vinculo del supuesto de hecho con
un determinado Estado.

b) Laconsecuencia juridica, o sea que ordena la aplicacién del derecho de un pais.

Se puede establecer que cada pais posee sus propias normas de derecho privado
internacional, sin embargo, no pueden pasar desapercibidas las normas de caracter
internacional que tienen injerencia directa en la contratacién internacional. Entre estos
convenios, el Convenio de Roma, de 19 de junio de 1980, y el Convenio de Viena, de 11
de abril de 1980, siempre que se hayan ratificado, para que sean vigentes y aplicables a

{a contratacion internacional.

1.3Principios de la contratacion internacional

La doctrina establece una diversidad de autores que citan varias clasificaciones de
principios de la contratacién internacional, el autor del presente trabajo considera que
los dos principios que se enuncian a continuaciéon son de gran relevancia y que en ellos
se encuentran inmersos todos los que pueden existir. Estos principios se relacionan con
la contratacién internacional porque para que se alcance la perfeccién en un contrato es

necesaria la libre voluntad de las partes, asi mismo la seguridad y certeza juridica que



3.« ;- od
Y gy
otorgue la negociacién, para que al final se le dé cumplimiento a las obhgabjpﬁé&“ﬂlﬂ 2gj
7 "i;» T ol
Wy
pactadas por ambas partes. \ g, o RS

> Autonomia de la voluntad

El principio de la autonomia de la voluntad en materia contractual, establece la facultad
que tienen las partes para negociar en los términos que deseen, sin limitar su
voluntariedad en cada uno de las clausulas y condiciones del contrato internacional, en
virtud de este principio los que contratan pueden establecer todos aquellos pactos,
clausulas y condiciones que convengan a sus intereses siempre que no contravengan
normas imperativas o prohibitivas, ni la moral, ni el orden publico tiene un papel
protagonista en la contratacién internacional a la hora de determinar el derecho

aplicable a la relacién juridica constituida.

Este principio facilita la determinacién de la ley aplicable a un contrato al momento que
surja un conflicto, ya que existen tres clases de problemas derivados de la contratacién

internacional a los cuales se hace referencia:

a) De caracter formal: Hace referencia a la ley aplicable al fondo del contrato
internacional en caso de conflicto y sugiere que se apliquen desde la llamada

norma en conflicto hasta los Convenios Internacionales.

b) De caracter sustantivo. Establece que se estudie detenidamente las reglas o

principios generales de la contrataciéon internacional, sin embargo, existe poca

8



‘3“‘%,‘“ ‘-A”(o

& o "J’
regulacién y falta prevision de aspectos concretos para la celebrac:on" @,Plgﬁ“
.‘n

x vem——a e 3 V

mismos, aplicando por analogia normas de compraventa mternaeﬁﬁ% dqe Q
.54

mercaderia.

c) De caracter contencioso: Al existir incumplimiento contractual o una simple
diferencia de opiniones en relacion a la interpretacion del contrato y por lo
consiguiente conflicto de intereses, se hace necesario un proceso arbitral como un
medio de solucién del conflicto. Lo que trae como consecuencia la renegociacion,
constituyendo una modificacion o novacion del contrato originario, bien por el
sometimiento del asunto a los Tribunales de justicia, que plantea problemas de
competencia entre los diferentes 6rganos jurisdiccionales en presencia, acorde con
las nacionalidades a que corresponden los elementos del contrato, no solo para el
conocimiento y resolucion del asunto, sino también para le ejecucion de la
sentencia, confiando la solucién de los intereses al arbitraje, que debe ser el medio
mas frecuente y operativo, por adecuarse mas especificamente a la problematica

surgida de la patologia del contrato.

Todo lo citado anteriormente es un andlisis de los problemas que surgen de la
contratacion internacional debido a la elecciéon del derecho que debe aplicarse al
momento en que surge un conflicto de intereses entre ambas partes, ya que, es la
situacion actual del comercio internacional, aunque, estas barreras comerciales estan

desapareciendo, sin embargo, no se puede decir lo mismo de las barreras juridicas.
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Este es un principio de la contratacién internacional que para las partes es de gran
importancia, porque la seguridad juridica en una operacién comercial es lo que se
busca, es decir que no exista, el menor riesgo de incumplimiento para ninguna de las
partes. Sin embargo, existen factores de riesgo para los contratantes, a continuacion

se citan los siguientes:

a) La coexistencia de una pluralidad de sistemas juridicos con divergentes concepciones
sobre los distintos aspectos del contrato e inexistencia de una legislacion contractuai
internacional unificada;

b) El gran nimero de usos y costumbres comerciales que configuran lo que se conoce

como lex mercatoria 0 ley mercante;

¢) La inexistencia de una instancia jurisdiccional internacional competente para resolver
con celeridad los litigios surgidos en el ambito de la contratacién internacional;

d) La gran complejidad de las operaciones comerciales internacionales, sobre las que
inciden numerosas normativas nacionales y de origen comunitario: derecho
aduanero, control de cambios, inversiones extranjeras, derecho de la competencia,
entre otros.

e) Los mayores riesgos e incertidumbres que derivan de las operaciones de comercio

exterior, por ejemplo incumplimientos, entregas, pagos, garantias.

10
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internacional, por lo que considero que deben ser profundamente valorados y ate
desde el punto de vista individual y particular hasta alcanzar uniformidad desde todas
las instancias, sujetos participantes e instituciones tanto estatales e internacionales,
para solucionar de forma general y satisfactoria, la necesidad de seguridad juridica los

operadores en la contratacién interacional.

El comercio internacional ha evolucionado debido a la contratacién internacional; esto
como consecuencia del desarrollo tecnolégico y el perfeccionamiento de los medios de
transporte y comunicaciéon creados en los uitimos afos, lo que ha acrecentado el flujo
comercial entre los distintos paises, lo que significa, una modificacion de las
modalidades contractuales tradicionales en los distintos ordenamientos juridicos. Estas
circunstancias han dado lugar a la aparicion de nuevas figuras contractuales, muchas de
las cuales carecen aun de reglamentacién juridica e, incluso, de equivalentes en las

legislaciones nacionales.

Este desarrollo comercial ha dado lugar al aparecimiento de nuevos sujetos de la
contratacion internacional, como son el Estado y las empresas multinacionales. Se ha
producido una alteracion de la tradicional forma de realizar las transacciones
internacionales, ya que, la contratacion basada en la confrontacion directa de la
voluntad de los contratantes se ha visto desplazada por la cada vez mas frecuente
contratacion a distancia y de modo desatacado esta adquiriendo una gran evolucién en

el desarrollo comercio internacional.

11



generales de los contratos, es decir, clausulas redactadas unilateralmenté
inclusion en el contrato viene impuesta por la parte que las ha elaborado, hormaimente
la empresa. Asi mismo, se ha generalizado el uso de contratos tipo, esto es de
formularios de contratos con espacios en blanco redactados unilateralmente por una de
las partes contratantes y que son presentados a la otra parte para su aceptacion y

complemento.

Como ya se ha mencionado, el crecimiento en el nimero de paises que hacen uso del
comercio internacional para contratar bienes y servicios ha ido en aumento, y aunque,
cada uno tenga su sistema juridico y su derecho mercantil propio, esto hace necesario
establecer un sistema juridico unificado que brinde la seguridad juridica a las

operaciones comerciales internacionales.

En la actualidad el comercio exterior se rige por diversas normas y practicas
internacionales, que aparecen fuera del ambito de la legislacién nacional, por lo que ya
existen muchos paises desarrollados y en vias del mismo se incorporaron a la
Organizacion Mundial del Comercio, aunque, en su mayoria no han ratificado los

tratados comerciales internaciones mas importantes.

Los comerciantes internacionales estan consientes que una transaccion puede fracasar,
por mayor seguridad que se tenga, sin embargo, al aumentar las operaciones
comerciales, también aumentan los procesos judiciales por incumplimiento en las

condiciones pactadas en el contrato, al no pactar soluciones alternativa para resolucién

12
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conflictos en un menor tiempo y menor costo para el comerciante internacional.

En el caso de las pequefas empresas necesitan ayuda econdémica para exportar sus
mercancias por lo que deben pactar condiciones claras y sencillas a manera de ser
comprendidas por la otra parte contratante, ya que en el caso de sucitarse un conflicto
por incumplimiento no cuentan con los medios econémicos necesarios para contratar
servicios juridicos, lo que los dejaria al margen del comercio internacional. Esto hace
necesario establecer mecanismos que faciliten la contratacion internacional, la
resoluciéon de conflictos y ofrecer condiciones juridicas seguras que beneficien a estos

comerciantes.
1.4 Contrato internacional

Se considero que una definicion adecuada a este término es la que el autor Dan Ortega
Alonso cita a continuacion: “El acuerdo de voluntades entre dos o mas personas,
obligandose a dar, hacer o no hacer alguna cosa. El documento no es pues el
documento que recoge dicho acuerdo, y que constituye Unicamente una exigencia de
prueba. El contrato existe desde que una o mas personas consienten en obligarse,

respecto de otras u otras, a dar alguna cosa o a prestar algun servicio”.’

> \bid. Pag. 17
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Para que se pueda considerar que existe un contrato, es necesario que concurran una
serie de elementos o requisitos fundamentales. Basicamente en todo contrato concurren

tres tipos de elementos:

1.4.1 Elementos personales

Se puede establecer que son las partes o personas fisicas o juridicas que intervienen en
la relacién contractual. Con respecto a éstos, sera necesario conocer su capacidad para
contratar y su representacion legal o voluntaria por otras personas. Recordemos que el
Cédigo Civil espariol establece que la ley personal correspondiente a las personas
fisicas y juridicas es la determinada por su nacionalidad. Dicha ley regira la capacidad y

el estado civil.

1.4.2 Elementos formales

La doctrina cita que no existe ninguna obligatoriedad en cuanto a la forma de los
contratos internacionales. Por lo que el Convenio de Viena enuncia sobre venta
internacional de mercaderias de 11 de abril de 1980, al establecer que los contratos no
estan sometidos a ningun requisito de forma, ni siquiera al escrito, y que podran

probarse por cualquier medio, incluso por testigos.

14



1.4.3 Elementos reales

El elemento real en un contrato son los bienes o servicios a intercambiar por las partes.
El objeto del contrato serdn cosas y servicios que estén dentro del comercio de los

hombres y que sean posibles, licitos y determinados.

1.5Negociacion del contrato internacional

La negociacién del contrato es la actividad que realizan las partes o elemento personal,
que en este caso van a ser de distintos paises, para llegar a un acuerdo de voluntades

sobre las condiciones que se va a regir la operacion comercial.

Para realizar la negociacién de los contratos internacionales se debe tener en cuenta

ciertos factores que, a veces no se aprecian en la contratacién internacional, tales como:

a) El contexto juridico del contrato: es necesario que las partes del contrato conozcan la
ley aplicable al contrato internacional, para conocer sus derechos y obligaciones dentro
de la relacién contractual internacional, ya que como es comin el contrato internacional
lleva implicita las dificultades que pueden ocasionar un confiicto juridico. Ya sea que la

ley aplicable haya sido elegida por las partes o en su defecto la ley que lo regule.

Existen normas que regulan los efectos del contrato sobre intereses generales, también

consideradas internacionalmente imperativas al contrato y que se encuadran dentro de

15



cuales son de dos clases:

= Normas de proteccién de intereses privados.

= Normas de proteccién de intereses publicos o normas institucionales

b)Determinacién de las clausulas del contrato: Las partes contratantes del comercio
internacional gozan una amplia libertad, otorgada por los ordenamientos juridicos
estatales, a la hora de regular las obligaciones del contrato. |
En la practica internacional, dentro de la negociacién de los contratos, las partes suelen
recurrir a la comparacion entre distintos contratos tipo o modelos, valorando si serian de
aplicacion eficaz al caso particular, o por el contrario, determinar la conveniencia de

desarrollar un contrato ad hoc.

Los requisitos minimos que debe cumplir la redaccion de un contrato internacional son

los siguientes:

e EL cuerpo del contrato internacional tiene que tener una redaccién clara y limpia,
no incluyendo clausulas de dificil interpretacion u oscuras.

e La redaccion del contrato debe permitir alcanzar los objetivos econémicos del
contrato que son objeto de la operacion.

e Es conveniente que el contrato internacional contenga remedios internos en el

mismo que permitan su cumplimiento y lo hagan operante.

16
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recomienda en el comercio internacional solicitar informacién sobre la solvenc
otra parte contratante, con anterioridad a la formalizacién del contrato, con el fin de
evitar incumplimientos posteriores. Esto ayudara a tener certeza juridica que la otra

parte cumplira con las futuras obligaciones contractuales.

Asimismo, se recomienda investigar sobre el pais de la parte contratante, o sobre el
pais de cumplimiento del contrato, con la finalidad de averiguar el factor de riesgo

politico o econémico del contrato.

d) Eleccién de los negociadores: este aspecto es uno de los esenciales dentro de la
decisién que lieve a la formalizacion de un contrato internacional. El negociador se
enfrenta a muchos factores y obstaculos propios solo de este ambito material. Son: las
barreras idiomaticas, culturales, los usos de negocio en los diferentes paises, diferentes

normativas juridicas, etc.

e) Prevision de medios para resolver las controversias derivadas del contrato: es un
elemento de prevencién fundamental. Las partes, por lo incierto y la falta de certeza
juridica tienden a una reciproca desconfianza mucho mayor que en la contratacion
interna. En la practica internacional, se observa un indice elevado de conflictos durante
el periodo de negociacion del contrato. Por ello, se hace necesario que las partes
establezcan posibles métodos de resoluciéon de conflictos acudiendo tanto a instancias

jurisdiccionales extranjeras como arbitrales o arbitraje comercial internacional.

17
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En el presente tema se encuentra la palabra redaccion que es igual que dir
suscripcion, o trasladar al soporte papel, para materializar ese acuerdo de voluntades
con sus condiciones pactadas; sin embargo, en la redacciéon del contrato internacional,
se requiere clausulas detalladas y pormenorizadas, es decir que es necesaria una ley
que complemente y proporcione una coherencia sistematica y material al contenido del
contrato, lamentablemente en el contrato internacional no se tiene esta ventaja, ya que
no se cuenta con esa ley aplicable a la redaccién del mismo; por lo tanto se puede
establecer que esta es una ventaja en la redaccién del contrato interno. Esto deja ver

que existen dos tipos de contratos con dos técnicas de redacciones diferentes.
1.6.1Técnicas de redaccion del contrato internacional

Son el conjunto de procedimientos o recursos que se deben tomar en consideracion al
redactar o suscribir un contrato internacional. Para esto la doctrina establece que en el
ambito internacional existen técnicas de redacciéon del contrato de esta naturaleza, a

continuacion se citan las mas utilizadas por los comerciantes internacionales:

a) Técnica Common Law Drafting Style o Estilo de redaccion del derecho
consuetudinario: Esta técnica se proporciona un minucioso y detallado articulado
contenido en el contrato, que permita regular, practicamente, cualquier posible

conflicto que se suscite en el contrato, tanto en su desarrollo como en su ejecucion.

18
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> Evitar la interpretacion divergente por parte de los Tribunales competentes
» Permitir la contratacion standard sobre modelos de contratos y condiciones

generales de contratacion.

b) Técnica continental Drafting Style o estilo de redaccién continental: Proporciona una
redacciéon sintética y breve, llamada contrato minimo, dejando los aspectos
accesorios sin regulacién dentro del texto contractual. Brinda ventajas ya que
permite la llamada contratacion veloz, que en numerosos ambitos y mercados es tan
necesaria. Asimismo, es un modo de redaccién apropiado para la contratacién entre

empresas de paises que utilizan la ley civil.

1.6.2. Contrato internacional estandar y contrato internacional ad hoc apropiado.

Como consecuencia de la redaccion de los contratos internacionales, se establecen dos

tipos o estilos de contratos, los cuales son:

a) Boiler, Plate Contracts o Contratos standard o Contratos de lenguaje estereotipado o

estandar

Son contratos de contenido uniforme, cuyas clausulas son repetitivas e idénticas, que

han sido simplificados por las grandes empresas que son comerciantes internacionales,
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Esta clase de contratos tienen una funcién muy util y adaptada a las necesidades %el
trafico del comercio internacional. Sin embargo, esto no permite que se olvide que la
rigida estandarizaciéon de los contratos hace perder el ajuste factico y juridico a los

elementos particulares de cada negocio juridico.
Las formas de estandarizar los contratos internacionales son los siguientes:

» Contratos internacionales de adhesién: Los contratos de adhesién son tipos ya
redactados por otros comerciantes con las condiciones ya establecidas en ellos, las
partes que desean unicamente adoptan dichas condiciones para su negociacién y
se dejan regir por ellas. Las grandes empresas recurren de forma habitual a la
redaccién de sus propios contratos de adhesidén. Siendo estos, una evidente
muestra del poder econémico y negocial que ostentan dichas empresas en el trafico
comercial. Son contratos que, en muchos casos, muestran un desequilibrio en las
obligaciones contractuales que asume cada parte contratante. Las posibilidades de
negociacién de alguno de los elementos del contrato son absolutamente nulas. Es
decir, o el contratante se adhiere de ahi el nombre de contrato de adhesién o no se

celebra el contrato.

Las personas encargados de redactar este tipo de contratos buscan, sobre todo,
exonerar a su empresa del maximo posible de responsabilidades y obligaciones,
rayando la propia legalidad y acercandose a la propia nulidad de muchas de sus

20
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parte del signante.

» Clausulas tipo: son condiciones del contrato que ya se encuentran redactadas por
otros comerciantes, las cuales, son convenientes a las partes para regirse en sus
negociaciones; pueden ser consideradas, quizas, una técnica de estandarizacion
hibrida entre las dos anteriores, ya que; por un lado, se trata de la creacién de
unas clausulas por parte de, especialmente, las grandes empresas y
multinacionales, y particularmente en sectores concretos del comercio
internacional, por ejemplo los contratos petroliferos. Cada vez mas, estan
desarrollando este tipo de clausulas las asociaciones de comerciantes, Camaras
de Comercio u otros entes publicos y privados; por otro lado, permiten la
regulacién ad hoc, es decir la adaptacién del contrato al caso concreto, si bien

algunas de sus clausulas se encuentran estandarizadas.

» Modelos contractuales: Propuestos éstos por asociaciones privadas, Camaras de
Comercio, y demas entes publicos o privados que operan en el comercio
internacional. Particularmente, se pueden considerar estos contratos como los
mas ventajosos o los mas justos, puesto que no se trata de modelos que son
impuestos por las partes fuertes de la relacién, sino modelos desarrollados por
profesionales o agentes del comercio internacional que pretenden una regulacion
equitativa y equilibrada de la relacion contractual, contando, para su desarrollo,

de un conocimiento practico sectorial.
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b) Tailor Made Contracts o Contratos hechos a la medida

Son contratos que se preparan para el caso o negocio concreto. Casi siempre se recurre
a ellos en los siguientes supuestos:

>» Que sea un tipo de contrato que no constituya el tipo habitual que perfecciona la
empresa. Son los llamados “contratos Unicos”.

» Que el negocio juridico que subyace al documento formal contractual revista una
complejidad que impida recurrir a modelos preestablecidos y obligue,
consecuentemente a recurrir a una regulacion particular, completa y propia.

» Contratos internacionales tipicos y contratos internacionales atipicos. En el
comercio internacional prevalece, sin duda, la existencia de los contratos

atipicos. Contratos no determinados dentro de un ordenamiento juridico.

La atipicidad de los contratos internacionales se detecta observando la pauta de
comportamiento general de las grandes empresas comerciantes. Es habitual que las
empresas recurran a modelos o tipos de contratos mixtos, en los que se recogen
diversos elementos tipicos previstos en uno o varios ordenamientos juridicos estatales.
Otra forma de comportamiento es la crear nuevos tipos contractuales nuevos y propios
del ambito de la contratacion internacional. Ejemplos de estos uitimos son: contrato de
Joint Venture o de participacion solidaria, contrato de explotacién petrolera, contratos de

llave en mano, contratos de consultoria o asistencia técnica, entre otros.

Los motivos que explican esta atipicidad o no encuadramiento del contrato es

preponderante en el comercio internacional son los siguientes:
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I) El objetivo de las partes contratantes en el comercio internacional es oég_segum
L

fines econémicos propios del trafico comercial, es decir comercio internaci 13, ¢

I. El concepto de un contrato puede diferir sustancialmente de un pais a otro.

Muchos de los contratos internacionales tienen su origen en la practica
norteamericana, sin olvidar que en ella la distincién entre contratos tipicos y atipicos
no existe, salvo los contratos que se regulan, excepcionalmente, en los Estatutos,
todos los demas se originan como atipicos.

> La atipicidad de los contratos internacionales nos plantea dos cuestiones

juridicas importantes.
> Valorar si es posible la determinacién de la ley aplicable a dichos contratos.
> La determinacién de la disciplina legal concreta aplicable a tales contratos una

vez precisado el ordenamiento estatal que va a regir el contrato.

1.7Lenguaje o idioma del contrato internacional

En las negociaciones comerciales internacionales el lenguaje o idioma, es muy
importante tema, ya que como las partes son de paises diferentes, éstos hablan un
idioma o lenguaje distinto, por lo que al existir incumplimiento entre ambos y no se

domina el idioma de la contraparte se encontrara frente a un problema de lenguaje.

En la contratacion internacional existe lo que se considera riesgo de lenguaje en estos

dos supuestos:
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lengua utilizada en el propio contrato es conocida por ambas partes contratantes.

b) Cuando es el mismo documento contractual el que esta redactado en un idioma

desconocido o no dominado por una de las partes del contrato.

Aunque por diversos motivos la existencia de leyes especiales, posicionamiento de
bloqueo en las partes respecto a la lengua a utilizar, en la practica no es excesivamente,
las partes contratantes suelen tender a imponer su propia lengua en la redaccién del

contrato, ello les facilita numerosas y evidentes ventajas.

Asimismo, la practica comercial internacional esta tendiendo a la utilizacion de una
lengua franca, que de modo general suele ser el inglés. Por otro lado, esta misma
practica suele reconocer el uso de cuatro sistemas de utilizacion lingliistica en los

contratos internacionales.

a) Uso de un unico lenguaje o idioma: En la mayoria de contratos predomina el inglés,
salvo en el caso de que el acuerdo contractual sea entre dos empresas que utilizan el
mismo idioma, como por ejemplo podria ser el contrato celebrado entre una empresa

alemana y otra austriaca.

b) Uso de diversas lenguas todas ellas aceptadas con valor oficial: Esta técnica es muy
arriesgada y compleja, dada la imposibilidad, a veces, de traducir un preciso concepto
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contratos.

¢) Uso de un lenguaje oficial y de otros lenguajes no oficiales: Esta técnica implica la
redaccién del contrato en un lenguaje oficial normalmente el inglés y la traduccion del
mismo a las lenguas maternas de cada parte contratante. Estas dos Ultimas versiones
seran oficiosas pero enormemente Utiles sobre todo en los supuestos de ejecucién del

contrato por partes que no dominan la lengua oficial.

1.8 Terminacion del contrato internacional

La terminacién del contrato significa la conclusion del mismo por cumplimiento
normal o por incumplimiento de alguna de sus condicion que lo deje sin efecto.

Existen dos formas de terminacion de un contrato internacional, las cuales, son:

a) Terminacion normal del contrato: En esta forma de terminacién el contrato
finaliza por las siguientes causas naturales:

e Por el cumplimiento puntual de las obligaciones.

e Por expiraciéon del plazo pactado en los contratos de duracién determinada,
ante la falta de voluntad renovadora de las partes contratantes.

e Termminaciéon del objetivo del contrato por ya no existir. En este caso, las
partes desisten del contrato y cesan las obligaciones de las partes.

e Mediante la terminacion unilateral del contrato mediante la utilizacion de

preaviso, previamente pactado de forma expresa por una de las partes
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contratantes. Es un método tipico de los contratos de larga du

ejemplo los contratos de agencia.

e Una ultima forma de terminaciéon es por medio de la utilizaciéon del pacto de '
una clausula de sin previo aviso, que significa que una parte se reserva la
posibilidad de resolver el contrato para el supuesto que en la contraparte
contratante ya no confluyan las circunstancias originales que conllevaron a la

formalizacion del contrato.

b) Resolucién por incumplimiento: Es una forma no natural pero habitual de terminacién
del contrato. Aunque también es cierto que en la practica comercial internacional
existe un tratamiento particular de la cuestién del incumplimiento por una de las
partes contratantes de sus obligaciones que permite, que ese incumplimiento no
avoque a la resolucién del contrato en todo caso. A este fin operan las clausulas
conocidas como: representaciones, garantias e indemnizaciones, de dafos liquidos y

clausulas penales.

Esta anterior soluciéon no siempre sera posible por lo que en muchas ocasiones sera
adecuado acudir a una terminacién patolégica del contrato, como es la resolucién del
contrato ante el incumplimiento de una de las partes invocando, el afectado por el

incumplimiento la terminacién por clausula de incumplimiento, prevista en el contrato.

¢) Clausula especifica de terminacién o incumplimiento: Para el supuesto anterior
es conveniente recoger una clausula especifica y bien desarrollada que

abarque cualquier tipo de incumplimiento referido a las obligaciones mas
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sobre las posibles situaciones de incumplimiento. Lista que no tendta
exhaustivo incluido mas no limitado a cualquier condicion. Posterlormete se
concedera al deudor un tiempo para que pueda cumplir en mora, resolviendo
por incumplimiento el contrato en el caso de que no cumpla en ese periodo de

mora.

Este aspecto nos lleva a la eterna discusién de la limitacion entre lo que debe
considerarse simple retraso en el cumplimiento de las obligaciones o mora, o
verdadero incumplimiento justificativo de la resolucion unilateral del contrato por
incumplimiento. Esta frontera se encuentre sumergida en una niebla perpetua,
salvo que la propia regulacién del contrato desarrolio esta clausula del contrato

de forma clara y precisa.

La terminacién anticipada del contrato por incumplimiento comporta la extincién de las
obligaciones que nacen del contrato. Pero esto no debe ser oébice para que
determinadas obligaciones del contrato sean mantenidas, pervivan, con posterioridad a
la terminacién del contrato, por ejemplo las obligaciones derivadas del deber de guardar

secreto sobre los conocimientos o informaciones obtenidas a través de la relacion

contractual.

d) Clausulas finales propias de los contratos internacionales: Particularmente los
contratos internacionales de cierta importancia econémica unas clausulas

finales elaboradas de forma estandarizada que regulan aspectos accesorios
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A continuacién se enumeran las de mayor relevancia:

a) Clausula de modificacion por forma escrita: Esta clausula obliga a que cualquier
modificacion que las partes pretendan incluir en el contrato o también para el caso de
pretender la extincion del contrato, sea realizada de forma escrita. Esta técnica es muy
adecuada puesto que de este modo se pretende erradicar la evolucién indeterminada
del contrato y sus obligaciones por medio de pactos verbales, actos propios

consolidados en el comportamiento de las partes del contrato, etc.

Sin embargo, tampoco se puede olvidar el inconveniente que conlleva este tipo de
clausulas. La relaciéon contractual internacional requiere en muchos casos decisiones
inmediatas, instantaneas, para garantizar, entre otras cosas, la supervivencia del
contrato. La sujeciéon a una forma rigida escrita de acometer estas decisiones puede

perjudicar de forma grave la vida de la relacion contractual.

Lo conveniente es flexibilizar la clausula genérica de obligacién de modificacion escrita,
excepcionandola en caso de necesidad y urgencia, y con el consentimiento implicito de

ambas partes contractuales.

b) Clausula Entire Agreement o Clausula de pleno acuerdo: Es utilizada con

frecuencia en la contratacion internacional. Es una especie de clausula de limpieza o
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negocio previo, carece de vinculacién juridica para las partes.

Esta clausula es util por los siguientes motivos: Mediante la inclusion de ciertos
acuerdos o documentos precontractuales en el contrato final, se posibilita la exigencia
de responsabilidades a las partes derivadas de su propio comportamiento durante la
fase precontractual o negociadora. Esto es importante, especialmente, respecto a los
paises de tradicion juridica o derecho consuetudinario, puesto que en estos paises no
se exige la buena fe en la negociacion, por lo que no existe la posibilidad de exigir

responsabilidad precontractual.

Es atil para concretar las pruebas del contrato: Solo sera aceptado procesalmente como
prueba del contrato los documentos que han sido incluidos en el mismo, negandose

validez probatoria al resto.

Los principios Unidroit de 1994 han acogido esta practica e indican que todo contrato
escrito que contenga una clausula indicativa de que lo alli contenido expresa todo lo
acordado, no puede ser contradicho o complementado mediante prueba de
declaraciones o de acuerdos anteriores. No obstante, tales declaraciones o acuerdos

podran utilizarse para interpretar lo escrito”.
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pueden separar ciertas condiciones del objeto del contrato, ya que en la contraté‘e%ﬁﬁ& ~
internacional se suele pactar:

- Que la nulidad de ciertas clausulas no supone la nulidad de todo el contrato.

- Que la nulidad de cualquier clausula no supone la nulidad de todo el contrato

- Que sera obligatorio renegociar el contrato si las clausulas afectadas de nulidad son

esenciales al contrato.

d) Clausula Non Waiver Of Rights o clausula de renunciacion de derechos: En
virtud de estas clausulas se puede establecer entre las partes:

- Que podran utilizar todas las facultades, derechos y opciones previstos en el contrato
de modo cumulativo y no limitativo al objeto de la correcta ejecucién del contrato.

- Que aunque una facultad de las previstas en el contrato no sea ejecutada en el periodo
establecido al efecto podra ser ejecutada con posterioridad.

- Que también seran aplicables las posibilidades recogidas en la Ley aplicable al
contrato destinadas a un correcto cumplimiento del mismo.

- Que ningln acto realizado por las partes implicara renuncia a ninguno de sus derechos

o facultades recogidos, tanto en el contrato como en la Ley aplicable al mismo.

e) Clausula de confidencialidad: La utilizacién de esta clausula es muy frecuente en la
contratacion internacional y en particular en los contratos que conllevan la transmisién
de conocimiento o Know-How de la empresa, por lo que se debe pactar la

confidencialidad.
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resumida y comprensible. Especialmente indicada esta clausula para los contratos de

cierta complejidad.

g) Clausula de notificaciones del contrato: Muy importante incluirlas en el texto del
contrato, debido al continuado flujo de comunicacién que se derivara del mismo entre
las partes. Por ello, es conveniente fijar un domicilio oficial para efectos de

notificaciones.

h) Clausula de gastos: Estas clausulas tienen como objeto repartir de manera
equitativa los gastos realizados con ocasion de las negociaciones necesarias para

celebrar el contrato.

i) Clausula de encabezamiento de estipulaciones: Es habitual que las estipulaciones
del contrato relativas a las obligaciones de las partes se precedan de un
encabezamiento o titulo indicativo de su posterior contenido. Para evitar confusiones se
suele incluir este tipo de clausula que manifiesta que esos encabezamientos tienen
caracter meramente informativo y que no tendran, por tanto, valor interpretativo de

dichas clausulas.

j) Clausula de niimero de copias: Sirve para indicar en cuantas copias oficiales ha
sido redactado y firmado el contrato y que todas ellas partes integran y conforman el

contenido del contrato.
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"39

) %

.,,M
las partes. El contrato debe finalizar mediante la firma de las partes contratant%ﬁ
sus representantes legales, habilitados para ello mediante poder legal. Esta legal
representacion deber ser pertinente acreditada a la firma mediante poder normalmente
notarial. Los poderes notariales para que surtan efectos en el extranjero deben contener
la Apostilla de la Haya a fin de garantizar la autenticidad notarial del documento de

representacion.
1.9 Regulacion del contrato internacional

Cuando se desea establecer que ley es aplicable al contrato internacional, se enfrentan
al primer obstaculo, ya que al momento en que se tiene delante un contrato

internacional es cuando surgen muchas dudas en cuanto a su regulacion.

El objetivo principal de esta investigacion es dejar de manifiesto la forma de garantizar y
brindar seguridad juridica a las partes contratantes, asi mismo proporcionar eficacia a
dicho contrato. Por lo tanto es necesario establecer un ordenamiento juridico con el que
puedan contar las partes contratantes, ya que la simple voluntad de ambas dificilmente
podra resolver los conflictos que surjan en el desarrollo de la negociacion, asimismo si el

contrato ya existe y se esta ejecutando.

En el ambito de la contratacién internacional se estan utilizando contratos tipo que ya
incluyen condiciones generalizadas de contratacion, sin embargo, esto no significa que
por muy minuciosa que la regulacién juridica de la relacién contractual, lo que se le

32



53 SR
¥ ,,( -r. ! — ‘““\‘-
- . 32 Yo o8
denomina normas reguladoras, esto supone que no necesita de un derecho a % - ‘{;
\."{ ":’4} &
7 .

4

dicho contrato, en la doctrina este tipo de contrato se le denomina contrato ley. \%‘%

La doctrina establece que dentro del régimen juridico de los contratos internacionales se
da un punto muy conflictivo, por lo que los autores internacionalistas tienden a proponer

dos postulados que son los siguientes:

a) Teoria de la nueva lex mercatoria o ley mercante: El primero es que los contratos
internacionales sean regulados por normas materiales creadas por los propios

comerciantes internacionales.

b) Teoria del derecho uniforme contractual. Establece que las normas que regulen el
contrato internacional sean creadas por los Estados de origen de los contratantes y a

su vez compiladas en convenios internacionales de derecho uniforme de contratos.

Desde el punto de vista doctrinal implica una falta de uniformidad y de seguridad
juridica, lo que hace notar el riesgo que corren las partes en una relacién contractual
internacional, por lo que éstos huyen del Derecho que debe aplicarse. El tema que se
estudio anteriormente tiene como finalidad dar a conocer la como se originan las
grandes operaciones de comercio a nivel internacional, y dar a conocer todos los
elementos que se deben tomar en consideracidn tanto para el estudiante como para el

comerciante interno que decide abrirse campo en ese mercado internacional.
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1.10 Contratos mercantiles que regula Guatemala

Los contratos mercantiles guatemaltecos se encuentran regulados en el Cédigo de
Comercio, éste enumera su clasificacion, sus elementos y su forma; pero en ningtn
apartado cita normas de caracter internacional. En este tema me centrare a hablar de

los contratos mercantiles guatemaltecos y su regulacién.
a) Contratos mercantiles

El contrato es una fuente del derecho mercantil, ya que es ley entre las partes
contratantes, esté es un acto juridico, que sirve como medio para que se de movimiento
al trafico comercial, lo que da origen a las obligaciones mercantiles. El Cédigo Civil
establece que existe contrato cuando dos 0 mas personas convienen en crear, modificar
o extinguir una obligacién, es decir que voluntariamente las partes se obligan, por lo

tanto crean una ley entre ambos.
b) Contrato de suministro

a) Concepto
Contrato mediante el cual una parte, llamada suministrante, se obliga mediante un
precio, a realizar a favor de otra, llamado suministrado, una serie de prestaciones

periédicas y continuadas de mercaderias o servicios.

b) Caracteristicas: Consensual, bilateral, principal, oneroso, de tracto sucesivo.
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c) Elementos.

> Personales: Suministrante, quien proporciona los bienes o servicios a cambio de
un precio y el Suministrado, que se beneficia con las prestaciones periédicas o

continuadas.

» Formales: no esta sujeto a formalidades especiales, a menos que lleve aparejada
una garantia prendaria o hipotecaria, en cuyo caso debe constar en escritura publica.

> Reales: El precio, la entrega del bien o servicio.

d) Plazo, suspension, denuncia y terminacién del contrato.
e Elplazo es pactado en interés de las partes.
e La suspension es una facultad del suministrante, en caso de que el suministrado
no cumpla con sus obligaciones.
e La denuncia ocurre cuando el contrato no tiene plazo especifico, en este caso
cualquiera de las partes se desliga, dando un aviso con la anticipacién pactada o

90 dias antes de la fecha que se considere que la relacion ya no surtira efectos.

¢) Contrato estimatorio

A) Concepto:
También conocido como contrato de consignacién. Es aquel por medio del cual un

sujeto, llamado consignante, entrega a otro llamado consignatario, mercaderias a un
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las mercaderias.

B) Funcién:
El comerciante minorista puede adquirir mercaderias sin cancelar de inmediato el

precio, con la opcién de devolverlas si no la vende dentro del plazo que se pacte.

C) Caracteristicas: Principal, bilateral, real, oneroso, conmutativo, de tracto sucesivo,

traslativo de dominio.

D) Elementos.
a. Personales: Consignante y consignatario
b. Formales: no esta sujeto a formalidad alguna a menos que se consignen

mercaderias sujetas a registro, tendria que hacerse en escritura publica.

E) Terminacion del contrato: El contrato termina por el transcurso de este, sin

embargo, si antes de dicho plazo se ha vendido las mercaderias y se paga el precio

estimado, el contrato se da por finalizado.

d) Contrato de depdsito mercantil

A) Concepto:
Es un contrato por medio del cual el sujeto depositario recibe una cosa que le confia

el depositante, con la obligacién de custodiarlo y devolverlo cuando lo requiera.
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Puede ser regular, cuando se devuelve el mismo bien que se deposit6 e

Irregular cuando se devuelve uno distinto de la misma especie y calidad.

B) Caracteristicas: Bilateral, oneroso, conmutativo, principal, real, de tracto sucesivo.

C) Elementos.
e Personales: Depositante y depositario
e Reales: el bien depositado.

e Formales: puede ser verbal, por contrato de adhesion o por escrito.

D) Terminacion: Con la restitucion del objeto depositado a requerimiento del
depositante, si no se hubiere pactado plazo, o la devoluciéon por imposibilidad del

depositario de continuar con su funcién de custodia.

e) Contrato de descuento

a) Concepto:

Es aquel por medio del cual un sujeto llamado descontatario, transfiere a otro llamado
descontador, un crédito no vencido, a cambio del valor dinerario que representa, previa
deduccion de una suma fijada por las partes. Salvo pacto en contrario, el descontatario
es responsable por el pago del crédito transferido, ya que lleva implicita la clausula,

“salvo buen cobro”

b) Caracteristicas: Bilateral, oneroso, consensual, nominado, principal, conmutativo.
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c) Clases de Descuento. é 3

v Cartaceo. Cuando se transfieren titulos de crédito, que por lo re

letras de cambio.

v No Cartaceo. Se da cuando el crédito consta en libros de contabilidad del

comerciante, pero es necesario:

¢ Que sean exigibles a término o con previo aviso.
¢ Que haya prueba escrita de la existencia del crédito
¢ Que el contrato conste por escrito

¢ Se giren letras de cambio a favor del descontador por los créditos transferidos.

f) Contrato de cuenta corriente

a) Concepto:

Por este contrato, las partes denominadas cuentarrentistas se obligan a entregarse
remesas reciprocas de bienes de diversa naturaleza, cuyo valor dinerario constituyen
partidas de abono a cargo en la cuenta de cada cuenta-correntista, saldandose las
operaciones al cierre del contrato para determinar quien es el sujeto deudor de la

relacién y exigirle el pago.

b) Caracteristicas:

Consensual, principal, bilateral, oneroso, nominado y de tracto sucesivo.
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Al vencerse el plazo, o si no existe plazo, cuaiquier cuenta rentista puede‘%’

terminado el mismo, mediante aviso con diez dias de anticipacién a la fecha de un

cierre.
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CAPITULO Il

2. Contratacion mercantil internacional

Una de las caracteristicas mas importantes de la contratacién internacional es el hecho
de afectar a dos 0 mas ordenamientos juridicos, esto se debe a que los elementos del
contrato es decir. las partes, el objeto del contrato, el lugar de conclusién, lugar de
ejecucion; se encuentran situados en diferentes paises. Esto significa un problema, ya
que no se sabe que ordenamiento juridico y de qué pais va a regular una operacion
comercial internacional; lo que lleva a la determinacién de la existencia de una variedad
de leyes aplicables, lo cual produce la falta de certeza juridica, siendo este un factor que

dificulta la conclusion del contrato.

En vitud de no existir una ley universal propia del comercio internacional, los
comerciantes se deben auxiliar de un proceso de unificacién y aproximacion de la
legislacion comparada por medio de la acciéon de organizaciones internacionales tales
como: la Organizacién de las Naciones Unidas; a través de la Comisién de Derecho
Mercantil Internacional; de la accién de la Union Europea; del Instituto de Roma para la
Unificacién del Derecho Privado; la Conferencia de La Haya de Derecho Internacional

Privado; todas ellas a la cabeza de importantes tratados, convenciones, leyes modelo.

Sin embargo, a pesar de la gran actividad legisladora desarrollada por las
organizaciones internacionales en esta area durante la segunda mitad del siglo, las
dificultades siguen presentes. Para determinar la regulacion del contrato internacional es

necesario analizar el siguiente tema.
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2.1Caracteristicas del medio juridico internacional

comercio el cual tiene ciertas caracteristicas especiales que a continuacién cito:

* Multiplicidad de sistemas juridicos en presencia

* Variedad de usos y costumbres aplicables al contrato

* Pluralidad de jurisdicciones capaces de conocer el asunto

Al momento de celebrar un contrato internacional se deben de tomar en cuenta estos
elementos, ya que las consecuencias juridicas e incluso comerciales que se derivan del
mismo son muy diferentes. Esto produce incertidumbre, ya que no se sabe que ley
regulara el contrato. Para lo cual existen dos sistemas diferentes y complementarios de

regulacién:

a) La primera, originada por los propios agentes y operadores econémicos, al margen
de las instituciones estatales, ha dado lugar a mecanismos privados de
“autorregulacién”. Aqui es necesario destacar la accidn de la Lex Mercatoria y del

Arbitraje Comercial Internacional, como sus dos manifestaciones mas importantes.

b) La segunda, basada en la accidon de los Estados, que proceden a la uniformidad de
sus derechos a través de la unificacion de sus normas de conflicto de leyes y
materiales; y establecen sistemas de reconocimiento de las decisiones de sus

autoridades.
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2.2Convenio de Roma

mercantiles y hace referencia al conflicto de leyes que se dan al existir incumplimiento

por alguna de las partes.

Este cuerpo normativo en el Articulo 1.1 establece: “que el campo de aplicacion se
extiende a las obligaciones contractuales, sean de caracter civil 0 mercantil, cuando en
ellas exista un conflicto de leyes, es decir haya diferentes leyes que puedan regir tal

situacion”.

El Convenio de Roma establece un sistema liberal, ya que cita que el contrato sera
regido por la ley que establezcan las partes. El requisito esencial es que sea una ley
cualquiera aunque no tenga conexiéon con el contrato, lo cual excluye que al surgir un
conflicto entre los contratantes se utilicen los principios generales del derecho y la Lex

mercatoria.

Segun el Convenio de Roma la eleccién de esta ley puede ser de forma expresa o
deducirse razonablemente de las circunstancias y términos de la negociacién. Por lo

que la eleccion debe ser clara, asi se evitaran problemas de interpretacion.

La libertad que cita el Convenio de Roma tiene su fundamento en el caso de que surja
un conflicto de leyes. En virtud de que este cuerpo normativo deja en libertad a las
partes para elegir la ley que mas les convenga, incluso en situaciones que se localicen
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en un solo ordenamiento juridico. La Unica exigencia es que dicha ley no ¢

disposiciones obligatorias del pais donde los elementos del contrato estén locz .

Las partes pueden realizar esta eleccion en cualquier momento: antes, durante o
después de la conclusion del contrato, e incluso modificarla cuando quieran. Pero este
cambio no debe afectar:

. Ni a la validez formal del contrato.

. Ni a los derechos de terceros.

Cuando el Convenio se refiere a la ley de un Estado, no acepta el contrato sin ley o el
regido solamente por los principios generales del derecho. Siendo este el Derecho
vigente, o sea el que se encuentra en vigor al momento de aplicarlo, no el que existia al
momento de elegirlo, aceptando asi las reformas posteriores que se hagan a la ley, por

lo que una vez elegido se someten a esta las partes.

2.3Lex mercatoria o ley mercante

La ley mercante es un cuerpo normativo que utilizan los comerciantes en las operaciones
comerciales a nivel internacional que se deriva de los usos y costumbres que se han dado a

través de la historia.

El problema se origino porque el derecho civil no era lo suficientemente capaz de solventar
las demandas crecientes de comercio, por lo que era necesario para una rapida y eficaz la

competencia, administrada por tribunales especializados. El espiritu rector de la ley
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quienes se les presenta. El derecho internacional debe hoy algunos de sus principios

fundamentales a la Ley mercante, ya que se desarrollé en la edad medieval. Esto incluye la
eleccion de instituciones de arbitraje, procedimientos, la ley aplicable y los arbitros, y el

objetivo de reflejar las costumbres, usos y buenas practicas entre las partes contratantes.

a) Ley mercante medieval: La ley mercante o ley del comerciante, del latin lex mercatoria, fue
inicialmente un sistema juridico utilizado por los comerciantes en la Europa medieval. Por
medio de este conjunto de normas y principios, establecidos por los propios comerciantes,
estos regulaban sus relaciones. En lugar de ser el resultado del edicto de una autoridad
maxima, fue desarrollado sobre la base del uso comun. Estos usos y costumbres eran

comunes a los comerciantes y mercaderes de Europa, con unas pocas diferencias locales.

La ley de comerciantes fue administrada por tribunales mercantiles, creados a lo largo de las
rutas comerciales y centros de comercio. Una caracteristica distintiva de la ley mercante, es
la dependencia de los comerciantes de un sistema juridico desarrollado y administrado por
ellos mismos. Los estados o las autoridades locales, en muy pocas ocasiones interferian, y
se entregaron algunas de las de control sobre el comercio en su territorio a los
comerciantes. A cambio, el comercio florecié en virtud de la Ley Mercante, el aumento de

los ingresos fiscales.
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necesitaban resolver sus controversias con rapidez, a veces a la hora, con el menor costo y

los medios mas eficaces. Los tribunales publicos no proporcionaban esto. Un juicio ante los
tribunales retrasaria su negocio, y eso significa perder dinero. La ley de comerciantes
siempre era justicia rapida y eficaz. Esto fue posible a través de un procedimiento informal,
pero con normas de procedimiento. La ley mercante dictaba sentencias proporcionadas
durante los comerciantes las controversias, a la luz de precio justo, el buen comercio, y la

equidad.

a) Elecciéon de juez: Los jueces eran elegidos en funcion de sus antecedentes comerciales
y conocimientos practicos. Su reputacion descansaba sobre su percepciéon de experiencia
en el comercio y el comerciante su justa-mente. Poco a poco, un poder judicial profesional
se desarroll6 a través de los jueces mercantiles. Sus habilidades y reputacién, sin embargo,
todavia hoy se basan en los conocimientos practicos de las practicas comerciales. Estas
caracteristicas sirven como medidas importantes en el nombramiento de Aarbitros

comerciales internacionales de hoy.

b) Conceptos juridicos introducidos por la Ley mercante: Menos formalidad de
procedimiento significaba acelerar la administracién de justicia, sobre todo cuando se trata
de la documentacion y la prueba. Fuera de necesidad practica, el Derecho medieval se
originé en el escrito obligatorio mercante. De esta forma, los acreedores pueden transferir
libremente las deudas contraidas con ellos. El "escrito obligatorio" desplaza la necesidad de

formas mas complejas de prueba, ya que era valido como prueba de la deuda, sin una
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formal para la venta. También la ley mercante fortalecié el concepto de la auto%{dﬁa
partes: con independencia de las normas de la Ley del comerciante, las partes han sido
siempre libres para decidir si desean o no llevar un caso a los tribunales, lo que le presente

pruebas y que el derecho de aplicar.

c¢) El mercado unico: La historia relata que los bienes y servicios fluian libremente en el
Derecho medieval Mercante, generando asi mas el comercio y la riqueza. Este es también
el objetivo del mercado unico, tal como lo conocemos hoy. Sin embargo, es discutible si la
ley es uniforme en la naturaleza, fue espontaneo como método de solucién de
controversias, o que se aplican por igual a todos los que subordinarse a ella. La Ley de
comerciante fue también un medio para que las comunidades locales para proteger sus

propios mercados.

Mediante la celebracion de los comerciantes locales a las normas del Derecho Mercante
exige un caracter local. Se trata de una cuestién entonces, como ahora, en qué medida los
Estados o naciones estan justificadas en la regulacion del comercio para proteger los
intereses locales, como los ingresos fiscales o la costumbre barreras. Los Estados
nacionales son inexistentes en las primeras etapas de la Ley del comerciante, pero los reyes
locales o las autoridades vieron a la tarea igual de bien. El esfuerzo para crear un mercado
anico no fracaso, pero la falta de una autoridad superior para unificar las normas y

costumbres ciertamente dio margen para las variaciones locales en el mercado.
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debe en gran medida debido a la adopcion de codigos de derecho mercantil. También se

conecta con un aumento de modificacién de las costumbres locales para proteger los
intereses de los comerciantes locales. El resultado de la sustituciéon de la Ley Mercante
codigos con los codigos nacionales se rige la pérdida de autonomia de los tribunales
mercantiles a los tribunales estatales. La razén principal de este desarrollo es la protecciéon

de los intereses del Estado.

e) Cadificacion y la nacionalizacion de la Ley Mercante: La nacionalizacién de la Ley del
comerciante, radica en no descuidar las practicas de los comerciantes o sus comerciales
transfronterizos. Algunas instituciones siguen funcionando, y los jueces estatales también
fueron nombrados por su experiencia comerciante, al igual que los arbitros moderno centro
comercial. La ley de los comerciantes no fueron erradicados, sino que simplemente
codificada. Los cédigos nacionales emitidos sobre los principios establecidos por el
comercio y la practica comercial en gran medida en que la Ley Mercante consagro normas

sustanciales.

La Ley Mercante contiene y preserva la regulacion de la formacién, ejecucién y terminacién
de los contratos. Ley Mercante prevalecido en los principios generales y las doctrinas de la
jurisprudencia comercial, pese al nombre, no es una ley, y ni siquiera en todos los casos
alcanza el caracter de costumbre, como fuente del Derecho; se trata, generalmente, de
reglas de origen convencional, la cual basa su fuerza en obligar a las partes a través de la

autonomia de la voluntad de las partes.
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comerciales son derribadas con el fin de inducir el comercio. La nueva ley comercial se basa

en la practica comercial dirigida a la eficiencia del mercado y de la intimidad. Solucién de
controversias también ha evolucionado, y funcionales como los métodos de arbitraje
comercial internacional ya esta disponible. Los principios del Derecho medieval mercante
eficiencia, la autonomia de las partes ya la elecciéon del arbitro - se aplican, y los arbitros
suelen hacer juicios basados en las aduanas. La nueva Ley Mercante abarca un enorme

cuerpo de derecho mercantil internacional.

g) Laley mercante del futuro: Los Estados y naciones fragmentaron el Derecho medieval
mercante, pero éste esta lejos de ser destruido. Los intereses locales triunfaron en la edad
medieval, del mismo modo que los intereses nacionales hoy en dia. Una variante moderna
de la ley mercante es la evolucion de la legislacion y la solucién de conflictos en el
ciberespacio. Los comerciantes de Internet son los de mas rapido crecimiento corporal de
los comerciantes en la historia. Las partes pueden resolver nombres de dominio de Internet
con prontitud las controversias y rapidamente. En un virtual son los documentos judiciales
presentados y examinados en linea, los argumentos se hacen en linea y las decisiones se
publican en la web, en pocas ocasiones es impugnada ante los tribunales tradicionales de la

ley.

La medieval, el moderno y el ciberespacio Ley Comerciantes se enfrentan a problemas
comparables de la ejecucion. Resuelven los problemas de manera algo diferente, pero la
reaccion del mercado es el principal incentivo para dar cumplimiento a una sentencia. Lo
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los comerciantes, y una renuencia a entregar a las eficiencias de mercado para la

estado de confinamiento.

h) El autor Vincent F. Chulia cita el concepto de Ley mercante: “Es un conjunto de reglas
de formacion auténoma, creadas por los propios sectores interesados en el trafico mercantil
internacional, que tiende a superar las diferencias entre los derechos nacionales y a dar una

solucion uniforme a los conflictos juridicos que surgen en el trafico mercantil.”

El crecimiento de las transacciones privadas internacionales ha lievado a la creacién de una
normativa paralela a la de los estados nacionales, construida sobre la base de usos y
desarrollada generalmente en sectores de actividad especificos, que por su semejanza con

el derecho mercantil de la edad media, viene siendo denominada como Lex Mercatoria

Internacional.

Esta denominacién surgié en el plano doctrinal, impulsado principalmente por los profesores
Schimithoff y Goldman. Estos juristas denominaron Nueva Lex Mercatoria al conjunto de
normas conformado por principios generales, codificaciones profesionales, contratos tipos y
jurisprudencia arbitral, que se dan a través de las organizaciones profesionales, como

respuesta a las necesidades del comercio internacional.

® Chulia Vincent F, Compendio de derecho mercantil, pag. 45
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para ello.

El derecho mercantil como disciplina autbnoma no ha existido siempre. Su aparicion se
produce en un momento determinado, como una rama del derecho privado, al lado del
Derecho Civil por circunstancias y exigencias histéricas. Es asi, que pese a la intensa
actividad econémica ocurrida en la época del imperio romano, no surgié un derecho especial
para el comercio, distinto del derecho civil. Las caracteristicas del derecho romano,
fundamentalmente su naturaleza dinamica y la existencia de un sistema flexible de
aplicacién del derecho por el pretor, lo hicieron innecesario. El Derecho Mercantil nace como

ordenamiento especial de la época medieval.

Con el renacimiento de las ciudades como centros de actividad econémica y comercio, el
derecho comun existente, se adaptaba mal a las necesidades del comercio. Es la
incapacidad de este ordenamiento legal, conformado fundamentaimente por el
ordenamiento romano justinianeo, las leyes populares germanicas y el derecho canénico las

gue generan la formacién del derecho mercantil.

Surge asi, fundamentaimente como un derecho creado por los propios comerciantes para

regular las relaciones surgidas en el trato del comercio. Tiene un doble caracter profesional

y consuetudinario.
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El caracter profesional viene de que nace intimamente ligado a las actividade
RN
gremios y corporaciones de mercaderes que surgen en las ciudades medievales. El carg

consuetudinario lo determina el hecho de que la regulacion adecuada que los comerciantes
adoptan para sus relaciones, esta en los usos, nacidos al margen del derecho comun, como
solucion adecuada a sus especiales necesidades y finalidades econémicas, que requieren
de un derecho dinamico y flexible, nacido de la vida y la practica. Ello lleva a sostener que el

derecho mercantil no nace de la fuerza de la ley sino de la fuerza del uso.

Llegan incluso a sostener la Lex Mercatoria o ley mercante constituye un derecho sustantivo,
independiente de todo orden normativo nacional, aplicable a la sociedad de los

comerciantes.

j) Fuentes de la Lex Mercatoria
Las fuentes es el origen de este cuerpo normativo que deviene de los usos y
costumbres que se daban entre comerciantes, en virtud de no existir ordenamiento
juridico que regulara la contratacion mercantil internacional.
1) Los usos profesionales
2) Los contratos tipo
3) Las regulaciones dictadas en el marco de cada profesion

4) L a jurisprudencia arbitral.

La formulacién de la idea de la existencia de este orden internacional resulta sin duda
tentadora. Es una realidad palpable, que la comunidad de comerciantes ha desarrollado

una insospechable cantidad de instrumentos juridicos para su uso, que no tienen otra
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Uno de los ejemplos mas representativos y difundidos de los cuerpos de normas que
integran la Lex Mercatoria son los términos internacionales de comercio o international
comercial terms. Los términos internacionales de comercio responden al trabajo que
realiza la Camara de Comercio Internacional de Paris en su propésito de crear medios

gue faciliten el comercio internacional.

La finalidad es establecer un conjunto de reglas internacionales para la interpretacion de
los términos comerciales mas utilizados en las transacciones internacionales. Para
solucionar estos problemas la Camara de Comercio Internacional de Paris public, por
primera vez en 1936, una serie de reglas internacionales para la interpretacién de los
términos comerciales. Dichas reglas han sido conocidas como los términos
internacionales de comercio 1936 y se han modificado en 1953, 1967, 1976, 1980,1990

y 2007.

La Camara de Comercio Internacional es una organizacion representativa de empresas
de todos los sectores de todas partes del mundo. Fue creada en 1919 y actuaimente,
cuenta con miles de miembros de aproximadamente 130 paises con comités nacionales
en las capitales mas importantes para coordinar con sus asociados. La Camara de
Comercio Internacional promueve la apertura del comercio, la inversion en una

economia de mercado y la existencia de reglas para regular los negocios a través de las
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Es indudable la trascendencia que normas como los términos internacionales de
comercio juegan las transacciones privadas internacionales y ello, nos dan una idea de

la importancia de la denominada: Lex Mercatoria Internacional.

La existencia de la Lex mercatoria radica en que es un orden juridico auténomo, el valor
que puede atribuirsele tiene que ver con la aplicacion de la misma en caso de surgir un
conflicto, sin embargo, no se pueda dejar de resaltar la aplicacién regular de los usos
por parte de los comerciantes. La aplicacién previa de ésta, denota el origen como

fuente del derecho.

Los usos mercantiles en el comercio internacional, surgen de la necesidad de los
comerciantes de crear unas reglas comunes y justas, que se adapten a los fines de los
operadores del comercio. El comerciante que traspasa con sus negocios las fronteras,
rechaza la idea de verse vinculado a normas nacionales ajenas a la realidad del
comercio. Resulta para él inconcebible, que lo que en términos comerciales
generalmente aceptados se debe de pagar o de cumplir, pueda dejar de pagarse o de
cumplirse, por la aplicaciéon de un cuerpo legal nacional determinado y tiende a actuar

sobre la base de formulas establecidas por la comunidad de comerciantes.

Los comerciantes operan normalmente al amparo de estos usos creados y aceptados

por ellos. Esto los convierte en la practica en una fuente de derecho particular para su
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resolver sus problemas. La organizacién de estos usos, en reglas uniformes y objetivas,
efectuada por instituciones gremiales como la Camara de Comercio Internacional de
Paris, acentuan ésta tendencia a la aplicacion normal de los usos mercantiles

internacionales entre los comerciantes, al permitir una mayor certeza en el contenido de

los usos mas generales, dandoles un sentido objetivo y cierto.

Sin embargo, que puede surgir un conflicto serio entre los contratantes, un conflicto de
tal importancia, que su solucién, en uno u otro sentido, pueda comprometer incluso la
existencia para una de las partes. En ese caso, una vez agotada la negociacién directa,
las partes deberan acudir a una autoridad que ponga fin al conflicto. Es en ese contexto
que puede darse el caso de que una de las partes se encuentre insatisfecha con la
solucién que darian los usos al conflicto. Y puede suceder que, por simple conveniencia
coyuntural, esa parte desee apartarse de la solucién que le daria la aplicacién normal de

los usos.

Si paralelamente a esto, el contratante desfavorecido por la solucién contenida en los
usos, constata que la aplicacién de un derecho nacional vinculado a la relacién, podria
modificar el resultado en su favor, tendra sin duda la tentacion de escapar de la Lex
Mercatoria. Tendré en situaciones patolégicas, al comerciante desfavorecido puede

intentar revelarse y escapar de los usos hasta entonces normalmente aceptados.
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k) La ley mercante o0 lex mercatoria en los laudos de la Camara de Comercio
Internacional: En el derecho internacional es muy conocida la controversia sobre la
existencia de un ordenamiento juridico regulador del comercio internacional, también
denominada doctrina de la lex mercatoria. Los diferentes argumentos de la doctrina en
debate se presentan como irreconciliables, sin embargo, todos ellos se basan en

postulados comunes.

Si se busca explicar el consenso que aparece en la disputa y confrontacién con la
practica arbitral internacional para averiguar si dicho acuerdo alcanza para justificar la
lex mercatoria. Con ese propédsito analizamos los laudos de la Camara de Comercio
Internacional relativos a la eleccién del derecho aplicable al fondo del litigio y en los

cuales los arbitros no contaban con facultades para pronunciarse ex aequo et bono.

El resultado principal del estudio es que la existencia de la lex mercatoria no puede ser
demostrada por la practica arbitral bajo las condiciones comunes de la doctrina. La
Unica certeza en los laudos es la remision a los usos del comercio internacional, y el
reconocimiento de principios generales establecidos en instrumentos universalmente

aceptados.
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del derecho quien debe indagar la legitimidad y estructura del derecho %&maﬁ

internacional.
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3. Medios de pago en el comercio internacional Wledy .

Segun sea la clase de negociacion, asi sera el medio de pago, en la presente
investigacion se desea hablar de los medios de pago internacional, éstos son
instrumentos financieros, por lo general en moneda extranjera, debe ser expresamente
aceptado por el exportador que a su vez es el vendedor, satisfaciendo la deuda

contraida por el importador que al mismo tiempo es el comprador.

En la mayoria de las negociaciones internacionales no existe una relacién previa entre
las partes contratantes; es en este momento donde hay que tomar en cuenta los
factores determinantes para la eleccién del medio de pago internacional mas adecuado

al nivel de la operacién y/o transaccién que se va a realizar.

La finalidad mas importante de los medios de pago es asegurar una buena terminacioén
en la operacién comercial. Si los comerciantes no cobran no hay beneficios sino
pérdidas, por lo que puede facilmente entenderse que se exporta para obtener
beneficios econdémicos, al utilizar los medios de pago se obtendra siempre beneficios al

realizar el proceso de exportaciéon e importacioén.

La autora Cinthya Moya define los medios de pago como: son aquellos instrumentos o

modalidades operativas por medio de los cuales el importador puede cancelar el
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compromiso de pago contraido con el exportador en virtud de una relacién comeércial

instrumentada mediante un contrato de Compraventa Internacional.”

Los comerciantes internacionales al realizar las operaciones comerciales deben tomar

en cuenta algunos factores, al elegir de un medio de pago: Factores de caracter general

¢ Naturaleza del producto
e Monto de la transaccion
e Forma de pago

e Costo de cada medio

e Agilidad para el cobro.
e Tamano de las partes.

e Grado de relacién o de confianza entre las partes

3.1Caracteristicas

Las caracteristicas son aspectos o cualidades que deben concurrir para que los

medios de pago se materialicen.

7 Moya, Cinthya, Medios de pago internacional. Pag. 4
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Las partes que intervienen en las operaciones comerciales internacionales, d _

ciertas caracteristicas, las cuales se citan a continuacioén:
a) Cualidades o caracteristicas que debe poseer el exportador

e Liquidez

e Capacidad de crédito

e Politica empresaria

o Politica monetaria del pais

¢ Politica promocional del pais
b) Cualidades o caracteristicas que debe poseer el importador

o Caracteristicas del pais
e Politica monetaria del pais
o Comportamiento de la competencia

* Solvencia econémica y financiera del importador

El comercio Internacional genera tanto la necesidad de efectuar pagos a distancia y
reciprocamente cobranzas a distancia entre partes ubicadas en distintos paises, como
la de realizar operaciones cambiarias, por lo que deben efectuar el cambio de la

moneda correspondiente.
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3.2Clasificacion de los medios de pago

Los medios de pago internacional se dividen en dos grandes grupo:

financieros y comerciales.

> La autora Cinthya Moya establece que los medios de pago pueden ser:
“Documentos Financieros, son los que se utilizan para efectuar pagos: letra de cambio,
pagaré, cheque, comprobante de pago y demas documentos de crédito o de cobranza

similares que se utilicen para obtener el pago.”

> La autora Cinthya Moya cita que: “Documentos comerciales, son los que sirven
para acreditar la compraventa entre las partes, el envio de las mercancias y su

disponibilidad. Los documentos comerciales pueden ser primarios y operativos”.®

Al hablar de documentos primarios, se refieren a los que se utilizan desde la iniciacién
hasta el perfeccionamiento de la compraventa internacional: carta de presentacion del
exportador, solicitud de cotizacion del importador, oferta del exportador, contra oferta del
comprador, confirmaciéon del pedido por el exportador que precisa el envio y forma de

pago sin modificar la oferta, factura proforma que no es definitiva. Se puede establecer

? Ibid. Pag. 7

® Ibid. Pag. 58
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Los documentos operativos, son los que evidencian la implementaciéon del contrato de

compraventa:

< La factura comercial que se extiende por el exportador al finalizar la negociacion
contractual;

<> El documento de transporte acredita el despacho de la mercancia por el medio de
transporte utilizado, expedido por el transportista designado que varia seglin sea el
medio que se utilice para el envio de la mercancia al comprador, pudiendo tratarse de
Conocimientos de Embarque cuando el envio se hace por barco, Carta de Porte Aéreo,
Carta de Porte Terrestre, Carta de Porte de Ferrocarril y de tfansporte multimodal; Lista
de Empaque o relacién de contenido que lo emite al transportista;

< La Pdliza de Seguro,

o
%

*

Los Documentos de Certificacion (de origen, sanitarios, de verificacion etc) y todo

documento utilizado para operativizar el despacho.

Normalmente, el pago en la compraventa Internacional se hace contra la presentacion
de los documentos operativos indicados en la orden de pago o bien contra la aceptacion

de la letra de cambio de ser el caso.
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mercancia o del embalaje. En principio, cualquier documento de transpo 2

vendedor suministre al comprador debe ser limpio. Usualmente el documento de
transporte consiste en un juego completo (full set) que son tres originales, indicandose

el nimero siempre que se emita en mas de un original.
El conocimiento de embarque maritimo cumple tres funciones importantes:

v Acredita la entrega de la mercancia por parte del exportador.

4 Demuestra la existencia del contrato de transporte, asi como la carga de la
mercancia a bordo del buque y

v Constituye el titulo de propiedad de la mercancia en transito, razon por lo que su
presentacion resulta imprescindible para poderla retirar en el puerto de destino, lo cual

permite que se pueda transferir la propiedad mediante endoso.

Las dos primeras funciones son comunes a cualquier documento de transporte y sélo la
tercera funcién es propia y especifica del conocimiento de embarque maritimo, de modo

que si el importador quiere vender la mercancia en transito debe contar con el

documento correspondiente.

La intervencién de las aduanas en la compraventa Internacional otorga legalidad a la

exportacion y a la importacion, controlando fa salida y entrada de la mercancia y
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3.3 Principios Generales

Los principios son lineamientos o lineas directrices que se deben de seguir para
alcanzar algo, en el presente caso son los lineamientos que rigen la circulacion de los

medios de pago.

Principio de independencia o autonomia respecto a la relacion subyacente, o

jurisprudencia.

" Principio de cumplimiento estricto en la comprobacion de la regularidad
formal de los documentos.
* Irrevocabilidad del crédito documentario: consiste en que el crédito no puede

revocarse por hingun motivo.

* Funciones del Banco intermediario: las funciones son los papeles que debe de
realizar el banco en la circulacion de los medios de pago internacionales, ya que
son ellos los que representan a las partes contratantes.

a) Banco avisador
b) Banco pagador
c) Banco confirmante o crédito documentario confirmado

* Relaciones juridicas derivadas de la configuracién estructural
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Como ya se estableci6 anteriormente en la clasificacion de los me%g,,de
internacional, se hizo mencién de los documentos primarios, los cuales se utilizan desde

la iniciacién hasta el perfeccionamiento de la compraventa mercantil internacional.

Los comerciantes internacionales al celebrar un contrato de compraventa mercantil

internacional, realizan los pagos, los cuales se materializan a través de Bancos,

basicamente mediante dos formas:

a) Los Bancos intervienen para pagar cartas de crédito o créditos documentarios,

orden de pago generado por el Importador en favor del Exportador.

b) Los Bancos intervienen para cobrar documentos en cobranza o cobranza
documentada, orden de cobro, generada por el exportador con cargo al

importador.

La actividad de intermediacién bancaria en ambos casos es independiente del contrato
de compraventa internacional, ya que los Bancos sélo trabajan con documentos de
embarque, tales como: factura comercial, conocimiento de embarque, péliza de seguro,
entre otros, sin asumir responsabilidad alguna por la presentacién de documentacién
fraguada. Se entiende que el vendedor ya ha determinado si va a exportar vali€ndose

de una carta de crédito o si utilizara el servicio de cobranza documentaria.
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el pago en el plazo convenido.

Como ya se ha establecido la intervencion de los Bancos facilita y asegura el
cumplimiento de ambas partes contratantes, asimismo les proporciona certeza y

seguridad juridica a ambos.

La Carta de Remesa es el formulario que envia el banco remitente al banco cobrador
con los documentos e instrucciones, para que el banco cobrador efectue la cobranza, es
decir le requiera el pago del objeto del contrato. Se utiliza tanto en carta .de crédito

como en la cobranza documentaria.

3.4.1 Clasificacion funcional de medios de pago

Existe diversidad de medios de pago en la compraventa internacional, se pueden citar
los mas conocidos a continuacion:

> Pago anticipado

> Pago diferido

> Pago simultaneo
>

Pago contra entrega de documentos
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Los documentos mas utilizados de la clasificacion anterior son los ddtémentos'die
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Cobranza o cobro, que la Carta de Crédito o pago, debido al menor costg
hay mayor riesgo existe confianza entre el Exportador y el Vendedor.'
absoluta confianza se debe preferir la Carta de Crédito. Tanto las 6rdenes de pago
como las ordenes de cobro pueden ser simples y documentarias. Las simples no
requieren de la presentacion de documentos comerciales de ninguna naturaleza,
mientras que las documentarias estan condicionadas a la presentacion de los
documentos indicados, lo que significa un mayor costo pues el Banco debe entregarlos

conforme a las instrucciones recibidas.

El factor que de mayor relevancia en la historia del comercio internacional han sido los
usos y practicas internacionales de medios de pago lo cual, ayudo a desarrollar el
proceso de estandarizacién mediante un conjunto de normas flexibles elaboradas por la
Camara de Comercio Internacional que si bien no son de obligatorio cumplimiento, se
aplican pues estan basados en la experiencia de los bancos comerciales y de las
empresas exportadoras e importadoras. Las normas concernientes a los créditos
documentarios son conocidas como Reglas y Usos Uniformes Relativos a los Créditos
Documentarios, las normas concernientes a los documentos en cobranza se conocen

como Reglas Uniformes relativas a las Cobranzas.

Tanto los créditos documentarios como los documentos en cobranza consiguen conciliar

los intereses del comprador y del vendedor. El comprador quiere tener la seguridad que
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> Crédito documentario

La diferencia principal entre el crédito documentario y la remesa documentana se
encuentra en la seguridad en el cobro, como consecuencia de la celebracién de la

compraventa mercantil.

También se establece que la remesa documentaria no garantiza el cobro, sé6lo se trata
de una gestion de cobros a través de entidades bancarias utilizadas como

intermediarios por los comerciantes.

Asimismo, se puede citar que el crédito documentario, es un medio que garantiza el
pago, ya que un banco asume un compromiso propio de pago contra la entrega de

documentos por el vendedor.

3.5 La compraventa mercantil desde el punto de vista de la legislacion nacional

La legislacion nacional cita dos clases de compraventa, regulados en dos cuerpos
legales, como son el Codigo de Comercio y el Cédigo Civil. Los legisladores no definen
la compraventa mercantil, por lo que se define supletoriamente en base a lo establecido

en el Codigo Civil.

La compraventa mercantil es el contrato tipo o base que se utiliza en la mayor parte del
trafico comercial; por lo que se puede establecer que este instrumento comercial es el

vehiculo para la realizaciéon de las operaciones comerciales.
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comun que es el Cédigo Civil en el Articulo 1,754 el cual establece: “Por el contrato de
compraventa el vendedor transfiere la propiedad de una cosa y se compromete a

entregarla, y el comprador se obliga a pagar el precio en dinero.”

El Cédigo Civil establece en el Articulo 1790: “Por el contrato de compraventa el
vendedor transfiere la propiedad de una cosa y se compromete a entregarla, y el
comprador se obliga a pagar el precio en dinero”. La definicién legal que se cito indica
que la compraventa es un contrato consensual, ya que, el requisito principal para que se
perfeccione es la expresiéon del consentimiento, asimismo se puede expresar que este
requisito conlleva al objeto del mismo que es la transmisién del dominio de las cosas
que se encuentran en el trafico comercial, aunque estas no se hayan entregado de

forma material.

Se puede establecer que no existe la compraventa si no se pacta el precio, ademas la
ley establece que queda sin efecto sino se pacta el precio ya que es un elemento
principal del contrato, sino se pacta esté y se entrega la cosa la ley presume que sera el

precio que tenga en el mercado, el dia y lugar de la celebracién del contrato.

Oscar Del Mercado define la compraventa mercantil, como: “es el acuerdo de

voluntades por el cual se transfiere la propiedad de mercaderias a cambio de un precio
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convenido, y en la cual uno o ambos extremos del vinculo, son comercia

dentro de su actividad profesional”. ° X%,

3.6 Diferencia de la compraventa civil y mercantil

Una de las caracteristicas del derecho mercantil es que se encuentra en constante
evolucion a través de los afios y en virtud de las evoluciones tecnolégicas y mercantiles
que ocurren diariamente, ha adquirido un caracter dinamico que requiere de una
estructura juridica abierta y facilitadora de estos cambios, a diferencia del derecho civil,
cuyas instituciones se han mantenido parcialmente constantes e inmutables desde sus
origenes en el derecho romano. Esta es la razén por la que se considera que el derecho
mercantil tiene una importancia sustancial dentro del ordenamiento juridico, y que no
debe ser absorbido en su totalidad por la legislacion civil, pues de esta forma se estarian

omitiendo las caracteristicas propias del trafico mercantil.

» La compraventa mercantil en general se da en masa y no de forma particular.

» El comerciante posee su propia empresa y se desenvuelve en ese ambito, por lo
que las compraventas se realizan con terceras personas que hacen una reventa
de las mercancias, ya sea como producto acabado o sujeto a posterior
elaboracion, en tanto la compraventa civil se caracteriza por la venta para el

consumo propio o particular.

10 Vasquez del Mercado, Oscar, Los contratos mercantiles. Pag. 64
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Indicando que la finalidad del lucro no se refiere a un negocio aislado, si no a una

actividad compleja”.'!

Es el contrato de mayor antigledad e importancia en la historia, debido a su funcién
econdmica: es el instrumento adecuado para la circulacion de los bienes, base medular
de las operaciones de importacion y exportacion de los paises, lo cual contribuye al
desarrollo de la economia de los mismos. Este contrato se encuentra regulado en dos
cuerpos legales en la mayoria de paises, es el ejemplo en Guatemala, se encuentra en
el Cédigo Civil y en el Cédigo de Comercio de Guatemala, dependiendo de la clase de
operacion que se desea celebrar. La compraventa tiene por objeto la transmisiéon del

dominio de las cosas que se encuentran en el trafico mercantil.

Como ya se establecié el Cédigo de Comercio no cita una definicion de compraventa
mercantil, por lo que, se define aplicando la supletoriedad del cédigo Civil, encontrando
la diferencia en el elemento material que en este caso es la mercaderia o cosa
mercantil. La compraventa mercantil se encuentra regulada en el Cédigo de Comercio

de Guatemala en los Articulos 695 al 706.

1 Vasquez Martinez, Edmundo, Instituciones del Derecho Mercantil. Pag. 551
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La compraventa mercantil es el contrato mediante el cual el vendedor tge
propiedad de una mercaderia o cosa mercantil al comprador, cuya obligaci

el precio convenido.

Las caracteristicas del contrato de compraventa mercantil son:
a) Bilateral o sinalagmatico, porque en la compraventa ambas partes se obligan, una

a pagar el precio y la otra a la entrega de la cosa mercantil o mercancia.

b) Oneroso, esta caracteristica indica que en este contrato mercantil se estipulan

provechos y gravamenes reciprocos.

c) Conmutativo, tienen relaciéon con la caracteristica anterior, ya que se puede
establecer que el contrato de compraventa mercantil es oneroso conmutativo, en
virtud, de que las prestaciones que se deben ambas partes son ciertas desde que se
celebra el contrato, de manera que tienen la certeza de las pérdidas o ganancias que

pueden obtener.

d) Consensual esta caracteristica establece que basta el consentimiento de las
partes para que el contrato se perfeccione, es decir que no existe necesidad de la

entrega de la mercancia o cosa mercantil para que el contrato exista.

e) Principal porque es un contrato independiente de cualquier otro, o sea que

subsiste por si solo, no necesita de otro para que nazca a la vida juridica.
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Los elementos son los requisitos que deben de concurrir para que el contrato de

compraventa mercantil subsista, los cuales, son:

»  Personales: Vendedor y comprador

En la compraventa mercantil el requisito esencial en este elemento, es que los dos o
una de las partes sea comerciante y que posea una empresa mercantil, para actuar en
el ambito comercial. Ambas partes tienen obligaciones, el vendedor la entrega de la

cosa mercantil y el comprador el pago del precio pactado en la celebracion del contrato.

> Reales: la cosay el precio

La cosa mercantil tal como lo establece el Cédigo de Comercio en el articulo 4 son: los
titulos de crédito, la empresa mercantil y sus elementos, las patentes de invencién y de
modelo, las marcas, los nombres, los avisos y anuncios comerciales. El precio es la
contraprestaciéon a cargo del comprador, este debe ser determinado por las partes

contratantes al momento de la celebracion del contrato, de no determinario Ia ley le fija

un precio.
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La ley establece que los contratos mercantiles no se sujeta a formahdades espemales
para su validez. Asi que cualquiera que sea la forma y el idioma en que se celebre la
compraventa, las partes contratantes quedan obligadas en la forma y términos que

decidieron o quisieron hacerlo.

3.6.2 Especies de la compraventa mercantil guatemalteca

En este tema se citara Unicamente las especies que contempla el Cédigo de Comercio
de Guatemala, en virtud, de ser, lo regulado por la legislacién nacional, es decir lo que

utilizan los comerciantes guatemaltecos en el ambito comercial.

A) Venta contra documentos: De acuerdo con lo que establece el Cédigo de comercio
en el Articulo 411 cita los titulos representativos de mercaderias, los cuales, facultan
al otorgan al tenedor el derecho a la entrega de la mercaderia que se especifica en
éstos; de ahi ocurre que el vendedor cumple su obligacién de entregar la cosa
vendida, en el momento en que se transfiere el titulo representativo, tal como se lo
establece el articulo 695 del cuerpo legal citado. Los titulos objeto de este contrato
son: carta de porte, conocimiento de embarque y certificado de depésito, la venta se
da en el momento mismo de la entrega del titulo respectivo por el vendedor, la

obligacion posterior del comprador es pagar el precio pactado.
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B) Venta de cosas en transito: La ley comuin faculta a los comercia lca venta.éj@
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encuentra la péliza de seguro de transporte, los riesgos se trasladan al comprador
desde el momento de la entrega de mercaderias; en la compraventa mercantil de cosas
en transito el riesgo de las cosas las adquiere el comprador antes de recibir las

mercaderias.

A continuacion se hablara de modalidades de compraventa que se sujetan a
denominaciones internacionales, las cuales, son abreviaciones comerciales

internacionales, mejor conocidos como Términos Internacionales de Comercio.

Los International Commers Terms o términos internacionales de comercio fueron
desarrollados por la Comisién de Practicas Comerciales de la Camara de Comercio
Internacional, cuya expresion es de origen inglés. Su finalidad es lograr la
independencia de la nacionalidad de las partes o del lugar geografico de su uso, para
que los implicados en una operacién comercial internacional, pudiesen en todo
momento saber cuales eran los derechos y obligaciones de cada uno de ellos en un

contrato determinado.

Los Incoterms, no tienen un fundamento normativo o legal, unicamente obtienen su

reconocimiento de su cotidiano y constante uso a nivel internacional, por lo que, para
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que sean de aplicacién a un contrato determinado, éste debera especnﬁ

expresa.

1) Venta Free on Board o Libre a bordo del puerto de embarque convenido

El Articulo 697 Coédigo de Comercio establece que en esta modalidad de venta, el
vendedor se obliga a entregar la mercaderia o cosa mercantil, al depositarla a bordo del
buque u otro medio de transporte para que sea transportada en el lugar y tiempo
convenidos por los contratantes, en ese momento se trasladan los riesgos al comprador.
El requisito esencial que no debe dejarse de pactar en esta modalidad de venta es el
precio Free On Board o a Libre a bordo del puerto de embarque convenido que
comprende: el valor de la cosa, mas los gastos, impuestos y derechos que se deriven de
la operacién comercial hasta el momento en que la cosa esté a bordo del medio de

transporte.

Esta modalidad de compraventa mercantil internacional, cita que el vendedor cumple
sus obligaciones cuando la mercancia, ya despachada de la aduana para ser exportada,
ha sobrepasado la borda del buque designado, en el puerto de embarque convenido,
soportando todos los riesgos y gastos hasta este momento. El comprador corre, a partir

de este momento con todos los costos y riesgos de la mercancia.
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Il) Venta Free Alongside ship o Libre al costado del buque o vehiculo. &3

El Articulo 698 Cddigo de Comercio establece que la venta FAS se car:
obligacién del vendedor es entregar la mercaderia a un costado del medio de transporte
en el puerto o medio de embarque convenido por los comerciantes, en este momento se
transfieren los riesgos al comprador. Lo cual lleva a establecer el precio que incluye:
valor de la cosa, mas gastos, impuestos y derechos que se causen hasta el momento de

colocar la mercaderia al costado del medio de transporte.

La doctrina internacional establece que en esta modalidad de compraventa, el vendedor
ha cumplido sus obligaciones cuando ha depositado la mercancia al costado del buque,
sobre muelle o barcaza, siempre, en atenciéon a los usos y costumbres del puerto, o del
sector, asi como a las caracteristicas técnicas del puerto de carga para evitar sobre
valoracién de los costos, en el puerto de embarque convenido, soportando todos los

riesgos y gastos hasta este momento.

En la actualidad, el vendedor corre con la obligacién de despachar de la aduana de
exportacién y el comprador corre, a partir de este momento con todos los costos y
riesgos de la mercancia. Esta posicion de términos internacionales de comercio sélo

puede ser usada en transporte maritimo, fluvial o lacustre.
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precio la mercaderia comprada o sea el costo, el seguro y el flete. Lo que se ahorra en

esta modalidad el vendedor es el gasto de la subida de la mercaderia al buque o

vehiculo y los impuestos de exportacion.

En el ambito internacional el vendedor tiene las mismas obligaciones que en la
modalidad Cf, pero ademas incluye bajo su cargo y responsabilidad la contratacion del
seguro y el pago de la prima correspondiente durante el transporte de las mercancias.
Por lo que hay que destacar que este seguro tiene la finalidad de una cobertura minima,
si desea mayor cobertura debera ser pactado expresamente por ambos contratantes.
También, se puede establecer que el riesgo sigue siendo por cuenta del comprador
desde que la mercancia atraviesa la borda del buque, pero que el vendedor tiene la
obligacion de contratar el seguro al que hemos hecho referencia. Esta posicion de

INCOTERM sélo puede ser usada en transporte maritimo, fluvial o lacustre.

Obligaciones del vendedor en esta modalidad de compraventa

. Contratar y pagar el transporte de las mercaderias y obtener titulos

representativos.
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] Tomar y pagar un seguro por el valor total de la cosa objeto def
beneficio del comprador o persona que indique.
. Entregar al comprador o la persona indicada, los documentos anté X
. En esta venta el precio que se pacta es mas alto, ya que el costo, séguro y flete,
corren por cuenta del vendedor y su obligacién termina hasta el puerto del

comprador.

IV) Venta Costo y Flete. O Cost and freight

En esta venta se beneficia el comprador, en el supuesto de ser socio o tener acceso a
una aseguradora mas econoémica, ya que, es éste el que paga el seguro sobre los
riesgos que pueda correr la mercaderia, la obligacién del comprador solo es el costo y el

flete, o0 sea que se suprime el pago del seguro.

En las operaciones internacionales los contratantes utilizan esta modalidad de
compraventa, a sabiendas que el vendedor ha de pagar los costos y el flete necesarios
para hacer llevar la mercancia al puerto de destino convenido, o que incluye todos los
gastos de exportacion, despacho aduanero incluido. No obstante el riesgo de pérdida o
dano de la mercancia, asi como cualquier otro gasto adicional ocurrido después de que
la mercancia haya traspasado la borda del buque corren por cuenta del comprador.
Igualmente corren por cuenta de éste los gastos de descarga en el puerto de destino,

aunque hay algunas excepciones a esta regla.

2 villegas Lara, René Arturo, Derecho mercantil guatemalteco. P4g. 29
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La compraventa de cosas embaladas es regulada por el Cédigo de Conﬁé{&&ﬁ na
de sus modalidades, en esta la mercaderia no es expuesta al comprador, sino, sélo
tiene la informacién que el vendedor le ofrece, por lo que, no puede medir la calidad de
la misma, en este caso la ley le fija un plazo para que el comprador reclame por los

defectos de calidad de la mercaderia y es de 15 dias contados a partir de la recepcién

de la misma, sino, reclama se entendera tacitamente que la acepto.

Vi)  Opcién de compraventa promesa de compraventa de cosas mercantiles. En el
Articulo 706 del Cédigo de Comercio, se establece una diferencia con la opciéon del
Cédigo Civil regulada en los Articulos 1676 al 1681 en cuanto al plazo, ya que, no puede
exceder de dos afos si se trata de inmuebles o derechos reales sobre los mismos; y de
un afo si se trata de otros bienes o prestaciones en cambio en la opcién de

compraventa mercantil, las partes son libres de pactar el plazo y sin limite alguno.

Como se puede establecer en la contratacion internacional, los comerciantes en sus
operaciones utilizan la compraventa mercantil, la cual, es regulada en el ambito nacional
en el Cédigo de Comercio de Guatemala, por o que se puede citar que es un contrato
traslativo de dominio de cosas mercantiles, solo que en ambito mercantil se da la

caracteristica que es el animo de lucro, tipico del Derecho mercantil.
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3.7 La compraventa mercantil desde el punto de vista internacional a?ﬁﬁ;&,

En el ambito comercial internacional la compraventa es el contrato més‘tggmdo,;pﬁ

%ﬁ&k» &
intercambio comercial que se da entre los paises del mundo, ya que, las mercancias
son el elemento material de éste contrato, lo cual es necesario para el consumo

internacional, contribuyendo al desarrollo de la economia de los paises.

La compraventa mercantil se convierte en internacional cuando hay desplazamiento de
las mercaderias de un pais hacia otro, asi como el pago de precio de las mismas; dentro
de nuestro ordenamiento juridico, no encontramos un concepto, por lo que nos
remitimos a lo expresado anteriormente sobre la compraventa mercantil, aunado a que
la mayoria de autores no dan una definicibn de compraventa internacional. La
Convencién sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias de las
Naciones Unidas, celebrada en Viena el 10 de abril de 1,980, tampoco tiene una
definicion legal de la compraventa internacional, unicamente delimita el campo de
aplicacién al indicar que: La presente convencién se aplicara a los contratos de
compraventa de mercaderias entre partes que tengan sus establecimientos en Estados

diferentes.
3.7.1 Criterios para considerar una compraventa internacional

Existe una variedad de criterios para establecer si una compraventa es internacional, a

continuacioén se citan los siguientes:
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dé la salida efectiva de un pais (exportacion) y la entrada en otro (importacion).

e EI relativo al domicilio de los contratantes, de manera que si estos
independientemente, de su nacionalidad, tiene su domicilio comercial en paises
distintos, la compraventa pactada entre ellos sera internacional, pues las
obligaciones derivadas del contrato se ejecutara n en el marco de Estados

diferentes.

o Criterio mixto, basado en el caracter internacional de la compraventa en el hecho
que los contratantes tengan su domicilio o establecimiento mercantil en el territorio
de Estados diferentes y ademas, se produzca el traslado de la cosa vendida de un

pais a otro.

En comercio exterior solamente puede hablarse propiamente de compraventa
internacional en este ultimo caso supuesto, pues para que exista materialmente el pago
o desplazamiento de las mercaderias de un pais hacia otro, por las respectivas aduanas
de salida y de ingreso; y que el comprador y el vendedor tengan en sus respectivos
paises establecimientos con suficiente autonomia juridica para poder contraer derechos

y obligaciones.
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3.7.2 Elementos de la compraventa Internacional.

Es necesario que se estudien los elementos de la compraventa merca

por su importancia, ya que tienen como finalidad, que se perfeccione el contrato y que

subsista.

a) Elementos personales: Se puede establecer que en todo contrato de compraventa

internacional, es esencial la existencia de dos partes en la relacidon comercial, asi:
®

= El vendedor: Hernando Delgado indicé: “Es la persona propietaria o autorizada
por esta para vender la mercaderia y la que se compromete a entregarla en un punto
determinado en el contrato a cambio de un precio que el comprador la pagé o le
pagara en la forma y tiempo determinados. El punto de entrega de la mercaderia, o
bien el punto en donde se pone a disposicion del comprador puede ser dentro del

pais del comprador o del vendedor”."®

{7 =E| comprador: El mismo autor cito anteriormente establece: Es la persona que
compra la mercaderia objeto del contrato y cuya principal obligacién es la de pagar el

precio convenido, en el lugar, tiempo y forma contractual.

Una de las caracteristicas importantes del contrato de compraventa mercantil

internacional segun ia doctrina es: la capacidad para contratar y obligarse indica

* Delgado, Hernando, La exportacién manual de su regulacién juridico administrativa, Pag. 26
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los casos en el que el mayor es declarado en estado de interdiccion por de 4 njhﬁaquf '
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firme, quien Unicamente podra actuar, ejercitar sus derechos, a través™ de “un

representante legal segun el Articulo 14 de este mismo cuerpo legal.

La interrogante es qué sucede cuando los contratantes son de diferente nacionalidad.
En estos casos no podemos generalizar sobre la capacidad de la contratacion, ya que
no todos los paises tienen las mismas disposiciones juridicas referentes a la capacidad
de contratacion, por lo que esta dependera del derecho internacional privado aplicable a
la capacidad de las partes, por lo que el vendedor o comprador en un contrato
internacional de compraventa de mercaderias, depende del derecho nacional de cada
uno de los contratantes, ya que tanto el Cédigo de Derecho Internacional Privado y la
Convencién de las Naciones Unidas sobre el Contrato de Compraventa Internacional de

Mercaderias de 1980, concuerdan en aplicar dicho criterio.
c) Elementos reales.

> El precio: es la obligacion que compete al comprador, y que consiste sobre todo,
en dar la cantidad de dinero que se hubiere convenido como precio, que debe ser

pecuniario o bien que las partes hayan convenido otra forma.

<> Determinacion del precio:
El precio en la compraventa mercantil internacional debe ser determinado por las

partes de acuerdo a los factores siguientes:
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sea el de un determinado mercado en una fecha cierta; o bien que lo designe un"tefcero

o el que indique el vendedor por medio de una lista publica de precios.

2) Por medio del peso de las mercaderias: esta forma de determinar el precio, consiste en
determinar el precio por medio del peso neto, que es el peso de la mercaderia sin el
empaque; o por medio del peso bruto, que es el peso de la mercaderia mas el del

empaque.

3) Con precio abierto: son aquellos en los que no se determina el monto del precio ni un
medio explicito para fijarlo, como en aquellas compras de emergencia 0 mercaderias con
caracteristicas y precios conocidos; Los diversos ordenamientos juridicos no coinciden
acerca del tratamiento de esta cuestion. Asi mientras que el ordenamiento espariol y el
francés, entre otros, no permiten la existencia de contrato sin precio; en los
ordenamientos del derecho comun, el estadounidense y el inglés, por ejemplo, se permite

la existencia de contratos carentes del elemento precio.

El precio es un elemento muy importante en la compraventa mercantil, por lo que
determinar el lugar para hacer efectivo, es una de las condiciones que deben pactarse
en dicho contrato. El precio es aquel en el que las partes acuerdan en el contrato, pero a
falta de acuerdo, se pueden dar varias situaciones de suma importancia ya que la
mayoria de legislaciones procesales, la competencia se fijja en razéon del lugar de

ejecucion de la obligacion.
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tendria que ejecutarla en el pais del comprador. Si el lugar de pago fuera el del pais del

comprador, el vendedor tendria la desventaja de tener que demandar en ese pais, pero
le seria mas facil ejecutar la sentencia, pues es la ejecucién de una sentencia nacionali;
mientras que en el primer caso tendria la desventaja de ejecutar la sentencia en un pais

que no es el propio.

En las compraventas internacionales se acostumbra hacer el pago en el lugar de la
entrega de las mercaderias o bien de los documentos que amparan la misma (carta de
porte, conocimiento de embarque, carta de porte aéreo u otros representativos de

mercaderias.

El momento de pago del precio es un factor determinante para las partes en la
compraventa mercantil internacional, ya que es el espacio de tiempo que media entre la
entrega de la mercaderia y el momento en que sera exigible la recepcién de su precio
por parte del vendedor, como regla general. Los distintos plazos dependen
fundamentalmente del tipo de bienes, de la confianza entre las partes y de la

importancia econémica de la venta, asi tenemos:

a) Corto Plazo: Se encuentra dentro de los 90 dias hasta 18 meses,

b) Mediano plazo: se encuentra entre 18 meses hasta cinco afnos,
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c) Largo plazo: se encuentra entre cinco y 10 afios 0 mas, suele re varsei
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operaciones de amplio volumen financiero como grandes buques, plantaé‘@g*ustrialg '
completas, centrales eléctricas entre otros.

d)Compras al Contado: la regla general de la compraventa internacional, que el

comprador pague el precio de la mercaderia en el momento en que la recibe; pero hay

que hacer una distincién entre el momento de entrega y el de la recepcién, ya que son

diferentes si las partes no hacen el intercambio en un lugar determinado, puesto que el

vendedor puede cumplir con su obligacién al entregar las mercaderias al porteador,

pero en este caso el comprador no tiene que pagar sino hasta que las reciba.

La mercaderia es el objeto de la compraventa, siendo esta cuanta cosa mueble objeto

del trafico mercantil, segun Manuel Ossorio, “es toda mercancia o genero vendible,

cualquier cosa mueble que es objeto de trato o venta”. '

d) Elementos formales: el elemento formal no es mas que la formalizacién de la voluntad

de las partes contratantes en la compraventa mercantil. A diferencia de la contratacién
civil, los contratos mercantiles no estan sujetos, para su validez a formalidades
especiales, ya que cualquiera que sea la forma y el idioma en que se celebren, las
partes quedara n obligadas de la manera y en los términos que aparezca que quisieron

obligarse.

' Ossorio, Manuel, Diccionario de ciencias juridicas, politicas y sociales. Pag. 173.
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consentimiento de las partes, es un contrato consensual, en igual forma lo expresa la
Convencion de las Naciones Unidas sobre el Contrato de Compraventa Internacional de
Mercaderias de 1980 en su Articulo 11 el cual indica: “no tendra que celebrarse ni
probarse por escrito, ni estara sujeto a ningun otro tipo de requisito de forma”. Al
referirse al contrato de compraventa internacional;, a pesar de ello, existen en la
actualidad paises que son parte de la convencion y que aun exigen que el contrato de
compraventa internacional de mercaderias se realice por escrito, tal es el caso de
Argentina, Bielorrusia, Chile, Irak, Ucrania y URSS, ya que dichos paises hicieron la
reserva de los Articulos 12 y 96 de dicha convencién lo cual les permite exigir ese

formalismo.

Las caracteristicas del contrato de compraventa internacional son:

»  Consensual: ya que se perfecciona, con el simple consentimiento de las partes.

> Bilateral: se refiere al hecho que existen dos personas con intereses opuestos a
la relacion contractual 6sea un comprador y un vendedor.

»  Principal: ya que la eficacia del contrato no depende de otro contrato, si no
unicamente en lo estipulado en este.

>  Oneroso: caracteristica basica en los contratos mercantiles ya que no existe
gratuidad en la relaciéon contractual, todo se desarrolla en base al intercambio

comercial financiero.
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Atipico: ya que la legislacion no menciona expresamente dicho contrato dentro de
nuestro ordenamiento juridico, Unicamente hacen alusiéon a las compraventas Free on
Board o Libre a bordo del puerto de embarque convenido, Free Alongside ship o Libre
al costado del buque o vehiculo, cost, insurance, freight o costo, seguro y flete y costo
y flete. O Cost and freight que son formas de compraventa que se pueden aplicar a las

internacionales pero no es suficiente para nomar la internacionalidad de dicho

contrato.

Es de gran importancia dentro del presente estudio de tesis analizar el contenido del
contrato de compraventa internacional de mercaderias, esto desde el punto de vista de
la Convencién de Viena o de los Términos Internacionales de comercio, el contenido
del contrato puede variar dependiendo, de las partes que son las que pactan libremente
su voluntad, pero como principio general se puede observar, que el contenido, del

mismo es el siguiente:

Objeto del contrato: naturaleza, descripcion cualitativa y cuantitativa.
Vigencia.
Obligaciones del Vendedor:

Entrega de Mercaderias: fecha, plazos, modo de transporte, certificados diversos.

vV ¥V V¥V V V¥V

Reserva de dominio.
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Clausulas por desperfectos: garantia, reclamaciones y reparaciones.
obligaciones del comprador:

Modalidad del pago: término y lugar de pago

Crédito otorgado

Garantias diversas

Traspaso de riesgo

Traspaso de propiedad

Arbitraje:

Arbitrajes, tribunal competente: érganos y decisiones
Otras clausulas:

Eleccién de domicilio

Idioma del contrato

Derecho del contrato

Secreto profesional

Propiedad industrial

vV ¥V Vv ¥V VvV ¥ VvV ¥V V¥V ¥V V¥V V ¥V V V¥V VvV VY

Fecha y firmas autenticadas.

Ademas del contenido del contrato de compraventa mercantil internacional,
Convencion de Viena, cita que para que el mismo se perfeccione es necesario:
 Consentimiento de ambas partes.

 Cosa determinada o determinable

* Precio cierto en dinero o signo que lo represente.
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3.7.3 Regulacién de la compraventa mercantil internacional

uniformidad en relaciéon a ley que regule las operaciones comerciales internacionales,
debido a que las partes son de diferentes paises; este es el motivo por el cual, se
analiza el presente tema que se denomina especificamente la regulacién de la
compraventa mercantil internacional, esto para dar a conocer cual es la ley que regulara
esta operacién comercial a nivel internacional. Por lo que se puede establecer que a
nivel internacional la compraventa mercantil se encuentra regulada por dos tipos de
normas, una nacional como se cito con anterioridad y otra internacional como se

relaciona a continuacion:

 La Convencion de‘Viena de 11 de abril de 1980, que regula los contratos de
compraventa de mercaderias. Desde su entrada en vigor en Espafa, éste se ha
integrado en el ordenamiento juridico espariol, constituyendo el derecho interno de la
compraventa internacional aplicable a los supuestos que se incluyen dentro de su

campo de aplicacion.

« El régimen de los Cédigos de Comercio de cada pais de los contratantes

La Convencion de Viena de 1980, establece que en la compraventa mercantil el
vendedor transmite y entrega la propiedad de las mercaderias a cambio de un precio. La

expresién mercaderias es decir muebles corporales se utilizé en las Convenciones de
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establecimientos en estados diferentes.

La Convencién se puede aplicar de dos formas distintas, la Convencién de Viena de
1980 sobre la compraventa internacional la define como: el contrato por el cual el
vendedor transmite la propiedad de bienes que entran en el ambito comercial, a el
comprador que se obliga a pagar un precio, al citar bienes excluye las ventas de bienes
inmuebles y de bienes incorporales, como los qué se entiende por compraventa
internacional segin la Convencion, también puede ser de forma directa y de forma

indirecta.

3.7.4 Incumplimiento del Contrato de Compraventa Internacional

El incumplimiento de un contrato de compraventa mercantil internacional se puede dar
por diferentes causas entre ellas se encuentran: causas establecidas en las

legislaciones, impedimento externo, por caso fortuito y por fuerza mayor.

El incumplimiento puede definirse segun Francisco Oliva Blazquez: “es la omisién del
cumplimiento de las obligaciones por una de las partes de la relaciéon contractual y da
lugar a que la parte afectada pueda exigirle a la otra, responsabilidad por la

contravencion, por la via arbitral o judicial, segun se haya estipulado en el mismo; ya
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que dentro del contrato existen clausulas penales, garantias por incumplimiengee

aplicables”."®

El problema esencial en la solucién de conflictos, derivados del incumplimiento de las
normas contractuales por alguna de las partes, es determinar qué ley se aplicara

cuando las partes no hayan estipulado nada sobre este punto.

I) Incumplimiento segiin legislacion guatemalteca

El incumplimiento es la omisién o inejecucién de las obligaciones pactadas en un
contrato, por lo que cuando se omite 0 no se ejecuta una o mas obligaciones dentro de
un contrato, esto trae como consecuencia el incumplimiento que es el tema que se
desarrolla a continuacion.

Existen varias causas que pueden dar lugar a un incumplimiento. En la legislaciéon
guatemalteca el incumplimiento de una obligacién por el deudor se presume culpa de
este mientras no se compruebe lo contrario; que en el caso de la compraventa
internacional seria el pago del precio o la entrega de la mercaderia en el tiempo y lugar

convenidos, asi nuestra legislacion contempla:

5 Oliva, Blazquez, Francisco, La transmision del riesgo en la compraventa de mercaderias. Pag.52.
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Il) Incumplimiento por impedimento externo

Esta clase de incumplimiento se presenta en una relacién comercial interr%
motivos ajenos a la voluntad de las partes contratantes, establece la doctrina que debe
probarse que no fue culpa del obligado, sino, de lo contrario se presume que es culpa
suya, este tipo de incumplimiento puede originarse por diferentes motivos que tienen

relacion con los casos de incumplimiento que a detallaran en adelante.

lll) Por caso fortuito

El caso fortuito es una forma de incumplimiento que: consiste en acontecimientos que
no dependen de de la voluntad del obligado, ni de ninguna otra persona, sino de la
misma naturaleza, como puede ser una tormenta que impida el transito de el vehiculo
porteador, en este caso no habria responsabilidad del vendedor, ya que el

incumplimiento de su obligacion se derivd de un acontecimiento Imprevisible e

insuperable.

IV) Por fuerza mayor

En el presente caso el incumplimiento es consecuencia de un tercero que aparece
dentro de la relacién contractual por lo que se dice que no depende en absoluto de la
voluntad del obligado, sino de una voluntad ajena, de un tercero; lo cual libera de culpa

en el incumplimiento, como puede ser el robo de la mercaderia.
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voluntad de las partes, a continuacidon se tratara de explicar lo que es el cum\ﬁ%’%ﬁ
especifico del contrato que consiste en el derecho de solicitar que la parte que ha
incumplido con sus obfigaciones contractuales cumpla las mismas, es la accién que
aparece situada en primer lugar, lo que parece indicar que el cumplimiento especifico es
la accion privilegiada dentro del grupo de acciones que disponen compradores y

vendedores.

Lo que mas satisface al comprador y al vendedor, es recibir el producto al cual tienen
derecho, es decir lo que pactaron y en las condiciones que ellos voluntariamente
establecieron en el contrato. Esto es confirmado por la legislacion internacional, ya que
el comprador podra exigir al vendedor el cumplimiento de sus obligaciones, y el
vendedor podra exigir al comprador que pague el precio, que reciba las mercaderias o

que cumpla las demas obligaciones que adquirié.

El derecho, de solicitar el cumplimiento consiste en que el comprador puede exigir la
entrega de las mercancias, la entrega de mercancias sustitutivas o la reparacién de las
mercancias defectuosas; el vendedor puede exigir el pago del precio, la recepciéon de
las mercancias o el cumplimiento de otras obligaciones. No obstante esta apariencia de
que el cumplimiento especifico es una accién privilegiada aparece pronto desvirtuada
por importantes limites que sitdan al cumplimiento especifico en una situaciéon un tanto

desventajosa en relacién con otras acciones por incumplimiento.
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compraventa mercantil internacional son los siguientes:

a) El comprador y el vendedor no pueden solicitar el cumplimiento del contrato si ya han
ejercitado algun otro derecho o acciéon incompatible con esta exigencia, por ejemplo, la
resolucién del contrato o la reduccién del precio, pero no si se trata de la solicitud de los

danos y perjuicios.

b) El comprador sélo puede solicitar la entrega de mercancias en sustitucion de las que
se entregaron, cuando la falta de conformidad constituye un incumplimiento esencial (lo
cual no es siempre facil de determinar). Dicha solicitud ha de comunicarse al vendedor
bien con la notificacion en la que se informe de la falta de conformidad de las
mercancias, bien dentro de un plazo razonable a partir de ese momento. Este derecho
puede perderlo el comprador si le es imposible restituir las mercancias en un estado
sustancialmente idéntico a aquél en que las hubiera recibido, a menos que se de alguna

de las excepciones que el mismo precepto enumera.

Las mismas limitaciones temporales ya vistas en el apartado anterior existen en relacién
con la peticiébn de reparacion al vendedor, a lo que se suma que la peticion de
reparacion ha de ser considerada razonable. Es importante destacar que cuando existe
un incumplimiento esencial relativo a la falta de conformidad de las mercancias el
comprador podra exigir bien la entrega de mercancias sustitutivas, bien la reparacioén, a

menos que esto Ultimo no sea razonable atendiendo a todas las circunstancias.
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problema adicional se presenta cuando la parte que ha de cumplir se niega a ello,
por ejemplo, rechaza reparar o enviar mercancias sustitutivas, recibir las

mercancias o pagar el precio.

En estos casos, si se desea conseguir el cumplimiento especifico no quedara
mas remedio que acudir a los tribunales para que ordenen dicho cumplimiento. Y
es aqui donde se presenta una de las mas importantes limitaciones para
compradores y vendedores que deseen ver satisfecha su pretension mediante el
cumplimiento de su contraparte, ya que esta dirigida directamente al 6rgano
juzgador, indica que el tribunal no estara obligado a ordenar dicho cumplimiento,
a menos que lo hiciere, en virtud de su propio derecho, respecto de contratos de

compraventa similares no regidos por la convencion.

En definitiva son numerosas las desventajas de acudir al cumplimiento especifico como
accién para demandar a una de las partes, especiaimente si se habla del pago del
precio, en cuyo caso mejor que demandar el cumplimiento especifico, se pueden
demandar los danos y perjuicios. En éstos se comprenderan la cantidad total adeudada.
No obstante el cumplimiento especifico y en general el resto de las acciones presenta
una ventaja sobre la indemnizacion de los dafios y perjuicios; se trata de que aquél no
queda constrefido en su aplicaciéon, quedara exonerado de los dafios y perjuicio.
Dejando fuera estas circunstancias y cuando se trate de mercancias Unicas o de
mercancias cuyo reemplazo resulte sumamente dificultoso, el unico inconveniente es
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excepcional, lo reconocen en los casos de mercancias Unicas, es conveniente acudir a

otras acciones.

El siguiente tema se analiza debido a la relacion directa que tiene con el contrato de
compraventa mercantil internacional, ya que, los comerciantes tienen la necesidad de
comprar productos en el exterior, pero no pueden hacerlo en un solo pago por ser
grandes cantidades de mercaderia que necesitan, entonces tienen la opcidén de adquirir
un crédito con una institucion bancaria, por lo que en las transacciones intemacionales
seran intermediarios los bancos del sistema que tengan sucursales en el extranjero o en
el pais en que resida la otra parte contratante, este es el motivo por el cual se estudia a

continuacién' el contrato de crédito documentario.
3.8 Crédito documentario

El crédito documentario es un contrato que lieva implicita una operacién de crédito,
siendo ésta de gran importancia en el ambito mercantil internacional. En la practica
comercial nacional sélo la realizan las entidades bancarias, aunque, puede darse fuera
de la actividad bancaria. En este tipo de contratos el banco juega un papel importante,
ya que, es el banco el que extiende una carta de crédito a un cliente, cuando éste se lo
solicita al realizar una operacién comercial, siendo el mismo banco el que se obliga a

pagar el destino del crédito documentario.
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distintos paises, es decir de plaza a plaza, lo que significa que el compradog’bﬁmple ?a?@
Mg 1
la obligacién de pagar antes de recibir la mercaderia comprada, asimismo el vendedor

recibe el pago antes de que se consuma la compraventa.

Una definicién del autor del presente trabajo de tesis acerca del crédito documentario
es: el contrato a través del cual un sujeto llamado acreditante, se obliga frente a otro
llamado acreditado, a pagar o contraer una obligacién por cuenta de éste y en beneficio

de un tercero, en virtud de los requerimientos del acreditado.

El concepto anterior cita un aspecto muy importante, ya que en la legislacion nacional es
el propio banco el que establece los requerimientos del contrato, no es el acreditado,
pues éste s6lo se adhiere a lo formulado por el banco; lo que se toma en cuenta son las

condiciones vy peticiones, las que son formuladas por el acreditante.

Definicion del autor Joaquin Rodriguez y Rodriguez, citado por René Arturo Villegas
Lara: “Los créditos documentarios son contratos de apertura de crédito en los que el
acreditante se obliga a pagar o bien a aceptar letras de cambio a favor de un tercero por
cuenta del acreditado contra presentaciéon de ciertos documentos, anexos generalmente

a letras documentadas”. '°

% Villegas Lara, René Arturo, Derecho mercantil guatemalteco, pag. 92
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se puede dar al momento en que el beneficiario se presente a requerir elm

vencimiento de una letra de cambio aceptada por un banco corresponsal de quien
celebré el crédito documentario, es denominado asi porque el beneficiario recibe el valor
del crédito si entrega los documentos de la transaccién, que puede ser: pdliza, carta de

porte, conocimiento de embarque u otros.

Otro aspecto de relevancia y que no se puede pasar desapercibido es la forma del
contrato de compraventa internacional, tal como se establecié con anterioridad en la
contratacién mercantil, no existe obligatoriedad en cuanto a la forma del contrato, la ley
faculta a los contratantes la forma que deseen obligarse mutuamente, el crédito
documentario se formaliza a través de la carta de crédito que el documento que
garantiza el pago de la operacién comercial celebrada entre los comerciantes de

distintos paises.

3.8.1Sujetos que intervienen en el Contrato

Los sujetos o partes que intervienen en el contrato de compraventa mercantil
internacional, pertenecen a uno se los elementos del mismo, que es el elemento
personal, sin éstos no existiria contrato, por lo que es de interés dar a conocer que en el
mercado internacional segun la doctrina analizada para desarrollar el presente trabajo

de tesis se pueden mencionar los siguientes:
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decir que Gnicamente el banco es el encargado de emitir el documento respe g
b) Acreditado: es la persona a quien se le otorga el crédito, es decir el corﬁ‘pr‘é el
una compraventa mercantil.

c) Beneficiario: es la persona que recibe el dinero a que se refiere el crédito
documentario, derivado de una operaciéon comercial, es decir el vendedor.

d) Corresponsal: este sujeto del contrato se origina por la misma naturaleza de la
operaciéon comercial, ya que, comprador y vendedor, se encuentran en distintos paises,

por lo que, un banco distinto al acreditante, hace efectivo el pago al beneficiario, aun

cuando éste tenga sucursales.
3.8.2 Clasificacion del Crédito Documentario

El crédito documentario es un contrato que lleva implicito un crédito, en consecuencia
se puede establecer que la doctrina cita varias clases de créditos pero a continuacion se

establece la mas conocida en la doctrina.

a) Revocable: El acreditante debe consignar en la carta de crédito la facultad de
revocacion, ya que es el Unico que puede rescindir, o modificar las condiciones del
contrato. Es asi como surge esta clase de crédito documentario.

b) Irrevocable: se origina cuando el acreditante que es el banco no puede rescindir ni
modificar las condiciones del contrato, sin notificar a los interesados, es la mas utilizada
en el comercio internacional, ya que los comerciantes extranjeros prefieren este tipo de

negocios.
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c) Confirmado: se da cuando el crédito lo paga un banco corresponsal y ésfgs
al beneficiario que hara efectivo el crédito, la simple notificacion del correspig&al,

aceptada como confirmacién, sino debe de pagar y garantizar a la vez.

Otro aspecto que contempla la legislacion es que la carta de crédito debe establecer
una fecha de vencimiento, en caso de no consignarse en el documento, la ley presume

que es de seis meses contados a partir de la fecha en que fue notificado al beneficiario.

Se pudo establecer en la presente investigacion con relacion al tema de los créditos
documentarios que, éstos pueden ser:
I) Irrevocables: Confirmados y no confirmados

Il) Revocables

También existen las alternativas que son:
I) Transferibles y no transferibles

Il) Divisibles y parciales

lll)Utilizables a la vista y a plazo

IV) Utilizables contra pago o aceptacion
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CAPITULO IV

4. La carta de crédito y su relaciéon con la compraventa mercantil interr

La carta de crédito es el documento bancario esencial por el cual un Banco se obliga a
pagar al Exportador por cuenta del Importador en un plazo y contra entrega de
determinados documentos. Representa la forma de pago internacional mas utilizada

mundialmente.

El importador, ordenante o comprador es el que pide a un banco emisor que emita la
carta de crédito. El Exportador, beneficiario 0 vendedor es a favor de quien viene

dirigida la carta de crédito y la recibe por intermedio del banco notificador.

La carta de crédito, tiene su origen, en la necesidad de brindar seguridad y rapidez de
cobro a las partes que intervienen en una compraventa o negocio internacional, ya que
muchas veces las partes no se conocen. Es un compromiso emitido por un banco
emisor, obrando por cuenta y orden de su cliente o sea el importador, que es el
encargado de pagar o hacer pagar, casi siempre por medio de otro banco, a un
beneficiario que es el exportador, una determinada suma de dinero contra la
presentacion de los documentos exigidos, es decir, documentos del transporte, factura
comercial, poliza de seguros, entre otros, siempre y cuando estos cumplan con los

términos y condiciones del crédito documentario.
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El banco emisor recibe una delegacion imperfecta de responsabilidad, ya qug

presupuesto que el banco emisor quebrara, el importador debera abonar el , \-
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continuara adeudéndole al beneficiario, haya cancelado o no su deuda freRiE®Y:"

banco. De todos los mecanismos de pago de la compraventa internacional, el crédito

documentario resulta el que mayor seguridad otorga a las partes.

4.1 Carta de crédito como medio de pago internacional

La carta de crédito es el medio de pago mas cominmente utilizado en el comercio
internacional, surge por la necesidad de proteger los intereses del vendedor y del
comprador permitiendo concretar una operaciéon en el término de 48 a 72 horas. Este
medio de pago es de naturaleza financiera y es el instrumento por el cual el banco
emisor, segun los términos en que le fue solicitado por el importador, se compromete

con la apertura de un crédito documentario a favor del exportador.

“Es una herramienta internacional amparada por la Resolucién 500 de la Camara de
Comercio Internacional y forma parte de un mecanismo que permite cobrar una
operacion en el término de 48 a 72 horas. Independientemente del destino de la
mercaderia y de lo que pueda cargar el medio de transporte legal. Por ejemplo, el
exportador una vez que embarc6é en un medio maritimo una mercaderia con destino a

Australia y en el transcurso de la semana esta cobrando su operacién” expresé Gabriel
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Pérez Redin que a su vez afimé, “es una garantia muy fuerte de pago E’?

seguridad al beneficiario exportador de poder cobrar su operacion. ey

Se pudo establecer que la carta de crédito, es un medio de pago que no es
como todos los comerciantes suponen. Por ejemplo si se realiza una operacion de
650.000 dolares el costo de la transaccién es menos del uno por ciento sobre el monto

total de la operacion comercial.

Para emitir una carta de crédito es necesaria la intermediacién bancaria, desde ese
punto de vista se puede establecer que es una orden o compromiso de pago
internacional emitida por el banco emisor por cuenta y en nombre del comprador, a favor
del vendedor por un importe y condicionado al cumplimiento de sus términos que debe
efectuar el banco corresponsal. Supone un compromiso previo e independiente del

comprador con un banco para asegurarle el pago al vendedor.

4.1.1 Funciones de las instituciones bancarias que intervienen en una carta de

crédito

a) Banco emisor que emite la carta de crédito a solicitud de su cliente que es el

importador.

b) Banco notificador o avisador, que notifica o avisa y transmite el crédito al exportador.

7 pérez Redin, Gabriel, Seminario. Pag. 48
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d) Banco negociador, es el que descuenta, adelante o paga por cuenta del banco

emisor. Puede ser el banco notificador.

e) Banco reembolsador, es el que paga al banco negociador por cuenta del emisor y a
solicitud del banco negociador, previo acuerdo con el banco emisor. Las cartas de

crédito se distinguen con la sigla L.C que significa Letter of Credit.

La doctrina internacional cita que la carta de crédito segun las entidades bancarias es el
medio de pago de mercancia en el ambito internacional, consistente en el compromiso
que adquiere el banco por solicitud de un cliente importador, mediante el cual, se obliga
a pagar una determinada cantidad de dinero al vendedor en el exterior, siempre y

cuando este ultimo cumpla con las condiciones pactadas en el mismo documento.

Para cumplir con el compromiso, es decir, efectuar el pago de la carta de crédito, el
banco que la emite utiliza un banco corresponsal en el exterior. Para mayor
comprension de la utilizacion de este medio de pago a continuacién se citan los
procedimientos mas comunes que se dan desde la apertura hasta la cancelacion de la

carta de crédito.

Es el vendedor, el que establece las condiciones de pago especificando la forma de la

carta de crédito, pudiendo ser a la vista, es decir, pagadera inmediatamente contra
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presentacién de los documentos, o si concede algun plazo, indicando log’#

se deben cancelar por la operacion comercial.

Los documentos mas frecuentemente solicitados son la factura comercial y la guia de
embarque. En ocasiones el comerciante solicita un certificado de inspeccion firmado por

un experto independiente.

El vendedor exige que la carta de crédito sea confirmada e irrevocable. La confirmacién
ocurre cuando el banco del vendedor, conocedor del banco del comprador, decide
responder por él ante el vendedor. Esto dara confianza al vendedor, ya que es el banco

de éste quien le respondera por el pago.

Se puede pedir ademas que le acepten despachos parciales. También es necesario
especificar la validez de la carta de crédito, dejando un poco de flexibilidad previendo
cualquier retraso en la operacion, ya que el banco no esta obligado a responder con su
honorabilidad ia carta de crédito si se presenta para cobro después de su fecha maxima

de validez.

Otro documento que puede emitirse con frecuencia en las operaciones de comercio
internacional, paralelamente a la carta de crédito es una letra de cambio, en la cual el
comprador acepta pagar al vendedor determinada cantidad de dinero en una fecha

determinada, la letra de cambio forma parte de los documentos requeridos en el cobro.
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la mano el vende procede a fabricar y a despachar la mercancia. Inmediatamente se
presenta al banco avisador los documentos requeridos para cobrar la carta de crédito,
debidamente endosado por representante legal. Al presentarse los documentos en
regla, la carta de crédito queda utilizada y para el comprador comienza a correr los

plazos del crédito, si se pacto con un piazo.

El vendedor recibe su dinero transaccion queda completa. Los costos de esta operacion
se inician en el momento de la apertura cuando el banco cobra una comisién a quien
ordena [a operacion, otro costo, es el interés que el banco cobra por la financiacion.
También se da otra clase de costos menores como modificacion de prérroga, de gastos

operativos, entre otros.

4.1.2 Elementos personales de la carta de crédito

a) Tomador u ordenante

Es la persona natural o juridica que se dirige a su banco para ordenarle emitir una carta
de crédito indicando las condiciones de la misma, y le hace saber: nombre y calidades
de las partes interesadas; caracteristicas del crédito; forma de utilizacién: por pago, por
aceptacién o por negociacion de titulos de valores; si el crédito es 0 no revocable,
transferible o intransferible; la enumeraciéon de los documentos que el tenedor debe
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contrato originario o fundamental.

b) El banco emisor

También conocido como banco que apertura, banco emisor. Es la entidad bancaria que
emite la promesa de pago, aceptacién o negociacién en favor del vendedor y por cuenta
de su cliente, el ordenante. El banco emisor como consecuencia de la operacién
comercial agrega, su reputacién y solvencia a la del ordenante mientras dure el ciclo del

crédito, pasando por él las veces de deudor frente a las demas partes que intervienen.

¢) Banco Avisador

Es el Banco que en virtud, de las relaciones de corresponsalia con el banco emisor, se
encarga de pagar el crédito o de aceptar o negociar directamente las letras giradas por
el vendedor. Si el crédito es utilizable mediante letras, entonces el banco pagador o
acreditante deviene en banco girado, pues los instrumentos se giran contra él; y si las
letras son pagaderas a un plazo, el mismo banco pagador puede aceptarlas, en este

caso lo convertira en banco aceptante.
d) Beneficiario

Es el exportador, vendedor, despachador o incluso embarcador de la mercancia
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letras aceptadas por este.

La carta de crédito tiene la caracteristica intrinseca de representar la obligacién directa
de uno o mas bancos frente al vendedor o beneficiario de pagar, negociar o descontar
efectos comerciales, siempre que éste cumpla estrictamente con las condiciones y

requisitos establecidos en la propia Carta de crédito, la orden de pago la garantia.

Es importante tener en cuenta que el pago de una carta de crédito es realizado
basandose en documentos; por ello, dichos documentos deben cumplir exactamente
con lo establecido en la misma carta de crédito. E! beneficiario debe presentar ante el

banco corresponsal exactamente los documentos requeridos.

Al mencionar de documentos que el beneficiario debe presentar ante el banco

corresponsal se puede citar a continuacion alguna:

 Factura comercial en triplicado
« Original del conocimiento de embarque
« Certificado de pago del seguro

« Certificado de origen de los productos
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evidente, que la carta de crédito irrevocable agrega mayor seguridad a la transaccion.

Es importante establecer que los bancos cobran una comision por emitir y
eventualmente confirmar una carta de crédito. En la practica corriente, el comprador
corre con los gastos bancarios relativos a la carta de crédito. En ciertos casos
particulares, algunos compradores pueden no aceptar esta condicién, por ello, es
conveniente informarse antes acerca de los usos y costumbres en un determinado
sector o pais, ya que el exportador podria eventualmente incluir este costo en el precio

ofrecido.

A continuacién se citara un caso concreto de una operaciéon comercial internacional, en
donde se emite una carta de crédito irrevocable y confirmada, para mayor comprensién

de este trabajo de investigacion:

|.Luego de que el comprador y el vendedor se han puesto de acuerdo acerca de los
términos de venta y de pago, el comprador tramita ante su banco la apertura de una

carta de crédito a favor del vendedor.
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NI.El banco del comprador envia la carta de crédito irrevocable a un banco en un pais x,

pidiendo la confirmacién de la carta de crédito.

La eleccién del banco confirmante en el pais x puede efectuarse de dos maneras:

a) El exportador x requiere que sea un determinado banco el que confirme la carta de
crédito, o bien.

b) El mismo banco emisor de la carta de crédito, es decir, el banco del comprador elige el
banco confirmante, en funcién de los corresponsales que pueda tener en nuestro pais.

¢) El banco confirmante en el pais x prepara una carta de confirmaciéon que enviara al
exportador, junto con la carta de crédito irrevocable.

d) El exportador revisa cuidadosamente todas y cada una de las condiciones de la carta
de crédito. El exportador debe cerciorarse de que las fechas de envio podran ser
respetadas. Si el exportador no puede cumplir con una o varias de las condiciones
requeridas, el comprador debe ser advertido rapidamente y en una sola vez.

e) El exportador acuerda con su despachante para entregar la mercaderia en el puerto o
aeropuerto correspondiente.

f) Cuando la mercaderia ha sido cargada, el despachante se encarga de completar los
documentos correspondientes.

g) El exportador presenta al banco confirmante en el pais x todos y cada uno de los

documentos que prueban el absoluto cumplimiento del envio de la mercaderia.
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que todo esté en orden y advierte al comprador.
i)El comprador entra en posesion de los documentos necesarios para retirar la
mercaderia.
J)El banco del comprador paga la Carta de crédito en el periodo establecido en el acuerdo
relativo a los términos de venta y de pago; la Carta de crédito puede también ser

descontada antes de dicho periodo, a través del pago de los intereses correspondientes a

la tasa de descuento vigente.

Para lograr una operacién comercial exitosa se considera de gran importancia que el
comerciante al preparar la oferta para sus clientes, tenga presente que los bancos sélo
pagan el monto establecido en ia carta de crédito, para que posteriormente se verifiquen
los costos de seguro, flete, entre otros. Asi, mismo, cuando el cliente recibe la carta de
crédito, debe comparar los términos establecidos en la misma con los que establece la
oferta del vendedor, ya que este aspecto es fundamental, debido a que sino coinciden,
el vendedor no podra cumplir con los que establece la carta de crédito, y como |
consecuencia no podra cobrarla, lo mas recomendable en estos casos, en que no
coinciden las condiciones de la contratacion es solicitar al cliente que haga la correccién

gue corresponde.

Otro aspecto importante para que se logre una operacion comercial de éxito y se puede
cobrar la carta de crédito, es que el vendedor verifique con los comprobantes de la
mercaderia que esta fue enviada en la fecha establecida en la carta de crédito, esto se
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impedimentos relativos al envio.

EL vendedor debe verificar con su banco cual es el tiempo necesario para poder
requerir su pago, ya que la carta de crédito estipula un periodo determinado para
presentarse a cobrarla. Lo que no es recomendable para el comprador, en una
operacion comercial internacional es solicitar en la carta de crédito el envio de cargas
parciales, sobre el volumen total vendido, ya que esto lo Gnico que traera seran

problemas en el transporte de la mercancia.

4.2 Clasificacion de las cartas de crédito

A) Por la garantia de pago:

> Carta de crédito revocable, pueden ser modificados o anulados por el ordenante
o por el banco emisor sin notificar al beneficiario.
> Carta de crédito irrevocable, es un compromiso definitivo que ni el ordenante ni el

banco emisor pueden modificarlo sin el consentimiento del beneficiario.

B) Por la confirmacién

> Carta de crédito irrevocable y confirmada, cuando el banco pagador confirma al

beneficiario el crédito. No cabe la confirmacién de un crédito revocable. Ambos
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Bancos emisor y pagador asumen el compromiso de pago, brind

maxima seguridad juridica al exportador.
» Carta de Crédito irrevocable y no confirmada, cuando no recibe confirmacién del

banco pagador y el compromiso de pago es asumido sélo por el banco emisor.

C) Por la forma de pago:

. > Carta de crédito a la vista, autoriza al beneficiario el cobro contra entrega de los
documentos requeridos por la carta de crédito.

» Carta de crédito diferido, es una facilidad de pago que otorga el exportador
vendedor al importador comprador. Se paga en la fecha indicada en la carta de
crédito.

> Carta de crédito de aceptacion, el exportador adjunta al banco corresponsal los
documentos y una letra de cambio con plazo determinado para la aceptacién por
el importador y retorna al exportador debidamente aceptada, lo cual abre la
posibilidad al exportador de descontarla, antes que venza el plazo, con otro
banco.

> Carta de crédito para negociacion, en la cual el banco corresponsal ademas de la
aceptacion de la letra de cambio debe negociar de acuerdo a las instrucciones
suministradas.

> Carta de crédito con clausula roja, el exportador puede obtener adelantos a
cuenta de la exportacién contra el compromiso escrito de cumplir con efectuar la

exportacion dentro de los plazos y condiciones estipulados. Es utilizada para
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proveer fondos al vendedor, antes de que envie la mercaderia,

financiar la producclén de los bienes a exportar. Este anticipo de \
ser parcial o total, y es el banco del comprador el que en definitiva 'r?r?
pago adelantado.

» Carta de crédito con clausula verde, es parecida a la clausula roja con la
diferencia que el exportador debe exhibir documentos que prueben la ejecucion

de los tramites de exportacién, por ejemplo que la mercancia se encuentra en

puerto a la espera del buque transportador.

D) Por los beneficiarios

» Carta de crédito directo, el banco emisor se obliga con el beneficiario Unicamente
a través del banco avisador o notificador. Los derechos sobre la carta de crédito
no pueden ser transferidos a terceros bancos que intervengan en la operacion.

» Carta de crédito transferible, el banco emisor se compromete a pagar a cualquier
banco, aunque no sea el banco avisador o notificador. El exportador puede
transferir el crédito a otro exportador, ya sea parte o el total. La transferencia es

(o valida por una sola vez. Esta permite al vendedor la transferencia parcial o total
de los beneficios econémicos derivados de la carta de crédito, hacia otra persona
fisica o juridica, que es frecuentemente el verdadero productor de la mercaderia
que se exporta. Es una tactica muy comun de financiamiento utilizada por

intermediarios.
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» Carta de crédito divisible, cuando la mercancia es embarcada en partes, el pago
al exportador se efectliia también en partes proporcionales.

» Carta de crédito rotativo, cuando se establecen embarques periddicos fijos hasta
que se agote el valor del crédito. Por cada utilizaciéon el crédito se renueva
automaticamente.

» Carta de crédito acumulativa, cuando no se ha cumplido con un despacho en el
plazo estipulado para este embarque parcial y se permite acumularlo hasta el
proximo despacho o para el final, hasta cubrir la suma total indicada en el
contrato.

» Carta de crédito no acumulativa, cuando el exportador no efectué el embarque
parcial y pierde el derecho a dicha exportacion y no se acumulara para el proximo
embarque.

> Carta de crédito “Back to Back”, cuando el exportador no puede cumplir con la
exportaciéon y pide al banco negociador que extienda un crédito a favor de otro
proveedor con la garantia del crédito original. Se trata de la apertura de una
nueva carta de crédito, sobre la base de otra ya existente. Es utilizada por
intermediarios para pagar a sus proveedores. El intermediario recibe una carta de
crédito por parte del comprador, y abre a su vez una carta de crédito a favor del
productor, para pagar la mercaderia objeto de la transaccién. En consecuencia, la

primera carta de crédito del comprador al intermediario es utilizada como una
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normalmente, por un monto inferior a la primera; la diferencia entreT t as

intermediario paga al productor. Esta segunda carta d

de crédito es la utilidad del intermediario.

Cartas de crédito especiales

Existen otros tipos de cartas de crédito, denominadas "especiales", disefiadas
para responder a casos especificos en donde se presentan necesldades
particulares de compradores, vendedores e intermediarios. Estas cartas de
crédito requieren una mayor participacion de los bancos, por lo que los costos de

las operaciones comerciales son mayores a los normales.
Entre las mas utilizadas, se enciuentran:
Carta de crédito Stand by o de incumplimiento:

Es, basicamente, una garantia de cumplimiento o de pago. Son las mas utilizadas
en todos los paises de economia desarrollada pues sus leyes no prohiben que
los bancos otorguen cierto tipo de garantias, las Cartas de crédito Stand by son
llamadas cartas de crédito de incumplimiento, pues se ejecutan sélo cuando el
vendedor no ha cumplido su obligacién. La particularidad de estas cartas de
crédito es que son abiertas por el vendedor a favor del comprador, a manera de

garantia por el cumplimiento de las obligaciones del vendedor hacia el
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comprador. Se utiliza, para garantizar el cumplimiento de lé;
obligaciones: '
¢ Devolucion de préstamos.
e Ejecucién de obras.

¢ Entrega de mercaderia por parte de terceros.

Carta de crédito Revolving o de restauracion:

Este tipo de carta de crédito se utiliza para operaciones que se realizan con una
cierta continuidad, que pueden surgir, por ejemplo, de un contrato de suministro.
Consiste en el compromiso, por parte del banco, de restaurar el crédito al monto
original, una vez que éste haya sido utilizado. El nidmero de veces que puede
usarse y el correspondiente periodo de validez, estan establecidos en el texto de
la carta de crédito. Puede ser acumulativa, o bien no acumulativa. La acumulativa
significa que los montos que no hayan sido utilizados en una operacién, pueden
ser agregados a la siguiente; mientras que no acumulativa indica que los montos

no utilizados, no se podran agregar a la siguiente operacion.

Carta de crédito de pago diferido:

En este tipo de carta de crédito, el comprador se obliga a pagar al vendedor a un
plazo determinado, luego del efectivo envio de la mercaderia. Es lo contrario de
la Carta de crédito pagable a la vista, en donde no se le concede al comprador

plazo, ni periodo de gracia para el pago de la mercaderia.
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4.3Ventajas y Desventajas que benefician el exportador

a) Ventajas para el exportador

>

>

Goza de la garantia y seguridad del cobro una vez realizado el embarque.
Obtiene comodidad de recibir el pago en su propio banco. Pago puntual y mas
rapido, esto incrementa la liquidez de sus negocios.

Mejora sus condiciones de venta, realizando ventas por mayor importe y
otorgando mejores plazos.

Son titulos de créditos sobre los cuales se puede conseguir algun tipo de
financiacién antes dei embarque.

Se puede usar la carta de crédito para pagar a sus proveedores, es decir, la

cesion de créditos, o back to back.

b) Ventajas para el importador

>

Tiene la seguridad que el pago se efectuara una vez embarcada la mercaderia y
contra presentacion de los documentos de embarque.

Se asegura que la entrega de la mercaderia es dentro de los tiempos estipulados
en el contrato.

Delega al banco la confianza para el tratamiento de los documentos.

Logra una administracion del flujo financiero, es decir, otorga el crédito por parte

del banco emisor.
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costos los absorbe el importador.

> Es mas dificil acceder a compradores habituados a operar con otros medio de
pagos

> Pueden surgir discrepancias o diferencias en los documentos presentados por el

exportador que provoca demora para el cobro.

d) Desventajas para el importador

> Costos mas elevados afecta el limite crediticio

> Le pueden exigir para la apertura de la carta de crédito garantias.

> La utilizacién de la carta de crédito no le asegura que recibira la mercaderia
pactada en el contrato de compraventa internacional, para ello debera tomar

algun recaudo como ser la inspeccién pre embarque.

4.4 Regulacion legal guatemalteca

La legislacién guatemalteca regula la carta de crédito a través del Codigo de Comercio,
a partir del articulo 758 de este cuerpo legal, el cual cita que el contrato de crédito
documentario nace a la vida juridica cuando el acreditante se obliga, frente al
acreditado, y contrae por cuenta de este una obligacién en beneficio de un tercero,

siendo el acreditado el que establece las condiciones.
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este documento que es la parte medular de mi investigacion.

Articulo 759 del Cédigo de Comercio establece: “Si en la carta de crédito constare la
irrevocabilidad de ésta, no podra ser modificada o rescindida sin la conformidad de

todos los interesados”.

De acuerdo a lo que establece el articulo citado anteriormente, se puede establecer que
la carta de crédito debe indicar si es 0 no revocable, ademas si se indicare este aspecto
se debe contar con la autorizacién de todos los sujetos que intervienen en la misma. Sin
embargo, como se cito anteriormente, la doctrina internacional establece una
clasificaciébn avanzada de las cartas de crédito que van de acuerdo a los intereses de
los sujetos que intervienen en la operacién comercial; esto con el fin de facilitar dichas
operaciones y de incentivar el comercio internacional, lo cual, deja a nuestra legislacion

un poco alejada de la realidad comercial internacional.

El Articulo 760 del mismo cuerpo legal cita el tipo de responsabilidad de los sujetos
intervinientes en crédito documentario que es la fuente de la carta de crédito, el cual cita
literalmente: “El banco que notifique la apertura del crédito documentario al beneficiario,
no quedara obligado por la sola notificacion. Si confima el crédito, quedara
solidariamente obligado”. La responsabilidad del banco es solidaria si el crédito es

confirmado por éste. La doctrina establece que el banco es un intermediario entre el
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los demas sujetos que intervienen en la carta de crédito.

Cuando se da el incumplimiento de la obligaciéon adquirida en una carta de crédito, la
doctrina establece que debe indicarse en ésta la forma en se resolvera la diferencia
surgida, sino se establece la forma de la resolucidn del conflicto sera ante una autoridad
judicial que se sometera el conflicto, el Cédigo de Comercio sélo establece en su
articulo 761 las excepciones que se opondran en caso de conflictos. “El acreditante sélo
podra oponer al beneficiario las excepciones que deriven de la carta comercial de

crédito y las personales que tenga contra él”.

Articulo 762 del Codigo de Comercio establece: “El beneficiario sélo podra transmitir el
crédito documentario si expresamente se le ha facultado para ello”. Nuevamente se cita
que en la doctrina existen una variedad de cartas de crédito y éstas pueden ser
transmitidas de conformidad a los intereses de las partes contratantes, por lo que la
legislacion guatemalteca queda descontinuada en relacion a la lex mercatoria

internacional.

El articulo 763 del mismo cuerpo legal cita literaimente: “Los bancos responderan frente
al acreditado conforme a las reglas del mandato, y deberan cuidar escrupulosamente de
gue los documentos que el beneficiario presente, tenga la regularidad que establecen
los usos del comercio”. Este articulo faculta a los comerciantes internacionales
reclamarle a los bancos en caso de conflicto con el banco, de acuerdo a los usos del

comercio internacional, es decir, a utilizar la lex mercatoria internacional.
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el dador o su corresponsal no debera hacer el pago sino después de cercmrarse de que

los documentos representativos de la mercaderia estan en debida forma”.

“‘En este caso, la carta de crédito constituye, por su naturaleza, una operacion

independiente del contrato de compraventa”.

El articulo anterior lleva a establecer que tanto vendedor como el banco deben verificar,
si las estipulaciones consignadas en la oferta coinciden con las establecidas en la carta

de crédito, siendo asi se lograra una operacién comercial exitosa.

Articulo 765 establece: “Si la carta de crédito no indicare fecha de vencimiento, se
entendera que el crédito estara en vigor por seis meses, contados a partir de la fecha de
notificacion al beneficiario”. Este articulo indica el plazo de vigencia de la carta de
crédito, este dato es muy importante, ya que la doctrina también le da la misma
importancia, por lo que se recomienda verificar a través del banco cual es el plazo de
vigencia, si el documento no lo establece, sino, se realiza la verificacién, se daran

conflictos y se retrasara el cobro de la misma por el beneficiario.

Como se pudo establecer en la legislacion de Guatemala, el Cédigo de Comercio,
desarrolla el tema de la carta de crédito dentro del contrato de crédito documentario,
someramente, dejando sin explicar tanto al estudiante de derecho como al comerciante
muchos aspectos de este documento de gran importancia en el comercio internacional,
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4.5 La carta de crédito como medio que garantiza el pago en la compraventa

mercantil internacional

El medio de pago mas utilizado a nivel del comercio internacional es la Carta de crédito,
cuyo término en inglés es Letter of credit, témino que los comerciantes internacionales
abrevian asi: L/C. Este es el medio de pago que proporciona al comerciante
internacional la mejor proteccion a los intereses, tanto del vendedor, como del

comprador, es decir a ambos.

La naturaleza juridica de la carta de crédito es financiera, es decir que en las
operaciones comerciales que se realizan se manejan grandes sumas o cantidades de
dinero, a través del crédito que se documenta en una carta de crédito, asimismo es el
instrumento por el cual el banco emisor, segun los términos en que le fue solicitado por
el importador, se compromete a pagar al vendedor, a través de la apertura de un crédito
documentario a favor del exportador. Es decir que, el banco emisor, lo hace a través de
un banco corresponsal de plaza de este ultimo, contra entrega de los documentos y con

sujecion a los términos pactados por los mismos.
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carta de crédito represente una verdadera y real garantia para el exportador, tal como
se pretende establecer en la presente investigacion, es necesario que se cumpla estricta

y literalmente con los términos consignados en el documento.

La doctrina establece que las caracteristicas inherentes a la carta de crédito son las de

representar, siendo éstas las siguientes:

e la obligacién directa de uno o mas bancos frente al vendedor , es decir, el
beneficiario, que es la obligacibn que tiene el banco de pagar, negociar o
descontar efectos comerciales, siempre que éste cumpla estrictamente con las
condiciones y requisitos establecidos en la propia Carta de crédito,

o |a orden de pagoy

e la garantia.

Es necesario tener presente que el pago de una carta de crédito, se realiza basandose
en documentos; por lo que, esos documentos deben cumplir con la caracteristica de
literalidad, que establece el derecho mercantil, en el apartado de los titulos de crédito,
es decir deben cumplir exactamente con lo establecido en la misma carta de crédito. El

beneficiario o vendedor debe presentar ante el banco corresponsal exactamente los
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La carta de crédito puede ser revocable, es decir que, cada parte puede efectuar de
forma unilateral ciertos cambios, o irrevocable, o sea que sblo se pueden realizar
cambios que expresamente se hayan establecidos de comun acuerdo entre las partes
contratantes. Se pudo establecer que la carta de crédito irrevocable es la mas utilizada
por los comerciantes internacionales, ya que, proporciona mayor seguridad a la

transaccion comercial.

En el presente trabajo de investigacion se estableci®é que los bancos cobran una
comisién por emitir y eventualmente confirmar una Carta de crédito. En la practica, el
comprador corre con los gastos bancarios relacionados a la Carta de crédito. En
algunos casos, los compradores pueden no aceptar esta condicion, por lo que, es de
conveniencia del comprador informarse con anterioridad acerca de los usos y
costumbres en un determinado sector o pais, ya que el exportador podria

eventualmente incluir este costo en el precio ofrecido.

De acuerdo con lo establecido en el desarrollo de la investigacién, se puede citar que la
carta de credito es por excelencia el medio que garantiza el pago en la compraventa

mercantil internacional, por lo que es utilizada por los comerciantes internacionales, ya
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. Los comerciantes internacionales utilizan la carta de crédito como un mediesgle:

garantiza el pago al adquirir obligaciones con otros contratantes, a través de la

compraventa mercantil internacional.

. La carta de crédito es el medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil

internacional, proporcionando seguridad juridica a los contratantes.

. Las instituciones bancarias emiten las cartas de crédito, por lo que respaldan las

operaciones comerciales internacionales; otorgandoles certeza y seguridad juridica.

. La doctrina cita que la compraventa mercantil es el contrato mas utilizado en el
mercado internacional; en virtud de que la produccién de los paises es variable y las

necesidades de los consumidores es primordial.

. Los usos y costumbres comerciales en el ambito internacional son los que rigen la
utilizacién de la carta de crédito, como medio que garantiza el pago en la

compraventa mercantil internacional.

. El Cbédigo de Comercio de Guatemala no establece que la carta de crédito es un

medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil internacional.

. La carta de crédito y la compraventa internacional son dos contratos mercantiles, en

donde uno puede ser accesorio del otro.
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1. Es necesario que los Estados Internacionales unifiquen en un cuerpo normativo y
creen un tratado Internacional donde regule especificamente todas las disposiciones
aplicables a la carta de crédito, como un medio que garantiza el pago en la
compraventa mercantil internacional, para mejorar las condiciones de contratacion
de ambas partes, los Estados realicen tratados internacionales que favorezcan la

rapidez en las operaciones comerciales.

2. Es de gran importancia que la carta de crédito proporcione seguridad juridica a los
comerciantes internacionales; en ese sentido al crearse el tratado internacional
también deben regularse todos los aspectos con el fin de lograr el desarrollo

comercial para los paises de los contratantes.

3. Las entidades bancarias deben fomentar entre los comerciantes la utilizacion de la
carta de crédito, como medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil

internacional, ya que son los emisores de la misma.

4. Es importante que en la carta de credito, de forma expresa y en el propio documento,
se establezcan clausulas claras y sencillas, que no den margen a interpretaciones

erroneas, para que se pueda cumplir con el contrato de la carta de crédito.

5. Los diputados del Congreso de la Republica deben reformar el Codigo de Comercio,
ﬁ)

para que dicho cuerpo legal amplie las disposiciones en relacion a la carta de crédito

como medio que garantiza el pago en la compraventa mercantil internacional y se

ajuste dicha normativa al ser creado el tratado internacional.

6. Los jurisconsultos en derecho mercantil internacional deben estar actualizados con
las normas juridicas y doctrinas que regulen todo lo relacionado con el contrato de
compraventa y la carta de crédito como medio de pago para garantizar la

compraventa mercantil internacional.
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