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Por este medio me dirijo a usted, deseandole éxitos en sus labores cotidianas y
profesionales.

En cumplimiento del dictamen emanado de la Unidad de Tesis de fecha 23 de abril
del afio dos mil trece en la que fui nombrada como Asesora del trabajo de tesis de
la bachiller SILVIA JOSE MENENDEZ MONTES, intitulado: “IMPLEMENTACION
DE LOS INCOTERMS 2010 (TERMINOS INTERNACIONALES DE COMERCIO)
DENTRO DEL CODIGO DE COMERCIO DE GUATEMALA, DECRETO 2-70", el
cual se adecua a “IMPLEMENTACION DE LOS INCOTERMS 2010 (TERMINOS
INTERNACIONALES DE COMERCIO 2010) DENTRO DEL CODIGO DE
COMERCIO DE GUATEMALA, DECRETO 2-70” DEL CONGRESO DE LA
REPUBLICA DE GUATEMALA, por lo que considero procedente a dictaminar el
trabajo de investigacion de tesis.

Contenido cientifico y técnico, y metodologia y técnicas de investigacion: el autor
tuvo empefio y atencion en el desarrollo de cada uno de los temas que
comprenden el trabajo de tesis el cual tiene amplio contenido cientifico y técnico,
utilizando el debido lenguaje técnico acorde al tema desarrollado; asimismo tuvo la
especial atencion en cuanto a las correcciones y modificaciones recomendadas
por mi persona

Dentro del trabajo de tesis, se realizaron las debidas consultas bibliograficas de
autores en el ambito juridico, lo cual permitié una practica realizacion; en cuanto a
tecnicas de investigacion se utilizaron los métodos deductivo, analitico y sintético
asi como una forma de redaccién correcta.

El tema seleccionado por la autora y el trabajo de investigacion realizado reviste
de suma importancia, por lo que indico que el trabajo de investigacion efectuado

3ra. Calle A 1-16 zona 2 Condominio La Floresta. Tel. 43841060
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por la Bachiller SILVIA JOSE MENENDEZ MONTES, es un punto relevante en el
contenido analitico inserto en todo el presente trabajo de investigacion. En mi
opinién, el trabajo constituye una contribucién cientifica al estudio del Derecho
Mercantil, pues pone de manifiesto la necesidad de formular lineamientos
generales y crear modificar las normas legales establecidas para desarrollar el
ambito comercial guatemalteco, y asi resolver los problemas que surjan por motivo
de la contratacién expuesta

Asimismo expongo que el referido trabajo de investigacion se efectué apegado a
la asesoria prestada, habiéndose apreciado también el cumplimiento a los
presupuestos tanto de forma como de fondo, exigidos por el Normativo para la
elaboracién de Tesis de Licenciatura de Ciencias Juridicas y Sociales y del
Examen General Publico, Articulo 32, indicando que en el presente dictamen se
determina expresamente que el trabajo de investigacién cumple satisfactoriamente
con los requisitos establecidos en el mencionado articulo, verificando el contenido
cientifico y técnico en la elaboracion del tema, su método y técnicas de
investigacion los cuales fueron los indicados, habiendo dado una idea de como
mejorar la redaccidén, verificando las conclusiones y las recomendaciones
estuvieran buscando el objeto del tema del presente trabajo.

En conclusion y en mi calidad de Asesora, me permito emitir DICTAMEN
FAVORABLE, en el sentido de que el trabajo de tesis de grado de la autora
amerita seguir su tramite de revisién hasta su total aprobacion.

Sin otro particular, me suscribo de usted, atentamente.

Hidw, ﬁrdi Riabeth Keolorin de Qsuria
- Abpgare y Notarin

LICDA. YOLI ELIZABETH REBOLORIO DE OSORIO
ABOGADA Y NOTARIA
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DECANATO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS Y SOCIALES. Guatemala, 10 de
junio de 2013.

Con vista en los dictamenes gue anteceden, se autoriza la impresion del trabajo de tesis de la
estudiante  SILVIA JOSEk MENENDEZ MONTES, fitulado IMPLEMENTACION DE LOS
INCOTERMS 2010 (TERMINOS INTERNACIONALES DE COMERCIO 2010) DENTRO DEL
CODIGO DE COMERCIO DE GUATEMALA, DECRETO 2-70 DEL CONGRESO DE LA
REPUBLICA DE GUATEMALA. Articulos: 31, 33 y 34 del Normativo para la Elaboracion de

Tesis de Licenciatura en Ciencias Juridicas y Sociales y del Examen General Publico.
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INTRODUCCION

El fundamento principal de esta investigacion se encuentra en la creaciéon de figuras
normativas dentro de la legislacién guatemalteca en materia mercantil como lo son los
Términos Internacionales de Comercio, los cuales permiten delimitar las obligaciones
referentes a los tramites aduanales relacionados con el punto de entrega de la
mercancia, medio de transporte y la notificacion de entrega de la mercancia por medio

de sistemas electrénicos.

Ahora bien en la nueva clasificacion de los INCOTERMS® establecida en el afio 2010,
dentro de la ordenacioén para cualquier tipo de transporte se realizaron modificaciones y
debe considerarse como un excelente principio de una relacion juridico comercial de
Guatemala con otros paises, ya que es importante que las personas que ejercen grado
de decision en el ambito mercantil, estén actualizados con los cambios a nivel
internacional sobre las regulaciones que nacen como consecuencia de los usos y las

practicas comerciales.

Dicho analisis de leyes y doctrinas del derecho enmarcan que la legislacion mercantil,
si bien es cierto regula los términos de comercio internacionales mas utilizados, sélo
demuestra su carente capacidad de normar mas alla de las expectativas de negocios
que pueden surgir en el territorio guatemalteco. A lo largo de este trabajo se establecen
las propias perspectivas acerca de la realidad y de la correcta aplicacion de este tipo de

pautas internacionales.
(i)



El contenido de la presente investigacion se encuentra dividido en cuatro capitulos, el
primero desarrolla todo lo concerniente tanto al comercio internacional; el segundo trata
sobre la compraventa mercantil, modalidades y caracteristicas; en el tercero se enfoca
en describir que son los Términos Internacionales de Comercio, instituciones que se
encargan de regularlos, modalidades y los métodos para la resolucion de conflictos que
puedan originarse a través de la aplicacion de dichos términos; el cuarto y final
desarrolla un analisis sobre el Cédigo de Comercio de Guatemala, Decreto 2-70
determinando cémo se puede beneficiar al comercio guatemalteco a través de la

introduccion de los Términos Internacionales de Comercio en su version 2010.

Para el desarrollo de este trabajo utilicé tres métodos de investigacion, el deductivo, por
medio del cual a partir de las caracteristicas generales de los contratos mercantiles se
logré describir de manera mas sencilla el contrato de compraventa; el analitico, en
virtud del cual se desglosaron todos los elementos caracteristicos; y el sintético por
medio del cual se unen todos los elementos del contrato para con esto tener una vision
mas clara de lo que este tipo de contratacion implica en cuanto a efectos legales; y la
técnica de investigacién utilizada fue la de fichaje, registrando de esta manera la

informacién recopilada para su mejor manejo.
El presente trabajo de investigacion es de gran importancia para el ambito juridico, en

el cual se presentan inconvenientes sobre este tipo de contrato, por lo cual se torné

imperativo el sentar precedente sobre dicha tematica.

(ii)



CAPITULO |

1. Comercio internacional

1.1.  Derecho internacional privado

El derecho internacional privado, también denominado derecho de conflicto de leyes,
derecho transnacional o derecho de colisién, es el que existe desde la antigliedad,
siendo parte fundamental en las relaciones entre Estados a pesar que en ese tiempo
no era reconocido como tal; consistente en la disciplina o rama juridica donde contrasta
una pluralidad de ordenamientos juridicos luchando por que las relaciones humanas no

se limiten en las fronteras.

Jean Paul Nivoyet citado por Francisco Contreras sefiala que: “El derecho internacional
privado es la rama del derecho publico que tiene por objeto fijar la nacionalidad de los
individuos, determinar los derechos que gozan los extranjeros, resolver los conflictos
de leyes referentes al nacimiento o la extincién de los derechos y asegurar, por ultimo

el respeto de esos derechos”".

En la anterior definicion se identifican materias fundamentales del derecho internacional

privado como son la nacionalidad de las personas, la condicién de los extranjeros, el

' Contreras Vaca, Derecho internacional privado, Pag. 1.
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conflicto de leyes y el respeto de los derechos adquiridos.

El autor José Hoyos Mufios cita a Julio Diena quien expone un doble concepto del
Derecho Internacional Privado; uno como ciencia y otro como derecho positivo. Como
ciencia establece que tiene por objeto el estudio de los principios juridicos destinados
a regular las relaciones entre los miembros de la comunidad juridica internacional. Y
bajo el segundo aspecto “... es el conjunto de normas que por voluntad reciproca de
los Estados y de los otros entes que forman parte de la comunidad juridica

internacional, estan obligados a respetar en sus relaciones mutuas.”

Carrillo Salcedo citado por Contreras Vaca, expone que es la pluralidad y diversidad
de ordenamientos juridicos auténomos y la dimensién juridica universal que en
potencia encierra la vida humana de relacion, asi como la presencia de uno o varios
elementos extranjeros, las que reclaman una relacion juridica especial, de la que

deviene que el derecho internacional privado tenga una doble naturaleza.®

Podria definir entonces al Derecho Internacional como el conjunto de principios,
doctrina, teorias y normas juridicas internacionales que rigen las relaciones entre
Estados, Organismos Internacionales e individuos, determinando los deberes y
derechos mutuos de cada uno de estos sujetos que forman parte de la comunidad
internacional. El derecho internacional privado por lo tanto reviste un doble caracter de

derecho supranacional y de derecho interno.

Hoyos Mufioz, Apuntes Sencillos de Derecho Internacional Piblico. Pag. 25
® Contreras Vaca, Ob. Cit., Pag. 50.
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O bien, puede considerarse como la rama de derecho internacional conformada por las

relaciones que generan un aspecto econémico dependiente de las actividades de los
Estados entre sus individuos relativas a la produccion e intercambio de bienes y

servicios.

1.2. Caracter internacional del Derecho Mercantil

Las normas de derecho mercantil son internacionales por razén de su campo de

aplicacioén.

El comercio internacional es uno de los objetivos principales del derecho mercantil, ya

que éste se produce entre operadores establecidos en dos 0 mas estados soberanos.

De conformidad con el Articulo 1 de la Convencion de Viena de 1980 sobre
Compraventa Internacional de Mercaderias puede extraerse que el derecho mercantil
internacional tiene por objeto regular los contratos generalmente comerciales de
diversa naturaleza que se celebran entre partes que tienen sus establecimientos en

estados diferentes.

La internacionalidad de esta rama, deriva de la iniciativa de paises para lograr una
posterior intervencion legisiativa nacional que resulte inciertamente necesaria para la

vigencia y aplicacién de normas.
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No obstante, las normas reguladoras del comercio son consideradas como uso o
costumbre internacional, habiendo sido generadas por la practica reiterada de los
sujetos en el intercambio internacional que se trate estando al margen del poder

normativo internacional de los estados nacionales.

El derecho mercantil en su caracter internacional, busca constituirse como (nica regla
valida e hibrida para sujetar las conductas fronterizas, sin determinar la nacionalidad de

las partes obligadas, el lugar de prestacién o intercambio de los bienes o servicios.

Dentro del ambito que regula el comercio internacional, existen normas de caracter
juridico-publico en sentido estricto en las cuales el poder politico traza el marco de la
actividad de los particulares; asi también concurren normas que sistematizan un marco
especifico relativo a ia actuacién libre de los particulares que operan dentro de él.
Emergiendo de esta forma una dualidad entre las normas juridicas de derecho publico

y derecho privado.

El derecho publico busca la confirmacién de acuerdos tanto bilaterales como
multilaterales vigentes entre los Estados soberanos, para lograr la circulacién de

mercancias delimitando los tramites burocraticos fronterizos de conformidad con cada

}
)

una de las legisiacionas nacionales; desafortunadamente, el derecho mercantil en su

{
u

ambito internacional y comercial, no busca alterar la intervencion econémica de cada

Estado.
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los sujetos individuales, que en el marco del comercio, celebren contratos para facilitar

la circulacién de bienes, servicios y capitales.

1.3. Lex Mercatoria

El concepto de lex mercatoria tuvo su origen en la Edad Media, época en la cual la
naciente regulacion de los Estados y de los feudos en materias comerciales era
incapaz de facilitar la practica mercantil, lo que trajo a que los comerciantes se vieran
en la necesidad de desarrollar reglas y principios aplicables a su transacciones,
extraidas de los usos y las reglas gremiales propias, como orden juridico aplicable a las

relaciones que surgian entre ellos.

Estaba formada por los propios usos y costumbres de los comerciantes, y constituia el
derecho de los contratos aplicando independientemente la ley del lugar y la ley
personal de los participes, que eran colocados en situacién de igualdad, donde el
propésito era mas importante que los medios o formas con que se exteriorizaba y

cuyos negocios no estaban limitados a férmulas cerradas.

Existen dos teorias en cuanto al surgimiento de la Lex Mercatoria: la Teoria
Autonomista, de acuerdo a Berthold Goldman, la cual establece que la lex mercatoria
es un sistema creado por los comerciantes y destinado a ellos mismos, el cual genera

reglas propias para la actividad mercantil, es decir que la lex mercatoria puede existir

5



independientemente del reconocimiento por parte de los diferentes Estados.

La segunda teoria, la Teoria Positivista, segin Clive Schmitthoff, establece que la lex
mercatoria existe como un orden trasnacional, pero que depende totaimente del

reconocimiento que le den los Estados.

Su uso comenzé a declinar en el momento de las grandes codificaciones y en la
actualidad emerge una “nueva lex mercatoria” constituyendo un cuerpo de normas
juridicas, escritas 0 no, que rige las relaciones internacionales de comercio, como un

ordenamiento independiente del derecho positivo de los Estados.

Segun B. Goldman la lex mercatoria se refiere al “conjunto de principios, institucionss v
reglas provenientes de diversas fuentes que nutre constantemente las estructuras
legales y las actividades especificas de la colectividad de quienes operan en el

comercio internacional.” 4

En este caso, la lex mercatoria ha pasado a formar parte fundamental det Derecho
Internacional, ya que supedita normas juridicas que son aceptadas y aplicadas a nivel
universal, es decir, su contenido ha surgido de principios comunes a los sistemas

juridicos que han reconocido su validez incluyéndolos en sus cuerpos normativos.

* B.Goldman: La lex mercatoria dans les contrats et larbitrage internationaux: realities et
perpectives, Pag. 487.
6
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La lex mercatoria esta dotada de fuerza obligatoria, mas no es un medio coercitivo que
aplique el estado, ya que al momento de ser vinculante entre las relaciones

comerciales, los sujetos la reconocen como tal.

La lex mercatoria fue plasmada por escrito a través de estatutos corporativos los cuales
se integraron en tratados interlocales e internacionales. Se caracterizé de esta manera

por ser cosmopolita, transnacional, consuetudinaria y clasista.

La importancia de la lex mercatoria decay6 en el siglo XVI, debido al aseguramiento del
derecho por parte del Estado moderno, el cual prohibi6 la lex mercatoria transnacional.
De la lex mercatoria se ha criticado el hecho que ésta sea demasiado amplia y general,
haciéndola poco efectiva para responder a las necesidades que surjan ya que depende

de la tolerancia que hacia ella tengan los Estados.

La lex mercatoria obedece a intereses y necesidades especificas de un grupo social.
Segun sus criticos, esto le resta legitimidad dentro del derecho internacional ya que sus
promotores son un grupo social poderoso, que busca crear una normatividad y un

aparato jurisdiccional a su servicio, desplazando el derecho nacional.

Berthold Goldman es considerado como el principal defensor y pionero descubridor de
la lex mercatoria. Goldman cree firmemente en su existencia, aunque es consciente de

sus intrinsecas limitaciones por tratarse de un derecho de incipiente formacion.
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La define como “un conjunto de reglas de derecho que operan a manera de la ley

propia de las relaciones econdémicas internacionales®.”

Como instrumento juridico de auxilio, la lex mercatoria surge para solucionar los

conflictos que se derivan de la globalizacion y dentro del derecho internacional.

1.3.1. La nueva lex mercatoria

Frignani citado por Jaime Jaramillo Vargas la define como “el cuerpo de reglas
concernientes al comercio internacional cominmente aplicadas por los mercaderes con
la conviccidon de que se trata de reglas de derecho, o al menos de que los demas se

comportaran observando estas reglas.”

Otra definicibn mas restrictiva es la que Draetta determina como el derecho

trasnacional del comercio internacional.

Este diferente sistema de leyes, reaparece para regular y facilitar las relaciones vy
practicas que emanan del comercio internacional; plasmandose en leyes, contratos,

usos y costumbres o jurisprudencia internacional.

* Goldman, Berthold, Ob cit., P4g. 475
® Jaramillo Vargas. La lex mercatoria: mito o realidad, Pag. 16.
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El ambito de la lex mercatoria enfoca las relaciones juridicas internacionales, tratadas
por un cuerpo de principios y reglas que no pertenezcan al derecho nacional ni al
internacional, sino que es especifico, creado por los operadores de Comercio

Internacional hacia las exigencias en las areas del mismo con informalidad.
1.4 Principio de Autonomia de la Voluntad

La libertad es una caracteristica fundamental del ser humano en cuanto se configura
como derecho esencial y natural de todo hombre y mas aun si este es considerado

como sujeto de derecho.

Asi, de ordinario, se observan las relaciones juridicas de diversa naturaleza, relaciones
que al ser expresiones de voluntad de los sujetos se constituyen como ejercicios
plenos de esa libertad dentro de las cuales destaca principalmente el contrato, que
como relacion juridica eminentemente patrimonial, se configura como acuerdo esencial
de voluntades que crea, regula, modifica y extingue relaciones juridicas, permitiendo el

libre intercambio de bienes y servicios entre los individuos de toda sociedad civil.

Algunas de esas relaciones juridicas han sido previstas | directamente por el
ordenamiento juridico, entendido como una serie de reglas basicas expedidas por el
Estado y que deben ser de estricto cumplimiento para los individuos dentro de una
sociedad, constituyendo principios valorativos contenidos en normas juridicas; 6sea

directamente la ley interviene regulando las relaciones de los particulares, siendo que
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las partes no pueden alcanzar su propésito mas que de la forma prescrita por la ley, no

pudiendo invocarse ignorancia al respecto.

Pero no todas las relaciones juridicas tienen como causa fuente la ley, la que no
pretende ni alcanzaria a ser la causa fuente de todas las relaciones juridicas que se

puedan dar en la realidad, asi como tampoco pretende regularlas todas.

A decir de Max Arias-Schreiber, “el principio de la autonomia de la voluntad constituye
el postulado basico de lo que se conoce actualmente como Teoria Clasica del
Contrafo, que parte del criterio de que la ley debe abstenerse de intervenir en las
relaciones de los particulares, ya que cada individuo tiene la facultad de crear, por
voluntad propia, una determinada situacién juridica que el derecho positivo debe

respetar”’.

Pero se debe tener presente que ese espacio de autorregulacién no es un espacio que
esté fuera del ordenamiento juridico, sino que es un espacio tutelado por él; sélo que
alli no es directamente la ley la que crea, ni la que regula las relaciones juridicas; son
los sujetos los que crean y regulan su relacién juridica sirviendo el ordenamiento
juridico como una especie de limite para ejercer la libertad, por eso se habla de un
espacio de autorregulacion y en vista de ello pueden orientar sus relaciones juridicas

porgue estos sujetos gozan de la Autonomia Privada.

" Arias-Schreiber Pezet, Exégesis del Cadigo Civil Peruano, Pag. 26
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Se puede ver que el principio de la autonomia de la voluntad constituye la esencia del
denominado derecho civil patrimonial y se le define como el libre arbitrio que posee
todos los individuos que gozan de capacidad para regular sus derechos y contraer
obligaciones, a las que las partes se deben someter en base a lo manifestado en el
acto de declaracion de voluntad, aunque vale la pena mencionar que si bien este
principio se aplica fundamentalmente en el régimen de contratos, no es el Unico campo

donde se utiliza, como ya se vera mas adelante.

1.5 Principios del Comercio Internacional

Entre los principios que rigen el Comercio Internacional, se encuentra el principio de
buena fe, el de pacta sunt servanda, el principio de la accién de contrato no cumplido

entre otros.

Un uso es una practica o método realizada por regularidad de observancia en
determinado lugar, localidad o comercio para justificar la expectativa de que ésta sera

observada respecto de la transaccion en cuestion.
Es decir, estos usos han sido establecidos en las relaciones de comercio internacional

para ser tomados en cuenta en la realizacién y desarrollo de los contratos comerciales

internacionales.

11
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Estos usos y costumbres son reconocidos en muchos sistema juridicos como fuente de
derecho ya que éstas han sido materia de un desarrollo y formacién constante a través
de los afos. Y se supone que en el campo del negocio mercantil son de conocimiento

general, presumiéndose su aplicacion y siendo su efecto automatico.

1.6. Definicion de Comercio Internacional

El Cédigo de Derecho Internacional Privado, conocido como Cédigo de Bustamante,
regula lo relativo al comercio internacional, el cual fue adoptado por Guatemala, en la
Convencion suscrita por los Plenipotenciarios de Guatemala, en la Habana, Cuba, el 13

de febrero de 1928, mediante la cual se adopta un Cédigo Internacional.

En la gama de postulados que regula este cuerpo normativo, se encuentran los
contratos especiales del comercio, en donde las obligaciones derivadas de los
contratos, los contratos en general y la compraventa, son de orden publico
internacional y se regiran por la ley territorial de dichos contratos para que los
comerciantes o las partes que suscriben un contrato internacional, tengan el

fundamento juridico para obligarse y exigir el cumplimiento de obligacion adquirida.

En el contexto se puede decir, ademas, que el desarrollo cientifico-técnico ha
contribuido al desarrollo de las fuerzas productivas y a profundizar la division
internacional del trabajo, conformandose una nueva, en la que los paises
industrializados mas poderosos, se sitlan a la vanguardia del sistema productivo

12



mundial, al dedicarse en lo fundamental, a las nuevas actividades generadas por el

progreso cientifico-técnico.

1.7. Comercio Exterior y Comercio Internacional

Comunmente son utilizados los términos comercio exterior y comercio internacional, tal
como sinénimos, pues aparentemente son similares; sin embargo, se debe a un

problema de apreciacion.

Y es que el comercio exterior y comercio internacional fundamentalmente se diferencia
en el negocio que se realiza entre dos entes econdmicos mas alla de las fronteras
nacionales; a pesar de ello, el término comercio internacional da la impresion que la
persona que hace referencia a esta actividad se encuentra en un punto elevado en el
espacio, que le permite contemplar de una manera global, todas las relaciones
econdémicas o al menos las mas relevantes que se dan entre los diferentes entes

economicos que participan.

El término comercio exterior se refiere al intercambio comercial de un pais con relacion

a los demas, es decir, es aquel pais que realiza con las diferentes naciones.

13
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Se define como aquella parte del sector externo de una economia que regula los
intercambios de mercancias, productos y servicios entre proveedores y consumidores
residentes en dos 0 mas mercados nacionales y/o paises distintos, incluso considera
los intercambios de capital, y los aspectos referentes a la entrada temporal de personas

de negocios.

Se trata de transacciones fisicas entre residentes de dos o mas territorios aduaneros

que se registran estadisticamente en la balanza comercial de los paises implicados.

En cambio, el término comercio internacional es un concepto mas amplio, pues abarca
el flujo de relaciones comerciales internacionales, sin hacer referencia a un pais en

especifico.

Como lo sefala Cristobal Osorio, “es el conjunto de movimientos comerciales y
financieros, y en general todas aquellas operaciones cualquiera que sea su naturaleza,
que se realicen entre naciones; es pues un fenémeno universal en el que participan las

diversas comunidades humanas”.?

El Comercio Internacional puede ser definido segin Garrone como “...aquel que se
realiza entre los Estados que componen la comunidad internacional, ya sea por medio
de organismos oficiales o de los particulares mismos. También debe considerarse

comercio internacional aquel que tiene lugar entre un Estado y una comunidad

® Osorio Arcilla, Diccionario de comercio internacional, Pag. 48.
14
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econdmica, asi por ejemplo entre Argentina y el Mercado Comun Europeo”.

1.7.1. Las funciones del comercio exterior

Entre las funciones principales del comercio exterior se puede mencionar el dar salida
a la produccidbn que no se puede vender internamente, por estar abastecido el
mercado nacional; generar divisas al pais; generar empleos; fomentar la inversién en
nuevas plantas; adquirir productos y servicios que no se producen internamente,

etcétera, favorecen y refuerzan el desarrollo econémico de un Estado.

1.8. Sujetos del Comercio Internacional.

1.8.1.Estado

A lo largo del tiempo la participacion de un Estado en el comercio internacional ha

evolucionado desde la intervencién economica absoluta hasta una simple funcion de

observador.

En el comercio internacional, el Estado raras veces aparece como comerciante, pues

no es su papel fundamental, ya que no obstante la existencia de empresas publicas

(propiedad del Estado) en diversos paises, la intervencion de éstas en las

® Garrone, Diccionario juridico, P4g. 56
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negociaciones comerciales internacionales coloca al Estado como un comerciante mas,

despojado de su potestad de autoridad.

Fundamentalmente el Estado en relacion con el comercio internacional se determina de
acuerdo a la politica economica, industrial y comercial las cuales buscan establecer y
ampliar un equilibrio entre las actividades de las empresas nacionales en el proceso de
comercializacion mundial. Estas actividades establecen una suscripcién y aprobacién
de instrumentos de normacion internacional que le facilitan las negociaciones

comerciales con otras empresas de otros estados ya sean publicas o privadas.

1.8.2. Empresas

a) Nacionales

Segun Osorio Archila una empresa puede ser considerada como nacional, “con
relacién a un pais en particular, cuando ésta es constituida de conformidad con las
leyes de dicho pais y cuyo capital sea mayoritariamente nacional. La determinacion del
porcentaje de capital necesario para considerar una empresa como nacional varia,
segun el pais de que se trate, participacion de capital que necesariamente debe verse

reflejada en la direccion técnica, financiera, administrativa y comercial de la empresa.”’®

'% Osorio Arcila, Ob cit., Pag. 84,
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Asi, se toma como referencia un pais en especifico, como contraposicion a empresa
nacional, se encuentra el término de empresa extranjera, y en un status intermedio el
de empresa mixta, denominacion que reciben de acuerdo con la participacion del

capital extranjero en la empresa.
b) Multinacionales

Son entidades establecidas con la participacion de inversionistas publicos y privados de
diversos paises, por lo general dentro del mercado de un proceso de integracion
econdmica regional. Son una forma mas incipiente de organizacién por espacios
econdmicos regionales integrados; son una expresion definitiva de los paises
avanzados y en desarrollo ante la actividad y creciente poderio de las corporaciones
transnacionales; son una posibilidad mas viable, si es que no la Unica, de que los
paises medianamente industrializados y los paises en desarrollo puedan mantener una
posiciéon de competencia dentro de la economia internacional del ultimo tercio del siglo

XX.
¢) Transnacionales

Una empresa transnacional es aquella que posee y controla medios de produccién en

mas de un pais. Se distingue de las demas en que:

a) A través de una misma unidad de control se transfiere internacionalmente, capital

17



liquido, insumos, maquinaria, know-how, etcétera.

b) Los recursos asi transferidos entre paises no son efectivamente comerciados ya que

estas transferencias no envuelven en general transacciones de mercado.

18
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2. La Compraventa Mercantil

2.1. Concepto

El Cadigo Civil, en el Articulo 1517, define contrato como: “el acuerdo entre dos 0 mas
personas por medio del cual convienen en crear, modificar o extinguir relaciones

juridicas”.

Segtn el autor Guillermo Cabanellas, el contrato “es un convenio obligatorio entre dos
0 mas partes, relativo a un servicio, materia, proceder o cosa. Es la institucion juridica
que en torno a cada contrato, convertido en realidad, por voluntades concordes, surge
por los preceptos imperativos o supletorios que el legislador establece, singularmente
en los contratos innominados y por las acciones procesales que competen en su

caso."

El contrato como acto juridico, constituye el medio para que se dé el movimiento en el
trafico comercial; aln cuando las obligaciones mercantiles no necesariamente
devengan de él, sigue siendo una categoria para el surgimiento de obligaciones de

origen contractual.

" Cabanellas, Guillermo. Diccionario enciclopédico, Derecho usual, Pag. 337.
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La compraventa es una operacién de intercambio, por medio de la cual se entrega una
cosa contra su equivalencia en dinero o algo que lo represente, para que la
compraventa sea reputada mercantil es preciso que se cumpla su elemento intencional,

es decir que medie el animo de lucro.

Puede asegurarse que es un intercambio de bienes, una operacion connatural del
hombre hasta el punto que constantemente, todos somos compradores y vendedores

de algo.

El Cadigo de Comercio de Guatemala, no proporciona una definicién de lo que debe
entenderse como compraventa mercantil, limitAndose a regular las especies de ésta,
dentro de las que establece: venta contra documentos, venta de cosas en transito,
compraventa Libre a Bordo (FOB); compraventa Franco a un Costado del Buque
(C&F); las modalidades anteriores, recogen los términos comerciales internacionales
para contratar, en el entendido que cuando se trata de transacciones de pais a pais, el

significado puede ampliarse para interpretar los contratos.

De acuerdo al Cédigo Civil, Decreto Ley 106, Articulos 1524 y 1574, toda persona
puede contratar y obligarse: a) Por escritura publica; b) Por documento privado o por
acta levantada ante el alcalde del lugar, ¢) Por correspondencia, d) Verbalmente y e)
Por teléfono. Por escritura publica, ante Notario habilitado en el ejercicio de su
profesiéon; 6sea, colegiado activo. Los documentos privados deben llevar una

legalizacién de firmas ante Notario publico, para que tengan certeza juridica y fuerza

20



RS M
._\\v 9
e Ca, 2

ser reconocidos o que se tengan por reconocidos ante juez competente.

En el caso de las obligaciones y contratos mercantiles, el Cdédigo de Comercio de
Guatemala, Decreto 2-70 del Congreso de la Republica, establece en el Articulo 669
“Las obligaciones y contratos mercantiles se interpretaran, ejecutaran y cumpliran de
conformidad con los principios de verdad sabida y buena fe guardada, a manera de
conservar y proteger las rectas y honorables intenciones y deseos de los contratantes,
sin limitar con interpretacion arbitraria sus efectos naturales”. Articulo 671 “Los
contratos de comercio no estan sujetos, para su validez, a formalidades especiales.
Cualesquiera que sean la forma y el idioma en el que se celebren, las partes quedaran
obligadas en la manera y en los términos que aparezca que quisieron obligarse”. El
contrato de compraventa mercantil en la sociedad guatemalteca, se considera el de

mayor importancia en la dinamica comercial.

Segun René Arturo Villegas Lara la compraventa mercantil es “el contrato por el cual el

vendedor transfiere la propiedad de una mercaderia o cosa mercantil al comprador,

cuya obligacién es pagar el precio”. 2

12 Villegas Lara, Derecho Mercantil Guatemalteco, Pag. 45.
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2.2. Caracteristicas a0

2.2.1 Bilateralidad

El contrato bilateral o sinalagmatico es aquel contrato que genera obligaciones
reciprocas para ambas partes contratantes. Es decir al llevar a cabo la contratacion
ambas partes crean obligaciones reciprocas y es solo ahi cuando nace a la vida juridica

el contrato como tal.

Asi se puede definir que la bilateralidad de un contrato de compraventa mercantil nace
a partir de la obligacion de un contratante con la finalidad de generar una obligacion
contrapuesta del otro. Esto permite considerar a este tipo de contratacibn como

bilateral a consecuencia de las obligaciones reciprocas entre los contratantes.

2.2.2. Onerosidad

La onerosidad de un contrato de compraventa debe establecerse de acuerdo a los
beneficios y gravamenes especificos que adquieren los contratantes frente al otro, es
menester determinar el provecho que cada una de las partes obtendra al llevarse a
cabo en contrato de compraventa, derivado de su acuerdo de voluntades ambos
contratantes tienen una motivacion que para cada uno de ellos les representara

beneficios segln sean sus necesidades de llevar a cabo el contrato.

22
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2.2.3. Conmutativo s o 8

En el contrato de compraventa mercantil las partes desde el momento de celebrar el
contrato se encuentran sabidas de las prestaciones y las retribuciones que el negocio
les acarrea asi como de todas las obligaciones y beneficios obtenidos, se puede
determinar entonces que cada una de las partes conocen las prestaciones que surgiran

de este acto juridico y determinan cada una de ellas.

2.2.4. Consensual

Este tipo de contrato se perfecciona con el simple consentimiento de los contratantes
derivado del principio de la autonomia de la voluntad de cada uno de ellos. En virtud de
la poca formalidad que caracteriza al derecho mercanti no es necesaria la
manifestacion de requisitos indispensables para celebrar el contrato, Gnicamente es

necesario el consentimiento libre de los contratantes.

2.2.5. Principal

Es un contrato principal pues para que se lleve a cabo la celebraciéon del mismo no es
necesaria un contrato o un negocio juridico previo es decir el contrato de-compraventa
nace a la vida juridica por si mismo desde el momento en el que se pacta la realizacion

del mismo sin depender de ningun otro tipo contrato previo.
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Son los contratos cuya finalidad es la de transmitir a la otra parte contratante los

bienes objeto de la negociacion.
2.3. Elementos de la compraventa mercantil
2.3.1. Elementos personales

Los elementos personales de la compraventa mercantii son el comprador y el
vendedor. Es de importancia que los dos o por lo menos uno de los mismos tienen que
ser un comerciante y debe encontrarse actuando dentro de la actividad empresarial que
tiene a su cargo. La obligaciéon con la que cuenta el vendedor en la relacion contractual
es la de la entrega de la mercaderia, y la del comprador la de cancelar el precio

correspondiente.
2.3.2. Elementos reales
Los elementos reales de la compraventa mercantil son el precio y la cosa. La cosa son

las distintas mercaderias existentes y el precio consiste en la contraprestacion que se

encuentra a cargo del comprador.
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Se denominan reales para que los contratos no sean gratuitos y ciertos para que sean

determinantes a los contratantes.

2.3.3. Elementos formales

La forma con la cual cuenta el contrato de compraventa depende de la mercaderia

enajenada, ya que en la legislacion mercantil vigente en Guatemala no existe una

formula general ya que todo depende del negocio en particular surja entre las partes.

24. Laopcion de Compraventa

El Articulo 706 del Cédigo de Comercio vigente regula que: “En la promesa o la opcion

de compraventa de cosas mercantiles, las partes son libres de pactar el plazo sin limite

alguno”.

A diferencia de la promesa de compraventa regulada por la legislacion civil vigente en

Guatemala, en lo determinado al plazo, en estd no se puede exceder de dos arfios,

cuando se trata de viene inmuebles o derechos reales, y de un plazo correspondiente a

un afio cuando se trate de prestaciones o bienes. En la compraventa mercantil, las

partes tienen la libertad de pactar el plazo correspondiente sin ningin tipo de

limitaciones.
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2.5. La Compraventa Mercantil Internacional

2.5.1. Definicion

La compraventa mercantil se convierte en internacional cuando el desplazamiento de
las mercaderias de un pais a otro, asi mismo del pago del precio de las mismas, dentro

de nuestro ordenamiento juridico no se establece un concepto.

La Convencion sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias, de
las Naciones Unidas, celebrada en Viena el 10 de abril de 1980 no tiene una definicion
legal de la Compraventa Internacional, se limita Gnicamente al campo de aplicacién al
indicar que “La presente convencion se aplicard a los contratos de compraventa de

mercaderias entre partes que tengan sus establecimientos en Estados diferentes:

a) Cuando esos estados sean Estados Contratantes; o
b) Cuando las normas de acuerdo internacional privado preveab la aplicacion de la

Ley de un Estado Contratante”.

La caracterizacion de una compraventa como internacional puede basarse en ciertos

criterios, entre los que estan:

1. El relativo al domicilio de los contratantes de manera que si estos

independientemente, de su nacionalidad, tienen un domicilio comercial en paises
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obligaciones derivadas del contrato se ejecutaran en el marco de Estados

diferentes;

2. El del objeto del contrato, considerandose internacional la compraventa que
comporte la entrega de una mercancia, sea nacional o extranjera, en pais distinto al
que se encuentra aquella en el momento de la concluisén del contrato, de manera

que comporte la salida efectiva de un pais y entrada en otro;

3. Un criterio mixto basado en el caracter internacional de la compraventa en el hecho
de que los contratantes tengan su domicilio o establecimiento mercantil en el
territorio de Estados diferentes y ademas, se produzca el traslado de la cosa
vendida de un pais a otro. En comercio exterior solamente puede hablarse
propiamente de compraventa internacional en éste ultimo caso supuesto, pues para
que exista la importacion y la exportacion, es preciso que exista materialmente el
pago o desplazamiento de las mercaderias de un pais hacia otro; por las
respectivas aduanas de salida y de ingreso; y, que el comprador y el vendedor
tengan en sus respectivos paises establecimientos con suficiente autonomia juridica

para poder contraer derechos y obligaciones.

Segun Duran la Compraventa Internacional “es un acuerdo de voluntades mediante el
cual habra compraventa de un producto o servicio, uno de los contratantes se obliga a
transmitir la propiedad de derecho, bien o servicio, y el comprador a su vez, se obliga a
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pagar por ello un precio cierto y en dinero™.

En el Cédigo de Comercio de Guatemala no existe una definicion de lo que se debe
entender por Compraventa Internacional, por lo que en observancia de los Articulos 1y
694 del mismo, debe aplicarse supletoriamente el Articulo 1790 del Cédigo Civil que
establece “Por el contrato de compraventa el vendedor transfiere la propiedad de una
cosa y se compromete a entregarla, y el comprador se obliga a pagar el precio en

dinero”.

La Compraventa Mercantil se convierte en internacional cuando existe desplazamiento
dentro del ordenamiento juridico guatemalteco, no se encuentra una definicién, por lo
que se puede referir a ella por lo expuesto por algunos autores, sujetandose a lo

previsto en el Codigo Civil como supletorio al Cédigo de Comercio de Guatemala.

La Compraventa Internacional presenta una serie de caracteristicas que la diferencia
de la compraventa nacional, las cuales se derivan de la existencia de los diferentes
usos y costumbres en la negociacioén internacional, legislaciones desiguales para
regular los contratos, idiomas distintos, que pueden condicionar interpretaciones
erréneas de una clausula, monedas diferentes, mayor distancia geografica que implica
dilaciéon en la entrega del bien o cosa, condiciones no siempre estandarizadas de

embalaje, transporte, seguro y otros.

'3 Duran, Aima Leticia y Molina Najarro, Irma Rocio, Guia del exportador. Pag. 200.
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Los factores anteriormente descritos condicionan a las empresas que desean opera

—

en
el comercio internacional, los cuales deben tener en cuenta antes de tomar una

decision, siendo los siguientes:

a) Aranceles, derechos aduaneros y cualquier carga fiscal que no existe a la hora de

operar en el mercado doméstico.

b) La necesidad de homologar sus productos a normativas técnicas diferentes.

c) La utilizacién de un idioma diferente en la redaccion de los contratos.

d) La obligacién, en muchos casos por imposicion comercial, de cobrar y/o pagar en

una moneda diferente a la propia, sujeta a fluctuaciones en su cambio; o sea, un

“riesgo de cambio.

e) La seguridad en la obtencién de licencias y documentos.

2.5.2. Elementos

a) Elementos Personales

En todo contrato de compraventa internacional, como cualquier otro, siempre es

necesario la existencia de dos sujetos en la relacién; Vendedor- Exportador quien sera
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compromete a entregarla en un punto determinado en el contrato a cambio de un

precio que el comprador le pago o le pagara en la forma y tiempo determinados.

El punto de entrega de la mercaderia, o bien el punto en donde se pone a disposicién
del comprador puede ser dentro del pais de exportacion como dentro del pais de
importacion; y Comprador- Importador quien es la persona que compra la mercaderia
objeto del contrato y cuya principal obligacién es la de pagar el precio convenido, en el

lugar, tiempo y forma contractual.

b) Capacidad de las partes en la contratacién Mercantil Internacional

La capacidad para contratar y obligarse indica el Codigo de Comercio, en el Articulo 8
comienza a los 18 afios de edad, excepto en los casos en que el mayor es declarado
en estado de interdiccién por decision judicial firme, quien Unicamente podra actuar,
ejercitar sus derechos, a través de un representante legal; asi mismo existen
prohibiciones para determinadas personas por razon de trabajo, calidad o
circunstancias facticas que no pueden ejercitar ese derecho como las contenidas en el

Articulo 1793 Cédigo Civil.
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i. Distinta nacionalidad

Cuando los contratantes son de diferente nacionalidad, no se puede generalizar ya que
no todos los paises tienen las mismas disposiciones juridicas referentes a la capacidad
de contratacion, por lo que ésta dependera del derecho internacional privado aplicable
a la capacidad de las partes; para los contratantes que pertenezcan a paises que son
parte del Codigo de Bustamante, se aplicara a contratos mercantiles internacionales la
ley personal de cada contratante Articulo 176, las reglas que determinen la capacidad o

capacidad para prestar el consentimiento.

La rescision de los contratos por incapacidad o ausencia, se determinan por la ley
personal del ausente o incapacitado; y, en los contratos de adhesion se presume
aceptada, a falta de voluntad expresa o tacita, la ley del que los ofrece o prepara, que

por lo regular es el vendedor- exportador; Articulo 181.

Para los contratantes que sus Estados son parte de la CNUSCCO de las Naciones

Unidas, se aplicara el Derecho Nacional de cada contratante.

Si uno de los contratantes es guatemalteco y el otro pertenece a un Estado parte de la

Convencion, en aplicaciéon de lo expuesto en los puntos anteriores, se aplicara la Ley

Nacional de cada uno.
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c) Elementos Reales
1. Precio

Es la obligacion que compete al comprador, consiste sobre todo, en dar la cantidad de
dinero que hubiere convenido como precio, que debe ser en numerario o de la forma

que las partes hayan convenido.
2. Lugar de pago del Precio

El lugar de pago del precio de las mercaderias, es el que las partes acuerdan en el
contrato, pero a falta de acuerdo, se pueden dar varias situaciones de suma
importancia ya que la mayoria de legislaciones procesales, la competencia se fija en
razon del lugar de ejecucién de la obligacion. Asi se tiene que si el lugar de pago del
precio es el pais del vendedor éste podra demandar ante el juez de su propio pais,
pero, de obtener una sentencia favorable, tendria que ejecutarla en el pais del
comprador. Si el lugar del pago fuera el del pais del comprador, el vendedor tendria la
desventaja de tener que demandar en ése pais, pero le seria mas facil ejecutar la
sentencia, pues seria la simple ejecucion de una sentencia nacional; mientras que en el
primer caso tendria la desventaja de ejecutar la sentencia en un pais que no es el

propio.
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2.6. Caracteristicas

a) Consensual
Se perfecciona, como regla con el soélo consentimiento de las partes sin que deba

existir un desplazamiento material o real de las mercaderias.

b) Bilateral
Existen personas con intereses en un momento contrapuesto, y que a través del

acuerdo entre oferta y demanda congenian, siendo estas personas o sujetos de la

relacion contractual.

c) Principal
Su eficacia no depende de ninglin otro contrato anterior, sino Unicamente de lo

estipulado dentro de su cuerpo de clausulas.

d) Oneroso Conmutativo
Caracteristicas que adquiere por el solo hecho de ser un contrato mercantil ya que no

existe dentro del rol mercantil la liberalidad o gratuidad, sino que los caracteriza la

onerosidad de la transaccion. Es conmutativo porque vendedor y comprador saben de
33
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antemano cuales son sus respectivas contraprestaciones, ya que por una parte el
vendedor, sabe el monto que recibira del comprador y este que cosa recibira del
vendedor; asi mismo, ambos saben sus respectivas obligaciones y riesgos segln la

clausula de los INCOTERMS® que utilicen.

e) Traslativo de dominio

El contrato de compraventa internacional de mercaderia, dentro de su cuerpo organico,
contiene pactos de reserva de dominio, pero estos no significan que no transfiera la
propiedad al cumplirse las condiciones que el mismo se estipula como el pago del

precio en la forma, modo, tiempo y lugar pactado.

f) Es atipico

No se le menciona expresamente dentro de nuestro ordenamiento juridico, pues, si
bien es cierto que nuestro codigo en sus Articulos 695 y subsiguientes habla de la
compraventa mercantil, no se manifiesta en forma expresa sobre internacionalidad de
dicha operacion, a pesar de hablar de las compraventas FOB, FAS, CIF y CF, y ventas

contra documentos.
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2.7. Contenido de los Contratos Mercantiles

Seguin la Convencion de Naciones Unidas Sobre los Contratos de Compraventa

Internacional de Mercaderias, fue concluido en Viena en 1980 entrando en vigor el 1

de enero de 1988, este convenio es base fundamental para la elaboracién de contratos

de compraventa internacional, la elaboracion del contrato, las obligaciones del

vendedor, del comprador, del traspaso de riesgos, etc.

Sirve con caracter de instructivo proponiendo tanto a los vendedores y compradores el

contenido q se espera que contenga el contrato de compraventa internacional de la

siguiente manera:

Preambulo

Que contendra las personas contratantes, poderes, definiciones, etc.

Condiciones del contrato:

1. Objeto del contrato: naturaleza, descripcion cualitativa y cuantitativa.

2. Vigencia.
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Obligaciones del vendedor: .

1. Entrega de las mercaderias: fecha, transporte, embalaje, certificados diversos,
plazos, fecha de comienzo del plazo.

2. Reserva de dominio.

3. Control de conformidad: muestras, modalidad

4. Clausulas desperfectos de la garantia, reclamaciones, reparaciones.

5. Instrucciones sobre utilizacién: planos, manuales.

Obligaciones del comprador:

1. Modalidades de pago: términos de pago, lugar del pago.

2. Crédito otorgado.

3. Garantias diversas.

Traslado de riesgos y de la propiedad:

1. Traspaso del riesgo: Modalidad de entrega

2. Traspaso de la propiedad

Servicios post venta:

1. Garantia: Reparacion, mantenimiento.

36



Precio y modalidad de pago:

1. Precio

2. Monedas convertibles

3. Revision del precio

4. Garantia de pago

Arbitraje:

1. Arbitraje, Tribunal competente

Oftras clausulas:

1. Secreto profesional

Propiedad Industrial

Idioma del contrato

R

Derecho del contrato

o

Eleccion de domicilio

o

Fecha y firmas autenticadas
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2.8. Obligaciones derivadas del Contrato de Compraventa Internacional

Las obligaciones de cada una de las partes dentro del contrato de compraventa
internacional de mercaderias se encuentran estipuladas dentro del mismo contrato, si
las partes no lo estipulan, pero hacen acopio de alguno de los INCOTERMS®, entre
ellos se encuentran cada una de las obligaciones que incluyen para el vendedor,
entregar la mercaderia libre de pretensiones de terceros y sin vicios o defectos que
vayan en contra de las estipulaciones dentro del mismo contrato, y para el comprador
pagar el precio segun lo estipulado y recibir la mercaderia en el lugar, tiempo y forma
acordad, dichas obligaciones son las mas importantes existiendo otras que segun el
contrato, comprendera otras como el traspaso de riesgos, la entrega, los documentos
que tiene que entregar el vendedor, la propiedad, el seguro, pagar ciertos gastos

referentes a carga o descarga, etc.

Segin Roman Alfonso Ballesteros “en todo contrato de compraventa se generan

obligaciones y derechos, tanto para el comprador como para el vendedor™*.

En el caso de la compraventa mercantil internacional sucede lo mismo, siendo las
presentes obligaciones copiadas literalmente para no variar su contenido, de las

obligaciones generales redactadas por la Camara de Comercio Internacional:

' Ballesteros, Roman Alfonso. Comercio Exterior. Teoria y Practica. Pag. 158
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Para el vendedor:

io

a) Poner a disposicion del comprador la cosa vendida en lugar, tiempo y modo
acordados.

b) Correr con los gastos y riesgos que se deriven de la operacion hasta el momento
de la entrega.

c) Fabricar y si procede, conservar y custodiar la mercaderia vendida, con
responsabilidad de los riesgos.

d) Embalar la mercancia, en funcién de las condiciones de transporte establecidas.

e) Enviar y entregar al comprador la mercancia vendida, en tiempo, lugar y forma, de
acuerdo con lo estipulado en el contrato.

f) Entregar al comprador los documentos representativos de la propiedad de la cosa
vendida.

g) Satisfacer los derechos, gravamenes y gastos que le correspondan de acuerdo con
los términos del contrato.

h) Responde ante el comprador de los vicios o defectos ocultos que tuviera la cosa

vendida.

Para el comprador:

a) Pagar el precio en el tiempo y lugar fijados por el contrato.
b) Recibir la cosa
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c) Pagar en la moneda convertida en el momento acordado.
d) Examinar la mercancia en plazo breve, comunicando al vendedor rapidamente

las anomalias, si las hubiere.

2.9. Legislacion Mercantil Internacional

El Cédigo de Derecho Internacional Privado, conocido como Cédigo de Bustamante,
regula lo relativo al comercio internacional, el cual fue adoptado por Guatemala en la
“Convencion suscrita por los Plenipotenciarios de Guatemala, en la Habana, Cuba, el

13 de febrero de 1928, mediante la cual se adopta un Cédigo Internacional”'®.

Dicha regulacién se encuentra en el Libro Segundo y el Titulo Primero se refiere a los
comerciante y al comercio en general, el Titulo segundo regula los contratos especiales
del comercio, el Titulo tercero hace alusién al Comercio Maritimo y Aéreo, y el Titulo

cuarto contiene la Prescripcion.

En cuanto a las disposiciones generales sobre los contratos de comercio, dicho
Decreto establece en su Articulo 244 que “Se aplicaran a los contratos de comercio las
reglas generales establecidas para los contratos civiles en el capitulo segundo, titulo
cuarto, libro primero del mismo Cédigo” y remitiéndose a dicha estipulacion, se

encuentra que las obligaciones derivadas de los contratos, los contratos en general y la

'3 La Convencién a la cual se refiere, fue publicada en el Diario Oficial en los nimeros 26, 27 y 28 del
tomo CXXIV, correspondiente al sabado 31 de agosto, lunes 2 y martes 3 de septiembre del afio 1929.
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compraventa, son de orden publico internacional y se regiran por la ley territorial de
cada contratante, dejando practicamente a la legislacion interna la obligacion de regular
dichos contratos para que los comerciantes o las partes que suscriben un contrato
internacional, tengan el fundamento juridico para obligarse y exigir el cumplimiento de

la obligacién adquirida.

2.10. Tratados Internacionales Aprobados y Ratificados por Guatemala

Guatemala, como Estado libre y soberano, ha suscrito, ratificado y aprobado mdiltiples
Tratados y Convenios Internacionales orientados a regular las relaciones comerciales
con otros paises. Son abundantes, ya que seg(n el Ministerio de Relaciones
Exteriores, solo en el afio dos mil uno y dos mil dos, la cantidad sobrepasa de treinta,
constituyendo lo anterior un esfuerzo por parte de los gobiernos pasados y el presente,
para hacer viable la participacion comercial de Guatemala fuera de las fronteras
patrias. Segun la Constitucién Politica de la Republica de Guatemala vigente, Articulo
171, corresponde al Congreso de la Republica “Aprobar, antes de su ratificacion, los
Tratados, Convenios o cualquier arreglo internacional cuando: Afecten leyes vigentes
para las que esta Constitucion Politica de la Republica de Guatemala requiera la misma
mayoria de votos, constituyan compromiso para someter cualquier asunto a decision
judicial o arbitraje internacionales o contengan clausula general de arbitraje o de
sometimiento a jurisdiccion internacional”; significando que, si la atribuciéon del
Congreso de la Republica es la de decretar, reformar y derogar las leyes; la aprobacién

de los Tratados Internacionales los incorpora como legislacion ordinaria del Estados, tal
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y como lo establece la Corte de Constitucionalidad al dictaminar que “El Decreto del
Congreso en virtud del cual se ratifica su contenido. Este decreto no forma parte del
Tratado, ni éste de aquél; en el fondo siguen siendo dos cuerpos normativos distintos y

la reforma de uno no necesariamente supone la reforma del otro™.

'® Corte de Constitucionalidad, Gaceta Numero 43, expediente niimero 11-86, sentencia 05-02-97. Pag.
13.
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3. INCOTERMS®

3.1 Camara de Comercio Internacional (CCI siglas en espaiiol o ICC siglas en

inglés).

La Camara de Comercio Internacional es una federacién mundial que funciona como la
organizacion empresarial encargada de difundir a todos los paises del mundo la
inversion internacional, asi como el libre comercio y la economia de mercado, todo esto
a través de normas que rigen los intercambios comerciales internacionales proveyendo

a su vez servicios esenciales.

La Camara Internacional de Comercio surge por primera vez en el afio de 1919 en
Paris, Francia; siendo reconocida como una entidad consultiva ante las demas
organizaciones internacionales, como lo son la Organizacion de Naciones Unidas
(ONU), Union Europea (UE), la Organizacién Mundial del Comercio (OMC), el Fondo
Monetario Internacional, entre otros. Para que la Camara Internacional de Comercio
pueda realizar sus actividades, se encuentra presente en los paises miembros a través
de sus comités nacionales; asi también ha establecido normas de comercio uniformes
que utilizan los comerciantes en sus transacciones internacionales y; respecto a los
conflictos que puedan surgir como motivo de la aplicacion de sus normas, existe un

sistema propio de resolucion de controversias.
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3.1.1 Estructura de la Camara de Comercio Internacional

a) Consejo

El Consejo Mundial es como la asamblea general de una organizacién

intergubernamental, la diferencia es que los delegados son empresarios y no

funcionarios publicos.

b) Los comités nacionales y grupos

Representan a la Camara de Comercio Internacional en sus respectivos paises; y

deben asegurarse que se tomen en cuenta sus intereses empresariales.

c) Presidencia, el Secretario General y el Consejo Ejecutivo

El Consejo elige al Presidente y Vicepresidente por dos afios, también se elige al

Comité Ejecutivo, responsable de la aplicacién de las politicas. La Junta Ejecutiva tiene

entre quince y treinta miembros que sirven por tres afios. El Secretario General dirige la

Secretaria Internacional y trabaja con las comisiones nacionales.

d) Comisiones

Las comisiones se componen por mas de quinientos expertos en negocios, que vienen
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a ser como los diputados y senadores en las Camaras Legislativas, elaboran anélnss

criticos de proyectos de leyes y otras medidas relativas a sus especialidades y hacen

llegar sus puntos de vista a gobiernos y organismos internacionales.

3.1.2 Objetivos de la Camara Internacional de Comercio

Sensibiliza las instancias internacionales que afectan al comercio y a la inversién, esto

lo realiza en colaboracién de distintas Comisiones de Trabajo integradas por

representantes empresariales y profesionales.

Ofrece servicios Utiles a las empresas; por medio de usos mercantiles uniformes de

observancia general y la elaboracién de clausulas o contratos tipo.

Impulsar la globalizacién de la economia, promover el crecimiento y la prosperidad,

difundir la experiencia empresarial, fijar reglas y estandares, defender al empresariado

internacional.

3.1.3 Naturaleza Juridica

La naturaleza juridica de la Camara Internacional de Comercio es de caracter

asociativo.
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3.1.4 Comision Nacional representante de la Camara de Comercio Internacional

en Guatemala

El Comité guatemalteco de la Camara Internacional de Comercio retne a los miembros
nacionales de la Camara de Comercio Internacional para hacer llegar a la sede todas
las propuestas otorgadas por las comisiones o bien del gobierno guatemalteco asi
como las complicaciones que de las propias relaciones comerciales puedan surgir. Su
funcién principal es defender los intereses de sus socios ante la Camara de Comercio

Internacional.

A través de expertos y comisiones de trabajo resuelve consultas de interpretacion

sobre las reglas y contratos de la Camara de Comercio Internacional.

3.2 ;Qué son los INCOTERMS®?

Los INCOTERMS® son un conjunto de términos comerciales de tres letras para la
interpretacion de los términos comerciales fijados por la Camara de Comercio
Internacional y aceptados de forma voluntaria por las partes contratantes. Su objetivo
es establecer criterios diferidos sobre la distribucion de gastos y trasmision de riesgos
entre exportador e importador. Los INCOTERMS® regulan los usos entre empresas en

los contratos de compraventa de mercancias.
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La uniformidad que logran los INCOTERMS® reduce la incertidumbre derivada de las ™

&

multiples interpretaciones que paises con legislacion, usos y costumbres diferentes,

suelen darse en las transacciones comerciales.

3.3 Antecedentes

En 1919 surgi6é el sistema de cotizaciones internacionales como definiciones para el
comercio extranjero americano. Durante 1920 debido a la necesidad de regular ciertos
aspectos del comercio internacional la Camara de Comercio Internacional crea una
serie de normas uniformes para la correcta interpretacion de los términos del comercio
internacional de gastos, riesgos y obligaciones entre compradores y vendedores. En
1936, la Camara de Comercio Internacional establece los INCOTERMS® International
Commerce Terms o Términos Comerciales. Derivada de la evolucion del comercio
internacional estas normas con el transcurso del tiempo han sido revisadas y
actualizadas en 1946, 1953, 1967, 1976, 1980, 1990, 2000 y 2010. Se han actualizado
regularmente para adecuarse al desarrollo del comercio internacional. Los
INCOTERMS® 2000 por ejemplo, toman en consideracion la reciente difusion de zonas
libres de comercio, la apertura de aduanas, el incremento del uso de las
comunicaciones electrénicas en las transacciones comerciales y los cambios en la

practica del transporte.

Los antecedentes se pueden encontrar en el Congreso de la Camara de Comercio

Internacional de paris, que se celebré en 1920, cuyo informe refleja la necesidad de

a7



elaborar una enumeracion de los términos comerciales que posteriormente fueron
utilizados en 1928, cuando se determinaron las obligaciones que recaian sobre los

intervinientes en los contratos de compraventa internacional.

La primera serie de INCOTERMS® que se puede llegar a considerar un antecedente
historico de la Uitima revision que entr6 en vigor en 2010, fue realizada por la Camara
de Comercio Internacional en el afio de 1936 en Francia, y a los cuales se les conocia
con el nombre de INCOTERMS® 1936, posteriormente con el transcurso del tiempo
esos términos iniciales se sistematizaron en términos comerciales internacionales
produciéndose en consecuencia una serie de etapas de actualizacion adecuando los

nuevos términos a los cambiantes mercados mundiales del comercio.

Con el paso del tiempo en 1953 la Camara de Comercio Internacional publicé los
INCOTERMS® 1953 que fueron un éxito total y de los cuales nadie dudaba de su
prestigio y funcionalidad; en Viena durante ese mismo ario se establecieron las reglas y

obligaciones de los INCOTERMS®.

Durante el afio de 1976 se modificaron los INCOTERMS® existentes adicionando un
grupo con el término FOB (Free On Board) para poder determinar y regular la practica
del envio de mercaderias via area y asi tener en cuenta que el término FOB al ser un
término maritimo debia acomodarse a las nuevas formas de transporte de la

mercancias.
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términos regulados, introduciendo asi el término FCR que mas tarde se transformé en
FCA (Free Carrier o Franco Transportista). Las correcciones y adiciones que se
iniciaron a partir de 1936 se han llevado a cabo por distintos periodos de afios siendo
los primeros cambios en 1953, 1967,1976, 1980, 1990, 2000 y terminando con los

INCOTERMS® 2010, los cuales cobran vigencia a partir del 1 de enero de 2011.

Los INCOTERMS® se encargan de complementar la negociacién comercial a través de
la orientacioén que prestan para determinar las obligaciones y derechos entre vendedor
y comprador. Los INCOTERMS® se refieren a las modalidades del contrato de

compraventa de las mercaderias a nivel internacional que motivan una transaccién.

3.4 Principios

a. Definir con precision las obligaciones de las partes que intervienen en la

compraventa (comprador y vendedor).

b. Versar sobre practicas generalizadas y aceptadas en el comercio exterior.

c. Establecer las obligaciones minimas a las que se pueden afiadir e incrementar otras

que perfilen atin mas los intereses comunes de las partes que intervienen en el

contrato (exportador e importador).
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Las reglas pretenden fijar con mayor claridad y presuncién posible, las obligaciones de

las partes ajustandose a las practicas mas generalizadas en el Comercio Internacional.

3.5. Los INCOTERMS® en la legislacion guatemalteca vigente

Dentro del ordenamiento juridico guatemalteco se encuentra dentro del Cédigo de
Comercio de Guatemala Decreto 2-70 del Congreso de la Republica de Guatemala, en
consecuencia con la antigiiedad del mismo se encuentra un atraso considerable en lo
relativo a la actualizacion del los INCOTERMS® pues como se puede observar en los
Articulos 697, 698, 699 Gnicamente mencionan los INCOTERMS® FOB por sus siglas
en ingles (free on board), donde la cosa objeto del contrato debe entregarse a bordo
del buque o vehiculo que haya de transportarla, en el lugar y tiempo convenidos,

momento a partir del cual se transfieren los riesgos al comprador.

El precio de la venta comprendera el valor de la mercaderia, mas todos los gastos,
impuestos y derechos que se causen hasta el momento de la entrega a bordo al
portador. El siguiente INCOTERM tratado es costado del buque FAS (free as ship) el
cual se aplicara, siempre que el vendedor cumpla su obligacién de entrega, al ser
colocadas las mercaderias al costado del buque o vehiculo y desde ese momento se

transferiran los riesgos.
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Y por ultimo en el Articulo 699 costo seguro y flete CIF (cost, insuranse and fright) el
precio comprendera el valor de la cosa, mas las primas del seguro y los fletes, hasta el

lugar convenido para que sea recibido por el comprador.

3.6. Funciones de los INCOTERMS®

Los Incoterms tienen la finalidad de establecer las reglas internacionales para la
interpretacion de los términos mas utilizados en el comercio internacional, evitando
confusiones debido a las distintas interpretaciones que puedan surgir.

Los comerciantes, plasman su voluntad en un contrato de compraventa desconociendo
las practicas comerciales aplicables en cada pais, ocasionando conflictos legales
ademas de pérdida de tiempo y dinero. La creacion de los Incoterms surge asi también
para adaptar los términos comerciales al uso de intercambio de datos electronicos,
luchando por equiparar las condiciones entre vendedor y comprador. Sin dejar de
mencionar la influencia de la introducciéon y modernizaciéon de los medios de transporte
para el traslado de mercaderias a nivel internacional, como el transporte multimodal,
transporte roll-on/ roll-off, vagones de ferrocarril o contenedores.

Las funciones de los INCOTERMS® son basicamente determinar:

a) Elreparto de los gastos. El vendedor sabe exactamente hasta qué momento y lugar
debera asumir los gastos que ocasiona su contrato de venta e incluirlos en el precio.
Este hecho permite que el comprador pueda conocer exactamente los gastos que

debe afiadir al precio ofertado para poderlo comparar con otras ofertas tanto
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b) La transmisién del riesgo. El comprador sabe exactamente a partir de qué momento
y lugar corren por su cuenta los riesgos en que incurren las mercancias durante su
transporte. Por lo tanto, los INCOTERMS® definen el momento y lugar en que la
responsabilidad del vendedor acaba y dénde empieza la del comprador. Este dato

es de gran importancia para asegurar la mercancia.
c) El lugar donde se entregara la mercancia. Los INCOTERMS® sefialan el lugar
concreto donde el vendedor debe depositar la mercancia y, por consiguiente, el

punto en que el comprador debe recogerla.

3.7. Clasificacion y reglas

Los INCOTERMS® con la reciente revision realizada por la Camara de Comercio

Internacional, se reorganizan y se determinan dos grupos:

a) Reglas que deben utilizarse para cualquier modo de transporte:
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CIP | Carriage and Insurance Paid To

Grupo | Sigla En inglés En espaiiol
E EXW | Ex Work En Fabrica
F FCA | Free Carrier Libre Transportista
C CPT | Carriage Paid To Porte pagado hasta

Porte y seguro pagado hasta

D DAT | Delivered at Terminal
DAP | Delivered at Point

DDP | Delivered Duty Paid

Entregada en Terminal
Entrega en un punto

Entregada, derechos pagados

Los términos deben utilizarse independientemente del modo de transporte con el que
vaya a transportarse las mercancias resuiltando intrascendente si se utilizan uno o
varios modos de transporte incluso si en uno de ellos queda comprendido una parte del

recorrido en buque.

b) Reglas que deben utilizarse para cuando se efectua el transporte en vias navegables

maritimas o navegables interiores.

Grupo Sigla En inglés En espaiiol
F FAS Free Along Side Ship Libre al costado del barco
FOB Free On Board Libre a bordo
C CFR Cost and Freight Costo y Flete
CIF Cost Insurance and Freight Costo, seguro y flete
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3.71. Grupo E

El término EXW es el de menor obligacion para el vendedor ya que sélo tiene que
poner las mercancias a disposiciéon del comprador en el lugar previamente acordado, el
cual, usualmente es su propio local. Este término no ha sufrido modificacién alguna
desde los Incoterms 1990. Aplican para embarques que se realizan utilizando

cualquier medio de transporte o la combinacion de al menos dos de ellos.

La caracteristica mas importante en este grupo es la minima obligacién del vendedor
pues Unicamente tiene la obligacién de poner la mercancia a disposicién del comprador
en el establecimiento del vendedor (sin subir la mercancia al transporte). Ni tomar
alguna responsabilidad sobre el modo y forma en la que se debe transportar la
mercancia. Siendo obligacién del comprador el elegir el modo de transporte, soporta el
costo del riesgo inherente al transporte, incluyendo seguimiento en transito,
reclamaciones y efectuar el despacho de exportacion de la mercancia si fuere el caso.

El término EXW (Ex Works) significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de
entrega de la mercancia, cuando éste la ha puesto en su establecimiento a disposicién

del comprador.

Obligaciones Vendedor:

a) De suministrar la mercancia y los documentos convenidos de acuerdo al contrato

convenido.
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b) Otorgar al comprador a peticion, riesgo y a cuenta de éste, lo relativo a permisos
para la exportacién u otra autorizacion oficial que sea necesaria o requerida para

exportar la mercancia.

c) De entregar la mercancia a disposicion del comprador en el lugar de entrega

convenido, sin cargar la mercancia en el vehiculo receptor.

d) De soportar los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia hasta el momento que

queda a disposiciéon del comprador.

e) De cubrir los gastos relativos a la mercancia hasta el momento en que quede a

disposicion del comprador.

Obligaciones del comprador:

a) Pagar el precio convenido

b) Conseguir por su cuenta y riesgo los permisos de exportacion e importacion para

llevar a cabo las formalidades aduaneras para la propia exportacién e importacién

de la mercancia.

c) Contratar el seguro contra riesgo y averia.
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d) Soportar los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia desde que haya sido puesto

a su disposicion.

3.7.2. Grupo F

Los términos de este grupo, obligan al vendedor a entregar las mercancias para su
transporte segun las instrucciones o indicaciones establecidas por el comprador, en el
punto convenido por las partes; esto es, una entrega indirecta sin pago del transporte

principal.

El vendedor se encarga de entregar la mercancia a un medio de transporte escogido
por el comprador sin pago de este, dentro de este grupo las caracteristicas que se
pueden encontrar esta la entrega en un punto de embarque siendo el comprador quien
designa y contrata el transporte asumiendo asi también el riesgo a partir de la

recepcion de la mercancia por el transportista.

FCA: “Free Carrier” (Franco Transportista)

En la utilizacién de este término, el vendedor entrega las mercancias despachadas
para la exportacion, al transportista propuesto por el comprador, en el lugar acordado.
En el lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y descarga de las
mercancias en ese lugar. Si la entrega tiene lugar en los locales del vendedor, el
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vendedor se responsabiliza de la carga. Pero si la carga se realiza en otro lugar, el

vendedor no tiene ninguna responsabilidad de la descarga.

Las obligaciones por parte del vendedor Unicamente consisten en entregar la
mercancia al transportista designado por el comprador en el lugar convenido, efectuar
el despacho de exportacién de la mercancia. Y por su parte el comprador se obliga a
elegir modo de transporte y transportista asi como soportar gastos y riesgos de la
mercancia desde que el transportista se hace cargo de ella en el lugar convenido.

Obligaciones del vendedor:

a) Suministrar la mercancia y los documentos convenidos de acuerdo al contrato

pactado.

b) Conseguir a su cuenta y riesgo, cualquier permiso de exportacidon u otra
autorizacion oficial y llevar a cabo las formalidades aduaneras para la exportacién

de la mercancia.

c) Entregar la mercancia a la custodia del transportista designado por el comprador o
escogido por el vendedor en el lugar o punto fijado en la fecha o dentro del plazo

convenido para la entrega y de la forma convenida o acostumbrada en tal sitio.

d) El vendedor asumira todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia hasta el

momento en que haya sido entregada al fransportista.
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e) Debera pagar los relativos a la mercancia hasta el momento en que haya sido
entregada al transportista, asi como los gastos aduaneros, derechos, impuestos y

otras cargas exigibles a la exportacion.

f) Avisar al comprador de que la mercancia ha sido entregada a la custodia del
transportista, asi como proporcionarle el documento usual de prueba de la entrega

de la mercancia.

Obligaciones del Comprador:

a) Pagar segun lo dispuesto en el contrato de venta.

b) Conseguir todas las licencias, autorizaciones y formalidades que necesite.

c) Soportara los gastos de transporte y flete, a partir de la recepcién de la mercancia
por parte del transportista, en la forma y maneras que exija el transporte, dando
aviso al vendedor con suficiente antelacion del modo de transporte, fecha de
entrega y punto de entrega. Si el transportista no se hace cargo de la mercancia, el
comprador soportara los gastos a partir de la fecha convenida o ultimo plazo fijado

para ello.

d) Pagar los gastos de inspeccion previa al embarque, excepto si la inspeccién ha sido
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ordenada por las autoridades del pais exportador.

e) Dar al vendedor aviso sobre el nombre del transportista y especificar el modo de
transporte, fecha y el punto dentro de la zona donde la mercancia debe ser

entregada al transportista. Ademas aceptara la prueba de la entrega.

FAS: “Free Alongside” (Franco al costado del buque)

El término FAS significa que el vendedor cumple con su obligacién de entrega cuando
la mercancia ha sido colocada al costado del buque, sobre el muelle o en barcazas, en
el puerto de embarque convenido. No incluye subirla a bordo del buque. Exige que el
vendedor despache la mercancia en aduana para la exportacion, si se requiere que sea
a cargo del comprador, debera estipularse en el contrato de compraventa respectivo.
Este término puede usarse Gnicamente para el transporte por mar o por vias acuaticas
interiores. El comprador soporta todos los gastos y riesgos, pérdidas o dafios que sufra

la mercancia a partir de ese momento.

Con la version 2010, este término permite que el comprador no esté obligado a
despachar la mercancia para la exportaciéon a menos que el vendedor y comprador

pacten lo contrario en el contrato respectivo.
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Obligaciones Vendedor:

a) Suministrar la mercancia y la factura comercial segtn el contrato de compraventa.

b) Realizar todos los tramites necesarios para el despacho de aduanas, asumiendo

todos los gastos que dicha tramitacién genere.

c) La mercancia la tiene que entregar al costado del buque en el lugar de carga dicho

por el comprador, en la fecha y de la forma acostumbrada en dicho puerto.

d) Asume los riesgos sobre la mercancia hasta su puesta a disposicién del comprador.

e) Tiene que informar al comprador de que la mercancia ha sido entregada al costado
del buque designado y proporcionar el documento usual de prueba de dicha entrega

de la mercancia.

f) Pagar los gastos necesarios de las operaciones de verificacién que sean necesarias
al efecto de colocar la mercancia a disposicién del comprador, al mismo tiempo que
proporcionar, a sus propias expensas, el embalaje requerido para el transporte de la

mercancia.
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g) Debera prestar ayuda al comprador para la obtencion de cualquier documento
emitido en el pais de entrega y/o de origen que pueda necesitar el comprador, asi

como proporcionar la informacién necesaria para conseguir un seguro.

Obligaciones Comprador:

a) Pagar el precio segun lo dispuesto en el contrato de compraventa.

b) Contratar el transporte de la mercancia a partir del puerto de embarque designado,
asi como recibir la entrega de la mercancia. Los riesgos de pérdida y dafio de la
mercancia los asumira desde el momento en que haya sido entregada y en caso de
no cumplir con sus obligaciones debera soportar los riesgos adicionales que pueda

sufrir la mercancia por dicho incumplimiento.

c) Tendra que pagar cualquier gasto adicional en que se haya incurrido, ya sea porque
el buque designado por él no ha llegado a tiempo, o no puede hacerse cargo de la

mercancia, o deja de admitir carga antes del tiempo estipulado.

d) El comprador tendra que dar al vendedor aviso sobre el nombre del buque, lugar de
carga y fecha de entrega requerida y pagara los gastos de inspeccién previa al

embarque, asi como todos los gastos y gravamenes en que se haya incurrido para
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la obtencion de documentos y reembolsar los efectuados por el vendedor al prestar

su ayuda al respecto.

FOB: “Free on Board” (Franco a Bordo)

En este término el vendedor cumple con su obligacién de entrega cuando la mercancia
ha sobrepasado la borda del bugue en el puerto de embarque convenido. Es decir, que
el comprador cubre todos los gastos y asume los riesgos de pérdida o dafio de la
mercancia. El vendedor tiene que despachar la mercancia de exportacion. Si las partes
no desean entregar las mercancias a través de la borda del buque, debe usarse el

término FCA.

Este término puede ser utilizado sélo para el transporte de mar u otras vias

navegables.

Obligaciones Vendedor:

a) Suministrar la mercancia y la factura comercial de conformidad con el contrato de
venta, obtener cualquier licencia de exportacion y cualquiera otra autorizacion oficial
precisa asi como llevar a cabo los tramites aduaneros necesarios para la

exportacion de la mercancia.
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b) Entregar la mercancia a bordo del buque designado por el comprador.

c) Soportar los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia, asi como los gastos, hasta

el momento en que haya sobrepasado la borda del buque en el puerto de embarque

fijlado y dara al comprador aviso de la entrega de la mercancia a bordo.
Obligaciones Comprador:
a) Pagar lo dispuesto en el contrato de compra-venta y conseguir, por su propia cuenta

y riesgo, cualquier licencia de importacion u autorizacion oficial precisa, asi como

llevar a cabo todas las formalidades aduaneras para la importacién de la mercancia.

b) Contratar el transporte de la mercancia desde el puerto de embarque designado y
recibir la entrega de la mercancia.

¢) Debe asumir todos los riesgos de pérdida o daiio de la mercancia, asi como todos

los gastos desde el momento en que haya sobrepasado la borda del buque en el

puerto de embarque, si no da aviso suficiente o si el bugue no llega a tiempo debe
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soportar todos los riesgos de pérdida o dafio que pueda sufrir la mercancia a partir

de la fecha de expiracion del plazo fijado para la entrega.

d) Debera avisar sobre el nombre del buque, el punto de carga y la fecha de entrega
requerida, aceptara la prueba de la entrega y pagara los gastos de la inspeccién

previa al embarque, excepto si la inspeccién ha sido ordenada por las autoridades

del pais exportador.

3.7.3. Grupo C

CFR (Cost and Freight)

El vendedor ha de pagar los gastos y el flete necesarios para hacer llegar la mercancia
al puerto de destino convenido, sea en la cubierta o en la bodega del buque, si bien el
riesgo de pérdida o dafio de la mercancia se transfiere del vendedor al comprador
cuando la mercancia traspasa la borda del buque en el puerto de embarque. Este

término exige que el vendedor despache la mercancia de explotacion.

Obligaciones Vendedor:

a) Suministrar la mercancia y la factura comercial de conformidad con el contrato de

compraventa, asi como obtener cualquier licencia de exportacion u otra autorizacion
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b)

d)

oficial precisa y llevar a cabo todas las formalidades aduaneras necesarias para Ia

exportacion de la mercancia.

Contratar el transporte de la mercancia al puerto de destino designado por la ruta
usual en un buque de navegacion maritima del tipo normalmente empleado para

transportar la mercancia descrita en el contrato.

Entregar la mercancia a bordo del bugue, en el puerto de embarque, en la fecha o

dentro del plazo estipulados.

Asumir todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia hasta el momento en

que haya sobrepasado la borda del bugue en el puerto de embarque.

Pagar todos los gastos relativos a la mercancia hasta que haya sido entregada,
incluidos los de cargar la mercancia a bordo y cualesquier gasto que por
descargarla en el puerto de destino puedan ser exigidos por las lineas regulares de

navegacion cuando concluyen el contrato de transporte.

Proporcionar a sus propias expensas al comprador el documento de transporte
usual para el puerto de destino convenido, estando eximido de presentar al

comprador una copia de la "chartes party” (péliza de fletamento).
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g) Pagar los gastos de las operaciones de verificacion necesarios al efecto de entregar

la mercancia, asi como prestar al comprador, a peticiéon, riesgos y expensas de

éste, la ayuda requerida para obtener cualesquiera documentos o mensajes

electronicos equivalentes emitidos o transmitidos en el pais de embarque y/o de

origen que pueda necesitar el comprador para la importacion de la mercancia.

Obligaciones Comprador:

a) Tiene la obligacion de pagar el precio seglin lo dispuesto en el contrato de

compraventa y conseguir, por su cuenta y riesgo, cualquier licencia de importacion o

cualquier otra autorizacién oficial precisa, asi como llevar a cabo los tramites

aduaneros para la importaciéon de la mercancia.

b) Aceptar la mercancia cuando ésta sea entregada y la recibira del transportista en el

puerto de destino designado. Los riesgos de pérdida o dafio de las mercancia los

asumira desde el momento en que haya sobrepasado la borda del buque en el

puerto de embarque a no ser que no dé aviso al vendedor en cuyo caso asumira

todos los riesgos de pérdida o dafios que pueda sufrir la mercancia a partir de la

fecha convenida o la fecha de expiracion del plazo fijado para el embarque.
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c) Tiene que pagar todos los gastos relacionados con la mercancia desde el momento
en que haya sido entregada, asi como todos los derechos, impuestos y otras cargas

oficiales y tramites aduaneros, exigibles por la importacion de la mercancia.

d) Aceptar el documento de transporte y pagar, de no haber convenido otra cosa, los

gastos de la inspeccion previa al embarque.

CIF (Cost, Insurance and Freight)

El vendedor tiene las obligaciones de poner la mercancia a disposicién del transportista
determinado previamente por él y de cancelar los fletes necesarios para llevar la carga
al destino convenido ademas de la obligacion de contratar una péliza de seguro por los
riesgos de pérdidas o dafios a los que esta sujeta la mercancia y soporta el comprador

por el transporte de la misma por hacerla llegar a su destino.

El término CIF exige que el vendedor despache la mercancia en aduana para la

exportacion.
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Obligaciones Vendedor:

a)

b)

d)
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Suministrar la mercancia y la factura comercial de conformidad con el contrato de
compraventa, asi como obtener cualquier licencia de exportacién y llevar a cabo los

tramites aduaneros necesarios para la exportacion de la mercancia.

Realizar el contrato de transporte hasta el puerto de destino convenido del tipo
normalmente empleado para el transporte de mercancias de
la descripcion contractual, asi como obtener un seguro en que el comprador quede
facultado para reclamar directamente del asegurador, y proporcionar al comprador

la pbliza del seguro y otra prueba de la cobertura de seguro.

Entregar la mercancia a bordo del buque, en el puerto de embarque, en la fecha o
dentro del plazo estipulado y asumir todos los riesgos de pérdida o dafio de la
mercancia hasta el momento en que haya sobrepasado la borda del buque en el

puerto de embarque.

Dar al comprador aviso suficiente de que la mercancia ha sido entregada a bordo
del buque. Proporcionar al comprador el documento de transporte usual para el

puerto de destino convenido.
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Prestar al comprador la ayuda precisa para obtener cualesquier documento que

pueda necesitar el comprador para la importaciéon de la mercancia.

Obligaciones Comprador:

a)

b)

d)

Pagar el precio segin lo dispuesto en el contrato de compraventa ademas de
conseguir cualquier licencia de importacion y llevar a cabo todos los tramites

aduaneros para la importacion de la mercancia.

Aceptar la entrega de la mercancia, asi como asumir los riesgos de pérdida o dafio
de la mercancia desde el momento en que haya sobrepasado la borda del buque en
el puerto de embarque, del mismo modo si no da aviso suficiente asumira todos los
riesgos de pérdida o dafio que pueda sufrir la mercancia a partir de la fecha

convenida o la fecha de expiracién del plazo fijado para el embarque.

Pagar todos los gastos relacionados con la mercancia desde el momento en que
haya sido entregada (a bordo del buque), los relacionados con la mercancia en

transito hasta su llegada al puerto de destino, asi como los gastos de descarga.

Pagar todos los derechos, impuestos y otras cargas oficiales, como son los tramites

aduaneros pagaderos por importacion de mercancia.
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CPT (Carriage Paid To) S

El vendedor paga el transporte de la mercancia hasta el destino mencionado. El riesgo
de pérdida o dafio de la mercancia, asi como cualquier gasto adicional debido a
acontecimientos que ocurran después del momento en que la mercancia haya sido
entregada al transportista, se transfiere del vendedor al comprador cuando la
mercancia ha sido entregada a la custodia del transportista, habiendo abonado el

vendedor el seguro de la mercancia.

Este término exige que el vendedor despache la mercancia en aduana para la
exportacion, ademas puede usarse con cualquier modo de transporte, incluido el

muitimodal.

Obligaciones Vendedor:

a) Debe suministrar la mercancia y la factura comercial de conformidad con el contrato
de venta, obtener cualquier licencia de exportacion y llevar a cabo los tramites
aduaneros necesarios para la exportacién de la mercancia, contratar el transporte
de la mercancia hasta el punto convenido del lugar de destino mencionado y si no
se ha acordado ningin punto, el vendedor puede elegir el punto del lugar de destino

gue mejor le convenga.
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b) Entregar la mercancia a la custodia del transportista en la fecha o dentro del plazo

estipulado, para su transporte hasta el lugar de destino.

c) Pagar todos los gastos relativos a la mercancia hasta que ha sido entregada, asi
como el flete y todos los demas gastos incluidos, los de cargar la mercancia y
cualesquiera cargos que por descargarla en el lugar de destino, asi como todos los
gastos de los trdmites aduaneros necesarios a la exportacion, derechos, impuestos

y otras cargas oficiales.

d) Pagar los gastos de verificacion necesarios para poder entregar la mercancia y
proporcionar a sus expensas el embalaje requerido para el transporte que ha

ordenado.

Obligaciones Comprador:

a) Pagar el precio segun lo dispuesto en el contrato de compraventa, ademas de
conseguir cualquier licencia de importacion o autorizacion oficial precisas para llevar

a cabo todos los tramites aduaneros para la importacion de la mercancia.

b) Aceptar la entrega de la mercancia y recibir del transportista en el lugar de destino
mencionado. Asumir los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia desde el

momento en que ha sido entregada.
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c) Pagar los gastos relacionados con la mercancia desde el momento en que haya

sido entregada, ademas de pagar todos los derechos, impuestos y otras cargas
oficiales, asi como los costos de llevar a cabo los tramites aduaneros exigibles por

importacion de la mercancia.

d) Cuando tenga derecho de determinar la fecha de expedicion de la mercancia y/o el

lugar de destino, dar al vendedor aviso suficiente al respecto.

e) Aceptar el documento de transporte si el mismo resulta de conformidad con el

contrato, asi como pagar los gastos de la inspeccion previa al embarque.

CIP (Carriage and Insurance Paid To)

El vendedor tiene la obligaciéon de poner la mercancia a disposicién del transportista
determinado previamente por él y de cancelar los fletes necesarios para llevar la carga
a destino convenido, mas la obligacion de contratar una poéliza de seguro por los
riesgos de pérdida o dafio a que esta sujeta la mercancia y que soporta el comprador

por el transporte de la misma, por hacerla llegar a su destino.

Este término exige que el vendedor despache la mercancia en aduana para la
exportacion y puede usarse con cualquier modo de transporte, incluido el transporte
multimodal.
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Obligaciones Vendedor:

a)

b)

d)

Suministrar la mercancia, la factura comercial y cualquier ofra prueba de
conformidad que pueda exigir el contrato, a la obtenciéon de cualquier licencia de
exportacién y llevar a cabo los tramites aduaneros necesarios para la exportacion

de la mercancia.

Contratar en los términos usuales y por su propia cuenta, el transporte de la

mercancia hasta el punto de destino convenido.

Obtener un seguro donde el comprador reclame directamente al asegurador,
entregando al comprador la péliza del seguro u ofra prueba de la cobertura de

seguro.

Entregar la mercancia a la custodia del transportista o al primer transportista, en la
fecha o dentro del plazo estipulado, para su transporte al lugar de destino

mencionado.
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Obligaciones Comprador: s
a) Pagar el precio segun lo dispuesto en el contrato de compraventa.

b) Aceptar la mercancia cuando ésta sea entregada y la recibira del transportista en el

lugar de destino mencionado.

¢) Pagar todos los gastos relacionados con la mercancia desde el momento en que
haya sido entregada a menos que hayan sido incluidos en los fletes o contraidos

por el vendedor.
d) Aceptar el documento de transporte si resulta de conformidad con el contrato.

e) Pagar todos los gastos y cargas en que se haya incurrido en la obtenciéon de
documentos y reembolsar los efectuados por el vendedor al prestar su ayuda al

respecto.

3.7.4. Grupo D

Dentro de este grupo de términos, el vendedor responde hasta la llegada de la

mercancia al lugar o punto de destino en la frontera, dentro del pais de importacion
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convenido asi como del total de los riesgos y los costos por hacer llegar la mercancia
hasta dicho destino, constituyéndose de esta forma como contratos de llegada que no

obligan a realizar los actos y las formalidades del despacho aduanero.

Los términos en D no se proponen cuando el pago de la transaccioén se realiza a través
de un crédito documentario, basicamente porque las entidades financieras no lo

aceptan.

En lo relativo a los INCOTERMS® que se encuentran clasificados en el grupo D en el
cual la entrega en Punto de Destino esta establecido, asi como el vendedor designa y
paga el Transporte, y asume el riesgo del transporte principal el vendedor soporta
todos los gastos y riesgos necesarios para llevar la mercancia al pais de destino. A

este grupo se le denomina de entrega directa en la llegada.

DAT “Delivered At Terminal” (entregado en terminal)

El Incoterm DAT se utiliza para todos los tipos de transporte. Es uno de los dos nuevos
INCOTERMS® 2010 con DAP y reemplaza el Incoterm DEQ (Delivered Ex Quay,

Entregada en muelle).

El vendedor se hace cargo de la entrega de la mercancia cuando ha sido descargada

del medio de transporte de llegada, poniendo a disposicion del comprador en la
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terminal, puerto o destino convenido. El vendedor transfiere al comprador todos los
riesgos de pérdida o dafio de la mercancia a partir del momento en que la misma es

puesta en el lugar convenido.

El concepto terminal es bastante amplio e incluye terminales terrestres y maritimas,
puertos, aeropuertos, zonas francas, etc.; por ello es importante que se especifique
claramente el lugar de entrega de la mercancia y que este lugar coincida con el que se

especifique en el contrato de transporte.

El Incoterm DEQ se utilizaba frecuentemente en el comercio internacional de graneles
porque el punto de entrega coincide con las terminales de graneles de los puertos (en
las versiones anteriores a INCOTERMS® 2000, con el Incoterm DEQ, el pago de la
aduana de importacién era a cargo del vendedor; en la versién actual, es por cuenta del

comprador).

Obligaciones Vendedor:

a) Suministrar la mercancia y documentos de acuerdo al contrato pactado.

b) Conseguir por su propia cuenta y riesgo los permisos de importacién y exportacion

u otra autorizacion oficial para realizar las formalidades aduaneras respectivas.

c) Contratar el medio de transporte bajo sus expensas.
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del puerto o lugar convenido en el contrato de compraventa, descargando la
mercancia a la llegada de los medios de transporte en la fecha o dentro del periodo

acordado para la entrega.

e) Asumir los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia hasta que haya sido

entregada.

f) Liquidar los gastos relacionados con la mercancia hasta que sea entregada.

Obligaciones Comprador:

a) Pagar el precio convenido.

b) Obtener permisos por su propia cuenta y riesgo para la importacién y exportacion

de mercancias.

c) Recibir la mercancia.

d) Soportar los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia.
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DAP “Delivered At Place” (Entregado en un Punto)

El Incoterm DAP se utiliza para todos los tipos de transporte. Es uno de los dos nuevos

INCOTERMS® 2010 con DAT. Reemplaza los INCOTERMS® DAF, DDU y DES.

El vendedor cumple su obligacién de entregar la mercancia cuando ha sido puesta a
disposicién del comprador en el medio de transporte de llegada preparada para su
descarga en el lugar de destino designado. Es decir, el vendedor es responsable de
entregar la mercancia en el lugar de destino convenido sin bajarla del ultimo medio de
transporte utilizado; aplica para cualquier medio de transporte o la combinacion de
ellos. Al vendedor le corresponde la obligacion del despacho de exportacion. Todos los
riesgos y costos desde la fabrica, bodega o almacén del vendedor hasta el lugar de
destino son por cuenta y a cargo del vendedor. Si el comprador no esta dispuesto a
asumir el riesgo y prefiere que el vendedor sea quien lo absorba y que la entrega
concluya con la descarga de la mercancia y puesta en una terminal de carga o de

contenedores del lugar de destino convenido.

Obligaciones Vendedor:

a) Suministrar la mercancia y los documentos convenidos de acuerdo al contrato

realizado.

b) Conseguir por su cuenta propia los permisos de importacion, exportacion u otra
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autorizacion necesaria.

El vendedor debe contratar bajo sus expensas la transportacion de la mercancia

hasta el punto o lugar convenido en el contrato de compraventa.

d)

Poner la mercancia a la disposicion del comprador u otra persona designada.

Asumir todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia.

Liquidar los gastos relacionados con la mercancia hasta que haya sido entregada.
g) Otorgar al comprador un informe necesario y suficiente que necesite para permitirle

al comprador adoptar las medidas necesarias para que pueda retirar la mercancia.
h)

Otorgar al comprador por cuenta y riesgo del vendedor la orden de entrega o

cualquier otro documento de transporte que permita al comprador tomar posesion
de la mercancia.

Liquidar todos los gastos de las operaciones de verificacion.

Obligaciones Comprador:

a) Pagar el precio convenido de acuerdo a lo estipulado en el contrato de
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compraventa. Temun,

b) Obtener cualquier licencia de importacion, exportacion u otra autorizacién oficial

para realizar los actos y formalidades aduaneras.

c) Recepcién de la mercancia cuando sea entregada.

d) Soportar los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia.

e) Cancelar los gastos relacionados con la mercancia.

DDP “Delivered Duty Paid” (Entregada Derechos Pagados)

El vendedor paga todos los gastos hasta dejar la mercancia en el punto convenido en
el pais de destino. El comprador no realiza ningln tipo de tramite. Los gastos de
aduana de importacién son asumidos por el vendedor. El tipo de transporte es
polivalente/multimodal.

El vendedor debe entregar la mercancia en el lugar de destino convenido ya libre del
despacho de importacién y habiendo pagado y realizando todos los tramites necesarios
en esta aduana. La maniobra de descarga de la mercancia del Gltimo medio de
transporte corre por cuenta del comprador. Si la ley lo permite, el comprador podra
recibir la mercancia directamente en su domicilio y ser4 hasta ese lugar donde el

vendedor debera extender su responsabilidad por dafio o pérdida de la mercancia y en
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donde se realizara la inspeccion fiscal de la mercancia y el despacho de importacién.

Obliga al vendedor a cubrir todos los gastos y a absorber los riesgos que se relacionen
por colocar la mercancia hasta ese punto, incluyendo los gastos que se efectien por
pago de derechos, impuestos y otros gravdmenes necesarios para la importacion,
ademas de los gastos y riesgos por llevar a cabo los actos y las formalidades del

expendio aduanero.

Si el vendedor no puede obtener autorizaciones o permisos de importacion, sea directa

o indirectamente, no debe utilizarse este término.

Este término puede emplearse con cualquier modo de transporte, pero si la entrega
tiene lugar en un punto de destino a bordo del buque o en el muelle, debe usarse DES

o DEQ.

Igualmente si desean excluir de las obligaciones del vendedor alguno de los gastos
pagaderos a la importacién de la mercancia, debe ser claramente expresado,
anadiendo las palabras "Delivered Duty Paid", "VAT", "Unpaid" (entregada derechos

pagados, IVA no pagado).
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Obligaciones Vendedor:

a)

b)

d)
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Suministrar la mercancia y la factura comercial de conformidad con el contrato de
venta, y obtener cualesquiera licencias de exportacion e importacion y llevando a
cabo todos los tramites aduaneros para la exportacion e importacion de la

mercancia.

Contratar el transporte de la mercancia por una ruta usual y pondra la mercancia a
disposicion del comprador en la fecha o dentro del plazo estipulado, ademas de
asumir todos los riesgos de pérdida o dafio para la mercancia hasta el momento en

que haya sido entregada.

Pagar los gastos relacionados con la mercancia hasta el momento en que haya sido
entregada y los gastos de los tramites aduaneros a menos que se hubiera acordado

otra cosa.

Le dara al comprador aviso suficiente del despacho de la mercancia, asi como
cualquier otra informacién necesaria para que el comprador pueda adoptar las

medidas que normalmente hagan falta para permitirle retirar la mercancia.

Pagar los gastos de las operaciones de verificacion necesarios para poder entregar

la mercancia y proporcionar a sus expensas el embalaje requerido para la entrega
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de la mercancia, asi como pagar los gastos y cargas contraidos al obtener los
documentos emitidos en el pais de importacion, y reembolsar los contraidos por el

comprador al facilitarle su ayuda al respecto.

Obligaciones Comprador:

a)

b)

d)

Tiene que pagar el precio segun lo dispuesto en el contrato de compraventa y
proporcionar al vendedor la ayuda precisa para conseguir cualquier licencia de

importacion.

Tomara posesion de la mercancia tan pronto como ésta sea puesta a su
disposicién, asumira todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia desde el
momento en que haya sido puesta a su disposicion y pagara todos los gastos

relacionados con la mercancia desde dicho momento.

Cuando tenga el derecho de determinar la fecha dentro de un plazo estipulado y/o

el lugar dénde recibir la entrega, dar al vendedor aviso suficiente al respecto.

Aceptar la adecuada orden de entrega y pagara los gastos de la inspeccion previa

al embarque.
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e) Facilitar al vendedor la ayuda precisa para conseguir los documentos emitidos en el
pais de la importacion que el vendedor pueda requerir, a fin de poner la mercancia

a disposicién del comprador.

3.8. La resolucién de conflictos provenientes del uso de los INCOTERMS® en el

contrato de compraventa internacional.

En cuando a la resolucién de conflictos provenientes del uso de los INCOTERMS® las
partes, de comin acuerdo, pueden renunciar al derecho que les corresponde de
recurrir a la justicia y se someten a la solucién de instituciones o personas idéneas, al
que se le denomina arbitraje. De esta manera, el sistema juridico, permite a las partes
de un contrato de compraventa internacional, elegir por el que se regira la relacién

contractual.

Como punto principal a tratar en lo relativo al tema se encuentra el principio de
autonomia de las partes, pues es aquel que facilita a las mismas a la eleccion del
derecho que consideren mas conveniente: el del pais del importador, el del exportador

o el de un tercer pais, segln sea el caso.

A determinar por los resultados el arbitraje es el método mas rapido, fiable y econémico
para resolver los inconvenientes que surgen en el desarrollo de las operaciones
comerciales internacionales y luego que las instancias directas fracasaron. Si las partes

acuerdan someter sus diferencias a arbitraje, quedaran obligadas por la decisién
84
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judicial.

El sistema mas difundido es el arbitraje de la Camara de Comercio Internacional que
combina la seguridad y las garantias del arbitraje institucional con la flexibilidad del
arbitraje Ad Hoc. Es aplicado a cualquier parte del mundo, disfrutando las partes de
libertad en le elecciéon de los arbitros, el derecho aplicable y el lugar del arbitraje, no
habiendo restricciones sobre el tipo de controversias que pueden someterse a su

consideracion.

Por otra parte, el sélo hecho de incluir en el contrato la referencia a las clausulas
INCOTERMS®, no constituye ninglin acuerdo para recurrir al arbitraje de la Camara de
Comercio Internacional. Debe agregarse una clausula especial que muestre la voluntad

de las partes.

Ciertamente la importancia de los alcances de los INCOTERMS® se ve limitada a la
determinacion de derechos y obligaciones entre las partes de un contrato de

compraventa Internacional.

Como se menciona dentro de la presente investigacion en este caso la Camara de
Comercio Internacional regula una clausula tipo para hacer referencia a un arreglo de

arbitraje siendo esta la siguiente “cualquier diferencia que surja en relaciéon con este
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contrato sera objeto de solucién final con sumisiéon al reglamento de Conciliacién y
Arbitraje de la Camara Internacional de Comercio, mediante uno o mas arbitros de

conformidad con dicho reglamento”.

En cuanto al pacto de arbitraje las partes son libres de pactar en condiciones de
igualdad sobre cinco ambitos esenciales del procedimiento, primero se debe determinar
la sede en la que llevara a cabo el mismo, luego el idioma en el que se procedera, las
reglas del procedimiento y su derecho aplicable, determinar la nacionalidad de los
arbitros y limitar la representacion juridica. Ello para determinar los puntos de

encuentro y de acuerdo entre las partes.

Como consecuencia de la flexibilidad del acuerdo el arbitraje puede desarrollarse en
cualquier pais, en cualquier lengua y puede ser dirigido por arbitros de cualquier
nacionalidad, haciendo posible la imparcialidad del arbitro llevando a su cargo un

procedimiento neutro.

En relacién a los procedimientos judiciales se puede determinar que el arbitraje es mas
rapido y menos oneroso, aun cuando el litigio sea internacional y de complejidad
mucho mayor permitiendo ahorrar a ambas partes tanto dinero como el tiempo, el
caracter limitado de la posibilidad de apelar los fallos arbitrales proporciona una ventaja

innegable al arbitraje frente a los procedimientos judiciales ordinarios.
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El arbitraje les permite a las partes elegir los procedimientos mas rapidos y menos
onerosos que las circunstancias autoricen. Las audiencias de los tribunales arbitrales

no son publicas, y solamente las partes reciben la comunicacién del fallo.

3.8.1. Corte Internacional de Arbitraje

La Corte Internacional de Arbitraje es una institucion creada por la Camara de
Comercio Internacional en el afio de 1923 para desempefiar una funcién de arbitro de
manera en que fue pionera en lo relativo al Arbitraje internacional como una institucién

especializada en controversias comerciales de caracter internacional creada en 1923.

Al ser una Institucion internacional se encuentra integrada por mas de 80 paises
miembros y es apoyada por un Secretario, el cual se encuentra en Paris y puede
brindar ayuda en doce idiomas diferentes. Contando con sistema informatico disefiado
de manera especial para la realizacion de un arbitraje completo en mas de cuatro

idiomas diferentes.

Al formar parte de los miembros de la Corte de Arbitraje, no determina que deciden
sobre temas referentes al arbitraje de la Camara de Comercio Internacional, pues para
esto existen los arbitros designados segin reglamento de la Camara de Comercio

Internacional sino mas bien se adhieren a la misma para aceptar la jurisdicciéon de esta.
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3.8.2. Funcién “ean,

Su funcion principal se refiere a la ejecucion y aplicacion de las reglas de arbitraje que
la Camara de Comercio Internacional provee, supervisando y designando el proceso de
arbitraje y determinar las responsabilidades y designacion de los arbitros en cada uno

de los casos designado por la corte.

Los diferentes mecanismos propuestos por la Camara de Comercio Internacional han
sido concebidos para resolver las desavenencias comerciales internacionales, con sus
correspondientes dificultades. Normalmente, las partes seran de nacionalidad diferente

y no compartiran ni lengua, ni cultura, ni tradiciones juridicas.

Estos problemas se veran agravados por la distancia y por la desventaja que supondria
para cada una de las partes someterse a los procedimientos judiciales del pais de

origen de la otra.

A través de la convencién de las naciones unidas de 1958 para el reconocimiento y
ejecucion de los fallos arbitrales extranjeros a la cual se le denomina “Convencion de
Nueva York” y a la que se han adherido al menos 120 estados, se ha generado una
mejor seguridad juridica que las de las sentencias nacionales, facilitando asi la

ejecucion de los mismos.
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a) La Corte Internacional de Arbitraje tiene como objetivo el asegurar la aplicacion del

reglamento de arbitraje de la Camara de Comercio Internacional y no asi ser un

tribunal.

b) La funcién de resolver las controversias es exclusiva de los arbitros que hayan sido

nombrados de acuerdo con el reglamento bajo la supervision de la corte.

c) El nombramiento de los arbitros se realizara tomando en consideracion los
designados por las partes y determinara la admisibilidad de las recusaciones

examinando detalladamente los fallos arbitrales para determinar su aprobacioén vy

determinacién de honorarios.

d) Para ejercer estas funciones, la Corte cuenta con la ventaja de poder utilizar la
experiencia colectiva de un circulo de eminentes juristas procedentes de culturas

juridicas y de horizontes tan distintos como aquellos de las partes mismas.

3.8.4. La Secretaria de la Corte

La Secretaria es un 6rgano de asistencia que se encuentra ubicada en la sede de la

Camara de Comercio Internacional en Paris la cual cuenta con colaboradores y juristas

de distintas nacionali}dades.

89



Je
€0

A

ve
.
.a O

ity
KCULTap
NERSI0,

wouL
£

%
{
&
S

La Secretaria cuenta con un sistema informatizado en cuatro lenguas para la gestion
de los asuntos, asegura la logistica de la Corte y proporciona ayuda e informacién en
una docena de lenguas. Seis equipos dirigidos respectivamente por un consejo siguen

de cerca cada asunto.

3.8.5. Nombramiento de los arbitros

Tanto vale el arbitro, tanto vale el arbitraje. Este adagio ilustra la importancia crucial
que representa la eleccion del tribunal arbitral. En virtud del Reglamento de la Camara

de Comercio Internacional, el tribunal arbitral puede estar constituido por uno o varios

miembros.

Al realizar la designacion de un arbitro la Corte puede utilizar la consulta de los Comités
Nacionales en los distintos paises en los que se encuentra, permitiendo con ello estar
capacitada para determinar la calidad de cada uno de los arbitros en los casos
especificos. Igualmente y también a diferencia de otras instituciones, la Corte no exige
que los arbitros seleccionados pertenezcan a una lista preestablecida, lo que permite

constituir el tribunal con toda libertad.

En los casos en que la controversia debiera ser resuelta por un unico arbitro, este
debera ser nombrado por la corte, siempre y cuando no hubiere un acuerdo entre las
partes. En el supuesto en que la controversia fuera a ser puesta a conocimiento de tres

arbitros como tribunal colegiado cada una de las partes podran nombrar a un arbitro
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que debera confirmar la corte, si se diera la situacion que alguna de las partes no
quisiera nombrar la corte nombrara a este y al tercer arbitro que debera presidir el
tribunal arbitral a menos que las partes estuvieren de acuerdo con la designacion del

total de los arbitros.

En lo relacionado a la nacionalidad del arbitro se determina que cuando el arbitro Gnico
o el presidente del tribunal nombrado por la corte es elegido por juristas de un pais
neutral, lo que determina que no compartird nacionalidad con ninguna de las partes

salvo que ninguna de ellas se oponga a esta situacion.

Recusacion o Remocion: En aquellos casos en que una de las partes presenta una
demanda de recusacion contra uno o varios arbitros, fundada en una alegacion de falta
de independencia u otro motivo, la Corte debe pronunciarse sobre dicha demanda. Su

decision sera definitiva e inapelable.

3.8.6. Honorarios de los arbitros

Los honorarios seran fijados al finalizar el arbitraje conforme al arancel publicado en el
apendice del reglamento dependiendo de la cuantia del litigio, la diligencia del arbitro el
tiempo empleado, la celeridad del proceso y la complejidad del asunto. La Corte, y no
los arbitros, fijaran el importe definitivo y para ello tendra en cuenta el modo en que se

ha desarrollado el arbitraje y, en particular, la eficacia del tribunal arbitral.
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3.8.7. Control del procedimiento arbitral

El control que ejerce la Corte de la Camara de Comercio Internacional dentro del
procedimiento arbitral es el supervisar la totalidad del procedimiento arbitral, desde la
demanda inicial hasta el fallo final. Reuniéndose en sesion plenaria una vez al mes y
tres veces en lo que se llama un Comité Restringido al cual no pueden asistir ni las

parte ni los arbitros.

Al ser entregado el expediente al tribunal arbitral este debe elaborar un documento que
precise su mision debiendo ser emitido por la corte dentro de los dos meses siguientes.
Esta acta debera ser redactada como una iniciativa de la misién del arbitraje por la ICC
obligando a los arbitros y a las partes fijar, desde el principio del procedimiento, los

términos del conflicto que debe ser resuelto y a organizar detalladamente el desarrollo

del arbitraje.

Durante la redaccion del acta de misién, existe también la posibilidad de conseguir un
acuerdo y resolver asi la controversia de forma amistosa. El acta de mision empezara a
producir sus efectos cuando haya sido firmada por las partes y los arbitros, o bien
aprobada por la Corte en caso de que una de las partes rehuse firmarla. El tribunal

arbitral proseguira a partir de ese momento la tramitacion procesal correspondiente.
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3.8.8. Examen previo de los fallos arbitrales

El examen previo de los fallos arbitrales constituye una de las principales funciones de
la Corte. Cada uno de los fallos sera dictado Gnicamente posterior a la aprobacién en
cuanto a la forma por la corte. Pudiendo de manera atenta determinara alguna
observacion sobre alguno de los puntos de la controversia para la aplicacién y correcta

emision de los fallos.

El examen a diferencia de otras instituciones de arbitraje genera una garantia de
efectividad ya que este determina de manera correcta la decision de los arbitros

sirviendo como condicionante para reducir la anulacién de alguno de los fallos dictados.

Cabe resaltar que asi como confiere a las partes un grado aun mayor de proteccion la
institucion como tal les genera la efectividad del mismo no siendo este susceptible de
apelacion alguna como consecuencia del examen vy el control del sistema por parte de
la Camara de Comercio Internacional dando lugar a la calificacion de uno de los

sistemas mas seguros a nivel mundial en lo relacionado con el Arbitraje.

3.8.9. Redaccion del acuerdo de arbitraje

Como un requisito primordial para la existencia del arbitraje de la Camara de Comercio
Internacional. Sélo es posible en virtud de un acuerdo entre las partes sobre este

punto, incluido en el contrato o celebrado con posterioridad a la conclusion de éste. La
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Camara de Comercio Internacional recomienda a las partes que deseen recurrir al
arbitraje que incluyan en sus contratos la clausula tipo: “Todas las desavenencias que
deriven de este contrato o que guarden relacién con éste seran resueltas
definitivamente de acuerdo con el Reglamento de Arbitraje de la Camara de Comercio

Internacional por uno o mas arbitros nombrados conforme a este Reglamento.”

Las partes deberan igualmente asegurarse de que el acuerdo de arbitraje sea escrito,
siendo la validez de un acuerdo de arbitraje depende ante todo de la prueba de su

existencia y por ello, en principio, deberia ser un acuerdo escrito.

Redactado cuidadosamente debido a que menudo la Camara de Comercio
Internacional debe decidir sobre demandas de arbitraje fundadas en clausulas
ambiguas. Las disposiciones mal redactadas causan, como minimo, retrasos. En el

peor de los casos, impediran que el arbitraje tenga lugar.
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CAPITULO IV

4. Implementacion de los INCOTERMS® 2010 (Términos Internacionales de

Comercio 2010) dentro del Codigo de Comercio de Guatemala.

4.6. Analisis la legislacion Guatemalteca respecto a las Compraventas FOB,

FAS, CIF, y CF.

4.6.1. FOB

La compraventa mercantil FOB o bien llamada Libre a bordo se encuentra regulada en
el Articulo 697 del Codigo de Comercio de Guatemala y en el cual se establecen que
La cosa objeto del contrato se debe entregar a bordo del bugue o vehiculo que va a
transportar la mercancia, cumpliendo las condiciones de tiempo y lugar acordados
previamente siendo a partir de este momento en el que todos los riegos acaecidos
corren por cuenta del comprador, por su parte el vendedor tnicamente es responsable
del valor de la cosas los gasto, impuestos y derechos que se causen Unicamente hasta

el momento de entrega a bordo del vehiculo que transportara.

Sin embargo a estar regulado no establece un procedimiento estandar para la
utilizacion de dicha modalidad de la compraventa mercantil, es decir deja un vacio legal
con respecto a los detalles de embalaje, recepcion, y despacho de la mercancia asi

como los documentos necesarios para realizar la traslacion de riegos sin determinar si
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fuera a ser parte de el contrato o Gnicamente sera establecido por las reglas de los
puertos o embarques, otra diferencia a notar es la utilizacién del tipo de transporte ya
que dentro de la legislacion guatemalteca el término FOB se utiliza tanto para
transporte maritimo como para transporte terrestre es decir si al analizar este apartada
es importante considerar que Unicamente el término FOB regulado en el Articulo 697 se

refiere al comercio interno y no asi al amplio mundo del comercio internacional.

4.6.2. FAS

La compraventa FAS llamada también al costado del buque regulada en el Articulo
698 del Cédigo de Comercio de Guatemala, establece que se aplicara el Articulo
concerniente a las compraventas FOB en lo aplicable, con la salvedad del momento
del cumplimiento de la entrega pues en esta modalidad se consideran entregadas las
mercaderias al ser colocadas a un costado del buque o vehiculo, transfiriendo asi los

riesgos inherentes de las mismas.

Por otra parte al igual que en la compraventa FOB se puede observar una oscuridad
en lo concerniente a las obligaciones generales de cada uno de los sujetos que
participen ya que no se determinan con claridad cuales son las obligacién especificas
de cada uno, es por ello que se considera necesario nhormar en congruencia con los
INCOTERMS® 2010 la totalidad de obligaciones que estos abarcan y adjuntarlos asi a

la normativa legal en materia nacional.
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4.6.3. CIF R
La compraventa CIF que por sus siglas en ingles se refiere (Cost, Insurance and
Freight) que significa costos, seguros y fletes, se regulan del Articulo 699 al 703 del
Cédigo de Comercio de Guatemala, en el que se establece que se debe entender por
el valor de la mercancia, todo aquel gasto de prima de seguro y flete mas el valor
primordial, hasta el ligar en que se hubiere pactado que la mercancia se entregaria

transfiriendo asi los gastos y riesgos consecuentes.

En la compraventa CIF el vendedor se obliga a pagar el transporte en los términos
convenidos obteniendo asi del porteador el conocimiento de embarque o carta de
porte, debe asegurarse igualmente la mercancia por el total del objeto del contrato a
favor del comprador o de quien se acuerde debiendo entregar a este la poéliza de
seguro correspondiente, cabe resaltar que los riesgos segun el Cédigo de Comercio de
Guatemala son transferidos al comprador desde el momento en que la mercancia haya

sido entregada al porteador iniciando asi la validez de la péliza de seguro.

Sin embargo la legislacién nacional se queda corta al normar la compraventa CIF pues
no se hace alusion alguna sobre los gastos aduaneros, fiscales y portuarios. Dejando a
un lado los dafios y perjuicios resultantes de la pérdida o deterioro de la mercaderia

cubriendo Unicamente el costo total de la mercancia.
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4.6.4. CF Sn

Dentro de la compraventa CF no hay mucho que destacar puesto que se refiere como
lo establece el Articulo 604 del Cédigo de Comercio de Guatemala a una modalidad de
la compraventa CIF sin las cuestiones relativas al seguro, de igual manera se asemeja
a los que los INCOTERMS® 2010 se refieren como CFR extendiendo un poco mas el
contenido del mismo en lo relacionado a las responsabilidades tanto del comprador y

vendedor.

4.7. Analisis sobre la actualizacion de los INCOTERMS® 2010.

Con el surgimiento de la globalizacién comercial los mercados internacionales y su
evolucién han llegado a tal escala que la complejidad de la comercializacidon mercantil
aumento en una inmensa cantidad, por lo que es necesario determinar las normas
correlativas a la evolucién de ella y el derecho al mismo tiempo siendo las normas
desarrolladas de la manera mas clara y unificadas para facilitar la comercializacion, y

determinando las obligaciones de las partes.

La aplicacion de los INCOTERMS® logra facilitar y simplificar las operaciones del
comercio Internacional, sin embargo también pueden ser aplicables dentro de un
mismo territorio para facilitar de igual manera el intercambio comercial. Asi mismo los
términos de comercio internacional regulan de cierta manera las obligaciones de las

partes determinando los riesgos y determinando un marco juridico establecido para la
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comercializaciéon segun los términos pactados.

Sin embargo y en consideraciéon a que a través de la historia las distintas formas de
comercializacion evolucionan constantemente por su parte la Camara de Comercio
Internacional consciente de ello se ha determinado efectuar modificaciones periédicas
sobre los términos internacionales de cpmercio con la finalidad de adecuarlos a los
cambios que en el periodo vigente hubieren surgido como evolucién del comercio,
logrando asi una correcta funcionalidad en la utilizacién de los mismos, en relacion
con este tema de los cambios, refiere el Doctor Pérez citado por Paula Chavarria
Chaves lo siguiente; “Los usos y costumbres comerciales son la principal fuente de la
Lex Mercatoria. Se encuentran en la vida y siguen las transformaciones de la realidad
(elemento material). Normalmente, son de conocimiento de los operadores del

comercio quienes asumen que son de aplicacion a sus contratos.” !’

La razén primordial de la evolucion y actualizacion de los INCOTERMS® se
encuentran en la determinacion de las responsabilidades de las partes, en los términos
del flete, transporte maritimo, terrestre o aéreo, pudiendo ser también multimodal, de
igual manera es necesario establecer los riesgos y el momento en el que estos se
transfieren entre las partes, siento las razones principales para mantener una
actualizacion periddica de las implicaciones que con el paso del tiempo se modifican de

la misma forma en la que el comercio va evolucionando.

'7 Paula Chavarria Chaves, Los Nuevos INCOTERMS® 2010, P4ag. 134.
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Es menester sefialar que las modificaciones realizadas a los INCOTERMS® han
surgido por las necesidades de los comerciantes que acorde a las necesidades que
han surgido en el trafico comercial ven en ello una necesidad de aplicar una
actualizaciéon por lo que la han solicitado a la Camara de Comercio Internacional
tomando en cuenta las Gltimas modificaciones q van desde el afio 2000 al 2010 en una
década fue necesario realizar una revision y una actualizaciéon de los términos
comerciales para adecuarse a la realidad de las necesidades del trafico comercial. De
igual manera la precision de los mismos es necesario adecuarlos a las condiciones de
las partes contratantes para realizar una armoniosa negociacién y establecer una

seguridad juridica eficiente en la negociacion mercantil.

Como resultado de ello la ultima actualizacion referente a los INCOTERMS® 2010, se
encuentran en un progresivo cambio hacia la seguridad de las mercancias
comerciadas y de la documentacion electronica aplicada actualmente en la mayoria de
negocios de intercambio de mercancias siendo este un gran paso en la aplicacién e

inclusion de la tecnologia de acuerdo a las tendencias comerciales actuales.

De ello Rodriguez citado por Chavarria Chaves determina que “El suceso del inicio
del 2011 en comercio exterior es la modificacién de los INCOTERMS®. Los avances
tecnologicos, el lavado de activos, las normas antiterrorismo y algunas confusiones en
el uso de términos como FOB o CIF han llevado a la Camara de Comercio
Internacional a la expediciéon de los nuevos INCOTERMS® 2010, que han empezado a

aplicarse desde el 1° de enero de este afio. Estos nuevos INCOTERMS® 2010 son
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mas amigables para el usuario y evitaran numerosos malentendidos en la comunidad
empresarial. Estos cambios son relevantes para todos aquellos involucrados en la
compra y venta de bienes, especialmente, exportadores, importadores, traders
dedicados a la negociacion de commodities, todas las empresas en logistica,
transporte maritimo y multimodal y, sin duda, aquellas dedicadas a la financiacion de
operaciones internacionales como los bancos. Sin embargo, debido a que los nuevos
INCOTERMS® 2010 pueden ser aplicados también a las compraventas nacionales se

abre el interrogante acerca de la utilizacion de los mismos en dicho contexto.” '

4.8. Implementacion de los INCOTERMS® 2010 al Codigo de Comercio de

Guatemala.

Es importante tener en cuenta que los INCOTERMS® no incluyen ninguna cobertura

sobre los siguientes puntos;

a) La transferencia de titulo o derechos de propiedad;
b) Elincumplimiento del contrato;

¢) Las consecuencias del incumplimiento;

d) Las exclusiones de responsabilidad;

e) La designacion de ley aplicable; y

f) La designacién de juez competente o clausula de arbitraje.

'® Paula Chavarria Chaves, Ob Cit, Pag. 137.
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Esto debe ser considerado claramente en las demas disposiciones del contrato o

tener muy claro cual es la ley aplicable.

Al hacer énfasis sobre los INCOTERMS® los cuales constituyen términos comerciales
aplicables a los contratos de compraventa de mercaderias cuyos efectos trascienden

el ambito espacial de validez de las normas juridicas de un determinado pais.

El derecho aplicable lo integran, por un lado, las normas de derecho positivo sin
embargo al observar la normativa positiva y vigente de la Republica de Guatemala es
menester hacer ver la escases en cuanto a normas que traten el comercio
internacional asi como los INCOTERMS® como tal por lo que de acuerdo a la
evolucion del comercio internacional y determinando claro esta, la evolucion de los
términos comerciales periédicamente proporcionan una pauta basica para que todo
ordenamiento juridico se adecue creando un sistema de términos internacional
uniforme en todos los paises siento ello necesario para adoptar una economia dentro

de la globalizacion actual.

Por el otro sentido, surgen normas juridicas derivadas de los convenios o tratados

internacionales, por la Lex mercatoria y por los usos del comercio, etc.

Al analizar la ultima actualizaciéon de INCOTERM de 2000 a 2010 es destacable
referirse a su aplicacion internacional no sin hacer mencién de la importancia de ellos

dentro del trafico comercial a nivel nacional pues como consecuencia de la

102

et
,;S?) \3‘\\“2

53104,

T,
581D,
@
m
o
5
=
=
=
=
D



~,

™

f

simplificacion del mismo y a raiz de la modificacion de los INCOTERMS® del grupo D
modificando a si la existencia del DAF, DES, DEQ y DDU para darle paso a las nuevas
actualizaciones dentro del mismo grupo por los términos DAP y DAT, por otra parte
dentro del Grupo C la modificacion de los términos de seguro en el INCOTERM CIF, y
la consecuente inclusidbn de comunicaciones electronicas, y mayores medidas de
seguridad, en relacién a ello se puede determinar que los INCOTERMS® 2010 y sus
principales actualizaciones son encaminadas a la aplicacion en las compraventas
tanto Internacionales como nacionales dejando asi lugar para que cada estado tome
como propias las reglas dejadas por la Camara de Comercio Internacional para el uso

del comercio interno de cada pais.

Los INCOTERMS® también tienen relacion con normas de derecho (leyes) de otros
paises, principalmente en lo relativo a disposiciones de orden publico o lois de podlice y

a aquellas normas que regulan la validez de la renuncia de derechos privados.

En relacion a este tema, surge la problematica de los contratos puramente
consensuales o contratos sin ley, que se dan cuando el contrato esta aparentemente
desvinculado de cualquier ordenamiento juridico nacional en lo relativo al fondo del
asunto pero que, sin embargo, pudieran resultar las partes eventualmente sujetas a
algun sistema juridico por ministerio de ley, es decir, por virtud de alguna norma
juridica normalmente disposiciones de orden publico, del propio sistema juridico cuya
aplicabilidad resulta de la nacionalidad, domicilio, estatuto personal o punto de

contacto que generan la sujecién de las partes de un contrato de compraventa a un
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determinado sistema.

La regulaciéon de los INCOTERMS® 2010 en el Derecho Guatemalteco y su
implementacion en el Cédigo de Comercio de Guatemala ha sido mas bien escasa, su
referencia mas representativa como se menciono anteriormente se encuentra apenas

unos pocos articulos referentes a los términos mencionados

Como se puede ver, la normativa Guatemalteca se encuentra retrasada en la
regulacion de estos términos comerciales e incluso solamente hace referencia a uno de
ellos sin tomar en cuenta los demas, razén por la cual, como lo se ha anotado en
capitulos anteriores, se vuelve indispensable la existencia y aplicaciéon de la Lex
Mercatoria, ademas de los esfuerzos de la Camara de Comercio Internacional por

regular los aspectos que afecten el comercio internacional.

Es asi como la Nueva Lex Mercatoria depende ineludiblemente del principio de
Autonomia de la voluntad, mediante el cual se logra incorporar la ley aplicable al
contrato entre las partes. De esta manera, el ambito natural en que se presenta la

Nueva Lex Mercatoria, es la contratacion internacional.

Sin embargo, como es sabido, es deber del Estado el proteger los intereses de sus
ciudadanos y dado que no en todos los casos los comerciantes, sobre todo los mas
pequerios, tienen la posibilidad material o econdmica de acudir la utilizacion de los
INCOTERMS®, muchas veces incluso pactados para realizarse en el exterior, deberia
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la legislacién Guatemalteca en estos casos resolver esta situacion mediante la creacion
de normativa congruente con los usos y costumbres que rigen las practicas
comerciales del intercambio mercantil, ya que se debe a un sistema juridico
desestatalizado, que busca regular y unificar el comercio internacional. Sobre los
siguientes pilares (i) la existencia de una sociedad internacional de comerciantes (los
arriba mencionados operadores del comercio internacional); (ii) la existencia de
organos, asociaciones o grupos que son integrados por estos operadores del comercio

internacional; y (iii) la necesidad de prescindir de los Derechos estatales.

Por supuesto es necesario que la Lex Mercatoria no se vea determinada por la
aplicacion de Derechos nacionales que podrian provocar conflictos con respecto de las

transacciones comerciales y harian que pierda su verdadero sentido.

La idea es que exista una legislacion en materia mercantil actualizada que pueda ser
aplicada cuando es necesario, ya que si las partes deciden acudir a un arbitraje para
dirimir sus diferencias que sea esto una de las opciones y no la unica, ante la
imposibilidad de recurrir a instancias judiciales, debido a que la normativa nacional no
responde a las necesidades de los negocios. Las regulaciones internacionales, pero
también el Derecho interno deben nutrirse de lo dispuesto por la Lex Mercatoria, ya que
son estas disposiciones, sin duda, las que en este momento mejor responden a los

cambios acelerados en el ambito comercial.

105

e
=
et

<

o

]

=

NE

",

'§\

TAR]A
3, T &

2

", 4

&
:;u

NG

S
e

RS 7
A )
;’;Q 3;\%*“ K g .

&8

0.5

,:? .

/



Es de esta manera que se hace necesario determinar que debido al uso habitual de los
comerciantes de las reglas Incoterms para plasmar sus contratos de compraventa
principalmente en el ambito nacional, éstas reglas solamente indican quien es el
obligado a hacerse cargo del transporte y seguro, el momento en el que el vendedor
debe entregar bienes al comprador asi como establecer la responsabilidad respecto a
los gastos que debera cubrir cada una de las partes contratantes. Es decir, que la
implementacion de estas reglas no suprime o garantiza un contrato de compraventa

como tal.

Los INCOTERMS® 2010 no constituyen un ordenamiento legal, las partes contratantes
adoptan de forma voluntaria cada término comercial adecuado al negocio pactado, por
lo que es de esta forma que se incorpora como ley para las partes deviniendo de su

propia.
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CONCLUSIONES

1. El Decreto 2-70 menciona de forma escueta lo relacionado a las obligaciones y
deberes tanto para el comprador como del vendedor en las modalidades de
compraventa mercantil, el legislador solamente se dedicoé a determinar el

significado en espariol de la traduccion del inglés.

2. Estas modalidades o términos de comercio que regula el Codigo de Comercio de
Guatemala, se refieren a los Incoterms® de 1953, razén por la cual el contenido

mismo no permite la unificacién del derecho mercantil nacional con el derecho

internacional privado.

3. Actualmente se ha incrementado el comercio internacional y ha surgido el
fenébmeno de la sustitucion de normas juridicas nacionales sustantivas y de
conflicto, por otras normas que no pueden ser calificadas como tal provocando

confusion entre los comerciantes al momento de pactar negocios mercantiles.

4. El desconocimiento que los contratantes tienen respecto a la aplicacion de los
términos técnicos usados en los contratos y demas practicas comerciales segin
sus respectivos paises son fuente de malentendidos, disputas y pleitos que

perjudican el libre comercio a nivel nacional e internacional.
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RECOMENDACIONES

1. Para lograr la efectiva y correcta manifestacion del comercio internacional es
menester una actualizacion de los términos de contratacién aplicables al
territorio guatemalteco con normas incluyentes que permitan la evolucion de
las figuras juridicas del comercio nacional e internacional por parte del

Congreso de la Republica de Guatemala.

2. El Ministerio de Economia a través del Registro Mercantil debera establecer
politicas de crecimiento y de globalizacién de la legislacién mercantil para
agilizar, simplificar y unificar los procedimientos y condiciones de la

contratacion mercantil.

3. Propiciar la inversion econdmica como consecuencia de la aplicacion de
términos internacionales dentro de la legislacién nacional y asi eliminar el
status de inferioridad frente al resto de la comunidad internacional y la

constante competencia ocasionada.

4. EI Organismo Ejecutivo, la Comision Nacional de la Camara de Comercio
Internacional en Guatemala y el Ministerio de Economia en conjunto
deberan establecer politicas econdmicas que protejan al inversionista
nacional y extranjero para eliminar los riesgos en la entrega y recepcion de

mercancias que se trasladen en el territorio guatemalteco.
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