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Cumpliento {on la resolucidn de ese [Ceranalo, dp fechi veinticjdco de julio del zqb en
turso, por este sedie evacto £l dictasen de mérito en Jos siguientes términpss

Seror Jerane
Facultad oe Tienciss Juridices v Seriales %
Universidad ge San Lerlps de Suatemnla .

a) Procedi o asesorar ¢) desarrolls del plan de tesis oresentado por el Bachiller NILTDN REME SANDOVAL
RECINGS, denowinado "EL CONTRATO MERCANTIL DE CBWCESION Y LA NELESIDAR DZ SU REBULACICN JURIDICA"s tosanto
cosp quias fundamentales la hipotesis y ohjetivas planteados, procedisos @ la seleccién de la bibliografiz
pspecifita y adecuads al tesa planteada.

En li aedida en gue fuimos orpfundizanco en el tesa, objeta de la irvestigaridn, detectasos gue el titalo

ge la tesis abligaba necesariamente a un sesgo y orientarion distinta al cortenids de Io que en wse

eronces se derivabs do 1o trabujave e I investigacion y adewdy sk corris el riesgo de precipitar

rontlusiones, gue no necesariamente se desprentierar de la investipade -contenido cel trabajo-, par tal
riztn we permiti scgerir ei caship de| titelo inicial, por el ge "COMTRATD MERCANTIL PBE COMCESION®, para

evitar el sespe y que a partir de la investinado y tosando cose base la hipotesis y objetivos planteadons,

estuvieramns en condiciones de arrivar, en foraa rigurosa @ las conclusiores, sir arunciarlas - i priori -

a partir del titulp en 1i forma en gque pstabe planteado.

b

¢} Conforse 2] plan presentads por #] bachiller Sandoval Aecinas, ®] trabajo s¢ fer desarrollanda gor
capituloi y se fue configerande asi un icteresante trabajo de investigaciga y dade que »l jrforse final
presentads centiena un enfoque tritice respecic del <ontrate de Cancesibn, desde el punto de vista de la
gaciring, los gostulados del terecho sercantil, gue se explicz en forsa mxtersa su raturalezs juridica y su
posible regulacide legal, {auncue este altimo aspecto np ic comparto #r su totalicad, se parece respetable
y suficientesente sustentada Ia opiniée del autor, razdn por Ja cual se dejé en la forsz por &1 planteadil,

Estisp qoe el anfoque, qee se le da al presentie trabajo, #s novedeso ¥ constituye wn valieso aparte 1l
estufia de los contrates aprcantiles, especialmete 2 Jos denceinadas contratas atipicos, toda ver que wi:
bien es cierts, que en la prictica aercantil funcionan profusa y adecuadamente, tashién lo es que som paco;
tonacides por  prefesionales y estudiavies de esta casa Ge estudios, aspecto gue le da sayor relevancia al
trabajo presentada por eI bachiller Sandoval Recinps,

Rl tongiderar que el siseo Ylema los requisites exigidos, esito dictamen favorsble, para que se
trasladade el misaa & Iz ronsideracion del revisor pars |36 efectos adeinistrztivo-icadbeiro correspondienivs
y o0 s¢ gportonidad sa priene la impresitn y gea disculido en examer phbiice.

Al agradecer lg oportenidad que se e ha brindade, para revisar Ia presente tesis, ss suscribo del sefior
Decano, no sin antes patentizarle mis ads sgtidai suestras de corgidericion, estima ¥ respeto.

htentsarnte,
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INTRODUCCION

Al respecto del contrato de concesidn mercantil, convergen la mayorfa de
qutores en que su gesarroilo es tipico de la segunda parte de nuestro siglo.
producte de la ingustrializacidn y tecnififacion en g proguccion de
mercaderias, asi coms del crecimiente rdpide de las empresas Io que oblige a
los comerciantes a buscar ¥y asegurar mercados internacionales a través de un
contrato sul géneris gue englobara dentro de su seno 1as tres cldsicas
revelaciones dei fendmenc circulatorio en el dmbito mercantil: cambic, crédito
¥ asociacion. Es un contrato que en ja mayoria de legisiaciones adolece de un
régimen propic; en la doctring v la jJurisprudancia s& encuentran escasos
estudios y precedentes. 10s grandes sistemas de dereche a 1os que se recurra
normalmante (en nuestro medio) para ahondar un concepto o compiementar una
Informacidn, son el Italiano, Francés, Alemsn o Espaiol. Por su parte los
[stados Centroamericanos, han reguladc la distribucicn camercial 1a que se
encuentra  estrechamente  emparentada con  la  concesion  mercantil.
£specificamente en Guatemala. esta figura de la distribucidn se ha legislado
perg en una forma confusa y antitécnica, mediante el Decreto del Congreso de
la Republica nimero 78-71 que contiene la normatividad del Contrato de
Agencia. Representante o Distribuidor exclusivo sin diferenciarios. en tanto
gue doctrinariamente son contratos diferentes. -

En el dmbito internacicnal el producto del exterior. encuentra en ol
contrato ge concesidn mercantil, le mejor forma de canalizar 1a exclusividad
de su importacidn. puesto que homogeniza su venta dentro de un territorio
determinado, abre un mercado. eiimina definitivamente su inversidn de capital
Y de riesgo y delega su actividad empresarial en el concesionario. Ademds de
las ventajos antes mencionadas tiene tambidn ciertos inconvenientes que Ja
mayeria de autores le atribuven tales como: a).la situacidn del
Incumplimiento de condiciones de Ta concesidn, obliga a que en via de 1a
prevencidn, se establezca represalias de indole econdmico. Tas gue en algunos
€asos son e diTicii fijacion; b) E1 heche de buscar una situacidn monopolista
interna de contrato a través del pacto de exclusiva de venta, priva a los
gemds comerciantes de fuentes de aprisionamiento y la resta consecuentemente,
difusidn a 1a venta en aras de una asequibilidad uniforme para el consumidor:
cJ) Necesita que el concedente fije de antemano los precios de reventa del
concesionario: dj €1 concedente, también fija las condiciones da venta de]
producto que comercializa el concesicnario. lo cual va en contra de Jos
intareses del intermediario o del copsumidor.-

Al contrato de concesidn mercantil. se le ha confundido por gran parte
de Jos autores con el de una campraventa con pacto de exclusiva. confusidn
derivada de que no han tenide en cuenta le causa del negocio. ya que en Ja
concesidn mercantil no se busca dnicamente Ja venta de Jes mercaderias sino
que el concedente sigue la venta hasta el consumidor: asf mismo pretende
conservar el contrel de dicha operacidn. -
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£l presente trabajo d= tesis, pretends demostrar la importancia ey
contrate de concesidn mercantil demtro dal ambito de circuiacién de So
mercaderias dentro de Jos sistemas de iipre mercads, empezandos por g
descripcion de Tas caracteristicas y peculiaridades de Tos contratos
Administrativos de concesidn ¥y el regulade en e} Cadigo municinal:
posteriormente se estudia o] de concesion mercantii mediarie Jes diverses
enfoques doctrinarios que al misme dan varios autores especizlistas en la
materie comercial. temes que van desde log anieceaenies histdricos. su
definicion, elementos, obligaciones y derecho de lizs partes. elamantos,
caracteristicas, diferencias con otros concretoes, y, su relacion con el
monopalio. -

fJentro de nuestro ordanamiento Jurfdico, la dnica fuente a derecho es Iz
Tev, por lo que al no existir una regqulacion adecuada Tegal del contrato fda
concesidn mercantil. ne se pueds tener elementos de esa raturaleza para su
estudio, en concecuencta se ha utilizads unicamente elementos de naturaleza
doctrinaria. recogiends de 21las las mée adecuadas e Importantes para e)
cumplimiente de Jos objetivos de la presente Tnvestigacisa.
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CARITIRD ]
CONTRATOS MERCANTILES

DEFINICION: Muestro Cidige de Comercio no define el contrato mercantil por io
que haciendo acopie a j¢ indicado en Tos erticulos 694 y 1, 2. 3, 4 v 5 de]
Lédigo de Comercie es valids la definicidn contenida en el cédigo CTvil en su
articuio 1,517 que indica que hay contrate cuando dos o Mds personas convienen
en crear. modificar 0 extinguir una obligacidn® y en el 1.518, indica gque "
las contrates se perfeccionen por el simple consentimiento de las partes.
excepto cuandp Ta ley estabiece determinada formelidad como requisito esencial
para su validez, Esta deferminada formalidad coincide que con el pdrrafo final
del articule 671 dei Cddigo de comarcic pero como distinguir los que som
contratos mercantiles y cuszles civiles? para aclarar 1a pregunta. existen
varios critarios entre los cuales tenemos:

I} 50on mercantiies aguellos reguiades por el codigo de camercico y no por el
cédige civil.

2.0 Son mercantiles los contrates en los que una 0 mds paries rienen

fegalmente e] cardcter de corerciantes ( vease art. 1 y 2 del cidigo de
comercio}

3.) Son mercantiies los coniratos que dan lugar a procedimientos Judiciales
supuastamente mas dgiies que los contratos civiles: y.

4.) Son mercantiles igs contratos en 1os que su objeto acusa mas claramente
su Tinalidad.

De los anteriores critarios nuestro ordenamiento juridico al establecer sigue
el criterio de los incisos 1) y 2) ya que son contratos mercantiles dnicamente
aguelios que aparecen regulados por el cddigo de camercio; asi mismo To serdn
aguelios en leos que participa el comerciante; al menocs en unc de Tos polos de
le relacion contractual, dentro de sy actividad prafesional; y. tendrdn forma
dicotémica los contratos de compraventa. deposito y fianza. pero cabe
preguntarnes ;como sabemos cuando serd civil o mercanti] uno de estos tres
contratos? La respuesta. simple; Aplicande Tos artfculos 1 y 5 de cddige de
comercio gque indican respectivamenie “Los comerciantes en su actividad
profasional, los negocios juridices mercantiles. y 1as cosas mercantiles, se
regirdn en las disposiciones de este cddige y en su defecto, por las del
derecho civil que se aplicara e Tnterpretaran de conformidad por los

principios que inspira el derecho mercantil, asi mismo apiicando el art. & que
indica: "Cuando es un negocio juridice regido por este cidigo intervendrdn
comerciantes y no coamerciantes. se aplicaran las disposiciones dol misme™: Io
que nos conduce & decir qgue un contrato serd mercantil cuando en una de ambas
partes de ja relacidn profesional (en nombre propio y con fines da Jucro) asi
misms Jo serd los que hagan los comerciantes sociales requlados por el art.
3 del codigo de comercio aungue su finalidad no sea lucrativa: asf como
aquellas en las gue el objetivo del mismo sean cosas mercantiles (titulos de
crédito. 18 empresa mercantil y los elementos, v Tas patentes de inversidn v
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de modelo. las marcas, Tos nombres. Tos avisos y anuncios camerciales art. &
codigo de comercic.

LA MERCANTILIDAD: L& mercantilidad de los negocios Juridices segun lo indica.
el Dr. Vdsquez Martinez (1) emanan del hecho que formen parte de lg actividad
profesional de un comerciante o un empresaric, en otras palabras de que se
integre dentro de] compiejo de actividades mediante las cuales la empresa
mercantii ofrece &1 publice bienes o servicios. o bien. por Tas circunstancias
de estar reguiados especificamente por el codigc de comercio. Ls iwportante
sefialar que el propdsito o 1a finalidad de lucro a que se refiere el codigo
de comercio (art. 2 y 655) se refierse no al negocio aislado., sino @ la
actividad como complejo de actos. En Ja empresa Ta que coordina los elementos
con el propdsito de obtensr un lucro.

CARACTERISTICAS DEL ACTO MERCANTIL:

1.- Onercsos: Puesto gue supone equivalencia entre las prestaciones del
comprador y &1 vendedor, ya que se realizan derechos y gravimenss recipracos.

2.- En serie: Porque Jas manifestaciones de voluntad de 7as personas van
rolacionagas entre 51, Se suceden unas @ otras y permite tener un mayor numero
de ventajas por un mismo acto.

3.- Tiende & ser internacionai: Porque Tos movimientos y ectividades
mercantiies que se realizan, tienden a borrar las fronteras y buscan espacios
mis amplios,

4 - Anime de Lucro: En todo acto mercantt] se persigue conseguir ganancias o
provechos equivalentes para Jos comerciantes.

5.- Poca Formalidad: La simplicidad o forma del acto mercantil. hace que el
mismo se realice sin 13 existencia de normas que toleren la realizacidn répida
de los negocios.

FORMAL IDAD OF LOS CONTRATOS MERCANTILES: Esta caracteristica se encuentra
regulade en el articule 671 del codigo de comercio per lo que Tos contratos
mercantiies no seran sometidos @ ninguna Tormaiidad especial, excepto en 10
que la ley abliga a formas o solemnidades espaciales con el contrato de
fideicomiso © el d2 sociedad gque obligatoriamente deben ceiebrarse en
gscritura publica como requisito especial para su validez.

§.- Rapidez: El acto se lleva a cabo sin formalismos. con flexibilidad.
sencillez de forma. lo que da como resultado unz celeridad

(1) Edmundo Vésquez Martinez Instituciones de derecho mercantil pag. 552 y 563
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EXISTEN OTRA PARTICULARICADES €N £L CONTRATO MERUANTIL COMD POR EJEMF’LQ&K,
REFPRESENTACION MERCANTIL :

La representacidn es upa Institucion juridica por lo que una persons
{representante) da vida ¢ un negocio Juridico en intards y en nombre de otrs
(representado) de manera de ?ue es _considerado el negacie creado por ella v
a ella pasan Iinmedietamente las obligaciones que nacen del negocic.

tn el derecho mercantil Tunciana lo que se 1lami “representacign aparente”
caracterfstica que se encuentra regulada en el articule. 670 del codigo de
comercio y consiste en que es pecesaric ostentar mandato para representar a
otra persena siampra y cuando simple o explicitamente se de ia confirmacion
por parte dei representado. un ejemplo de esto 1o explica ef Gr. Villegas Lara
(22 3] indicar que un agente vendedor llega @ una tiends y realize un Negoci e
de suministro de mercederias en nombre de su principal; este realiza 1a
primera visita ¢ realiza ei acto que denota el conocimiento de lo que en su
nombre realiza el agente viajero. en este caso el principal no podria reciamar
que el agente caricia de mandato pars representaric. por lo que esta obligado
al cumplimiento del contrato.

CONTRATOS MEDIANTE FORMULARIDS: esta caracteristica se encuentra regulada en
el ert. &7Z de] cbdigo de comercio esta contiene 13 nermativa para 1os
Namades contratos de adhesidn, y se rige por las siguientes regles:

1.} se interpretan en caso de duda, en el sentidp menos favorable bara quien
haya preparacd en formulario.

2.} Cualguier renuncia de derecho solo serd valida si aparece Subrayada o
caracteres mas grandes ¢ diferentes a los del resto de los del contrato: y.

Desarrollan otras caracteristicas

Las cldusulas adfcfana?esdnrevaiecen a las del rasto de Tos del formulario.
aun cuando estas hayan side dejadas sin efecto.

CONTRATOS MEDIANTE POLIZAS? ORGEN, PEDIDO ¥ SIMILARES: Este tipo de contratos
se rigen mediante Tes reglas ge los contratos por formularics. antericrmente
vistas y su regulacion esta en el art. 673 del cddigo de comercio.

En estos contratos se puede pedir su rectificacidn sino coincide con Jo
pactade, soiicitud que asbe hacerse dentro de Tos quince dias siguientes de
recibido. y sV no se recibe contestacidn dentro de los siguientes quince dfas
se da por rectificades. Implica que el silencio se tiene por tdcita aceptacion
Y rectificacion de lo solicitado,

LIBERTAD DE CONTRATACION: el art. 681 del cédigo de comercio indica que nadie
puede ser obiigado a contratar si el rehusarse a ello implica un acto ilicito

(2) Dr. René Arturo Villegas, Derecho Mercantil Guatemalteco tomo Iil pag. 16
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0 abusc de derecho. [1 autor Villegas Lare (3) Expresa o siquiente: si\@BE
parsona hahilita una omprese fabril o de intermediacion para ofrecer \&F
punlico bienes ¢ servicios. elia tiene Tibertad de ver si contratara o no“s:
determinada persona, ahora pren, se dan Casos en que por perjuicios de variada
indole un comerciante puede decidir que no contratarz o Negociara con personas
de determinada religicn raza o situacion econcmica. ¢ podria fundamentase ese
condiicta en 1a [ibertad de contratacion? no porque ello seria un acto ilicite
¥ un abuso de derecho. Ademds. recomendamss que puede darse Ccomercios tnicos
para proveer un bien o servicic  monppolio  colocados en posicidn de
privifegio.

E7 comerciante en tal caso cometeria un abuso de derecho si se negara a
contratar. porgue bien lo dice el anteproyecto del cddigo de comercio ™ si el
consz;n?fdcfr*?no tiene facultad ge elegir ai proveedor. este tampoco puede elegir
sy clienceia. -

TEORIA DE LA IMPREVISION: Indica el cddigo de comercio (art. 688) que an los
contratos de tracto sucesive (plazos) v en la ejecucidn diferida, pueds el
dJeudor pedir ante juez Ta terminacion del contrato por haberse hecho muy
gravosa la obligacidn como consecuencia de hechos Tmprevisibles
extraordinarias no afectara a 1as negeciaciones realizadas ni aquellas caidas
an :rrroradse refiere dnicamente a 1as obligaciones pendientes ¥ no asi a 1as ya
realizadas.

No procede Ta tearie de la imprevision ¢ cldusule “rebus cic onerosidad” en
los contratos asleatorios ni en los conmuiativos cuando Ta onsrosidad vivida
es riesgo normal de ellos por ejempio: en los contratos de segquros cuando el
riesgo se da, y solamente se ha pagade una prima. no se podria invocar la
teoria de Ta imprevision, por 1a desproporcion entre las primas pagadas y el
monto de 13 indemnizacidn ya que es un riesgo propioc de ]a naturaleza de esos
Contracos.

CONTRATANTE DEFINIDO: Regulado en el art. 692 el codigo de comercio el poco
formalismo de la contratacidn mercantil permite que un controtante como
representanie aparente en olra persona puede designar el pombre de la misma
dentro de un plazo de tres dias, salvo pacto en contrario. previa aceptacion
de lamisma, la cuail serd tenida como contratanie definitiva s7 se transcurrié
al tiempo pactado o plazo legal y no hay aceptacion de la persona designada
estos contratos se dan con mayor frecuencia en 1a contratacion de transporte
de cosas cuagnde la contratacidn permite la sustitucion del consignatario.

NO £S5 NECESARIC EL REQUERIMIENTO: E1 art. 677 del cidigo de comercio, indica
que 1as obligaciones y contratos mercantiles no es necesario el requerimiento
de pago. incurriendcse en mors desde el dia aquel en gue se vencen o $ean
exigibles, se exceptdan los titulos de créditc y aguelios contratos y
cbiigaciones donde se haya pactado lo contrario.

INCUMPLIMIENTO DE LEYES FISCALES: E1 incumplimiento de leyes fiscales no
perjudica ni suspende Tos efectos de ios contratos y actos mercantiles, pero
no libra de Jas obligaciones, senciones fiscales que imponen dichas Teyes. se
encuentra regulado en el articulc 680 del cédigo de Camercio.

{3) René Arturc Villegas Lara, Derecho mercantil Guatemaiteco tomo III pag.
32
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ODIFERENCIAS ENTRE OBLIGACIONES CIVILES V¥ MERCANTILES.

MORA: En el campo civil: "la Mora en el retraso culpabie en el cumplimiento
de la obligacion” La caracteristica propia del cédigo civil es que, para caer
en mora, salvo excepciones que establece el articulo 1431 Cddigo civil. es
necesaria ja interpeiacidn o sea el requerimiento de parte en forma judicial
0 por intervencion de un notaric. (Arts. 1428-1430 CC)

£n cambia en las obligaciones mercantiles se incurre en mora sin necesidad de
requerimiento. bastando dnicamente que el plazo haya vencido o sean exigibles.
{a excepcion a esta regia son los titulos de crédito y cuando hay pacto en
contrario. En lo civil el pago de los dafios y perjuicios, se debe probar
fehacientemente que Tos mismos se ha causado. no siendo suficiente la simple
~eclamacion o pretension, a menos que se tratara de 71a cldusula indemnizatoria
1 Jo mercantil] sucede fo contrario. hay un mandato para el deudor morose de
egar daflos y perjuicios, salve pacto en contrario. cuando la obligacion
uviere por objeto una cosa cierta y determinada o determinable: daflos y
perjuicios que se santifican en refacidn &l interds legal sobre el precia
pactado en el contrario; y a falta de este por el qus tenga en 1z pilaza al
Eegfmfento; el de su cotizacidn en Ja balsa s7 se trata de titulos de
rédito.

CAPITALIZACION DF INTERESES: Lla capitalizacidn de interés. significa que
cuandc el deudor deja de pagarios, Ja cantidad que se adeude por este
concepto, acrecenta e] capital, de manera gue a partir de la capitalizacidn,
los intereses aumentan porgue se eleve 12 suma del capital. Este Fendmenp
fert. 691 €. Com.) era ronocide en el negocio bancaric: pero el codigo de
comarcio lo extendid a tode fipe de obligacibn mercantil, siampre que asi se
pacte en lo contrario y que la tasa de interés no rebase Ja mdxima que cobran
los bancos. Este tema. es uno de los aspectos negativos criticables al cddigo
de camercie, parque va en contra de Jos Jntereses de las grandes masas que
consumen bienes y servicios. E1 codigo Civil en el articule 1949 prohibe 1a
capitalizacion de interases: permitiéndoia unicamente en el negoCcio bancario.

ERECHO DE RETENCION: Facultad que 1a ley gtorga en ciertos casos al acreedor
para mantener en su poder un bien propiecad del deudor, negéndose a entregarlo
mientras que su crédito no se2 cubiertc por este.

For 13 retencion el acreedor no adquiere el derecho sobre los bienes. sino que
simplemente se resiste @ entregar ung o mds bienes del deudor.

En 13 ley mercantil, la institucicn esta sistemalizads en la parte general que
el cddigo dedica & las obligaciones, sin perjuicio de que aparezca también en
algunos contratos en particular. £] derecho de retencidn en 1o mercantil, es
la facultad que se concede al acreedor mercantil para retener bienes muebles
o inmuebles de su deudor. que se hayan en su poder: o de To que tubiere por
medio de tftulos representativos. cuando al ser exigida la obligacidn el
dewdor no cumple: ¢ bien, hasta que el deudor cumpla. (art. 682 del €. Com.)
La retencidn funciona como una garantia en favor del acreedor que desea hacer
efectiva la obligacidn. £l derecho de retencidn opera bajo el régimen de los
articulos siguientes del cddigo de comercio 684. 685. 686 y 687.
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PLAZD: Aguella obligacidn cuya eficacia y debido cumplimiento se pestergan &
ung fecha cierta o incierta. en que debe ocurrir un suceso necesariamente
futuro.

£7 cédigo civil dispone que el plazo solamente fija el dia o la fecha de la
gjecucion o extincidn del acto ¢ negocio juridico. (art. 1279 CC) y que no
puede exigirse el cumplimiento de la prestacidn antes del vencimiento dei
plazo. En lo mercantil no es necesario en algunos casos especificar el . plazo,
pero son exigibies inmediatamente Tas obligaciones para cuyo cumplimiento no
se hubiere Tijado un plazo en el contrato salve que el plazo sea consecuencia
ge ta propie naturaleza de dste. (articule 675 C. Com. )

SOLIDARIDAD: Actuacicn o responsabilidad total en cada uno de los titulares
de un derecho o de 1os obligados por razén de un acto.

En lo civil, Te soiidaridad puede ser activa ¢ pasiva.

Cuanda una obligacion tiene del lado pasivo o activo. a varias personas. se
1lama mancomunada. £5te mancomunicad puedes ser simpie 0 solidaria; es simple
cuando cade une de los sujetes responde de una perte de la obligacidn: y
solidaria. cuando cualquiera de ellos responde de la toialidad frente al
sujeto del derecho, Tos articulos del Cédigo Civil que reguian lo preceptuade
son: 1347, 1348, 1352, 1353, en este ultimo articulo es necesario subrayar 1o
siguiente: LA SOLIDARIPAD NO St PRESUME: DEBE SER EXPRESA POR CONVENID OF LAS
PARTES O POR DISPOSICION DE LA LEY..: con relacidon a esta especialidad de 1as
obligaciones mercantiles mancomunadas, en JTo que al deudor ¢ a los Tiadores
se refiere: 57 en la obligacion mercantil hay varios deudores, su mancominidad
es SOLIDARI en virtud de la ley. {art. 674 L.C.} 0 sea se presume que no debe

ser expresa como en la civiTl.

INCUMPL TMTENTO DE LEYES FISCALES: Los actos Juridicos. sobre todo 1o que se
refieren al trafico patrimonial, estdn sujetos a cargas impositivas en favor
del estado. F) hecho de que los sujetos tratantes fueren omises en la
tributacion fiscal, puede ocasionar que estos ACTOS ADGLESCAN DE INEFICACIA s1n
embargo como el trafico mercantil puede verse afectado en la buena Te
comercial, cuande los sujetos omiten tributar respecio a sus contratos y
obiigaciones, la ley establece que €110 ne produce Ia ineficacia de fos actos o contratys
mercantfles, como tampoco Jos libera de pagar los impuestos omitidos. En estos
casos, ademds de carga tributaria, se responderd de las multas que se impone
coma consecuencia de disposiciones de derecho tributario. (art. 680 del codigo
de Comercio)
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FORMAS DE LOS CONTRATOS MERCANTILES: Siendo el contrato mercantil
marii festacion material del trafico comercial, es una de las 7institucion
Juridicas mas permeable a Jas ideas, necesidades y cambios del sistema
ecandmico tanto necional como interrnacional.

Segun algunos autores el cardcter individuzlista y liberal del derecho
mercantil se ha venida debilitando. manifestdndese muy claramente en el sector
del contrate puesto que por una parte. “la Tiberalidad de la formg” se ha
viste afectada pueste que cade dia debido al intervencionalismo estata) se
ocbliga & realizar gran numero ce contratacicnes con arreglo a bases
rigidamente preestablecidas, que atentan contra la repidez y poce
funcionalismo gue deberian regir el trafico comerciai que estdn dirigidas a
proteger el interés de los terceros y el publico en genaral. Por otra parte,
el viejo principio de la autonomia de fa voluntad se ha viste disminuido
gabido a que el contratante de menor poder de decision econdmica se adhiere
g 1o que su contraparte mas poderos2 ha estipulado dentro del contrato; en
Ja practica se ha demestrade que en el actual estringulis de cosas dentro del
mercado. 1as partes puedan discutir en planos de igualdad las condiciones del
contrate: en la mayerfa de los contratos mercantiles la Tibertad de
contratacidn se deja en pura retdrica debido a gue el empresaric acupad una
posicidn econdmica tan fuerte y privilegiada que 12 permite imponer su ley a
los clientes gue con el contrataren.

Le rapidez como una caracteristica del trafice mercantil hace sino imposibie
antiecontmico el que Ta2s partes discutan minuciosaments cada una de 138
cldusulas que puedan @cogerse a cada uno de sus intereses personales y
particulares por 1o que se opta for gdherirse a contratos cuyo contenido esta
rigidamente determinado por el empresario comc por ejemplo tenemos, el
contrate bancaric. el bursatil, seguros, transporte, suministros, agua,
electricidad. etc. que son contratos uniformes cuye contenido esta determinado
¥ contisne en sus cldusuias condiciones generaies gue raras veces sufren
modi ficaciones por exigencias de Tos clientes que se ven obligados & contratar
en las condicionas unilateralmente impuestas por el empresario, haciéndose
negatorio el derecho de libertad de contratacidn o autonomfa de voiuntad.

PRINCIPIOS FILOSOFICOS QUF ORTENTAN LA CONTRATACION MCRCANTIL: nuestro cddigo
de comercio en su articulo 669 indica aque fos contratos se interpretaran
gjecutaran vy cumplirdn de conformidad con Jos principios de verdad sabida y
buena fe guardada. a manera de conservar y proteger 1as rectas y honorables
interpretaciones arbitrarias sus efectos naturales.

PEREECCTONAMIENTO DE LOS CONTRATOS MERCANTILES: el contrato mercantil se
perfecciona y adguiere vida Juridica cuando 1a propuesta de una parte y 1a
aceptacidn de otra coinciden y armonizan entre s1. Es decir . un contrato se
perfecciona con el consentimiento de 13s partes en ralacidn.

Pero entre la oferta y aceptacion existen grados y circunstancias por 1o
peculiar de 1a contratacidn, asi tenemos.
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1.- £N LOS CONTRATOS POR ADHESION: ART. 1520 coédigo civil Tos contrat ‘.;‘&g
achesion en gue las condiciones que regulan el servicio gue ofrece al pub g,
son establecidas soic por &) oferente quedan perfectos cuando la persona ques
usa el servicio acepta 1as condiciones impuastas.

2. - PROPOSICTON DE CONTRATO A PERSONA PRESENTE: La persona gque propone a otra
a celebracién de un contrate 7 jandole un plazo para aceptar queda 1igada por
su oferta hasta gue venza el plazo. sino Tuera fijado plazo. el autor ga J1a
oferta qgueda desligado s7 1a aceptacidn no se hace inmediatamente.

art. 1571 cddigo civil.

3.- PROPOSICION DE CONTRATO A PERSONA AUSENTE: Cuando Ta oferta se hage a
persona ausente el contrate se forma en el momento en que el proponente recibe
la contestacion de agueila dentro del plazo de la cferta sistema de 13
recepcidn s 1a oferts se hiciere sin fijacidn de plazo el autor de 1@ cferta
queda ligado para que el algun tiempo la contestacidn llegue & su
conocimiento. - ar. 1523 cddigo civil.

4.- CONTRATO POR TELEFONOD: Este contrato se considera celebrado entre
presentes y tanto en este caso como en el anterior el contrate se reputa
celebrado en el Tugar donde se hize la oferta.

5. - CONTRATO SIN ACEPTACION EXPRESA: Cuando ] negociv fuere de aquellos donde
no se acostumbre 1a aceptecidn expresa o cuando el oferente 1a hublere
dispensado se raputa concluide el contrate i la oferta no fue reusada sin
dilacidn ejemplo de estos contratos. el de transperte de personas urbanos ya
que el transporte esta dada la oferta tdcitamente al recorrer el autobls la
ruta wsual. y no e§ necesario que e] usuario acepte delante del conductor(ya
que se reputa como representante del propietario) el contrato de transporte.
va dicka aceptaciones tdcita al pagar e! boleto. -

&.- CONTRATC A FAVOR DE TERCERO: Se puede estipular en favor de un tercero
beneficiario por 10 que tiene derscho a exigir el cumplimiento de la
obligacién igual derecho le corresponde @i tercerc cuandc asi aparezca
estipuilado en el contrato.

Este tipo de contratos se modificen segin la modalidad del mismo tratadas
anteriormente véase ar. 1531 cddigo civil.-

7.- CONTRATO CON CARGO A TERCEROS: "estos contratos son aguelios en 1os que
una persona promitente promete por el hecho de un tercero por el cargo de
indemnizacion 57 este no cumpie la responsabilidad del promitente cesara desde
el momento en que el tercerp acepte la obiigacion. -véase ar. 1530 codige civil

£71 perfecciomiento de contrates mercantiles entre presentes se basa en la
propuesta consensual mercantil, ya que solo aqueilos que desconocen totalmente
Ta reaiidad de 1a vida comercial podrian pretender 1a vigencia practica en el
art. 1.518 del cddigo civil (los contratos se perfeccionan con el simple
consentimiento de las partes excepto cuandc 73 Tey estabiece determinada



9

formalidad como requisite parz su validez}) ya que a nadie escapa que k
practica documental de la contratacidn mercantil. casi no aomite excepciones ™
entre estas podemos mencionar talvez solamente las pequelias compraventas. que
en la vida diarie se realiza con 105 pequefios comerciantes abarroteros.

£s en verdad impresionante €] moderng documentalismo mercentil que campea sir
ebstdcula en todas las manifestaciones de Jas actividades comerciales y abarca
desde los stmples y pequefios bolstos. billetes, fTichas y contrasefas como
requisito sino que son para abordar el bus. Tngreses al cine, etc. hasta la
plojida complejidad de un contrato de compra o transferencia tecnoldgica en
todo caso la carencia del documento coloca practicamsnte al acreeder en la
imposibilidad de reclamar el derecho.

A todo aquello podemcs agregar quo el estado, en proteccion de los derechos
de terceros y de la segurided juridice en el comercio. ha aumentado las
exigencias registrales como requisito para la oponibilidad de terceros en el
agcto o contrato mercantil. y en otras aun para la reclamacidn de su
cumplimiento entre Tas mismas partes. Come por ejemplo del primer c2so tenemos
art. 334 inciso 4to. “hechos y relaciones Juridicas que especifiquen Tas
leyes® art. 338 "otras inscripciones a parte de Tos hechos y relaciones
Juridicas que especifiquen las Jeyes: es obligatorio el registro de Jos
siguientes:

1.- E] nombramiento de administradores de sociedades de factores y el
otorgamiento de mendatos por cualquier comerciante. para operaciones de su

empresa.

Z.- La revocacién o Ta limitacidn de las decisiones y mandatos a que se
refiere el incise anterior.

J.- La creacidn, adquisicidn. enajenacidn, o gravdmenes de empresas o
establecimientos mercantiles.

4.- Las capituiaciones matrimonizles de Tos comerciantes individuales y sus
modificacionas. asi como el inventario de Tos bienes que pertenezcan a Ias
personas sometidas a su pairia potestad o tutela.

5.- Las modificaciones de la escritura constitutiva de las sociedades
mercentiiles 1a prirroga de su plazo y la disolucion o 1iquidacion.

&.- La constitucidén, moditicacidn y extincidn de los derechos reales sebre 1a
empresa 0 sus establecimientos.

/.- Cualquier cambio que ocurra en Jos datos de la inscripcidn inicial y
cualguier hecho que le afecte:

8.- Las emisiones de acciones y de sus titulos que extraflen obligaciones para
las sociedades mercantiles expresando su serie, valor y monto de Ta emision.
sus intereses. primas y amortizaciones y todas Tas circunstancias que
garanticen los derechos de los tamadores. Las cpereciones a que se refiere
este inciso serdn inscritas exclusivamente en el registro mercantil.



L0

Los asuntos a que se refieren los incisos anteriores se anotardn en todas IJ&
inscripciones afectacas por el acto gue se trate.

JARTICULO 338. FEfectos. los actos v documentos que conforme la ley deben
registrarse, solo surgirdn efecte conira terceros desde su inscripcion en el
registro mercantii.”

art. 334 Obligados al registro. Es obligada 7a Tnscripcidn en el registro
mercenti] jurisdiccional.

Asi mismo tenemos que otro tanto existe en la ley de patentes de Jnversidn,
el cédigo civil etc.

Talvezr por ello justifique Ta postura del tratadiste argeniino Rubén §.
Stiglitz (42 guien pugna por la adepcidn legal del Tormalisme de los
contratos.

El perfeccionalismo de contratos enire ausentes (vease £.3) regulado en e]
articulo 1,523 del cddige civil no existia problema respecto 2l primer parrafo
ya que ubica 2] precepto dentro de la teorfa de la recepcidn, perc en lg que
respecta al segundo pdrrafo si la oferta se cgufsiera sin piazo el autor de
ella quedard Tigade suficiente para qua Iz contestacion llegue & su
conocimiento, cabe preguntarnos, Cuando debe considerarse la oferta cuando el
aceptante firmz su contestacion aungque nc 1a envie pudiendo informarle por via
tefefonice su aceptacidn, o cuando 15 pongz en sus manos @] cferente en Tugar
del aceptante o cuando la ponga en el buzdén de corregs. no obstante el
contrato de perfeccionard desde el momento en que al oferentz llegue la
contestacidn de su oferta ya sea por via telefdnica (que se considera entre
presentes) telegrdfica. telex. fax u otro medio de intercambic e informacion
electrénica 7a que coincidird con la teoria de la recepcidn puesto que Ta
aceptacidn debe ser ifndivitable para el oferente.

7.- INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES: La interpretacidn de las
normas contractugles consiste en fijar el semido de cada una de las
estipulaciones contenidas en el contrato puesto que en 2] momento de 1a
contratacion ambas partes se encuentran de acuerdo paro durante su ejecucion
o cumplimiento debe surgir problemas sobre cuestiones dudosas que no cuenian
con reglamentacion dentro del mismo conirate por lo Que hace imoerioso su
interpretacidn ya que de ahf la ley da Tos lineamientos generales para una
interpretacidn unyrorme. Nuestra legisiacion prevee Jas normas generales en
el cadigo civil ar. 1593 y subsiguientes como son.

1.) Se estard al entendido literal de 1a cldusulas del contrato cuando sus
terminos cldusulas son claras y no existe duda sobre 1a intencidn de 1as
partes:

2.} Prevalece la intencidn cuando esta es contraria al sentido Titeral:

(4} Citado por Arturo Dfaz Bravo en contratos Mercantiles pag. 34
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3.) No deberd entenderse contenida en las cldusulas del contrate \ebsds
distintas y casos diferentes sobre aquellos que las partes propusNegon
gbligarse. e
4.) las fases v palabras que puedan interpretarse en varios sentidos se
entenderd en aquel que sea mas conforme con 1a materia del contrato:

5.) cuando dos 0 mas cldusulas se contraigan y haga 1mposibie su coexistencia
prevalecerd ia cldusula que sea mas conforme al contrate y con la intencion
de Tas partes;

6.) las cldusulas se Interpretaran 13s unas por 1as otras atribuyendo a 1as
dudosas el resyltade que resuite de tedas: las a~2iguas segun el uso ¥
costumbres del Tugar que en &1 contrato se otorgo.

7.2 En Tos contrates de adhesion, se interpretan a favor del otro contratante:
8.) Cuando en un contrato se ha expresado un case como ejempio para explicar
Ja obligacién, no se entenderd que se quiso restringir toda 1a obligacidn a
este case. solamente s exceptdan a que naturaimente se extienda:

g.}) 57 la duda no puede resolverse por los medios Tndicados debe resolverse
a favor del obiigado:

18. ) Tratdndeose de una obligacion, debe restarse, en caso de duda, mas por la
negativa que por la afirmativa, y viceversa, 51 se trata de una liberacidn.
11.) Cuando por los términos en que esta concedide el contrate. no pueds
conocerse 1a voluntad o intencion de los contratantes scbre el objeto
principal, 1a obligacidn carece de valor.

Las anteriores normas_?enera?fes. comg se explico, pero la interpretacion de
jos contratos mercantiles. tienen normas especiales que son:

Buena fe y verdad sabida. la ley establece, en el art. 669 cddige de comercio
que los contratos se interpretan ejecutan y cumplirdn de conformidad con oS
principios de 7a verdad sabida y la buena fe guardada, lo que significa que
ambas partes se deben guardar fidelidad, respeto a las intencicnes originadas
del contrato no defraudar la confianza depositada; en pocas palabras,
mantener una actitud recta y honrada.

Deben canservarse y protegerse las recta y honorables intenciones y deseos de
los contratantes sin Jimitar con interpretaciones arbitrarias sus efectos
naturailes {art. 669 cddigo de comercio) Esto quiere decir que el contrato ha
de ser interpretado teniende en cuenta 1a finalidad., econdmica, comercial o
industrial en que los contratantes se desembuelvan. (%)

En Tos contrates mediante formularios, adhesidn o cuyo medio de prueba
consistia en poliza, factura, orden pedido y otra forma redactada peor una de
las partes: se interpretan en caso de duda en el sentido menes favorable para
quien ha preparado el formularie ( art. 672 y 673 cédigo de comercio)

8.- EL CONTRATO COMO UNA MANIFESTACTON DE LA EMPRESA: El contrato mercantil
en un acte Jjuridico de empresa. pon%ue es 2]l medio idonio por el que las
empresas realizan su actividad natural (econdmica) ya sea con otras empresas
¢ con los consumidores.

(58) Institucidn de Derecho Mercantii. Or. Edmundo Vésquez Martinez pag. 544
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Los contratos mercantiles son los medios necesarics parz que la empress acf"@é‘?
dentro del comercie ya que es impensable una activided empresarial :
existencia de 105 contratos mercantiles, ya que todas aquellas son frustradad-
comerciantes(individual social) por 1o que para existir en uno de ambos polos
de 1a contratacidn, un comerciante actuando dentro de su actividad profesional
fatravez de Ia empresa) el contrato necesariamente debiene mercantil ya que
es 7a formz en que aquella se exterioriza y realiza su actividad empresarial.

CLASIFICACION DOCTRINARIA DE LOS CONTRATOS MERCANTILES: Los contratos
mercantiies ya que los civiles se clasifican en la misma forma: pero para la
clasificacion de los contratos mercantiles en particular el mismo criterio
es el que se basa en la funcidn econdmica que corresponde 2 una de ellas
segun el criterio de Urias, citedo por Visquez Martinez(6) por lo que podemos
agruparlos asi:

1.) CONTRATOS DE CAMBIQ: Son Tos que procuran la circulacion de e riqueza
(bienes y servicios) ya sed dado un bien por otro {compraventa, suministro,
contrate estimatorio) operaciones de bolsa: ya sea dado un bien & cambio de
un servicio (transporte, hospedaje,.-

2. - CONTRATOS DE COLABORACION:

Z2.1.) coiaboracién asociative como el contrato de sociedad

2.2.) colaboracidn simpie. en lgs que la parte colabora con su actividad al
por desarrollo de la actividad econtmica de otra, entre estas tenamps. los
contratos de agencia. corretaje. comisicn, edicion. difusion y representacion
ascénica y participacion.

3.- CONTRATD Df CONSERVACION Y CUSTODIA: Como ios contratos de deposito
irregular, deposito en almacenes generales de deposito y Tideicomiso:

4.- CONTRATOS DE CREDITY: £n estos. al menos unz de 1as partes conceds crédito
3 la oira entre esios tenemos os contratos ae apertura de crédito, descuento.
cusnia corrisente. reporto, carta de orden de crédito. tarjeta de crédito, y
el crédito documentario.

5.) CONTRATO DL PREVENCION Df RIESGO: En estas una cubre otra de las
CONSECUEncias econdmicas de un determinado riesgo, entre astos tenemos 105
contratos de sequro y reaseguro.

6.) CONTRATDS DL GARANTIA: [Estos contratos aseguran el cumplimiento de Tas
r]th' gaciones entrs ellos tenemos Ios contratos de fianza y reafianzamisnto de
as

(6) op. cit. peg. 545.
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CUADRD SINOPTICG OF LA CLASIFIACION DE L0S CONTRATOS MERCANTILES POR lﬁ
FUNCION ECONOMICA QUE DESEMPENAN. v

CONTRATOS DE CAMBID

COMPRAVENTA
SUMINISTROS

CONTRATO ESTIMATORID
TRANSPORTES
HOSPEDAJE

ASOCIATIVA : contrato de sociedad

CONTRATO DE (OLABD-
RACION.

SIMPLE

CONTRATO DE CONSERVA-
CION O CUSTORTA

CONTRATOS CONTRATO DE
MERCANTILES CREDITD
POR SU FUNCION
ECONOMICA
Dafios
SEGURGS
CONTRATOS DE
FREVENCION DE
RIESGO
REASEGURD
CONTRATOS DE

GARANTIA

AGENCIA D.78-71 1288
CORRETAJE 292 CODIGO

DE COMERCIO

COMISION 303 COMERCIO

DE DECRETO

EDICION

DIFUSTON ¥ REPRESENTACION
ESCENICA

PARTICIPACION

DEPOSTTO IRREGULAR
DEPOSTTO EN ALMACENES GENERALES
FIDEICOMISO

APERTURA DE CREDITO
DESCUENTO

CUENTA CORRIENTE
REPORTERQ

CARTA ORDEN DE CREDITO
TARJETA DE CREDITO
CREDITO DOCLMENTARID

INCENCIO

TRANSPORTE

AGRICOLA ¥ GANADERD
RESPONSABIL TADES
CIviL

AUTOMOVILES

PERSOMAL

FIANZA
REFIANZAMIENTO
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Ls presante clasificacidn esta acorde con los contratos contenidas en nueshed:
cadigo de coamercio y on la Tegisiacidn especifica como en el caso dai contrats,
de agenciz que se encusntra contenido en el decreto del congreso de Tav
repdblica 78-71 y el de deposito de almacenes generales de deposito en Tos
decretos del congreso de la repdblica 1746 reformado por el decreto del
congreso de la republica 1236.

11.2. - DEFINICION DE LOS DIVERSOS CONTRATOS MERCANTILES CONTENIDOS EN LA
ANTERIOR CLASIFICACION:

i.- CONTRATO DE COMPRA-VENTA: Ls el contrate por medic dei cual una persona
Ilamada vendedor transfiere la propiedad a otra 1lameda comprador quien tiene
ja cbligacidn de pagar en precio convenido.

2.- CONTRATOD DE SUMINISTRO. - es el contrato por medio dei cual una parte
Tlemada suministrante se obliga mediante un precic & favor de otra |lamada
suministrade una serie de prestaciones periddicas v continuadas de cpsas
mercantiles a servicios. -

3. - CONTRATO ESTIMATORIO O CONSIGNACION: £5 €7 contrato por medio dei cual un
sujeto Tlamado consignante entrega a otro, 1lamado consignatario, mercancias
a un precio estimado para en un plaze 71 jado se pague dicho precio o bien se
devueivan las mercancias.

4.- (ONTRATO DE TRANSPORTE: Es el contrate por 2] cual una persona 1lamada
porteador se obliga por un precio a conducir personas o cosas de un fugar 2
otre @ cambio del pago dal mismo.

5. - CONTRATG DE HOSPEDAJE: Es el contrato por medio del rual una persona
iemade hotelero, hospedero. albergador, fondista, da albergue a otra 1lamada
vigjero o huésped, comprendiéndose ¢ no la alimentacion a cambio de una
retribucidn ADD{" los servicios prestados.

6.- CONTRATU DE SOCIEDAD: es un contrato por el cual dos o mas personas
convienen en pener en comin bienas ¢ Servicios para ejercer una actividad
econémica y dividirse 1as ganancias.

7.- CONTRATQ DE AGENCIA: Es el contrate per medio dei cual una persona
individug! o Juridica llamada agente, representante o distribuidor.
exclusivemente para 7a venta, distribucién. promecion o colocacicn en el
territaric de la repiblica de determinados productos, mercancias o articulos
producidos, fabricados o manutacturados en el exterior ¢ interior del pafs
bien con ese mismo propdsitc, para l# prestacidn dei servicic art. Io del
gecrato no. 78-71 del congreso de 1a republica.

8.- CONTRATO DE CORRETAJE: Fs el contrato por medio del cual una persona
independiente y habitual autorizado legalmente para ello se dedica a poner
en contacte a los interesados en al conciusion de un negocic sin estar 11gado
a ninguna de Jas partes por relaciones de colaboracidn dependencia, o
répresentacion en Guatemala se aplica el corretaje en 1a colocacion de pélizas
de segurcs y fianzas que se norman en las leyes especificas. -

9.- CONTRATO DE COMISION: £s aquel gue por medio de Ja cual una persona
Namada comitente encarga una comision de palabra o por escrito a atra persona
Hamada comisionista o cambio de una retribucidn convenida.
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10.~ CONTRATO DE EDICION: €5 el contrato por medio del cual e titular d ah,
derecho de autor sobre una obra literariz, cientifica o artistica se obiea.
a antregarla a un editor para que esté se reproduzca y difundea.

1. - CONTRATO DE DIFUSION: Es el contrato per medio del cual un propietario
gerente, director o titular de una empresa dedicada a 71a radio, ia television
la cinematografia o la grabacion, conviene con el autor de una obra
cientifice, Titeraria, artistica.o de cuaiguier indole. & que esta sea
difundida por, Tas medios que e convengan.

12 - CONTRATO DE REPRESFNTACION ESCENICA: Por medio de este contrato. el
propietario gerente, director o titular de 1a empresa dedicada a 1a radio,
televisidn. teatro. cinemetografia u otros medios de producCidn conviene
con el sutor de ja obra de cardcter cientifico. artistico o literario para gue
sea representada por medios que convengan,

13- CONTRATOS DE PARTICIPACION O CUENTAS EN PARTICIPACION, ASOCIACION EN
PARTICIFACION O NEGOCIOS EN PARTICIPACION. Es el comtrato por medio dzl cual
un comerciante denominado gestor, se obliga compartir con una o mas personas
llamadas participes, que Te entregan bienes o servicios. 1as utilidades o
perdidas que produzca esta empresa. como consecuencia de parte o ja totalidad
de Tos negoecios.

14.- CONTRATQ DE DEPQSITO: Es un contrate por medio del cual un sujeto
gepositario recibe un bien mueble o inmueble que le confiz el denositante. con
fa obligacidn de custodiario y devolverlo cuandn se reguiera.

15.- DEPOSITOS EN ALMACENES GENERALES: Es el contrato por el cual el
depositante confia un bien & un depositario que Siempre es una sociedad
andnima autorizada para realizar este tipo de operaciones, la cual emite
titulos de crédito conocidos como certificados de deposito y bonos de prenda,
véase decreto 1230 del congreso de la repiblica, decreto 1746 del congreso de
la repdblica ref por decreto 55-73 dei congreso de Ja republica.

16.- CONTRATO OF FIDEICOMISD: £] contrato de fideicomiso es un negocio
Juridico por e] que una persona Tlamada fideicomitente, trensmite bienes a
otra Tlamada fiduciario con fines especificos y en beneficio de un tercero
ITamado fideicomisario.

17. - CONTRATO DE APERTURA DE CREDITO: Este contrato es por el cual una parsena
llamada acreditante se obiiga frente a otro !amado acreditado 2 poner @ su
dispostcion una cantidad de dinerc ¢ a contraer obligaciones por su cuenta,
el crédito a su vez, se obliga & restituir las sumes de que hubiere dispuesto
o las que se hubieren pagado por su cuenta, mas gastos. comisiones e intereses
gue resulten de su cargo.

18.- CONTRATO DE DESCUENTO: E£s el contrato por medio del cual up sujeto
llamado descontario transfiere o otro 1lamade descontador. un crédito no
vencido, & cambio del valor dinerarioc que representa previa deduccidn de las
sumas acordadas por las partes. Salvo pacto contrario el descontario es
responsable ante el descontador de crédito de pago transferido. ya que 1leva
Implicita la cldusula "Salvo buen precie”
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19.- CONTRATQ DE CUENTA CORRIENTE: Fs el centrato por medic del cual\igs
partes 1lamadas cuentacorrientistas se abligan a entregarse remesas resiprodey:
s bignes de diversa naturaleza cuyo valer dinerario constituven partidas de
pono o cargo en la cuenta de los cuentacorrientistas soiddndose Tas cuentas
al crerre de contrato para determinar quien es e} sujete deudor de Ta relacion
¥ exigirie Tos pagos en los términos convenidos.

20.- CONTRATO DE REPORTO: s e] contrate,por medic del cual una parte, 1lamada
reperiado, transfiere a otra llamada reportador, la propiedad de titulos de
crédito obligdndose este uitimo a devolver 2l primero titulos de la misma
especie dentro del piszo pactado y contar reembolse del valor de Tos titulos
el que podrd sar sumentado o disminuido segin se haya convenido.

2. - CONTRATO OF CARTAS DE ORDEN DE CREDITO: La carta orden de crédito es un
conirate g2 crédito se formaliza con un documento denominado "carta orden de
credila par medio del cual guien Jo expide dador se diriga a un destinatario
ordenanaole la entrege de una suma de dinere a ia persons que en 1z misma
indica y & quien Te {lamamos tomador o beneficiario.

22 - CONTRATO DE TARJETA DE CREDITO: Es el contrato por el cual un comerciante
extiende un documento, tarjeta de crédito comprometiéndose a pagar ung
determinada suma determinada, las compras a7 crédito que el proveedor haga con
Tos comarciantes aiviliados al sujeto que extiende la tarjeta. el propietario
de lz tarjeta paga un cantidad segun ¢] plazo de Ta misma.

23.- CONTRATO DE CREDITO DOCUMENTARIO: Por medio de este contrato un sujeto
Hlamado acreditante, se obifge frente @ otro llamado acreditada a pagar o
centraer und obligacidn por cusnta de este y en beneficic de un tercero
beneficiario. de acuerdo con Jos requerimientos del prapie acreditado.

24. -CONTRATO DE SEGURO: Fs aquel por el cual cuyz virtud una de las partes
llamada asegurador. se obliga mediante wna retribucidn que recibe de otra
HNevadz o seguido a pagar, una cierta cantidad en el caso de que ocurra algin
riesgo. refrendade por el dafio @ una persona o por la realizacidn de un hecho
incierto bien en cuanto al hecho en s1 bien en cuanto al tiempo en que ha de
ocurrir, dentro de 1a variedad de seguros tenemos.

d.} SEGURC POR DANDS: Es el seguro por el cual se protege todo interéds
ecendmico que una persona tenga en que no se produzca un siniestre pudiendo
inciuse asegurarse una cosa djena. Por este se pueden assgurar: contra
J'ngg;gfq} transporte. agricela y ganadero, respensabilidades civiles, y
au viles.

b.) SEGURD DE PLRSONAS: Es aquel por medio del cual un bien asegurado es la
vida misme dg las personas.

25.- CONTRATO Df REASEGURO: Por el contrato de reaseguro, el asegurador
trasjada a otro asegurador o reasegurador. parte o totalidad de su propio
riesge.
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arianzadora se compromete a responder en la proporcion que estipule por Na.
obligaciones garantizadas por 12 misma, ¥ pagar el beneficiario de las i
fas cantidades contempladas en elias. -

2b.- CONTRATQ DE FIANZA: FPor el contrato de fianza, wuna enrr‘dad.\"ifé,,?
sma

27 - CONTRATG DE REAFIANZAMIENTG: Por el contrate de refienzamiento una
afianzadora se obligz a pagar a otra. en Ia propercidn que se estipule. las
cantidades que se debe cubrir al beneficiario de la fianza. (7)

ENUMERACION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES EN NUESTRO CODIGO DE COMERCIO. -

1. - COMPRAVENTA .
1.1.- Ventas contra documentos
1.2.- venta de cosas en transito
- ventas F0O8
- ventas FAS
- ventas CIF

ventas C&F
promesa de compraventa

(L N P N
L AIEN

.- CONTRATO DE SIMINISTRO
CONTRATO ESTIMATORIO
EPOSITO IRREGULAR
4.1.- Deposito de cosas fungibles
4.2.- deposito bancario de dinero
4.3.- deposito @ nombre de dos persenas
DEPOSITO EN ALMACENES GENFRALES DE DEPOSITO
APERTURA DE CUENTA
DESCUENTD
CONTRATG DE CUENTA CORRIENTE
.- CONTRAT) DE REPORTO
10- CONTRATO CARTA ORDENES DF CREDITGO
1i- CONTRATO DE TARJETA DE CREDITO
i12- CONTRATO DE CREDITO DOCUMENTARIO
13- CONTRATO DE FIDEICOMISO
14- CONTRATO DE TRANSPORTE
14 1. - DE PERSONAS
i4.2 - 0f COSAS
15.- CONTRATOS DE EQICION
16.- CONTRATO DE DIFUSION
17.- CONTRATO DE PRESENTACION ESCENICA
18. - CONTRATO DE PARTICIPACION

19, - CONTRATO DE HOSPEDAJE
20, - CONTRATO DE SEGURO
26.1 DANOS
20.1.2.- CONTRA INCENDIO
20.1.3.- DE TRANSPORTE

s
1

\.D(b:\.l@'ﬂ.h
[ R

(7) René Arturo Villegas Lara Derecho Mercanti] Guatemaiteco Tomo 11 pag. 32
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20.1.4.- AGRICOLA
20.1.5.- GANADERO
Z20.1.6.- CONTRA LA REPONSABILIDAD CIVIL
20.1.7.- DE AUTOMOVILES

20.2. - DE PERSONAS .

20.2.1. - DE MENORES
20.2.2. - BE UN TERCERD
20.2.3.- TEMPORAL
20.2.4.- POPULAR
20.2.5.- DF GRUPD

CONTRATO DE REASEGLRO

.- CONTRATO DE FIANZA

23. - CONTRATO DE AFIANZAMIENTO

&4 - CONTRATO DE FLETAMENTO

25.- CONTRATO OF PRETAMO A LA GRUESA O A RIESGD MARITIMO

26.- CONTRATO DE AGENCIA. DCTO. DEL CONGRESO DE LA REPUBLICA No. 78-71

TIP0S GENERICOS DE CONTRATOS.

A3
[ I |

I.- UNILATERALES: Cusnde Ta cbligacidn recae sobre una de las partes
constantes genera obligaciones para una 5013 de 7as partes contratantes.

Z.- BILATERALES: Ambas partes se obligan. reciprocamente, son oneroscs.

3.- CONSENSUALES: Basta el consentimiento de las partes para ser electo.
4.- REALES: Se requiere para su perfeccidn 1a entrega material de 1a cosa
5.- PRINCIPALES: Cuando subsisten por si solos.

6. - ACCESORIOS Cuando tiene por objeto el cumplimiento de otra obligacion.

7. - ONEROSOS : Aquel en el cual se estipulan provechos y gravémenss reciprocos
unz de 1as partes aspira a procurarse una ventajs mediante, equivalente o
compensacidn.

8.- GRATUITO: Aquel en que el proveche es solaments en una sola de las partes
solo una de las partes se propone proporcionar a 1a otra una ventaja sin
eguivalente algurio en lo mercantil. no podemos hablar de estos contratos
porque en el comercio no existe la liberzlidad o gratuidad.

9.- COMUTATIVOS. Cuando 1as prestaciones que se deben las partes son claras,
determinadas desde que se celebra el contrato de forma que ellas puedan
apreciar inmediatamente el beneficio o 1a perdida que les causa este.

16.- ALEATORIQ: Cuando la presentacidn debida depende de un acontecimiento
incierto que determina la ganancia o perdids desde el momento en que este
acontecimiento se realice.
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1i.- FORMALES. Son los que se requiere wna forma escrita publica o privada
para la validez del mismo.

12. - INSTANTANEDS: Son Tos que se cumplen en el mismo momento que se celebran
el page de las prestaciones se lleva a cabo en un 010 pago.

13.- TRACTO SUCESIVE: E) cumplimienio de las prestaciones se realiza en un
momento determinado en 2] futuro o en varins momentos.

12.- LOS CONTRATOS MERCANTILES INTERNACTONALES: Los contratos mercantiles se
convierten en internacionales cuando el objeto del contrato tiene que surrir
un desplazamiento hacia otro pais. tal es el casc de una compraventa
incernacionai en el cual el objeto de contrato tiene que desplazarse hacia
otre pafs del comprador, o bien al pais que el ha elegido como lugar de
entrega. en el transporte internacional de mercaderias tambidn se tiene la
ohTigacidn de transportarias hacia otro pafs diferente al de 1a carga en todos
e5tos cases. por ser practicas comerciales mundiales, se utilizan tecno logfas
propias en cada contrato que son reconocidas & nivel mundial tal es el caso
de Tos INCONTERMS(termino de comercio internmacional como FOB, CIF, FAS. CIP,
DAF, DAQ, O0(. Y ODP entre otros.)

£n Jo referente a los medios de pago de las transacciones internacionales
tambidn se utilize referente al crédito documentario, dispesiciones aceptadas
internacional a fin de que se hacen mas féciles los pagos que se wtilizan por
los comerciantes en sus transacciones de ahi gue cimara internacional de
comercic emitid Tas reglas y uses uniformes relativos de los créditos
documentarios. (regla de Viena revisidn 1962)

Respecto al segure Tnternacional tambisn tiene sus normativas propias ya que
el objeto asegurado en caso de seguro de dafios puede encontrarse en otro pafs
distinto al de la celebracion del contrato: cosa igual sucede en e] sequro de
personas .

Para concluir diré que internacionalidad de los contratos mercantiles no viene
duda por la nacionalidad de las partes. ni por el lugar de celebracion de]
contrato. sino perque las obiigaciones o la obligacidn pm’ncifal de ung o
ambas partes. tiene que cumplirse en un pais distinte al de |a respectiva
contraprestacion.



CAPITILG I
CONTRATO OE CONCESION EN LA LEY DE CONTRATACIONES DEL ESTADD

CRITERIOS DOCTRINALES PARA DEFINIR LOS CONTRATOS ADMINISTRATIVOS:
No existen a la Techa una definicidn valida de los contratos
edministrativos, por o que veremos los criterios de giferenciacién
entre Jos contratos administrativos y 1os civiles (8):

1. CRITERID DE LA JURIDICCION COMPETENTE:Cuande el contrato deba
somaterss a ]z juridiccidn contenciose agministrativa por disposicidn
de la lay. es administrativo pero cuando deba someterse a la
Jurisdiccion civil, es privado:

2. CRITERIO DEL PROCLDIMIENTO PARA CONTRATAR:Cuando el contrato deba
someterse al procedimiente de Ticitacidn. es administrative, perg si
existe sginemenre el consentimiento de Tas partes (Fstado-particular).
es privade:

3. CRITERID DEL OBJETO Y CONTENIDQ DEL CONTRATO:Cande el objete del
contrato as el servicio publico y su contenidoincluve cldusuias
exorbitantes, es administrativo, pero si no tiene por objete el
servicio pdblice ni contiene cliusulas exorbitantes. es privado.

4. CRITERIO LEGAL :Cuando e contrate es adninistrativo por disposicon de
ia Tey, esio es, porge asi o dispone una ley sobre contratos
adinistrativos. es adwinistrativo por definicion legal. Esto significa.
que Tos contratos no definidos por Ta ley come administrativos,
simplemente. por exclusidn, son privados:

5. CRITERID DEL EIEN COMUN:Cuando Ja finalidad del contrato es realizar
el bien comin y no el particular, es aaminisrativo: y.

6. CRITERIO CONSTITUCIONAL :Es contrato administrativo aquel celebrado por
el Presidente de la Republica, previa autoriacién legal y posterior
aprobacitn de Congresc de Ta Rupidblica. -

En la Préctica el criterio mis importante y prevalente sobre los demds
es el criterio legal.

OTROS CRITERIOS QUE DETERMINAN EL CONTRATO ADMINISTRATIVO:Contrato
administrativo es tode aquel que 1z misma ley define comp
administrativo, la gue puede definirlo en tres formas:

1.- Establecimiento una ley de aplicacion a Jos contratos administrativos.

2. - Establecimiento de una ley que no clasifique los contratos
administrativos, pero cuyo contenido, por To menos, regule su régimen
Juridico en cuantoc a 1a celebracidn, tramitacidn y ejecucidn: y
(8) Ley de contrataciones de] estado
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Remitiendo la juridiccion contenciosa administrativa, Jos
conflictos derivados de 1a celebracion o de la ejecucion de los
contrates.

PRINCIPIOS QUE RIGEN LO5 CONTRATOS ADMINISTRATIVOS: .

PRINCIFPID DE LEGALIDAB:por este principio. toda 1a actividad de la
aogministracion queda sometida a ley ¥ de este samelido no pueden
escapar Tos contratos.ia legalidad obliga. ante Ja ausencia de norma
especial que regula los contratos administrativos, a ia

aplicacion supletoria de las normas dei Codio Civil, hasta donde

no pugne con 1a naturaleza del contrate aaministrativo.

PRINCIPID DEL INTERES PUBLICO:Este principic obiiga a que todo
contrato administrative tenga como fundamento el bien comin,
descartando el Tucre privado. ITucro que estd reservado a los
pagticg?ar:es: ¥ gue prevalesca el interes social sobre el
individuai. -

3.- PRINCIPIO DE LA AUTONOMIA DE LA VOLUNTAD:Este principio tiene

] -
i

apiicacion en Ta contratacién adgministrativa pero con alcances
aiferentes. ya2 gque condiciona la validez gel mismo contrate. puesto
gue las deciaraciones de voluntad de volunted de ambas partes deben
producirse con Tndependencia y autonomia pero con efectos reciprocos
entre ellas; de tal manera, el contrato administrativo es el resultade
de combinar el principic de legalidad con 1a regla de que 2] contrato
es ley para las partes por razones de interds publico. (9)

REGLAS DE LOS CONTRATOS ADMINISTRATIVOS:

EL CONTRATO ES LEY PARA [AS PARTES:LT contrato se forma por una con-
cordancia de dos resoluciones unilaterales. que una vez suscrito se
convierte en Tey para las partes contratantes. Su violacidn por el es-
tado acarrea dafios y perjuicios al contratistas, 1o cual destimulada
la contratacion. -

2.- LA BUENA FE: Una vez celebramos 105 contratos. ess deben ejecutarse

de buena fe. lo que obliga o lo que en é] se indica, o que por Jey
pertenczca.- La buena fe significa que cada uno de los contratantes
ponge sy parte todos los medics a su alcanse paracumplir sus respec-
tivas obligaciones.- -

CLAUSULA EXORBITANTE DEL DERECHO CIVIL: Exarbitante es la cldusula
unilateral que rompe 1a igualdad de las partes al facuitar
exclusivamente, a Ia administracion a tamar desiciones a su Yavor.
Eta se impone sdlo al contratista. no & terceros.por que el contrato
rige s6lo entre Ias partes.-

(9) Derecho Administrativo. Jorge Mario Castillo Gonzales. pag. 255
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COMDICION RESOLUTORIA: Existe 1a posibiilidad de resolver el Contr‘a'Qi_
por incumplimiento de una de las partes: @ esta posivilidad se Je °
denoming condicidn reselutoria v funcionag a favor de 13
agministracion. -

EL EQUILIBRIO FINANACIERQ DL LAS PARTES:Esta se da en los tipoes de
contratos agministrativos conocidos por su Tncumplimiento en el

tiempo:

CONTRATOS DE EJECUCION INSTANTANEA:Como las compraventa de inmuebles
o Tos contratos de empréstito. que se realizan en un momenio da
Contratos de ejecucion sucesiva, que s2 realizan a travéz del
tiampo. durante meses o affos, en que inevitahiemente se produce el
cambio de condiciones del contrato: precics, necesidad de aumento
age los volumenes y cantidad de obra, aiteracdn de las condiciones
Fisicas, o el aparecimientp de una situacion inprevista que altera
los costos de la obra o de los servicios.-

En todos estos casos se apiica la regla del eguilibric financiero
del contrato y se denawing "FLUCTUACION DE PRECIOS” .-

LA PUBLICIDAD DEL CONTRATQ:E] estado y las entidaedes publicas
tiene ebiigacion de poner en conecimiento de 1a epinion publica
aquellos contrates que celebra la administracidn como garantia

de legalidad. Usualmente se cumple con esta regla mediante 1a
publicacidn de los contratos en el Diario Oficial, con excepciones
cuando el objeto del contrato impone 1a reserva, principalmente
guango se trata de negocios relacionados con 1a sequridad del
stado. -

EL CONTRATO DE CONCESION:

DEFINICION:Se entiende por concesidn la facultad que en estade
otorga a particulares, para que por su cuenta y riesgo construyan.
produzcan monten, instalen, mejoren,adiciones,conserven, restauren y
adninistren una obra, bien o servicio publico, bajo el control de Ta
entidad publica concendente, con 0 sin ocupacidn de bienes publico a
cambio de una renumeracidn que el particular cobre & los usuarios de
1a obra, bien o servicio.-

(art .85 Decreto No. 57-92 Ley de contrataciones deil Estado.
ELEMENTOS DEL CONTRATO:

ELEMENTOS PERSONALES:

EL ESTADU:La mezcla del presidencizlismo y del parlamentarismo han

generado un hibrido conocido en Guatemala como "SEMIPARLAMENTARISMO"
{ART. 16b6.167 Y 195 Constitucion de 1.985)

ST R o CUATIRALS
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LOS PARTICULARES. Entendiéndose por particulares las persoras
IndTvidugles come juridices.

2. ELEMENTOS REALES:

J.d.- LA OBRA, £l BIEN O EL SERVICIO PUBLILO: Los bieries del estado. son
todos aquellss que pertenecen 4l dominio piblico, por oposicidn a los
dei domiinio privado (vdase ert. 121 de Ta constitucion)

L& obra pdblica. es aquella obre gue el estado quiere 0 debe realizar
para bien comunal.

£V servicio publico es una activided de interds general desarrellado
oor 1a administracidn actualmente se entiende en dos santides:

Como erganizacidn. se basa en alguna organizacidn controlada por la
agministracion, ejemplo, un hospital.

Como actividad, el servicio pdblico se basa en la activided que busca
satisfacer ung necesidad de interés general. ejempio. 1a policia.

2.2.- Lz construccion, preduccion, montaje, instalacion. mejoras. adicion.
conservacion, restauracidn y administracidn de la obra. bien o
servicio pablica.

2.3.- La remuneracicn que =] particuiar cobra a los usuarios de la obra,
bien o servicio. -

3.- ELEMENTOS FORMALES: Para el perfeccionamiento de este contrato de
concesion publica se requiere que sea celebrado entre el titular
del ministerio o la autoridad méxima de Jja entidad que corresponda
y el concesionario ademds que sea aprobade por acuerde gubernative
en consejo de ministros.

FORMAL IDAD PRECONTRACTUAL: Previo al otorgamientoc de la concesion
235 necesario ?ue el particular llene todos los requerimientos
exigidos por Jas normas de icitacion, y que esta le sea
adjudicads .

Marienhoff, citadoe por Castillo Gonzélez (10) define la
Ticitacidn pablica came un procedimiento de seleccidn del
contratiste de la adwinistracion a}p&b?fca que sobre la base de una
previa justificacidn de idoneidad moral, técnica y financiera,
tiende & establecer que persona es la que ofrece el precio mds
conventente para el estado.

Sciah Zuleta (11) por su parte, la define come el procedimiento por el
cuel previa invitacidn, 1a entidad contratante selecciona entre varias
personas en Ygualdad de oportunidades, la que ofrezca mejores condiciones para
contratar.

{(10) op. cit. pag. 263
(i) 1b. pag. 263
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1.- PRINCIPIOS JURIDICOS QUE RIGEN LA LICITACION:
I.- £l derecho de oposicidn o concurrencia de los oferentes:
Z.- Licitacidn publica: y.

3. - Igualdad entre los licitados. -

ODIVISION DE LA LICTTACION:
1.- Licitacion publica: Cuyz definicidn vimes en el punto 2.3.1.-

2.- Licitacidn privada: que se define como J@ Tnvitacidn o pedido de
ofertas dirigido directamente por 2] estado a empresas o personas
determinadas para cada caso; diferencidndose de Ta publica en que
es cerradg ¢ dirigida. permite menos publicidad. sin 1legar a la
secretividad. existe un ndmere o fijo de participantes y jos
participantes pueden renunciar al plazo por escrito (dado el
estado )

3.- Concurso de Méritos.; esta es 13 oposicion en gue se tienen en cuenta
especiglmente el factor personal (inteiectual o creativo) se emplea
para captar capacidad entre dos o mds persanes: ejempio: E1 concurse
de oposicidn para ocupar el cargo de profesor titular en Ja
universidad. -

4.- £1 remate o subasta pdblica: Consiste en al venta de bienes en publico,
sin Timitacidn de concurrencia, el mejor postor.

PROCEDIMIENTO DE LA LICITACION: La ley de Contrataciones del Estado
contempla desde las autoridades competentes para designar los
Tntegrantes de las juntas de Ticitacidn, el régimen econdmico {monto,
documentacidn, publicacidn, y todo lo relacionado a su ejecucidn, de la
siguiente forma;

La designacion de 1035 Integrantes de la juntas de licitacidn y la aprobacidn
de la ejecucidn, corresponde & las autoridades siguientes:

Luando el monto no exceda de doscientos mil quetzales, al presidente
del organismo legistativo ¢ del organismo judicial. -

Cuando exceda de doscientos mil quetzales, al drgano administrativa
superior del organismo.

PARA LA CORTE DE CONSTITUCIONALIDAD Y EL TRIBUNAL SUPREMO ELECTORAL :

Cuando el monto no exceda de doscientos mil quetzales, al presidente
de la Corte de Constitucionalidad a7 tribunal supremo electoral, en
Su €aso. -
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PARA LA DEPENDENCIAS O ENTIDADES DEL ORGANISMO EJECUTIVO. SIN
PERSONAL IDAR JURIDICA.

A las que formen parte de un ministeric. ai ministerio del ramo:

4 ias que no formen parte de un ministeric. a la autoridad
aaministrativa superior;

A las unidades efecutoras:

AT director ejecutivo. Gerente ¢ _funciongric equivaiente, cuando el
manto no excede de doscientos mil quetzales,

Al ministerio del ramp, cusndo el monto exceda de doscientos mi)
quetzales:

PARA LAS ENTIDADES ESTATALES CON PERSONALIDAD JURIDICA.
DESCENTRALIZADAS Y AUTONOMAS

T gerente o funcionaric equivalente. cuande el valor no exceda de
goscientos mil quetzales.

A lg Junta directiva. autoridad mixima, o en su £aso, quien ejerce
las funcicnes de ellas, cuando el valor rotal exceda de doscientos
mil quetzaies.

PARA LAS MUNICIPALIDADES Y FMPRESAS:
Al alcalde. cuagndo el valor no exceda de doscientos mil quetzales:;

Luando se trate de negociaciones que se financien con recursos
provenientes de préstamn otorgados por el Instituto de Fomento
Municipal © de entidades fimancierss de exterior do Ja corporacion
Muricipal, previo dictamen favorable de dicho instituto. pero 51 el
mISMe no evacud 1a consulita o emite el dictamen corraspondiente en un
plazo de treinta dias contados @ 1a fecha de recibido o) expediente, es
entenderd gue su opinidn es Favorahie. -

Las Juntas de Licitacidn. son el dnico drganc competente, para recibir,
calificar, ofertes y adjudicar el negocio. se Tntegran con nimerc de cinco
miembros; y, tomard sus decisiones por la totalidad de sus miembros, dejando
constancia en acta de lo actuado. -

IMPEDIMENTOS: Contempiades en el articulo 14 de la LCF. como: ser
parte en el asunto: haber side representante legal. gerente o
empleado alguno de sus parientes. abogado. asesor o perito, en el
asunto o empresa efertante: tener el o alguno de sus parientes,
dentro de Tos grados de ley interés directo o indirecto en el
asunto: tener parentesce en cualquier grado de ley. con
cualquiera de las partes: ser pariente dentrc de 1os grados de
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ley de Ja autoridad superior de la institucidn: haber aceptado
herencia. Tegado o donacidn de alguna de las partes; ser socio
participe con alguna de 1as partes; y. haber haber participado en
la preparacidn del negocio, en cualguier fase.

EXCUSAS: Podemos afirmar. que en general son las mismas
contempladas para los jueces en la ley del organismc
Judicia?. (LOJ?

LOUSACION: Son causas de recusacion. como integrante de 1a Junta
de Licitacidn, Jas mismas de Jos impedimentos y de 713s excusa

DOCUMENTOS DE LA LICITACION: Para llevar & cabo la licitacidn
pubiica deberdn elaborarse, segin el casc, los documentos
siguientes:

1} Bases de Licitacidn

2) Especificaciones Generales;

3) Especificaciones técnicas:

4) Disposiciones especiales: y.

5) Planos de Constriccidn, cuando se trate de obras. -

Estos decumentos debe ser aprobados por la autcridad administrativa
superior de la dependencia, previo los dictdmenes técnices correspondientes
respetdndose Tos convenios y tratados internacionales acordados entre 1as
partes £i Ffuere el castigadc.

CONVOCATORIA A LICITACION: La convocatoria a licitar serd
publicada dos veces en el diario oficial y en otros de mayor
circulacién dentre de un plaze de diez dias. Entre Ta ditima
publicacion y el dia fijado para su presentacion y recepcion de
ofertas. deberd mediar. por lo menos un término de ccho dfas.

PRESENTACION DE OFERTAS Y APERTURA Df PLICAS: Las ofertas ¥y demds
documentacion de Ta licitacidn deberdn entregarse directamente a
la junta de licitacidn en el Jugar. direccidn, fecha, hora y
forma en que sefialen Tas bases, Transcurridos treinta minutos de
la hora sefialada para 1a presentacion y recepcion de ofertas, no
se aceptard alguna mds y se proceders al acto publico de apertura
de plicas. Levantdndose acta de todo io actuado. 57 no hay
ofertas se levantard acta y se Informard a la autoridad superior
respectiva para que prorrogue el plazo de recibir ofertas.-

La junta de licitacion adjudicard 7a obra bien o servicio pdblico a la
mejor oferta. notificada en un plazo de tres dias de dictada Ta resolucidn
razonado. a un plaze de dos dfas siguientes a que quede Firme Ta resuelto. la
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Junte cursard el expediente a 1a autoridad superior, 1a que apmbara"'g
improbard lo actuado y en este ditimo caso. con EXposicicn razonada, ordenar

su revisidn con base en 1as observaciones que Tormule. (a Junta revisard 1a
evaluacidn y hard la adjudicacion dentro dej plazo de cinco dias de recibido
el expediente. La junta podrd confirmar o modificar su decisidn. en forms
razonada. Devuelto el expediente Ja autoridad superior dentro ésta aprobard
lo actuade por Ja junta. quedando a salvo del derecho de prescindir. La
gpmbacio’n como la improbacidn 1o hard la autoridad superior dentro del plazo
e cinco dias de recibido e) expediente.

DERECHD DE PRESCINDIR: Los organismos de estads V¥ las entidades
descentralizadas y autdnomas, unidades ejecutoras, ias municipalidades y
empresas pubiicas estatales o  municipales. por medio de jos drgancs
superigres podrdn prescindir de la negociacidn en cua fquier fase de ésta
decision se adoptard dnicamente s7 pcurriese un case fortuito o fuerza mayor
debidamente comprobado. que diese Jugar @ 1a Tmposibilidad de continuar la
negociacion: si ésta ocurre antes de 7a firma del comtrato. se compensard a
los oferentes que ocupen jos primeras Tugares, con el 2.5 por miflar del monto
de Ja misma por los gastos incurridos en 1a elaboracion de su oferta; si
ocurre después de la adjudicacidn dnicamente se compensard al oferente
ganador. con el 50 por millar del monto de la misma.

NATURALEZA JURIDICA DE LA CONCESION: Respecto a 1a naturaleza
Juridica de 13 concesidn se ha planteado tres teorias.

I. - La concesidn es un acte unilateral:
2.- La concesidn es un contrato: y.
3.- Lz concesidn en parte es comtrato y en parte es reglamentacion.

En Guatemala, segin la Ley de Contrataciones del £stedo. la concesidn
es un contrato aaministrativo. porque uma parte contratante es e} estado ¥
par?ue e] ohjeto del contrato es la prestacidn de un servicio pabiice. ¢ la
reglizacidn de una obra o bien publico.

CARACTERISTICAS DE LA CONCESION:
€7 servicio u obra publica 1o gonstituyen G prestan personas privadas;
£1 estado conserva sus facultades. principaimente el control Yy al

intervencidn.
ET derecho personal del concesionario es temporal y revocable: .

Bw N e

La concesidn continda como servidor piblico. pueste que la remuneracidn
que recibe e] concesionario es atravez del cobro que hace a los usuarios
de 1a abra. bien o servicio.
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CLAUSULAS OBLIGATORIAS DEL CONTRATG DE CONCESION: Estas cldusulas son\
particulares para el contrato de concesidn. ademds a las de todo
contrato administrative. son Tas siguientes.

Que el plazo de duracidn noe podréd ser Superior de veinticinco afios. e}
plazo serd calculado en cada caso, de acuerdo con 13 cuantia e
lmportancia de 1z inversion, tamando an cuenta el interds nacional y el
de las usuarios.

Que el reglamento para utilizacidn de 1a obra. bien o prestacion dal
servicio, forma parte del contrato:

Que el concesionarie queds obligado a:

Al pago de salarios y prestaciones a sus trabajadores. los cuales
deben ser preferentemente Guatemaltecos en la proporcion prescrita en
ol codigo de Trabajo.

A Ta conservacidn de todos los bienes y elemento que conforman Ja
concesion y prestar el servicio con 1a continuidad convenidos.

A que &l vencimiento de la concesidn, todas ia construcciones e
instalaciones pasardn a propiedad del estado, sin que este tenga que
reembolsar, compensar o pagar suma aiguna de dinero.

A responder por dafies y perjuicios que ocasione al estado aa
terceros la explotacion de 1a concesion.

A la capacitacion del personal guatemalteco que designe la autoridad
campetente .

£1 page al estado de un porcentaje que serd determinado en Ja
resolucion que ctorgue la concesidn.

A permitir 1z prdctica de las auditorias gue la autoridad competente
considere necesarias.

A responder por 1a pérdida o deterioro de los bienes que el estado Je
entregue para la explotacion de ja concesion: y,

A las demds condiciones que de acuerds @ 13 naturs leza de la
concesion sea necasaric estipular en el contrato, a juicic de la
autoridad competente,

OBLIGACIONES MININAS DEL ESTADO: Dentro del contrato de concesion, el
Estado tiene Tas siguientes obiigaciones mininas.

Obtener los derechos de 1os servicios concesionados .
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2} Rescatar los servicios POr causas de utilidgad piblica, tales como:
servicio deficiente, aumento desmedido de precios por fuerza maver o
caso forturto.

3) Revisar las tarifas, y velar porque sean estas las que se cobre: y,

4) Supervisar Ja efecucicn de Ja concesion hasta su vencimiento. -

CAUSA QUE EXTINGUE (A CONCESION:

1) Cumplimiento del plazo:

27 Rescision por los casos que establezean en el respsctive contrato:

3) Por revacacidn atravez de acuerdo gubarnativo . -

VENTAJAS DE LA CONCESION:

1) Se emplean ios capitales privades sin gue el estads tenga que hacer
negociaciones fiscales;

Z2) £1 estado se asegura el funcionamiento del servicio:
3) £1 estado no corre riesgo:

4) Al terminar el contrato de concesisn. todos Tos bienes del servicio se
incorporan 21 estado por aplicacion del régimen de reservacion: y.

5) La no politizacidn del servicio.

LA SUPLETORIEDAD DE 1A ley de Contrataciones del f£stado: las normas
refersntes a concesiones contenidas en el gecreto del congreso de ls
Republica ndmeroc 57-92, Ley de contratacionss e] estado. regird en
todos los casos donde no exista otra ley especifica de concesiones que
conteng;r)m normas de concesidn para émbitos aspaciales de aplicacion. -
(art.



CAPITULO 11!
EL CONTRATO DF CONCESION REGULADO EN EL CODIGY DE COMERCIQ

SERVICTO PUBLICE:

DEFINICION: Castiilo Gorzdler (12) lo define como una actividad de
interés gensral desarre lada por la administracion. Actuaimente, dice
el .ancepto no es tan simple y cierta confusidn o complicacion que
dcusa. se debe al crecimiento del Estado ¥ de la administracion. -

En administracidn del Estado moderne tan pronto como dejé atrds el
abstencionisme del Fstado Clésico liberal, concentrd su preocupacidn en
hacerse carge de los servicios asistenciales o sociales en tres dreas:
Educacidn, salud y trabajo. inciuyendo beneficencia. £n aIgunos Fstadps. estas
dreas fueron asumidas por 1a Iglesia Catdlica y en Guatemala si fue hasta Ia
Reforme Liberal del 71. Genera'mente. el Estado ye divorciado del ] iberalismo

Tos servicios publicos con jos particulares. y Ffinalmente. sin dejar de
prestar servicios piblicos, se 1imité a reglamentarlios con la finalidad de
controlar su funcionamiento, régimen juridico, organizacicn. etc.-
£7 desarrollo alcanzado por &) Estado moderno abrid pa50 3 1a posibilidad
de la explotacién econdmica: e] Estado abstencionista fue sustituido por un
Estado que  asume riesgos  empresariales hasta ciertos  limites: la
administracion pasé @ manejar 1a concesion como formuls para conceder Ja
actividades que quedan en manos de Jos particulares. concluye el autor. -
Actuglmente el servicio piblico puede definirse en dos sentidps:
L) COMD ORGANIZACION: el servicio publico se basa en alguna organizacidn
controlada por 1a edministracicn. Este sentido es tan amplio que cua Tquier
arganizacidn constituye un servicio pdblico; ejemplo: 'un hospital. -

2.0 COMD ACTIVIDAD: e] servicio publice se basa en una actividad Gue busca
Satisfacer una necesidad de Tnterds general, ejemplo: 1a policia. -

CLASES:

1.2 SERVICIOS PUBLICOS DIRECTOS: cugndo el Estado 1os presta directamente
0 por medio de concesionarios:

(12) cit. pag. 234
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SERVICIOS PUBLICOS INDIRECTOS: cuando el Estado no Jos presta no Jos
concede Sino que Jos reglamenta. exciusivamente: ejemplo: los
servicios de taxis, de una farmacia, de un colegio privado o de un
sanatorie privado. -

CLASIFICACION DF LOS SERVICIOS PUBLICOS:

POR LA TITULARIDAD DEL SERVICIOQ: Segun que e] titular seg el Estado
(nacionales). el departamento (departamentales) o el municipic
{municipales). -

POR NECESIDAD DE LA PRESTACION: pudiendo ser necesarios u obligatorios

(los segures sociales, IGSS) voluntarios o facultativos (el transporte
urbanoj. Estos GTtimos. el Estadp decide si los presta ¢ no.-

POR EL CONTENIDO DE LA PRESTACION:

3.1) Esenciales: Cuando Ta prestacicn es bdsica para el mantenimiento del
Estad?, departamento o municipio. ejemplo: el agua
botabie:

3.2) Secundarios: Cuando dependen de 1a necesidades de la comunidad,
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las que estdn condicionadas por su desarrollo 50.:1'.3?’\‘(.‘
cultural alcanzado particularmente: ejemplo: el
transporte urbano. -

£sta clasificacidn o se considera definitiva por cuante Jos servicios
‘eCuncarios, dependiendo de Ta legalidad de 1a comunidad, fécrimente pasan a
ier esenciales. -

POR LA EXCLUSIYIDAD RF SU EJERCICTO:

1. J Conjuntamente con 1os particuiares: En este caso las empresas

—

A

7

Ry

estatales, departamentales 0 municipales competen con las empresas
particularas en la prestacion del servicio: ejemnlo: ia empresa
distrital de autobuses ¢ municipal que cangiie con las empresas
privadas . -

- ) Monopolizadas por el Estado, el departamento o el mUNICIpio: en este

caso es el £stado. el departamento o e municipio quien explota el

servicio pablice con exclusividad; ejemplo: el agua potable y 1a Juz
eléctrica. Puede establecerse en esta caso. un mencpolio de hecho:

gjemplo: el ferrocarril a cargo del fstado. o un monopolic da derecho
cuando el Estedo autoriza la explotacidn del servicio; ejemplo: e]

corree en manos de la iniciativa privada. -

FOR LA NATURALEZA DEL SERVICIO: pudiende ser:

.} Administrativos.

. Industriales,

. ) Comerciales,

. Empresas Nacienalizadas,

.} Corporativos (los colegios profesionales)

FOR LA PARTICIPACION DE LOS USUARIOS EN LAS VENTAJAS: (as
prestaciones, pueden orientarse a satisfacer las necesidades de la
generalidad o de cierto grupo:

.} SERVICIOS UTI UNIVERSA: Cuando satistfacen Iasi necesidades de Ja

generalidad, ejemplo: el agua potable. -

- ) SERVICIOS UTI SINGULI: Cuando tienden a satisfacer 135 necesidades de

ciertos grupos de habitantes, ejemplo: La Hmpieza de 13 calles y el
alumbrado publico. -

POR LA DURACION DF LA PRESTACION: Los servicios pusdan ser:
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1.) Permanentes: F1] que forzosamente es continuo (transportes y
comunicaciones):

2.} Accidental: el gue depende de una condicidn previsible, (e} servicio
civil que funciona ante un terremotel: V.

2. ) INTERMITENTE : Cuando su funcionamiento =std en potencia, esperanda of
eventa para el que fue creadsa, ejempio: los bomberos ante un
ncendio.

FORMAS DE PRESTAR (05 SERVICIOS:
DIRECTAMENTE: (gestion directa): esta gestidn la puede realizar:

1.} La Administracion central:

Z.) Las entidades descentralizadas:

2.) Las empresas ingustriales y comercialas del Estado:

4.) Las sociedades del f£stado. -

En este caso la administracion realiza las prestaciones por medio de os
ministerios o 7as direcciongs. también la puede ejercer el municipio por medio
de empresas bajo su control. -

INDIRECTAMENTE. (gestidn indirectal: esta gestidn 7a pueden realizar:

1.) Las empresas privada:

2.} los concesionarios;

3.) Las copperativas;

4.) Los arrendatarios; y.

5.) Los que celebran concierto. -

GES%‘ION MIXTA: Que la pueden realizar las sociedades de economfa
mixta.-

SERVICIOS A CARGO DF CONCESIONARIOS:

DEFINICION: La concesidn en el modo gestidn de un servicio publico por el
cual una persona  juridica publica {concedente) encarga mediante
contrato a otra persona juridice privada fconcesionarie), la gestidn de
un servicio pablico por su cuenta y riesgo. con derecho a obtener une
remuneracidn por io de las tarifas percibidas por los usuarios.
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EV concesionaric constituye una persona privada o la cual el Fstade
traslada un poder juridico para la realizacidn del servicio concedido.Dicho
traslado no significa que la administracidn renuncie al ejercicie de sus
facultades. puesto que la aoministracidn atribuye al concesionario solo las
facultades Indispensables para la realizacidn del servicio., reservdndose &)
centrol y Ta intervencidn. Tal atribucidn dz la concesicnario un derecho
personal, temporal y revecable. £ servicio pliblico concedido continda como
servicio pablico y la adgministracidn concedente retiens 7a facultad de prestar
el servicio. €7 traslado se hace. nc por Interés privedo sino por interés
publice {bien comun). -

SERVICIOS PUBLTCOS MUNICIPALES: Le Manicipalidad tiene como rin primordial
1a prestacion y administracidn de los servicios punlicos, de la
poblaciones bajo su jurisdiccion territorial. bdsicamente sin perseguir
fines lucrativos. y por lo tanto, tiens competencia para establecerips.
mantenerios. mejorarios y regularios, garantizande su funcionamiento
eficiente. sequro, continup, comodo e higidnico & los habitantes y
bereficiarios de dichas peblacionas, y en su caso. la determinacisn y
cobro de tasas y contribuciones equitativas y justas {art. 30 del Codigo
Municipal. C. M. ). -

FORMA DE LOS SERVICIOS MUNICIPALES: Los servicios publicos municipales
seran prestades y administrados:

ke
—

1.1.) Por las municipalidades y sus dependencias administrativas.
unidades de servicio y las empresas que arganice

1.2.) Por concesiones otorgadas de conformidad con 1a ley.

2.- LA CONCESION GF SERVICIO PUBLICO MUNICIPAL: La municipalidad tiene
facultad para otorgar 2 personas individuzles o jurfdicas. la concesidn
para la prestacidn de servicios piblicos que operen exclusivamente &n
su jurisdiccion. mediante contrato de derecho apu’bh’co ¥ a plazo
determinado, en el que se fije naturaleza y condicicnes del servicio y las
garantias de su Tuncionamiento

La municipalidad Tijard las contribuciones vy tasas derivadas del
contrato que percibird del concesionario (art.31 gel C.M.)

ELEMENTOS DEL CONTRATC DE CONCESION MUNICIPAL :

1. - ELEMENTOS PERSONALES:
1.1.-E] Concedente: que serd siempre Ta municipalidad. -
1.2.-E) Concesionario: que serdn personas individuales o juridicas.-

2. -ELEMENTOS REALES:

.-La prestacion del servicio publico que gperen exclusivamente
dentro de 1a jurisdiccién municipal que se trate

.-Las contribuciones y tasas que percibird del concesionario. -

--Cobro por el concesionario del servicio que presta @ los
usuarios. -

rre o
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3.- ELEMENTOS FORMALES:
J.1.-E5 por escrito
3.2.-5¢ rige por el Derecho Pibiice

CONTENIDG DEL CONTRATO DE CONCESTON MUNICIPAL: Ademés de las de todo
documento, la concesidn para 1a prestacidn de un servicio pubiico
mnicipal, determinard, ademds, Tos siguientes:

1.) La aceptacidn por parte del concesionarie de las ordenanzas y
reglamentos municipales que regulen el funcionamiento del servicio:

2.) La obiigacidn por parte del concesionario de 1levar contabilidad de
conformidad con la ley, la cual haga posible su verificacidn de todo
tiempo. por la Contraloria General de Cuentas ai ser requerida por 1a
municipalidad para determinar el estade financiero de la empresa;

3.) La aceptacién por parte del concesiorario, de poner a disposicion de 1a
municipalidad los 1ibros y documentos de contabilidad. y de darle 7a
Tnformacidn que requiera, en caso de intervencion del servicio:

4.} E1 derecho de Ta municipalidad de adquirir el servicio gratuitamente o
previa Indemnizacion, segdn sea Ja naturaleza y condiciones en que e] mismo
se ctorgd, al expirar el plazo de la concesion. En e] supuesto de
indemnizacion. se hard el avalio de los bienas, tomando en consideracion todos
los elementos y factores que determinen su precio real. sin atenerse
exclusivamente & declaraciones catastrales o fiscales. informes o datos de
entidades o dependencias del Estado. debiendo someterse el expediente y
proyecto de contrato correspondiente a revisidn de la Contraloria General de
Cuentes antes de su aprobacién, y no se hard ningun pago a coste del contrato
de traslacién de Jos bienes, sino hasta que haya sido aprobado por la
corparacidn municipal y 1a resolucign estd firme. En todo caso, la
ma}.-nfcfpah‘dad debe hacerse carge del servicio. libre de pasivos de cualquier
clase. -

5.- La intervencidn de la concecidn: La intervencidn se produce cuando la
agministracion intervienen los servicios pablicos y privados con el objeto
de racionalizar y planificar la economia & fin de lograr el desarrollo
general del Estade.- Nuestra Constitucidn Politica en su art. 20 indica
que £] E£stago podrd, en caso de fuerza mayor y por e] tiempo estrictamente
necesario, intervenir las erguresas que prestan servicios publicos
esenciales para la comunidad, cuande se obstaculizare su funcionamiento
fno se refiere a empresas privadas). En el casc de la intervencién de los
servicios publicos nunicipales estaremos 2 lo que Tndica el art. 34 del
Cddigo Municipal. el que indica que sin perjuicio de lo que establece e}
anterior articulo citado de la Constitucidn, la municipalidad tiene 1z
potestad de intervenir temporaimente el servicio piblice mmicipales que
se administre y preste deficientemente, o que deje de prestarse sin
gutorizacion alquna. o en el que se falte a 1as ordenanzas y reglamentos
contraldos por el concesionario.-
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£n Lodo caso. 1a intervencion del servicio de que se trate se hard a cos ;il:

£] alcalde nombrard 3 la persona  que deba hacerse cargo de ia
intervencion. Trmediatamenta después de que se fiaya emitido e) acuerdo por
parte de la corporacion minicipal. y acto sequide, le dard posesion. -

&.- Revocacion de 1a concesidn: £} Codipc Municipal en suart. 35 cont fene las
Causas por jas cuales se puede revocar Ja concesion ge Tos servicies
minicipales, ddndose en lgs siguien.es casos:

a.) luando sea lesiva a los ntereses del minicipio. -
b.) 51 viela dispesiciones relativas al orden pdblico y al interés social -

c.) 57 viola disposiciones de cardcter general o local relatives a 7a salud
e higiene publicas. -

d.2 Cusndo las deficiencias del servicio no sean subsanables por el
procedimiento previsto para 1a intervencidn de Tos servicies publicos. -

En cualquiera de estes casos gueda exciuida la via contenciscsa
adaministrativa. -




CAPTTULD IV
"= ANTECEDENTE HISTORICGS DEL CONTRATOD DE CONCESION EN EL DFRFCHD MERCANTTL .

£s desde e] Derecho Romano que se encuentran los primeros puntos de
ontrato, con el concepto de contrato innominade ¥ con el nominado. afirma el
loctor René Arturo Villegas Lara (13). En algunas definiciones aparece que el
‘ontrato en el Derecho Romano, eran las convenciones destinades a producir
wligaciones, que ya han sido sancionadas y nombradas por el Dereche Civil.
ran, en consecuencia. dnicamente Jos contratos que aparecian elevados &
-ategoria de tal, los que concedian fuerza al ciudadanc romano ejercitar la
10cion derivada del misma. Con el tiempo el Derecho Romano reconccic 1a fuerza
wligatoria de las convenciones ne Sancionadas por 21 Derecho Civil. -

E1 Dereche francés anterior al Codigo de Napoledn se aparts de 1a cldsica
Wacion tameda de considerar al contrato, como solo aguella conexion nominada
:xpresamente en el Jerecho. aceptando que pudieren existir convenciones, que
§In estar expresamente reguladas, produjeran efectos Juridicos, Jlas que
tendrian por finalidad, el dar alquna cosa, hacer. o no hacer algo.-

En e) (ddigo de Napoledn. articulo 1,107, gue en esencia se acepld que
2 la par d2 1a existencia de los contratos pominados, pudieren haber contratos
innominados, de Tgual valor y eficacia.-

£n el Derecho Espafiol de esa éonca se aceptd la tendencia legal a7 haber
determinado que en materia contractual. las partes eran 1ibres para establecer
todos los pactos, cldusulas y condiciones que tubieren por convenientes,
stempre gue los mismos no fueren contrarrios a las leves. a la moral ni &l
arden publico (véase art. 5 de Ja Constitucién Politica art. 4, 31, de la Ley

del Organisme Judicial.). -

En el Cddigo Federal Suizo de 1a obligaciones del 1,812, se admitid Ia
categoria de contratos nominados e innominados. En similar menera. el Derecho
espaflol contempordneo se refirié afirmando que el contrato importa
convenciones 11bremente aceptadas por las partes, siempre vy cuando estas
respetaran principios de valor, orden piiblice y buenas costumbres.-

E7 Derecho Ttaliano reflejado en el Codigo de 1,865, muestran un andlisis
que se sépara de los hasta ahora ya comin. El €] se sienta 1a premisa que:
todos Tos contratos tienen una regulacion general, salvo los nominadas. 10s
que tienen una regulacion especial. idea que da un giro a 1a concepcidn de 1a
doctrina tradicional del Derecho Romano. ya que acepta 1a regulacién general,
como 1a del contrato innominado, y la eSf-eciaI para el nominado. Puesto que
el no tener nombre un contrato dentro del sistema legal. implica en el Tondo
Ta ausencia de una disciplina especial al respecto. -

En el Derecho Guatemalteco Jos codigos civiles de 1.877 ¥ el Derecho
Legislativo nomero 1.932 se mantuvo 1a referencia expresa de no hacer

(13) op. cit. pag. 4.
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diferencia entre el centrato nominade y innominado. E} actual Codigo L‘fv?\
art. 1.519 determina gue desde que se perfecciona un contrato, obliga a los
contratantes al cumplimiento de 1o convenido. Siempre que ello estuviere
dentro de las disposiciones legales relativas al negocio celebrade. o cual
ha de ejecutarse de buena fe. y segun la comun intencidn de la partes. Se
desprende que la legislacion quatemaiteca se ha apartado del cldsice concepto
del derecho romano de reconocer 1a validez. Unicemente al contrato nominadc
dentro de la sistemdtica legal. 57 ha recogids sedimentos histdricos al
indicar que el contrato habrd de responder a8 los Iineamientos que el
ordenamiente Jjuridico ha determinade, para los tipos negociables. no
permitiende que por 1a via contractual se generen efectos diferentes. -

En la actualidad se considera mds adecuada 7a tesis de que la
tipicided del contrato se relaciona con ia falte de una regulacidn expres,
compleja y unitaria: ye que deviene tipico. 51 el misimo a pesar de no tener
una tipologfa expres. se regula por 1a via de la remisidn. AsT, para hablar
de "tipicidad” se requiere que el contrate mejor dicho. alguno o algunos de
sus elementos encajaran dentro de un contrate tipica. al no ser completa la
regulacidn, el msmo po pierde su cardcter de atipico. Por otro lado, la
tipicicad exige el que todos los elementos del contrato, entren a configurarse
dentro de los elementos claves del contrato tipo, ya que s7 ios elementos de
un contrate atipice dentro de la tipologia de dos o mds, aquel sequirfa siendo
atipico; case dentre del cual ceeria el contrato de concesidn mercantil o
?cwnercf? 1. ya que no existe una requlacidn especifica, unitaria y compleja que

o reguie.-
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DEFINICION DEL CONTRATO DE CONCESION MERCANTIL @ COMERCIAL :

Para las corrientes furopeas. estiman que hay contrato de concesion
mercantil cuando wn comerciante, concesionaric, pone sy empresa de
distribucion o de venta en su case. al servicio de otro comerciante o
industrial Vlamado concedente, para asegurar exclusivamente en un territorio
determinado, durante un periodo de tiempo limitado y bajo le vigilancia
(direccion) del concedente, la distribucidn de sus proguctes, ce 16s que se
Te ha side concedido el monopolio de reventa. -

for su parte las corrientes latinpamericanas expresan que existird
contrato de concesidn mercantil en aqueilas convenciones por 1as cuales el
rabricante o importador (el concedente) de cierto tipo de productos de
caracteristicas especiales (llamada de alta tecnificacion), regula
detalladamente las condiciones de 1a venta permanente de los mismos 8 los
consumidores y el pasterior servicio de mantenimiento o reparacidn por
Intermedie de la aclividad de su co-contratante (el concesionario), quien
actia en nombre propie con autonomia patrimonial v juridica corriende con 1os
costos de explotacidn pero en cuanto @ la ventz de los productas . por cuenta
dzgl primero, a quien estd econdmicamente integrade en forma vertical, a traves
de und haz de variedades obligaciones que tiendan a estimular. dirigir y
controlar su accién. desarrollada en un régimen de exciusividad que le impide
trabajar con productos concurrentes fabricados por 7a competencia. todo a
cambio de ungd comisidn por unidad de productn vendida y el suministro
normelmente en condiciones redituables, de los accesorios y repuestos
necesarios para el servicio de post-venta de Jos preductos. -

Contrato por medio del cual, el concesionario, pone a dispesicidn del
concegente su emprese mercanti] y se obliga a vender. por cuenta del
concedente o @ revender por cuenta, en la forma y condiciones previstas en el
propio contrato, y bajo el sistema de exclusiva, las mercancias que se
convengan con el concedente, a cambio de una retribucidn de determinads o
determinabie, con el objeto de Tograr en Forma conjuntz, una buena
comercializacion de los proguctos en el mercado. -

0 bien, Contrato por medio del cual 2] concedente confiere al
concesionario el derecho a que bajo el sistama de exclusiva y a través de su
empresa, revenda por su cuenta, o venda por su cuenta del concedente. 1as
mercanctas sujetas a concesidn, dentro de los términos convenidos & cambio de
una retribucidn determinada o determinable con el objeto de lograr en forma
conjunta uma buena comercializacidn de los productos en el mercado. -

ELEMENTOS DEL CONTRATO DE CONCESION MERCANTIL

1.- ELEMENTOS PERSONALES:

1.1.- EL CONCEDENTE: Es el empresario individual o social que se abliga frente
8 su contraparte. el concesionaric. @ reconocerle la facultad de vender en

exciusiva productos por é] fabricados o comerciados. Se le pueden atribuir
los caracteres de fabricantes de productes. o bien adguieren de otro tipo de
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proaucios de los cuales goza del derecho de adquisicion en exciusiva, por &\;
de imporiacidn internacional o por via de adquisicicn en su mercado Tocal {a
este caso 7o que recibe es una exclusiva de apravisionamiento de productos). -

Doctrinariamente €@ concedente se  encuentra entre  dos  ideas
fundamenzales: puesto que por una parte 1os auterss eurgpeos participan de 1a
Tdee que el concedente si vende directamente al concesionario. el cual a su
vez revende en su propio nombre y @ su propio rissge. Por atra parte. J1os
autores fatinoamericanes consideran que en Ta operatividad dei contrato da
concesion comarcial, se produce una sola enajeracicn =n el sentido de que ge
traspasa la propiedad del concedente al cliente por intermedio de!
concesionario. 10 que ccasiona una sola vente del producto. es decir, que ex
ningdn momento el concesionario resulta duefio del producto ya que ésie nunca
ingresa @ su o patrimonio sino gue va a parar directamente del concedente al
cliente Considerando estos autores que si se produjera una doble venta. es
decir, del concedente &) concesionario y del concesionario al cliente, no se
estarfa en presencia de un contrato de concesion mercantil. sino de un
contrato de compra para reventa.-

£] concedente es Ja persona que so abliga a hacerle efectivo a su
concesionario una retribucidn convenida con ocasidn de 1a venta del productc,
e cual se Je cancela en forma directa o se Tz acredita a una cuenta hancaria,
segun lo que se hava convenido: asi mismo es responsable da la garentfa dei
producto gue se ofrece por intermedio del concesionario. por lo que deviens
ecreedor (el concesionaric) frente al concedente, dei costo de 12 garantia de
fabricacién y cualidad del producte. Tambidn se cblige a proporcionarle
repuestas, instruir al concesionario, y a respetar las zonas econdmicas del
concesionario no dando otra concesign para el mismo territcrio: entre otrés
obligaciones que mds adelante se ampliaran. -

1.2.- EL CONCESIONARIO:

£1 concesionario es quien adquiere Tz obligacion de comercializar por la
via de la venta, Jos productos fabricados por el concedente, Adquiere por
virtug de eljo, el derecho de utilizar en Yorma exclusiva este procedimiento.
en relacidn 21 producto objete de la concesidn. -

La doctrina difiere en cuanto @ las nofas calificadoras del cardcter
del concesionario, puesto que para la doctring Europea. es el que adquiere e]
daminio de las mercancias que ha de revender en su propio nombre v a su propio
riesge, Lste criterio no es aceptado y compartide per los latinoamericanos.
para quienes el hecho de Ta venta se produce entre e] concedente y el cliente
Y dnicamente por intermediacion del concesionario. En todo casc. para ambos -
sectores doctrinarios es aceptado el que 1a figura del concesionaric importa
une empresa individual o social. con autonomia juridica total de parte o en
relacidn al concedente y autonomfa econdmice relativamente limitada. Es
compartido por ambos sectores doctrinarios como nota particular y tipica del .
concestonario. Gue éste comercializa en un régimen de exclusividad en relacidn
a los productos del concedente. Ello importa la correlativa obligacidn de no
comercializar productos competitivos u otros fabricados por otra concedente,
sin la autorizacion del correspondiente concedente. -

alazpad- T e e L P
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.- ELEMENTOS REALES DEL CONTRATO DE CONCESION MERCANTI!

2.1.- EL DBIETO: F1 objeto dei contrate de concesion mercantil varia
grandemente en consenancia al desarrollo Trdustrial dej pats, en que el mismo
surte efectos., tanto en su dimensidn a nivel focal, como a nivel
internacional. Geperalmente, fos productos que son objeto de este tipo de
contratos. son aquellos productos producidas y fabricados en seris, con grados
d? cal édad estdndar y con grandes posibilidades de comercializacidn en todo
el mundo. -

No existe en principio ningin tigo de requisitos para ser producto objete
dz un contrato de concesidn comercial, toda ver que por principio, cualquier
producto puede licitamente ser objeto de este contrato. Siempre y cuando el
mismo no sea de naturaleza prohibida o atente a la moral o al orden pdblico, -

£n consonancia con la doctrina tradicional relativa al objeto de 1os
contratos, se puede afirmar que el objeto del contrato de concesicn marcantil
¢ comercial, debe ser determinade ¢ determinable. debe ser pesibie, Ticito y
conforme 3 1a moral vy @ ]as buenas costumdros. -

En relacion a8 su naturaleza propia de bienes, usualmente los contratos
de concesidn mercantil o comercial giran alrededor de bienes de naturaleza
mieble. preducidos en industria de alta tecnificacion, seriada y en masa.-

2.2.- LA RETRIBUCION: El precio es otro de los ejementos del contrato de
concesidn. £ precio al igual que en otros contratos, se estab lece 1ibremente
por 1as partes en relacidn a 1a forma, modo ¥ condicionss de pago.

La retribucidn periddicamente ajustada es una de Jas novedades de este
contrato, por la gran variedad de artfculos y productos susceptibles de ser
comercializados por esta via y tambiédn por a celeridad con que se producen
fos altibajos de los precios de Tos productos en el mercado, 1o que tornarfa
totalmente inoperable que el precio en este contrato. ?uedara fijado de una
manera inflexibie en el contrato original. Es por elic que en materia de
concesion mercantii, se habla de un precio reglamentario de catdlogo. es
decir. que laparfes convienen de antemanc en que el precio gue habré de regir
para la venta de Tos productos. se determina de tiempo en consonancia con el
precio ge catdloges preparados por el concedente. -

E1 precio de compra en catdlogo es el precio que concedente y
concesionario convienen como cantidad o vaior. que habrd de signdrsele al
preducte  transferido de Ja esfera de propiedad del concedente al
concesionario. -

E] precio de Reventa serd el valor miximo en que el concesionario podrs
Comercializar y vender el producto del concedente a] consumidor. s
significativo también que en este caso, tanto e] precio que se le atribuye a
los erticulos a ser transferido de parte del concedente 2] concesionario, como
Ios precios de reventa que habrin de regir para la negociacidn entre el
concesionario y el cliente, son precios impuestos por el concedente. Dentro
de esto. la diferencia del precio de vents con e) de reventa, constituve la
retribucidn que percibe el concesiomario.-
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foctrinariamente en Ta retribucicn que recibe el concesionario. rr‘en\
diferente tratamiento, segun se trate de 1os pensadores europeos o
latinoamericanos; puasto que para aquelios el concesTenario es un smpresaric
que adquiere 13 prepiedad de los objetos para revenderios, y por ende, nominar
ia retribucidn como comisidn en sentida técnico Juridico, es inaceptablie:
mientras que para 10s latinoamericanos la refribucién gue recibe el
concesionaric se limita a procurar 1a realizacion de una vents que se realiza
entre el cliente y el concedente. Adicionalmente esta retribucion estd
conventda con base en unidad e producto vendida. 1o que confirma mavormente
que se estd en presencia de una comisidn. -

PLAZO DEL CONTRATD DE CONCESION MERCANTIL

Los plazps de duracion de Tos contratos de concesion comercial, giran
girededor de 105 siguientes supuestos:

1.2 Contratos en que hay una determinacion expresa del tismpo de duracicn,
51n pacto de denuncia:

£.) Contratos en gue se determina expresamente Ja duracién y se estipula
el derecho de denuncia. para una o dos de 1as partes:

3.) Contratos en que se estipula plazo de renovacion del contrate:

4. ) Aquelics contratos en que se pacta plazo establecidndose adamds en el
misme régimen de renavacidn del contrato. -

En definitive, la autonomia de la voluntad en materis de plazo, es libre
para determinar la duracidn del contrato de concesidn comercial. el cual en
todo caso, ha de acomodarse a fa conveniencia de las partes contratantes.-

CONTENIDD DEL CONTRATG OF CONCESION MERCANTIL O COMERCIAL:

El contrato de concesién mercantil. como tal, por esencia no queda objeto
0 formalidad especial para su validez. es decir. que por principio es aformal.
£170 no quiere decir Gue no deban respetarse en é1 10s roquisitos minimos que
la forma impone a los contratos. Pero seria necesario que conste en un
documento escrite, no necesita por principio de 1a intervencidn de funcionario
publico. es decir, el mismo no debe cumplir con dichos requisiteos de forma. -

Teniendo en cuenta los diversos autores consultados y lo que Ta
legislacidn guatemalteca regula respecto a los contratos. y Tos requisitos
conteridos en el (6digo de Notariado (aunque no riecesariamente). tenamos que
el contenido del contrate de concesidn comercial seria el siguiente:

OTORGANTES: Edad. estado civil, nacionalidad, profesidn y oficio,
domicilio. -

Calidad de Gerente, representante legal o Mandatario General con
representacidn. Asf mismo acreditar la calidad con que se actia por medio
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del testimonip de escritura constitutiva de 7a empresa mercantil que ‘é\
trate. Acte de su nombramiento, asi como descripcidn de Ta inscripcion et
el registro mercantil. Cuando se trate de mancatos describir su
inscripcion en el Registre en el Archivo General de Protocolos.

ANTECEDENTES: Aqui se incluye un apartado del documento que permita
conocer gesde el jnicie, quienes son las partes otorgantes y & que se
dedican: rarracicn historica y objJetiva de Tos antecedentes Importantes
de 1as partes. £5 13 parte enunciativa del negocio donde se consignan los
elementos preexistentes esta, e integran el documento en forma meramente
accidentai. refiridndose a hechos o actas anteriores que muy bien pueden
ser omitides sin gue en ef contrato se altere. Asi mismo se acostumbra en
esta aparato de exposiciones efectuar una descripeion del sistema contable
de la empresa concesionaria y por medio de quienes se Tleva a cabo la
auditoria externa de la misma.

PARTE DISPOSITIVA: £s la mds importante, toda vez que en ella se integra
el objete nagocial del contrato. Aqui las Csp.artes prestan su asentimiento,
a que el concesionario ponga a4 disposicion del concedenie su empresa
mercantil y se obligue a adquirir y @ comercializar por su cuenta o por
cuenta de aquel. Tos objetos de la concesidn. dentro de los términos y
condiciones acordadas. También la conforman por la adhesidn de todo
régimen que norman e] desenvolvimiento del contrato y se regulan Jos
derechos v cbiigaciones de las partes: de ahf tenemos concedenite y
concesionario.

ORJETO DE LA CONCESION COMERCIAL:

Régimen de concesidn comercial. Forma come quedan integrados uno
respecto al otro y asi poder contar con un esquema previc de lo que
deviene permitido 7pmr."r'bfm:n a Tas partes en sus

actuaciones por si. o por medio de terceras personas. Es el gje del
contrato que regula & la actividad principalmente del cornicedente en el
accion a terceros concesionarios y en el fondo su temdtiva negocial
responde a una descripcidn de obligaciones de hacer y de no hacer, cuyo
incumplimiento genera e] nacimiento de un régimen indemnizatorio
previsto en el propio contrato.-

PLAZOQ DEL CONTRATO:

Cardcter del Contrato: Aqui se tome en cuenta en forms especial la
calidad de persana del concesionario (intuitu
personac )

Precio del producto: E1 precio &1 comercializar el producto el
concesionario es fijado unilateralmente por el
concedente.
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SISTEMA DE COMERCIALIZACION DEL PRODVCTD: EV concedente se obliga @
proporcionar el concesionario las cantidades de producto que Te demdRga.
en la forma y condiciones que dentro del contrato se Indiquen, aqui s
indice se es por cuenta propia o & nombre gdel concedente gue se van a
comercializar Tos productos pedides. Obligacidn ael concesionario de
comercializar por su cuenta ios proguctos abjete del contratoe; asi comp
la obligacidn de comercializar por cuenta de ia entidad concedente.
todas aguellas cantidades gue no puedan adquirir directamente pars si.-

REMUNERACION DE LA ENTIDAD CONCESIONARIA: Se fija ei porcentaje que
pagara el concedente al concesionario.-

FORMA DE PAGD: Regula en tdrminos particulares las formas gendricas de
cumpiimiento, sea mediante un dar dinerario ¢ un hzcer o no hacer.
Generdimente se incluyen provisiones de pago en moneda extranjera y
dentro de los términos y condiciones usuales en el sistams de page
internacionaies. -

Organizacidén Comercial: Este régimen bdsicamente se organiza sobre
obligaciones de hacer y de na hacer del concesionario, las cuales giran
alrededor de aspectos contables Ffinancieros, comerciales, de
propaganda, de operacidn y mantenimiento. de volumen de aperacidn y de
informacion y vigilancia. £s importante mencionar que el régimen de
organizacion comercial es ante todo un sistema qgue se adapta en cada
cas0, al caso concreto. ya que no es dable concebir un escuema
prefijado que gbargue todos Tos casos que hipotéticamente puedan
presentarse. -

RESOQLUCION ESPECIAL DEL CONTRATO: Este régimen se base en el hecho que
Ta concesion comercial se otor?qa bésicamente en atencidn a 1a persona
del concesionaerio. lo que faculta a que s1 1as condiciones concurrentes
e esta persona desaparecieran, el concedente goce de 1z posibilidad
ge ponerle fin al contrato. haciendo surgir el régimen indemnizatorio
previsto en el mismo. -

REGIMEN DE LA PROPIEDAD INDUSTRIAL: En este régiman 7las marcas.
nombres, avisos comerciales, patentes de Tnvencion. o sefiales de
propaganda, utilizades por la entided concesionaria en la
comerciaiizacidn del producto objoto dei contrato de concesidn son
propiedad exclusiva de la entidad cencedente, pudiendo wtylizarias en
la formg y medida estipulada en el contrato. -

EFINICION DE PALABRAS: Es costumbre en estos contratos el definir
palabras téenicas utilizadas dentro del mismo. @ fin de darles el
sentido que las partes quieren que dentro del] mismo tengan, y asi
evitarse problemas posteriores por interpretaciones inadecuadas .-

EFECTOS DEL CONTRATO DE CONCESION COMERCIAL: En este régimen se aclara
que la entidad concesionaria no constituye a la misma en agente.
distribuider. comisionista o representante o mandatario de 1a entidad
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concedente, no pudiendo en consecuencia ejercer Aingun acto. No asumys
por cuenta de ésta. ninguna obligacidn implicita o expliciia para h
ningun proposito no objeto, fuera de los actos en el contrato
expresamente consignados. -

OBLIGACIONES ESPECTALES DFL CONCEDENTE ¥ CONCESIONARIO:
1.- Ayudar finencieramente a la entidad concecionaria en el desarralio de su
actividad. hasta el limite de Jo que en cada afip se acuerde con la
concecionaria. sin que ello implique ninguna obligacion fija de su parte:
2.- A atender con la maxima eficacia posible Jos pedidos que Ta entidad
concecionaria Je curse;
3.- A taper a disposicion de la enmtidad concecionaria, cartas, catdlogos.
ilustraciones. 1istas y cuales quiera ofros Impresos enalegos que se refieran
a la productos de la concesidn
4.- A tener a dispocision de Ta entidad concecionaria, las unidades que fueren
necesarias comp muestras de exhibicidn o prueba, de acuerdo con las
condiciones establecidas por 7a entidad concedente a este respecto dandoles
facilidades para su entrega.
5.- A retirar las unidades destinadas & muestras permanentes y 105 equipos de
Jlenado que resulten obsoletos, salva aquellos productcs objeto de un pedido
en Firme.
&.- A informar a la entigad concecionaria de todo aqueiio que tenga relacidn
con el desarrailo del negocio en 1a zona de la concesion.
teyes aplicables: En este se aclara que en el ejercicio de los derechos
y en el cumplimiento de Tas obligaciones derivadas del contratc se
regirdn por las leyes de determinado pais @ eleccidn del concedente. -

OBLIGACIONES DE RACER ¥ NO HACER DE LA CONCESIONARIA:

1.- A nc aceptar o desempedar actividades que a Juicio de 13 entidad
concedente. puedan estar relacionadas de productos similares. que puedan
eriginar campetencia con 10s de la entidad concedente, bien sea en nombre
propic ¢ ajeno.

2. - A np comerciaiizar, bien fuere por si o por medio de interpdsita persona.
productos analogos a Juicio de 1a entidad concedente de los productos objeto
de la presente concesidn, sin autorizacidn previa y por escrito de su
concedente.

3.- A no comercializar los productos objeto de 1a presente concesidn fuera de
1a zona geogrdfica que le fue asignada.

4.- A servir fielmente y con difigencia & la entidad concedente, procurando
una direccidn acertada de 1@ concesion y actuando de manera diligente. para
comercializar el producto cuya concesion se le confia organizando exposiciones
campanas publicitarias, demostarciones y cualquier medio adecuado para 1levar
& cabo dichos fines.

VENCIMIENTD ANTICIPADO: Aqui Ta entidad concedente asegura el derecho
para dar por terminado el contrato si la concesionaria incumple en sus
obligaciones de hacer y de no hacer, asi mismo se estipulan otras mis
especificas.-
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GASTOS: Se estipulan a cuenta de quien corren Ios gastos referenteg.
gastos legeles, gastos de cobro judicial y extrajudicial. publicidasls
promocion, reciamos, garantia, cursos y instruccisn y propaganda. Asi
mismo se hace mencidn expresa de que 1a cencesionaria aceota como
buenas y exactas las cuentas gue esta forme le presente su
concesionaria, y com Ifquida y ejecutivo. €] saldo que por este
concepto le exija.-

EFECTOS PROCESALES: Como la renuncia al fuerc de su domicilio. por
parte de la concesyonaria. y se somete a la competencia de los
tribuneles que el concedente eiija; incluye las provisiones generalss
que en materia procesal 1a misma Tey permita la Tntromision de la
gutonomia de las partes.-

REGIMEN DE TERMINACION: Prevee d2 antemano 105 procedimientos que han
de sequirse en ung gran cantidad de situaciones que pueden presentarse
a la Tinalizacion del contrate, que de no preverss pueden generar
graves injusticias.-

SEGUROS: Se estipula la obligacidén de la concesionaria de contratar y
mantener en vigor durante el plazo dei contrato, de un seguro sobre los
bienes objetos del contrato por 1a cantidad y los riesgos que el
concedente le indique; ademds contiene la obligacicn de endosar dicho
sequro 4 favor del concedente. -

DESCRIPCION DE LA ZONA CONCESIONAL: Se describe 12 zona geogrifica
dentro de 1a cual el concedente y concesionario convienen en
desarrollar 1a comercializacion del producto objsto del contrato. -
SUSCRIPCION: La aceptacion de las obligaciones y derechos y demds
cldusulas contenidas en el contrato. lugar y fecha. Tirmas de Tos
contratantes. -

OBLIGACIONES DE LAS PARTES €N EL CONTRATO DE CONCESION MERCANTIL

1.- OBLIGACIONES DEL CONCESIONARIO:

En el contratoc de concesidn. sus cldusulas son predispuestas y
preparadas por el concedente a quien, & fin de uniformar Jas obligaciones de
I?i miembros de su red comercial. le interesa normas fas siguientes rubros:
(14)

1.1.) Aprovisionarse exclusivamente del concedente;

1.2.) Comprar para revender una cantidad minima de producto;
1.3.) Tener instalaciones adecuadas para venta y servicio;
1.4.) Prestar un servicio de garantia y de mantenimiento;

(14) Seqgin Osvaldo J. Marzorati “sistemas de distribucidn Comercial” editorial
Astreg de Alfredo y Ricardo de 1a Palma op. cit. pag. 145
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1.5.) Respetar el territorio de los restantes concesionarios:

1.6.) Tener yn Inventaric de reouestos acorde con sus responsabiiidades de
venta:

1.7.) Mantener un capital de trabajo adecuado a su giro;

1.8.) Promover 13 venta de los productos objetos de la concesicn Y participar
en campanas de publicided:

1.9.) Adopter sistemas administrativos. financieros ¥ contables dej
concedente ;

1.18.} No comercializar productos competitivos con Tos del concedante;

é.- OBLIGACIONES DEL CONCEDENTE :
2.1.) Mantener una corriente de aprovisionamiento de productos o mercaderias:
2.2.) Liquidar las operaciones en garantfa en forma oportuna;

2.3.) Establecer peliticas de garantia. talleres de comercializacidn y
suministro de repuestos uniformes para toda la rad:

2.4.) Promover y publicitar los productos en forma global:

2.6.) Proporcionar & los concesionarios informacidn técnica Y capacitacidn
para la major atencidn del usuario.-

DERECHOS DE LAS PARTES:

3.~ DERECHOS DEL CONCESIONARIO:

3.1.) El otorgamiente de un privilegio de reventa de los productos en una zona
determinada :

3.2.} Comprar del concedente en condiciones mds ventajosas :

3.3.) Que el concedente respete y haga respetar su monopolio de reventa en sy
territorio, si estuviere establecide:

3.4.) Usar gratuitamente la insignia y nombre comerciales del concedente:

Se dice que el concesionario asume una obligacidn de hacer. no promete un
resultado. Se obliga a aplicar su actividad en forma permanente en interés del
fabricante quien solamente se obliga a mantener una corriente de
aprovisionamiento de productos o mercancias conocidas en e] mercado. -



4. - DERECHOS DEL CONCEDENTE:

4.1.) Decidir unilateralmente sobre la cuota que periddicamente Te asigne ai
concecsionaria. comg la cportunidad del cumplimiento, de manera que por
ese medio puede regular la gestidn comercial del conceSionario hasts
Tlegar a convertirila en antlecondmica, disminuyendo en tal medicda ias
entregas que conduzca a una explotacion no redituabie. -

4.7 ) Fijar unilateralmente los cupos minimos de venta. basado en los
criterios de uniformidad y proporcionalidad, pero siempre gue obedezca
a pardmetros objetives y generales (para todos Ios concesionarios)

4.3 ) Exigir al] cencesionario gue Jas instalaciones para 1a venta y el
servicio sean las mds adecuadas para el giro comercial del contrate.-

4.4.) Exigir al concesionaric gue preste un servicio de garentia y de
mantenimiento de Jos objetos del contrato.-

4.5 ) Exigir al concesionario que adopte sistemas agministrativos, financieros
y contables iguales & los propios.-

4.6.) Exigir del concesionaric lealtad comercial. en el sentidoe de no
comercializar con productos competitivos. -

Y en fin, serdn derechos del concedente todos aquellos que son
obligaciones del concesionaric. y que se encuentren dentro del contexto gel
contrato. -
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CARACTERTSTICAS DEL LONTRATO DE CONCESION MERCANTIL

.- (A BILATERALIDAD:

£7 contrato de concesidn comercial, en vista de que conlleva opTTgaciones L
reciprocas hacia 1as dos partes. deviene como un contrate bilateral. -

2.~ LA ONERDSIDAR:

£7 contrato es oneroso. cuando conlleva obligaciones reciprocas de las
partes. de modo que se promete una prestacion a cambio de recibir oira. En el
contrato de concesion comercial. 1as partes se oblfgan y se graban cada una
en beneficio de Ja otra, a través de la mds variada gama de prestaciones. y
demds surte efectos en el campo de To mercantil, lo cual nos 1leva a afirmar
gue el contrato reviste el cardcter de oneroso. -

3.- LA CONCENSUALIDAD:

El contrato es consensual. cuando basta un consentimiente 7ibremente
manifestado, sea cual fuera la Torma elegida por Jas partes para
exteriorizarlo, para que el mismo se consume y perfecciona. -

fn vista de que en un conirato come el de concesidn comercial no se
encuentra requlado dentro de nuestra legisiacidn comercial. no civil, no
podria hablarse de ser consensual, real o formal sino que dependerd de los
caracteres propios gue su operatividad reporte en la préctica comercial. -

4.- LA ALEATORIEDAD :

S§i al momento de perfeccionar el contrato, Jas partes conocen
perfectamente bien la relacidn que existe entre las prestaciones, 1as cuales
se pueden apreciar a ciencia cierta. asi como el sacrificio que realizan y el
beneficio que esperan en €] obtener, se dice que se estd en presencia L
contrato conmutativo. Por ofro lado, si al momento del perfeccionamiento.
estas, o sea Ias prestaciones, divinieren inciertas, estaremos en presencia
del contrato aleatorio. De acuerdo a To expuesto. en el contrato de concesidn
comercial. estamos en presencia de un commutative, toda ver que 1as
prestaciones a cargo de cada una de las partes. quedan perfectamente
delimitadas en el momento de su perfeccion. -

5.- LA INDEPENDENCIA:

Un contrato es principal, 51 puede exigir por s5i solo, mientras que es
acceserto. si su existencia no se consigue sin el principal. de tal modo que
si este fuera nulo o quedara rescindido o resuelto. también quedaria privade
de efectos el accesoriv. En materia d concesion comercial, este constityye de
por s1. un contrato principal. dade que el mismo no depende para su existencia
Juridica de ningtn ofre contrato. -
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&.- LA EJECUTORIEDAD:

Existen contratos en los cuales las partes cumplen con todos los derechos
v obligaciones, en el momento misme del centrato: y ctros en los cuales las
partes difieren e] cumplimiento de sus obligaciones para un momento wlterior. -

Dentro de la terminologia que el ordenamiento comercial gauatemalteco da
v que partiendo del heche que e] mismo diferencia entre cormtratos de tracto
sucesivo y contrates de ejecuction diferida. hay que aceptar que el contrato
de concesidn comercial es contrato de tracto sucesivo ya que 13s prestaciones
a cargo de las partes si bien han sido diferidas en su cumplimiento. las
mismas se van cumpliendo progresivamente con el correr del tiempo. -

7.- INTUITU PERSONAE :

Se gice gque un contrate es “intuitu personae”, cuando Su celebracion
depende de Ta calidad de uno o de ambos contratantes. £s decir gue es la
calidad de Ta contraperte. no es Jjuridicamente Tndiferente, ni se puede
afirmar que exista una total impersonajidad del contratante. -

En el contrato de concesidn mercantil o comercial, es un contrato pactado
en atencidn a la persona del concesionario.-

8.- LA ADHESION:

F1 contratec de adhesidn es aquel en el cual una de las partes Tija todas
condiciones, en tante que la otra sola tiene lz alternativa de rechazar o
consentir.

£n la legislacitn guatemaiteca el contrato de adhesidn es aquel en que
las condiciones que reguian el servicic que se ofrece al pablico. son
establecidas sele por el oferente, Jos cuales quedan perfectos cuande Ta
persona que usa el servicio acepta las condiciones impuestas: por 1o que
enfocada desde el punto de vista legal guatemaiteco. el contrato de concesidn
comercial quedaria ubicado como un coptrato mercanti] efectuado mediante
formulario. Cabe sin embargo el arfirmar que la figura doctrinaria de la
achesidn, se encuentra subyacente en esta mecénica de contratacidn.

9. -INTEGRACTON VERTICAL:

E) contrato de concesidn comercial, tiene 1a caracteristica que integra
a las partes en forma vertical, pero que desde un punto de vista jurfdica
ambos permanecen como sujetos de derechos auldénomos, con patrimonios
propios y separados, y su personalidad juridica no se mira afectada por
el contrato, el cual solamente hace abdicar concesionario en parte ge su
estatus econdmico, en favor del concedente.

Esta funcidn que agrupa condiciones. mecanismos. posibilidades,
capacidades financieras y estructuras juridicas. alrededor de a persona del
concedente y del concesionario, a través del contrato de concesidn comercial,
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ara perseguir una mejor distribucidn ¥ promocidn de bienss. es lo que haé‘@&
we dicho contrato se revista de la caracteristica de ser un mecanisme des
integracian econdmica. -

10.- INNOMINADD ¥ ATIPICO:

[0s contratos son nomipados cuando estdn presentes y iegisiados en
layes. Son Innominados por su parte si no se encuentran presentes y
lagislados. A los contratos nominades e innominados se les ha preétendido
sustituir, por la acepcidn de tipices y atfpicos, toda vez Jo lmportante no
es que se encuencren Con un nombre propio dentro de la Jegislacion. sino que
se encuentren regidos y regulados en elja. -

AFINIDADES ¥ DIFERENCIAS DEL CONTRATD DE CONCESION MERCANTIL CON OTROS
CONTRATOS :

I.- CON EL CONTRATO DE DISTRIBUCION:

1.1.)E] contrato de distribucidn va principalmente encaminado 8 comercializar
preductos més comunes y no de alta tecnificacion, como los que sirven
de ohjeto al contrato de concesidn comercial.-

1.2.) £ contrato de distribucidn no iaplica un servicio de post-venta y su
funcidn se agota con la colocacion del productc, 1o que ne ocurre con
el de concesidn comercial;

1.3.) E1 contrato de distribucidn, el distribuidor no se encuentra en una
sTtuacicn de menor dependencia econdmica. de la que el concesiorario se
encuentra respecto del concedente:

1.4.) Es distribuidor no se sujeta & un esquema de contratacidn tan rigido.
cano aquel con que se caloca al concesienario;

1.5.) F7 distribuidor no trabaja siempre bajo el sistema de exclusiva,
eiementgs gue concurre con cardcter de esencial en el contrato de
concestan:

1.6.) E1 distribuidor no trabaja directamente con la clientela, sino con un
intermediario o comercignte, quien a su vez se refisre a la clientela
generz], mientras que el concesionario por su lado. tiene contacto
directo con la clientela minorista;

2.- CON EL CONTRATO DE AGENCIA:

2.1.) Fn el contrato de agencia, sin que sea necesariamente concurrente. el
agente puede ostentar la legitima representacion del principal o
proponente mientras que en el contrato e concesidn comercial. el
concesionario Jamds representa al concedente. EV concesionario actia
siempre en nombre propio, de la misma manera que 1o hace el
distribuidor. -
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2.2.) En el contrato de agencia. la conexidn ebligacional se praduce entre e}&
orincipal. ya sea por si @ representado por el agenie v el cliente.
mientras que en la concesidn 1a relacidn directa entre el cocesionario
y el chiente. -

3.) €7 contrato de agencia. quien vende e] producto es el principal.
mieniras que en Ja concesidn guien vende es 2] concasionario. -

3.1.} En la esfera juridica del agente no se producen, Sino ocasionalmente
relaciones directas de venta. -

3.2.0 En el contrato de agencia, pueds gencralmente pactarse que el cbjeto de
este tipo de contrato, sean bienes de mds variedad gama, Incluso los
servicios como en el caso de los seguros, 1o que imposible en el de
concesidn comercial. la que por su parte tiens un dmbite mds restringido
de productos sobre Jos que se negocia.-

3.3.) El agente no gqueda integrade verticalmente en el plano econdmico con

su priacipal y el mismo goza de und libertad de accidn bastante amplia,

cosa que no ocurre en rejacicn @ Ja Tigura del concesionario. e] cual
queda integrado verticalmente con su concedente. su radic 6 campo del

Tibertad, en materia de contratacion, es mds restringido. -

e

3.4.

S

E] agente generalmente trabaja en relacidn con su principal. en un
sistema de exclusTvidad dual. es decir que el agante promuave por cuenta
de su principal o proponente en forma exclusiva. siewpre y cuando el
principal solo Jo utilice a €1, cosa que no se presenta en similar
mancra en el contrato de concesidn. en el cuz] el pacto de exclusiva
gereralmente es wmilateral y sole respecto del concesionario. -

3.5.) El agente goza de libertad de decisidn en relacidn ai mento y a los
precios de Tos preductos que ha de promover, mientras que el
concesionario no tiene Tibertad de fijar precios.-

3.6.) _;7 agente no asume fos riesgos de 1a negociacidn, el concesicraric s7
05 asume.

3.7.) Tanto el agente como el concesionario, trabaja en relacidn directa con
la clientela minorista. lo que Tas diferencia claramente del contratn
ge distribucidn. -

4.- CON EL CONTRATO DE ARRCNDAMIENTO DE SERVICIO:

4.1.) En 2! contrato de trabajo se presenta una subordinacion del trabajo en
rejacton a su empleador, 7o cual no econtece en el contrato de
concesion comercial. del concesionario respecto de su concedente. -

4.2.) £7 contrato de arrendamiento supone un resultado material concreto. To
que no sucede en sentido escrito en el de concesién comercial, el cual
se limite a definir las condiciones en que habré de operarse la
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promocion y venta del producto y definir las bases minimas y mdximas él{
cumplimiento a las cuales el concesionario deberd ajustar su actividad. -

) 1 contrato de concesidn comercial, importa un contrate mercantil, que
tiene por base los elementos prapios de Derecho Civil, que informan a
todo contrato. elementos gue concurren, al contrato de trabajo en forma
muy pecuiiar. y que no podrén aceptar en ningdn caso en el de
concesidn. -

) £1 contrato de los riesges del contrato de trabejo, recee en und sola
de Tas partes, el patrone. los cuales no son tras ladables ni aun por
pacto expreso; y.

} £7 contenida del contrato de trabajo, estd predeterminado por ja ley ¥
el mismo Se apiica siempre por mandato legal. mientras que en el
contrato de concesién comercial. es fungamentaimente el contenido
contractual del mismg, el que Te da bdsicamente su contenido. -

CON EL CONTRATO DE MANDATO:

) €7 mandatario fundementaimente gestiona negocios ajenos, mientras que
e] concesionario gestiona por su propia empresa. 25 decir que el
concesionario no obra por encargo del mandatario, sino en s propic
nombre e interéds. -

) F) contrato de mandato puede implicer representacidn, mieniras que el
contrato de concesion comercial se caracteriza expresamente porque
nunca importa representacidn del concesionario con respecto al
concedente. -

CON £L CONTRATO DEL COMISION ¥ CORRETAJE:

) E1 comisionista no queda juridica no econdmicamente subordinado a su
comitente. el concesionario 57 Jo estd respecto de su concedente;

) E] comisionista es aquel sujeto que se Timita a faciiitar la conclusion
de jos negocios, entre el comitente y un tercero, mientras que el
concesionario es precisemente la persona que por 57 Jleva a cabo 1a
conclusidn del contrato;

) E1 comisionista debe desempefiar la comisidn en forma personal, pero el
tréfico mercantil ha hecho que esta obligacion sea relegada y dispensada
por medio de autorizacién del comitente: el concesionario Te queda
prohibido el delegar el contrato de concesidn:

) E1 contrato de comisidn se agota cuando el comisionista realiza [3)
negocio concreto que Te fue cometido. mientras que e] contrato de
concesidn comercial unicamente se agota por fenecimiento del plazo de
1a concesidn;
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Y ET comisionista recibe Jos bienes a titulo de consignacidn para promover
Iz venta, mientras que el concesionario ne, sine que generalmente 10s
recibe cuando éstos ya estdn vendidos o Tos recibe para venderlos
directamente a titulo de propietario;

(&)

.2 El camisionista gestiona intereses de otros. mientras que el
concestonario gestiong sus Tntereses propios:

LA LT comisionista no campra para si 1os bienes sujetas a 12 comisidn. es
mas. Io tiene expresamente prokibido. situacidn que no se presenta en
el caso ge] concesionaria, ya que el concesionario deviene tal,
precisamente para edguirir los bienes sujetos @ concesidn;

s |

.8. 2 ET comisionista ne queda sujeto a la tutela ni vigifancia del comitante:
el concesionario se encuentra sujeto a estrechar vigilanciz del
concedente:

.8.) Le concesidn Impide por regla general gue se ceda el contrato: mientras
que la comsidn mercantil, es de su esencia que por regls general, se
faculte al comisioniste a cederlo;

6.8} ET contrato de corretaje no existe una obligacion exigible y precisa
desde su inicio. ya que e] corredor Unicamente procura el que se ileve
& cabo una negaciacion 2 su entera libertad: si se produce, sptonces
surge el contenido obligatoric del mismo y e} derecho crediticio del
corredor:

6.10.) £]1 corredor actiz con entera libartad de su contretante. ng tiene
Tiscalizacion, ni vigilancia del tipo que por su parte e concesionario
gdmite de su concedente. el cual si lleva a cabo una fiscalizacion y
vigilancia extremadamente eficaz;

6.11.) E1 corredor puede deiegar el corretaje, extremo que para el caso de la
concesion comercial, per ser pactado en atencidn 2 1a persona no
permite su delegacidn;

7.~ CON EL CONTRATO DE COMPRAVENTA:

7.1.) No debe confundirse con ] contrate de promesa de compraventa, ya que
éste podrie coexistir con el de concesién camercial, como un contrato
peritérico, que eventualmente podrig presentarse entre 27 concesionario
y el cliente. pero éste rara vez se presenta entre el concesionario y
el concedente:

7.2.) Se ha querido asemejar a una Compraventa Con Carga asumiendo gue en este
caso la carga consiste en la imposicidn del precio de reventa por el
concedente. La carga, para que fuera valedera en todo casc. tendria que
atacar al poder de dispesicidn del enejenante, 1o cual en ningin caso

se presenta en la concesidn comercial. -
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£n el contraro de concesidn comercial. 1as cldusulas gue eventualmenfa
pudieran inducirngs a creer en la existencia de cargos. no son precisamente
figuras autOnomas y acceserias del contrato. $ino que par el contrario,
constituyen elementos esenciales del propio contrato. -

7.3.) Tampece puede decirse que se estd en presencia de un contrato de
compraventa en Monopolio, pues para que ello se diera seria necesario
gue Ia estructura de la concesidn se encontrara bajo un régimen de
proteccion oficial frente al resto de comerciantes.

En térmings generales. 1a compraventa. es un contrato de ejecucidn
instanidnea que se agotd en un soio acto; mientras que la concesion. es un
contrato ge tracto sucesive duradero; y que en 1a campraventa los intereses
de las partes se encuentran contrapuestos mientras que en la concesion éstos
son coincidantes. -

8.- CONV EL CONTRATO DE SUMINISTROS:

8.1.) £l sumistrante agofa su funcional ejecutar cada una de 1as prestaciones.
mientras en la concesidn el concedente mantiene und perenne e intima
relacidn con el concesionarin, gue fenece dnicamente &) vencimiento de)
plazo ¢ fin de Ta concesion. -

8.2.) E£1 suministro es un contrato periféricoe que se utiliza en el contratp
de concesion comercial, para procurarse bienes de parte del concedente
en relacidn &l concesionario, medio que rningdn caso es exclusivo. -

9.- CON EL CONTRATQ DE LICENCIA DF MARCAS:

9.1.3 £ concesionaric no fabrica productos al amparo de una licencia de
marcas. sino que por el contrario vende productos ya fabricados .
amparados por una marca sobra la cual no gozs de ninguna licencia:

8.2.) ET concesionario, no puede explotar la fabricacidn de la marca. aun
tenjendo el derecho de concesidn er forma exclusiva. es decir. produce
una situacidn totalmente coritraria al contrato de licencia de marca. en
el cual el licenciado busca expresamente el beneficiarse &1, de 1a
explotacion industrial de la marca. -

EXTENSION DEL CONTRATO DF CONCESION COMERCIAL O MERCANTIL

En con el desarrollo de 1a industria automotriz especialmente gque se
empieza a perfilar la individualizacion de este contrato, convirtiéndose en
un medio importante de colocacidn de 1a produccidn. -

En el ramo de la industria automotriz las fabricas originariamente
vendian los productos a través de representantes subordinados y lTuego, por 12
creciente complejidad de 1a operaciones, vueron delegando 1a funcidn de venta
en comerciantes individuales exigidndoles. como contraprestacion de 1as
ventajas de la comercializacidn de sus unidades. el cumplimiento de
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.
detarminadas obligaciones destinadas a satisfacer su propio interss %
praservar el prestigio de su marca y los derechos de Tos usuarios. Esty
delegacidn se practicé & través del contrete de agencia, con o S§in
rapresentacidn del agente: o bien a través de contratos de concesicn en los
cuales generalmente se establece que el concedentz vende ¢l producto al
concesionario para que éste revende en una zona determinada. caracterizando
el contrato comp do2 compraventa y desligdndese el concedente de Tas
obligaciones contraidos por el concesionario. £s un elemento especial de Ja
concesion el acatamiento a un reglamento que impang el productor o fabricante
al concesicnaric, exigiendo habituaimente del concesionaric la exclusividad:
Y por el reglamento el concesionario pacta sus relacionas con el concedente,
por €1 los fabricantes determinan la oportunidad. la calidad, el tipo. el modo
de venta, el régimen de precics. el sistema de pedidos y asignaciones. el tipe
de servicios accesorios, etc. con relacion 2 cada uno ge Jos modelos y 51 es
ge sus productes que proyectan comercializacidn.

La Tndustria automotriz no es el dnico campo donde se utiiiza el contrato
de concesidn, sino gue tiene un amplio radio de apiicacion como an el ramo de
distribucicn de la cerveza. las estaciones que expenden nafta, la elaboracidn.
yfo distribucion de productos farmacsuticos, quimicos o de perfumeria. etc.
muchos de Jos cuales T3 doctrina Tos considera como contrates de agencia
cugndo celebran contrates en nombre ajeno y no en el propio. caracteristica
fundamental del contraro de concesidn comercial. -

CONTRATO DE CONCESION MERCANTIL Y MONOPOLIO

£n la actualidad el concepte de monopolio ha sido un adjetivo de muy
irregular wtilizacidn. Monopolio en cuante tal. significa el aprovechamiento
exclusivo de alguna Tndustria o comercio. bien prevenga de un privilegio. hien
de otra causa cualguiera (Diccionario de Ta lengua Espafiola). -

En los paises de econamia 1ibre, en gue los comerciantes concurren al
mercado buscande generar con sus productos una competencia en que sea el mds
eficiente el que obtenga el mejor provecko. no es dable afirmar validamente
que aguél ?ue consolida su pesicion de mercader. ccupa un lugar o privilegio
de moncpoiio, toda vez que éste importa gozar desde el origen de un
privilegio. -

Existen moncpolios de derecho de heche. Los primeros se refieren a
agueilios que se basan en una autorizacicn oficial (gubernamental) concedida
8 un sujeto. para el ejercicio de una determinada actividad, mientras que el
monopeiio de hecho se refiere a 1a existencia circunstancial de un producto
o comerciante de un determinado servicio o mercaderia que se ha consolidado
en el mercado. En el de derecho dste queda por el solo heche de serio, obliga
g contratar. pues el privilegio gubernamental que se le ha otorgado aspira
fundamentaimente a un beneficio colectivo. Las prestaciones para cuyo
desempenio se ha creade el monopolio, consiste en un derecho subjetive, que
tiene derecho a exigir a aquel que 1a pague y correlativamente constituyen una
obligacidn, en 1a que no cabe hablar de libertad de contratacidn, para el
prestante de] servicio. La prohibicidn de 1a obligacidn de contratar. 1leva



ST e AR e e o R hd B - K - - g ke ey T W A

29

aparejada 1a obligacion de reparar 1os dafios y perjuicios que ello ocasiy

es decir, gue para el caso el monopelista estd colocado en una situaciig:
tatalmente diferente al monopolista mal 1lamado de hecho, en cuvo case ia’
libertad de contratar, para €1 es total. ya gue en a] dltimo case no cable

Tegalmente rehusarse a contratar por regia general. salvo que al negarse

constituya un ecte Vlicito o un ebusc de derecho. £n ningin case. el contrato

de concesidn comercial por el hecho de serio. goza de proteccicn gubernamental

en el mercado en 2] cual surte efectos: por o] contrario como vehiculo de

trdfico mercantil es utilizade por los comerciantes en igualdad de

circunstancias que el resto de contrates. Es mds los comerciantes que hacen

uso de dicho contrato, gozan respecto de sus clientes entera Tibertad para

contratar con Tos consumigores, -

Por su parte el profesor Hemmard, citade por Marzorati (15). “pretendid
ver en la obligacién del concedente de no vender los mismos productos a
terceros en 1a zona del concesionario un verdadero monopolio. .. " refiriéndose
2 que el profesor Hemmard sefziaba una caracteristica del contrato de
concesidén comercial para explicar su naturaleza y poderia caracterizar,
conclusion a 713 cual asiente en cuanto a que constituye un verdadero
monopoTio. -

Nugstra constitucidn Politica en su articulo 130 prohibe Tos monopolios
al indicar "Se prohiben Tos monopolios y privilegios. E] estado Timitard el
Tuncionamientc de las empresas que absorban o tiendan a absorber. en perjuicic
de la economia nacional, la produccidon en uno o mds ramos industriales o de

und misma activided comercial o agropecuaria. Las Teyes determinaran Jo
relativo a esa materia. £ Estado protegerd 1a economia del mercade e impedirs
las asociacignas que tiendan a rostringir la 1ibertad del mercade o a
perjudicar a los consumidores”. Como se desprende del texto transcrito que el
monopelio es prohibide tnicamente cuande se haga en perjuicio de Ta econamia
nacienal. pero cabe preguntarse jquien determing gque es perjuicic para la
econaomfa nacional?.

Nuestro (ddigo de Comercio en sw articulo 361 también prohtbe 1os
monopolios al indicar que: "Todas Jas empresas. tienen la obligacion de
contratar con cualquiera que solicite los productos o servicios que prestan,
ofrservando. igualdad de trato entre 1as diversas categorias de consumidores”.
En esta texto podemos apreciar que el monopolio que prohibe es aquel por el
cual solamente se venden los productos ¢ servicios a una o determinadas
personas, a fin de evitar los miltiples intermediarios que encarecen el
producto. -

(15} Marzorati, Osvalde J.. "sistemas de Distribucion Comercial” Fdit.
Astrea de Alfredo y Ricerdo De Palma. Buenos Aires. 1.892. lera.
Reimpresitn pag. 126.-
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1.- E1 contratc de concesion de servicios pablicos dal gerecho adgministrativo
es aquel por el cual wp particular (concesionario) es autorizado por la
Administracidn para desarroliar por cierto tiempo ¥ a su riesgo, salvo
pacto en contrario, un servicio piblice, recibiendc de 105 wsuarios, como
cont;apr‘estacr‘dn econdmica 13 centidad determinada en Tas oportunas
tarifas. -

2. - Las semejanzas entre la concesion privada y 1a de servicios publicos son
Tas siguientes:

Ambos contratos tiene por finalidad Ta explotacidn de un servicio que es

concedido por alquien que lo tienen a su cargo o desea prestarlo. se storgan
bienes para 1a explotacidn del servicio. existe una compensacidn a rfavor del
concedente y el concesionario actia siempre por su cuenta y riesgo y a su
nombre: Pero confundirlos es imposible puesto que Ta actuacidn del Estado como
perseng de derecho pdblico dentre del contrato administrative de concesion
constituye 1a caracteristica esencial para su diferenciacion. -

3.- la concesicn privada y la de servicios munfcf?oa les tampoco pueden
confundirse. y que al jgual que el anterior punto, es la municipaiidad quien
actda comp persona de derechg publico a través de su alcalde. -

4.~ tn el contexto Jegal guatemaltece, el vocable concesion 1o encontramos
exciusy v?mente en 1a Ley de Compras y Contrataciones del Estado y en el Codige
Municipal.

5.- E] contrato de concesion mercanti] es un contrato bilateral. oneroso.
conmutativo. principal. de tracto sucesivo, Tanominade, comercial, de
adhesion, que integra vertical y economicamente a ITas partes.-

&.- L] contrato de concesion comercial se compone de elementos personales:
Concedente y concesionario: elemantos reales: las mercaderfas y 1a retribucidn
gue puede inapropiadamente denominarse comisidn, y que ésta se da cuando el
concesicnario es retribuido con base en un porcentaje del precio de venta por
unidades vendidas. -

/.- ET plazo, de existir, en un contrato de concesidn comercial, como en
cudlquier otro contrato Jo Inciluye: su ausencia de derecho a las partes para
denunciarlo. -

8.- E] contrate de concesidn mercantil o comercial. por ser un contrate de
adhesion, se rige por las siguientes reglas, segun la legislacion
guatemzIteca: se interpretan en caso de duda, en el sentido menos Tavorable
para quien haya preparade el formulario. cualquier renuncia a derecho stlo
serd vdlida, si aparece subrayada o en caracteres més grandes que los del
resto_del! contrate, las cldusulas adicionales prevalecerdn sobre ias del
formulario, adn cuando estas no hayan sido dejadas sin efecto.-
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Lo anterior corresponde a 1o que nuestro Cddige de comercio estipula -
en su art. 672 para los contratos mediante formuTarics. pero es aplicable &
todos aquellcs contratos en que las condiciones y clausulas del wmismo son
elaboragas por una sela de las partes. como ocurre con el de cencesion ya que
es el concedente quien prepara el contratc, por 1o que 72 figura de 13
adhesicn se encuentra subyacente en la mecdnica de contratacion medianie
formuiarios. -

9.- £1 contratc de concesidn mercantil se reviste parcialmente de los
caracteres gue inspiran la naturaleza juridice de los contratos normativos ¥
de los de adhesidn. -

10.- Los contrates comerciales de suministro y compraventa son contratos que
juegan en papel accesorio en algures ConTratos de concesidn comercial. -

11.- E7 contrate de concesidn mercantil es un contrato cuya naturaieza
Juridica nc es asimiiable a ningunp de los contrate comercidies tradicionaies.
Puesto que s7 bien es clerto que existen gran similTtud con algunos de ellos.
son en esencia totaimente diferentes.-

12, - Una caracterfstica muy importante del contrato de Concesion mercantil es
gue es pactado en atencidn a la persona por lo gue es un contrato no cedibie,
¥ en consecuencia le estd prohibido al concesionario variar la relacion
obligacional establecida en el mismo. -

~



FATEE R o P e T e e

RECOMENDACIONES

1. Que ia Universidad de San Carlos de Guatemala. haciendo uso del derecho
Constitucional de iniciativa de Ley. proceda a elaborar proyecto de Decreto
en ¢l gue se incluyan las siguientes modificaciones al Cddige de Comercio:

ARTICULE 214 Agencias, Sucursaies y Concesionarios, las sociedades Tegaimente
constituidas en el extranjero que deseen establecerse u cponer en cualquier
forma en el pais deseen tener ung o0 varias  sucursales, agencias o
concesionarios, estan sujetos a las disposiciones de es cddigo vy de las demds
leyes de 1a Repablica, y deberdn tener permanentamente en el pais cuande menos
un mandatario. de acuerdo con lo establecido en 2] articulo siguienta.

ModiFicar el primer pdrrato del articulo 215 del Cédigo del Comercio, asi:
ARTICULO 218. Requisitos para operar en el pafs. FPara que una sociedad
fegalmente constituida con arregio a Teves extranjeras, pueda estabiecerse en
el pafs o fener en 1 sucursales, agencias, concesionarics. deberd:

Agregar el CAPITULO VI al TITULG II Tibro I. DEL CODIGO DE COMERCIO Asf:

CAPITULG V!
CONCEDENTES Y CONCESIONARID

ARTICULD 331 A. CONCEOENTE €7 concedente es el comerciante gue se obliga frente
a su contraparte, el concesionario, a reconccerle la facultad de vender en
exclusiva su producto por &1 fabricados o comercializaedos. £] concedente
extranjero. pare poder operar en el pafs, previamente tiene que cumplir con
los requisitos exigides para otros comerciantes extranjeros.

ARTICULD 331 B. CONCESIONARID. £ concesionario es el comerciante que adquiere
la ob11gacidn de comercializar por Ia via de la venta, en forma exclusiva, Tos
productos fabricados o comercializados por el concedente.

E1 concesionario serd solideriamente responsabie por los daffos y
perjuicios ccasionados & los compradores guatemaitecos, por motivos
relacionades con vicios pcultos o male calidad de los productos. por ellos
comercializados.

ARTICULD 331. €. DEBER DF INSCRIPCION. £ concesionario tiene la obligacion de
Tnscribirse como tal en el Registro Mercantil, debiendo acompafar copia
fegalizade de] contrato de concesién si éste se celebrd en el pals. pero si
se celebrd en el extranjero tendrd que cumplir con los pases de Tey.

ARTICULO 331 D. OBLIGACIONES FISCALES. L2s obligaciones que importen un pago
dinerario de 1a entidad concesionaria a 13 entidad concedentes. se sujetardn
2 las leyes fiscales y tributaria vigentes al momento de su ejecucidn:
teniéndose por no puestas 1as cldusulas que dentro del contrato de concesidn
tiendan a contradecir esta dispesicién.
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IRTICULG 331 E. REGIMEN LABORAL Durante Ja vigencia del contrato de concesidn

“esponderan soiidariamente concedente y concesionario por las reclamaciones :

‘abgorales de lo trabajadores que recurran a ios juzgados de ésta drea.

IRTICULO 331. F. RESOLUCION. Se prohibe ai concedente resciver el contrato de
oncesicn unllateralmente antes Jel aflo de vigencia: y en todo case con un
viso anticipado de tres meses.

RNICULD 331. &. OBLIGACIONES ESPECIALES DEL CONCESIONARIO. Sor obligaciones del
encesionario, aparte de las que el prapio contrato le estipule. Tas
Tguientes:

J A no aceptar o desempefiar actividades que e Jjuicio de la entidad
Cancedente.  pueden estar reiacionadas con oftra concesion de  productos
similares, que puedan originar campetencia con Tos de la entidad concedente,
bien sea actuando en nambre propio o ajeno.

b) A no comerciziizar en ninguna forma, bien fuere por si o por medio de
interpdsita boersona? productos andlogos juicio de la entidad concedente de los
productas cbjeto del contrate. sin autorizacidn previa y por escrito de su

concedente.

c? A no comercializar ei progucteo objeto del contrato de concesidn, fuera de
a zena) geogrdfica que le fue asignads.

d) A servir fieimente y con diligencia a 1a entidad concedente, procurando una
direccidn acertada de la concesién y actuando de manera diligente. para
comercializar el producto cuya concesion se le conffa. organizando
exposiciones, cempafias publicitaries, demostraciones y cualquier medio
gogcuade para 1levar a cabo dichos Fines.

e) A mantener un stock de mercaderfa y repuestos. si fuere el caso, para
g?rantizar‘ en su zona el cumplimiento rapido de los pedidos Yormulados por su
cliente.

f) A mantener en constante informacicn la entidad concedente de su situacidn
aaministrativa contable. financiera de la entidad, mediante reportes semanales
de la actividad de 1a empresa as{ comp a procurar & informacion detallada de
todos aquellos acontecimientos internps o externas de relevancia directa o
indirecta para Ta empresa.

9) A anunciar y promover en su zona concesional por los medios adecuados y
siguiendo Tos términos y condiciones en el contrato, los productos abjete de
la concesion.

h) A tomar parte en exposiciones, Insertar anuncios en Tos periddicos o &
través de cudlquier otro medic de publicidad, pudiendo utilizar para ello en
cualquier momento durante 1a vigencia de contrato. el nombre, disefia, clisés
¥ logotipo del producto siempre y cuando el sistema de publicidad sea aprobado
por el delegado de Ja entidad concedente.

r—=-
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i) A mantener en muestra permanente en la zona de la concesidn los productas
de la concesidn. en Jocales ajustados a 7a caracteristicas que para 1as salas
de exhibicidn determina el contrate.

J} A manterer su sede Com_erjcia." ¥ salas de exhibicidn y de reparacidn en
dptime estado de presentacidn y eficiencia.

k} A disponar de un equ;,uo de personal comercial. administrative técnico
suficientemente capacitado para el correcto desempefic de sus funciones.
persona que previe a entrar en funciones habrd de ser aprobade por 13 entidad
concedente.

1) A Tnstruir ampliamente al cliente respecto de 1a caracteristicas y
funcionamiento de los productos que adquiere.

m) A prestar @ los clientes todos los servicies de reparacion. mantenimiento
Y atencidn que e] producto demande. asf mismo a hacer efective 1a garantia con
que es comercializade dicho producto.

n) A proporcionar a la entidad concedente cualquier informacion que con
relacidn al contrato io solicite.

o) A realizar todas las diligencias conducentes e Ja averiguacion y
constatacidn de 1a seolvencia responsabilidad de sus clientes. asi como de
cudiquier otro dato que Te solicite.

o2 A colaborar en forma total con 1a entidad concedente o su delegado, & quien
se le proporcionan todas Ias informaciones. documentos. libros de contabilidad
¥ comercio, libros de actas, de Asambleas Generales de Accionistas y de
Consejo de Administracidn, & fin de que el mismo pueda fiscalizar las
operaciones diarias de la empresa.

g} A proporcionar al delegado de la entidad concedente oficina adecuada para
el desampefic de sus funciones

r) A cumpiir con todas las Leyes, reglamentos y reguiaciones de Guatemaia.
sJ A no fusionarse con cualquier otra sociedad mercanti].

t) A no hipotecar, pignorar, arrender o en cualquier otra forma., gravar
cualesquiera de los activos por un monto total que exceda del cincuenta por
ciento del capital 1iquido consolidado.

u) A no constituir a favor de terceros, garantias reales o personales, salve
que medie autorizacidn previa y por escrito de la entidad concedente.

v) Cuando la entidad concedente sea un comerciante extranjerc. J1a Tey que
rige al contrel es ]a que de comin acuerdo las partes hayan estipulado en €1,
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W) A contratar y maniener an vigor Gurante Togo o

; I piaze de este contraio, un
segquro por T8 canticad y 1os riesgos gue 7@ entidad co

ancedente e indigue.

ABTICULE 352, [nscripcidn ge Ssciedades Fxiranjoras, L2 tramitacion de las
actuaciones de las sociedsoes extranjeras. Iecaimente constituidas en el
extranjoro. gue deseen establecerse en el pais 0 tener en e? sucursales.
agencfc;;s o concesiones, deben iniciarse en el Registro Mercantil] oe la
capital.

‘mf

modificar el articuie 369 del (ddigo de Comercio el cual cuega asi:

ARTICULD 368, [dioma fFspefol y Moneda Necional. Los Tibros y registro deben
opararse en espafiol y 13s cuentas en moneca nacional.

Las sucursales, agencias y concesionarios de empresas cuya sede esté en el
extranjero. pueden 1levar un guplicado en el idioma y moneda que deseen, con
una columna que inciuva la conversion o monega nacional. previe aviso al
registrador mercantil.

1.- Difundir el contrato de concesicn @ todo nivel a fin da gue se le conozea
Y apligue en nuestro medio Guatemalteco.

2.- Tratar de convertirlo en un contrato naminade y tipico. através de una
copveniante reguiacion legal
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