UNIVERSIDAD DE SAN CARLOS DE GUATEMALA
FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS Y SOCIALES

Facu!tad de G‘uanc:as Jlmd:cas‘y Sac:a?es |
e e de La |

ABOGADA;Y NOTARIA

Guatemala, Noviembre de 1998




OF
7(3543)

0.4

JUNTA DIRECTIVA
DE LA
FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS Y SOCIALES
DE LA
UNIVERSIDAD DE SAN CARLOS DE GUATEMALA

DECANOC Lic. Jesé Francisco De Mata Vela
VOCAL | Lic. Saulo De Ledn Estrada
VOCAL Y Lic. Jos& Roberto Mena lzeppi
VOCAL il Lic. William René Méndez

VOCAL IV ing. José Manuel Pereda Saca
SECRETARIO Lic. Héctor Anibal De Letn Velasco.

TRIBUNAL QUE PRACTICO EL EXAMEN TECNICO PROFESIONAL

PRIMERA FASE:

Presidente: Lic. José Victor Taracena Alba
Examinador. Lic. Jorge Arévalo Vadez
Secretan Lic. Rodrigo Hermrera Moya
SEGUNDA FASE:

Presidente: Lic. José Victer Taracena Alba
Examinador: Dr. Erick Oriando Ovalle Martinez
Sacretario: Lic. Guillermo Rolando Diaz Rivera

NOTA: "Unicamente el autor es responsable de las doctrinas sustentades en le
Tesis”. (Articulo 25 del Reglamento para los examenes Técnicos Profesionales de
Abocgacia y Notariado y Publico de Tesis).



s s et en

RONY EULALIO LOPEZ
CONTRERAS

oy Notario
Calegiado SH2 3/88

Guatemala, 24 de Septiembre de 1,998

Licenciado ’
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Decano de la Facultad de Ciendias SEC_E_{ETAHIA
Juridicas y Sociales ;
Universidad de San Carlos de Guatemala EEfE“ BE |
Ciudad Universitaria " E ] 1O

erag: TS

Respetable Sefior Dacano: ;

De conformidad con el nombramiento emitido por Decangtura, con fecha
veinticustrc de agostc de mil novecientos novenia y ocho, en el que se dispone
nembrar al suscrito como consejero de tesis de la Bachiler CLAUDIA VERONICA
ORDONEZ PADILLA, informo;

La postulanie presentd el tema de investigacion "Necssidad de incorporar al
Pensum de Estudios de la Facultad de Ciencias Juridicas y Sociales de a Universidad
de San Carlos de Guatemala, la Ensefianza de los Contratos Atipicos Mercantiles™, el
cual fue objeto del siguiente andlisis por of suscrit:

Al leer &f plan preliminar pude observar la ampiitud con la cual fue enfocada su
tesis, por ko gue con ef afan de orientar a la Bachiller, le sugeri delimitar su investigacién
a uno de los contratos atipicos, manifestando interés sobre i contrato atipico mercantil
“JOINT VENTURE". Por existir incongruenca entre ka denominacitn y el contenido del
plan prefirvinar y con base en las facultades que como asesor poseo, la disertacion de
la Bachilier se denominara "JOINT VENTURE™.

El trabajo en mencion, fue presentado por ko Bachiler, conforme los requisiics
de forma y de fondo que esiablece el reglamenic, desarrollando un tema de gran
importancia, en virtud de la escasa bibliografia exisiente v de lo innovador de esta figura
contraciual.

£l irabajo consta de cuatro capitulos que parten de explicar por qué se
denominan contratos alipicos, arigen de Joint Venture, definiciones de diversos aulores,
elementos, caracteristicas, diferencia del Joint Venture con otras figuras contraciuales



afines, medios de solucionar las divergencias surgidas dentro del contratoc, aspectos
tiputanos v la forma de terminacién del mismo, reakzando un trabajoc meramente
bibliografico.

Considero convensente resaltar que €n € trabajo se mantiene e crilerio de la
Bachiller CLAUDIA VERONICA ODRDONEZ PADILLA, criteric que respeto y comparto
en algunos aspectos.

En conclusioén, considerc que el trabajo presentado por la Bachiller, con las
comrecciones sugeridas por e suscritc asesor, represenia sin duda una valoss
aportacion y una apreciable fuente de conocimiento. Por las razonss anterionnente
expresadas, estimo procedente que & presante trabajo de tesis deba continuar su
tramite para los efeclos de su revision, yancuneawenuampemmm
DICTAMEN FAVORABLE. '

consideracién y estima.

Atentamente.

e
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DECANATO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS Y SOCYALES:

Guatemala, treinta de septiembre de mil novecientos noventa

v ocho

Atentemente, pase al LIC. SAULO DE LEON ESTRADA, para gque

proceda a Revisar el trabaje de Tesis de la Bachiller




Guatemala, 23 de octubre de 1998

FACULTAD DE C'ENCIAS
JURIDICAS Y SOCIALES

SECRETARIA
Lic, José Francisce de Mata Vela, Decanc | e
Facultad de Ciencias Juridicas y Sociales | 23 3C::4§¥1J
Universidad de San Carlos de Guatemala :
Ciudad Universitaria, Zeona 12 r‘ E—g" : %
orBs: .
2 N ,

Respetable sefier Decano: Dicial: //,

Por designacién de esa Decanatura con fecha "treinta de
septiembre de mil novecientos noventa y oche y en atencién a
la misma, he revisado el trabajo de tesis de la Bachiller
CLAUDIA VERONICAR ORDOREZ PADILLA intitulado "JOINT VENTURE",
por lo gue presento a usted el siguiente informe:

La constante tranformacién contractual nos obliga a los
juristas a eveolucionar al compas de la misma, dichos camhios
son mucho mis marcadoes en el Derecho Mercantil, en virtud
de las caracteristicas gue se observan en la contratacitén
mercantil, siendo les contratos atipicos una clara muestra de
€llo.

La presente monografia es un valioso aporte a nuestra
Facultad ya gue se tzrefiere a un contrato atipico nominado
socialmente y desconecide por muchos profesionales del
derecho, por lo que considerc gue serd una apreciable fuente
de ceonocimiento.

En conclusion y observando que la presente investigacién
cumple con los reqguisites exigidos para este tipo de trabaijo,
estimo gue el mismoe puede ser materia de discusidn en el
examen pablico profesional.

Atentamente,

)
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DECANATO DE 1A PFACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS Y SOCIALES:
Guatemala, weintitrBs de octubre de mil novecientos noventa y

Con vista en los dictimenes gue anteceden, se autoriza la impresidn
del trabajo de tesis de la Bachiller CLADDIA VEROMICA ORDOBEZ
PADILLA intitulada ™ JOINT VEMTURE™ Artfculo 22 del Reglamento de
Eximenes Técnico Profesi Piblico de Tesis.

/gle.
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INTRODUCCION
Mi inclinacion por desamollar el presente trabajo sobre un tema mercantil,
obedecid fundamentalmente al interés que esta rama del Derecho despertd en mi,
cuando cursaba esa materia en las aulas de nuestra Faculiad y en forma especifica
sobre los contratos atipicos mercantiles, por el vacic académico que existia en

nuestro pensum de estudios.

Cuando mi asesor me informé gue era conveniente modificar mi plan
preliminar de tesis, fue un poco desconcertante, sin embargo también constituyé un
reto muy atractive realizar mi disertacion sobre contrato atipico mercantil Joint
Venure, pugs fue la oportunidad de estudiar y conocer un contrato novedoso e
interesante, ademas de cumplir con mi anhelo de aportar un grane de arena para
que el estudiante de nuestra facuttad tenga material accesible para el estudio y
comprension de los contratos alipicos mercantiles, refiriendome en la presemnie

investigacion al Joint Venture.

Sin la intencion de considerar que la presente monografia contanga todos los
aspectos referentes al Joint Venture, pero si con el deseo que ia lectura de este
trabajo despierte el interés sobre el estudio y aplicacidn del contrato objeto de &



misma, me permito presentar a ustedes mi disertacion compuesta de cuatro
capitulos desarrollados de la siguiente forma:

En el primer capitulo iniciamos por saber qué es contrato, cuales son las
formas de contratacién mercantil, los elementos que conforman un contrato, los
principios filosoficos en la contratacion mencantl, asi como una clasificacion
doctrinaria que ofrecen algunos tratadistas.

En los tres siguientes capitulos nos referiremos ya en concreto al contrato
Joint Venture, desde sus origenes, definicion, elementos, caracteristicas, naturaleza
juridica, aspectos tributarios, diferencias con otras figuras contractuales afines y
ofros aspecto hasta su terminacion.

Finalizo mi trabajo con las conclusiones que de este trabajo pude extraer, asi
como modelos del Joint Venture proporcionados por profasionales del Derecho y

una propuesta personal, con & afén de ilustrar al lector.



JOINT VENTURE
CAPITULO 1

A. GENERALIDADES
B. FORMAS DE CONTRATACION MERCANTIL
C. ELEMENTOS DE LOS CONTRATOS

D. PRINCIPICS FILOSOFICOS EN LA
CONTRATACION MERCANTIL

E. CLASIFICACION DOCTRINARIA DE LOS
CONTRATOS MERCANTILES



CAPITULO |
LA CONTRATACION MERCANTIL

A. GENERALIDADES

Para iniciar el presente trabajo se considera conveniente determinar,
primero o que es el contrato en general, como marco inicial del tema central de la

investigacion.

“La palabra contrato procede de las voces Cum y Traho, que quiere decir
venit en uno, ligarse, significando por consiguiente, ia relacion constituida a base de
un acuerdo o convencion™

En ia enciclopedia juridica Omeba se sefiala en su tomo IV, pagina 129 que el
concepto relacionado proviene del latin contractus, que significa contraer, pacto y
que dicha voz se deriva de contraho que entre otras acepciones tiene las de juntar,

reunir’,

' Castan Tobefias, Jos¢: DERECHO CIVIL ESPAROL COMEN Y FLORAL, tomo IV,
Editorial Rus, 1969, pag. 405 y 406.
ENCICLOPEDIA JURIDICA OMEBA_ tomo TV: Editorial Bibliogrifica, Argentina, pag. 129

2



Como se observa el contrato, tiene sus arigenes remotos en el Derecho
romano, surgiendo en los tiempos modemos, otro tipo de contratacién,
especiaimente el de cardcter mercantil, el gue redne clertas caracteristicas gue lo
diferencian con l0s contratos civiles,  Dentro de los sindnimos encontrados en
cuanto al contrato, relativos al pacio, convenio, se puade decir que en cuanto g la
definicién de convenio, como bien lo cita el Autor Manue! Ossorio, es “en peneral,
ajuste, o concierto entre dos 0 Méas personas o entidades™, y en cuanto a pacto,
Guillermo Cabanellas lo define como “acuerdo oblgatonio de voluntades. Lo asi
convenido, convencion juridica desprovista de accién judicial™.  Perc para efectos
del presente andlisis, conviene hacerlo desde el purto de vista de los contratos
mercantiles, pues aunque se consideran sinonimos, deben regirse aspacialmente
por o conceptualizado como contrato mercanti.

Segin el tratadista José Maria Codera Martin, define al contrato mercantil
como “contrato cuyo objeto es el frafico comercial de la empresa, su principal
caracleristica es el estar concebido para ia realizacion de operaciones en serie,

* Osorio, Manuel: DICCIONARIO DE CIENCIAS JURIDICAS, POLITICAS Y
SOCIALES. Editorial Heliasta, S.R L., Buenos Aires, Arpentina,

* Cabanellas, Guillemo: : “PHCCIONARIO ENCICLOPEDICO DE DERECHO
USUAL: Tomo V, Editorial Heliasta, SR 1., Buenos Aires, Argentina, 1979, pag. 5.

3
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conteniendo clausulas generales preestablecidas, por fo gque pueden considerarse

un contrato de adhesion siendo el lucro su principal mavil.™

Tomando en cuenta que el cédigo de Comercio Guatemalteco no define fo
que es ¢l contratc mercantil, y para dar una definicien legal de contrato, debemas
remitimos a Io gue &l respecto regula ef codigo civil en su articulo 1517, ef que
establece que: “Hay contrato cuando dos o mas personas convienen en crear,

modificar o extinguir una obligacion.”

B. FORMAS DE CONTRATACION MERCANTIL

Cuando se habla de formas en la contratacion mercantil, se refiere
exclusivamente a como se presentara el contrato, o sea la forma externa del mismo,
tomando en consideracion lo establecido en el Cédigo de Comercio, asi como lo
que supletoriamente indica ef articulo 1574 def Codigo Civil, podemos determinar

gue toda perscna puede contratar y obligarse:

1°. Por escritura publica

¥ Codera Matin, José Maria:DICCIONARIO DE DERECHO MERCANTL.; Ediciones
Pitamide, 5.A., Madrid Espafia.



2°. Por documento privado o por acta levantada ante el Alcalde dal Iugar

3°. Por comespandencia

4° Verbaimente

En base a lo anterior, el Cadigo de Comercic en el articulo 67 establece el
Principio de Libertad de la forma de contratacion, y en cuanto a la misma no regula
formalidades especiales para los conbratos mercantiles, pudiendo ser de cualquier
forma {escrito, oral, en documento privado, en escritura publica), aungue con muy
pocas excepciones, regula algunas formalidades, como por ejempio: los contratos

de sociedad.

Continuando con el aspecto formal, el articulo 671 de! Cédigo de Comerdio
defermina: “los contralos de comercic, no estan sujetos, para su vakdez a
formalidades especiales. Cualesquiera que sean la forma y ef idioma en que se
celebre, las partes quedarén obligadas de la manera y en los témminos que
aparezca que quisieron obligarse. Los contratos celebrados en  temitorio
guatematteco y que hayan de surlir efeclos en el mismo, se extenderan en idioma
espafiol. Se exceptian de esta disposicion los contratos que. de acuerdo con la ley
Tequieran formas o solemnidades especiales” En cuanto 3 lo dltimo de este



articula, existen contratos, como se sefald anteriormente, como el de Constitucion
de Sociedad, fideicomiso, cesidn de carera, conirato de cesitn de derechos
conexos que requiere de formalidades especiales para su autorizacion, pero en
general, los contratos mercantiles no reguieren ninguna formalidad especial y basta
con la aceptacion y consentimiento de las partes contratantes, pues dentro del
espiritu del comercio y el negocio mercantil, 1o que impera es la confianza, Ia buena
fe, la verdad sabida, la agilizacion vy la eficiente prestacion de un servicio, un acto o

cualquier otra actividad mercantil.

Como fundamento legal a io anterior se puede citar lo que al respecto
eslablece el codigo civil en el articulo 1518, el que determina: “Los contralos se
perfeccionan por &l simple consentimiento de las partes, excepto cuando la ley

establece determinada formalidad como requisito esencial para su validez.”

Dentro de las formas mas cormunes de contratar en materia mercantil se

encuentran:

1.Contratos mediante formulanos

2.Contratos mediante polizas
3.Contratos mediante Ia utilizacion tecnolégica como el caso del fax, intemet, efc.



4.Ctros (como 10s contratos orales)

C. ELEMENTOS DE LOS CONTRATOS
Todos los contratos y cada uno en particular, tienen elementos constitutivos de

los mismos. Y estos elementos no son mas que todos aquelios factores gue
intervienen pafa la realizacidn y perfeccion de un contrato.  Asi, dentro de los

elementos de kz contratacion tenemos:

C.1 ELEMENTO REAL

Esta constituido por el objeto del contrato, ko cual puede consistir en dar, hacer o no

hacer una cosa.

En otras palabras, el elemento reat del contrato consiste en la pretension que
se deben las partes al realizar un contrato. Como Ejempio podemos mencionar el
contreto de compraventa, contrato en el cual, ambas paries persiguen el
cumplimiento de una obligacién diferente, para el compragor serd recibir la cosa y

para el vendedor recibir el precio.

C.2 ELEMENTO FORMAL



Este aspecto fue tratado anteriormente, consiste en la formalidad legal & gus se
debe someter la celebracitn de un contrato para que lenga validez y nazca a la vida
juridica, como se anoté, salve casos excepcionales, en materia mercantil, la
contratacidn es esencialmente informal, pero no por ello dejan de generar derechos
y obligaciones para las partes. En este campo, son las partes de comuin acuerdo y
las praclicas de ia época quienes deciden a que formalidad someteran el contrato.

C.3 ELEMENTO PERSONAL

Esta constituido por las personas gue intervienen en el otorgamiento de un contraio.
El elemento personal o partes de un contrato, reciben diferentes denominaciones,
tantas como contratos existan, asi come ejampios podemos citar: en el contrato de
compra venta seran vendedor y comprador; en ¢l contrato de Fideicomiso,
fideicomitente y fiduciario; en el contratc de Sociedad e! elemento personal serén

lcs socios; en el contrato de Segures, asegurado y asegurador.

D. PRINCIPIOS FILOSOFICOS EN LA CONTRATACION MERCANTIL




En Io que se refiere a la contratacidn mercantil, existen una serie de principios
filosdficos que regulan su accionar, entre estos principios, de los mas imporiantes
podemos citar los siguientes:

I.La verdad sabida

Guillermo Cabanellas define gl principio de Verdad Sabida y Buena fe guardada asi:
“locucion forense muy usual en la interpretacidn de los contratos, y més aun en los
mercantiles. induce a resolver los casos y pleitos sin atenerse a las formalidades

del Derecho, sino inspirandose en la equidad y en la buena fe"

Se entiende que por este principio todo stijeto debe estar plenamente emterado
y consciente, del negocio a réalizar, debe estar sabidc de cuales son las
consecuencias juridicas y econdmicas a las que deberd sujetarse al formalizar el
contrato, vinculandose de buena fe, con el deseo de negociar, 1al v como o
establece el articulo 669 del Codigo de Comercio al determinar que las
obligaciones y contratos mercantiles, se interpretaran, ejecutaran y cumpliran de
conformidad con los principios de verdad sabida y buena fe guardada, a manera de
conservar vy proteger las rectas y honorables intenciones y deseos de los
contratantes, sin limitar con interpretacion arbitvaria sus efectos naturales.

¢ Cabanelas, Guillerma, Ob. Cittomo VI, pag 671,

g
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2 La buena fe guardada

Concretamente se refiere este principio a que cada uno debe guardar
fidelidad a la palabra dada v no defraudar la confianza ¢ abusar de ella, supone
conducirse como cabe esperar de cuantos con pensamiento honrado intervienen en

el trafico contractual.

A lo anterior también cabe agregar que debe conservarse y protegerse las
rectas y honorables mtenciones y deseos de los contratantes, sin limitar con
interpretacidn arbitraria sus efectos naturaies.  Esto quiere decir que el contrato ha
de ser interpretado teniendo en cuenta la finalidad econdmica que las partes han
pretendido y lo que es usual en el ambiente, 0 medio comercial o industrial, en el

gue los contratantes se desenvuelven.

3 Libertad de contratacion

Este principio se refiere 2 que nadie puede ser obligado a contratar sino

Jnicamente cuendo el rehusarse & ello, constituya un acto ilicito o abuso de

10



derecho.  Por lo tanto, las personas o comerciantes, tienen toda la libertad para

elegir que negotio hacer, con quien hacerlo, y si desean o no hacerlo.

E. CLASIFICACION DOCTRINARIA DE |OS CONTRATOS

El tratadista José Castan Tobefias, presenta la siguiente clasificacidn de los
contratos an general, sin embargo, conviene previamente hacer la aclaracion que
tal crdenacion difiere someramente de otros tratadistas.  Sin embargo, sunque la
clasificacion es en forma general, la misma puede ser perfectamente adaptada a ios
contrates mercantiles, siendo esta la siguiente:

A. Por la Naturaleza de los vinculos que producen:
1.Unilaterales
2 Bilaterales

B. Por la finalidad o el titulo
1 Honerosos

2. gratuitos

C. Por la incorporacion y no incorporacidn de la causa al contenido de la
declaracién de voluntad:

11
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i.Contratos causales, gue son aquellos gue no sdlo tiene la nuda promesa de una
prestacion, sino también el convenio relativo a la intencidn juridica con que se da y

recibe esa promesa.

2, Contratos abstractos como los gue excluyen del contenido de la declaracion de

voluntad todo lo referents a las relaciones causales.

D. Por la naturaleza independiente o relacionada:
1.Preparatorios

2 Principales

3.Accesornios

E. Por los requisitos necesarios para su formacion:
1.Consensuales

2 Reales

3.So0lemnes

12
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F. Por la influencia que en la ejecucién del contrato puede desempedar el tempo de

ia realizacion de la prestacion o servicio:

1.De tracto Gnico o ejecucion instantanea

2 De tracto sucesivo o continuo

G.Por su regulacion legal:
1.Nominados
2 innominados’

Ei autor Edmundo Vasquez Martinez clasifica ks contratos mercantiles de 1a

siguente manera

« Unilaterales: Sila obligacion recae solamente sobre una de las partes.

. Bilaterales: Si ambas partes se obligan reciprocamente.

+ Consensusles Cuando se perfeccionan por &t simpie consentimiento de las
partes.

. Reales:Siparasupedeocibnsemquiemtaentegadelawsa.

« Formales: Cuando es necesaria una forma o solemnidad especifica por la ley.

7 Castan Tobehas, José: Ob. Cit., pag. 7
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* Principales: Porgue subsisten por si solos

* Accesorios: Sitienen por objeto el cumplimiento de otra obligacion.

* Onerosos: Si se estipulan provechos y gravamenes para ambas parte.

* Graluitos:  Si el provecho en la contratacion es solamente de una de las partes.

*  Conmutativos: Cuando comg consecuancia del contrato las prestaciones que se
deben las partes son ciertas desde que se celebre ef contrato.

* Aleatorios: Si la prestacion depende de un acontecimiento incierto que
determina la ganancia o la perdida.

» Condicionales: Cuya realizacién o subsistencia depende de un suceso incierto o
ignorado por ias partes.

* Absolutos: Si su realizacién es independiente de toda condicion,

* Tipicos: Si estan reguiados de modo especifico por la ley.

* Innominados.  siia ley no los reguia®

Respecto a ia clasificacidn ditima referente a fos contratos innominados, creo
conveniente hacer la observacion que e Licenciado Vasquez Martinez, utiliza la
paiabra innominado y atipicos como sinénimos, lo cual no es comecto, pues al

hablar de contratos atipicos nos referimos a aquellos que no estén tipificados en la

* Vasquez Martinez, Edmundo: ‘INSTITUCIONES DE DERECHO MERCANTIL",
Serviprensa Centro Americana, Guatemala, C.A. 1978, pap. 544
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legistacion y al hablar de contratos innominados se refiere a aguelics que no tienen

nombre o nominacién tanto legal como social.

Atendiendo especificamente a la funcion econdmica que representan los contratos
mercantiles, el tratadista Edmundc Vasquez Marlinez, agrupa fa siguiente
clasificacion asi:

+ Contratos de cambio, que son los que procuran la circulacion ds la nqueza
(bienes y servicios) ya sea dando un bien por otro (compraventa, suministro,
contrato estimatonio, operaciones de bolsa), ya sea dando un bien a cambio de
un hacer o servicio {transporte, hospedaje).

+ {Contratos de colaboracidn, tanto asociativa {Contrato de sociedad) como simple,
en los que una parte coopera con su actividad al mejor desarmolio de |a actividad
econémica de la otra (Agencia, cometaje, comision, edicdn, difusion vy
represermntacion escénica, participacidn).

» Confratos de conservacion o custodia, son los de depésito irregular, contratos

mercantiles por su funcidn econdmica depésilo en aimacenes generales y
fideicomiso.

15



« Contratos de crédito: en los gue al menos una parte concede crédito a la otra
como pueden ser los de apertura de crédito, descuento, cuenta comiente,
reporto, carta orden de crédito, tarjeta de crédito, crédito documentario.

« Contratos de prevencion de riesgo, en los que una parte cubre a e otra ias
consecuencias econdmicas de un determinado riesgo como el de seguro,

reaseguro.

« Contratos de garantia, gue aseguran el cumplimiente de las obligaciones, como

el de fianza, reafianzamignto

En e} presente caso considero que sl Joint Venture se encuadra dentro de
los contratos de colaboracion empresaria descritos por el Licenciado Edrmundo
Vasguez Martinez, pues iz caracteristica principal de los mismos es que no existen
intereses contrapuestos sine por el contrario persiguen un fin comun, a través de la

asociacion de comerciantes.

® Vasquez Martines, Edmundo: Ob. Cit. Pag. 545
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De acuerdo a la ordenacion contractual y en concordancia con el tema principal
o central del presente trabajo de investigacion, se considera conveniente, enfatizar
sobre dos de las clasificaciones, para poder comprender en mejor forma o tema
objeto de esta monografia, &5 pues que para ello realizaremos un breve estudio
sobre los coniratos tipicos y atipicos ¥ de colaboracidn o Asociatives.

CONTRATOS TIPICDS

Estos son los que tienen individualidad propia y una regulacion iegal especial.
En el presente caso son fodes aguelios que regula y enumera taativamente el
Caodigo de Comercio. El Doctor Villegas Lara dice: "Son  aguelios cuando ia ley los
estructura en sus elementos esenciales.™

CONTRATOS ATIPICOS

San aguellos que no tienen un nombre juridico ni una regulacion especial en
la ley s decir carecen de un, nombre, individualidad propia y de una mgulacion
particular dentro de ur sistema legal.

1 Villegas Lara, René Arturo: DERECHO MERCANTIL: tomo I, Edicion Universitaria,
pap. 38 : ‘ Co
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Son permifidos y se celebran porque caen dentro del esguema general del
contrato.  Generaimente se refieren a situaciones nuevas y algunos autores les han
defindo como aquellos que rio tienen por derecho un nombre propio. S
embarpo, existe |a libertad por parte de los contratanies de moidear et contrato a
SUS conveniencias, siempre gue no exista oposicion legal expresa o que el objeto
del contrato no sea contrario al orden piablico ¢ a ias buenas costlumbres. Segun
el Doctor Villegas Lara at referirse a los contratos atipicos dice que son aquelios ™
Sin tipicidad, cuéndo no obstante ser contrato porque crea, modifice © extingue
abligaciones no lo contempla la ley especificamente.™ José Alberio Garmone en su
Diccionario Juridico lo define: *Aquel que no encuandra en na'nguno de los tipos
establecidos por la ley por reunir caracteristicaé de dos 0 mas contratos existentss.
Por ejemplo el contrato de garaje que combina caracteristicas del contrato dé

locacion, de obra y de servicio."?

El surgimianto de los contratos atipicos, & juicio de la autora es consecuencia
del desarrollc que ha tenide la sociedad considerando que el comercio o aclividad
mercantii se encuentra en constante cambo y e! derecho responde a esas

necesidades y cambios creando nuevas figuras juridicas contractuales. Influyen

" Villegas Lam, René Araro. Ob. Cil. pag, 38. -
12 Garrone, José Alberto: DICCIONARIO JURIDICO ABELEDO—PERROT tomo L,
Editonal Abeledo-Perrot, Buenos Aires, Argentina.
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también en el surgimiento de los contrates atipicos el estancamienta legal sufrido en
algunos paises ante la dinamica actividad comercial de las personas. Otro elemento
que debe considerarse, para la existencia de los contratos atipicos es la de que una
de {as caracteristicas del derecho mercantil, y por ende de la contratacion mercantil,
es la tendencia a la internacionalizacion de las actividades mercantiles, es decir que
astas aclividades no se realizan en un temitorio o poblacion determinada sino que
por el contrario, los comerciantes tratan cada dia de abrirse mercado o espacio en
el exterior de su respectiva poblacién.  Considerando esto, ¥ que las leyes de cada
pais son diferentes, puede ser gue un contrato gue es tipico en determinado pais,
en oo pais es atipico, pero la necesided, falta de formalismo y libertad de
contratacidn, permiten gue astos contratos puedan ser aplicades en nuestro

termitorio.

CONTRATOS ASOCIATIVOS O DE COLABORACION EMPRESARIA
£l Doctor Martoreli en el capitulo VIl de su itexdo, trata lo referente a la

clasificacion, interpretacidn e integracidn de los contratos mercantiles, dentro de
dicha clasificacion establece ia existencia de los contratos de cambic y
asociativos™, esta ordenacion contractual basa su importancia debido & las

PMartorell, Emesto Eduardo: TRATADO DE LOS CONTRATOS DE EMPRESA;
Tomo I, Editorial Depalma, Buenos Aires, Argentina, 1993, pag. 273,
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consecusncias gque de ellos se derivan y para el presente trabajo nos limitaremos a

tratar en forma espacifica los contratos asociativos.

Para poder comprender qué son i0s contratos asociativos ofrecemos varias
definiciones propuestas por algunos tratadistas: segin José Alberto Garrone define
Ios contratos asociativos asi: “Es aquel en que las panes sin perder de vista sus
intereses individuales, en lugar de ponerse la una frente & la ofra en posicion
antagonica, se unen con la finalidad de perseguir un objeto comun, estos contratos
son normaimente plurilaterales.™ . Francesce Messineo, citado por el Doctor
Martorell, al referirse a los contratos asocigtivos establece: ‘Los sujetos que
constituyen Ia relacion asociativa colaboran al buen fin de ella y participan de un
eventual reparto de utilidades, sin dar lugar a la autonomia patrimonial propia de las

sociedades.™”.

Como podemos observar algunas de las caracteristicas propias de estos
coniratos son  que no existen intereses contrapuesios, pues cada uno de los
contratantes se proponen obtener a través de dicha unidn la satisfaccion de

intereses comunes, ieniendo comeo estructura juridica la de un contrate plurilateral

“Garrone, José Alberto: Ob. Cit. pag. 523.
*Mariorell, Emneste Eduardo: Ob. Cit, pag 273
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de organizacion econdmica sin ser sociedad, en dichos contratos los aportes de las
parles pueden ser preslaciones de nacer por lo que no es necesaria la transferencia
de bienes, por el contrario lo gue debe existir en forma preeminente es la
colaboracion acliva entre las paries, 13 organizacion es imprescindible para este tipo
de contratos ya que los contratantes contindan con Sus cperaciones propias, otre

caracieristica es que ia duracion de los mismos no es indefinida, pues son creados

-para el logro de un objetivo v una vez alcanzado éste el contrato ega a su fin .

Entre los contratos de colaboracion exisien alguncs que son atipicos en
nuestra legislacion tal es el caso el joint venture contrate objeto de esta
investigacidn, por el contrario algunos si se encuentran reguiados, 18l es el caso del
contrato de Edicion ¢ el de Agencia. Podemos concluir diciendo que ef objeto de
los contratos de colaboracion es unirse para el logro de grandes proyectos o
negocios que reguieren de una gran inversion, proyecto que uno solo no podria
lograr y por supuesio el reparto de utilidades obteniendo asi los beneficios
deseados.
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A. ORIGEN DE LOS JOINT VENTURES:

La expresién Joint Venture se remonia a la época de formacion del imperio
Britanico cuando para la colonizacién de territorios en ultramar, pequefios grupos de
personas decidian asociarse con el fin de hacerse a la mar en busca de una
aventura. Para ello, quienes participaban en la travesia, realizaban algin tipo de
aporte, de tal suerte que ai culminar ésta, repartian las ganancias cbtenidas.

Esta forma de colaboracion se conocid inicialmente con el nombre de joint
advenfure y se conoce hoy como joint venure, (JOINT= JUNTA, UNION Y
VENTURE = AVENTURA, RIESGD) dicha expresion liene su origen en ¢l derecho
norteamericanc.

Su auge aparece con posterioridad'a la segunda guermra mundial, cuando
para la reactivacion de la economia fue necesaria esta forma de asociacion entre
empresas, pues su ejecucion superaba la capacida¢ de una persona. Desde
entonces, &' uso de Ia figura se ha manifestado en proyectos de foda indole, tales
como navegacion, pesca, explotacién minera, agropecuaria, operacitn de hoteles,

departamentos, construccion de obras piblicas, etc.
Algunos otros autores como, Sieralta, Rios Anibal, al referirse al arigen det

joint venture establece gue como todo métedo asocialivo ilil en las précticas

mercantiles los origenes de éste contrato se encuentran en el inicio del comercio, a
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través de las asociaciones comerciales de los fenicios, babilonios, egipcios y de los
asiﬁos.;pemhﬁgwaapamcedamn\emademmadambsinstmmﬁms
mercantiles italianos, del siglo Xlll, en particular con las figuras de la Colleganza en
Venecia y de la Commenda en Génova.™ Otros autores han querido ver en o
préstamo & la gruesa ventura e incluso en la socitas akcujus negotiatonis  del
derecho romano clasico, un antecedente de esta figura , sin embargo creemos que
es una relacion o vinculacion bastante forzada ya que el primero se dio en el campo
exclusivo del comercic maritimo y en el otro caso, si bien tiene 1ma relacion més
cercana, se refiere a contratos de sociedad.

Podemos condluir diciendo que a medida que los 1iesgos en Jos negocios y ka
mpetendasevuewennﬁsmﬁbs.lasﬁnnasoempmsaﬁoshanidoadomﬂo
con frecuencia criterios cooperativos, pues la mejor estrategia consiste en aunar
fuerzas para obtener resultados provechosos en aquellos asuntos gue sin la
inmervencion de olro o varios participanies no pudiese tener éxto.

B, DEFINICION:
Tratando de encontsar la esencia de este contratc atipico mercantil, varios
adlores han formulado  diversas definiciones, para el presenie frabaje he

“Sierraita Rios Anibel, "JOINT VENTURE INTERNACJONAL®, Editorial De Palom
1996 Pag. 42
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= Ei point venlure puede revestir diferentes contenidos; el primero de ellos referido
al acuerdo por el que dos © mAas empresas 5¢ asocan para la realizacin de un
proyecto determinado, independiente de la forma juridica que dicha asociacion
pueda asumir. Otro significado seria en el derecho esiadounidense una
particular organizacion contractual para la vealizacion de un proyecto; incluso en
cierios estados de Norie América se circunscribe a la participacion en aclivida-
des mineras ¢ de proyectos. *

» Modem Rowley, citado por el Licenciado Sergio Le Pera dice Joim Ventore: * Es una
aseciacion de dos © mas personas para realizar una Gnica empresa comercial
con e fin de obtener una utilidad =

« FEl joint veriure es una unidn o agrupacion de dos o mas personas, naturales o
juridicas, sin el proposito de formar una sociedad, para nealizar una operacion
concreta en birsqueda de beneficios, asumiendo 10s riesgos que le son propios.

“Sergio Le Pera. Ob. Cit Pag.72.

BSergio Le Pera, Ob. Cit. Pag 69.

A amubla Paucar, Jaime Alberto. “CONTRATOS MERCANTILES™. Tomo I Biblioteca
Juridica Dike, 1992, Pag. 254
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+ Eljurista guatematteco Francisco Villagran Kramer, citado por el Doctor Villegas
Lara establece: "Lo mas relevante es que esta figura contractual permite a dos
0 MAs personas o empresarios tener, tomar ¢ adguirir un interés directo en
un contrato. Este puede ser un proyecto de urbanizacion ¢ de un pamque
industral, la produc  cién y comercializacién de un determinado producto o &

prestacion de  servicios especificos por tiempo determinado.” z

Es decir que dos o mas firmas crean una entidad independiente para levar a
cabo una aclividad econdmica productiva cumpliendo un papel activo en su toma de
decisiones estratégicas y operativas, constituyendo un méitodo excelente para
aguellos administradores que carecen del respaldo de capilal necesario para lanzar
sus propias ideas comerciales, generando resultados que ningunc de s
propietarios podria lograr actuando solo.

En relacion a las definicionas anteriormente escritas, comparto el criterio del
Licenciado Arrubla Paucar, pues acentadamente define al joint venture como una
unién agrupacién de personas dejando claro que no constituye ia formacion de una
sociedad ¢ asociacion mercantil permanente. Ademas incorpora a su defmicion

elementos importantes tales como: que los participes pueden ser personas

“Viliegas Lara, René Anuro, "CONTRATOS MERCANTILES", Editorial Mayte, 1998
Pap. 70 . :
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individualesojxﬁdﬁsyquelaagmpadﬂndeéstasesad—hoc&sdacimma
adividad&epeciﬁcaquemcreaviru:bsmésalédelnegodoparaelmm
creadoypormﬁrmymmemsknmnteelhedmdequeelobjebpmuﬁal
de dicho contraio es la obtencitn de beneficio o ublidades lo cual es caracieristica
esencial de los contratos mercantiles.

C.EL EMENTOS:

A.PERSONALES:Paraqueaxistamjohtvermleporbmdebmpaﬁdpt

previamente dos sujetos, eslos pueden denominarse: Promotor y Coventurer,

recordemas que estos pueden ser personas individuales o colectivas.

+ El Promotor es aquel que fomenta e joimt venture, el ador de lka primera
gestion, el verdadero patrocinador de ka cooperacion.

* El coventurer: es aquel que posee capacidad de proporcionar bna contribucion
complementania pudiendo consistir en capital, fecnologia, equipos, canales de

Cuando las partes tienen la misma nacionafidad la operacion conjunta se
mmmuomﬁm.wdmmmuhsdmma
gdistinta nacionalidad se habla de joint veniure intemacional.



I

B. OBJETIVOS: La realizacion dal proyecto u operacion determinado v la obtencion
de las ulilidades deseadas.

C. FORMALES: Por ser un contrato atipico no existe farmalidad alguna establacida
por la legislacion para su celebracidn, pero es recomendable la forma escrita y
realizado ante un notaric.

Es importante sefialar que los elemanios personales, tanto &l premotor como
el coventure pueden ser personas individuales o colectivas unidas en la lucha pars
un bien comdn y especifice; ko que hace posible que cualquier persona en el libve
gjercicio de sus derechos pueda participar en un joinl venture. Asi también
refiriendome al elemento formal confirmo lo que anteriormeante se ha sefalado sobre
la inexistencia de regulacion legal del contrato y su redaccion, recalcando la
importancia de que el Notario deben tener conocimiente pleno del mismo, dabiendo
consignario por escrito previendo todas aguelias circunstancias que se puedan
gderivar de dicho contrato.

D. NATURALEZA JURIDICA:

La nocidn y el analisis histdrico de la institucién objeto del presente trabajo

- de inventigacidn constituyen la premisas suficienies pare entender cusl es la

naturaleza juridica de aeste contrato.



Se trata de un contrato atipico, de naturaleza juridica propia, que tiene
lineamientos claros en el derecho comercial comparado. La relacion que se
establece entre las paries en estos contratos no constituye una sociedad ni una
asociation, precisamente por que no hay biisqueda de una utilidad sino un esfuerzo
conjunto para obtener produccion.

CARACTERISTICAS:

El contrato de Jont Venlure, posee camcteristicas propias que lo
individualiza y distingue de otro fipo de coniratos de colaboracion de empresas,
siendo estas caracteristicas las que hacen gque sea atractive e ideal para negocios o
proyectos de gran envergadura.

1. Es atipico, es decir sin una regulacion legal de los aclos juridicos que se
efechian a través de esios contratos, los cuales a pesar de que modifican ©
extinguen obligaciones, nos lo contemnpia ia ley especificamente.

2. Se trata de un contralo de colaboracion, las partes buscan una finalidad comn y
admite 1a forma plurilateral;

3. Para que se de un joint venture, guienes parficipan en & deben efectyar una
contribucion al esfuerzo comin. Esta condribucion puede consistir en bienes,
derechos, dinero e incluso en industria o simplemente en el tiempo aplicado a ta



gjecucion de! proyecto. Estas contribuciones deben ser combinadas de ta!

manera que por elias se cree una comunidad de intereses.

. Es un contrato consensual, por tratarse de un contrato atipico no ha previsto la

ley ninguna formalidad para su celebracion y por io tanto, campea libremente ¢f
principic de la libertad de forma al moments de su perfeccionamiento. Ef Doctor
Villegas Lara dice™” Un contrato es consensual cuando se perfecciona en el

momento en que las partes prestan su consentimiento.”

. Es un contrato de duracién, debe tenerse en cuenta que el joint venture esta

encaminado & un unico proyecto. Mo significa esta especificacion que su

duracion sea corta, pues rara empresa se podriz realizar en forma inmediata.

. Es un contrato onercso, ya que para que se de este tipo de contrato es

suficients que las partes acuerden dividirse las ulilidades, no necesariamente las
pérdidas. que podrian estar 2 cargo de algunos de los colaborantes

exclusivamente.

. Es un contrato ad-hoc, pues es propic del mismo estar destinado a un dnico

proyectc, elio no impfica necesanamente una duracion breve: "Como regla
general ios joint venture son pensados en relacidn con una especifica aventura
una empresa individual, pero no es necesario que esta empresa sea de
ejlecucion inmediata.” Lo que es de la naturaieza del joint venture es que sea

imitado a una aventura particular y que no general en su operacion o duracion.
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8. James V. Herbert, citado por el Licenciado Sergio Le Pera opina que no es
necesaria para la existencia de un joint venture gue las partes acuerden dividirse
las pardidas, ellas pueden inciuso pactar que todos participen en las utilidades
pero que solo algunos soporten las pérdidas. @

8. Carlos Albeno Ghersi, citado por ¢l Doctor Villegas Lam establece que los supetos
contracluales pueden ser personas individuales o juridicas, necionsies o
exiranjeras, lo que inleresa es que haya una “combmacion estructurada de

operaciones en la realizacion de un objefo comun.™ 2

F. CLASES DE JOINT VENTLURE:
La expresion de Joint Venture ha sido ulilizada en diversas formas,

atendiendo a la necesidad de las relaciones empresarias y a los paises donde se
utifizan, dando lugar a diferentes modalidades de este contrato, de las cuales
estudiaremos tas siguientes:

EL INCORPORATED JOINT VENTURE:
Cuando et joint venture se instrumenta mediante ka creacion de una sociedad
ad-hod, 1a que serd en la mayoria de los casos, una subsidiarna de las panes.

BSerpio Le Pera, Ob. Cit., Pag, 75.
MRexw: Arturo Villegas Lara, Ob. Cit Pag 69,
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LOS NON INCORPORATED JOINT VENTURE:

En esta modalidad, el joint venture se limia a una forma contractual, sin
constituir sociedad entre los empresarios. Este a su vez admite dos modalidades:
Joint venture strictu sensu, es decir en el sentido que originaimente fue empleado
en el derecho estadounidense, utilizandose esta figura a un (nice negocio u
operacién, siendo regidas por ies nommas correspondientes & las partnerships
(socedades) y los joint ventures contractuales, en esta modalidad los Joint Venture
prevalece la voluntad de las partes, sin estar regidos por normas de Iss
partnerships, es decir adquinendo diversas formas en su redaccion como fas gue
sean necesarias para el logre del fin comin y especifico que persigen los

contratantes.

LOS JOINT VENTURES INTERNACIONALES:

Cuando la formacion de un joint venlure, se realiza con participantes de
distintas nacionalidades. Pueden revestir dos formas: Joint venture de capitales o
Joint venture contraciuales.

El Joint Venture de capitales se define de |a siguiante manera: Lina empresa

en ia cual dos o Tas partes, que representan & uno 0 varios paises desamoliados ©
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a uno 0 varios gAISes en vias de desarmoflo, comparten los riesgos nancienos v la
toma de decisiones por medic de una participacion conjunta de capitales en una
empresa ComiRL

G. VENTAJAS DE LOS JOINT VENTLURES:

Por la natralezs y caracteristicas gue posee éske contrato ofrece las

siguientes ventajas:

1.

Permite a los participantes cambiar su apiitud y capacidad técnica, para Nevar a
buen término el proyecto para el cual se han unido.

Resultan mas levaderos los riesgos y kas camgas financreras del proyecin.

Se pueden realizar obras, que por su costo y compiejidad, no podrian reslizares
por una sola empresa. i
Tratandose del international join venture resulia muy atractivos los beneficios
para ¢! paricipante extranjero, pues se facilita el acoeso al mercado y puede
contar con mayones conocimientos del ambiente cultural, politico y de negocios
del pais en donde piensa llevarse a cabo el proyecio.

Agiliza la realizacion de proyectos, debido a lz smplificacion de formalidades
para su celebracion.

Rompe el tradicional esquema que para toda actividad seria y oganizada de
colabovacidn en un proyecio determinado, se precisa ce un modeld societano.



7. Pammite colaboracidn del capital nacional y del capital extranjero.

8. En generaf el joint venture es un medio indispensable para el iogro de una gran
concentracién de recursos financieros, econdmicos, de conocimientos y
habilidades para la realizacién de proyectes de construccion a gran escala y en

generat de todo proyecto y obra que implique grandes esfuerzos.

Es pues que por sus miftiples ventajas este contrato es de gran utilidad a nivel
comercial, pues facilita la inversion de capital no soke a nivel nacional sino también
internacional. En los joint veniure celebrados entre un pais desamollade con capital
y maquinaria pero sin materia prima para explotar y asi poder surtir un mercado
amplio y necesitado de este producto, fas ventajas economicas obtenidas son
significativas, por el contrario para los pafses en vias de desarrollo, considero gue
la ventaja mas significativa es de caracter técnico, puesto que permile el uso de
maquinaria moderna y sistemas desconocidos en nuestro paises debiendo para el
efecto capacitar al personal, permitiendoles adquirir conocimientos que de otra
manera hubiesen sido dificiles adquiri,, por supuesto no podemos ignorar las

ventsjas econémicas producidas al crear nuevas fuentes de trabajo.

H, DESVENTAJAS DEL JOINT VENTURE:
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Esta figura contractual al igual que cuaiquier ofro contrato presenta algunos
inconvenientes, 1os cuales no desvirtuan desde ningdn puntc de vista kx gran
importancia que tiene este contrato para la practica comercial La Licenciada
Kathryn Rudie Harrigan opina que el Joimt Venture presente inicamente las
siguientes desventajas.

1. Conflictos de soberaniz, tradicionalmente los joint ventures se usaban como
medio de expansion internacional, cuando las firmas no querian oforgar sus
ventajas competitivas a compafiias del pais hacia el que deseaban expandir se,
pero cuyas leyes locales prohibian a las firmas extranjeras tener la propiedad
mayoritaria. Asi el conflicto estado-versus empresa se manifiesta desde distintas
perspectivas respecto al momento oporiuno de explotar innovacionss o transfefir
tecnologia entre propietario y joint venlure.

2. Pérdida de autonomia y control, ademas de los problemas de regulacion locales,
muchos conflictos dentro de los joint ventures surgen del simple hecho de gue
hay mas de un duefic. Cada duefin quiere coordinar las actividades del joint
ventures con las propias, cuando frecuentemente no han creado los
mecanismos adecuados para resciver los puntes muertos ootidianos en a foma
de decisiones. Los s0Ci0s 8 menudo se precacuparan por su propia pérdida de



i i

control sobre el capital invertido, los recursos técnicos y otras ventajas que

podrian pasar a terceras partes.®

Harrigan, Kathryn Rudie:"JOINT VENTURE", Editorial Norma. 1992, pag. 30y 31.
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C. ASPECTOS TRIBUTARIOS DEL JOINT
VENTURE

D. RESPONSABILIDAD DE LAS PARTES EN EL
JOINT VENTURE

E. OBLIGACIONES DE LAS PARTES EN LOS
JOINT VENTURE
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A. MOTIVOS PARA FORMAR JOINT VENTURES:
Considero que los motivos para realizar este tipo de contratos se basan

principaimente en el interés de los comerciantes de expandir sus empresas a
nuevos mercados ¥ a proyecios de mayores dimensiones, facilitandose a través de
éste la captacion de recursos, ya sean econdmicos O técnicos. Asimismo se
evitarian la serie de autorizaciones, licencias y demas formalidades que se
requieren para hacerio de una forma societaria, estos motivos se aplican tanto en
aguellos casos en que prometor o coventurer fueren nacicnales o uno de ellos fuere
extranjero.

Segln Kathryn Rudie Harrigan existen varios motivos por los cuales los joint
ventures son considerados de gran provecho para el comercio, entre eilos podemos
mencionar®;

A- Usos internos:

&.1. costo nesgos compartidos (reduccidn de la incertidumbre).

a.2. Obtencion de recursos donde no hay mercado.

a.3 Obtencién de financiamiento para complementar la capacidad de

endeudamiento de ia fima.

a.4. Evitar duplicaciones indtiles de las instalaciones.

a.5. Compartir marcas, canales de distribucién, lineas de produccion amplias.

*Kathryn Rudie Harrigan, Ob. Cit, pag. 21.
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B- Usos competitivos:
b.1. Obtener acteso a nuevas fecnologias y chenes.
b.2. Ganar rapwdo acceso a mejores clientes.
b.3. Coalicidn con mejores sOCIOS .
b.4. Superacion de fronteras comerciales.
b.5. Ganar acceso a redes mundiales.
C- Usos estratégicos:
c.1. Transferencia de tecnologia y de ofras especiaiidades.
c.2. Entrada a nuevos mencados producios o especialidades.
¢ 3. Potenciacion de la habilidades de 10s propietarios para nuevos usos.

B. DIFERENCIA DEL JOINT VENTURE CON FIGURAS AFINES:

EIJointVenureiiendeaserconﬁnidumnotmsﬁguasjlﬁdino
contractuales tales como el contraio de cuentas en participacion, el consorcio, las
sociedades de hecho entre otras, por kK que es necasario diferenciarios claramenie
para poder aplicarios en forma adecuada.

1. JOINT VENTURE Y EL CONTRATO DE CUENTAS EN PARTICIPACION:
Smmudnshssiniih:des,enhehsmedestam:.elhdiodewem
afechosdeamhasﬁgurasmseobﬁniahbnnﬁéndemmhﬁdi&aym




ambos contratos serian consensuales. Sin embargo, saltan a la vista las diferencias

entre las dos figuras que son:

a)

b}

En la participacién hay paricipantes ocultos, es decir el asociante actia en
nombre de los asociados que se hallan ocultos en cuanto a la gestion de la
empresa o Negocio de los cuales ni siquiera son regponsables ante terceros,
no sucede lo mismo con el joint venture, donde no se busca el caracter
oculto de alguno de ios participes, sino por el contrano, se pretende aunar
esfuerzos entre ios participantes, para lograr Ia finalidad comin. 1a vertaja
del joint veniure sobre otro tipo de negocios de colaboracién  se concreta
precisamente en la apertura de los participantes y su mutua actividad para
cumplir la operacidn.

En la participacion se cumple el proposito de la misma, mediante la actividad
del participe gestor, que se reputa como €l Onico dueno y como tal responde
exclusivamente frente a tercercs ya que |os bienes que aporta el asociado
pasan & ser del patrimonio del ascciante ¥y no en cosa comun, recordemos
gue los participes inactivos carecen de accidn frente a los terceros el
articulo 863 del Cadigo de Comercio Decreto 2-70 del Congreso de la Repa-
blica establece "El gestor obrard en nombre propio y no habrd relacion

juridica entre los terceros vy los paricipartes™. En los joint ventures los
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c)

participantes cumplen abiertamente con la operacion, y cuando esto sucede
de esta manere, su responsabilidad se hace solidarnia frente a los terceros.
Incluso, es inoponitde a terceros e pacto contractual que exonere de las
peérdidas a alguno de los colaborantes. Si bien es ciertc que dentro del joint
venture puede encomendarse la administracion a un tercero, esto bene que
ser expreso y manifesiado en el contralo, como una excepcon, pues o
propio es que las partes operen el proyectc pero aun en esta eventualidad no
impide la presencia de los socios.

No necesariamente se reparten las pérdidas en el joint venture e incluso una
tle las paries puede liberarse de soportarias, en cambio en el contrato de
participacion, esta en su naturaieza el reparto de las ganancias ¢ péadidas, e
articulo 864 de nuestro Codigo de Comercio en el cual se reguia Io refevernte
2 ias utibdades y péndidas establece "___Las pérdidas que comrespondan a los
participantes no podran ser superniores al valor de su aportacion, salvo pacte
en contrano”.

En el joint venture se trata de realizar una operacién (nica o varas conexas,
mientras que en {as cuenias en parlicipacién, se trata de una o vanas
operaciones determinadas conexas o no.

2. JOINT VENTURE Y SOCIEDAD DE HECHO:
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Nuestra legislacion contempla la sociedad de hecho an el art. 224 del Caédigo

de Comercio, y la define como "Aquella en la que se ha omitido ia escritura social y

las solemnidades prescritas, produce nulidad absoluts”. Entre las sociedades de

hecho y fos joint venture hay semejanzas y esenciales diferencias, a saber:

i

(5

En cuanto a la no formacion de la personalidad juridica, es una situacién que se
presenta en comin frente a las figuras que analizamos. En cuanto 2 la Sociedad
de Hecho no puede existir lagalmente, es decir es contraria a derecho ya gue ja
omision de la escritura social y de las solemnidades prescritas por la ley produce

la nulidad absoluta de la misma.

. En cuanto ai régimen de responsabilidad, segin los dispone el ardicuio 224 del

Cédigo de Comercio establece: *. Los socios, sin embargo, responderan
solidania e ilimitadamente frente a terceros, con quienes hubieren contratado a
nembre y en interés de la sociedad de hecho®. En los joint venture puede ocurrir
o no la responsabilidad solidaria de los pariicipantes. 7

La sociedad de hecho carece de poder vinculante, puesto que cada socio puede
pedir en cualquier momento la liquidacitn de la sociedad. No ocurre lo mismo en
el joint venture pues como se persigue en su modalidad estricta Ia realizecion de
una operacién concreta, en principio, su duracién estard marcada por el tiempo
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que se requiere para cumplir la finalidad comdn y no les serd posible a los
participanies su retiro unilateral.

4. Se discute ke posibiidad de transformar la sociedad de hecho en sociedad
reguiar, alio no es posibie en lo joint venture.

3.CON LAS EMPRESAS MULTINACIONALES ANDINAS:

Partiende que en las Empresas Multinacionales Andinas -EMA- (paises
andinos Bolivia, Colombia, Ecuador, Penl, Venezuela), prevalece la voluntad de
formar sociedades con el obieto de preservar y estimular ka inversion nacional en
los paises miembros del grupo anding, basados en la reciproca confianza existente,
diferenciandose asi de los Joint Venture en los cuales no existe el dnimo de for;11ar
sociedad, ni cualquier olro vinculo adicional a los directamente relacionades con el
proyecto por &l gue son creados.

4, CON EL CONSORCIO:

El consoncio es una forma de interactuar entre empresas, pero que como tal
tiende a diferendarse del contrato de joint venture por sus diversos objetivos gque
forman un conglomerado y podemos entenderic como una asociacion permanente



de empresas cuyo objetivo principal es agrupar ofertas o demandas de productos

ylo servicios.

En ese sentido, como afima ef Doctor Villegas Lara a través del joint
venture sin llegar a formar una sociedad U otras formas de unién de empresas,
éste permite realizar negocios en comuin, particularmente en aquelias naciones
carenle de capilal y tecnologia, aunque con grandes recursos naturales que
requieren explotacian®.

Es pues que podemos damos cuenta que el joint venture es un contrato
atipico mercanfil independiente, s bien con algunas simililudes con olras figuras
contractuales, también con sus diferencias claramente establecidas. En nuestro
pais tiende a sefialarse como sindnime del joint venture al contrato de Cuentas en
Participacion, regulado en nuestro Coédigo de Comercio en su libro IV de los
articulos 861 al 865, aspecto sobre & cual considero que existen suficientes
diferencias entre ambos, para considerarseles como figuras contractuales

auttnomas.

C. ASPECTOS TRIBUTARIOS DEL JOINT VENTURE:

-FVillegas Lara, René Artwro, Ob. Cit. Pag, 5.
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La novedad de la figura del joint venture, hace vadilar a las auvtoridades
fiscales a efecto de identificar jos tributos que o gravan es pues que a los
justnbutaristas asi como a los contadores, les resulta dificll determinar la masa
imponible o el objeto gravable ya que el joint venture no es una persona juridica
sino una actividad especifica de negocios.

Para entender o mejor considerar los tributos que es posible graven las
operaciones de joint veniure, es menester tener presente la naturaleza misma del
contrato. A mencs que una legislacidn expresa exdja lo contrario el joint verture es
una relacion contractual, y aun en el caso que no lo fuera © que del propio negocio
emergiera la necesidad de constituir una sockedad comercial operadora, esta es
necesariamente una sociedad ad hoc. Es necesaric advertir que por el principio de
legaiidad de la tributacidn, reconocido en todes las constituciones de Ameérica
Latina, queda reservada al legistador que puede considerar gravables & distintas
instituciones del deracho privado, vale decir el legisiador sefiala el quien y el cuanto
del tributo.  Aun cuande la ley es la gue sefiala si una sociedad, asociacin parsons
natural o unidad econdémica es la que se convierte en sujetc de la oblgacion
tributaria, estimamos que la norma debe regular la operacion econémica de ranara
emplia de 1al manera que todo acto o contrato que caiga dentro de dicha esfers
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sera gravable a fin de que no se tenga gue crear un tributo especifico cada vez que

surja un nuevo tipo de contrato.

Como el joint venture es una de las manifestaciones de las alianzas
estraiégicas, es aconsejable ver cual ha sido la experencia intermacional en e
tratamiento de este tipo de operaciones. El Licenciado Anibal Siermalta Rios, indica
que en Francia los grupos de interés econdmico fueron objeto de la apreciacion
tributaria con el animo de promover esta forma de aglomeracion empresaria, pero
no a través de un régimen fiscal especifico sino mas bien como una consecuencia
derivada de Ia facuitad de poner en marcha original las regias preestablecidas con
un predominic que procede del rechazo de la personalidad juridica del grupo en ef
plano fiscal, asi también ase referencia a que en Cuba e! articuio 26 del Decreto
Ley S0 sefiaia que las operaciones de joint venture (Contratos de Asociacion
Econdmica} son sujetos de los siguientes impuestos: utilidades 30% anual, ingresos
de los trabajadores 20% sobre la totalidad de los salanos, aranceles y demas
derechos recaudables en las aduanas propiedad o posesidn de vehiculos
automotores de transporte terrestre y documentes {lasas y derechos por solicitud,

obtencion o renovaciony®,

ASierraha Rios, Anibal, Ob. Cit., Pag. 351.
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Basado en los ejempics anteriores el citado autor hace |a siguiente reflexaén:

*que en general ias relaciones econdmicas que signiiquen la asignacion de un

patrimonio especifico, la generacidn de una persona juridica diferente, la comunidad
de bienes o & propdsito de lucro como objeto, son las que tienen capacidad
tributania, veamos si las operaciones del joint venture caen dentro de estas cuatro

posibilidades 0 supuestos:

1.

Patrimonio Propio; El joint venture no dispone de un patrimonio propo ya que es
una comunidad de intereses para enfrentar un resgo © una aventura conjunta,
sin el animo de asignar bienes o propiedades de manera definitiva hacia una
entidad nueva distinta de las partes.

Persona Juridica diferente: No existe €l animus societatis por el contrario sbio
moliva una tarea especifica conservando cada una de las partes su
independencia, sin gue se busgue mezclar bienes O recursos en uns souedad
Comunidad de Bienes: El condominio o la copropiedad que se expresa como ef
derecho que mas de una persona tiene scbre un bien, el mismo que es
compartido por otros es una institucién que no encaja dentro de la nahwaleza
juridica del joint venture aun cuando en los albores del parinership si se daba.
Animus Lucrandi: Aun cuando la consecuencia de esta operacion pueda ser la
obtencién del lucro, no se debe olvidar la perspectiva inicial de esta figura, que
es la de aunar esfuerzos y bienes tangibles e intangibles en un proposito comon
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que puede ser ta realizacion. En consecuencia, este contrato no es tipicamente,
como en las estrucmras societarias mercantiles, uno con especifico, connatural
¥ preciso &nimo de lucro, son otros los inlereses en juego y el lucro es la
consecuencia o gl resultado perc no el propdsito que impulsa e los contralantes.

En consecuencia & conirato de joint venture no cae dentro de los cuatro
supuestos que hemos estimado como condiciones para que sea considerado sujeto
de derecho fributario generador de un hecho imponible'.

Fara establecer materia tributeris sobre el joint venture en nuesiro pais
debemos separar dos aspectos: el primaro el impuesto que genera el contrato en si
y posteriormente determinar el impuesio que genera la actividad propia del joint
venture. Una vez habiendo fijados esos parémetros establezcamos que o contrato
joint venture puede celebrarse en documento privado con firma legalizada o en
Escritura Publica. En ambos casos considero que por conslituir un contrato
mercantil esta sujeto al pago establecido en la Ley de Timbres Fiscales y Papel
Sellado Especial para Protocolos Decreto 37-92 del Congreso de la Repdblica, ya
que el articuic 2 en su parie conducente, establece : *ARTICULO 2- De ios
Dacumentos Afectos. Estan afectos los documentos que contengan los actos y
contratos siguientes: 1. Los contratos civiles y mercantiles...” . Lo anterior se eplica
siempre y cuando dentro del contrato se halla estabiecido cantidad alguna sobre la

*Sierralta Rios, Anibal, Ob. Cit, Pag. 352.
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cual deba aplicarse el 3% regulado en el articulo 4 de este mismo cuerpo legal. Asi
mismo &l articulo 16 del Decreto 37-82 establece gue el impuesto debe pagarse an
el caso de que el contrato se hubiere celebrado en Escritura Piblica en el momento
&N que se compulse el testimonio y en el caso de los documentos privados en el de
su expedicion. Ahora bien al referimos al impuesto que genera la actividad propia
del joint venture debemos remitimos a la Ley del impuesto Sobre la Renia Decreto
26-92 del Congreso de la Repdblica, la cual regula que toda persona individuat ©
juridica que obtengan rentas generadas en el pais estan obligadas al pago de ese
impuesto. Lo anterior en virtud de que el contrato es creado con el cbieto de
cbtener beneficios en un proyecio determinado.

D. RESPONSABILIDAD DE LAS PARTES EN EL JOINT VENTURE;

Por ser un contrato bilateral es necesario establecer las responsabilidades
que conflevan o a las que estén sujetas las partes celebrantes, y que segin la
jurisprudencia ésla se cbserva desde dos purilos de vista: Responsabilidad intema

y Respansabilidad frente a terceros.
1. RESPONSABILIDAD INTERNA:

Es la que comesponde a los participantes y sus obligaciones y derachos son

los que tendrian siendo socios.
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2. RESPONSABILIDAD FRENTE A TERCEROS:

Tiene un tratamiento personal, siendo cada uno responsable de sus propics
actos pero obligando a los demds frente a tercaros, en razdn de que se consideran
como mandatarios reciproces dentro de la actividad o negocio de que se trate, con
ia finalidad de que nos quede mas claro sobre este ipo de responsabilidad
cilaremes el caso JUDGEV WALLE, del Tribunal del Estado de Nebraska, cuando
dos viajsntes de comercio que respresentaban a distintas empresas, habian
acordado utilizar un mismo automévil en sus viajes, participando asi en los gastos,
esto con la finalidad de un ahore al ulilizar un solo automdvil en su actividad
comun. El Tribunal decidid que existian un joint venture e hizo responsables a
ambos frente a un tercero que fue investido por el vehiculo mientras se hallaban en

uno de sus viajes ®

* Dobson, Juan M, "E] Abuso de la Personahidad Juridica” Buenos Ajres, Argesitina
- Depalma 1985 pag. 316
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E. OBLIGACIONES Y DERECHOS DE LAS PARTES EN L QS JOINT VENTURE:
El Joint Venture tiene la peculiaridad que no existen derechos ni obligaciones
contrapuestas entre los sujetos colaborantes, como ocurre par ejempio en los

contratos de compraventa o arendamiento en el que derecho de una parte
es la obligacion de la otra; En este contrato hay en general obligaciones y
derechos que son comunes & fodos los colaborantes, de los cuales

estudiaremos aigunos de elflos:

-RECIPROCO DERECHO PARA REPRESENTAR Y OBLIGAR A LOS DEMAS:
Significa como regla general que cada uno de los joint ventures tiene la
facultad para obligar 2 los otros y sujetarios a responsabilidad frente a tercercs en
cuestiones que estén estrictamente dentro del ambito de los joint enterprise
(empresa). Asi, un miembro dal joint venture puede obligar a sus asociados, sean
ccultos 0 no, por los contratos que sean razonablemente necesarios para llevar

adelante el negocio.
-OBLIGACION DE ENTREGAR LAS CONTRIBUCIONES:

Los integrantes del joint venture deben entregar sus contribuciones en forma
- oporiuna a la persona y en las condiciones establecidas en e} contrato.
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-DERECHO AL CONTROL DE LA EMPRESA.
Tenga o no la facultad de administrar la operacidn, un joinl venture tiene

derecho al control sobre e proyecto.

-EL DEBER DE BUENA FE:

Recordemos que la Buena Fe, es un principio filosdfico de las obligaciones
mercantiles, es decir que por el poco formalismo con que se dan esas abligacicnes
este principio juega un papel importante dentro de las mismas es por eso que la
voluntad o eslipulaciones manifiesias por las partes son verdaderas reglas
contractuales y comerciales. Con ! objeto de illustrar |2 importancia de este
principio el Licenciade Anubla Paucar, comenta el siguiente caso en la jurispruden-
cia norteamericana: " Comenzando el sigio, Salmon tomé en amendamiento por 20
afios el entonces Hotel Bristol, situado en la esquina de ia quinta avenida vy 42 calle
de Manhattan. EI inmueble requeria inversion y Salmon celebrd un acuerdo con
Meinhard por el cual éste aportarfa el 50% de los fondos requeridos para ias
remodelaciones. Ambas partes dividiran los beneficios ¢ pérdidas en ia operacion
del hotel, pero Salmon seria el administrador exclusivo del proyecto. Cuando el
plazo de veinte anos se aproximaba a su fin, Salmon, sin dar aviso ni cuenta &
Meinhard. tomd en locacién varios lotes adyacentes a través de una sociedad
mwnmm.mnelmxmkhmm
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significaba su proximidad al exitoso hotel. La Corte, en 1928, reconocid a Meinhard
el derecho & la mitad menos una de las acciones de la sociedad constituida por
Salrmon para tal empefio. ™

3 Arrubla Paucar, Ob. Cit. Pag. 263



JOINT VENTURE
CAPITULO IV

A. REDACCION DEL CONTRATO
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E. TERMINACION DEL JOINT VENTURE

55



b P R Mt a1 T e 03 e e

FAY

722 Fed WD qQ ‘wpmy udmgyey wedusey,

‘eba) uoiornBay eun ap uagaeD anb
solesuoD ap od)) 2159 uo jeredss Anw euug ua £ SAUND SO4SaNY B SHgeILBLe]
SERUBNDISUCO Jedonsoid uepend anb sopedse soj@nbe sopo) Jugns B Tnise
Immmmuammﬁmmmmm-aem
BUNO) SHEP |@ HAWND SOWSQaP SOUBION QWS enb JBpiosa) sjuepodin s

= 0199ud enb v 71

‘uginb ap aped gf ereidwod uany ‘11

‘S0AROE 8p OLreda) [© UYIDN|OSIP 9P OSEA UT 0]
'S0I008 S0 Jod Swauwreueubio
SOPBRICOUGO  SouNL) SO0 A uppewpofouss Bun ap saRIGWN SOT 6
Clusiupuasdws @ osabaid (2 Jesis ead peplunuodo B axqes g
Seudwiod A sansiuuns ap sauciead se|aqos
‘ouniuas ofegest 19 ered SOOS SO B SOAJRISRILDE

SOISe  SoWOSIP SO} UR/BUIIOD 38 OWOO QIGUS  SOARERDO  SoyEIey 9
‘Pepeuy ns opiduind edey opuEnd CHensIP BI9S feno 1 Jod oseoaxd |3 <

‘ayed eped ap sauomﬁnqo s

189340 apend enb sonnpmd 807 €

T

:g:yués onb sopedrew 5o



B. MEDIQS DE SOLUCION A LAS CONTROVERSIAS SURGIDAS EN LOS

JOINT VENTURE:

Es l5gico que en todo contrato se trate de establecer las dausulas
concemientes a la solucion de ias dispulas suscitadas por le interpretacion, dudas
en el cumplimiento dal contrato y la aplicacion del mismao, es por ello que las pares
pueden predecir la utilizacién del arbitraje © de la conciliacion como medio para la

solucion de dichas divergencias.

LA CONCILIACION:

El proposito de la conciliacion es sugerir y no imponer una solucidn. Ella se

hace por intermedio de una persona o grupe de personas gue buscan una solucidn
aceptable para las partes, gue liegan asi, con sacrificios mutuos, en proporcion gue
cada uno jurgue aceptable o a través de 2 concgsion de favores no previstos
iniciaimente. €l problema fundamental de la conciiiacion es la seleccidn de las
perscnas encargadas, la ventaja es que se trata de un procesc mas secreto e

informal gque & arbitraje asi como de menores costos.

EL ARBITRAJE;
Fue durante este sigio que ef recursc de arbitraje para la solucién de
disputas internacionales de caracter contractual pasc a tener creciente importancia



y frecuencia. Jean Pierre Beguin, citado por Anibal Siemalta, indica como razones
para el empleo del arbitraje en los joint venture las siguientes: a) el hecho de que
los asociados en una empresa conjunta internacional son de diferente nacionalidad:
b) La concepcion de los negocios en los paises desamollados y las exigencias y
dificultades en los paises en vias de desamofio presentan fa existencia de posibles
conflictos; ¢) La diferencia de sistemas juridicos tanto de explicacién y significadc™.
Todas esas razones hacen gue la mayoria de los acuerdos de joint venture
contengan una clausula arbitral buscando establecer que personas o institucidn
(American Arbitration Association - AAA - o la Camara de Comercio Intemacional -
CCl- ) deben intervenir en ese caso. Segin la CCI la clausula arbitral gue colocada
al final de los contrates dispone un texto en los siguientes términos: "Todas las
avenencias gue se deriven de este conirato seran resueltas definitivamente de
acuerde con el Reglamento de conciliacion y Arbitraje de la Camara de Comercio
internacional por uno o mas Arbityos nombrados conforme a este Reglamento.”
También se puede utilizar la clausuta modelo recomendad por la comisién de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Intemacional CNUDMI, o también
conocida por sus siglas en ingles como UNCITRAL, la cual establece: * Todo litigio,

controversia o reclamacidn resultante de este contrato redativo a esie contrato, su

**Bierralta Rios Anibal, Ob. Cit. Pag. 249
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incumplimiento resolucidn o nulidad, se resolvera medianie arbitraje de conformidad
con el Reglamento de Arbitraje de ka CNUDM), tal como se encuentra en vigor."

Las divelgencias por Es que se recurre al arbitraje son diversas entre estas
podemos mencionar. desde aquedlas en que se procede a la mera evaluacion de los
bienes incorporados a la ampresa, el establecimiento de deberes y obligacicnes de
jos contratantes, salida ¢ admision de dirigentes del joint venture, distribucién de
dividendos, disolucion de la empresa y sus consecusencias y obligaciones para los
coventurers elc.

En nuestro Codigo de Comercio en su articulc 1,039, se encuentra
establecido que cusglquier divergentia que Surja con o. por la aplicacion de dicho
cadigo se ventilard en juicio sumanig, salvo que las partes hayan convenido someter
sus diferencia a arbitraje. En este caso pese a que el Joint Venture no esta
tipificadc en nuestro cadigo, pedriamos recurric al juicio sumario, basados en que &
jcint veniure es un negodio juridico mercantil celebrado per comerciantes, ya que el
articulo 1 del mismo cuerpo legal establece en su parte conducemte:” Art. 1.
{Aphicabilidad).- Los comerciantes en su actividad profesional los negocios juridicos
mercantiles y las cosas mercantiles, se regiran por las disposiciones de este
codigo._.". Si los comerciantes optaran por dilucidar sus controversias 2 través del
arbitraje debera hacerce constar en el contrato en forma expresa y clara.
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C. LEY APLICABLE AL CONTRATO DE JOINT VENTURE
Al referirnos a la ley aplicable al Joint Venture, es con el objeto de dilusidar si

ia ley a aplicar & las acciones que se deriven del contrato © de su eventual
incumplimiento pueda ser ia ley de una de las partes, la ley del lugar en que el
contrato serd gjecutado, es decir donde el joint venture operara {lex loci executionis)
y la ley de un iercer pais. Las dos primeras opciones son negociables, mas la
tercera presenta ciertos obslaculos, en este supuesto podria darse ef problema de
que alguna de ia partes no conozca la legislacidn de ese tercer pais, sino es el caso
que fugre desconocido para ambos, ¢ que dicho pais no contemple dentro de su
legisiacion las situaciones gue puedan surgir por motivos de controvercias def
contrato, o bien si las regula, para aguella no sea motivo de conflicto. La autonpmia
negociabie de ias partes que intertan constituir un joint venture es obvia, ya que la
mayoriz de las legislaciones dejan a las partes contrayventes la eleccion de la forma

juridica de la negociacion.

D. 1.OS INTENTOS QE LEGISLAR EL JOINT VENTURE:

La no legislacion del Joint Venture en nuestro pais no ha impedido su uso,
aungue ofreceria este contrato mayores ventajas, si dicha figura contractua al fuera
regulada, pues nos evitaria las confusiones existentes en cuanto a su redaccion,
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aplicacion, aspectos tributarios y forma de solucionar los conflictos que de su
aplicacion se pudieren originar.

Ei Licenciado Anibal Siesraita respecto a este tema le atribuye a los estados
sociglistas os primeros intentos de legislar el joint venture con e! objeto de que
pueda ser utiizado en detenminados sectores de ia economia, citando como el
pnmer antecedente que avizora esta figura de una manera muy incipiente es la ley
yugoeslava de 1867 siendo modificada posteriormente hasta la ultima emitida en
1988, sin embargo es en Rurnania donde se perfila mejor la figura, asi también en
Polonia, Hungria, Bulgara, la ex URSS, checoslovaquia vy Albania. En
consecuencia, los unicos paises. que han legislado esta figura son los socialistas
debido & dos razones fundamentales: el deseo de ganar la confianza de los
potenciales inversionistas extranjeros en el sentide que sus operaciones no serian
hechas en una legistacion vacia. En cambio en Iberoamerica no ha necesitado ni
precisz de una ley ni mencs de un reglamenm debido a que el sistema juridico es
mas reoeptwn en razon del reconocxmlento de la propiedad pnvada y la libre
empresa. ™ _

En los paises latinoamericanos, como en el casd de Guatemala, no ha side

fundamental la regulacion iegal para la existencia y celebracion de estos’ contratos

“Sierraha Rios, Anibal, Ob. Cit,, Pag,
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por existir una libertad contractual reconocida y un adecuado reconccimiento del
arbitraje y Ia conciliacién como medios de disolucion de disputas entre las partes.

A pesar de lo anteriormente escrito, considero gue es conveniente el legisiar
gste contrato, en viriud de que a través del mismo se pueden lograr varios
beneficios tales como: A.- El conocimiento cierto sobre este contrato, pues al existir
una definician legal dei mismo; su forma de redaccion, efectos, etc. nos evitaremos
el consultar tanto legislacién como doctrina extranjera para su aplicacion en nuestro
pais, no porgue lo anterior sea inadecuado, sine por la razén de que al sef creada
esta figura en Guatemnala, seria con base a las necesidades y situaciones propias
de nuestro pais. B- Daria mayor seguridad a los comerciantes ame este contrato,
debido a que se fijaria expresamente en la ley los derechos y obligaciones de cada
uno de los celebrantes, cubriendo asi cualquier situacién no prevista por los
contratantes. C- La modemizacidn juridico contractual, al incorporar a nuestra
legistacion figuras como el Joint Venture, contratos conocidos desde hace afios en
peises desarollados y en forma incipiente en nuestro pais. D- El desarrcllo
econdmico del pais, pues pemmitina & crecimienio comercial e instaria a
emprasarnios extranjeros a invertir en nuestro pais, creando asi nuevas fuentes de
trabajo. ¥, E- Evitaria la incertidumbre y discrepancias sobre aspectos tributarios.

E. TERMINACION DEL JOINT VENTURE:
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Al no encontrarse tipificado el contrato objeto de esta disertacion queda
voluntad de las partes establecer la finalizacion de la relacién contractual de
acterdo a sus intereses, lo que definitivamente debe hacerse constar en
forma expresa dentro del contrato. Segtin el Licenciado Arrubla Paucar la
duracidn dei Joint Venture puede establecerse de diversas maneras:

1. Por el iempo gue requiere el proyecto especifico & realizarse.

2. Por un plazo convenido para su realizacidn, el cual puede ser promogado de
acuerdo a la voluntad de las partes y a las circunstancias del negocio.

3. El joint venture terming por kz muerte de uno de los integrantes, pero puede
estipularse algo diferente, tal es el caso de los herederos, designandose
expresamente en el contrate la’ persona gque podré sustituir al contratamie
original, asi como la accién a realizar si éste no pudiese tomar el carge®

*Arrubla Paucar, Jaime Alberto: Ob. Cit, Pag 267.
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del imperio britanico, cuando decidian asociarse con el fin de hacerse & la mar
an busca de un aventura, realizando algun tipo de apore aquelios gue
participaban en ia travesia.

.SehatendidoaseﬁahrelJoimVemurecmwsmmrmdeotmsﬁgms

juridicas, especficamente con el contrato de Cuentas en Participacion, es mi
criterio que el Jont Venture es una figura juridico contractual independiente.

.EIJoiﬂVemrecomﬁtuye:Lamidnuagmpaciéndedosoma'Spem

naturales o juridicas sin el propdsitc de formar una sociedad, para realizar una
operacion concreta en biisqueda de beneficios, asumiendo los resges que le
SON Propios.

. El Joint Venture posee varias caracteristicas entre ellas: 1} Es un contrato de

colaboracién;, 2) Es consensual; 3) Oneroso; 4) Es Ad-Hoc, 5) Los sujetos
pueden ser personas individusles ¢ juridicas, nacionales o extranjeras.

. El Joint Venture posee las siguientes ventajas. 1} Agifize la realizacitn de

proyectos; 2) Facilita el acceso a diversos mercados; 3) Permite realizar obras
dealtomsto,quenopodrianreaizarseporunasolaeﬂprasa:ﬂ Intercambio de
conocimientos técnicos; v, 5) Resultan mas llevaderos lo riesgos y las cargas
financieras del proyecto.
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6. El contrato de Joint Venture se extingue en los siguientes casos: a) por mutuo
consentimiento; b) por cumplimiento del plazo; ¢} por la realizacion del proyecto
especifico para el cual fue creado; d} Por la muerte de uno de ios contrataries.
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ANEXO I
MODELO DE CONTRATO DE JOINT VENTURE
{(propuesto por OL Warren y G.C. Markuson en su libro Warren's
Forms Of Agreement,) o
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Este convenic elaborado el dia xoc de xo00c de mil novecientos oo, por XX,
residente en xox, ciudad de xooor, Estado de oo, de aqui en adelante denomi-
nade el individuo de la primera parte, v YY residente an 000 ciudad de oo,
Estado de xocx, de aqui en adelante denominado el individuo de la segunda parte.
Considerando que el individuo de la primera parte ha entrado en un convenio, en
donde v por el cual ef individuo de la primera parte ha accedido a comprar y el
individuo de la segunda parie a vender al individuo de la primera parte para reven-
der por él al por menor los siguienies productos (DETALLAR LOS PRODUCTOS),
Y.

Considerandc gue el individuo de ia primera parte tiene una organizacion de venta
capaz de manejar y vengder los productos detailados, pero carece de capital necesa-
rie para la compra de los mismos y pare ofros gastos de operacitn del negocio
citado, y .
Considerando que el individuo de ia segunda parte ha accedido a suministrar et
capital para tales propositos.

Ahora, por Io tantg, en consideracién de la suma de $xo uno a otro pagado y el
mutuo convenio y acuerdos agui contenidos, ias partes por este medio acuerdan o
siguiente:

1) El individuo de la segunda parte suministrard todos ios fondos en una cantidad
que no exceda de $oo, gue sera requerida para la compra de todes los bienes ©
productos anteriormente citados, £l transporte para ia ciudad de 0o v ios gastos de
las ventas.

2) El individuo de la primera parte usara todo el dinero pagado por & individuo de la
segunda parte para los propositos, ameriormente indicados y comprara v pagaré
dichos productos de ese dinero y ic que cause transportarios a ia ciudad de o, v
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alli venderios, usando los esfuerzos propios y necesarios a través de &l y de los
vendedores empleados para vender tales productos con e propdsito de obtener
una ganancia.

3) Ninguna de la partes de este contrato recibir aigin salaro o interés en cualquier
anticipc de dinero, excepto el establecido aqui.

4) Cuando los productos anteticrmente mencionados hayan sido vendidos, el precio
de las ventas recolectado, y todas las deudas de esta unidn debidamente pagadas,
aste contrato concluird y las ganancias de dicha vanie se dividird de la sigulente
forma

a) El primer pago seré cancelado o entregado al individuo de la segunda parte para
cubrir et dinero adelantado por él para los propdsitos agui establecidos, con intenés
ded xx por ciento anual.

b) De las ganancias netas que queden de esta unién, se pagara al individuc de la
primera parte, en recompensa de los servicios realizados por él, el xx por ciento de
tales ganancias netas.

¢) Lo que gquede de tales ganancias netas serin pagadas al individuo de la segunda
parie.

5} En el evento que de tal transaccion no resulte ninguna ganancia, sino més bien
pérdidas, tales pérdidas seran pagadas totalmente pro &l individuo de la primera
parte.

6) El individuo de ia primera parte tendra compieto control del manejo del negocio
de dicha union de empresas y dedicard su tempo completo y esfuerzos para tal
propésito.

7} En el evento de que se produzca algin confiicto entre las partes de este
contrato, dicho conflicto debera ser resuelio y determinado por un Arbilraje, como
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se explica a continuacion: Cada parle de este contrato podra seleccionar un Arbitro
tales arbitros, pedran nombrar & un tercer arbitro. Dichos érbitros podran determinar
ios hechos y podran tomar una resolucion. La decision de la mayoria de los arbitros
sera obligatoria y concluyente para las partes de este contrato,

En fe de lo cual, las parles ponen sus firmas y sellos el dia y afio primeramente
escritos en la parte de arriba.

En ia presencia de »oc.

{FIRMAS, SELLOS ¥ RECONOCIMIENTO DE LAS PARTES)
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ANEXO II
MODELO DE CONTRATO DE JOINT VENTURE
(propuesto por el Licenciado Catlos Castro)
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En Madrid, a 21 de julio de 1992, REUNIDOS

X0, 8.A., companiia constituida de acuerdo con las leyes espafiolas, con domici-
lio social en  Alameda, de QOsuna, Madrd, Espafia y representada por Emilio
Tobenas, en su calidad de Director Gerente de la misma.

Y

YYYY, S.A., compania constituida de acuerdo con ias leyes espafiolas, con domici-
lio social en Alameda, de Osuna, Madrid, Espaiia y representada por Gonzalo De
La Vega, en su calidad de Director Gerente de la misma.

ACUERDAN

PRIMERA;

Presentas conjunta y solidariemente una oferta para la licitacion pidblica interacio-
nal 1-82 promovida por ia empresa Portuaria Nacional, sante Tomas de Castilia en
la Replblica de Guatemala, y relativa a Ia ejecucion de los trabajos de dragado y
obras civiles del provecto de ampliacion del Puerto Santo Tomas de Castilla en
Guatamala.

SEGUNDA:

La oferta relacionada sera presentada en forma conjunta por las citadas empresas,
para io cual deciden unificar su capacidad técnica y financiera, asi mismo en €l
evento de ser adjudicatarios de la mencionada licitacion publica constituiran las
fianzas y garantias que establecen los términos de referencia que rigen la licitacion
de mérnito v sujetarse a la normativa que regira & proceso licitatorio.

TERCERA:

La empresa lider, de esta asociacion temporal serd la compafiia XXX, 5.A.. Emilic
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Toberias, de nacionalidad espafola, con pasaporte E 142,032 y con domicilio en
Madrid Espafie, firmara y presentara la oferia conjunta y reprasentars a la asocia-
cién durante & proceso de licitacién, actusndo en nombre y representacidn de ia
misma en todos los actos que hayan de suscribirse para la consecucién de los fines
gue constituyen el objeto del presente acuerdo.

CUARTA:

Por separado las empresas convendran los términos por los que se regirs la asocia-
cidn que se formaliza por este instrmanta,

Por XXX, S.A Por YYY, S.A

Emilio Tobefias Gonzalo De La Vega

En la cludad de Madnid, el veintiuno de julic de mil navecientos noventa y dos,
Como Notario, Doy Fe: Que las firmas que anteceden que calzan un acuenio pare
presentar conjunta y sofidariamente una oferta en la Licitacion Pubiica Internacional
nimero uno guion noventa y dos, promovida por la Empresa Portusria Nacional
Santo Tomas de Castilla, en Guatemala, suscrito entre las empresas de nacionali-
dad espariola, 1, S.A y YYY, S.A., en esta fecha son AUTENTICAS, por haber
sido puestas ef dia de hoy en mi presencia por los sefiores: Emilio Tobefias, quien
se identifica con e] documento nacional de identidad ndmero oo, extendido por el
Ministerio del Interior de Espafia y Gonzalo De La Vega, quien se ientifica con ol
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documento nacional de identidad nimero o0, extendide por e Ministerio del
Interior de Esparia, quienes firan conmigo la presente Acta de Legalizacion de

Firmas.

ANTE MI
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ANEXO T
MODELO DE CONTRATO DE JOINT VENTURE

(propuesto por la autora de la presente monografia)
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CONTRATO DE JOINT VENTURE EN DOCUMENTO PRIVADO CON FIRMAS
LEGALIZADAS.

Nosotros: ay XXX, con cédula de vecindad nimero de orden yxx y de registro
)ooxx, extendida por el Alcalde de joocoot, en mi calidad de Administrador Unico y
Representante Legal de la entidad CONSTRUCTORA FELIZS.A., ala que en Io
sucesivo se denominara indistintamente PROMOTOR; y b) o0, con cédula de
vecindad nimero de orden xxx y de registro xoo, extendida por el Alcalde de
o000k, en su calidad de Administrader Unico y Representante Legal de la entidad
RAYOS DE SOL, S.A, a la que en io sucesivo se denominara indistintamente
COVENTURE, por el presente acto celebramos contrato de JOINT VENTURE de
conformidad con las siguientes puntos: PRIMEROQ: Declara EL PROMOTOR, por
conducic de su representante: a) Que es una sociedad, iepaimente constituida de
canformidad con las leyes del estado de California de Los Estados Unidos de
America, de ia Republica Los Estados Unidos de America: b) Que cuenta con los
recursos materiales, écnicos, humanos y con experiencia necesaria para ia

construccion de chasis de vehiculos automeotores. SEGUNDOQ: Declara EL COVEN-
TURE: 2)Que es una Sociedad Anbnima, legalmente construida de conformidad
con las leyes de la Repiblica de Guatemala; b} Que cuenta con los recursos
maleriales, técnicos, humanos y con ia experiencia necesaria para k& construccion
de motores para automdviles; TERCERQ: Dectaran |a Partes por conducto de sus
fepresentantes que es su intencion unificar recursos econdmicos, técnicos y
humanos con el objeto de Hevar a cabo ta construccién de un millon de vehiculos
automotores, tipo sedan, linea VANBIANS, en base a las condiciones que 85
especifican mas adelante. CUARTO: Declara EL PROMOTOR que pare la
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ejecucion det PROYECTO, se compromete a proporcionar lo siguiente: &) Un millén
de chasis, modelo JMD 132, los cuales elaborara en su fabrica con materia prima,
maquinaria, equipo y técnicos especializatios, propios cumpliendo con los requisitos
de calidad exigidos por la Asociacidn internacional de Constructores de Vehiculos;
y ) El cincuenta por ciento de necursos econdmicos necesarios para el ensamble,
promocidn y comercializacion de los vehiculos; QUINTO: Declara EL COVENTURE
que para la ejecucion del PROYECTQ, se compromete a proporcionar o siguients;
a) Un millén de motores, modelo 1wkz 27, de 1500 centimetros cubicos, los cuales
elaborara en su fabrica con  materia prima, magquinaria, equipo y técnicos especiali-
zados, propios cumpliendo con los requisitos de calidad exdgidos por la Agociacion
internacional de Constructores de Vehiculos; y b) El cincuenta por ciento de recur-
508 BCONGMICOS necesarios para el ensambie, promocion y comercializacion de los
vehiculos: SEXTA.- Para efecio de regular sus reiaciones intemas, ia proporcion en
que las partes participan en los derechos y obligaciones, es del 50% cada una. sin
embargo esto debe interpretarse en &l entendido de que cada una de las partes va
a ser responsable dentro de las pérdidas y utilidades (nicamente en lo referente a
las aportaciones que estos hicieron, consecuentemente no seran responsables por
jos problemas que puedan devenir por las aportaciones realizadas por le otra parte.
SEPTIMA: Las partes se obligan a guardar estricta confidencialidad de todos los
documenios e informacion que obtengan en virlud de este contrato, asi como a
resposabilizarse por actos o hechos realizados por sus empleados y personenas y
que traigan como consecuencia el rompimiento de esta confidencialidad. OCTAVA:
La obligacion establecida en este contrato, durara dos afios contados a partic de la
firma de este contrato, prorrogable con simpie cruce de cartas entre la partes con
sesenta dias de anticipecion B su vencimiento. NOVENA: Las paries se obligan a
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mantenerse informadas por escrito, sobre cualquier acomecimiento que pueda
afectar o favorecer el PROYECTO, pudiendo en cualguier momento las partes
supervisar el estado del mismo. DECIMA: L2 administracién del PROYECTO estars
a cargo de ambas paries, siendo su responsabilidad solidaria. DECIMA PRIMERA:
Ninguna de las partes podrén ceder todo © en parte los derechos y obligaciones
que les derivan de este contrato. DECIMA SEGUNDA. Ante la pasible existencia de
controversias que pudieran derivarse de la interpretacion o cumplimiento de este
contrato, las parles se someten irevocablemente & la decision inapelable del
Centro de Arbitraje de ia Camara de Comercio de Guatemala. El procedimiento
aplicable serd conforme a Ias reglas de dicho centro y se aplicara el derecho
sustantivo vigente en la Repiblica de Guatemals para este 1ipo de proyectos. El
arbitraje serd llevado en la Ciudad de Guatemala, y Ios gastos y costas del mismo
seran pagados por la parte a la que el fallo de dicho arbitraje condene o por todos
en caso de un fallo conciliatorio. Leido que fue et presente contrato y no habiendo
dolo o error en el mismo, lo firmamos de conformidad por duplicadg, en gl ciudad de
Guatemala, a los xx dias de xx de mil novecientos noveris y ocho.
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PROMOTOR COVENTURE

(F) {F)

En ia ciudad de Guatemala, e! 000000 e xoox de mil novecientos novents y
ocho, Yo, el infrascrito Notario, Doy Fe: Que las firmas que anteceden sor AUTEN-
TICAS, por haber sido puestas el dia de hoy en mi presencia por los sefiores: a)
XXX, con cédula de vecindad nimerc de orden xx y de registro xox, extendida
por el Alcalde de 00000, en su calidad de Administrador Unico y Representanie
Legal de la enfidad CONSTRUCTORA FELIZ.S A, calidad que acredita con 0000
¥, b)BBBE, con cédula de vecindad nimero de orden Xxx y de registro xoos, exten-
dida por el Alcalde de xooxx, en su calidad de Administrador Unico y Represen-
tante Legal de la entidad RAYOS DE SOL, S.A., calidad que acredita con oo, en
un contrato de Joint Venture y quienes firman nuevamente con el Notario. Doy Fe,

ANTE Ml
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