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- Guatemala, 22 de abril de 1,999,

a

FACULTAD DE CJENCIAS‘
Licenciado José Francisco De Mata Vela. JURIDICAS v SOCIALES
Decano, Facultad de Ciencias Juridicas y BEAMETARIA
Universidad de San Carlos de Guatemala.
Su Despacho. 22 ABR. 1933

Sefior Decano: Oficiat:

Ay

Atentamente me dirijo a usted, con el chjsto o(manifestarle que
por resolucidn emanada de 1a Decanatura a su digno cargo, se me nombrd
Asesor de Tesis del Bachiller Edgar Aupusto Grajeda Lucas, quien
elabors el trabajo que se titula "ANALISIS JURTDICO — DOCTRINARIG DEL
CONTRATO MERCANTIL, DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA".

Al estudiante en mencidn se le brindé la asesoria gue se
requiere para la elaboracién de este tipo de investigacion y después
de varias sesiones de trabajo, se obtuvo una versién final por demds
interesante, que aborda temas que doctrinaria ¥ Jjuridicamente an
nuestro medio son prdcticamente desconocidos y que carecen de
requlacién legal, tal el caso del Contrato Mercantil de Transferencia
de Tecnologia. De igual forma, el estudiante deja plasmado su interds
bor dar a conocer y reoular esta nueva forma de contratacidn
mercantil, al incluir dentro de su tesis tma Provuesta de Ley Bspecial
Reguladora el Contrato de Transferencia de Tecnologia.

Considerc que el trabajo realizado por el bachiller Grajeda
Lucas llena los requisitos establecidos en el Reglamento para exdmenes
Técnico Profesionales v Priblico de Tesis, por 1o que se emite dictamen
favorable a efecto pueda continuarse con el tramite respectivo.

Aprovecho la oportunidad para suscribirme del sefior Decano con
miestras de mi consideracidn y_respefo.
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aitaria, Zona 12
Centroamérica

DECANATO DE LA FAGULTAD DE CIENCIAS
JURIDICAS Y SOCIALES: Guatemala, cuatro de
mayo de mil novecientos noventa y nueve.

Atentamente, pase a | LIC. RONALD MANUEL ~
COLINDRES ROCA para que proceda a REVISAR
el Trabajo de Tesis del Bachiller EDGAR
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. Fonald Marwel Colbnabes Foon

D ABOGADO Y NOTARIO
N

Guatemala, 17 de mayo de 1999.

FACULTAD DE CIENCIAS
JURIDICAS Y SOCIALES

Licenciado: SEC F‘E_T_A RI1A
José Francisco de Mata Vela, Decano "
Facultad de Ciencias Juridicas y Sociales
Umiversidad de San Carlos de Guatemala, -
Guatemala. REC

Qficial:

Sefior Decano:

En cumplimiento a su providencia del cuatro del mes y aiie en curso, REVISE el trabajo de
investipacion que bajo el titulo de “ANALISIS JURIDICO - DOCTRINARIO DEL
CONTRATO MERCANTIL DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA™ clabord
como tesis de graduacion el BmMef“EDGAR -AUGUSTO GRAJEDA LUCAS, bajo 12
asesoria del Licenciade JORGE AUGUSTO ARVAREZ ARRIOLA.

En el trabajo en mencion se tratz un temd de sumia 1mponancla, cual es el contrato mercanti]
de transferencia de thnologxa, dcﬁmuvamente lmportantc en ¢l desarrollo econémico v
social de toda nacién, y concluyq cg prop:edad proponiendo la emisién de la Ley
Especial Repuladora det gg ecnologlco por parte del Congreso de
la Repiblica, que de hacé )Aj""os sumamente inferesantes y nuevos
para nuestro incipiente Estado de

En atencidn a lo expueste y porque ademas €l trabajo revisado llena los requisttos exigidos

por ¢l reglamento respectivo, OPINO que el mismo debe ser ac TESIS DE
GRADUACION del Bachiller GRAJEDA LUCAS, pars discutido ep el eX
correspondiente.

Sin otro particular, me es grato

cribirme de usted, muy afentamente

t. RONALD NUEL COLINDRES ROC

—Z 7\

1ida 0-60, Zona 4, Thrre Profesxonal I, Of. 414 Centro Comercial de la Zona 4 - 'Tel.: 335-1931 Fax: 335-2458
Guatema]a, Centro América.
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DECANATC DE LA FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS Y

SOCIALES: Guatemala, veinticuatro de mayo de mil novecientos noventa
¥ nueve.

Con vista en los dictimenes que anteceden, se autoriza la Impresion del
trabajo de tesis del bachiller EDGAR AUGUSTO GRAJEDA LUCAS
Intitulado “ANALISIS JURIDICO-DOCTRINARIO DEL CONTRATO

MERCANTIL DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA ».  Articulo 22
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INTRODUCCION

La vciencia y la tecnologfa s8on dos ramas del saber Ahumano
que definitivamente son importantes en el desarrclilo econdmico y
social de toda naciém. Egto se debe bdsicamente g que el mundo
constantemente vive una transformacién en todos los 4mbitos del
saber humano, siendo el campo de la tecnologia une de ellos; ésta
transformacisn ha obligado al hombre ha crear los pecanismos
legales para regularla. EKn cuanto a la bisqueda de ese desarrollo
econdmico, Guatemala no es la excepeidn, pero en nuestro pais
existen factores que influyen negativamente en la obtencién de un
mayor desarrollo, unc es la falta de conocimiento de muchos
contratos de cardeter mercantil, gque de conocerlog propiciarfan
elevar el indice econdmico en nuestra sociedad.

Estos contratos iinicamente son utilizados en el comercio
internacional ¥y en puestro pais son poco conocidos, pPues ge
conocen gracias a que muy esporddicamente son celebrados por
alguna entidad estatal o privada; slendo uno de ellos el Contrato
Mercantil de Transferencia de Tecnologia.

Es interéas del autor de éste trabajo tratar ésta
problemdtica y dar a conccer uno de loz contratos modernos que
carecen de regulacidén en nuestro ordenamiento juridico. Para tal
efecto, el trabajo se divide en dos partes; la primera estd
compuesta por tres capitulos, en el primero Be trata 1la
importancia econdmica que tiene el desarrollo cientifico—
tecnoldgico en la actualidad, analizando los factores positivos y
negativos que influyen en la adguisicién de tecnologfa; se hace
un andlisis de las formas y etapas necesarias para adquirir esa
tecnologia que debe ser adecudda bpara un procese de produccidn
determinado.

En el capitulo segundo se hace un resumen de las distintas
normas juridicas que ha aprobado el Congreso de la Repiblica en
materia de Transferencia de Tecnologia y que a la fecha estdn
vigentes; asi como un anilisis del Convenio Centroamericanc para
la Proteccidén de la Propiedad Industrial y de las legislaciones
que en América Latina son pioneras en este campo, quedando en
evidencia la falta de regulacion juridica del Contrato Mercantil
de Transferencia de Tecnologia en nuestro pais.

Kl capitulo tercero se refiers al eatudio concreto de la
figura contractual de Transferencia de Tecnologia, su contenido,
sus distintas denominaciones, naturaleza Juridica, caracteres,
elementos, objeto, derechos y obligaciones de lag partes
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contratantes, asi como las distintas filguras contractuales gque
pueden derivarse del mismo.

En la segunda parte y como capitulo iinico, se propone un
cuerpo normativo que regule el contrato mercantil de
Transferencia de Tecnologia, con el objeto de propiciar el
desarrollo Industrial en nuestro pais, en beneficioc tantc de los
entes publicos como privados, gque e ven en la necesidad de
celebrar un contrato de esa naturaleza.

51 con este trabajo contribuyo en minima parte a resolver la
probhlemitica que surge con motivo de la falta de conocimiento del
Contrato Mercaptil de Transferencia de Tecnologia, tendré la
tranquilidad de haber cumplido con la Iintencién trazada, de lo
contrario, gueda plasmado ml interés por estudiar una nueva forma
de contrataclén mercantil y darla a conocer.
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CAPITULO T

I. LA IMPORTANCIA DEL DESARROLLO CIENTIFICO-TECNOLOGICO
DESDE [N PUNTCO DE VISTA KCONOMICO.

Las nuevas tecnologiss permiten elaborar productos conocidos
a un costo menor o simlilar, pero de mejor calldad. Este avance
rermite a su poseedor, en consecuencia, obtener una ganancila
extraordinaria vendlendc al mismo precioc que 1a competencia, o
para ampliar significativamente las ventas, elevando el margen de
sug utilidades.

Es la bisgueda de la ganancie extraocrdinaria la gue impulsa
la ipversién de los empresarios en Investigaclén y desarrollo,
motiva la importacién de tecnologia adecuada para la produccién
de una mercancia en mayor cantlidad e incrementar de esa manera su
capacidad econdmica al produclr y vender mids.

Cuande la innovacién tecnoldgica es lograda por la
competencia, 1la ley de oferta y demanda y la lucha por lIlos
mercados, motiva gue, en el medianc plazo los precios se
reduzcan.

Los paises subdesarrollados constituysn en su mayor parte la
demanda y los pafses de alto grado industrial componen la oferta
de tecnologfa. KEso no significa gue algunos palises como el
nuestro no produzcan tecnologfa y la transfieran, lo gue sucede
es que esa produccidn y transferencia es minima; definitivamente
Guatemala forma parte de los paises demandantes de tecnologia y
su incipiente y debll desarrollo tecnoldgico se ve preflejado en
el escaso volumen de recursos . destinados a la investigacidn y
desarrollo de actividades de naturaleza cilentificas y/0
tecnoldgicas. Actualmente existe el Fondo Nacional de Ciencia y
Tecnologia gue cuenta con un presupuesto de Quince millones de
guetzales, para promoclonar este tipo de actividades. Ante égte
fendmeno econdémico el Derecho como una ciencia del saber humeno y
como regulador de todos Iocs aspectos de la vida dentro de la
scciedad, no puede gquedar ajeno al mismo, por 1lo gue es
Imprescindible regular esa actividad, para gue exista un marco
Juridico en el cual las partes puedan libremente y con seguridad
celebrar contratos de Transferencia de Tecnologfa.

Asi pues la innovacidn tecnoldgica se traduce en un nuevo
producto, y mientras esa tecnologia permanezca en una o pocas
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manos —-por su patentamiento, o a través del secreto industrial-,
permitird a su titular obtener una genencila extracrdinaria
derivada de un mercado monopdlice u oligopolico.

II. FACTORES QUE INFLUYEN EN LA ADQUISICION
DE TECNOLOGTA.

La adguisicidén de tecnologia adecuada o inadecuada depende
en gran manera de la capacidad de negocilacién gue tenga el
adquirente con respecto a la capacidad gue tlene el proveedeor de
la wmisma. Esta capacidad de negociacidén se determina por dos
factores principales: 1) La informacién que se tenga sobre la
tecnologia disponible en el mercado; Z) La experiencia en la
adguisicién de tecnologia gque tenga el adguirente.

En los paises Subdesarrollados como el nuestro, los
receptores de tecnologia no tienen esa capacldad de negociacidén a
gue se hace referencia, mientras gue los proveedores si conocen
el campo de la transferencla de tecnologia, obllgados bdsicamente
por la necesidad de mantenerse debldamente informados para poder
competir adecuadamente y adguirir de esa forma mids experiencia
como proveedores.

La adguisicidén de tecnologia s5e ve arfectada por otros
factores positivos y negativos ajenos a la capacidad de
negociacién de las partes, los cuales se tratan a continuacidn:

A. Factores Pogitivos.

A.1 Globalizacién

Este es un término relativamente nuevo en nuestro medio, del
cual sabemos muy poce o no sabemos nada, por lo gque para obtener
el conoecimiente necesario gue nos ayude a desarrollar el presente
tema debemog definir y comprender que es la globalizacién. Es
definida como: "El proceso a través del cual hace que las
economias sean mids Interdependientes, reduciendo la importancia
de las fronteras ¥  acercande los mercados locales e



internacionales";1 FEs definida tambidén como: "Aguel amplio
pProceso de transformacidn tecnoldgica institucional ¥y de
orientacion gue estd ocurriendo en la economia internacional”.=2
Una definicién mds compleja es la gue define l1a globalizacién
como: "un sistema de produccidén en el gue una fraccidén cada vez
mayor del valor de la riqueza es generada ¥ distribuida
mundialmente por un conjunto de redes pbrivadas relacicnadas entre
sf ¥ manejadas por las grandes empresas multinacionales, que
constituyen estructuras concentradas de oferta, aprovechando
plenamente las ventajas de la &loballzacidn financiera, ntcleo
central del proceso”.® La Globalizacidn significa que se abren
las fronteras de los paises para gue se pueda comerciallzar un
producto que ha alcanzado clerto prestigio asin ninguna
restriccidén u obstdculo gque dificulte esa actividad, permitiendo
con ello gue los paises gque se integran al comercio mundial
puedan salir del estado de subdesarrollo ¥ Dpobreza en el que
viven (comc el caso nuestro). o sea que, la globalizacidn no es
mds que la internacionalizacidn de los productos fabricados en un
pais, con el propdsito de competir en los mercados mundiales,
obteniendo con elloc una reduccidn de costos, mejor calidad de los
productos v programas, mis preferencia de los clientes y mayor
eficacia competitiva.

La globalizacidén tiene un gran impacto sobre las empresas,
ya que Ia nueva competencia no se basa sélo en el precio y
consideraciones de calidad sinc también en la capacidad de
innovar, intreducir nuevos productos ¥ servicica en el mercado.
Lo anterior conlleva establecer nuevas formas técnicas de
produceién que tienden a detener el deterioro ecoldgico;
identificar nuevas formas de producir y mercadear nuevas
mercaderias y servicios; establecer nuevas organizaciones;
mejorar la administracicn de los recurscs humanos y establecer
nuevas allanzas, o sea gue, el crecimiento de las empresas
depende de su capacidad de inpnovar, competir y mejorar procescs
bdsicos de produccisn.

lGeorge S. Yip. Globalizacién. Hstrategia pare obtener una
rentaja competitiva internacional. Impreso pror Carvajal, S.A.
(mprelibros, Impreso en Colombia, 1995. Pag. 24.

2fdem.

2Ibidem.

e P piu T g

|



LTI

Esa capacidad de innovar un producto destinado al comerci.
depende en alto porcentaje de la capacidad que tengan la
empresas nacionales o multinacionales de adguirir nueva
tecnologias que les permita la produccidén de mercancias par
poder competir a todo nivel.

En el drea de la globalizacidén, los factores bdsicos gu
determinan si una economia logre asumentar el valor de lIa moned
son: a) estabilidad macroecondmica, o sSea, mantener un nive
adecuado de emplec, promover la globalizacién de un producto
mantener un nivel de preclos adecuado a la realldad de cada pais
b) elima de Inversidn, tante politico como social, dictand
normas claras para la inversién, un marce legal aproplado
gobiernos eficlentes: ¢) una politica comercial., o sea, I
eliminacién de distorsiones relativas a precios, accesoc .
mercados, 1nfraestructura y servicios de mercadec internacional
¥ d) competitividad y productividad, 1o cual se obtlene con e
mejoramiento de los recursos humanos, infraestructura fisica
innovacion tecncldglea y administracion empresarial.

An esta era de Ia globalizacion, lIlas negoclacione,
comerclales no sdlo se centran en los temas arancelarios sin
también en politicas como Propiledad Intelectual, igual trato par
nacionales ¥ extranjeros, compras del sector publico |
competencia.

A.2 Competencia.

Usualmente se entiende por competencla, la facultad
oportunidad que tiene un ente de participar en iguale
condiciones y con s8imilares productos sn un mercade interno
externo.

La competencia perfecta exige, para ser realizada, tre
elementos caracteristicos: La atomlcidad, la fluidez y 1L
transparencia perfecta del mercado o publicidad, es decir, u
perfecto conocimiento por parte del comprador y del vendedor di
todos los elementos del mercado.

A la competencia perfecta se le atribuyen numerosa:
virtudes, equilibra la produccién y el consumeo por el libre juegt
de la oferta y la demanda a través de los precios. Promuewve
ademds el progreso tecnolégico y hace gque el consumidor st
beneficie mediante la baja de los preciocs de venta gque acompail:
siempre & la baja de los costos de produccidn.

4



Definitivamente la competencia broporcicna grandes
incentivos para que las empresas eliminen desperdicios, mejoren
Dbrocesocs téenicos de produccidén ¥ aslgnen log recursos
eficientemente. También es importante para gue se modernicen,
Introducir nuevos productos ¥ buscar nuevos mercados. Por lo
tanto debe darse un marco competitive para promover ls
modernizacién empresarial y mejorar la competitividad tanto en el
dmbito nacional como internacional.

A.3 Promocién, Fomento y Proteccién de la Inversidn Nacilonal
¥ Extranjera.

Este es un factor determinante para la promocidn v
adguisgicidén de nueva tecnologfa. EI Estado es el obligado &
proveer a los Inversionistas todos los elementos necesarlios para
asegurar sus Inverslones, cuidando que la tecnologia importada
sea adecuada para la elaboracidn de mejores productos o servicios
que beneficlen a nuestra sociedad, ademis velar por gue lIos
palses exportadores de esa tecnologia no afecten la economia
naclional al celebrar contratos de esa naturaleza que puedan ser
demasiados gravosos para los importadores. La Promocién de la
Inversicn extranjera ayuda al mejoramiento de la competencia,
disminuye el nivel de desempleo existente, Dbermitiendo
incrementar el ahorro Interno y la diversificacién de las
exportaciones y de los mercados.

Bl QGobierno de la Repiiblica, conselente de la Importancia
gue tiene el fomento y proteccidn de lasg inversiones nacionales y
extranjeras como uno de los factores gue pueden incidir directa y
resitivamente en el crecimiento econdmico del prais, ha
concentrado en un sélo cuerpe legal las normas gue regulan en
forma separada lo concernlente a la inversién extranjera,
tratandoc de obtener con ello wuna mayor atracclidn de
inversionistas extranjeros. El Decretc 9-98 del Congreso de la
Yepublica, publicado en el Diario Oficial el 89 de marzo de 1898,
rontiene la "Ley de Inversién Extranjera”; la que en su segundo
ronsiderando dice: "Que es necesario fomentar ¥ Ppromover la
[nversidén extranjers con el propdsito de que ésta sea fuente de
sransferencia de tecnologfa, de generacién de empleo, de
romocion del proceso de crecimiento y diversificacidén de la
tconomia del pais, para el desarreolle de todos los sectores
rroductivos y el fortalecimiento de la inversicén nacional",
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A4 Seguridad.

No me refierc a brindar seguridad patrimonial a
inversionista nacional o extranjero. sino a la seguridad fisic
gue debe ser brindada a toda persona gue forma parte de nuestr
sociedad. Sin seguridad en el pais no puede haber desarrocll
econdmico. Este factor es una obligacidn del Estado a través de
Ministerio de Gobernacisdn, tal como lo establece el articulo 3o
de nuestra Carta Magna, "El1 Estado garantiza y protege la vid
humana desde su concepclidn, asi como la integridad y la segurida
de la persona”. Es lamentable gque en la actualidad a través d
los distintos medics de comunicacidn, a diariec nos Iinformamos de
Incremento de los findices de vielencia, se cometen delitos ta
£graves como asesinateos, secuestros, robos. etcdtera, ¥y la
autoridades son incapaces de reducir ese indice de vieolencia, 1
gue hace gque los Inversionistas nacionales y extranjeros s
abstengan de invertir en el pais, y en consecuencia se pierde un
oportunidad para el desarrollo tecnoldgico de Guatemala.

B. Factores Negativos.

B.1 Concentracién del Mercado Tecnoldgico

La oferta de la tecnologia se encuentra altament:
concentrada, en mayor medida que la oferta de mercancias. tant
en el mimero de empresas como en los paises que la ofrecen.

La razon principal para la concentracldn del mercado de 1.
tecnologia es derivada principalmente de las particularidade.
Inherentes al proceso de produccidn de éste bien Iintangible, ¥
gue la produccidn de tecnologia regquiere de recurse human:
altamente calificade y una inversidn de capital considerable.

Se reguiere ademds de cierta articulacidén entre el sectol
econdmico que demanda la tecnclogia y el subsistema cilentifico-
tecnolégico, o sea, gue los centros de produceidén de tecnologic
de vanguardia se encuentran vinculados directamente con grande:
empresas, ague pueden aprovechar los avances con una produccién &
escala adecuada y la concentracidn de cilentificos en las diversac
ramas y disciplinas, se encuentran también en Jlos paise:
desarrollados.

La demanda de tecnologia, también se encuentra altamente
concentrada en agquellos micleos empresariales de gran desarrollc
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¥ que se encuentran Iinsertados en ramas ollgopolizadas, y como
consecuencia pueden competir con los monopolios extranjeros.

El pequefio ¥ medlano empresaric no estd en condiciones de
producir ni adguirir la tecnologia necesaria para competir en el
mercado internacional, la mayoria de las veces ignora en ddénde
adguiriria y carece de los conocimientos necesarios para elegir
la mejor entre varias opciones, asi como estar al corriente de
los precios internacionales de adquisicién de la misma.

Otro factor gque destaca en la limitacidén del mercado de
Tecnologia, radica en gue las grandes empresas multinacionales,
principales productores de la tecnologia de vanguardia, en muy
pocas ocasiones la venden; por lo general prefieren aprovechar
la situacidén de privilegic que la misma les otorga, instalando
matrices en paises con mercade suficlente como para poder
producir a escala o con leyves gque protegen la produccién interna
de la competencia Iinternacional. En su defecto, prefieren
exportar a paises mds peguefios sus productos ya elaborados.
Frente a este comportamiento las empresas de capital nacional de
los paises mal 1lamados en vias de desarrollc, necesitan de la
nueva tecnologia para poder sobrevivir.

Lo anterior permite concluir que la pequefia y mediana
empresa, carecen de una garantia y proteceidn por parte del
Estado, gque les permita ingresar en el proceso de adquisicidn de
tecnologia, en condiciones eguitativas.

B.2 Atraso Clentifico - Tecnolégico

Guatemala al igual gue los paises de América Latina tiene un
atrasc en materia cilentifica tecnoldgica, lo cual se debe
prinecipalmente al alto indice de analfabetismo existente, del que
se derivan muchas otras rasones, entre las cuales tenemos:

a. La falta de vinculos efectivos entre la universidad ¥
los estudiosos de tecnologia, va que es en é&sta donde se
desarrolla en forma mayoritaria la investigacidn del aparato
preductivo.

b. Otro aspecto gque se descuida y gue motiva el atraso de
la cilencia y tecnologia, es el use de los bilenss que
repregentan la tecnologia adguirida, pues el poco
conocimiento o la falta de experiencia que pueda tener una
persona en el manejo de un eguipc determinado, le puede

7
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provocar daffos fisicos o mentales, lo que provoca abstencid:
por parte del propietario de la industria a innovar st
tecnologia.

c. El desarrollo acelerado de Ia tecnologia en el dmbite
Internaclional ha producido un gran deterioro en el sistem:
ecoldgico mundial. Los paises desarrollados han lograd:
atenuar ese problema trasladando a los paises nc
desarrollados, los deshechos producldos por la innovacidr
constante de la tecnologia.

d. En los paises subdesarrollados, son muy pocos lot
recursos humanos calificados, destinados a la produccid:
clentifica tecnoldégica, ya gque como anote anteriormente 1l:
concentracion cientffica se encuentra en los paise:
desarrcllados. .

e. Los pafses Latinocamericanos pese a gu Jdmperios:
necesidad de adguirir tecnologfa adecuada para resclver su:s
necesidades sociales y contradiceliones politicas, asignar
DOCos recursos econdmicos para la investigacidn cientifiea ;
tecnoldégica.

La baja inversidn, escasos recursos humanos calificados,
desorganizacidén en la utilizacién de los mismos, poca existencli:
de centros de investigacidn, dan como resultado una produccidr
tecnoldgica Iinsustancial y carente de Iimportancia econdmica.

Es importante seffaiar que carece de sentido Iincrementar I:
inversion en ciencia y tecnologia, sl no se programa el desting
de la misma; es menester detectar las necesldades de la soecledac
para epncaminar la Iinvestigacidn a satisfacer esas necesidades 3
asi lograr un equilibrio entre la libertad de Iinvestigacidn y lae
necesidades del sistema.

Lo gque se trata de alcanzar a través de la adguisicién de
tecnologia es un mayor desarrollo econdmico, qgue propicie uns
mejor distribucion del ingrese, mejoramiento en el sistems
ecoldgico, en la forma de vida y de trabajo de los asalariados
la presgervacicdn de nuestras costumbres y creencilas.

B.3 Adquisicicén de Tecnologia Ipadecuada

Otro de los factores que incide negativamente en la
adquisicidn de tecnologia es la Importacidn de teenologia
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inadecuada para la satisfaccién de las necesidades de la empresa,
¥ esto obedece a factores tales como el hecho de gue al momento
de lmportar la tecnologia la misma se vuelve demasiado onerosa:
que sea muy Innovadora ¥ no exista personal capacitado para el
manejo de la misma, o bien, gue los resultados en la utlliizacidn
de tecnologia ilnadecuads influye en la compra de tecnologfa mds
sofisticada.

B.4 Dependencia total en Ia Produccidn ¥ Adguisileidn de
Teecnologia

Lo gue motiva a los Estados para proteger y vigilar la
tecnologia a Iimportar, es la total dependencia de un pafs no
desarrollado. Esa dependencia en la modernizacidén y adguisicidn
de tecnologia causa estragos en la economia de nuestros pafses
debido al pago de regalias al proveedor de la misma; agregado a
ello tenemos gue el receptor de la tecnologia tiene la obligacidn
de guardar silencio Iindustrial tanto en el momento de
desarrollarse el contrato como despuds de finalizado el mismo,
limitando el beneficio que le representa segulr explotando los
conocimientos técnicos obtenidos.

B.5 Poca Capacidad Técnica

Otro de los obstdéculos existentes que influyen en la
adquisicidn de tecnologia, es la poca capaclidad técnica existente
en nuestro pais, ello debido a gue existe PbPoca mano de obra
calificada, no se promueve eficientemente la iIinvestigacidén
ctentifica y no existe un programa bermanente de capaciltacidén de

personal. lo gue provoca gue por no contar con los conocimientos
técnicos adecuados, no rroduszcamcs nuestra pPropia tecnologia.

Irr. FORMAS DE ADQUIRIR LA TECNOLOGIA.

Existen varias formas por las cuales la Pecnologia 1llega a
la empresa, entre estas tenemos las siguientes:

a. Tecnologfa Incorporada al Capital:
Es aguella gue viene incorporada en mdguinas (compra de

g
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bienes de capital fijo). Esta incorporacién se hace a través de
contratos por medio de los cuales se compra equipos y productos
intermedios, siendo esta forma de adguirir tecnologia incorporads
en el capital.

b. Tecnologia Incorporada en Personas:

Se deriva de los conocimientos gue obtiene una persona &
través de estudiocs universitarios, técnlecos, programas de
entrenamiento laboral, capacitacidén de técnicos naclonales en el
extranjero, asi comoc la incorporacidn & una empresa de técnicos
extranjeros. Esta incorporacién se lleva a cabo a través de
contratos de entrenamiento, construccidén, administracidn J
operacidén, los cuales son formas de adguirir la tecnologie
Incorporada en recursos humanos, o sea, incorporada en personas.

c. Tecnologia Desincorporada:

Esta clase de tecnologia es la que se obtiene a través de
libros, revistas, planos, folletos, estudios, dibujos, etcétera.

El tratadistas Félix Moreno Posads,“< indica que 1z
tecnologia puede adquirirse a través de:

Contrato de Licencia o Know How y Contrate de Asistencic
Técnica, los cuales son formas desincorporadas de adguisicidn de
tecnologia.

Iv. ETAPAS DEL PROCESC DE ADQUISICION DE T'ECNOLOGIA.

Para el Autor Jaime Alvarez Soberanis,® son cuatro lacs
etapas del proceso de adguisicidn de Tecnologia: Seleccidn,
Negociacion, Absorcion y Adaptacion o Innovacion.

4 Félix Moreno Pesada, "Intreduccitn al Desarrollo
Tecnolbégico”.

8Jaime Alvarez Soberanis. "La Regulacidn de laes Invenciones

y Marcas vy de la Transeferencia de Tecnologia, México 1875, Pag.
247.
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La seleccidn va dirigida a gue el receptor obtenga la
tecnologia adecuada para el objeto al cual serd aplicada: gque le
brinde los resultados adecuados a las necegidades de su empresa,
¥ gque no represente una teecnologfa obsoleta o inadecuada para el
use gque se le pretenda dar.

La negociscién estd prepresentada por las condiciones del
acuerdo a través del cual se comprarad la tecnologia. FEstos
acuerdos se hacen constar por escrito ¥ a esos documentos se les
denomina en la préctica comercial internacional comeo Acuerdos de
Licencia; estos acuerdos son los documentos juridicos a través de
los cuales se transmite Ios conccimientos tecnoldgicos.

La absorcién va encaminada a que una vez la empresa obtiene
la tecnologia, tenga la capacidad de incorporarla como parte de
su  proceso productive, armonizdndcla con sus bropios recursos,
tanto humanos como materiales.

En cuante a la a Adaptacidn, podsmos deecir que cuando
importamos tecnologia, definitiva e imperativamente la tenemos
gue adaptar a nuestras necesidades ¥ realidades existentes,
debido a gue la tecnologia gue produce un pais desarrollado estd
destinada & su mercado, el gque tiene condiciones distintas al
mercado de un pais no desarrollado.

11
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CAPITULO II.
I. La Produccién Cientifico-Tecnolégica en Guatemala

A Antecedentes

Fodemos decir gque desde la década de los afos ochenta, los
gobernantes (de facto o democrdticos) de nuestro pals, han
mostrado cierto interés en mejorar y promover todo lo referente a
la ciencla y tecnologia, ¥ afio con aflo los preferidos temas forman
parte vital de los Planes Naclonales de Degarrclle de los
Goblernos. Dichos planes buscan y esperan alcanzar un nivel
elevado en la satisfaccidn de las necesidades bdsicas de la gran
mayoria de la poblacidn guatemalteca utilizando para ello
bdsicamente el avance de la tecnologia. En el inicio del estudio
de la ciencia y tecnologfa fue la Secretaria General del Consejo
Nacionsl de Planificacién EBeondmica la encargada de promover
estudios relacionados con el tema. Zrn la actualidad la
institucidn encargada de velar por la promocidn y el fomento de
la ciencia y tecnologia es el Consejo Nacional de Ciencia ¥
Tecnologia, guien va a la vanguardia en este aspecto.

Actualmente el Gobierno reconoce la Ilmportancia gque juega la
tecnologia en la bisqueda de incorporar la economia nacional a la
economia Internacional y esto se debe definitivamente a las
tendencias de los principales mercados consumidores, al
surgimiento de una preccupacidn global por el medio ambiente ¥y a
los limites Impuestos por el deterioro de los recursos naturales
en Guatemala, situaciones gque Justifican su estudio y
mejoramiento.

Considero a la tecnologia como un factor determinante para
gue nuestro pais pueda ingresar en el mundo comercial econ cierto
grado de competitividad. ILa adguisicidn de tecnologfa permite a
las empresas e instituciones nacionales ¢ multinacionales
globalizar los productes fabricados internamente. Por ser una
necesidad imperante, el Gobiernc de la Repiiblica disefla, propone
¥ desarrolla politicas de fomento de Transferencia de Tecnologia
& través de la proteccién de la inversidn extranjera. También se
encuentra rediseflado ¥y desarrcllade el Plan Nacional de
Desarrollo Cientifico y Tecnoldgico, con el cual se puede
coordinar y rortalecer los sistemas de informacién cientifica y
tecnolégica, promoviendo para ello los servicios adecuados de
consultoria y asistencia técnica, la unificacién del sector de

12

! —— | OO AT



investigacién con el sector privado creandco mecanismos dt
financiamiento para la Investigacidn y desarrcllo tecnoldégico &l
nuestro pais v da todo su apoyo al Consejo Nacional de Cilencla
Tecnologia.

En cuanto a legislacidn se refiere, el estudio de la clenci:
¥ tecnologia se remonta al afio de 1883, afio en el cual Guatemal:
suscribié el Convenio de Paris, el 20 de marzo de 1883. Este e
un convenio a través del cual los Estados suscriptores pretendel
asegurar una completa y eficaz protececidn a la Industria y a.
comercio de los naclonales de los  respectivos Estados y,
garantizan log derechos de los inventores y la buena fe en lai
transacciones mercantiles. tutelando asf lo referente a lo:
Derechos Intelectuales propios de aquella época.

E1 convenio de Paris®, fue suscrito por los Estados d
Guatemala, Bélgica. Brasil, FEspafla, Francia, Italla, los Paise:
Bajos, Portugal, El Salvador, Servia y Suiza; nuestro pais aprob:
el refeprido convenio en Asamblea Legislativa el 25 de abril d
1884, siendo los aspectos mids importantes de esa convencidn lo:
siguientes:

Constituye el Estado Unidn para la Propiledad Industrial,
siendo sus miembros los Estados suscriptores de ese convenio.

También se establece gue todos los eciludadanos de los Estado:
que forman la Unidn, tlenen proteccidn en cuanto a los
privilegios referentes a invencidn, dibujos o modelot
industriales, marcas de fabrica ¢ de comercic y el nombre
comercial, asi como de las ventajas gue las Ileyes concediera:
posteriormente dentro de cada uno de esos Estados. Establec:
también un plazo de prioridad para las personas gue Fformulen un:
peticion de privilegio de invencidn, de un dibujo o modelec
industrial, o de una marca de fdbrica o de comercio.

También se establece gque toda marca de fiabrica o de comercic
depositada en forma regular en el pais de su origen serd admitid:
en depdsito y protegida come tal, en todos los demds paises de la
Unidén.

En su artfieulo 8o. determina que en todos los paises de 1e
Unién se protegerd el nombre comercial, sin obligacldn de

€Este convenio fue firmado en Paris, Francia, el 20 de marzg
de 18B83.
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depdsito, ya forme parte o neo de una marca de fdbrica o de
comercio.

Por su parte el articulo So. establece que todo producto que
lleve lifcitamente una marca de fdbrica o de comercio, o de un
nombre comercial, podrdé ser embargade a su Importacidén en
aguellos Estados de la Unién en los cuales la marca o nombre
comercial tienen derecho a la proteccién legal.

A través de este convenio se cred la Oficina Internacional
de la Unién para la Proteccidn de la Propiedad Industrial.

Al momento de proceder & la firma del convenio, en el
Protocolo de Clausura, los suscriptores definen que el términc de
Propiedad Industrial debe entenderse en su sentido lato, ya que
no soio debe aplicarse a los productos de la industria
rropilamente dicha, sinc también a los productos de la agricultura
¥ a los productos minerales destinados al comercio.

Se definid también lo referente a privilegios de invencién,
como uno de los privilegios industriales admitidos Por las
legislaclones de los Estados contratantes.

Lamentablemente, en el afio de 1895, Guatemala abandond la
Unidn gque se formd con motive del mismeo.

B. Legislacién:

Constitucidén Politica de la Repiblica de Guatemala

La Constitucidén Politica de lIa Repiblica de Guatemala,
vigente a partir del 14 de enero de 1966, Promociona la ciencia y
tecnologia al establecer en su articulo 80, lo siguiente:
"Promocion de la ciencla y Ia tecnologia”. El Estade reconcece y
promueve la ciencia y la tecnologia como bases fundamentales del
desarrollo nacional. La lLey normard lo pertinente”. A través de
las distintas leyes gue se mencionan a continuacién se observa el
interés por parte del Estado para promover la clencis y 1la
tecnologia buscando una via de ayuda para lograr mejorar el nivel
de vida de los habitantes del pais e impulsar el brogreso que nos
rermita salir del estado de pobreza ¥ subdesarrollc en gue
estamos inmersos.

14
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B.1 Acuerdo Gubernativo sin mimerc, de fecha 29 de febrer
de 1988.

A través de este Acuerdo Gubernativo?, se cred la Unidad d
Transferencia de Tecnoclogia del Ministerio de Eeonomia, la cua.
tenia por finalidad servir de apoyo en el manejo operative d
todos los aspectos relacionados con la Transferencia di
Tecnologia. La referida Unidad estaba organizada y reguladas su
funciones en el reglamento que especificamente fue emitido par.
tal efecto por el Ministerio de Economia, el 2¢ de Junio de 158¢

La Unidad de Transferencia de Tecnologia se disolvid en e.
afio de 1981, sin emitirse Acuerdo Gubernativo para disolver 1:
misma.

Es necesaric hacer mencién gque ni el Acuerde de creacidén ni
el reglamento de la Unidad de Transferencia des T'ecnologia,
incorporan dentro de sus normas, la definicidén, caracteristicas,
ni elementos de la transferencia de tecnologia o lo que debé
entenderse como tal.

B.2 Acuerdo Guberpativo nimero 74-86 "Reglamentoc de Is
Unidad de Transferencia de Tecnologia del Ministerio de
Economia"

, El Acuerdo Gubernativo mimero 74-88, de fecha 2¢ de Junio de
1898¢@, que contiene el Reglamente de la Unidad de Transferencia de
Tecnologia del Ministerio de Economia, 8 establece loe
rropésitoes, objetives, funciones y organizacién de esta Unidad.

.5u propdsite principal de esa Unidad era contribuir al logro
del cumplimiento de los objetivos Yy metas del Plan Nacional de
Desarrollo. Ciencia y Tecnologia ¥y del Plan Nacional de
Desarrcllo Industrial correspondiente a los aflos de 1979 a 1982,
en lo gue se refiere a Transferencia de Teecnologia.

Entre los objetivos mds importantes que persegufia cumpliir
esa Unidad esteban los sigujentes:

7Este Acuerdo Gubernativo fue publicado en el Diario de
Centroamérica, el 29 de febrero de 19B80.

8Este Acuerdo Gubernativo fue publicado en el Diario de
Centroamérica, el 25 de junio de 1988.
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a) Orientaba y pregulaba el Proceso de transferencia de
tecnologia en el pais., para que la tecnologia fordnea coadyuve al
desarrollo de las empresas naclionales.

b) Coadyuvaba al fomentc de la cooperacidn nacional,
Iinternacional, regional ¥ sub~-regional en materla de
transferencia de tecnologia, particularmente aquella que
contribuyera a disminuir el desempleo.

¢) Promovia la utilizacién de la tecnologia que se derivara
de las actividades de investigacién y desarrollo que ge reallzan
en el pafs.

Entre las funciones mds importantes que tenia ésta Unidad
estaban:

a) Elaboraba anteproyectos de normas legales sobre
transferencia de tecnologia.

b) Prestaba asesoria técnica a las empresas publicas y
brivadas gue solicitaran seleccién y negociacidén de tecnologia.

¢} Registraba, evaluaba y supervisaba, Jlos contratos de
licencia de uso de tecnologia.

d) Participaba en las actividades de la Comisidn para el
Desarrollo Cientifieco y Tecnolégico en Centro América ¥ Panamd,
particularmente en las gue se relacionan con la linea de accidn
"Transferencia de Tecnologia” gue coordina Guatemals.

e) Actuaba como homdloge de organismos o instituciones
similares del exterior para el intercambio de experiencias e
informacién sobre la materia.

En el referido reglamento se establece la estructura de la
desaparecida Unidad de Transferencia de Tecnologia, la cual
estaba compuesta por las siguientes sescciones:

aj Registre y Evaluvacidn de Contratos de Licencia de
Tecnologia;

b) Informacién y asesoria empresarial

16
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B.3 Decreto mimero 63-91 “Ley de Promocién del Desarrollc
Cientifico y Tecnoldglico Naclonal'.

E1 Decreto del Congreso de la Republica nimero 6£3-81,8 de
fecha 180 de julio de 16891, “Ley de Promocidén del Desarrollc
Cientifico y Tecnoldgico Nacional”, tiene como finalidad crear ur
marco de libertad para el desarrollo de todas las actividades
cientificas y tecnoldgicas, buscando con ello el fomento,
crganizacion y orientaclidn de estas actividades.

El articulo Jo. de la referida ley establece en su litéral
“e", las actividades consideradss cientifico-tecnoldgicas, siendc
una de ellas la "Transferencia de Tecnologfa™.

Esta ley crea el Sistema Nacional de Ciencia y Tecnologia el
cual estd integrado por el conjunto de instituciones, entidades ¥
drganos de los sectores piblico, privado, académico, Personas
individuales y juridicas y centros de investigacién ¥ desarrollic
regionales, gue realicen actividades cientifico-tecnoldgicas.

En la citada ley, se establece gque es el Estade el gue
deberd velar por la promocién. coordinacidn ¥ facilitacién en 1a
formulacidn, aplicacidn, ecoordinacién ¥ ejecuclidn de las
politicas nacionales de ciencia y tecnologia; facilitard la
coordinacidn y fortalecimiento del sistema nacional de clencia ¥
tecnologia y apoyard el fortalecimiento de una base clentifica y
tecnoldgica gque consoliden, a medianoc y largoe plazo, ndecleos de
excelencia en sectores y dreas prioritarias para el desarreclle
nacional.

Regula también gque el Estado apoyvarsd la Transferencla de
Tecnologia. su registro y difusidn, otorgando asesoramientc a los
usuarios que lo requieran en la seleccidn ¥ negociacidn de
tecnclogias. especialmente las gque favorezcan al desarrollo
cientifico y tecnoldgico nacional. Establece que el Estado
apoyard la genepacidon de la oferta de servicios cientfficos ¥
tecnoldgicos nacionales gue fortalezcan el desarrcllo econdmico v
soclal, tales como normalizacidn, gestién de calidad, consultoria
e Ingenieria.

También establece la obligacién del Estado de estimular,
bromover y apoyar lIa utilizacidén de la gestién e Innovacidn

SEste Decreto fue publicado sn el Diario de Centroamérica,
el 16 de septiembre de 1991.
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tecnoldgica como instrumento en la biisqueda de la productividad y
competitividad gue se guiere alcanzar para gatisfacer los
reguerimientos del mercado local y las exigencias del mercando
internacional, asi mismo regula el establecimisnto de mecanismos
de coordinacidén gque permitan canalizar enm forma ¢oportuna la
cooperacién técnica y financiera internacional en ciencia ¥
tecnologia y promover la creacidn de un Fondo Nacional de Ciencia
¥ Tecnologia, destinado al fomento de las actividades cientifico-
tecnoldgicas.

4 través de esta Jey fue creadeo el Consejo Nacional de
Ciencia y Tecnologia -CONCYT- que funciona a mas alto nivel de
decisidén de los sectores publico, privado ¥ académico del pais,
con el objeto de dirigir y coordinar el desarrcllec cientffico ¥
tecnoldgico nacional. Este Consejo estd integrado por: Kl
Vicepresidente de la Republica, £EIl Ministro de Economia, Kl
Presidente de la Comisidn de Ciencias y Tecnologia del Congreso de
la PReptitblica, Kl Presidente de la C(dmara de Industria, El
Presidente de la Cdmara del Agro, El Presidsnte de la Cdmara
Empresarial, El1 Rector de la Universidad de San Carlos de
Guatemala, Un . .Rector en representacién de las Universidades
FPrivadas. El Presidente de la Academis de Ciencias Médicas,
Fisicas y Naturales de Guatemala. Kl Consejo es presidideo por el
Vicepresidente de la Reptblica (art. 24).

A través de esta ley también fue creada la Secretaria
Nacional de Ciencia y Tecnologia, la cual tiene la funcidn de
apoyar al Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia.

4 través del Acuerdo niimerc 58-97, de fecha 11 de noviembre
de 1997. el Congreso de la Republica, declaré el 12 de noviembre
de cada afio, como el Dia de la Ciencia y Tecnologia.

B.4 Descreto nimero 73-92 “Creacidén del Fondo Nacional de
Ciencia y Tecnologia (FONACYT)"

Por medio del Decreto nimero 73-92,19 del Congresc de la
Repiiblica, de fecha 18 de noviembre de 1992, se cred el Fondo
Nacional de Ciencia y Tecnologia -FONACYT-, cuva finalidad es
proveer al Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologfa -CONCYT- los
recursos financiercs gque le permitan dirigir, coordinar ¥

19Este Decreto fue publicado en el Diario de Centroamérica,
el § de septiembre de 1992.
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financiar en forma eficaz el desarrollo cientifico y tecnoldgic
nacional.

Entre los objetivos mds importantes gque debe desarrcollar e,
Fondo Nacional de Ciencia y Tecnologia, estédn: )

1. Financiar las actividades contenidas en el Plan Naciopa.
de Desarrollo Cilentifico-Tecnclégico y su rrograma de trabajo.

2. Aumentar Ia cantidad y calidad de la investigacidn
desarrcllo clentifico y tecncldgico y de prestacién de servicio:
gue tengan un impacto importante en la actividad productiva y e.
desarrollo social del pais:

3. Lograr una adecuada transferencia de conocimientos a.
sector productivo a través del Financiamiento de proyectos
conjuntos entre las universidades, centros de investigacicn 3
desarrollo y las empresas u organizaciones vinculadas a I:
actividad productiva;

4. Financiar  proyectos o programas especiales ds
investigacidn y desarrollo para solucionar problemas tecnoldgicos
del sector productivo; y

5. Apoyar programas de formacicn de recurscs humancs en el
drea de ciencla y tecnologia.

Este Fondo WNacional de Ciencia y Tecnologia tiene una
asignacion anual de Guince Millones de Quetzales (e.
15.000.000.020, literal "a" del articulc Jo.). Les recursos
operativos se obtiene a través de donaciones, contribucicnes ¥
aportes gue realizan personas individuales y jurfdicas nacionales
o extranjeras, asi como recurscs provenientes de cooperacion
bilateral o multilateral; préstamos de organismos nacionales,
regionales e internacionales.

El Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia, tiene bafo su
responsabilidad la direccidn y supervisidn del Fondo Nacional de
Ciencia y Tecnolcgia.

B.5 Acuerdo Entre el Gobierno de la Republica de Guatemala
¥ el Consejo Federal Suizo Relativo a la Realizacidn de
un FProyecto de Transferencia de Tecnologfa de Post-
Cosecha de Granos Bdsicos.
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El 15 de mayc de 1892, fue suscrito por el Gobiernc de la
Republica y el Consejo Federal Suizo, un acuerdo relativo a la
realizacién de wun Proyecto de Transferencia de Tecnologia de
FPost-cosecha de Granos Bdsicos, el ecual fue ratificado por el
Gobiernc de Guatemala el 1% de febrero de 1993.11

La entidad encargada de cumplir el acuerde por parte del
Goblierno Suilzo, fue la Direccién de Cooperacicn Suiza del
Desarrollo y por parte de nuestro palis el Ministerio de
Agricultura, Ganaderis y Alimentacién a través de la Direccién
General de Servicios Agricolas. E1l objetive de la suseripecidén de
este acuerdo es la de reducir las pérdidas post-cosecha en grancs
bdsicos de los peguefios y medianos productores en Guatemala; su
finalidad es mejorar la disponibilidad de granos bésicos en el
dmbito familiar a lo largo del afic y la seguridad alimentaria de
la poblacidn.

Entre las principales actividades gue desarrolla la
Direccidn de Cooperacidén Suiza al Desarrolle -COSUDE-, para el
cumplimiento del objetivoe propuesto estdn: 1) -investigacidn
técnica y sociceconémica; 2) capaclitacidn de técnicos ¥y
artesanos; J) Poner a disposicién en el dmbito rural una
tecnoldgica adecuada.

Hago referencia a este scuerdo tomando como base que en
todas las dreas del saber humano se estd utilizando la tecnclogia
como fuente de desarrolle y mejoramiento del nivel de vida de la
poblacién. Recientemente el Consejo Nacional de Ciencia ¥
Tecnologia publicé los Proyectos de Investigacién Cientifica y
Desarrollo Tecnolégico debidamente aprobados relacionados con la
Salud. Agropecuaria, Medio Ambiente, Fiotecnologia, Energia,
Ciencias de la Tierra, Océano y el Espacioc e Industria.

B.6 Acuerdo Gubernative mimero 34-94 "Reglamento de la ILey
de Promocidn del Desarrollc Cientifico y Tecnoldglco
Nacional®.

Este acuerde de fecha 24 de enerc de 1894. contiene el
"Reglamento de 1la Ley de Promocidn del Desarrolle Cisntifico Mg

1lEste Acuerdo fue publicado en el Diaric de Centroamérica,
el 20 de junio de 1993.
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Tecnoldégico Nacional', 12 E1 Mismo, da cumplimiento a 1
dispuesto por el articulo 34 del Decreto £63-91 del Congreso de 1.
Repiblica. "Ley de Promocion del Desarrolle Cientifico

Tecnologico Nacional®,

El Reglamento por esencia tiene come objeto desarrollar de
ley para su debida aplicacicén e interpretacién. Kl articulo 3o.
define las actividades de cardcter clentifico Y tecnoldgico quu
se desarrollan, entre estas definicicnes tenemos el términoe d:
Iransferencia de Tecnologia, el cual es definido asi- "Proceso di
Transmision de conocimientos técnicos, gue pasan de una esfera de
dominio & otra”.

Define también lo gue debemos entender por serviclos
clentificos y tecnoldgicos siendo estos: todas aguellas
actividades orientadas a la gensracidén de conocimiento aj
desarrollo, Transferencia y comercializacidn de tecnologfa. Ki
término Invencidn lo define como: "Disefio de un broducto, procest
o sistema nuevo” y el término Desarrollo Tecnoldégico como el:
"Conjunto de Actividades gue wutilizan los resultados de 1Is
Iinvestigacién para producir nuevos bienes y servicios c
modifiquen los exilstentes'.

El Sistema Nacional de Ciencia y Tecnologfia estd organizadc
de la manera sigulente:

13 Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia -CONCYT-, que es en
el pais la autoridad Jjerdrquicamente superlor en esta materia. Es
el drganc rector en el campo del desarrollo clentfifico yp
tecnologico.

2) La Secretaria Nacional de Ciencia ¥ Tecnologia, es la
responsable de ejecutar las decisiones que emanen del mismo y de
dar seguimiento a sus respectivas acciones.

3) Las Comisiones Técnicas sectoriales e Intersectoriales que
integran el Sistema Nacional de Ciencia Vv Tecnologia de acuerdo a
las dreas cientifico-tecnolégicas identificadas en el reglamento.

1ZEste Acuerdo Gubernativo fue publicado en el Diario de
Centroamérica, el 27 de enerc de 1994,
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B.7 Acuerdos Gubernativoe nimeros 485-94 y 578-97

El primero de fecha 4 de agosto de 1984, modificé el
articulo 17 del Reglamento de la Ley de Promocidn del Desarrollio
Clentifico-Tecnolégico Nagional, ddndole a la Secretaria Nacional
de Ciencia y Tecnologfa "Rango Institucional'. En &l se establece
que La Secretaria Nacional de Ciencia y Tecnologfa depende del
Consejo Naclonal de Clencia y Tecnologia (CONCYT) y a cargo del
Coordinador Nacional. La Secretaria Nacional de Ciencia ¥
Tecnologia estaba adscrita administrativa ¥ financieramente al
Ministerio de Economia™, éste Acuerdo guedo sin efecto medilante
el Acuerdo Gubernativo nimere 578-37, de fecha 25 ds Julio de
1997, vigente a partir del 1 de enero de 1888, el cual modifics
nuevamente el articulo 17 del Reglamento de la Ley de Promociocn
del Desarrollec Cientifico y Tecnoldgico, estableciendo: "Rango
Institucional; La Secretarfa Nacional de Ciencia y Tecnologia
depende del Consejo Nacional de Ciencia ¥ Tecnologia y estd a
carge del Coordinador Nacional. La Secretarfa Nacilonal de
Ciencia v Tecnologia estard adscrita a la Vicepresidencia de la
Repiiblica™.

B.8 Decreto nimero 9-98, "Ley De Inversién Extranjera”.

Comoc anteriormente anote en este mismo trabajo, *2 esta ley
en su segundo considerandoc dice: "Que es necesario fomentar ¥
promover la inversidn extranjera con el propésito de que ésta sea
fuente de transferencia de tecnologia, de generacidn de empleo,
de promocidn del proceso de crecimiento y diversificacidn de la
economia del pais, para el desarrollc de todos los sectores
productivos y el fortalecimiento de la inversidn nacional™.

Esta Ley en su articulo lo. define lo gque es inversidn como:
‘cualguier actividad destinada a la produccidn. intermediacisn o
transformacidén de bienes asi como la prestacidn e intermediacidn
de servicios mediante toda clase de bienes o derechos, siempre
gue ésta se haya efectuado de conformidad con las leyes y
reglamentos respectivos ¥ comprendersd, en particular, aungue no
exclusivamente:... d) Derechos de Propiedad intelectual e
industrial. ..."

En  su articuleo Zo. establece gue el Estado de Guatemala

i3Vid. Pdgine 5.
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fomentard y promoverd la inversién extranjera.

También otorga al inversionista extranjero su plene
equiparacion c¢on el inversionista nacional en el desarrollo de
sus actividades, esto quiere decir, que al Inversionist:
extranjero se le debe dar el mismo trato. en iguales condiciones,
que al inversionista nacional. De conformidad con esa ley, en ei
Derecho Internacional é&sta eguiparacién se le conoce con 8.
nombre de "Principlo de Tratamlento Nacional".3i4

Ademds garantiza la aplicacién de esta ley a toda Inversid:
sin Importar el lugar de donde provenga la misma, cumpliendo cor
ello lo que se conoce segiin esa ley en el Derecho Internacional
como ‘Principio de Nacién Mds Favorecida'.l15

También  permite al extranjero invertir y desarrolla:
cualgquier actividad econdémica que desee siempre y cuando ses
licita, una vez cumplan lo prescrito por la ley interna. Reconoce
¥ garantiza al inversionista extranjero el pleno derecho, uso,
goce, disfrute y dominic de la propiedad adguirida con st
inversién, gquedando sujeto dnicamente al Iigual gue todos loc
guatemaltecos, a las limitaciones establecidas  por gy
Constituclidn Politica de la Repiiblica de Guatemala y demds leyes.

Entre otros derechos gque esta ley reconcce al inversionista
extranjero, estdn: a) les permite gozar libremente de Ia compra §
venta de moneda extranjera y de la libre convertibilidad de la
misma, con la unica lIimitacidn de cumplir con lag leyes
egpeclales, en igualdad de condiciones que el Inversionists
nacional; b) protege plenamente la importacidn y exportacidn ds
bienes y servicios de licito comercio y los necesarios para el
adecuado desarrollo de las actividades -~ del Inversionista
extranierc en el pais.

Como un factor positivo gque motiva al Iinversionista
extranjerc a Invertir en nuestro rafs, la ley regula la
prohibicidon a la doble tributacion y la no imposicién de tributos
confiscatorios sobre la Inversidn realizada, de conformidad con
el articulo 100. de la citada ley.

For vltimo. esta ley regula en su artfcule Ilo. gue toda

14Exposicitn de Motivos de la ley de Inversién Extranjera,
1sTdem.
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controversia gue pudiera surgir entre el inversionista extranjerc
¥ el Estado de Guatemala. o con otras entidades estatales podrén
someterse a arbitraje Ilnternacional.

Los Decretos ¥ Acuerdos Gubernativos desecritos
anteriormente, son los mds relevantes que existen en nuestro pais
en relacidn al tema objeto de este trabajo. A la fecha no existe
un cuerpc normative gue otorgue a los sujetos que celebran
contratos de esta naturaleza, seguridad y certeza juridica acerca
de los actos gque celebren y gue conlleven transferencia de
tecnologia, por lo gue es necesaric emitir una ley que tienda a
regular esta clase de actividad econdmica-juridica del hombre, ya
que la misma brindard confianza a los sujetos interesados en
celebrar un contrato de este tipo. sablende los derechos y
obligaciones que tienen al momento de susecribirlo, asi como las
definiciones, caracteristicas, elementos y toda aguella
circunstancias gue pueda contener este tipo de contrato.

Ir. Convenlo Centroamericano para la Proteccién
de la Propiedad Industrial :

EI Convenio Centroamericanc para la Proteceidn de la
Propiedad Industrial, suscrito por los gobiernos de las
reptiblicas de Guatemala, E1 Salvador, Honduras, Nicaragua y Costa
Rica, tiene el firme propésito de unificar las normas juridicas
que regulan lo relacionado a los Derechos propios de la Propiedad

Industrial, siendo ellos las Marcas, Nombres Comerciales,
Expresiones o Sefiales de Propaganda; asimisme, protsge tedo lo
relacjionado al trdfico de mercaderias en el dmbito

centroamericano y asegura una libre y honesta competencia entre
los comerciantes de esta parte de América.

El convenio define el término marca de la siguiente maners:
"Es todo signo. palabra o combinacién de palabras, o cualquier
otro medio grdfico o material que por sus caracteres especiales.
es susceptible de distinguir claramente los productos, mercancias
o servicios de una persona natural o Jjuridica, de los productos.
mercancfas o servicios de la misma especie o clase pero de
diferente titular"18.

De acuerdo a este convenio el derecho a la utilizacidén y

isConvenio Centroamericano para la Proteccién de 1la
Propiedad Industrial, articulo 7.
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registro de una merca es facultative para su titular. [
propiedad sobre una marca iUnicamente se adguiere y prueba, por e.
registro de la misma y con la certificacién extendida por e.
registro respectivo.

De conformidad con el articulc 24 del citade convenio, tode
derecho sobre una marca inseriteo en el registro dura 18 afos, lo:
cuales pueden ser renovados indefinidsmente por otros plazo:
lguales. X1 propietario de una marca o guien tengas derecho
prioridad de acuerdo con este convenio, puede traspasar st
derecho por acto entre vivos o por causa de muerte.

En cuante a las licenclas de uso, el propistario de une
marca puede por contrato, otorgar licencia de uso de la misma, Iz
cual puede ser exclusiva o ne, en un territoric e zZone
determinada. Este contrato de licencia de uso de una marce
deberd ser inscrito obligatoriamente en el registro de propiledsac
industrial. surtiendc sus efectos frente a tercercs a partir de
la inscripcidn del mismo.

A través de este convenic se protege el nombre comercial,
definldo como el nombre propio o de fantasia, la razén social c
la denominacién con la cual se identifica una empresa «c
establecimiento. La propiedad y prueba del nombre comercial se
establece de Ia misma manera gque la marca. [na vez inscrito el
nombre comercial dura por tiempo indefinido, o sea, que .dura el
tiempo gue la empresa exista como tal.

Las expresiones o seflales de propaganda también son
rrotegidas a través de este convenio, las define de la manera
siguiente: "debe entenderse como expresidén o seflal de propaganda
toda leyenda, anuncio, lema, frase, combinacidn de palabras o
cualguier otro medic similar, siempre que sea original y
caracteristico. que se emplee con el fin de atraer la atencidén de
los consumidores o usuarios sobre un determinado pProducto,
mercaderia, servicio, empresa o establecimiento’. (Articulo 53).

De lo anterior podemos notar gque en materia de Transferencia
de Tecnologia a nivel Centroamericano, también  estamos
desprotegidos, ya que si bien es cierto el Convenio regula todo
lo relacionado al Derecho Intelectual y a los elementos que
integran la Propiedad Industrial, no regula nada referente a la
transferencia de conocimientos técnicos, ya sean patentados o no,
por lo gque también el secreto industrial (Know How) propio de
esta clase de contrato esta desprotegido, lo que hace necesaria
su regulacidn tanto a nivel interno como a nivel de los demids
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paises centroamericanos.
III. DERECHO COMPARADO

a. México

Como todo pais subdesarrollade, México es uno de los praises
de América Latina, gue invierte pocos recursos en promover el
estudio y mejoramiente de la tecnologia.

La labor Estatal se centra especialmente en el desarrcllec de
politicas de Importacion de personal calificado para el
entrenamiento de personas de ese pais: se da un escasoe apoyo
economico a los vcentros de investigacidén cilentifica v
tecnoldgica; se concede pocas becas a estudiantes para que se
preparen en el extranjero, siendo muchos los casos en los cuales
los estudiantes deciden permanecer en el extranjero, sin que el
pals se beneficle con loe conocimientos adguiridos por agquellos.

Esa situacidén provoca gque México se vea en la necesidad de
afectar su economia con el pago de divisas por la adgquisicidn de
maguinaria. téenicos extranjeros, cuya mano de obra es
exageradamente costosa, pago de repuestos y partes de maguinaria,
etecétera. -

En la Iegilslacidn Mexicana, la expresion de transferencia de
tecnologia se refiere a todos los contratos en virtud de los
cuales se transmite o autoriza el uso o la explotacién de mareas,
patentes, modelos, disefios industriales o nombres comerciales, se
suministran conocimientos tdécnicos, se provee ingenieria para la
construccidn de instalaclones industriales o para la fabricacldén
de productos. o bien, se presta asistencia técnica. La ley que
regula este contrato es la “Ley sobre el Registro de la
Transferencia de Tecnologia ¥ el Uso y Explotacidén de Patentes ¥
Marcas". Esta ley ha pretendido suprimir en lo posible las
importaciones de insumcs tecnoldgicos o llevarlos a su
racionalizacién, sin desconocer desde luege la importancila
presente y futura de tal actividad por parte de la industria
naclonal, pero también estimula y promueve la creacidn de una
tecnologia propia como Unico medio indispensable prara alcanzar la
independencia econdmica.

La Ley sobre el Registro de la Transferencia ds Tecnologis ¥
el Uso y Explotacidén de Patentes y Marcas, establece gque es
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obligatoria la inscripcidn en el Registro de todos los documentos
que contengan actos, contratos o© convenios de cualqulier
naturaleza gue deban surtir efectos en ese territorio y que se
realicen o celebren con motivo de: a) [La concesidn del uso o
autorizacidn de explotacidn de patentes de invencidn, de mejoras,
de modelos y dibujos industriales. b) La concesién del uso o
autorizacidn de explotacidn de patentes de invencidn, de mejeras,
de modelos y dibujos industriales. c¢) El suministro de
conocimientos técnicos mediante planos, diagramas, modelos,
instructivos, Instruceciones, formulaciones, especificaciones,
formacién y capacitacién de personal y otras modalidades. d) La
provisidén de Ingenieria bdsica o de detalle para la ejecucidn de
Instalaciones ¢ la fabricacién de productos. e) La asistencia
técnica, cualguiera gue sea la forma en que ésta. se preste. F)
servicios de administracidn y operacién de empresas.

La obligacidn de inseribir los actos, contratos o convenios
en el Registro de Transferencia de Tecnologfa, 1a& tienen las
personas Juridicas individuales o colectivas gue sean partes o
beneficiarios en tales contratos. Asi también esa obligacidén
recae en los extranjeros residentes y las personas Jjuridicas
Individuales o colectivas de nacionalidad extranjera establecidas
en el pais, caso propio de las multinacionales con agencia o
sucursales en ese pais; o bien, los extranjeros inversicnistas,
gue siguen programas o técnicas de su pais de origen, asi como,
los proveedores de tecnologia. resldentes en el extranjero.

La referida ley también establece que no serdn pregistrados
los actos, convenios o contratos cuando: I. su objeto . sea la
Transferencia de Tecnologia disponible Ilibremente en el - pais,
siempre gque se trate de la misma tecnologia; II. el precio o la
contraprestacién no guarden relacién con la tecnologia adguirida
¢ constituyan un gravamen injustificado excesivo para la economfa
nacional; II]. se incluyan cldusulas por las cuales se permita al
proveedor regular o intervenir, directa o indirectamente, en la
administracidn del adgquirente de tecnologia; IV. se establezca Ia
obligacidon de ceder a titulo oneroso o gratuito, al proveedor de
la tecnologia, las patentes, marcas, innovaciones o mejoras que
se obtengan por el adguirente; V. se impongan limitaciones a la
investigacién o al desarrollo tecnoldgico del adguirente; VI. se
establezea la obligacidén de adguirir egquipos, herramientas,
partes o materias primas exclusivamente de un origen determinado.
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b. Argentina

En la Repitblica de Argentina la ley 22.426, regula todo lo
concerniente & Transferencia de Tecnologia. Comprende los actos
Juridicos a titulo onercse que tengan por objeto principal o
accesoric la transferencia, cesién o licencia de tecnoiogia o
marcas por personas domiciliadas en el exterior, & favor de
personas fisicas o juridicas, piblicas o pPrivadas domiciliadas en
ese pals, siempre que tales actos tengsn efectos en la Repiiblica
Argentina.

La referida ley define la Transaccién de Tecnoclogia,
englobando en la misma, todos aguellos actos Juridicos, a titule
oneroso, ya sea que tengan por objeto principal o accesorio la
transferencia. cealén o licencia de tecnologia o marcasg, por
bergsonas domiciliadas en el exterior, a favor de personas, tanto
fisicas como Juridicas, ya sean piblicas o privadas, siendo
condicidn fundamental gque tales actos surtan sus efectos en la
Republlica de Argentina, los cuales dsben ser sometides al
conocimiente de la autoridad de aplicacién ante la cual se
registran.

. Para gue sean aprobados e inscritos los contratos referidos,
deben reunir, como requisitos Indispensables; a) que sus
pregtaciones sean efectuadas por entes independientes, o sea,
gquedan exceptuadas de 1la aprobacidén de la autoridad de
aplicacidn, aguellas actuaciocnes relacionadas entre empresas que
guardan dependencia una con respecto de la otra; b) gue la
contraprestacién pactada debe guardar relacidn con la tecnologia
transferida. Aprobacién que debe realizar dentro de los 92 dias
corridos después de formulada la solicitud; pasado dicho prlazo,
sin resolucién fundada, se considera tdcitamente resuelta en
forma favorable.

Conforme el articulo 13 de la Ley de Transferencia de
Tecnologfa de la Repiblica de Argentina, la autoridad de
Aplicacién es el Instituto Nacional de Tecnologia Industrial,
cuyas funciones mds importantes en materia de pbromocidn, pueden
sintetizarse de la siguiente manera:

El desarrollo de sistemas de informacidén mediante el acceso
al banco de datos nacionsles y del exterior, en materia de
tecnologia aplicable a procesos productivos.

Asistencia y asesoramisnto a los interesadozs locales para la
seleccidén y contratacién de la tecnologia.
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Del mismo modo ejerce funciones de fiscalizacidn, aungue
debe recalcarse gque ese control no excluye la fiscslizscién que
posterlormente pueda realizar la Direccidn General Impositiva
sobre las contratacicones celebradas.

b.1 Kl Decreto Reglamentario de la Ley de Transferencia de
Tecnologia de la Repiublica de Argentina.

El1 Decreto HReglamentario perfecciona la definiecidén de
tecnologia, incluyvendo en la misma:

al Las Patentes de Invencldn

b} Los Modelos y Diseflos Industriales

cl Tode Conocimiento Téenico para la fabricacldn o la
prestacidn de un servicio.

El articulo 30. complementa el regquisito fundamental
caracterizante de la transferencia de tecnologfa, o sea, que sean
empresas transferentes independientes, la exigencia que la
contraprestacidon guarde relacion con la tecnologia transferida,
disipando el blanco legislativo al respecto, y fijando el
porcentaje de tal reguisito, entendiendo que no se debe superar
el 50% el valor neto de las ventas de los productos fabricados o
servicios prestados mediante la tecnologfa transferida.

México y Argentina son los paises de América Latina que van
a la vanguardia en cuanto al tema de Transferencia de Tecnoclogia,
a pesar de gue no invierten mucho en ella. Su mayor inversién en
este campo se circunscribe a otorgar becas a estudiantes a efecto
se capaciten en el extranjero, es por ellc que esos paises al
igual gue el nuestro tienen una gran dependencia con respecto a
los paises productores de tecnologia.

La Ley Mexicana pretende promover la produccidén de
tecnologia propila, con el propdsito de alecanzar una produccidn
independiente, que permita una econdémica propia en esa materia.
Se establece la obligacidén de inscribir en el registro de
Transferencia de Tecnologia Industrial, todo aguel contrato que
impligue la transmisidon del uso o autorizacién para Ia
explotacidn de la Propiledad Industrial. Este Registro estd
adscrito a la Secretaria de Comercio.

En el Derecho Argentinc se cred el Instituto Nacional de
Tecnologia Industrial, el cual tiene por objeto el desarrollo de
glstemas de Informacidén en materia de tecnologfa aplicable a
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procesos productivos, asf como la asistencia ¥y asesoramiento a
toda persona interesada en la adgulsicidn de tecnologia para su
seleccidn y contratacién.

En nuestro pais, estos sgon los Decretos gue han sido
aprobados con la finalidad de promover la produccidn de
tecnologia, pero no existe un cuerpo normative especifico que
tienda a regular la transferencia de tecnologia, con el propésito
de promover la misma y motivar la Importacidn de ese bilen, para
que de esta forma se acorte la distancia exlizstente entre los
paises productores de tecnologia ¥ el nuestro, tratande de
eliminar o aminorar la total dependencia tecnolégica existente.
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CAPITULO III.
CONTRATO MERCANTIL DE TRANSFEKRENCIA DE TECNOLOGIA

1. GENERALIDADES:

Al hablar de contrato he de indicar gue el Cédigo de
Comercioc, Decreto niimero 2-78 del Congreso de la Repiiblica de
Guatemala, no incluye una definicidn de ésta institucidn; para
encontrarla debemos recurrir al Cédige Ci vil, Decrete Ley 106,
gue en su articulo 1517, lo define indicando que: “hay contrato
cuando dos ¢ mds personas convienen en crear, modificar o
extinguir una obligacidn"; de lo anterior se establece gque para
que exista un contrato definitivamente debe darse la
manifestacidn de voluntad de 2 o mds pPersonas.

Federico Pulg Pefia define el contrato comeo "aguel acuerdo
de voluntades, anteriormente divergentes por virtud de la cual
las partes dan vida. modifican o extinguen una relacidén juridica
de cardcter patrimonial"i7?. Por su barte Manuel Ossoric, lo
define como: “"Pacte o Convenlo entre partes que se obligan sobre
materia o cosa determinada y a cuyo cumplimiento pueden ser
compelidas”. 28 Este autor indica gue hay contrato cuando dos o
mds personas se ponen de acuerdc sobre una declaracién de
veluntad comin destinada a arreglar sus derechos; hace suya la
definicién de Capitant indicandoc gus "Contratc es un acuerdo de
voluntades. entre dos o mds personas, con el objeto de crear
entre ellas vinculos de obligaciones; y también documento escrito
destinados a probar una convencidn™i®,

Todo contrato conlleva un Negocic Juridico, ya que el
primero es el que contiene al segundo y porgue todo contrato va

17Federico Puig Pefia, "Compendio de Derecho Civil Espafiol.
fomo II1I. Madrid Espafia. Ediciones Pirémide, S.A. 1978. Pag.329.

18Manuel Ossorio. "Diccionario de Ciencias Juridicas,
‘oliticas y Sociales”. Editorial Heliasta, S.R.L. Buenos Aires,
irgentina 1981. Psag. 1686.

i2Idem.
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dirigido a la ereacidn de una relacidn patrimonial; el Negoci
Juridico es definido por el tratadista José Castsn Tobefias, asi
"Es el acto Integrado por una o varias declaraciones de volunta
privada, dirigidas a la produccidn de un objeto Juridico y a 1
que el derecho objetivo reconoce come base del mismo, cumplido:

los requisitos y dentro de los limites que el propio ordenamient:
establece. "2e

2. ELEMENTOS DEL CONTRATO:

A decir del autor José Castdn Tobefas., los elementos de.
contrato son. “aquellas condiciones o elementos que lo integran )
que contribuyen a la formacién y validez del mismo'. 21

Para este aufor los elementos del contrato son: Esenciales,
Naturales y Accidentales. .

&. FElementos Esenciales:

José Castdn Tobefias, indica gue los elementos esencisles deld
contrate. "Son aguelles sin los que el contrato no pusde darse".
"Cuando no concurren con los contratos dan lugar a s
Inexistencia de éste por formar parte de su validez e interviener
en el fondo del asunto y su configuracidn".22

El articulc 1251 del Cédige Civil, expresa gque para gque
exista un negocio juridico vdlide se reguiere: capacidad legal
del sujete gue declara su voluntad, consentimiento gue no
adelezca de vicio ¥y objeto licito, aiendo estes los elementos
esenciales de todo contrato., El autor antes citade expresa que,
“8i falta alguno de estos elementos dan lugar & l1a inexistencia
del contrato por formar parte de su validez e intervenir en el

22José Castdn Tobefias. “Derecho Civil, Espafiocl y Floral.
Tomo III Derecho de Obligaciones. La Obligacitn ¥ el Contrate en
General. 1lo. edicién. Reus, $5.A., Madrid, 1874.

21Tbidem.

22[pec. Cit.
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fondo del mismo asi como de su “eonfiguracién“23, o sea, que a
falta de alguno de estos elementos producird la nulidad del
mismo.

a.1. Capacidad:

La capacidad civil de las personas estd regulada en &}
Decreto Ley 106, gue en su articulo & establece gque 1la capacidad
para el ejercicio de los derechos civiles se adgulere por la
mayoria de edad, y gque son mayores de edad los gque han cumplido
dieciocho afios.

En cuanto a la persona Juridica colectiva esta tiene
capacidad de ejercicio desde gue el Estado la reconcce como tal,
ya gue por su propia naturaleza tiene una vida distinta e
independiente & la de sus miembros, o sea gue ejerce sus derechos
¥ cumple sus obligaciones a través de su representante legal.

a.2 Consentimiento:

Sobre este concepto el autor Castdn Tobeflas, dice que este
es el slemento mds sustancial y gue constituye el alma del
contrato. 56 deriva del vocablo Sentire Cum, que significa sentir
Juntos, gquerer la misma cosa. Este nc es mds que el acuerdo de
voluntad entre dos o mds personas para dar surgimiento a una
cbligacidn. El consentimiento debe carecer de los llamados vicios
del consentimiento que pueden anular los actos contractuales
celebrados. Son vicios del consentimiento el Error, el Dolo, la
Violencia ¥ la Simulacidén, los cuales no entramos a estudiar a
fondo por no ser el objeto de esta tesis.

a.? Objeto Licito:

Como tercer elemento esencial del Negocio Juridico, tenemos
21 Objeto Licito, el cual es definide por Colin ¥ Capitant,como:
"la prestacidén gue han de efectuarse por consecuencias de las

23Loe. Cit.
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obligaciones nacidas en el mismo"24_ Esgta brestacidén de
conformidad con la ley debe ser licita, posible y encontrarst
dentro del comercio de los hombres.

Doctrinariamente los elementos esenciales del contrate
también se subdividen en: Comunes., FEspeciales ¥ Especialisimos.

Son esenciales comunes, los propios de todos los contratos.
Los elementos esenciales sspeciales, son aguellos gue exister
solo-en alguna clase de contrate, ejemplo de ellc es la forma er
los contratos solemnes. Por dltimo tenemos los elementos
-especialisimos, que son aguellos necesarios Unicamente para algtrn
contrato determinado. Ejemplo el precio en Jla compraventa.
Ademds de los seflalados anteriormente, existen otros elementos
propios de los contratos, siendo estos:

B. Elementos Naturales:

Son definidos como: “"aguellos que normalmente acompaiian el
contrato., como derivados de su indole peculiar, ¥ la ley presume
su existencia; en esta clase de elementos si puede actuar la
voluntad de las partes, pudiendo quedar excluidos bor imperativo
de lags mismas".25 Los elementos esenciales no pueden faitar en
un contrato, ya gque la falta de ellos da lugar a la nulidad del
mismo, en tanto gque no sucede lo mismo con logs elementos
naturales. En el supuesto de ne existir estes no broducen la
nulidad del contrato celebrado, sino que puede dar Iugar a lIa
exlstencia de otro contrato, o sea, gque desnaturaliza el econtrato
celebrado, no lo apula.

. Elementos Accidentales:

En el contrato también existen elementos Accildentales,
definidos como: "“aquellos que s6lo existen cuando las partes los
agregan expresamente al acto, para limitar o modificar Bsus
efectog normales., A éstos liltimos se les llama autolimitaciones o
determinaciones accesorias de la voluntad, y sus tipos mds

24Colin y Capitant. Citado por Diego Espin Canovas. "Manual
de Dereche Civil Espaficl. Volumen III. Obligaciones y Contratosa.
Editorial Revista de Derecho Privado, Madrid, Espafia. 1375.

2B0p. Cit. Pdg. 32.
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importantes son: La condicidén, el rlazo y el modo”. 26

Este tipo de elementos no inciden en la validez del
contrato, Unicamente tienden a limitar o ampliar los efectos del
mismeo.

3.  CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS:

El Cédigo de Comercio no contempla una clasificacién de los
contratos, por lo que en este aspecto debemos recurrir nuevamente
al Coédigo Civil, que en los articulos del 1,587 al 1,592 divide
los contratos de la siguiente forma: :

a.” Unilaterales y Bilaterales: son unilaterales si la
obligacién recae solamente sobre una de las partes
contratantes; son bilaterales, 51 ambas partes se obligan
reciprocamente.

b. Consensuales y Reales: son consensuales cuando sélo basta
el consentimiento de las partes para gue sean perfectos y
reales, cuwando se reguiere para su perfeccldn la entrega de
la cosa.

c. Principales y Accesorios: son principales cuando
subsisten por sf solos y accesorics cuandc tienen bpor objeto
el cumplimiento de otra obligacidn.

d. Onerosos y Gratuitos: es contrato onerosc aquel en gue se
estipulan provechos y gravdmenes reciprocos y gratuito,
cuando el provecho es solamente para una de las partes.

€. El contrato Oneroso es Conmutative y Aleatoric: cuando
las prestaciones que se deben las partes son clertas desde
gue se celebra el contrato. de tal suerte que ellas pueden
apreciar inmediatamente el beneficio o la pérdida gue les
cause éste, y es aleatorio, cuande 1la prestacidén debida
depende de un acontecimiento incierte que determina la
ganancia o pérdida, en el momento en gue ese acontecimiente
se realice.

£, Condicionales y Absolutos: los contratos son
condicionales cuando su realizacidén ¢ su existencis depende

281dem.
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de un sucesc incierto o ignorado por las partes; y absolutos
son aguellos cuya realizacidén es Independiente de toda
condicién.

g. Tipicos y Atipicos: Kl tfatadista guatemalteco KRené
Arture Villegas Lara,27 define el contrato tipico como-
“aguel contrato gue la ley lo estructura en sus elementos

esenciales, aparece en el listado gque da la ley"”, Y es
contrato Atipico ‘aguel que no 1lo contempla la ley
especificamente”. Para el tratadista Manuel Ossorio28, el

contrato se considera tipico cuando: “tiene en la ley una
denominacion ¥ una regulacidn que lo caracteriza e
individualiza"”; y es atipico “si 1la ley no lo designa con
denominacidn especial ni es objeto de reglamentacion gque lo
individualice y distinga de los demds"”. Jordanc dice: "Es
mejor abandonar la vieja terminologia de contrato nominado o
innominado y hablar de contrato atipico o tipico, pues lo
correcto es tener o no una disciplina particular. "2&

h) Instantdneos y sucesivos: FEs contrato instantdneo cuando
.5¢ consuma o cumple de una vez en el tilempo; y es contrate
sucesivo ¢ de tracto-sucesivo, cuando las obligaciones que
s8¢ contraen con motivo del mismo se van cumpliendo dentro de
un plazo que se prolonga después de celebrado el mismo.

1) Contratos civiles y mercantiles: Bidsicamente la tecria
general del contrato es aplicable tanto a log contratos
civiles y mercantiles, pero existen diferencias sustanciales
entre ambas clases de contrates, esto debido a que los

. 27René Arturo Villegas Lara. “Derecho Mercantil
Guatemalteco”. Tomo III. Editorial . Universitaria, Colececién
Editorial Universitaria. Volumen 82, Guatemala 1988. Pdg. 37

2BManuel Ossorio. "Diccionario de Ciencias Juridicas,
Peliticas y Sociales". Editerial Heliasta, S.R. L. Buenos Aires,
Argentina, 1981. Pdg. 172.

29Jordano. Citado por José Castan Tobefias. "Derecho de
Obligaciones:. Tomo 1IV. 1@o0. Edicién. Reus, S.A., Madrid, 1877.
Pag. 16.
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contratos mercantiles se producen en masa, con celeridad y
con reducidos formallsmos; entre las principales diferencias
tenemos:

1. En la contratacidn mercantil se da la Representacidn
Aparente, o sea, que una persona puede actuar en nombre
de otra gin necesidad de existir un mandsto gque lo
faculte paras ello, situacion que es diferente en la
contratacicn civil, ya que para gue una persocna puedsa
contratar en nombre de otra debe tener un mandato gue
lo faculte.

2. [Los contratos mercantiles para su celebracidn no
existe un formalismo determinadco: cualgquiera gque sea la
forma de celebracidn, las partes quedan vinculadas en
los términos que lo hicieron., con la salvedad de los
contratos de Fideicomiso ¥ de Sociedad, que
forzosamente deben hacerse constar en escrltura
publica. Mientras gque en la contrataclén civil las
partes pueden obligarse a través de escritura publica,
documento privado, acta Ilsvantada ante alcalde, por
teléfono, por correspondencia y verbalmente.

3. La falta de pago de tributos por las partes
celebrantes de un contrato mercantil ne invalida el
mismo, aungque eso ne guiere decir gque 108 exime de la
obligacidn de pago. A diferencia de los contratos
civiles que si estdn afectos a cargas impositivas por
parte del Estade. dependiendo de su pago su registro y
poder hacerse valer frente a terceros.

4. La libertad de contratacién en el derecho civil es
plena, no existe una norma gue obligue a celebrar un
contrato; mientras que en el derecho mercantil esa
libertad estd coartada. ya que el articulo 681 del
Cédigo de Comercic establece que, nadie estd obligado a
celebrar un contrato, salvo cuando el rehusarse a ello
signifique un acto ilicito o abuso de derecho.

5. En la contratacidn civil al momento de celebrarse un
contrate se saben guienes son las partes que
intervienen en el mismo., mientras que en la
contratacidn mercantil una persona puede celebrar un
contrato en nombre de otra, como representante
aparente, reservdndose la facultad de designar dentro
de un plezo no mayor de 3 diasz, qulen serd la persona

ar
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que resultard como contratante definitiveo.

4. PRINCIPIOS DE LA CONTRATACION CIVIL Y MERCANTIL:

En la contratacién civil se dan les principios de
Consensualismo y Autonomia de la Voluntad. El Consensualismo no
és mas gque el acuerdo de voluntades entre dos o mds personas para
que nazecan derechos y obligaciones.

El principio de Autonomfa de la Voluntad, es la amplitud con
gue las partes pueden crear y regular sus proplos Iintereses: es
una posibilidad de libre estipulacién de los intereses privados
en el campo de las obligaciones, se le denomina también Principio
de la Libertad Contractual o Dogma de la Autonomia de 1la
Voluntad. :

En lo que se refiere especificamente & ocontrateos
mercantiles, ademds de los sefialados, se dan dos .principios
propios de esta rama del derecho, contenidos en el Cédigo de
Comercio en el articulo 669: a saber, La Verdad Sabids ¥ la Buena
Fe Guardada. Estos significan que las partes contratantes conocen
en verdad sus derechos y obligaciones y se vinculan de buena fe
en sus intenciones y deseos de negociar con el Ffin de.no darle
una interpretacidon distinta a los contratos, ya gque de oftra
manera se destruiria la seguridad del trdfico comercial, o sea.
que las partes deben actuar con abscluta lealtad al celebrar un
contrato y mantenerla durante su vigencia.

5. CONTRATO MERCANTIL DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA:

Los tratadistas que han estudiade este tema recomiendan que
previamente & definir Ilo que es el Contrato Mercantil de
Transferencia de Tecnoclogia, debemos entender lo que sgsignifican
los términos de Transferencia y Tecnologia, por lo gue sigutendo
esta mecdnica nos referiremos a las definiciones de dichos
términos:

Transferencia
El Diceionario de la Real Academia de la Lengua Egpaiiola, lo

define como . "La Accidén y efecte de transfeprir'; ese mismo
diccionario define el vecablo transferir como, pasar o llevar una
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cosa desde un lugar a otro".3° Desde el puntc de vista del
Contrato Mercantil es definida como: “Aquella negoclacién
mediante la cual una de las partes concede a la otra el uso
industrial o comercial de una patente de la cual es titular o le
facilita sus conocimientos técnices ¥ experiencla sobre procesos
o formulas de producecidédn'31..

La legislacién Argentina, define la Transacelidn de
Tecnologfa englobando, en tal principio, todos aguellos actos
Juridicos onerocsos que ya sea gue tengan por objeto principal o
accesorio la transferencia, cesién o licencia de tecnologia o
marcas, por personas domiciliadas en el exterior, a favor de
personas domiciliadas en ese pais.32

Tecnologia

El diccionario de la Real Academia Espaficla de la Lengua, la
deflne como: "EI conjuntoc de conocimientos propilog de un oficio
mecdnico o arte industriail".32 También define este término de
la siguiente forma: "Es el conjunto de dinstrumento h's
procedimientos industriales de un determinado sector o producto”.
La definlcién anterior no debe ser confundida con la definicidn
de Técnica, ya gque por ésta debe entenderse: "la pericia o
habilidad para usar ese conjunto de conocimientos”; al analizar
las definiciones anteriores vemos gque la diferencia es bien sutil

®aDiccionario de la Real Academia de la Lengua Espafiola.
Vigésima primera edicién. Tomo II. Madrid, Espafia. 1992. Pag.
2008.

SiJuan M. Farina. Contratos Comerciales Modernos. Editorial
Adstrea, De Alfredo y Ricardo Depalma, Buenos Aires, Argentina,
1994. la. reimpresién. Pag. 626.

82Ley nimero 22426, articulo 1c. "Ley de Transferencia de
Tecnologia” Replblica de Argentina.

83Dicecionario de la Real Academia de la Lengua Espaficla.
Vigésima primera Edicién. Tomo IT. Madrid, Espafia. 1892. Pig.
1950.
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perc existe, ya que la Tecnologia es el conjunto de conocimientos
aplicados a la Técnica. entendiéndose como tal, “sl Conjunto de
rprocedimientos y recursos de gue se sirve una ciencia o un arte;
es también la pericia o habilldad para usar de es0s
procedimientos o recursos'. 54

En lIo que se refiere a comercio exterior el Derechc
Mercantil define la tecnologia como: '"La aplicacién de los
conocimientos cientificos a ia téecnica a fin de obtener nuevos
productos y serviclos, de mejor calidad, a precics mds bajos, ©
bien, para la realizacién de un producte en mencr tiempo de
fabricacidén".35

Con fundamento en las definiciones transcritas para los
efectos de este trabajo bdsicamente podemos, decir que la
Tecnologfa es un conjunto de conocimientos, los cuales rueden
estar protegldos o no, a través del sistema de patentss, o a
través del Secreto Industrial.

Al hablar de tecnologia también debemos hacer referencia al
concepto de innovacidén tecnoldgica, que egquivale decir
conocimientos sobre nuevas técnicas que ne se difunden
libremente, y por tanto. no son del conocimiento de sectores
mayoritarios de entendidos o expertos, de ahf la necesidsd de
broteger tales conocimientos, regularlos en 1los ordenamientos
Juridicos de Ilos paises a los gque las partes involucradas
pertenecen.

Mario Bunge en su obra denominada “Epistemologia', refiere
gue tecnologia "es un cuerpo de conocimientos que podrian ser
denominados como tal. solamente en cuanto sean compatible con la
ciencia coetdnea y controlable por el método cientifieco; v. si se
emplea para controlar, transformar o crear cosas o Procesos.,
naturales & soclales'.3€ Lo anterior significa que la
tecnologia serd considerada como tal, si se puede relacionar con
cualguier otra ciencia gue exista con anterioridad y al 1gual que
todas las cilencias sea controlada y observada por el método
cilentifico, para plantear hipétesis gque expliquen esos hechos ¥

240p. Cit.
35Tdem.

38Mario Bunge. “"Epistemologia®. Citado por Eduardo Joaguin
Mortiz. México, 1880.
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que los mismos nos sirvan pera -crear ¢ transformar bienes
~mercancias-, gervicios o para adguirir nuevos conocimientos.

Con fundamento en lo expuesto se puede definir el Contrato
Mercantil de Transferencia de Tecnologia como: el contrato en
virtud del cual una persona individual o jurfdica denominada
licenciante o proveedor se compromete a proveer o transferir a
otra persona individual o juridica denominada licenciataria o
receptora el derecho de uso o goce de cualguler bien tecnoldgico
para gque se sirva de €1, con ¢ sin exclusividad, con o sin carso
de guardar confidencia en cierto é&mbito territorial y por un
plazo determinado; por lo que el licenciatario se cbliga a pagar
al licenciante un precio gque se determina por unidad de venta o
bien por unidad de produccién denominado regalias.

6.  DIFERENTES DENOMINACIONES:

£] Contrato Mercantil de- I'ransferencia de Tecnologia, se le
eonoce 'y confunde con una diversidad de términocs., tales como:
Patentes de invencidn; modelos de utilidasd, modelos industriales,
dibujos Iindustriales: marcas comerciales: denominacliones de
origen, indicaciones de procedencia; Know How o Secretos
Técnicos. ’

7. NATURALEZA JURIDICA:

Por Naturaleza debemos. entender lo sigulente: “Esencia ¥y
propiedad caracteristica de cada ser”. Y por juridico: "Que ataBe
al Derecho, 0o se ajusta @ €£1".37 En este apartadc se estudiars
de donde surge el contrato de Transferencia de Tecnologia: para
tal efecto existen dos teorias:

1. Para algunos tratadistas la naturaleza jurfdica de este
contrato es la de ser un Contrato de Formacidn Progresiva,
debido a que las partes pueden intercambisrse numerosas
Propuesta y contrapropuestas de sus respectivas condiciones
&enerales de contratacién. a este fendmeno se le conoce como
"batlle of the formy", que significa guerra de formss, en

37Manuel Ossoric. “"Diccionario de Ciencilas Juridicas
’oliticas ¥y Sociales". Editorial Heliasta, S.R.L. Argentina.
l981. Pags. 488 v 480
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esta guxen propone el dltimo modelo de 'contrato, el llamadc
“"lagt shot"., es quilen gana la negociacién;

2. La segunda teoria es la sostenlda por, tratadistagu‘comc
Robert M. Sherwcod, gquien encuadra este contrato dentro .de
una nueva rama. del Derecho, la que denomina "Derechc
Intelectual”, el cual segin el tratadista “elitado debﬁ
contener los componentes bdsicos siguientes:. =

a. Ideas. invenciones y expresidn creativa:r y
b. La disposicién piblica a otorgar el cardcter de propzedad .a
esas ideas, ;nvenciones o expreslones creativas”.38 - .

A decir de este autor, el término 'TTopiedad Intelectual
combina el concepto de creatividad privada ¥ el concepto de
proteccldén piiblica de los resultados de esa creatividad”. Lo que
equivale decir gue la invencidén y la sxpresidn creativa mds la
protececidn publica de éstos, es igual a propiedad zntelectual

Para clarificar el concepto del Derecho Intelectual puede
ser de gran utilidad designar tales ideas, invenciones o
expresiones creativas con el término "Productos de la - Mente" o
guizd "Actlvos Intelectuales™, cuando estos productos de la mente
reciben proteccién piiblica, se puede usar apropiadamente el
concepto de propiedad intelectual.

Los productos de la mente tienen una vida independiente en
su  proteccidn juridica. No todos los productos de  la mente son
susceptibles de proteccidén Juridieca, pueste gque una invencion
existe tanto antes del otorgamiento de una patente sobre esa
inveneldn como después de su expiracidn. El Know How Técnico o
los Secretos Industriales gue permanecen ocultos al piblico
pueden cumplir su funcidn Gtil, se hagan valer o no. los
mecanismos legales para evitar que otros los utilicen. -

En mi opinién el contrato de Transferencia de Tecnologia
tiene Ia nraturaleza Juridica de ger parte del Derecho
Intelectual, porque en el se transfieren I1deas Y conocimienteos
téenicos. Considero la formacidn progresiva como una
circunstancia eventual de este contrato, debido a gque puede darse
un intercambio de propuestas, o bien, puede celebrarse en forma
definitiva.

35Robert M. Sherwood. "Propiedad Intelectual vy Desarrollo
Econdmico”
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- Para el autor citado son formas bdsicas de Propiedad.
Intelectual: ) o : S

1. EI Secreto Industrial o Know How, el cual consiste en la
informacién comercial o Industrial que una empresa quiere evitar
gue otros conozcan y gque sdlo  lo da a conocer a otra empresa a
través del Contrato Mercantil de Transferencia de Tecnologia.

A medida gue los sistemas juridicos se extreman en ajustarse
a la complejidad comercial, las prdcticas cambiantes en el mundo
de los negocios y el avance tecnolédgico, el derecho del Secreto
Industrial se ha incrementado en gran parte del mundo.

2. La Patente. gque es el derecho temporal de excluir a otros de
utilizar una invencién.

3. El derecho de Autor, en el gque se comprende el derecho
temporal de un autor o artista de evitar que otros comercialicen
copias de su expresidn creativa.

4. La Marca, es cominmente ﬁn& palabra o denominacién que sirve
para identificar exclusivaménte en la fuente de un producto o
servicio.

8. CARACTERES DEL CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE TERCNOLOGIA:

Este contrato tiene los sigulentes caracteres:

a. Bilateral

Es esencialmente bilateral, ya gque ambsas partes se obligan
en forma reciproca. Recordemos gue el proveedor o exportador de
la Tecnologia se obliga a transmitir la misma de acuerdc a los
pardmetros por ellos establecidos en el contrato, mientras gue el
receptor o importador se obliga al pago de un precie, 1lamado
Regalia 0 Royalty. siendo estas las obligaciones ¥ derechos
reciprocos que nacen de la celebracidn de este contrato.

b. COneroso
La onerosidad de un contrate radica en gue la prestacidn de
una de las partes tiene como contrapartida otra pPrestacion, o

sea. gque ante una obligacidn se tiene un derecho, lo que no
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quiere decir. gue.las prestaciones sean equivalentes.
L B n ) s

..e.. Conmutativo

Es Conmutativo ya gque las partes desde su celebracidn estdn
conscientes - de cual es la naturaleza y alcance de sus
obligaciones y no estdn sujetos a un hecho futuro o incierto.

d. Consensual

Considere gque es un contrato consensual, porgue sélo
necesita gque las partes lleguen a un acuerdo Para gque el mismo se
péerfeccione. Tal como lo establece el Cédigo Civil en el articulo
1.588.

L e. Atipico

Es un contrato atipico. ya gque en nuestro pais ne existe una
norma legal que lo regule. ) B

. Es Principal o Accesorio

Es principal, porgue el mismo subsiste por si sélo, es
independiente a la celebracidn de cualguier otro contrato, sus
efectos juridicos surten sin que sea necesaria la existencia de
otro contratc. Fuede también ser accesorio ya gue algunas veces
sus efectos juridicos pueden surgir dependiendo de la existencia
de un contrate principal, ejemplo de elloc es el contrato de
Franguicia, cuyo objeto conlleva muchas veces la Fransferencia de
Tecnologia, que va a depender de la suseripecidén del contrato de
Franguicia.

g. Formal

Debe ser considerade un contrato solemne ¥ formal para dar
seguridad juridica a los contratantes. Por su propia naturaleza
conlleva la ercgacién de una suma considerable de dinero gue
pagard el receptor de la tecnologia al proveedor de la misma,
siendo esta la razdén por la que este contrato debe ser
ronsiderado formal y solemne. En la elaboracisn del mismo debe
cumplirse como minimo con lIos requisitos establecidos en el

44



articulo 289 del Cédigo de Notariado, Decreto 314 del Congreso de
la Reptiblica, 3% proveyendo a las partes celebrantes, de
seguridad y perdurabilidad juridica, asf como certeza de la
efectividad de lo estipulado en la Eseriturs Piblica.

A De Tracto Sucesivo

Congideroc este contrato de cumplimiento sucesgivo, 1lamado
también de Tracto Sucesivo, ya gue el cumplimientc del mismo se
va dando a través del transcursc del plazo para el cual fue
celebrado.

g. ELEMENTOS DEL CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA:

a.  Subjetivos.

La doectrina reconoce como elementos subjetivos a los sujetos
gque lintervienen en un contrato, los cuales dan surgimiento a una
relacidn juridiea.

En los contratos de transferencia de tecnologia, los sujetos
gue intervienen en el mismo los denominaré:

a) El Proveedor o - Exportador de la tecnologia, guien es el
productor ¥ a su vez el propietario de la misma. Es quien el gque
se obliga a transferiria, teniendo como derecho exclusive
percibiyr un precio por esa transferencia. El titular de la
tecnologia es siempre un empresario gque goza de gran expansion
econdmica. gue le permite traspasar las fronteras de su paiszs y
obtener mercados en cualguier punto del globo terrdgques, sin gue
ningiin aspecto financiere, humano, material o legal pueda
Interponérsele; por lo regular la moneda de su pais tiene un
grado de aceptacidn elevado en los demds paises; su perscnal es
altamente calificado y su produccidn puede cubrir cualgquier
volumen reguerido.

b) El Receptor o Importador de la tecnologia. Es la persona
natural o juridica, privada o piblica, que adquiere la misma para
utilizarla en su empresa. Es el sujeto necesitado de esa

SBDecretoe No. 314, del Congreso de la Repiblica de
juatemala. Codigo de Notariado. Arts. 29 y 31.
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tecnologia, gque no tiene capacidad, técnica, ni una economi
fuerte, para producir lo que quiere o necesita. Los necesitado
de importar tecnologia, son paises como el nuestro en dond
existe un régimen fiscal bien rigido, no hay incentivos fiscale
¥ las actividades de las personas estdn gravadas con un impuesto
se carece de personal calificado, notdndose de esa manera la
diferenciag existentes entre el pafs rproductor de la tecnologia
el pais necesitado de ella.

b, Materiales.
Dos son los elementos materiales que nacen de este contrato

B.1 El conjunto de conocimisntos con aplicacidn industrial, par
la produccién de mercancias en serie.

B.2 ILa Regalia o "Royalty" (1llamada asi en el derechi
Ebtadoun;dense), la cual consiste en el precio gque debe pagar e.
receptor o importador de tecnologia; la que puede ser determinad:
o determinable. Es pues, una retribucidn que se calcula d
acuerdo con la unidad de referencia elegida Dpor las partes, y:
sea en dominic, uso o goce de cosas o cesidn de derechos. IL:
Regalia mds comin es aquella en la cual se consigna un porcentage
sobre el producte neto de las ventas de las mercancias producidas
con la tecnologia adguirida.

c. Formales

En cuante a la forma de los contratos, debe entenderse comc
el acto a través del ecual voluntariamente puede una persone
contratar y obligarse. "El contrato come acto Juridico bilateral
posee slempre una forma, en cuanto a ser manifestacion
exteriorizada de un acto voluntario'. 40 Para el tratadists
Ramdn Sdnchez Medal, laz forma de los contratos surge “cuando la

48Carlos Alberto Ghersi. Tomo I. 2a. Edicidn actualizada y
ampliada. Editorial Astrea, Lavalle 1268, 1048, Buenos Aires,
Argentina. 1992. Pdg. 177. .
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ley exige determinacda forma para la celebracion de un
contrato”.41 La forma exigida por la ley para la celebracidn de
un determinado contratoc debe observarse tante en la oferta, como
en la aceptacidn de la misma. K1 articule 671 del Cédigo de
Comercio, establece en su parte conducente que: "Los contratos de
comercié no estdn sujetos, para su validez, a formalidades
especiales. Cualesgulera que sean la forma y el idioma en que se
celebran, las partes gquedardn obligadas de la manera ¥y en los
términos que aparezca gue gquisieron obligarse”. El Cédigo Civil,
regula las formas en que toda persona puede contratar y
obligarse, siendo estas: 1. Por escritura publica; 2. Por
documento privado o por acta levantada ante el alcalde del lugar;
3. Por correspondencia; 4. Verbalmente. Asi tambidn regula gque
todo contrato mercantil que excede de la cantidad de un mil
gquetzales, debe ser realizado en forma escrita y para seguridad y
certeza juridica de las partes, debe ser celebrado en escritura
ptiblica; por uUltimo el citado cuerpoc legal establece que los
contratos gue tengan gue inscribirse o anctarse en los registros,
cualguiera gue sea su valor, deberdn constar en escritura
publica. :

10. OBJETO DEL CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA:

a. Objeto Directo

El objete directo de este contratoc es bdsicamente la
obligacidn de dar o bhacer que tiene el proveedor de la
tecnologia, o sea, dar a conccer o transmitir sus conocimienteos a
la persona gue los requiera, o bien, hacer Ios manuales
necesarios para gue la persona gue obtenga la tecnologfa pueda
ponerla a funcionar para beneficio de su empresa con el firme
propésito de elaborar un productc de mejor calidad ¥ gue sea
competitivo en el mercado. El objeto de este contrato es conocido
como Bienes Tecnoldgicos gque son aquellos sobre ios cuales glra
la contratacidén de Transferencia de Tecnologia, el objeto mismo
del contrato; entre los Bienes Tecnolégicos tenemos: 1. Patentes
de Invencicdn; Z. Modelos Industriales; 3. Marcas de Fibrica ¥ de

41iRamén Sdnchez Medal. "De los Contratos Civiles". 8a.
Edicién. Editorial Porrda, S.A. Avenida Reptblica de Argentina
15, México, 18B82. Pag. 47. ]
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Comercio, que aungue no implican tecnologia en sif mismos. ampara:

Bienes Tecnoldbgicos:; 4. Informacidn Técnica; 5. Know How; 8.
dsistencla Técnica.

b. Objeto Indirecto

El objeto indirecto del Contrato Mercantil de Transferencis
de Tecnologia es muy wvariado, puede dividirse en varios aspectos
entre los que podemos mencionar:

- Seleccidén de procesos respecte a la tecnologia =&
importar, lo que significa escoger el nejor mecanismo pars
determinar cual serd la tecnologia gque ge comprard.

-~ Asistencia Técnica para - la comercializacidn de los
productos fabricados con la tecnologfa adguirida.

- Asistencia Técnica para la compra de la-maguinaris gue
le sea dtil y necesaria para el] desarrollo de su Industria.

11. DERECHOS Y OBLIGACIONES DE LAS PARTES CONTRATANTES:

Como anote anteriormente, de la celebracidn del Contrato de
Transferencia de Tecnologia se derivan derechos y -obligaciones
para las partes contratantes. Entre otras obligaciones gue surgen
de la celebracidn de este contrato, estdn las sigulentes:

Pago o Regaiia:

La obligacidn principal gue nace para el importador o
receptor de la tecnologia con motive de la celebracién de un
contrato de esta naturaleza es el PAGO o Regalia gue debe hacerse
al proveedor por la transferencia de los coneccimientos y avances
tecnolégicos.

El pago o regalia reallzadeo por el importador o receptor
buede ser:

- A1 contado; i

— Participacién de las utilidades que obtenga el receptor de
la tecnclogia. '

- Al crédito, © sea, en pagos periddicos de un porcentaje
convenido previamente sobre las ventas brutas, o bien, sobre
los bienes producidos.

- © bien, por el pago de un  porcentaje determinado
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rreviamente por todo el tiempo que dure el convenio.

La obligacién principal del exportador o proveedor de la
tecnologia es proveer ésta en los términos pactados, o sea, en el
tiempo, lugar, precio, calidad, ecantidad y modos convenddos. La
tecnologia debe praoveerse de acuerde con las necesidades
regueridas por el receptor, de lo contrario dejard libre la via
Para gue este uUltimo pueda hacer valer su derecho frente a los
Tribunales de Justicia establecidos en el pafs.

Se puede hablar de una obligacidn comin a Jas bpartes, que
consiste en registrar loas eontratos de licencia de uso de
tecnologia, de conformidad con lo establecido en el inciso "e",
del Reglamento de la Unidad de Transferencia de Tecnologia+<=,

En cuanto a los Derechos qgue surgen para las partes contratantes
tenemos:

Obtencidn de la Tecnologia Adguirida:

El derecho del importador o receptor a obtener lg tecnologia
en la forma, modo y en los términos establecidos en el contrato,
una vez haya cumplido con su obligacién de pagar el precio o
regalia.

Como contraprestacicdn surge el derecho del exportador o
proveedor de la tecnologia. de recibir de parte del importador o
receptor de la misma el pago del precio establecido en el
contrato. ’

12. CONTENIDO DEL CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGTA -

Todo contrato de Transferencia de Tecnologia para seguridad
Vv certeza de las partes y en su caso del Estade, debe contener
zome minimo las estipulaciones siguientes:

al La naturaleza de la tecnologia, o sea, el objeto del
rontrato. Esta cldusula determina la clase de tecnoclogfa que

42Acyerdo del Ministerio de Economia, namero 74-80, de fecha
2 de julio de 1980. Publicado en el Diario de Centroamérica,
.omo CCX pag. 1.

49



’ TS
¥ L
‘\“”‘ s i,
‘-e. "("s. »,(.“
o

recibird la empresa importadora, con la finalidad de saber er
donde se aplicars.

b). Determinacién de las obligaciones y derechos del
exportador o proveedor, asi comc las obligaciones y derechos del
receptor o importador.

c) La forma de pago, ya sea que se haga sobre la base da
un  precio tnico; porcentaje sobre ventas; porcentaje gque rija
durante el plazo estipulado en el contrato; unidad monetaria a
emplear; si estd libre de toda deduccidn de impuestos, derechos o
gravdmenes nacionales, ¢ bien, el obligado a pagar los mismos.

d) El plazo de duracicn del contrato.

e) Limitaciones y condiciones impuestas por el Proveedor o
Exportador. con respecto al uso de la tecnoclogia.

£) Mercado en el cual buede actuar el Receptor o
Importador de Ia tecnologia.

g) Si el negocio imcluye o no la prestacion por parte del
FProveedor de asistencia técnica. .

h} Obligacidn de preservar el secreto industrial tanto por
parte del proveedor como por parte del receptor.

i) Exigencias en cuante al modo de emplear la tecnologia
por parte del receptor y sobre la calidad del material gue usarid
este en la produccidén de los blenes para los cuales adgquirié la
tecnologia. :

JgJ) Determinacién de la calidad de los bienes o servicios a
kproducir y sus precios en el mercado.

k) La forma de dilucidar las coniroversias suscitadas
entre las partes con motive de Ia celebracidén del contrato.

1) Causas de extineidn del contrato.

Existen estipulaciones gue pueden causar perjulcic a los
intéreses del receptor de la tecnologia, los cuales pueden
repercutir en la economia naeional. Son aguellas cldusulas o
estipulaciones leoninas definidas como: "aguella que asegura a
una scla de las partes ventajas contrarias a la eguidad". Para sl
tratadista Manuel Ossoric la cliusula leonina es definida como:
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"La gue -atribuve sdlo beneficios ¢ libera de todos los
riesgos'. 48

El receptor de la tecnologia previo a suscribir un contrato
de esta naturaleza, debe asegurarse que dentro de las
estipulaciones contenidas en el contrato no se estipule alguna de
las siguientes:

a) Un elevado precio no acorde a la tecnologfa adquirida.

B) Que el proveedor o exportador quilera tener una
injerencia excesiva en las actividades que realiza el receptor de
la tecnoclogia adgquirida. '

c Que el proveedor o exportador de la tecnologfa quiera
obligar al receptor, a que adguiera herramientas, equipos o
materias primas de uma marca determinada, cuande existan opciones
en el mercado nacional o internacional gque generen un mayor
beneficio.

d) Cuando el proveedor o exportador imponga al receptor la
obligacidn de no comercializar en el extranjero los bienes
producidos con la tecnologia proveida.

el Cuando el proveedor imponga la obligacidn de wutilizar
personal de su empresa en el manejo de la tecnologia Proveida, lo
gue impide la capacitacién de otras personas limitando el acceso
rlenco por parte del Receptor o Importador a la tecnologia
adguirida.

£} La obligacidn que impone el proveedor de la tecnologia
al receptor de la misma, a gque se someta Unica y exclusivamente
en caso de conflicto al conocimiento de Tribunales extranjeros.

13. CLASIFICACION DEL CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA:

Como resultado de lo investigado ¥ lo que de hecho se
efectiia en nuestro pais, podemos decir que el Contrato de
{ransferencia de Tecnologia puede manifestarse de diversas formas

43Manuel Ossorio. Diccionario de Ciencias Juridieas,
‘oliticas ¥ Sociales. Heliasta, Buenos Aires, Argentina,
iditorial Heliasta, S.R.L. 1981. pag. 127
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entre las cuales encontramos:

Al CONTRATO DE LICENCIA

El tratadista Juan M. Farina, define este contrato asi: "Es
aquel contrato por medio del cual el titular de una patente de
invencicn autoriza a la otra parte a usar o explotar
industrialmente la invencién creada por €1, sin transferirle la
Propiledad de la misma'. 4+

“"Por el contrato de Licencia una persona Iindividual o
Juridica. denominada Licenciante o Proveedor se compromete a
proveer a otra persona Iindividual ¢ Juridica denominada
Licenciatario o Receptor, de cualguier Bien Tecnolégico, para gque
ia segunda se sirva de &1 con o sin exclusividad y con o sin
carge dentro de un cierto dmbito territorial y el Licenciatario
se obliga a pagar al primero un precio gue se determina bien por
unidad de venta, bien por unidad de broduccién, que se llama
regalia”, 45

La naturaleza juridica del contrato de Licencia es la de ser
un Negocio Juridieo Mercantil, comprendido entre aguellos que
confieren el uso o goce de un bien, gque en este caso es un Bien
Tecnolégico.

En este contrato el licenciante (titular de la patente de
Iinvencidn) sdélo concede al licenciado o licenciatario, su uso, el
cual pueds ser otorgado con o sin exclusividad.

Este contrato bdsicamente es utilizado para otorgar
licencias en el usc de patentes de Invencidn, modelos de
utilidad, dibujos y modelos o disefios industriales, lo cual ests
regulado por el Decreto 153-85 del Congreso de la Republica, "Ley
de Patentes de Invencion., Modelos de Utilidad, Dibujos y Disefios
Industriales”. Esta ley establece en su articulo 3¢, numeral

44Juan M. Farina. “Contratos Comerciales Modernos”. la.
reimpresidn. Editorial Astrea, Lavalle 1268, 1048, Buenos Aires,
Argentina. Pag. 835.

45Eduarde René Mayora Alvarado. "La Transferencia de
Tecnologia y el Contrato dge Licencia". Tesis de Graduacién.
Universidad Rafael Landivar, 198@.
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romano V. gue una vez obtenida la patente de Iinvencidn por el
rropietario del derecho industrial estd en la facultad de
licenciar el misme. En caso de ne explotar la patente licenciada
en el transcurso de 4 afios, cualguier persona pueds pedir que se
le otorgue una licencia obligatoria para la explotacidén del
invento patentado, artfculo 35 de la referida ley.

la principal obligacidn que se deriva por parte del
Licenciante en el contrato de Licencia eg la prestacidén de
proveer el bien tecnolégico al Licenciatario en el momento
oportuno, el cual debe ser ©til para el uso que ge ha previsto.
El proveedor es responsable por el incumplimiento o deficiencia
del Bien Tecnoldgico proveido.

Elementos del Contrato de Licencla:
Materiales:

Licencia o autorizacidn exclusiva o no, que cotorga el
licenciante para  que otra  persona 1lamada
licenciatario, pueda usar o explotar Industrislmente la
invencion por é1 creada durante un tiempo determinado.

El otro elemento material de este contrato es el precio
0 regalia, que consiste en la obligacién que Iincumbe al
licenciatario, por la autorizacidn que le ha sido
conferida.

Personales:

El Licenciante gquien es la persona que se obliga a
transferir u otorgar los derechos de use o explotacidn
de un bien tecnoldgicc por &1 ereado, en forma
exclusiva o no al licenciatario.

El Licenciatario, es la persona gque recibe del
licenciante la facultad =-licencis— para poder usar o
explotar el bien tecnoldgico transferido, obligiandose a
Pagar un precio al licenciante por el derecho gue este
le otorga.

Formales:

El contrato de licencia estd sujeto a formalidad especial
para su valldez. y la forma en gue debe celebrarse es bor escrito
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con  firma autenticada y obligadamente deberd inscribirse en e
registro de la FPropiedad Industrial, de conformidad con e
articulo 32, del Deecrete nimera 153-86 del Congreso de 1
Repiublica de Guatemala, "Ley de Patentes de Invencidn, Modelos d
Utilidad, Dibujos y Disefos Industriales".

[N

Caracteristicas del Contrato de Licencia-

Es un contrato Bilateral, ya gque existen derechos
obligaciones para ambas pPartes.

Es un contrato formal, puesto gque para su validez, s
reguiere que conste ror escrito.

Es oneroso, ya gque el Jlicenciante obtendrd un pago por I
licencia que otorga al licenciatario, y este a su vez tiemne
derecho a explotar el bien transferido.

Es un contrato tipico, ya que esta regulade en e] Decret:
153-85, del Congreso de la Republica de Guatemala, “Ley de
Patentes de Invencién, Modelos de Utilidad, Dibujos 3
Diseflos Industriales”.

Es un contrato conmutativo, debido a que desde el momento de
su celebracidn las partes conocen las bretensiones de cads
unoe.

Es un contrato pbrincipal, porgque subsiste por 2i solo, no
necesita de ningin otro para su validez.

Es un contrato traslative del use de un bien tecnolégico.

EFs un contrato de Tracto Sucesivo, va que se perfeceiona con
el transcurrir del tiempo.

Este contrato recae sobre derechos industriales gque

previamente deben ser patentados.

b.

CONTRATO DE ENOW HOW

Segin el Diccionario Inglés~Espafiol, de la Universidad de
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Chicago, 48 el término Know, en su sentido literal significa
CONOCER-SABER y el término How significa COMO, por lo que podemos
decir gue Know How, significa, COMO CONOCER. FEsta es una
expresion de origen norteamericano dentro del dmbito del Comercio
Internacional., la cual se refiere a la pericia técnica y la
habiljidad prdctica necesaria para ejecutar fdcil y eficientemente
una operacidén complicada, Ia que va dirigida a la produccidn de
bienes o servicios.

Guiliermo Cabanellas en su obra, Régimen Juridico de los
Conocimientos Técnicos, dice que la expresién Know How, en
general y salve gue se efectiien aclaraciones, se utllizard en la
Iiteratura Jjuridica como ‘“Conocimientos Técnicos'"; estos son
conocimientos téecnicos no patentados, secretos y define el
contrato como:r “"la Informacidn técnica secreta, en la cuoal
intervienen procedimientos prdcticos industriales y comerciales,
gue no pueden gser descritos con precisién los que derivan su
valor como consecuencia en un determinado grado de novedad y
secreto'. 47

En mi opinidn el contrato de Know How, es el verdadero
contrato de Transferencia de Tecnologia, ya gque el objeto del
mismo radica en proveer o exportar un conjunte de conocimientos
para la aplicacidn de procedimientos tecnoldgicos necesarios paras
la obtencidn de unr producto o servicio, donde una de las partes
transfiere a la otra un conocimientec téecnico que la otra
desconcce, y por el cual debe pagar un precio obligdndose a
mantener la secretividad del conocimiento transferido.

Klementos del Contrato de Know-How
Materiales:

La Informacidn Técnica "Secreta’, estd integrada ror
conocimientos, experiencias técnicas, administrativas ¥

48Diccionario de la Universidad de Chicago. "Inglés—Espafiol
v Espaficl-Inglés”. Tercera edicidn 1977. Pags. 375 y 385.

47Guillermo Cabanellas De Las Cuevas. "Régimen Juridico de
los Conocimientos Técnicos". Editorial Heliasta, $S.R.L. Buenos
Aires, Argentina 198@. Pag. 24.
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financieras para su aplicacién en un proceso industria.
especifico.

El1 precio que debe pagarse por la informacién tdecnic:
adguirida.

£l secreto industrial que deben guardar las partses. 5
nuestro pais un ejemple de este GSecreto Industrial Il¢
representan empresas como Coca Cola, Mcdonald o Polle
Campero, gue guardan sus formulas y nunca las patentan.48

La exclusividad de los conocimientos téecnicos o de otr:
naturaleza gque se le transfiere.

Subjetivos:

Licenciante. es la persona gque transmite la informacidr
técnica. administrativa y financiera secreta, a otra para st
aplicacidn en un proceso industrial determinado.

El Licenciatario, es la persona a quien se le transmite ls
informacion técnica, administrativa y financiera secreta 3
quien tiene la cobligacién de pagar un precio por la misma.

Formales:

Por ser un contrate Atipico, no estd sujeto a formalidaag
alguna, sin embarge, debe aplicarse supletoriamente lo
establecido por el articulo 1575, del Cédige Civil, el cual
establece en su Z0. Pdrrafo: "Si el contrato fuere mercantil
puede hacerse verbalmente s5i no excede de la cantidad de Un
mil guetzales”, a contrario debe interpretarse que todc
eontrato mercantil que exceda de esa cantidad debe hacerse
constar por escrito.

Caracteristicas del Contrato de Know How:

1. Es un contrato bilateral, ya gue ambas partes se obligan y
tienen derechos reciprocos.

48Revista Domingo, Prensa Libre, fecha 7 de marzo de 1899.
Pag. 7
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2. Es un contrato atipico, ya que no estd regulado o
reglamentade por ley vigente en el pais.

3. Es-un contrato oneroso, en el cual se establecen provechos y
gravdmenes para ambas partes.

4. Es un contrate principal o accesorio, dependiendo si tiene
existencla propia, o blen sea necesaric la existencia de
otro para su subsistencia.

5. Es un contratc consensual, ya que para su valldez se
regquiere iunicamente el acuerdc de voluntad entre las rartes.

&. Es un contrato de tracto tnico o sucesivo, dependiendo si el
el traslado de los conocimientos tdécnicos se hsce en forma
continuada, o bien. en un sole acto.

Obligaciones de las Partes Celebrantes del Contrato de Enow
How

Las partes contratantes tienen las siguientes obligaciones:

El Licenciante tiene la obligacién principal de suministrar
‘toda la informacidn necesaria sobre un proceso Iindustrial
especifico, pero no interviens en su aplicacidén ni garantiza su
resultado comercial.

El Licenciatario tiene la obligacidn principal de pagar el
precio convenide y ademds tiene la obligacién primordial de
guardar el secreto industrial sobre los conocimientos técnicos
gue se le transfieren.

De esta obligacidén deriva también la obligacidén del
licenciataric de velar para que el secrete industrial adguirido
no sea divulgado por sus trabajadores u operariocs, lo gue estd
regulado en nuestra legislacidn. FEn ecaso de divulgar dicho
secreto podria traer al trabajador consecuencias tales como:

a. El despido del centro de trabajo donde presta sus servicios,
ya gue de conformidad con el articulo 63 literal g) del
Codigo de Trabajod?, el trabajador tiene la obligacidn de:

“48Decreto nlmero 1441, del Congreso de 1la Republica de
Juatemala, "Codigo de Trabajo".
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"Guardar los secretos técnicos, comerciales o de fabricaclidr
de los productos a cuyva elaboracidén concurran directa ¢
indirectamente, con tanta mds fidelidad cuanto mds alto ses
el cargo del trabajador o la responsabilidad que tenga de
guardarlos por razdén de la ocupacidn que desempefa...", er
caso de ser revelados dichos secretos el referido cuerpc
legal faculta al patronco ha dar por terminada la relacicr
laboral, al establecer como causa justa que faculta al
patrono a& dar por terminado el contrato sin responsabilidac
de su parte:r... e} Cuando el trabajador revele los secretos
a que alude el 1lnciso g) del articulo 63...°".

Ser demandado en la via Civil por los daflos y perjuicios gue
ocasione la revelacion del secreto industrial, de
conformidad con el articulo 1.645 del Cdédigo Civil, el cual
establece: "Toda persona que cause daflo o perjuicioc a otra,
sea por descuidoe o Iimprudencia, estd obllgada a repararlo,
salvo que demuestre gque el dafio o perjuicio se produjo por
culpa o0 negligencia inexcusable de la victima".

Ser denunciadeo por la comisidn del delito de Revelacidn de
secretos, el cual esta contenido en el Decreto 17-73 del
Congresc de 1a Repiiblica de Guatemala, (Cddigo Penal.
articule 223, el cual establece: "Quien, sin justa causa,
revelare o empleare en provecho propic ¢ ajenc un secretc
del que se ha enterado por razén de su estado, oficic,
empleo, profesidén o arte, si con ello ocasionare o pudierc
ocasionar pergjuicio, serd sancionadce con prisidén de seies
meses a dos afios o multa de cien a mil guetzales".

Clasificacién del Contrato de Know How

E] tratadista Daniel Rogue Vitolo,?®? clasifica este

contrato de la siguiente manera:

1. Know How Técnico:

Este tipo de Know How existe cuando las declaraciones de

S2Daniel Roque Vitolo. "Contratos Mercantiles”. la. ediciédn,

abril 1893. Derechos de Ad-Hoc, S.R.L. Avenida Cérdova 1733,
Buenos Aires, Argentina, Pdg. 818.
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voluntad de las partes tienen por objetoc la transmisidn de
conocimientos técnicos-industriales. A decir del autor Gdémez
Segade, "este es el Unico AKnow How gque tiene un auténtico valor
debido & gue el objeto que persigue es el gque interesa a los
adquirentes (Conocimientes Técnicos), porgue son vdlidos en todas
partes, debido a que la téenieca es universal'. 51

2. Know How Comercial:

Es aguel contrato en el cual el licenciante transmite los
conocimientos téenicos de organizacion ¥y administracidn
comercial.

c. CONTRATO DE INFORMACION TBCNICA

Este contrato es definido por el tratadista Juan M. Farina,
comeo: “aguel contrato que se celebra exclusivamente para la
transmisién de informacldn técnica especializada; la informacidn
téenica tiene por objeto especificamente la entrega de planos,
cdleculos, disefios, especificaciones y reseflas de experimentos y
comprobaciones”.52 Esta informacidn generalmente técnica es
dada a conocer en planillas, folletos o manuales para su
utilizacidn por la otra parte. BEn este contrato la informacidn
técnica proporcionada por la empresa jnformante cumple con poner
los elementos descritos anteriormente a disposicidn exclusiva de
la otra parte, guien los utilizars segiin su propia capacidad y
experiencia industrial. En esta clase de contrato para el autor
citado, cabe ubicar los 1llamados ‘“contratos de Engineering”, en
virtud de los cuales una empresa suministra a otra antecedentes hd
estudios técnicos, generalmente de un alto nivel de
especializacién sobre un proyecto o cuestidn egpecifica.

Elementos del Contrato de Informacién Téenica:

Materiales:

B2José A. Gomez Segade. "El Secreto Industrial, Know How'.
Citado por Guillermo Cabanelias De Las Cuevas, en su obra
"Régimen Juridico de los Conocimientos Técnicos™.

B20p. Cit. Pdg. 51.
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Transmision de informacidén técnica especializads, la cual se
lleva a cabo a ¢través de planos, cédlculos, disefos,
especificaciones, etcétera.

Exclusividad del gue chtiene la informacidn en cuante & la
misma.

El1 precio que deberd pagar la parte gue obtiene la
informacicn técnica transferida.

Subjetivos:

El informante, puede ser una persona juridica individual ¢
colectiva. Es guien transmifte la informacidén técnica para el
uso exclusivo de la otra parte.

El informade., es la persona gue se constituye en titular de
la informacidén gque traslada el informante.

Formal:

Ly

Para la celebracidén de este contrato no existe formalidad
alguna. sin embargo se recomienda sea usada la forma
escrita, para que se haga constar todas las estipulaciones
inherentes a este tipc de contrato.

Caracteristicas del Contrato de Informaclén técnica:

Es un contrato Bilateral, ya que para ambas partes surgen
derechos y obligaciones. .

Es un contrato oneroso, recordemos gque todo contrato
mercantil es eoneroso, ya gque una parte tiene el derecho de
recibir un precio vy la otra espera mejorar sus procesos de
produccion a través de la utilizacidén de la Informacién
técnica especializada para obtensr un mayor margen de
ganancia.

Es consensual, ya que para su validez so0lo basta el
consentimiento de las partes.

Es un contrato atipico por no estar reguladoc en nuestra
legislacién vigente.

Es un contrato principal o accesoric dependiendo si puede
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subsistir por si solo o no.

La diferencia existente entre el contrato de Informacidn
Pécnica con el contrato de Know How. es gue este tltimo va mds
alld de 1la Informacién Técnica, Iimplica impartir consejos,
directivas en forma continua a fin de colocar a guien los recibe
en el dominio y control de una técnica ¢ procesc de produccidn.
El Know How lo gue busca es la aplicacidn de la téecnica.

d. CONTRATO DE ASISTENCIA O AYUDA TRECNICA

El autor Juan M. Farina, define este contrato como: ‘“aguel a
travées del cual Ia empresa asistente se obliga a poner al
servicico de 1a otra parte, ademds de conocimientos ¥
experiencias, su colaboracién, mediante personal altamente
especializado y a prestar el concurso técnico necesario para la
produccldén’. 82

La empresa que se obliga a prestar asistencia técnlca, asume
la obligacidén de hacer que la produccidn realizada en la empresa
tenga un resultade positive. El contenido de este contrato puede
ser tan basto como la voluntad de las partes gue Intervienen en
el mismo.

Elementos del Contrato de Asistencis o Ayuda Técnica:

Materiales:

La asistencia técnica prestada a través de la utilisacidn de
personal altamente especlallzado.

Bnsayos y experimentos, con el objeto de mejorar la
produccion.

La instruccidén, advertencia, indicacién, enseflanza, ete. que
debe realizar la parte cobligada.

El precio que se obliga a pagar el asistido.

&30p. Cit. Pag. ©51.
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Subjetivos:

El Asistente, puede ser una persona individual o colectiv,
gue se obliga a proporcionar la ayuda necesaria & la otry
parte para gue Iimplemente o realice un procese industria.
determinado ya existente.

El Asistido, es la persona que obtiene la ayuda necesari:
para implementar un proceso productivo en su empressa, y St
obliga a pagar um precioc por ello.

Formales:

No existe formalidad alguna para Jla celebracidén de este
contrato, perc podrd hacerse constar por escrito para gue las
rartes tengan seguridad y certeza en cuanto a las obligaciones 3
derechos que contraen con motivo de la celebracién del mismo.

Caracteristicas del Contrato de Asistencia o Ayuda Técnica:

I. Es un contrato bilateral, toda vez gue desde el momento de
su celebracién ambas partes adguieren derechos gue pueden
hacer valer y contraen obligaciones gue deben cumplir en
Fforma reciproca.

[SH]

. Es un contrato Atipico, por no estar reguiado en nuestra

legislacién.

3. Ez un contrato Consensual, ya gue sole basta el
consentimiento de las partes para su perfeccionamiento.

4. Es un contrato Oneroso, porgue repregenta gravdmenes para
ambas partes.

5. Es un contrato Principal o accesorio dependiendo si es un
contrato mercantil que subsiste por si soloc o no.

&, £s5 un contrato de tracto tnico o sucesivo, dependiendo =i se

perfecciona a través del tiempo. mieptras dure la asgistencia
técnica, 0 se da en un solo acto.

La diferencia entre el contrato de Informacién técnica y el
contrato de Asistencia Técnica es més notable, pues en ésta la
empresa asistente se obliga a poner a disposicién de la otra un
personal técnicamente capacitado y & instruir al PbPersonal de la
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asistida en la correcta utilizacidn de Ila técnica,., pudiendo
comprobar periddicamente los resultados que se obtienen, mientras
gue en el contrato de informacién solo se transfieren
econocimientos a través de planoes, cdleulos, diseflfos,
especificaciones, etcétera.

La diferencia de este contrato con el contrato de Know How,
radica en que en el contrato de Asistencia Téenica, la empresa
asistente estd obligada a través de la utilizacidn de personal
especializado a cooperar técnicamente, asesorando a la otra parte
en tedo el proceso industrial, de modo permanente o en visitas
preriddicas, para formar bersonal capaclitado, efectuar
experimentos y ensayos. etcétera, mientras que en el contrato de
How Now se transmiten conocimientos técnicos, administrativos o
financieros secretos, para ser aplicados en un proceso industrial
especifico.

e. CONTRATO DE CONSULTORIA

"Mediante este contrato la parte Consultora, se obliga a
suministrar a la otra parte denominada consultante, una
informacidn, o mds precisamente un dictamen sobre alguna cuestidén
de cardecter tecnoldgico. comercial, financiero, legal o de otro
orden gue requiera un andlisis, evaluacién y conclusidén fundada
tnica ¥ exclusivamente en conocimientos cientificos o
técnicos". 54

La relacion gue existe entre el contrato de Consultoria ¥
Transferencia de Tecnologfa, radica en gque las actividades del
primero son parte integrante de la definicidén de asesoramiento
téenico, destacando desde luego que estas actividades formen
bdsicamente, el origen de la transferencia de tecnologia, ya que
2sta no se limita a la licencia para el use industrial de una
ratente ¥y a&a la concesidn de derechos de utilizacién de
leterminados procedimientos o inventos. sino que pude consistir
también en la formacidén téenica o actualizacidén profesional del
rersonal del consultante.

B4Juan M. Farina. Ob. Cit. Pag. 648.
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Elementos del Contrato de Consultorfa:

Materiales:

La emisidn de un dictamen por parte de la conaultada, sobre
un aspecto de cardcter tecnoldgico sometidc a s
conocimientc para su andlisis y emisidn de un consefe
téenico-profesional.

El preclo, gue se obliga & pagar la parte consultante cor
motivo del dictamen gue se le presenta.

Subjetivos:

La parte consultada. Es aquella a gquien se le requiere 1z
emisidn de un dictamen sobre una cuestidn técnica hecha de
su conocimiento. Puede ser una persona individual o uns
kersona Juridica a guien se le denomina consultor ¢
consultada. Es definids como: "todo profesional egregsado de
alguna de las universidades del pais, altamente calificado,
quien a titulo prarticular presta sus serviciocs de
consultoria en una materia determinads®. 58 La parte
Consultora o Consultada puede ser una bersona Juridica
colectiva llamada Firma Consultora, que es definida como:
"Toda sociedad permanente, legalmente constituida, civil ¢
comercial, cuyo objete exclusive es la prestacidn de
serviclos de consultorfa’. 56

En el contrato de Consultoria cuando dos o més firmas
consultoras se unen forman lo que en doctrina se conoce oon
el nombre de Consorciec, el cual es definido como: “toda
asoclacidén acecidental o en rarticipacidn de firmas
consultoras. o de firmas consultoras con consultores o de
dos o mds consultores entre si, para lIlevar a cabo tareas de
consultoria". &7

La parte consultante. Es aguella que somete al conocimiento
de la consultada una situacidn de naturaleza téenica para

5680p. Cit, Pag. B1.

580p. Cit. Pag. 51.

571 dem.
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gue emita un dictamen, ¢ sea, guien somste al conocimiento
de la parte consultada un asunto tecnolégico determinado.

Formales:
Este contrato no esta sujeto a formalidsd especial, pero se
aconsefa que el mismo se haga constar por escrito para
brindar seguridad y certeza juridica a las partes.

Caracteristicas del Contrato de Consultorfa:

1. Es Billateral, pues al momento de su celebraciédn surgen
derechos y obligaciones para ambas partes.

2. Es Consensual, basta el consentimiento de las partes para
que tenga validez.

3. Es. un contrato Atipico., ya que nc se encuentra regulado por
ia ley.
4. Es un contrateo Oneroso, ya que ambas partes persiguen un

beneficio econdmico.

5. Es un contrato principal o accesorioc dependiendo si puede
subsistir por si solo o necesita de otro contrato para gue
surja a la vida juridica.

Obligaciones de las partes Celebrantes del Contrate de
Consultoria: :

De la parte Consultada: Efectuar los estudios bdsicos ¥
complementarios, y formular el dictamen antes de finalizar el
plazo establecido en el contrate y 2. JBrindar Informacidn
aclaratoria y complementaria actualizada acerca del dictamen
emitido.

De la parte Consultante: 1. Pagar el precio pactado con motive
del dictamen solicitado por ella.

Es una obligacién comin de las partes, guardar secreto de los
datos, informaciones, fundamentos, conclusiones ¥ todo
instrumento u opinidén, que forme parte del dictamen, de las
clrcunstancias o elementos aportados. por la parte consultante.
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£. CONTRATO DE INVESTIGACION TECNOLOGICA

A través de este tipo de contrato se encarga & un&a person
individual o colectiva, la realizacion de trabajos cientificos d:
investigacidén en una rama especifica, en este caseo lo referente .
tecnologia.

Este contrato en sf no es trapnsferencia de tecnologia, per:
una vez terminada puede provocar el surgimiente de nuevas
tecnologias. que es el fin que persigue, o sea, la investigacid:
de nuevas tecnologfas ain no ‘existentes.

Elementos del Contrato de Investigacién Tecnoldgica.

Materiales:

La investigacidn cientifica que debe realizar una persona &
favor de otra persona gue se lo solicita.

El" precio que debe pagar la persona que requiere 1is
investigacidn.

EI objeto sobre el cual recaers la investligacion.

Subjetivos:

La persona Iindividual o colectiva que realiza la
Investigacidén. S1 es una persona individual le podemos
llamar simplemente el investigador, si es ung persona
Juridica celectiva la que realiza la Investigacison le
podemos llamar la empresa Investigadora.

La persona individual o Juridica que encarga la
investigacién.

Formales:

No existe formalidad alguna para Ia celebracién de easte
contrato, pero i el monto del mismo excede los mil
quetzales y para seguridad y certeza juridica de las partes,
el mismo deberd hacerse constar en forma escrita.
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Caracteristicas del contrato de Investigacidn Tecnolbgicar

Es un contrato Bilateral, ya gque surgen derechos v
obligaciones reciprocas.

Es un contrato Onercso, ya que ambas partes obtienen
beneficlos.

Es un contrato Atipico, por no estar regulado en nuestra
legislacidn.

Es un contrato Consensual, porque basta el consentimiento de
las partes para su perfeccionamiento. :

Es un contrato Principal ¢ Accesorioc dependiendo si puede o
no subsistir por s1 solo.

87

¢ ———— B RION) (1 | : il 3



LOS CONTRATOS DE TRANSFERENCIA DE
TECNOLOGIA EN LAS ENTIDADES KSTATALES

Las diferentes organos e instituciones gque conforman el
Fstado, tampoco cuentan c¢on un conjuntoe de normas Juridicas
especificas gque les otorgue la facultad de celebrar contratos de
transferencia de tecnologia, por 1lo que tanto en el derechc
privado como en el derecho publico, es conveniente regular la
transferencia de tecnologia en sus distintas especles. Es asi
pues gque estas instituciones ya sean descentralizadas,
centralizadas, auténomas y las municipallidades inclusive, se ven
en la necesidad de recurrir a la celebracidn de contratos de
Transferencia de Tecnologia, con el objeto de cumplir con los
fines primordiales del FEstado, como por ejemplo los servicios
publicos gue por imperativo legal debs prestar. Es por ello que
estos dJrgancs e Instituciones se ven en la obligacidén de
contratar servicios de Asistencia Técnica, Informacidn Técnica y
Consultoria privada nacional o extranjera, gue lea proporcione
los recursos humanos nacionales instituclonalizados que puedan
brindar o apoyar con ese tipo de conocimiento.

En la actualidad 1la celebracidn de este tipo de econtrato
entre particulares es dificil, para el Estado es casi imposible
1a concretizacion de un contrato de ésta naturaleza, debido & su
falta de regulacién legal, pues si1 bien es cierto que el Estado
ruede celebrar los contratos sefdalados antepriormente
fundamentdndose para ello en 1o regulado por el artfculo 44 del
Decreto 57-82, del Congresoc de la Republica de Guatemala, Ley de
Contrataciones del Estado, el cual establece excepcionss para la
adquisicién de blenes, servicics o ~conocimientos técnicos —,
que no reguieren ser sometidas obligatoriamente al procedimiento
de licitacidén ni de cotizacidn en las contrataciones de Jas
dependencias y entidades publicas. conforme al procedimiento gque
se establece en el reglamento de la referida ley y en los
articulos 44 numeral 1 inciso 1.89. "La Contratacion de Servicics
Profesionales individuales en general”. Ademds el artfculo 44 de
la ley establece que no serd obligatoria Ja Licitacidn Piblica,
pero si se sujetan al régimen de cotizacién o al procedimiento
determinado en la misma o en su reglamento los casos sigulentes:
articulo 44 numeral 2 inciso 2.2, "La Contratacidn de estudiocs,
disefios, supervisicén de obras y la vontratacidn de Servicios
Técnicos, conforme al procedimiento estabiecido en el reglamento
de esta ley".

Un ejemplo de contratar bienes o servicios por parte de los
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organos o instituciones del Estado. actualmente lo observamos en
el Ministerio de Salud Publica y Asistencia Social, en el gue se
han celebrado contratos de Asesoria Técnica, en virtud de los
cuales el Ministerio Invitd a varias empresas para gue
participaran en la cotizacién para la prestaciscn de servicios de
cardcter Técnico gque le asista en todas aguellas adguisiciones de
bienes, suministros y servicios, que el Ministerio deba realizar
con log diversos recursos con gue cuenta. En el referide contrato
la empresa cuya oferta calificé en primer lugar contrajo las
obligaciones siguientes:

1. Analizar y verificar todas las adguisiciones de bienes,
suministros y servicios, que realice el Ministerio a través de
sus distintas dependencias.

2. Diseflar un banco de informacidén centralizsdo en el que
se registren todas las adguisiciones de bilenes y suminlstros ¥
servicios que reallce el Ministerio a través de sus dependencilas.

3. ‘Proveer un programa de capacitacidn gque contribuya a la
eficacia del proceso de adquisiciones para los funcionarios v
empleados de distintos niveles.

4. Suministrar a titulo gratulto los equipos de
informdtica que sean necesarios para la puesta en funcionamiento
y adminigstracién del banco de datos.

5. Identificar a potencilales proveedores de servicios,
obras, suministros y bienes.

&. Determinar Ia metodoliogia aplicable para la
implementacidn de sus funciones de Asesoria Técnica establecida
en este contrato.

As{ también en este contrato se establece 1o correspondiente
al pago de regalias a que tiene derecho la empresa cuya oferta
obtuvo el primer Iugar, asi como el plazo de vigencia del mismo:
contiene una cldusula que establece las garantias que debe
prestar la empresa, gue de conformidad con el articulec 85 del
Decreto 57-892, artfculo 38 numeral 1 y 39 inciso a del Acuerde
Gubernative numero 1,6056-52, la empresa debe constitulr una
garantia consistente en Fianga egquivalente al diez por ciento del
valor total de los servicios contratades, garantia gque debe
cubrir previo a la aprobacidn del contrato. FPor dltimo se
establece una cldusula gque es muy Iimportante, la concerniente a
las sanciones que se impondrén en caso la empresa contratada
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incumpla sus obligaciones, en el caso concrete age hace acreedor:
en caso de incumplimiento & una sancidn de tipo pecuniaric
equivalente al cerc punto cinco por millar del valor del o de los
servicios Iincumplides por cadas dia de retardo. Por su parte a.
Ministerio también se le fijan obligaciones tales como,
suministrar a la empresa informacion legislativae actualizada de
todas agquellas leves de cardcter general o interna que pued:
afectar la correcta ejecuclién de este contrato, a efecto que 1s
Asistencia Técnlca se encuadre dentro del marco legal vigente;
cooperar con la empresa en las gestlones necesarias para Ic
pronta y oportuna cbtencién de los permiscs migratorios y de
trabajo reguerldos por las leyes guatemaltecas para sus empleado:
extranjeros.

Una de las principales c¢ldusulas que contiene el contrate
analizado es 1lo referente & las prohibicicnes que tiene ls&
empresa contratada, entre las cuales tiene prohibide ceder los
derechos provenientes del contrato, asi c¢omo proporclonar
informacién a terceros sobre I1os asuntos gque son .de Su
conocimiento como resultadc de los servicios gque presta sean
estos confidencigles ¢ no. :

Por la ausencia de una ley especifica que regule esta
materlsa, es necesarisc e imperative emitir un cuerpo normativo
tendiente a regular este tipo de contratacién mercantil, toda
vez, la existencia de Ia necesided de mejorar ¥ promover el
desarrollo tecnoldglco en nuestro pafs, buscando con ello
beneficiar a la poblacién en general.
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SEGUNDA PARTE
CAPTTULLD UNICO

PROPUESTA DE LEY ESPECIAI. REGULADORA

DEY. CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE
TECNOLOGIA .

ionclunionss. Apcossndeciohen. Refersncias Wibliograficas.



SEGUNDA PARTR
CAPITULO UNICO

Propuesta de Ley Especlal Reguladora
del Contrato de Transferencia de Tecnologia

La promocién de un proyecto de ley que regule el contrato
mercantil de Transferencia de Tecnologia, ademds de crear un
cuerpo Juridice capaz de: 1} permitir la Iimportaciodn de
tecnologia gque beneficie a la poblacién e incentive a los
industriales, empresarios y comerciantes a producdr bienes gue
satisfagan necesidades soclales; 2} velar porgque el pago que
efectuén las empresas Importadores de tecnologia no afecte la
economia nacional; 3) transmitlr seguridad y certidumbre Juridica
& toda persona Individual o colectiva que desee invertir en la
adgquisicidn de tecnologfa. El objetivo principal de esta ley es
dotar & los guatemaltecos de un cuerpo normativo, que regule una
nueva . figure contractual; asi como dar los lineamentos minimos
para gue los profesionales del derecho puedan celebrar
este tipo contrato.

Ley Reguladora del Contrato Mercantil
de Transferencia de Tecnologia

Decreto No. xxxxx-99
El Congresc ds 1a Repiiblica de Guatemala,
Considerando
La necesidad existente de no quedarnos rezagados en los
avances que en materia de tecrnologia se estdn dando en el dmbito
mundial, ¥y gque la legislacidén en Guatemala debe adecuarse al
mismo, asi como regularlc para que toda bersona qgque desee
importar tecnologia tenga 1la certeza gque su inversién estarsd
protegida.
Conslderando
Que no existe en nuestra legislacidn una ley que regule el
sontrato mercantil de Transferencia de Tecnologia, 1o gque hace
necesario sentar lss bases necesarias, para que en un futuro no
my lejano puedan celebrarse contratos de esta naturaleza.
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Congiderando

Que la Tecnologia es fundamental para gue un Estado pued:
lograr un desarrcllo econdmico, y gue el Estado debe fomentar )
proteger el desarrolio econdmico del pais, a través de leyves qu
fomenten la transferencis de tecnologia.

Por Tanto

En use de sus facultades gque le otorga la literal a} del
articulo 171 de la Constitucidn Politica de la Repiiblica,

Decreta
La siguiente:

Ley Reguladora del Contrato Mercantil de
Transferencia de Tecnologia

Art. 1 Objeto de esta Ley:

La presente ley tiene por objetc orientar ¥ controlar la
transferencia de tecnclogia, asi como promover la creacidn an
nuestro pais de fuentee propias de tecnologia.

Art. 2 Definieciones:
Para los efectos de la presente ley, se entiende por:

Transferencia de Tecnologfa: El acto en virtud del cual una parte
denominada proveedor o exportador transfiere a la otra parte
llamada receptor ¢ importador, un conjunto de conocimientos de
naturaleza t¢écnica, incluyendo la transmisién de conoecimientos
téenicos a través de planos, diagramas, modelos, instructivos,
formulas, especificaciones, formacidn y capacitacidén de personal,
destinados & la produccidén de una mercancisa de menor costo y
mejor calidad. para su posterior comercializacidn, ya sea en el
mercade nacional o internacional.

FProveedor: Es el oproductor y a su vez, el propietario de la
tecnologia; se obliga a transferirla a través de la celebracion
de un contrato, teniendo como derecho exclusive percibir un
brecioc por esa transferencia.

Receptor: Es la persona que adguiere los derechos exclusivos de
usar y explotar la tecnologia adguirida.

Dienes Tecnoldgicos: Son aguellos sobre los cuales gira

el objeto del contrato de Transferencia de Tecnologia. Entre
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2s5tos tenemos: 1. Patentes de invencién; 2. Modelos industriales;
2. Marcas de fdbrica y de comercio: 4. Informacién téecnica: 5.
now How o Secreto industrial; 8. Asistencia técnica.

irt, 3 Caracteres:

El contrato de transferencia de tecnelogfa tiene los
raracteres siguientes: Bilateral; Oneroso; Conmutativo;
‘onsensual; Atipico; Principal o Aceesorio y Formal.

lrt. 4 Formalidades:

Para su validez este contrato debers celebrarse en escritura
wiblica, cumpliéndose econ los regulsitos establecidos en el

wticulo 28 del Decreto 314 del Congreso de la Repiiblica, Codigo
le Notariado.

rt. 5 Rescisién o Terminacidn del Contrsto:

El Contrato de Transferencia de Tecnologia podrd rescindirse
or las razones siguientes:

- FPor mutuo consentimiento de Ilas partes, ‘cuando ne se haya
oncluido el plazo objeto del econtrato.

. Cuando el Proveedor de la tecnologia, no provea la misma en

05 términos pactados, o sea, en el precio, lugar, tiempo,
alidad, cantidad, etceters.

. Cuando el Receptor de la tecnologia no realice el pago en las
ondiciones pactadas.

. Por incumplimiento por parte de cualguiera de los contratantes
¢ alguna de las condiciones bdsicas estipuladas en el contrato.

. Cuando alguna de las partes se niegue u omita registrar el
sntrato de Transferencia de Tecnologia.

Cuando el Receptor de la tecnclogia se niegue a rendir al

roveedor las cuentas para gque este pueda hacer efectivo el cobro
2 regalias.

Cuando el receptor de la tecnologia divulgue a tercers, sin la
ebida autorizacion del proveedor. el secreto Industrial gue se
2 ha transferido.
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Art. &8 Solucidn de Controversias:

Las partes podrdn solucionar las controversias gue pudieral
surgir con motivo de 1la celebracidén de un Contrato de
Transferencia de Tecnoclogia, a través del Arbitraje, siempre 1
cuando estén de acuerdc con la utilizacidén de esa via alterna de
soluecidn.

Capitulo IT
Art. 7 Registro de Contratos de Transferencia de Tecnologia

Con la finalidad de gque el Estado vele por la proteccién de
las empresas nacionales gue celebran esta clase de contratos, s¢
crea el Registro de Contratos de Transferencia de Tecnologia, el
cual deberd formar parte del Registro de Propiedad Industrial,
gue estard bajo responsabilidad directa del Director de diche
registro.

art. 8 De los Actos sujetos a inscripcion
Estan sujetos a inscripeion:

a. Los contratos a través de los cuales se transmite
conocimientos técnicos, ya sea que se utilice 1a
licencia o patente: '

b. Los contratos de Transferencia de Conocimientos
técnicos a través de planos, diagramas, modelos,
instructivos, formulas, especificaciones, formacidn y
capacitacion de personal; :

e. Los contratos de Asistencia Técnica:

d. Los contratos de Asesoria Técnica;

e. Los contratos de Consultoria Técnica;

r. Los contratos de Informacicn Técnica:

Z. Los contratos gue modifiquen sustancialmente el

contrato original:

h. La peticidn de dar por terminado el contrate, cuando
dicha peticidn se haga antes del vencimiento del plazo
para el cual se& celebro;
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Ii. Los actos y contratos a través de los cuales se ds en
garantia la tecnologia adgquirida:

J- El contrato de Franguicia gque conlleve la transmisidn
por parte del Franquiciante de un conjunto de
conocimientos técnicos al Frangulciado:

Art. g Estén obligados a inscribir en el Registro de Contratos
de Transferencia de Tecnologia.

1. Lasz personas individuales o colectivas, nacionales o
extranjeras, gque estén domiciliadas en el pais o que tengan en
este el asiento principal de sus actividades, o bien, donde estén
ubicadas las sucursales., gque importen tecnologfs para ser
aplicada en sus empresas

2. Las entidades centralizadas, auténomas fol
descentrallzadas del Estado, que celebren este tipo de contrato.

Art. 1@ Publicidad de leos Actos y Contratos

Todos los actos y contratos inscritos en el Registro son
publicos. Todo interesado estd facultado para pedir en cualgquier
tiempo informacidén, reproduccidn., certificacidén e linclusive
exhibicion del expediente, siempre y cuando tenga jinterés directo
en el mismo. Ningin empleado o Ffuncionario publico podrd limitar
el ejercicio de este derecho.

Art. 11 Facultades del Director del Registro

El Director del registro estd facultado para solicitar a
cualgquier entidad o persona individual o juridica, ya sea tercero
0 interesado, informacién referente a actos, contratos o hechos
que se relacionen con los actos, contratos o hechos inscribibles
en el registro, siempre y cuando esa solicitud no viele la
Constitucidn Politica de la Repiblica, Leyves Especiales, el
Secreto Industrial o el Secreto Profssional.

Art. 12 Plazo de Insecripecién

Todo contrato gue conlleve Transferencia de Tecnologia que
sea celebrado en nuestro pais, deberd ser presentado al Registro
para su lInscripcidén dentro de los 3¢ dias siguientes a su
celebracidn.
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Art. 13 Trdmite de 1la inscripeion

Recibida la solicitud de inscripcicon el encargado de.
Registro la calificard y si retne los requisitos de una primer:
solicitud de acuerdo con el conveniso Centroamericano para 1
proteccidn de la Propiledad Industrial., mandard a que se publique
un edicto por una sola vez en el diario oficial y en otro d
mayor circulacidn en el pafs. Transcurridos 15 dias sin que
exista opogicidén hard la inscripcicn definitivae lIa cual se
retrotraerd a la fecha de la solicitud inicisl]. Kl Regilstradp:
para calificar si procede o no la Inseripcidn de un contrato de
transferencia de tecnologia, podrd soljcitar a los otorgantes l:
informacidn que considere pertinente.

Art. 14 Nulidad de actos y contratos no registrados

Para que un acto o contrato de Transferencia de Tecnologisa
tenga plena validez y pueda hacerse valer frente & cualguier
autoridad o frente a terceros, deberd Inseribirse
obligatoriamente en el registro de Transferencia de Tecnologia.:

Art. 15 Rechazo de la Inscripeidn

E1 encargado del Registro de Contratos de Transferencia de
Tecnologia, podrd rechazar la Inseripcidn de un contrato o acto
de los establecidos en el artfcule 5 de esta ley cuando considere
gue el contrato o acto gue se solicita sea inscriteo, afecte el
interés nacional, ¢ afecte a terceros. El rechazo deberd sep
razonado.

Art. 18 Oposicidn

La parte que se considere afectada con el rechazo de su
solicitud de inscripcién de un contrato de transferencia de
tecnologia, podrd interponer los recursos que establece la ley
especifica en la materia. Kl recurso serd resuelto por el
Ministro de Economia conforme a lo establecido por Jla Ley De Lo
Contencioso Administrativo, Decreto 115-96 del Congreso de la
Repiiblica de Guatemala.

Art, 17 Solicitud de cancelacién por Tercero

Cualguier persona que se considere afectada con la
inscripeion de un contrato de Transferencia de Teenologfa, podrd
solicitar al Registrador la cancelacidn del mismo, aportando para
tal efecto. los medios de prueba gue Justifiguen tal peticidén. La
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solicitud se tramitard de acuerdo a lo establecido por el Cédigo
Procesal (ivil, Decreto Ley 107-63, en lo referente ol Juicio
Sumario Mercantil.

Capitulo IIT
Art. 18 Causas de Negativa de Inseripcién

El encargado del registro se abstendrd de inscribir los
contratos y actos gue conlleven Transferencia de Tecnologia en
los siguientes casos:

a. Cuando se incluyan cldusulas por las cuales el
proveedor se arrogue la facultad de intervenir directa o
indirectamente en la administracidén de lo= negocios del receptor
de la tecnologia.

b. Cuando el proveedor de la tecnologia limite al receptor
de la misma, a la investigacién o al desarrollc tecnolégico del
mismo.

c. Cuando el proveedor de la tecnologia establezca al
receptor la obligacicn de adguirir egquipos, herramientas,
materias primas, de un origen determinado., si existieran
alternativas de consumo en el mercado nacional o internacional de
mejor calidad y aun costo menor.

d. Cuando el proveedor de la tecnologia pretenda limitar
al receptor de la misma, la exportacion de los bienes o servicios
producidos con la tecnologfa adquirida, siempre y cuando afecte
el interés nacional.

e, Cuando el proveedor de la tecnologia imponga al
receptor de esta, la obligacién de vender a un ecliente exclusivo
los bienes producidos con la tecnologia transferida.

£. Cuando el proveedor de 1la tecnclogia imponga al
receptor la obligacién de utilizar a personal escogide por 81, en
detrimento de los trabajadores nacionales que pudieran ser
rapacitados.

g. Cuando el proveedor de tecnologia limite el volumen de
produccidn 0 imponga los precios de venta prara el mercado

12acional o afecte las exportaciones gque puede hacer el receptor
e la misma.
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h. Cuando el proveedor de tecnologia obligue al recepto
celebrar contratos de venta o representacién exclusiva con €1,
menos que se trate de exportaciones y el receptor acepte, slempr
¥ cuando se demuestre gue el proveedor tiene un mecanism
adecuado de distribucidn y/0 que gosa de un Dprestigio comercia
internacional que pueda significar una mejor y mayor venta,
bien, obtener mds utilidades.

i. Cuando se obligue al receptor de la tecnologfa a seguil
guardando el secreto industrial transferido, aun después de qu
el plazo del acto o contrato celebrado ha vencido.

Jg. Cuando el provesdor de la tecnologia, no garantice e.
resultado y calidad de la misma.

k. Cuando el precio a pagar por el receptor de 1
tecnologia, no sea acorde a la tecnologia que esta importando.

. Cuando la tecnologia a importar no sea innovadora.

m. Cvando la tecnologia a importar por parte del recepto:

se encuentre disponible en nuestro paifs.

n. Cuando se estableszca en el contrato plazog de vigencis
de manera excesiva. En ningin caso dicho prlazo podrd exceder de
12 afos.

A, Cuando se someta a tribunales extranjeros el
conocimiento de las controversias gque surjan con motive del
incumplimiente o cumplimiento imperfecto del contrato de
Transferencia de Tecnologia. :

Art. 12 Oficina Nacional de Asesoria a los Inversionistas

Se crea la Oficina Nacional de Asesoria a los Inversionistas
que deseen adguirir tecnologia acorde a sus necesidades; formaran
parte de esta oficina todas las personas que tengan conocimiento
a cerca de la materia sobre 1la cual se desee importar la
tecnologia. Log honorariog del Experto serdn cublsrtos por el
Registro.

Art. 20  Exoneracidn de Impuestos

Con el objete de promocionar y despertar el interes para la
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importacion de tecnolegia, las personas juridicas individuales o
zolectivas que adguieran tecnologia del extranjero, estardn
exeritas del pago del Impuesto al Valor Agsregado, gue sse genere
*on motive de la importascidn de la misma, siempre y cuando esa
tecnologia sea innovadora en el mercado y con ella se produzcan
bienes gue vayan dirigidos a ser consumidos o utilizados en
reneficic de la sociedad. Gozardn de esa exoneracidn de impuesto
tasta por un plazo mdximo de 5 aflos contados a partir de la fecha
le inscripecidén del contrato.

irt. 21 Obligaciones de los Empleados y Funclonarios Piublicos
we laboran en el Registro de Transferencia de Tecnologia

Tode funcionario o empleado piiblico que por razdén de su
r‘argo tenga conocimiento de un acto o contrate de Transferencia
le Tecnclogia, tieme la obligacidn de guardar secreto a cerca de
la informacidn tecnolégica sobre los procescs o productos sujetos
t inseripeién, guedando sujeto a las responsabilidades penales y
tiviles gque genere en caso contrario.

lrt. 22 Saneciones

El encargado del registro podra imponer las sanciones
tiguientes:

1. A las personas obligadas a presentar en el Registro la
locumentacién relacionada con la suscripcién de un acto o
rontrato de Transferencia de Tecnologia dentro del plazo
stablecido en esta ley y no lo hiciera, serd sancionado con una
wita de g. 1,800.90 a q. 5,000.00.

2. A las personas a quienes el Registro les solicite
nformacidn para tener mds elementos de juiclo y poder inscribir
' no un contrato de Transferencia de Tecnologia y no les
roporecione la informacidn reguerida, serd sancionada con multa
e @. 5.689.00 a 10.000.60.

3. Se impondrd una sancidn pecuniaria que oscile entre §.
-000.0¢ a Q. 3.9€0.20, al funcionario o empleado pitiblico gque en
Jercicle de su cargo conociera a cerca del contenide de un
ontrato de Transferencisa de Tecnologia y 1o revelare. Sin
erjuicio de la Responsabilidad Fenal, Civil y Laboral en gque
udiera incurrir.
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CONCLUSIONES

En nuestro pais existen muchos contratos mercantiles que en
la actualidad se desconocen: siendo el Contrate de
Transferencia de Tecnologia uno de ellos. Este contrato
bdsicamente busca regular la transferencia de conocimientos
tecnoldgicos aplicables a la industria con el propdsito de
pProducir una mercancia -bien mueble— a un costo menor y de
mejor calidad, para ponerlc a la venta de la clase social
mids necesitada y se pueda beneficiar a toda la Nacidn.

La regulacidn del contrate de Transferencia de Tecnologia a
través de una ley especifica, proveerd. a las partes
contratantes un marce Juridico gque estardn obligadas a
respetar, y brindard por parte del Estado una proteccicn la
economia nacional evitando econ ello fugas de capital a
través ~de la celebracidén de contratos de Transferencia de
Tecnologia que resulten muy oneresoes, o no preoduzcan  un
beneficio real.

La promocidn del contrato de Transferencia de Tecnologia
ayudard a nuestro pais a salir del subdesarrollo en el que
Se encuentra; surgiendo nuevas fuentes de trabajo.

El fomento de la importacicn de tecnologia promoverd en Jlas
prersonas el deseo a capacitarse. aumentando de esta forma el
indice de calidad de vida de nuestra roblacidn y eliminars
en algin porcentaje la dependencia existente con los paises
productores de tecnologia.

En Guatemala y a nivel Centroamericanc no existe una ley gque
regule especificamente el Contrato Mercantil de Transferecia
de Tecnologfa, lo que motiva a promever su regulacidn, ya
que mediante un cuerpo legal se estard fomentando una mayor
Participacidon nacional y extranjera en la importacidn de
tecnelogia. .

Del contrato mercantil de Transferencia de Tecnologia.
surgen otras formas de contratacion mercantil, tales como
contratos mercantiles de: ILicencia, Know How, Asistencia
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Técnica, Consultoria Técnica y Informacicon Técnica.

La aprobacién de la Ley de Inversicn BExtranjera, es el
primer paso serio y decidido gque da el Estado de Guatemala
para la captacidn de capital extranjero; el siguiente serd
el de aprobar una ley de Transferencia de Tecnologia, para
gue todo aguel inversionista nacional y extranjero que trae
consigo o desee Iimportar tecnologia, vea protegida su
inversidén y provegue con ello que otros Iinversionistas
importen tecnclogia con un sentido innovador y de beneficlo
para la sociedad Guatemalteca.

El d4mbito de aplicacidén del Contrato de Transferencia de
Tecnelogia, pueds ser a nivel nacional o internacional
dependiendo 51 las partes contratantes estdn domiciliadas en
nuestro pais; o cuando el provesdor de la misma esta
domiciliado en un pais extranjero, casi . siempre de alto
nivel tecncldgico. :
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RECOMENDACTONES

En (Guatemala es iImportante promover la transferencia de
tecnologia, ya que eso nos brindard la oportunidad de
mejorar el nivel de vida de todos los integrantes de la
sociedad.

Resulta obligatorio que toda persona gue se involucre en el
ambito de la contratacicn mercantil, lleve a cabo una labor
de Informacidn, especialmente los catedrdticos de las
digtintas universidades del pafs. a efecto den a conocer
todos aquellos tipos de contratos mercantiles gue no llegan
a ger conogidos por los estudiantes de esas universidades,
debido & que los catedraticos que imparten los cursos muchas
veces desconocen lo novedoso gque occurre en el mundo Juridico
internacional.

' Que se de una publicidad adecuada a las leyes que aprueba el

Congreso de Ia Republica de Guatemala, especialmente
aquellas leyes que como la Ley de Inversién Extranjera,
persiguen a traer inversionistas a efecto sean parte del
desarrclloc econdmico del pais, otorgadndoles la libertad y
seguridad de invertir en 1la importacion de tecnologia, la
cual mejorard el nivel econdémico de lIa poblacidn
guatemalteca. creando nuevas fuentes de trabajo.

Se apruebe una ley gue regule lo relative al contrato
mercantil de Transferencia de Tecnologia. para que todo
agquel inversionista gue pretenda invertir en este campo, vea
protegida y asegurada su Iinversién y la misma lleve
aparejada los beneficios expresados.

La creacidén de una Institucicn destinada al Registro de todo
agquel contrato mercantil gues conlieve Transferencia de
Tecnologia, a efecto de que el Estado vele por gque los
mismos no perjudiquen la economia nacional y sea realmente
beneficiosa Ia tecnologia importada.

Gue sea creada una Iinstitucidn destinada al asesoramiento y
asistencia de toda aguella persona que tenga lnterés en
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invertir en la Importacicn de tecnologia, a efecto pued:
obtener la adecuada y en las mejores condiciones.
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