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técnicas de investigacion se utilizaron los métodos deductivo, analitico y sintético asi

como una forma de redaccion correcta.

c¢) Estimo que la contribucion del trabajo aporta elementos innovadores a la doctrina de

esta materia.

d) Conclusiones acertadas respecto al tema, con recomendaciones oportunas, las que

estimo deben tomarse en consideracion.
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INTRODUCCION

El presente trabajo se fundamenta o justifica en la falta de regulacién y codificacion de
los llamados contratos atipicos mercantiles, que se da en virtud de la rapidez con que
se realizan las transacciones mercantiles y por la constante evolucion del derecho
mercantil, por lo tanto, es necesario el estudio juridico doctrinario del contrato de
confirming en base a la teoria general de las obligaciones y contratos mercantiles.

El objetivo de la presente investigacion es conocer mediante un analisis juridico
doctrinario el objeto, caracteristicas, elementos, ventajas, desventajas e incidencias de
la aplicacidn del contrato de confirming asi como sus similitudes y diferencias con otros
contratos atipicos mercantiles y los elementos que conforman este tipo de contratacion;
la hipbtesis que se pretende comprobar es que el objeto del contrato de confirming o
también llamado factoring, es la prestacién de un servicio administrativo-financiero que
consiste en gestionar los pagos de una empresa a sus proveedores, ofreciendo a estos
ultimos la posibilidad de cobrar sus facturas con anterioridad a la fecha de vencimiento
cobrando una comisidén por servicios de gestién al cliente y también una comision al

proveedor por adelantar el pago.

Para tener una nocién del presente trabajo, se puede afirmar, que el objeto del contrato
de confirming, es la prestacion de un servicio administrativo-financiero que consiste en
gestionar los pagos de una empresa a sus proveedores, ofreciendo a estos ultimos la
posibilidad de cobrar sus facturas con anterioridad a la fecha de vencimiento cobrando
una comision por servicios de gestion al cliente y también una comisién al proveedor
por adelantar el pago, su caracteristica propia es que el servicio anteriormente
mencionado es prestado, segun la doctrina, unicamente por una sociedad andnima

especial que puede ser una entidad financiera o un banco y su naturaleza juridica es

(1)
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eminentemente privativa en virtud de que la sociedad anonima especial que presta este Lf@gﬂiﬁ}

tipo de servicios lo hace con animo de lucro.

El trabajo puesto a consideracion consta de cuatro capitulos, el primero desarrolla lo
concerniente a la clarificacién de lo que es el negocio juridico como tal, las definiciones
basicas, elementos, caracteristicas, condiciones, y la forma de contrataciéon dentro del
ordenamiento juridico nacional, en el segundo se realiza un analisis descriptivo del
contrato de confirming, su origen y evolucidon, su nacimiento, concepto, objeto,
elementos, naturaleza juridica, caracteristicas, operaciones afines, modalidades, su
forma contractual; el tercero se refiere a la posicion juridica del cliente, la entidad de
confirming y los acreedores; en el cuarto se analiza la aplicaciébn del contrato, sus
caracteristicas basicas de la aplicacion y sus incidéncias en el tréfico comercial y las

similitudes y diferencias entre el contrato de confirming y el de factoring.

Para el desarrollo de este trabajo se utilizaron tres métodos de investigacion, el
deductivo, por medio del cual a partir de las caracteristicas generales de los contratos
mercantiles se logré describir de manera mas sencilla el contrato; el analitico, en virtud
del cual se desglosaron todos los elementos caracteristicos; y el sintético por medio del
cual se unieron todos los elementos del contrato para con esto tener una vision mas
clara de lo que este tipo de contratacion implica en cuanto a efectos legales; y la técnica
de investigacién utilizada fue la de fichaje, registrando de esta manera la informacién

recopilada para su mejor manejo.

El desarrollo de este trabajo de investigacion es de gran importancia para el ambito
mercantil, ya que frecuentemente se pueden presentar dudas e inconvenientes sobre
este tipo de contrato, por lo cual se torné imperativo el sentar precedente sobre dicha

tematica.

(i)
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1. El negocio juridico

Para iniciar el estudio se debe analizar ciertos elementos previamente, por lo cual se

inicia con lo que se podria denominar la génesis del negocio juridico.

En las fuentes romanas no se puede pretender hallar expresamente formulada una
doctrina del negocio juridico. Urgidos como estaban los romanos de crear un derecho
apto para satisfacer sus multiples necesidades juridicas, en un momento histérico en
que sojuzgaron al mundo de aquellos tiempos, no podian detenerse a meditar sobre
todas las cuestiones que implica un sistema o doctrina general del ordenamiento
juridico privado. Soélo les interesaban a los juristas romanos los aspectos concretos de

la vida juridica.

Se puede admitr que en la época clasica se tuvo concienciadel negocio
juridico, pero no fue elaborada su doctrina general como hoy se ha hecho. Estos
conceptos previos y condicionantes comprendidos dentro de la doctrina del negocio
juridico no fueron objeto de las sabias meditaciones de los juristas clasicos, atenidos

1



&,
‘0‘?

24
g
o
24
EX

O

como estaban a la magna labor de crear un derecho positivo.

Es preciso avanzar en el tiempo y llegar a los siglos XVIII y XIX para encontrar una
elaboracién sistematica del derecho privado. Especialfnente a la famosa escuela de los
pandectistas alemanes le estaba reservada latareade crear una doctrina
conscientemente formulada del negocio juridico. Las repetidas elaboraciones y
reelaboraciones que se hicieron del derecho romano a través de la edad mediay de
la edad moderna, con criterios y métodos diversos, debian culminar necesariamente en
un sistema. Esta gloria le cabe a los juristas alemanes del siglo XIX y, por ello,
el cédigo germano se distingue de los demas por su caracter cientifico y por su técnica
perfecta, considerandose como el producto mas valioso de la ciencia juridica en ese

siglo de intensa renovacion espiritual.

De la ciencia pandectistica se pasa a la época actual en que filésofos, juristas y
sociélogos han contribuido a crear una teoria fundamental del derecho, se observa
claramente un progreso juridico extraordinario. El concepto universal del derecho, la
relacion juridica, el derecho subjetivo, el derecho juridico y la norma, han sido objeto
de investigacion desde diversas posturas filoséficas, integrando escuelas que,
actualmente, luchan por el predominio dentro del amplio marco de la filosofiay de
la ciencia, Estos conceptos condicionantes que constituyen el armazén del derecho, en
su mas amplio sentido, son aportes logrados que en el futuro indudablemente han de

2
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influir en las codificaciones y en el derecho que surja de este momento histérico tan
trascendente, en el que se debaten orientaciones y propésitos que han de variar

inexorablemente el curso de la vida juridica y social.

A pesar de estas afirmaciones que se hacen como una introduccién al estudio de la
teoria del negocio juridico en relaciéon con la legisiaciéon romana, no se puede dejar de
expresar la creencia en la posibilidad de construir sobre los datos que proporcionan las

fuentes romanas una doctrina de esta clase, ajustada al espiritu de aquel pueblo.

Se afirma que en los textos romanos se encuentran soluciones practicas y principios de
aplicacién positiva, aungue no teorias ni sistemas. Pero esto no es oObice para que,
tomando como base esas soluciones y generalizaciones muy frecuentemente
formuladas con independencia de las instituciones, puedan servir de fundamento a los
propésitos de elaboracion de un sistema o teoria general del negocio juridico a tono con

las ideas de los romanos.

Al estudiar la esencia del negocio juridico se observa como se le reconoce a la voluntad
para poder crear relaciones juridicas reconocidas por el derecho. Los romanos no
definieron, desde luego, el negocio juridico, pero es posible construir como base de sus

principios, una definicion.
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orden privado reconocido por el derecho como apta para producir un resultado juridico.
Su elemento esencial como se deduce del concepto anterior, es la voluntad, pero

siempre que se manifieste o exteriorice.

A la voluntad interna no puede reconocerse eficacia juridica, pues de lo contrario se le
privaria al derecho de uno de sus efectos o consecuencias mas importantes como es
la seguridad o certeza juridica. También puede consistir en varias declaraciones de

voluntad, segun la naturaleza del negocio juridico.

Se dice declaraciéon de voluntad individual en el orden privado para excluir las
sentencias judiciales o las resoluciones gubernamentales y, en general, a todo lo que

corresponda al derecho publico.

Pero el problema surge cuando se trata de precisar los ultimos términos de la definicién.

¢ La voluntad que constituye el alma del negocio juridico que alcance debe tener?

Algunos autores afirman que es necesario que la declaraciéon de voluntad se dirija a
la produccion de todas las consecuencias juridicas propias del acto, de tal modo que

4
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solo lo querido por el sujeto es lo que se reconoce por el ordenamiento juridico. Este @*eeemwj/
criterio es indudablemente exagerado porque si fuera cierto se realizaria en la practica
muy pocos negocios juridicos con todos sus efectos, ya que estos no pueden tenerse

siempre a la vista por las personas que intervienen en él.

Existen multiples definiciones de diversos autores sobre el negocio juridico de las
cuales se cita la de Giorgio del Vecchio para quien el negocio juridico es: “un acto

voluntario y licito que produce consecuencias juridicas”.!

Manuel Osorio, expresa: “Negocio juridico en la moderna literatura juridica se da este
nombre a todo acto voluntario y licito realizado de conformidad con una norma juridica
que tenga por finalidad directa y especifica crear, conservar, modificar, transferir o

extinguir derecho y obligaciones dentro de la esfera del derecho privado."?

Para Miguel Reale negocio juridico es un: “tipo de acto juridico que no solo se origina
por un acto de voluntad, sino que implica una declaracion expresa de voluntad creadora

de una relacion entre dos o més sujetos.” ®

Carlos Vasquez expresa: “NEGOCIO JURIDICO: no es mas que un acuerdo de

! Del Vecchio, Giorgio. Filosofia del Derecho. Pag. 414.
? Osorio, Manuel. Diccionario de Ciencias Juridicas Politicas y Sociales. Pag. 483.
® Reale, Miguel. Introduccién al Derecho. P4g. 168.

5
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voluntades que producen consecuencias juridicas™

De Castro y Bravo indica: “la definicion en cuanto a legislacion mas antigua que
tenemos sobre el negocio juridico es del cddigo civil de Sajonia del afio 1863 el cual
definia el negocio juridico diciendo que: un acto es un negocio juridico cuando Ia
accién de la voluntad se dirige, de acuerdo con las leyes a construir, extinguir o

cambiar una relacién juridica™.

De acuerdo a las definiciones anteriormente expuestas se puede decir que el negocio
juridico es un acto voluntario y licito que se da entre dos 0 mas personas, realizado de
acuerdo a una norma juridica, y que en virtud del cual se crean, modifican o se
extinguen derechos y obligaciones dentro de la esfera del derecho privado, creandose

entre estas personas una relacion que producira consecuencias juridicas.

En virtud de lo anterior el Codigo Civil decreto ley 106 en el Articulo 1251 indica que
para la validez de un negocio juridico se requiere la capacidad legal del sujeto que
declara la voluntad, consentimiento que no adolezca de vicio y objeto licito, por lo cual
estos elementos son indispensables para que el negocio nazca a la vida juridica y se

produzcan todos sus efectos.

4 Vasquez, Carlos. Derecho civil IV. Pag. 2.
* De Castro y Bravo. Federico. El negocio Juridico. Pag.20.
6
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A mi criterio puedo afirmar que los requisitos generales son los siguientes:

&
&
&
o
3
n
o
©

a. La declaracion de la voluntad;
b. La capacidad en el sujeto;
c. Consentimiento que no adolezca de vicio; y

d. Objeto licito y posible

En cuanto al primer requisito ya se destacé su importancia sefialando la necesidad de
que la voluntad se exteriorice, pues como dijo ULPIANQ refiriéndose al Derecho Penal:
cogitatione nemo penam patitur, es decir nadie se perjudica por su pensamiento. La
capacidad tanto de derecho como de hecho es una condicion de caracter general a
todos los actos juridicos. La capacidad legal es la aptitud derivada de la personalidad
que una persona tiene para contraer obligaciones y ejercer derechos; cuando se refiere
a consentimiento que no adolezca de vicio se habla de que cuando se presta el
consentimiento no deben de haber circunstancias que hagan ineficaz el negocio, estas

circunstancias pueden ser: el dolo, el error y la violencia:

a. El error, que es la falsa nocion que se tiene de una cosa, no todos los errores anulan
el acto;

b. El dolo, que tiene lugar cuando una de las partes o un tercero induce a error a la otra

7



fraudulentas con el propésito de obtener una ventaja a sus expensas;
c. La violencia, que es un acto de fuerza material o moral ejercida contra una persona

para obligarla a prestar su consentimiento en un contrato.

La licitud del objeto es natural que se exija, pues el derecho no puede amparar nada

que sea inmoral o ilicito.

La posibilidad del objeto esta intimamente relacionada con su existencia
tanto fisica como juridica. Si se conviene la entrega de una cosa que no puede
realizarse fisicamente no puede reconocérsele por el derecho validez a este pacto,
debido a la inexistencia del objeto. Ademas, hay imposibilidades juridicas cuando
existiendo fisicamente el objeto, el derecho prohibe que se celebren pactos sobre él. En
el derecho romano se encuentran cosas fuera del comercio juridico, como las publicas,
sagradas y religiosas. En los textos romanos se significa especialmente, que las

estipulaciones sobre ellas eran inutiles.

El requisito que exige que el ordenamiento juridico reconozca a declaracion de voluntad
consecuencias reales, constituye un elemento esencial, ya que si no fuera asi el
derecho quedaria a merced de la voluntad humana, y no le fijaria a esta los limites

8



propios de la convivencia social.

El objeto licito que se refiere a que el acto que se realice debe estar bajo tutela legal y
no debe de realizarse en contra de las leyes prohibitivas expresas, ya que si el acto es

antijuridico el negocio juridico es invalido.

1.1. Interpretacion del negocio juridico

Es sabido que los romanos fueron maestros en la interpretacién, en determinar cual era
la lex specdialis del caso concreto, el ius. Esa interpretaciéon se dio tanto respecto de
la ley y del edicto, que quiza sea la mas importante, pero también respecto de los actos
juridicos, porque muchas veces fue necesario precisar el sentido y alcance. El problema
no existia respecto de los negocios formales en los que la declaracion de voluntad
debia hacerse observando determinada solemnidad, puesto que lo Unico que cabia era
verificar la observancia ritual de la forma. La forma presuponia la voluntad y como ésta
s6lo podia emitirse mediante aquélla, no cabia la posibilidad de averiguar qué quiso
decirse, menos aun por qué. Piensese en una mancipatio, donde el que va a adquirir
la propiedad, en presencia de quien transmite, de cinco testigos y de una persona que
sostiene una balanza, toma un trozo de cobre y toca la balanza, luego de pronunciar las
palabras rituales: Afirmo que este esclavo es mio de acuerdo con el derecho de los

9



WOMRS JUg
s G o
%,

estipulacion: ;Prometes solemnemente darme el esclavo Stico? Prometo. Aqui no
puede haber ningun problema de interpretacion y, en todo caso, no cabe sino estar a

las palabras pronunciadas.

Pefo con la aparicidn y desarrollo de los negocios no formales, se incrementd la
necesidad de interpretar el negocio para encontrar el verdadero sentido de la voluntad
declarada. Sobre esto no existieron reglas fijas y la labor interpretativa oscilé entre dar
prioridad a las palabras, verba, o a la intencidén, voluntas, haciendo una interpretaciéon
literal 0 subjetiva, respectivamente. Sin embargo, es posible dar algunas pautas mas o
menos generales. Asi, en los actos inter vivos parece dominar la interpretacion objetiva,
la que tiene en cuenta las palabras en su sentido propic segun el negocio de que se
trata; en los negocios mortis causa, como todo depende de la voluntad unilateral del
disponente, la interpretacion debe tratar de establecer con precisiéon esa voluntad. Por
tanto, seran importantes las palabras empleadas, pero el elemento decisivo sera la
voluntad; la interpretacion objetiva debera ser complementada decisivamente por la

subjetiva.

En el derecho justiniano parece predominar la valoracion sobre la voluntad de las partes
en todo tipo de negocio, aplicandose preferentemente una interpretacion subjetiva o
individual.

10



1.2, El hecho y el acto juridico, su relacién con el negocio juridico

Si se concibe el derecho privado como un sistema de derechos subjetivos, surge la
cuestion primordial de estudiar de qué manera nacen éstos a la vida y cuédles son los
hechos que tienen la virtualidad de crearlos. Tal estudio exige la consideracion de los

llamados hechos y negocios juridicos.

Los jurisconsultos romanos, con su proverbial espiritu practico y su caracteristica
hostilidad hacia la abstraccidn, no construyeron una teoria general de los hechos y
negocios juridicos, sino que fueron considerando, en los casos concretos que se les
presentaban, qué situaciones merecian ser protegidas por medio de acciones y en qué
circunstancias debia reconccerse a una determinada persona una facultad para actuar
respecto de una cosa o de otra persona también determinada. La dogmatica moderna,
recogiendo los principios basicos suministrados por la jurisprudencia romana, elaboré la
teoria del negocio juridico, cuya paternidad se atribuye al jurista aleman Gustavo Hugo.
Con los antecedentes romanos, que son los que particularmente interesan, y con los
resultados de las construcciones doctrinarias actuales, se aborda el tema de los hechos

y Negocios juridicos.

Hecho es toda accidn u obra del hombre o de la naturaleza que cae bajo la percepcién

11
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sin embargo, no tienen fuerza gravitante en el area de lo juridico. Estos son
denominados genéricamente hechos o hechos simples. Otros hechos, positivos o
negativos, por el contrario, cumplen una funcién eficiente. Si los derechos nacen, si se
modifican, si se transfieren de una persona a otra, es siempre a causa 0 consecuencia

de un hecho. No hay derecho que no provenga de un hecho.

Estos acontecimientos o circunstancias de hecho, a los que derecho objetivo atribuye
el efecto de producir la adquisicidon, modificacion, transformacién o extincién de
derechos, son los llamados hechos juridicos. A de manera de ejemplo de tales hechos
que pueden ser de infinita variedad, se puede citar el nacimiento ola muerte de
un individuo, la tormenta que destruye una cosecha, la sequia que agosta los
sembradios, los acrecentamientos naturales de las cosas producidos por aluvidon o

avulsién de transito, la produccién de frutos, etcétera.

Considerando que los hechos juridicos son acontecimientos de orden natural, los
efectos juridicos que pueden acarrear se reconocen inmediatamente al verificarse la

condicion objetiva.

La norma juridica considera como relevante y digno de valoracion el caracter de ser

12



de la ley. Ahora bien, cuando el hecho juridico no es producido por factores naturales,

sino por el actuar del hombre, por un acto de voluntad del sujeto, estamos en presencia
del acto juridico, que se puede definir diciendo que es el acto voluntario susceptible de

producir el nacimiento, la modificacidn, la transformacion o la extinciéon de los derechos.

1.3. Negocio juridico mercantil

Villegas Lara indica que: “teniendo en cuenta que el derecho mercantil es el conjunto de
normas juridicas codificadas o no que regulan la actividad profesional de los

"6 seguin esto,

comerciantes, las cosas mercantiles y los negocios juridicos mercantiles
se puede deducir que el negocio juridico mercantil es el negocio que tiene por objeto
un acto de comercio, y de esta manera se define que un acto de comercio es todo aquel
acto regulado en el Codigo de Comercio Decreto 2-70 del Congreso de la Republica, o
cualquier otro analogo, entonces, el negocio juridico mercantil puede ser considerado
un acto de comercio en funcién de la condicidn de las partes que intervienen, es decir,
si son comerciantes o no, todo esto en funcidn de su objeto, por ejemplo, si tiene un

objeto que el Cddigo de Comercio reputa mercantil o no, o en funcién de los dos

criterios tomados conjuntamente.

® Villegas Lara, Rene Arturo. Derecho Mercantil Guatemalteco. Pag. 21.
13



En virtud de lo anterior el Cddigo de Comercio indica en el Articulo segundo que son
comerciantes las personas que en nombre propio y con fines de lucro ejercen las

siguientes actividades:

a. La industria dirigida a la produccién y transformacion de bienes y la prestacion de
servicios;

b. La intermediacion de bienes y la prestacion de servicios;

¢. La banca, seguros y fianzas; y

d. Los auxiliares de los anteriores.

Del Articulo anterior se deduce que actos o actividades se consideran de comercio y
que personas se consideran comerciantes. Asimismo, cabe mencionar gque la
legislacion guatemalteca considera comerciantes a las sociedades con forma mercantil

cualguiera sea su objeto.

Por lo tanto se puede considerar que el negocio juridico mercantil es en el cual
intervienen personas consideradas comerciantes realizando los actos calificados de
comercio indicados en |a legislacion, es decir, es un acto voluntario y licito realizado de
conformidad con una norma juridica en virtud de la cual dos 0 mas personas convienen
en crear, modificar o extinguir derechos y obligaciones derivados de actos o actividades

de comercio.

14




1.4. El contrato

En el sistema contractual romano solo se consideraban contratos aquelios acuerdos
tipificados en el ius civile, por lo cual, para entrar en el estudio de los contratos es

necesario dejar claro el sentido de los términos convencion, pacto y contrato.

La convencién es el acuerdo de voluntades que recae sobre un negocio juridico que
tenga por objeto crear, modificar o extinguir algin derecho destinado a producir efectos,
es decir, a reglar los derechos de las partes. Era un negocio bilateral o multilateral por
cuanto requeria el concurso de dos o mas voluntades. La convenciéon constituye

el género con respecto a los contratos.

Diaz Menchu y Alvefio Hernandez sefalan: “En la época clasica el puro y simple
acuerdo de voluntades respecto a algun aspecto no contemplado por el lus civile no

"7 en base a lo anterior, el pacto es diferente a la

era considerado contrato sino pactum.
convencion, ya que se refiere a aquellas relaciones que carecen de accidon, ya que

solamente engendran una excepcién.

’ Diaz Menchu, Luis; Alvefio Hernandez, Marco. Apuntes de derecho romano. Pag. 230.
15
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Con el paso del tiempo, el pacto se fue asimilando al contrato al otorgarle acciones para
exigir su cumplimiento. El contrato se aplica a todo acuerdo de voluntades reconocido
por el derecho civil, dirigido a crear obligaciones civilmente exigibles, estaba siempre
protegido por una acciéon que le atribuia plena eficacia juridica, cosa que también
ocurria con algunos pactos que no entraban en la categoria de contratos, pero existia
también un gran nimero de convenciones o pactos que a diferencia de los contratos no

estaban provistos de accién para exigir su cumplimiento y carecian de nombre.

El hecho de que la voluntad de las partes constituya el elemento fundamental de las
convenciones en donde se atribuye que la convencién forma ley entre las partes, es un
principio reconocido por los romanos como de derecho natural, y por lo tanto admiten
que toda convencién no reprobada, hace nacer una obligacién natural entre las partes
contratantes, pero para que la obligacion tuviese fuerza ejecutoria en el derecho de los
quirites, era preciso que ademas tuviese una causa civil, estos eran los contractus.

Para dar una definicion completa de contrato en cuanto al derecho romano Camares
Ferro indica: “Es la convencién que tiene una denominacion especial (ej. Compra venta,
locacién, etc.) O en su defecto, una causa civil obligatoria (como seria por ej. La
transmisién de la propiedad de una cosa: datio) y a la que el derecho sanciona con una

accion”®,

8 Camares Ferro, José Curso de Derecho romano, Pag. 149.
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1.4.1. La evoluciéon del contrato en roma

Como he expresado anteriormente, no todo acuerdo de voluntades era considerado
contrato, sino solamente aquellas relaciones a las que la ley atribuia el efecto de

engendrar obligaciones civilmente exigibles.

Pefia Guzman y Arguello sefalan: “En el derecho justiniano, el contrato es el acuerdo
de voluntades capaz de constituir a una persona en deudora de otra, incluyendo como
tales a toda clase de negocio que tuviera por fin |la creacidén, modificacion o extincién de

cualquier relacion juridica™.

Finalmente, cuando la evolucién del derecho romano hizo del acuerdo de voluntades el
elemento caracteristico del contrato, se acepta que puedan ser perfeccionados por el

mero consentimiento de las partes, apareciendo asi los contratos consensuales.

® pefia Guzman, Luis Alberto y Arguello, Luis Rodoifo. Derecho Romano Pag. 216.
17
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Para esbozar la definicion de contrato en el derecho actual se pueden mencionar las
siguientes definiciones como la de Manuel Osorio: “en una definicion juridica se dice
que hay contrato cuando dos © mas personas se ponen de acuerdo sobre una

declaracién de voluntad comun destinada a regir sus derechos”'®

Capitant citado por Manuel Osorio define el contrato como: “acuerdo de voluntades

entre dos 6 mas personas, con el objeto de crear en ellas vinculos de obligaciones™".

Para Puig Pefa contrato es:” el acuerdo de voluntades anteriormente divergentes, por
virtud de la cual las partes dan vida, modifican y extinguen una relacién juridica de

caracter patrimonial”*?

El Cdodigo Civil argentino en el Articulo 1137 indica que: hay contrato cuando varias
personas se ponen de acuerdo sobre una declaracién de voluntad comun, destinada a

reglar sus derechos.

0 Osorio, Manuel. Ob. Cit. Pag. 167.

" Ibid. Pag. 167

12 Puig Pefia, Federico. Compendio de Derecho civil espaiiol. Tomo lll, Pag. 329.
18




Cabanellas citando a Savigny para quien el contrato es: "el concierto de dos o mas
voluntades sobre una declaracion de voluntad comun, destinada a reglar sus relaciones

juridicas™."®

El codigo civil espafiol no da una definicion sino que indica el momento en que se
considera que hay contrato ya que en su Articulo 1254 expresa que el contrato existe
desde que una o varias personas consientan en obligarse respecto de otra, u otras, a
dar alguna cosa o prestar algun servicio. Igualmente al respecto el Cédigo Civil en su
Articulo 1517 expresa que Hay contrato cuando dos o mas personas convienen en

crear, modificar o extinguir una obligaciéon.

En virtud de lo anterior, se puede deducir que la definicién del maestro Puig Pefia es la
mas acertada ya que engloba todos los elementos del contrato, desde su esencia hasta

sus elementos caracteristicos.

1.4.3. Ineficacia de los contratos

Se consideran ineficaces los contratos que carezcan de alguno de los elementos

'3 Guillermo Cabanellas, Diccionario Juridico Elemental. Pag. 101.
19
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esenciales, o que estuvieran viciados de alguna manera. La ineficacia tiene distintas
manifestaciones y efectos segun la clase de invalidez que se cause al contrato, las

cuales se citan a continuacion:

Nulidad absoluta: segun Cabanellas es la: “llegalidad absoluta de un acto. La nulidad
puede resultar de la falta de las condiciones necesarias y relativas, sea a las cualidades
personales de las partes, sea a la esencia del acto; lo cual comprende sobre todo la
existencia de la voluntad y la observancia de las formas prescritas para el acto. Puede
resultar también de una ley. Los jueces no pueden declarar otras nulidades de los actos

juridicos que las expresamente establecidas en los codigos™.

Osorio indica sobre la nulidad absoluta: “es la del acto que carece de todo valor juridico,
con excepcién de las reparaciones y consecuencias gue por ilicito o danoso puede
originar. La nulidad absoluta puede ser declarada por el juez y debe serlo, aun sin
peticiéon de parte, cuando aparezca manifiesta. Pueden alegarla cuantos tengan interés
en hacerlo, menos el que haya ejecutado el acto sabiendo o debiendo saber el vicio que

lo invalidaba. La nulidad absoluta, o nulidad estricta, no admite confirmacién.”’®

El Articulo 1301 del Codigo Civil indica que hay nulidad absoluta en un negocio juridico

' Guillermo Cabaneilas. Ob. cit. Pag. 293.
'S Osorio, Manuel. Ob. cit. Pag. 629.
20
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cuando su objeto sea contrario al orden publico, contrario a las leyes prohibitivas
expresas y por la ausencia o no concurrencia de los requisitos esenciales para su

existencia.

Tomando en cuenta lo anterior, se puede decir que |la nulidad absoluta se produce por
falta de requisitos esenciales, y en el caso que cumpliendo los requisitos, el objeto de
dicho contrato sea contrario al orden publico o a las leyes prohibitivas expresas por lo
tanto es nulo; asimismo, tomando en cuenta el segundo parrafo del Articulo 1301 del
Cadigo Civil que indica que los negocios juridicos que adolezcan de nulidad absoluta no
producen efectos ni son revalidables por confirmacion, se puede deducir que las partes
no pueden subsanar la nulidad absoluta, ya que la accidon para demandar la nulidad no
caduca ni prescribe ya que no se puede dar existencia por el transcurso del tiempo a
algo que no existe, ni puede revalidarse por confirmacion y que una vez quede firme la
sentencia que declara absolutamente nulo el negocio o contrato y se tienen por no

ocurridos los efectos que este hubiera producido.

Nulidad relativa o anulabilidad: Osorio indica.” es la que ha de ser alegada y probada
por ciertas personas para que la invalidacién surta efecto. Cabe subsanarla por la
confirmacion, porque sus defectos no son substanciales en absoluto, ni de orden
publico inexcusable.” Carlos Vasquez Ortiz indica al respecto: “Un negocio juridico es
anulable cuando aun produciendo sus efectos, estos pueden cesar en virtud de accidn

21
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judicial ejercitada por quien alega la existencia de vicios y defectos de su

constitucion.”'®

Segun Puig Pefia: “la nulidad relativa tiene lugar cuando existe un vicio o defecto del
actor, singularmente uno de los vicio del consentimiento (error, dolo, violencia,

intimidacién)”."”

Segun la legislacion guatemalteca son tres las causas que pueden producir nulidad
relativa: incapacidad relativa de las partes o de una de ellas, vicios del consentimiento y
por la ausencia de formalidades esenciales en el caso de obligaciones de menores,

incapaces o ausentes.

Una de las diferencias con la nulidad absoluta es que la nulidad relativa solo puede
hacerla valer nada mas que los afectados por el vicio y puede quedar el acto anulado o
subsanado por la confirmacién que depende del legitimado a demandar la nulidad o

consentirla expresa o tacitamente en cuyo caso queda subsanada o prescrita.

Rescision: Cabanellas indica que rescision es:” Privar de su eficacia ulterior o con

'8 vasquez Ortiz, Carlos. Ob. Cit. Pag.36.
" puig Pefia, Federico. Ob. Cit. Pag. 430.
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efectos retroactivos una obligacién o contrato”®. Por su parte Osorio dice:” Una de las
formas de su extincion por causas sobrevinientes después del perfeccionamiento de
aquéllos. En sentido méas concreto, la expresion hace referencia a la extincion del

contrato anulandolo por lesién”

Es posible inferir, que la rescision es un procedimiento encaminado a hacer ineficaz un
contrato que en condiciones normales seria obligatorio, esto a causa de factores

externos los cuales ocasionan perjuicios a uno o0 ambos contratantes.

La legislacion guatemalteca apunta a que concurran ciertos elementos como lo son: la
existencia de un contrato valido, que no se haya consumado sino que este pendiente
de cumplimiento y que las partes acuerden disolverlo 0 que se declare disuelto en virtud

de resolucion de juez competente.

Se puede decir que la rescisidn voluntaria se da cuando es de mutuo acuerdo y estan
pendientes de cumplimiento los contratos validamente celebrados; rescision judicial
cuando se precisa de un motivo especifico indicado por la ley derivando en la
interposicion de una demanda en juicio sumario por el contratante que ha sufrido

perjuicio econdmico o lesion patrimonial, y de esta manera la sentencia declarara

'8 Guillermo Cabanellas. Ob. Cit. Pag. 376.
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disuelto el negocio o contrato en virtud de la accion rescisoria, la accidén para pedir la
rescision dura un afio a partir de la celebracion del contrato; y la rescisién forzosa o
legal que se da cuando surgen situaciones fortuitas ajenas a los contratantes que

impiden el cumplimiento del contrato.

Las personas sin impedimento alguno en cualquiera de sus contrataciones pueden
estipular motivos especificos para la rescision de estos, siempre que, los motivos no

contrarien ninguna norma legal.

En cuanto a los efectos de la rescision se infiere que esta se equipara en su elemento
fundamental a la nulidad, en virtud de que al declararse la rescisién de un contrato las
cosas vuelven a su estado anterior, es decir, las partes deben restituirse lo que
respectivamente hubieren recibido y los servicios prestados deberan justipreciarse ya
sea para pagarlos o para devolver el valor de los prestados; en el caso de haber
perjudicado a un tercero por la rescision se entendera subsistente la obligacién solo en

cuanto a los derechos de la persona perjudicada.
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1.5. Caracteristicas de las obligaciones mercantiles

Antes de iniciar con lo concerniente al contrato mercantil es necesario tomar en cuenta
las caracteristicas propias de las obligaciones mercantiles para con esto tener un
pancrama general de las incidencias que pueden surgir dentro de la contratacion

mercantil.

1.5.1. Solidaridad de los deudores

Partiendo de la idea de que las obligaciones mancomunadas son las obligaciones en
las cuales intervienen dos 0 mas personas ya sea en la parte activa o en la parte pasiva
como bien lo indica el Articulo 1347 del Cddigo Civil. La mancomunidad puede ser
simple o solidaria, es simple cuando uno de los sujetos responde de una parte de la
obligacion y solidaria cuando cualquiera de ellos responde de la totalidad frente al
sujeto del derecho. De acuerdo al Articulo 1353 del cédigo anteriormente mencionado,
para que una obligacidbn mancomunada sea solidaria, se necesita que se pacte

expresamente.

En cuanto a la mancomunidad simple el Articulo 1348 del Cddigo Civil establece

25



cumplir integramente la obligacion, ni tiene derecho cada uno de los acreedores para

exigir el total cumplimiento de la misma. En este caso, el crédito o la deuda se
consideraran divididos en tantas partes como acreedores o deudores haya, y cada

parte constituye una deuda o un crédito separado.

Asimismo la mancomunidad solidaria segun el Articulo 1352 del Cddigo Civil es cuando
varios deudores estan obligados a una misma cosa, de manera que todos o cualquiera
de ellos pueden ser constrefiidos al cumplimiento total de la obligacién, y el pago hecho
por un solo libera a los demas; con respecto a los acreedores cuando, cualquiera de
elios tiene el derecho de exigir la totalidad del crédito, y el pago hecho a uno de ellos
libera al deudor. Del articulado mencionado se establece una especialidad de las
obligaciones mercantiles mancomunadas, en lo que al deudor o al fiador se refiere, si
en una obligaciéon mercantil hay varios deudores, su mancomunidad es solidaria en
virtud del Articulo 674 del Codigo de Comercio, es decir, la solidaridad se presume en

cuanto a obligaciones mercantiles, salvo disposicién en contrario.

1.5.2. Exigibilidad de las obligaciones sin plazos

Segun el Articulo 1283 del Cédigo Civil, cuando se omite pactar el plazo, o se dej6é a
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voluntad del deudor fijar la duracién del mismo, el acreedor tiene que recurrir a un juez
competente para lo que determine, au contrarie en este caso aparece una especialidad
de las obligaciones mercantiles ya que el Articulo 674 del Cédigo de Comercio indica
que las obligaciones en las que no se pacte plazo son exigibles inmediatamente a

menos que el término sea consecuencia de la propia naturaleza del contrato.

1.5.3. La mora mercantil

Teniendo en cuenta que la mora es el status juridico en que se encontrara el sujeto si
no cumple con su obligacidn o no acepta la presentacion que le hace el deudor, la
caracteristica propia del derecho civil es que, para caer en mora, salvo las excepciones
que establece el Articulo 1431 del Codigo Civil, es necesaria la interpelacién, o sea, el
requerimiento en forma judicial 0 por medio de un notario. Al contrario, en las
obligaciones y contratos mercantiles se incurre en mora sin necesidad de

requerimiento, bastando unicamente que el plazo haya vencido o sean exigibles.

La excepcion a esta regla, aunque por el tema que se trata no compete lo mencionare,
son los titulos de crédito y cuando hay pacto en el contrato. El Cédigo Civil establece
que la mora del deudor genera dafos y perjuicios que deben ser pagados al acreedor,
pero elios deben ser consecuencia inmediata y directa de la contravencion, el cédigo
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mencionado se orienta a obligar a que se pruebe fehacientemente que esos dafos y
perjuicios se han causado 0 que necesariamente deban causarse, no siendo suficiente
la simple reclamacién o pretensibn, a menos que se frate de una clausula

indemnizatoria.

En lo mercantil sucede lo contrario, hay un mandato para el deudor moroso de pagar
los dafios y perjuicios saivo pacto en contrario; cuando la obligacion tuviere por objeto
una cosa cierta y determinada o determinable estos dafios y perjuicios se cuantificaran
en relacion al interés legal sobre el precio del contrato y a la falta de este, por el que
tenga en la plaza al dia del vencimiento, el de su cotizacion en la bolsa si se trata de

titulos de crédito, y en defecto de lo anterior, el que fijen expertos.

1.5.4. Derecho de retencion

Al tenor del Articulo 682 del Codigo de Comercio, el derecho de retencion es la facultad
gue se concede al acreedor mercantil cuyo crédito sea exigible, para retener bienes
muebles o inmuebles de su deudor que se hallen en su poder, o de los que tuviere por
medio de titulos crédito representativos cuando al ser exigida la obligacion el deudor no
cumple, o bien, hasta que el deudor lo cumpla y con esto la retencién funciona como
garantia del cumplimiento de la obligacién.
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Como los bienes retenidos siguen siendo propiedad del deudor, el acreedor debe velar
por su conservacion por eso la ley le asigna a este las obligaciones de un depositario

las cuales son:

a. Guardar la cosa depositada y abstenerse de hacer uso de ella;

b. Registrar las cosas que se han entregado embaladas o selladas;

c. Avisar de cualquier pérdida o deterioro que pudiera sufrir la cosa y de las medidas
que deben tornarse para evitarlo; e

d. Indemnizar los dafios y perjuicios que por dolo o culpa sufriere el deudor con relacion

a la cosa.

Otras disposiciones en cuanto a la retenciéon se enumeran a continuacion:

a. Cesa la retencion si el deudor consigna la suma adeudada o la garantiza;

b. La disposicién que el deudor haga de los bienes retenidos, no afecta la retencion;

c. Cuando los bienes retenidos son embargados, el acreedor que los posee tiene
derecho a conservar los bienes con caracter de depositario judicial, a ser pagado
preferentemente si el bien retenido estaba en su poder en razdn del mismo contrato
qgue origino su cuenta y a ser pagado con prelaciéon al embargante, si su relacion de
crédito es anterior a la de este; y
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d. El acreedor que retiene pagara costas judiciales, danos y perjuicios, si no entabla la
demanda dentro del término legal, o si se declara improcedente su demanda. La ley
no es especifica el término para entablar la demanda, al menos que en cada contrato

se pronuncie sobre este particular.

1.5.5. Nulidad de las obligaciones plurilaterales

El Articulo 689 del Cédigo de Comercio establece que la nulidad que afecte la
obligacion de una de las partes en un negocio plurilateral, no anula la totalidad de!
negocio juridico, sino unicamente con relacién a la parte que provoco la nulidad, salvo

que ese hecho haga imposible la existencia del negocio.

El negocio juridico plurilateral es aquel en que los sujetos que intervienen no tienen
intereses ni status juridicos contrapuestos, como el caso del contrato de sociedad, la
disposicién de esta naturaleza no es propia del derecho mercantil, porque también en el

Cédigo Civil esta previsto el contrato de sociedad civil.
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1.5.6. Capitalizacién de intereses
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También llamada anatocismo lo cual es prohibido en el derecho civil ya que el Articulo
1949 del Cédigo Civil prohibe la capitalizacidon de intereses. Capitalizar intereses
significa que cuando el deudor deja de pagarlos, la cantidad que se adeude por ese
concepto acrecienta el capital, de manera que, a partir de la capitalizacion, 10s intereses
aumentan porque se elevé la suma del capital. La capitalizacion de intereses era
conocida también como negocio bancario y esta regulado en el Articulo 691 del Cédigo
de Comercio, también se extendid a todos tipo de obligacidon mercantil siempre que asi
se pacte en el contrato y que |a tasa de interés no sobrepase la maxima que cobran los

bancos, permitiéndola unicamente en el negocio bancario.

1.5.7. Vencimiento de las obligaciones de tracto sucesivo

Al tenor del Articulo 693 del Cédigo de Comercio las obligaciones de tracto sucesivo a
falta de un pago dan por vencido el plazo de la obligacion, y la hace exigible salvo pacto

contrario.
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1.6. Contrato mercantil

En el derecho espanol, un contrato mercantil es un negocio juridico bilateral que tiene

por objeto un acto de comercio.

Un contrato puede ser considerado acto de comercio en funcién de la condicién de las
partes que intervienen en él, en otras palabras, si son comerciantes o no, en funcion de
su objeto, si tiene un objeto que el Cédigo de Comercio reputa mercantil o no, 0 en
funcién de los dos criterios tomados conjuntamente, con todo esto en base a los
Articulos segundo, cuarto y quinto del Cadigo de Comercio en el cual el epigrafe indica
lo anterior como negocio mixto. Por ejemplo, el contrato de constitucidon de sociedad
andénima es eminentemente mercantil ya que se puede decir que en funcion de su
objeto, que radica en la puesta en comun de bienes y/o servicios para la realizacion de
una actividad econdémica con animo de lucro, es independiente el caracter de
comerciantes 0 no comerciantes de las partes que lo suscriban, mientras que el
contrato de mutuo sera mercantil si cualquiera de las partes es comerciante, en la
legislacion guatemalteca se da en el caso de que el mutuante sea una entidad bancaria

o financiera.
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1.6.1. Principios de la contratacién mercantil
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La doctrina sefiala varios principios dentro de los que es posible mencionar los

siguientes:

a. La verdad sabida;

b. La buena fe guardada;

¢. Toda prestacion se presume onerosa;
d. La intencién de lucro; y

e. Ante la duda deben favorecerse las soluciones que hagan mas segura la circularon.

Tomando en cuenta lo que establece el Codigo de Comercio en el Articulo 669, las
obligaciones mercantiles se interpretan, ejecutan y cumplen de conformidad con los

principios de verdad sabida, y de buena fe guardada.

El poco formalismo con que se desarrollan estos principios funcionan como parte de su
propia sustancia, es asi, que las partes obligadas conocen en verdad sus derechos y
obligaciones y se vinculan de buena fe en sus intenciones y deseos de negociar para
no darle una interpretacién distinta a los contratos, ya que de otra manera se destruira
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la seguridad del trafico comercial.

El cumplimiento de los deberes y el ejercicio de los derechos son riguroscs porgue solo
de esa manera puede conseguirse armonia en la intermediacién para la circulacion de

los bienes y la prestacién de servicios.

1.7. Caracteristicas de los contratos mercantiles

1.7.1. La representacién para contratar

En el derecho mercantil se utiliza lo se denomina representacién aparente, es decir, que
una persona se manifiesta como representante de otra, sin necesidad de ostentar un

mandato, como seria necesario en el trafico civil.

En virtud de lo anterior el Articulo 670 del Cédigo de Comercio establece lo siguiente:
Quien haya dado lugar, con actos positivos u omisiones graves a que se crea, conforme
a los usos del comercio, que alguna persona esta facultada para actuar como
representante, no podra invocar la falta de representacion respecto a terceros de buena
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1.7.2 Forma del contrato mercantil

Segun el Codigo Civil guatemalteco las personas pueden contratar y obligarse:

a. Por medio de escritura publica;
b. documento privado;
c. Acta levantada ante el alcalde del lugar; y

d. Por correspondencia y verbalmente.

En cuanto al derecho mercantil la forma se encuentra méas simplificada, los contratos de
comercio no estan sujetos para su validez a formalidades especiales en virtud de que
una de las principales caracteristicas de este derecho es el poco formalismo, por lo
tanto, en cuanto al derecho mercantil cualquiera que sea la forma de contratacion, las

partes quedan vinculadas en los términos que quisieron obligarse.

Hay contratos que quedan fuera de este rubro por cuanto que son los contratos
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solemnes, dentro de los que se menciona el contrato de fideicomiso y el de sociedad,

que deben celebrarse mediante escritura publica.

1.7.3. Clausula compromisoria

La legislacién civil guatemalteca establece que toda controversia relativa a los contratos
puede dirimirse mediante juicio arbitral, si asi se consigna en escritura publica. En el
terreno mercantil es diferente ya que un contrato puede discutirse mediante arbitraje sin
necesidad de que la clausula compromisoria conste en escritura puablica, 1o que viene a
ser una caracteristica del contrato mercantil, segin el Articulo 671 del Cddigo de

Comercio.

1.7.4. L.os contratos por adhesién

El contrato por adhesion ha sido criticado en la doctrina por poner en desventaja al
consumidor frente a la persona que ofrece un bien o un servicio, sin embargo quienes lo
defienden consideran que es el medio mas adecuado para aquellas transacciones que
se dan en grandes cantidades. Por eso se ha considerado que esta modalidad de
contrato es mas susceptible de darse en el campo mercantil. En el campo comercial
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esta forma de contratar es lo mas corriente, por eso es que el Codigo de Comercio
establece reglas, para interpretar los contratos por adhesidén con el objeto de proteger al
contratante que recibe la oferta de contrato. Estos contratos son producto de la
negociacion en masa, son elaborados en serie, estos son sometidos a leyes de una
estandarizacidén rigurosa, que por un proceso de tipificacion contractual reduce al

minimo el esfuerzo de las partes y la pérdida de tiempo.

El Cédigo de Comercio distingue dos situaciones que disciplina el contrato por

adhesion:

a. Contrato mediante formularios, Articulo 672: En los contratos estandarizados

mediante formularios, su interpretacion se rige mediante las siguientes reglas:

a.1. Se interpretan, en caso de duda, en sentido menos favorable de quien preparo el
formulario;

a.2. Cualquier renuncia de derecho tiene validez si en la redaccion del documento
aparecen caracteres tipograficos mas grandes o diferentes al resto del documento;
y

a.3. Las clausulas adicionales prevalecen sobre las generales, aunque estas no hayan
sido dejadas sin efecto.
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b. Contrato mediante pdlizas, Articulo 673 Hay contratos que se celebran mediante

polizas como lo es el seguro, mediante facturas por ejemplo en una compraventa y
mediante drdenes o pedidos en el suministro. En estos contratos puede suceder que
los términos en que se contratd difieran de lo que dice el documento, para ello se
puede pedir una rectificacidn dentro de quince dias siguientes a aquel en que se
recibe el documento; de lo contrario, se consideran aceptadas las condiciones
consignadas. Asimismo, si la persona contra quien reclama no contesta dentro de
quince dias, se considera aceptada la rectificacién. En estos dos casos debe tenerse
silencio como tactica manifestacidén de voluntad. A estas formas de contratar también

se les aplica las reglas de interpretacion antes descritas.

1.7.5. Omisioén fiscal

Cuando los sujetos contratantes no cumplen con la obligacion fiscal, puede ocasionar
que esos actos obedezcan de ineficacia, aun asi, el trafico mercantil puede verse
afectado en la buena fe comercial, la ley establece que ello no produce la ineficiencia
de los actos o confratos mercantiles, asi como tampoco los libera de pagar los

impuestos omitidos, todo esto en virtud del Articulo 680 del Cédigo de Comercio.
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1.7.6. Libertad de contratacion

El contrato ha sido considerado como la maxima contenciéon de la libertad juridica, es
decir, para hacer o no hacer o que la ley permite, ninguna persona esta obligada a
celebrar contrato. El Articulo 681 del Codigo de Comercio establece que nadie se le
puede obligar a contratar sino cuando rehusarse a ello significa un acto ilicito o abuso
de derecho. La ley pretende que si una persona habilita una empresa para ofrecer al
publico bienes y servicios esta persona tiene la libertad juridica para decidir si contrata

0 NO COoN una persona.

1.7.7. Efectos de la clausula rebus sic stantibus

También conocida como teoria de la imprevision, quiere decir que el contrato se cumple
siempre y cuando las circunstancias o cosas, rebus, se mantengan, stantibus, en las
condiciones iniciales. El Articulo 688 del Cédigo de Comercio establece que el deudor
puede demandar la terminacion del contrato unicamente en los de tracto sucesivo y en
los de ejecucidon diferida, si sobrevienen hechos extraordinarios e imprevisibles que
hagan oneroso el cumplimiento de la presentacion. De esta manera la terminacion que
se diera por esas circunstancias no afectaran las obligaciones ya ejecutadas ni aquellas
en las que ya se ha incurrido en mora.
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1.7.8. Contratante definitivo

En cuanto a este tema el Articulo 692 del Cddigo de Comercio es mas que claro al
establecer que una persona puede contratar con otra un determinado negocio, pero una
de ellas lo hace como representante aparente, reservandose la facultad de designar
quien sera el contratante en definitiva dentro de un plazo no superior a tres dias, y la
validez de la designacion depende de la aceptacion del otro contratante o de una
representacion suficiente, pero si cumplido el plazo no se hace la designaciéon o no

fuere aceptado el contrato surtira efectos entre los contratantes definitivos.

1.8. Clasificacion de los contratos

1.8.1. Unilaterales y bilaterales:

Unilaterales: son aquellos en que la obligacion recae unicamente en una de las
personas contratantes, como lo es la donacion pura y simple o el mandato gratuito.
Bilaterales: también llamadas sinalagmaticas, son aquellas en las que partes se obligan

en forma reciproca por ejemplo la compraventa, suministro o el seguro.
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1.8.2. Onerosos y gratuitos

Onerosos: son aquelios en que la prestacién de una de las partes tiene como
contrapartida otra prestacidn, en otras palabras, ante la obligacion se tiene un derecho
aunque no sean equivalentes las prestaciones.

Gratuitos: estos contratos se fundan en libertad, se da algo por nada. Como es obvio en

el derecho mercantil no hay gratuitos porque la onerosidad es principio de este derecho.

1.8.3. Consensuales y reales:

Consensuales: un contrato es consensual cuando se perfecciona en el momento en que
las partes prestan un consentimiento.
Reales: los contratos reales son aquellos en que la perfeccion del contrato se da

siempre y cuando se entregue la cosa objeto del negocio.

1.8.4. Nominados e innominados

Nominados: son aquellos a los que la ley o las costumbres de los comerciantes les dan
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nombre.

Innominados: son los contratos que carecen de nombre a consecuencia de una falta de

regulacion dentro de un sistema legal.

1.8.5. Principales y accesorios

Principales: un contrato es principal cuando surte efectos por si mismo, sin recurrir a
otro, es decir, que subsiste por si mismo.
Accesorios: un contrato es accesorio cuando es necesaria la existencia de otro contrato

para que este tenga vida juridica.

1.8.6. Conmutativos y aleatorios

Conmutativos: el contrato conmutativo es aguel en que las partes estan sabidas desde
que el celebra el contrato cual es la naturaleza y alcance de sus prestaciones de
manera que aprecian desde el momento contractual el beneficio o la perdida que les
causa o les podria causar el negocio.

Aleatorios: el contrato es aleatorio cuando las prestaciones dependen de un
acontecimiento futuro e incierto que determina la pérdida o ganancias para las partes, el
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contrato de seguro por ejemplo.

1.8.7. Tipicos y atipicos:

Tipicos: un contrato es tipico cuando la ley lo estructura es sus elementos esenciales:
aparece en el listado que da la ley.
Atipicos: es atipico un contrato cuando no obstante ser contrato porque crea, modifica o

extingue obligaciones, no lo contempla la ley de forma especifica.

1.8.8. Formales o solemnes y no formales:

El derecho mercantil se caracteriza por el poco formalismo, entonces, esta clasificacion
tiene mucho sentido en el trafico comercial, porque en él cualquier forma de contratar,
salvo casos expresos de la ley como lo es el de sociedad, o el fideicomiso, tiene validez

y vincula a las partes.

Formales o solemnes: son aquellos para los cuales la ley exige una determinada forma
sin la cual carecen de validez juridica.

43



No formales: el contrato es no formal, cuando el vinculo no deja de surgir por la

ausencia de alguna formalidad. Esto ultimo es la regla en el derecho mercantil.

1.8.9. Condicionales y absolutos

Condicionales: Un contrato es condicional cuando las obligaciones que genera se
sujetan a una condicidn suspensiva o resolutoria.
Absolutos: Un contrato es absoluto, cuando su eficiencia no esta sometida a una

condicion.

1.8.10. Tracto Unico y tracto sucesivo

Tracto Unico: cuando un contrato se consuma o0 se cumple de una vez en el tiempo, se
clasifica como de tracto unico o instantaneo.

Tracto sucesivo: si las obligaciones se van cumpliendo dentro de un término o un plazo
que se prolongue después de celebrado el contrato, se llama sucesivo o de tracto-

sucesivo.
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2. Analisis descriptivo del contrato de confirming

2.1. Consideraciones preliminares

Es deber del Estado segun la Constitucién Politica de la Republica de Guatemala
garantizarle a los habitantes desarrollo integral de la persona, y en este caso, se
entiende por desarrollo todas la actividades econdémicas para satisfacer necesidades,
entre estas las actividades de comercio. Asimismo el texfo constitucional también
reconoce la libertad de industria, de comercio y de trabajo salvo las limitaciones que la

ley impone.

En virtud de lo anterior el Codigo de Comercio tiene una regulacion que responde a las
necesidades de desarrollo econdémico del pais y tiene una orientacién filosofica con
enfoque realista. Orientado a esto la legislacion guatemalteca tiene un criterio mercantil
amplio y flexible para estimular la libre empresa facilitando su organizacién y tratando

de agilizar el trafico comercial.
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En busca de la agilizaciéon del trafico comercial por parte del comerciante ya sea
individual 0 social, es necesario implementar nuevas formas de contratacién, por lo
cual, en el ambito mercantil guatemalteco e internacional se utilizan contratos atipicos,
gue se fundamentan en la llamada libertad de corfiguracion interna que tiene como
limite la creatividad de las personas para con esto crear nuevas formas de contratacion
y plasmarias en contratos que seran ley para los contratantes, aunque no estén
reguladas legaimente. Asimismo esta libertad de contratacion no debe de ir en contra
de orden publico ni en contra de las leyes prohibitivas expresas. En cuanto a la
fundamentacién de la falta de regulacién y codificacion de estos contratos se dice que
es dificil codificar todos los contratos mercantiles en virtud de la rapidez con que se

realizan las transacciones y la evolucion del derecho mercantil.

Como no podia ser de otra forma, las entidades financieras ya sea entidades bancarias
o de crédito, se encuentran en permanente evolucidén, en busqueda de instrumentos
financieros y prestacion de nuevos servicios para atender bajo contraprestacion, las
necesidades de sus clientes. Para ello tienen como pilar de su prestacidn, entre otros
muchos factores, a las necesidades de sus clientes directos o potenciales, asi como la
implantacién de tendencia del mercado y figuras existentes en el ambito internacional.
Surgen asi, en la ultima época, un importante numero de figuras contractuales tales
como el renting, factoring, forfaiting, leasing y como no el tema que compete abordar

confirming.
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2.2. Evolucién y origen

El estudio del contrato de confirming es todavia escaso en la doctrina. La expresiéon
confirming, es de origen britanico; el contrato nace en el sigio XIX en Londres, y es

introducido en Francia hacia 1958.

El confirming, como su propio nombre indica, se puede concebir como un servicio
financiero de gestidén del pago a proveedores consecuencia del trafico mercantil
ordinario de una persona, habitualmente juridica, que requiere, por su volumen de
contratacion con los mismos, un importante nivel interno de gestion y atencion
administrativa de la cual quedara, en cierta medida, liberado por la atencion que
prestara a ello su entidad financiera como mandatario de dicho servicio. Existe en este
caso una doble retribucidn, la del cliente y la del proveedor sin olvidar que es un medio
o instrumento de racionalizacién de la gestion administrativa, orientada al pago de
facturas del cliente a la entidad. El término confirming, proviene del verbo anglosajon
to confirm, es decir, confirmar, siendo su gerundio el aludido en dicha expresién, la
cual pretende dar cierta unidad de acto a la instrumentacion financiera de pagos y
gestion de cobros, que indudablemente, por mucha simultaneidad que se le pretenda
dar, tiene un antes y un después, mucho mas cuando las operaciones quedan
sometidas, no en pocos casos, a un plazo por las condiciones existentes en la relacion
cliente-proveedor.
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en Estados Unidos al ser usual su puesta en préactica desde hace afios y trasladada

desde alli a la Unién Europea y con ella a Espafia.

En estos momentos de crisis, de falta de liquidez, de morosidad y de insolvencia
muchas empresas tienen miedo a vender, ya que pueden quedarse tanto sin la
mercancia como sin el dinero. La confianza es una base fundamental en los negocios,

pero ahora la confianza hay que demostrarla.

Se conocen casos de empresas 100% solventes a las cuales un proveedor les ha
denegado una compra a crédito por la situacion de incertidumbre en la que se esta, no

por la situacion de la empresa en concreto.

&Y como podria ser posible solventar ese problema de confianza? ;,Cémo se puede
demostrar fehacientemente que una persona es fiable y solvente al ciento por ciento?

Pues sencillamente con el confirming.
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2.3. Definicion

En cuanto a este contrato el Doctor Carlos Molina Sandoval expone: “El confirming
(servicio de pago a proveedores) es un servicio administrativo-financiero de gestion de
pagos a proveedores que presta una entidad financiera (frecuentemente una entidad de
factoring) a su cliente (firmante del contrato, comprador y deudor de operaciones) y al
propio proveedor (acreedor) al que "confima" el pago de sus créditos y ofrece
eventualmente el anticipo del importe de ellos. Este contrato es usualmente ofrecido por
entidades bancarias o de factoring y por ello puede abarcar, en algunos casos, la
financiacion a su cliente-empresa (mediante el adelanto de los fondos y pago a los
acreedores) y la financiacion a los acreedores-proveedores (mediante el descuento de

los documentos que los acreedores tienen contra el cliente-empresa)”.'®

El Doctor en derecho Fernando Garcia Solé refiriéndose al presente contrato indica: “El
factoring proveedor o confirming responde al tipo de contratos, al igual que el factoring y
gestion de pagos, en los que el cliente acude a la entidad financiera en el animo de

conseguir determinadas ventajas en la gestién empresarial”.®

El confirming se puede concebir como un servicio financiero de gestidén del pago a

*? Molina Sandoval, Carlos. Negocios Bancarios. Pag. 310.
* Garcia Solé, Fernando. “El confirming: una nueva técnica financiera”. Pag. 123.
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proveedores consecuencia del trafico mercantil ordinario de una persona, habitualmente
juridica, que requiere, por su volumen de contratacién con los mismos, un importante
nivel interno de gestion y atencion administrativa de la cual quedard, en cierta medida,
liberado por la atencién que prestara a ello su entidad financiera como mandatario de

dicho servicio.

Juan Carlos Pérez Martinez expone: “El Factoring Proveedor o confirming consiste en
mejorar la gestién de pagos de una empresa (cliente de la Entidad) a sus proveedores.
Al propio tiempo, la entidad, por el mismo sistema va a facilitar la gestién de cobro de
los proveedores y se articula a través de un Contrato de Gestion de los Pagos a
Proveedores a suscribir entre la ENTIDAD y la empresa Cliente, intervenido por
fedatario publico, en el que puede incluirse un acuerdo, s6lo en casos excepcionales,
de reparto de los ingresos financieros (por margenes de intereses y/o comisiones)

derivados del descuento aplicado a dichos proveedores”.?'

En virtud de las concepciones anteriores, se afirma que el confirming consiste en un
servicio administrativo-financiero de gestién de pagos a proveedores gue presta una
entidad a su cliente-deudor de operaciones, y al propio proveedor-acreedor al cual
confirma el pago de sus créditos y ofrece eventualmente el anticipo del importe de ellos;

asimismo, puede en el caso del cliente ampliar el plazo de pago de las facturas

! pérez Martinez, Juan Carlos. Contratos Financieros Pag. 210.
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pendientes por cancelar, es decir dandole financiaciéon de sus pagos.

Este contrato es usualmente ofrecido por entidades bancarias o de factoring y por ello
puede abarcar, en algunos casos, la financiacion a su cliente-empresa mediante el
adelanto de los fondos y pago a los acreedores y la financiacion a los acreedores-
proveedores mediante el descuento de los documentos que los acreedores tienen

contra el cliente-empresa.

Por ello, se ha dicho que el confirming es un contrato de factoring al revés agregandose
que en el factoring la entidad de crédito adquiere los créditos que frente a terceros tiene
su cliente, de manera que pasa a ser su titular, pero en el confirming el cliente de la
entidad de confirming es quien ostenta una posicion de deudor de determinadas
facturas y acude a la entidad no para cederles los créditos que surgen de su actividad
mercantil, sino todo lo contrario, para canalizar a través de la entidad de confirming los

pagos que ha de realizar a sus proveedores.

Segun los autores de la materia en sintesis se afirma que el confirming es un contrato
firmado con una entidad de crédito, financiera o de factoring mediante el cual la entidad
confirma al proveedor el pago de la mercancia o el servicio, siendo la propia entidad
quién pagara al proveedor cobrandole al cliente posteriormente un importe por el
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dentro del plazo establecido en las propias facturas o el que hayan pactado; asimismo,
la entidad ofrece al proveedor la opcién de pagar anticipadamente las facturas
pendientes menos el descuento por este adelanto y asi de esta manera obtienen lucro
del cliente y del proveedor. También pueden pactar entre el cliente y la entidad que el
primero reciba una utilidad por los montos cobrados por la entidad a los proveedores en

virtud del adelanto del pago.

Desde el punto de vista del cliente que contrata el servicio de confirming, disponer de
este acuerdo supone abrir muchas puertas, tanto a proveedores nuevos como en armas
de negociacion, ya que se intenta negociar mejores precios con el proveedor ya que
con el confirming se tiene garantizando el pago. Por supuesto, un contrato de
confirming no lo consigue cualquiera, la entidad se cuidara mucho de escudrifiar la
empresa para cerciorarse de que es solvente y de que podra hacer frente a todos los

pagos que se realicen.

2.4. Objeto

El objeto del contrato, esta considerado como el propésito que las partes intervinientes
tienen de crear, regular, modificar o extinguir obligaciones. En tal sentido se puede
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afirmar que el objeto del contrato desde el punto de vista del cliente consiste en la
intencién de obtener los servicios administrativos y de gestién que la entidad puede
brindarle, ademas de la financiacién que puede suponerle la cesién de su cartera de
deudas con la respectiva entidad. Desde el punto de vista de la entidad, el objeto
consiste en el propdsito de obtener una retribucién por los servicios que brinda al
proveedor, es decir, el adelanto del pago y también obtenerlo en caso de financiar al

cliente.

En virtud de lo anterior, parece que ceder los pagos a un tercero no tiene mucho
sentido, habida cuenta de que dicho tercero lo que adquiere es una obligacién de pago,
sin embargo se afirma que esto es un negocio para ambas partes, véase a través de un
ejemplo: una empresa tiene la capacidad de disponer de un periodo de pago muy alto,
entre los 90 y los 180 dias, y que por su trayectoria es de reconocida solvencia.
Evidentemente esta empresa trabajard con una entidad financiera que por su
experiencia tiene claro que siempre que acepta una mercancia o un servicio la
empresa-cliente paga la factura sin retrasos, en esta situacion para la entidad financiera
gestionar los pagos puede ser un gran negocio ya que dicha entidad conoce la
capacidad de pago y solvencia a la vez que puesto que el cliente tiene un periodo de
pago alto es posible que una buena parte de los proveedores anticipen el cobro de sus
facturas. En esta situacidn, para dicha entidad el gestionar los pagos se convierte en
una nueva fuente de negocio ya que por un lado puede financiar al cliente en el
momento del vencimiento del pago y a la vez puede ofrecer a los proveedores la
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posibilidad de anticipar el cobro sin tener que firmar con

garantia.

2.5. Sujetos del contrato de confirming

2.5.1. Pagador u ordenante, el empresario-cliente de confirming.

El cliente de confirming suele ser un empresario o entidad publica con gran ndmero de
proveedores y volumen de pagos. Desde un punto de vista juridico es obvio que
cualquier empresa podria servirse de esta modalidad de gestion de pagos, lo cierto es
que las entidades de confirming usualmente son entidades de crédito, que suelen ser
muy selectivas en la eleccién de sus clientes. La razones, como no podia ser de otro
modo, son econdémicas; de un lado, solo respecto a este tipo de empresas, al igual que
sucede con las entidades publicas, resulta posible rentabilizar el trabajo administrativo
que conlleva el confirming; de ofro, se trata de contratar este servicio con sujetos de
elevado crédito en el mercado que, previsiblemente, no vayan a desatender su

obligacion de provision de fondos para el pago de las deudas a sus acreedores.
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2.5.2. La entidad financiera

La entidad gue intermedia en la operacién de pago recibe del cliente pagador la
informacion de las facturas a pagar ya confirmadas y realiza las gestiones oportunas
para saldar las mismas en las fechas acordadas, asi como financiar el pago al cliente.
Una institucidén de crédito seria la mas adecuada para poder realizar este tipo de
servicio porgue se necesitan capitales soélidos y amplios para poder dar el
financiamiento antes indicado, aunque por ser un contrato atipico en Guatemala no

existe prohibicion en cuanto a que otro tipc de sociedad preste el mencionado servicio.

El contrato de confirming ha surgido en la esfera de la contratacién bancaria, con las
entidades de crédito las que ofertaron este servicio originalmente y las que siguen
prestandolo a las empresas. Este hecho hace que surjan interrogantes sobre dos
cuestiones esenciales a la hora de determinar qué sujetos pueden ser entidad de
confirming. La primera de ellas es si las entidades de crédito pueden ejercer esta

actividad; la segunda si les esta reservada en exclusiva.

Tradicionalmente se ha considerado como actividad tipica de las entidades de crédito la
intermediacion en el credito. No obstante, junto a ésta, las entidades de crédito han
llevado a cabo actividades parabancarias no crediticias, autdnomas respecto a su
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objeto tipico y tradicional de las entidades de crédito, produciéndose de tal modo la

llamada universalizacion o desespecializacion.

De la misma manera se considera que la gestion de pagos objeto del contrato de
confirming, como actividad de mera colaboracion empresarial, sin el vinculo necesario
con el objeto esencial de las entidades de crédito, no constituye actividad reservada a
las mismas. Ciertamente, dentro del mandato de pago que conforma el confirming, es
tipico que la entidad de confirming se obligue a ofertar a los acreedores de su cliente el
pago anticipado de sus créditos frente a éste. Mas en este supuesto no hay crédito sino
pago en sentido estricto. Ciertamente, la entidad de confirming satisface el pago
anticipadamente con cargo a su propio patrimonio por lo gue, respecto a su cliente,
existe anticipacién de fondos. También es frecuente que se obligue a anticipar fondos
para pagar, en nombre de su comitente, al vencimiento. En ambos supuestos existe,
desde un punto de vista econdmico financiacién, pues cualquier disposicion crediticia a
favor de un tercero esta englobada en este concepto. No obstante, se entiende que no
existe contrato de crédito-en sentido estricto pues el objeto del contrato de confirming
no es, principalmente, el aplazamiento del cumplimiento de una obligacién dineraria
sino una actividad gestora a la que acompana, esto si, la concesién de crédito por el
comisionista, entendido en sentido amplio, en forma de anticipos, lo que de ninguna

forma desvirtla su calificacion como contrato de colaboracion.
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2.5.3. Los proveedores

En la operativa bancaria del contrato de confirming es frecuente que la entidad de
confirmihg ofrezca a los proveedores el anticipo de las facturas confirmadas por el
cliente. Esto parece explicar que en los clausulados consultados las entidades de
confirming se refieran a ellos como si se tratasen de una parte del negocio. Sin
embargo, se ha de negar que el proveedor o proveedores del cliente de confirming
sean, a su vez, parte de este contrato. Los proveedores podran aceptar o no la oferta
de anticipo realizada por la entidad de confirming, pero en ambos casos, el ofrecimiento
de pago anticipado no constituye sino la ejecucién del contrato de confirming. Se insiste
en que éste nace del acuerdo de voluntades entre la empresa-cliente y la entidad de
confirming. Nada incide en el nacimiento y perfeccion de este negocio la voluntad de los

proveedores a los que se ofrece el pago anticipado.

2.6. Naturaleza juridica del contrato de confirming

Existen personas que sostendrian que seria mas apropiado hablar de contrato de
financiamiento de compras o descuentos de compras, es preferible en definitiva, hablar
de confirming por ser un contrato nacido y formado en el derecho anglosajén.
Asimismo, refieren que no es descartable la posicion de algunos autores, que estudian
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el contrato de confirming como una especial modalidad, que su interpretacion ha de 2. G-
hacerse de acuerdo con la normativa del contrato de comisién, con el que guarda la
analogia propia de todos los contratos de gestidn de intereses ajenos. De esta manera
la entidad financiera, asignandole a este término el alcance del nombre dado a una de
las partes en el contrato que se estudia, se obliga a gestionar el pago de los créditos del
cliente anticipandole dicho pago al beneficiario o proveedor del cliente mediante
descuento sobre facturas y otros documentos, o generalmente garantizandole el pago
a este y que en el primer caso la entidad ganaria cierta cantidad por el anticipo del
pago. Por su parte, el cliente se obliga a pagar el monto de las facturas, el costo de la

gestion, y los intereses en el caso de la financiacion del pago de sus facturas a

consecuencia de una ampliacion en el tiempo de pago.

Reverte Navarro expresa: “Las nuevas necesidades de la economia conducen a nuevas
regulaciones de las relaciones contractuales que dan origen a la modificacion, adicion,
yuxtaposicidon o modalizacion de pactos y negocios, evitando de ese modo la

paralizacion o petrificacion de los tipos contractuales ya existentes’.

Valpuesta Gaztaminza al respecto al contrato indica: “es usualmente utilizado, como ya
se ha expuesto, por grandes y medianas empresas para procurar una gestion eficaz de

sus pagos y tesoreria, para con esto racionalizar, agilizar y dar seguridad a sus

%2 Reverte Navarro, Antonio Comentarios al Cédigo Civil y Compilaciones Forales P4g. 200.
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relaciones con los proveedores. Esta no es, desde luego, una necesidad nueva para las
empresas, pero si es cierto que se ha agudizado paulatinamente como consecuencia
de las actuales caracteristicas del mercado, que permiten al empresario servirse de
multitud de proveedores distintos para atender sus necesidades. De tal modo, el
empresario prefiere recurrir a otro empresario especializado que se ocupe de ella. Esta
tarea ha sido desempefiada por los departamentos de contabilidad o administracién de
las empresas, pero cuando la contratacidn masiva exige una organizacién compleja
para la gestion de pagos, surge la empresa especializada para atender este servicio,
descargando de todo ese aspecto de la actividad emp‘resarial a sus clientes"®®. El
nacimiento del confirming no responde al caracter novedoso de la necesidad que cubre,

sino al progresivo aumento y complejidad de esa necesidad.

Aun cuando no seria desdenable la tesis de que la entidad de confirming adquiere los
créditos que los acreedores poseen frente a su cliente, mediante una compraventa de
creditos, lo cierto es que tal tesis no ofrece una explicacion completa a las
consecuencias que para tal adquisicién han sido queridas por las partes. Ya que como
se ha de sefalar en su posicién de mero cesionario, la entidad de confirming habria de
limitar lo exigido por el crédito adquirido a su contenido originario, tal como nacié por
voluntad de su cliente y el acreedor de éste. Pero las obligaciones pactadas entre las
partes en el negocio de confirming permiten mantener que sus obligaciones en relacion

a tales créditos no derivan, en principio, de su contenido originario sino de lo pactado

z Valpuesta Gastaminza, Eduardo. Contratos mercantiles de intermediacion y arrendamiento de
servicios Pag. 325.
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por las mismas en la comisidn concertada. En consecuencia, se considera que una
explicacion coherente de esta situacion juridica se consigue entendiendo que, en
efecto, hay transmisién de los créditos cuya satisfacciébn anticipa la entidad de
confirming, pero no como consecuencia de una compraventa de créditos sino por
subrogacion, por el pago anticipado en nombre propio realizado por cuenta de su
comitente; y ello determinara, con mayor amplitud que junto a las acciones derivadas
del crédito adquirido la entidad de confirming posee las derivadas de la comisién en que
el confirming consiste. Por lo que en definitiva su posicién depende de tal relacidon

juridica subyacente y no sélo del crédito adquirido.

2.7. Caracteristicas

a) Principal

Tiene esta caracteristica por contar con autonomia e independencia propias, es decir,

no depende ni esta subordinado a ningun otro contrato pudiendo existir por si solo.
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b) Oneroso

El contrato de confirming es oneroso, ya que la empresa-cliente se compromete a pagar
una comisién a la entidad de confirming a cambio de sus servicios. Esta suele
establecerse bien en forma de comisién porcentual sobre el importe total de las facturas
cuyo pago se ordena bien en forma de comisidn fija sobre cada uno de los pagos

efectuados.

En ocasiones la entidad de confirming exime a la empresa-cliente de la comisién por la
gestion de pagos. Se trata con ello de alentar a grandes empresas con un elevado
numero de proveedores a contratar este servicio. No obstante, esta posibilidad no
convierte al contrato de confirming en un contrato gratuito. Los pagos anticipados que la
éntidad de confirming ofrece a los acreedores de su cliente y cuya satisfacciéon le
permitira la adquisicion del crédito correspondiente se realizan por una cantidad inferior
a su valor nominal;, por su parte, el cliente se obliga a satisfacer a la entidad de
confirming el importe nominal al vencimiento, en consecuencia la rebaja consentida por
los acreedores beneficia directamente a la entidad de confirming que obtiene, de tal

forma, la remuneracion de sus servicios
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c) Consensual y bilateral

El contrato de confirming nace del acuerdo de voluntades de dos personas, la entidad
de confirming y la empresa-cliente, para las que surgen obligaciones reciprocas:; de

gestion de pagos y de retribucion de la comisién respectivamente.

Aunque en cumplimiento de este negocio, la entidad de confirming ofrece a los
acreedores-proveedores de la empresa-cliente el pago anticipado de sus créditos frente
a esta, ello no convierte a los acreedores en parte del contrato, pues no intervienen en
su formacidn y perfeccionamiento sino tan sélo, en caso de aceptar tal oferta y en su
ejecucion como terceros beneficiarios de las prestaciones exigibles a la entidad de

confirming.

d) Conmutativo

Ya que las prestaciones son determinadas y ciertas, entonces las partes pueden prever
sus resultados. El contrato de confirming genera iguales obligaciones y cargas
contractuales equivalentes o reciprocas entre las partes siendo estas la gestion de
pagos y de retribuciones de las comisiones.
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e) Formal

Agrego esta caracteristica en virtud de que se considera que es necesario para la
seguridad juridica de las partes contratantes y por lo tanto no estaria de mas celebrar el
contrato en escritura publica.

El contrato de confirming suele formalizarse por escrito, con gran detalle del régimen

juridico querido por las partes.

f) De tracto sucesivo

Puesto que su ejecucion se prolonga en el tiempo y no se consuma en un solo

momento.

g) De adhesion

Esta es una caracteristica frecuente en el contrato de confirming en otros paises. Es
comunmente considerado un contrato de adhesién debido a que en la gran mayoria de
los casos el cliente se limita a aceptar las condiciones de la entidad sin poder
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discutirlas, ni modificarlas ni objetar las ya establecidas, mucho menos proponer las

suyas.

h) Atipico y nominado

Es atipico en virtud de que en la legislacion guatemalteca no hay regulaciéon en cuanto

a este contrato y es nominado porgue tiene nombre.

Valpuesta Gastaminza expone: “La doctrina esparfiola se muestra conforme en afirmar
gue son contratos atipicos aquellos que no coinciden, ni formal ni sustancialmente, con
ninguno de los tipos regulados por la normativa en vigor. No es suficiente, para afirmar
la atipicidad de un contrato, con una denominacién nueva, cual es, en el trabajo, el
contrato de confirming. Es necesario que el contenido contractual no corresponda, en lo

sustancial, con ninguno de los contenidos de los contratos ya existentes”*.

Por ditimo, también se le ha considerado al confirming como un contrato normativo y
constitutivo, porgue se afirma que crea el marco para las operaciones futuras entre las

partes que lo celebran.

%4 De La Cuesta Rute; Valpuesta Gastaminza, Eduardo. Marco general de la contratacién mercantil
Pag. 325.
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2.8. Operaciones a fines

No se debe confundir el confirming con la transmisién de deudas ya que se diferencia

de esta en que es de tracto sucesivo y la transmisién es de ejecucion instantanea.

Tampoco debe confundirse el confirming, con los pagos confirmados o pagos
domiciliados de menor vinculacién en la responsabilidad del pago por parte de la
entidad financiera. El confirming equivale a un pago certificado, con la diferencia de que
aqui el banco avala el pago al proveedor. Para aclarar esto se dice gque los pagos
confirmados funcionan de la siguiente manera: el cliente llega a un acuerdo con una
entidad bancaria por el cual la entidad acepta realizar la gestion de pagos a los
proveedores, ofreciendo a éstos la posibilidad de cobrar sus facturas con anterioridad a

la fecha de vencimiento, financiar, pero en ningun momento garantizan el pago.

Los pagos domiciliados ofrecen a las empresas tramitacion del aviso y posterior abono
de sus pagos a proveedores, acreedores, etcétera y el pago se realizara a partir de la
fecha del vencimiento acordada, si hay saldo suficiente en la cuenta del cliente, con
esto se deduce que debe de haber una cuenta de depdsitos o alguna analoga para que
de esta manera la entidad pague a los acreedores con el monto que hay en la cuenta
no haciéndose responsable del faltante.
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haciéndose responsable del faltante.

2.9. Modalidades

2.9.1. Clases de confirming

Si se enumeran los servicios que lleva asociados el confirming se puede decir que hay
diferentes modalidades de contratacion, aunque se trata mas bien de la acumulacion de

servicios que constituye el mencionado contrato.

2.9.1.1. Gestidon de pagos

La gestidbn de pagos esta inherente en todos los contratos de confirming, ya que es
precisamente 10 que caracteriza a este tipo de operacion, que consiste en que el banco
paga los créditos cedidos con cargo a la cuenta del cliente abierta en la entidad

financiera.
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acreedores-proveedores, constituye el servicio basico de los ofrecidos dentro del
confirming. El empresario-cliente comunica y ordena el pago a la entidad de confirming
de las facturas aceptadas o confirmadas segun la terminologia usualmente utilizada, y a
su cargo emitan a sus acreedores la confirmacién del pago, indicando la fecha y el
modo. Por su parte, la entidad de crédito se compromete al pago de tales deudas a la
fecha de vencimiento. A su vez, la empresa-cliente debe proporcionar a aquélla los
fondos necesarios para realizar los pagos ordenados. A tal fin, se pacta la apertura de
una cuenta corriente por el empresario-cliente en la propia entidad que presta el

servicio de confirming, donde el cliente se obliga a tener saldo suficiente.

De esta manera, el empresario-cliente encarga a la entidad de confirming el pago de
sus deudas y esta ultima se compromete a satisfacerlas conforme a las instrucciones
de aquél, por su cuenta y en su nombre, a cambio de una remuneracion Esta
calificaciébn podria ser, no obstante, cuestionada por razones distintas a la
denominacién dada en el tréfico al negocio. Dentro del conjunto de funciones habituales
realizadas por la entidad de confirming en el ejercicio de su actividad, cabe distinguir
una labor fundamentalmente de realizacién de actos preparatorios del pago de
naturaleza meramente material, y no representativa, que por tanto, no derivan en la
realizaciéon de actos con eficacia juridica por cuenta de la empresa-cliente que es la
comunicacion a los proveedores, confeccion de relaciones de érdenes de pago, revisién
y registro de los cheques que se han de enviar a los proveedores-acreedores de la
empresa-cliente, tareas administrativas de comprobacion de cargos, conciliacion de

67



cuentas, etcétera; por lo que cabria preguntarse si no se estd en presencia de un
contrato de arrendamiento de servicios. Sin embargo, dentro de los contratos de
colaboracion se distingue, a pesar de sus similitudes, entre el contrato de

arrendamiento de servicios y el contrato de mandato.

A pesar de la dificultad para deslindar los caracteres propios de cada uno de ellos,
parece que la nota distintiva entre ambos consiste en la juridicidad de la actividad
debida por el mandatario, esto es, mientras que el objeto del contrato de mandato es la
realizaciéon de actos juridicos, el objeto del contrato de arrendamiento de servicios
consiste en la prestacién por parte del arrendador de una actividad meramente material,
sin relevancia juridica en la esfera del arrendatario. Por ello, se estima que el contrato
de confirming, bajo la concreta modalidad de gestién de pagos al vencimiento, debe ser
calificado como mandato mercantil, por cuanto junto a las actividades sefaladas, la
entidad de confirming realiza un acto con eficacia juridica para la empresa-cliente, el
pago. Efectuado por cuenta de su cliente, el pago libera a éste frente al acreedor
pagado. No ofrece dudas la juridicidad de la actividad debida por la entidad de

confirming ni tampoco su calificacion como comision mercantil.
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2.9.1.2. Financiacién a los proveedores

La financiacién a los proveedores, nace cuando después de firmado el contrato de
confirming con el cliente, es la propia entidad financiera la que se pone en contacto con
los proveedores emisores de la factura, con el fin de ofrecerles un anticipo de las

facturas cedidas.

Si los proveedores estan de acuerdo con esta propuesta, entonces la entidad financiera
se encarga de proporcionar una financiacion previamente pactada. En esta modalidad
del contrato de confirming, el cliente puede elegir, respecto a cada remesa de facturas
cuyo pago ordena a la entidad de confirming, proveer los fondos a la fecha de
vencimiento medio ponderado de su deudas o, si lo estima conveniente, solicitar a la
entidad de confirming que adelante los fondos precisos para atender los pagos o, si
pagd anticipadamente en su nombre y adquirié el crédito por subrogacion, que retrase
el cobro respecto a la fecha de vencimiento del crédito adquirido. Este adelanto debe
ser reembolsado junto a los intereses devengados, estos pactados en el contrato desde
la fecha de vencimiento de los créditos hasta la fecha de reembolso. De tal forma, el
cliente de confirming satisface el pago de sus deudas al vencimiento aun cuando en
ese momento no disponga de liquidez, gracias al anticipo de fondos realizado por la

entidad de confirming.
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En esta variedad del negocio e! cliente escoge proveer los fondos necesarios a la fecha
de vencimiento de sus deudas o solicitar el anticipo en relacién a cada orden de pago
remitida a la entidad de confirming. En consecuencia, la financiacién no se produce en
todo caso para cualquier orden de pago sino s6lo para las que decida el cliente en cada

momento, lo que le permite utilizar este servicio en funcidén de sus necesidades.

2.9.1.3. Financiacion de cliente

Esta financiacion nace cuando el cliente necesita mas tiempo para poder pagar las
facturas pendientes por lo cual informa a la entidad para que pueda financiarlo, y a
consecuencia de esto dicha entidad recibe un importe, determinado en el contrato, por

el servicio prestado.

2.10. Otros pactos usuales en el contrato de confirming: el confirming de

inversion

Uno de los pactos que se dan en el contrato de confirming es el denominado confirming
de inversion en virtud del cual el cliente puede abonar anticipadamente a la entidad de
confirming el importe de los créditos abonados anticipadamente por ésta a sus
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acreedores.

Como se sabe en el confirming simple, el cliente comunica a la entidad una relacion de
6rdenes de pago a favor de sus proveedores, satisfaciendo el importe de las mismas en
la fecha de vencimiento del original, y con esto la entidad ofrecera a sus proveedores la
posibilidad de anticipar el cobro de dichos pagos; su diferencia con el confirming de
inversién radica en que ademas de lo anterior, el cliente puede colocar sus excedentes
de tesoreria abonando anticipadamente a entidad el importe de las 6rdenes de pago
financiadas a los proveedores. La remuneracidon obtenida asi es considerada como un

descuento por pronto pago.

En todo contrato de confirming la entidad clasifica a su cliente con un limite,
independientemente de que se especifiqgue 0 no contractualmente, esto es, por la
experiencia financiera que posee, estima a priori el tanto por ciento de los créditos, cuyo
pago se habria de efectuar por su intermediacion, que seran finalmente anticipados a
los acreedores de su cliente. En tanto los créditos adquiridos no son satisfechos la
entidad de confirming asume el riesgo del impago. El riesgo que esta dispuesta a
asumir se suele reflejar negocialmente estableciendo un limite cuantitativo maximo a las
6rdenes de pago en curso que la entidad de confirming se obliga a asumir,
comprendiendo en ellas tanto las que la entidad de confirming ha de satisfacer, por
cuenta de su cliente, al vencimiento, como aquellas anticipadas a los acreedores, todo
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esto relacionado obviamente con la solvencia y confianza que le ofrece su cliente. La

posibilidad de extinguir anticipadamente |los créditos permite disminuir el importe de las
ordenes en curso en un momento determinado y, por tanto, disminuye el riesgo
asumido por la entidad de confirming. Al cliente se le permite efectuar nuevas érdenes
de pago y obtener el interusurium pactado por lo que se trata de una forma de
rentabilizar sus excedentes de tesoreria. De ahi que cuando el contrato de confirming

incluye este pacto se le denomine de inversion.

También se ha denominado comercialmente confirming de inversibn a aquella
modalidad en la que el cliente viene facultado a proveer los fondos correspondientes al
pago de cada remesa de facturas confirmadas antes de su vencimiento. En tal supuesto
la entidad de confirming remunera estos fondos conforme a los intereses pactados. Se
entiende que tal convenio no desvirtla la naturaleza de comisidn del contrato de
confirming pues nada obsta a que un comisionista de pago, con autorizacion de su
mandante, emplee los fondos recibidos en asuntos propios de forma temporal a cambio
de una remuneracién, como cabe presumir que hara un profesional de |a intermediacion

en el crédito.
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La legislacion guatemalteca no regula nada al respecto, aunque tomando en cuenta que
los contratos de comercio no estan sujetos para su validez a formalidades especiales,
en virtud de que una de las principales caracteristicas de este derecho es el poco
formalismo y cualquiera que sea la forma de contratacion las partes quedan vinculadas
en los términos que quisieron, aunque por ser un contrato en el cual se manejaran altas
cantidades de dinero por el volumen de las facturas se considera que debe celebrarse
en escritura publica o en formularios extendidos por la entidad prestadora del servicio
como se hace en otros paises para con esto las partes tengan mayor seguridad en

cuanto a las transacciones financieras que se llevaran a cabo.
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3. Posicion juridica del cliente, la entidad de confirming y los acreedores

Las cuestiones mas complejas a dilucidar en relacién al contrato de confirming son las
relativas a la oferta de pago anticipado de los créditos realizada por la entidad de
confirming a los acreedores de su cliente. Como ya se apunté en el apartado dedicado
a la naturaleza juridica del contrato, esta oferta, de ser aceptada, afecta a la posicién
juridica del cliente, de sus acreedores y de la entidad de confirming. E! estudio de este
contrato precisa aclarar en qué modo se desenvuelven las relaciones juridicas de estas
tres partes. Para una mejor comprensién de la materia, se refiere en primer lugar, a la
funcién econdémica que se pretende con esta oferta de pago anticipado; en segundo, se
delimitara la naturaleza del pago anticipado de la entidad de confirming; en tercero, se
atendera a las relaciones juridicas establecidas entre la entidad de confirming y su
cliente en virtud de las dos relaciones juridicas que, en caso de pago anticipado les
unen la comision que el contrato de confirming implica, y la derivada del crédito
adquirido por subrogacién; por ultimo, se atenderd a la situacién juridica de los

acreedores.
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Para entender el modo en que se desenvuelve la oferta de pago anticipado de los
créditos y los efectos queridos por las partes es de interés sefialar la funcién econdmica

gue la entidad de confirming y su cliente pretende con ella.

El cliente puede utilizar la mediacién de la entidad de confirming en la gestion de sus
pagos y ahorrar los costes e impuestos que implica la emisién de efectos comerciales
usualmente utilizados cuando se aplaza el pago. Ademas, en ocasiones el cliente pacta
a priori con la entidad de confirming las condiciones financieras que aplicara a sus
acreedores en caso de que opten por el abono anticipado de sus créditos. La obtencion
de tipos favorables para sus acreedores le permite negociar con ellos mejores

condiciones en sus relaciones comerciales.

La entidad de confirming, junto a las comisiones pactadas con su cliente por la gestion
de pagos, obtendra el interusurium pactado con los acreedores por el pago anticipado
de sus créditos, en cuya posicidn y en garantia de su condicion acreedora, se
subrogara. A diferencia de lo que ocurre en otras operaciones de financiacién, la
entidad de confirming confia su riesgo, exclusivamente, a la solvencia del deudor.
Como ya se expuso, el cliente de confirming es calificado con un limite que determina el
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volumen global de los pagos anticipados que puede ordenar. Este limite se fija,
precisamente, porque la entidad de confirming, determina los riesgos patrimoniales que
desea asumir en relacion a la solvencia de su cliente. Por ultimo, los acreedores logran
la liquidez de sus créditos con la sola aceptacién de la oferta de pago anticipado, sin

consumir riesgo bancario y sin gastos tributarios.

3.2. El pago anticipado del crédito como pago por tercero con subrogacion

La oferta de pago anticipado de los créditos es realizada por la entidad de confirming en
cumplimiento del encargo de su mandante. Concurren en este supuesto los requisitos
necesarios para que se produzca un pago por tercero con subrogacion. La entidad de
confirming es, a los efectos del pago anticipado, un tercero ajeno a la relaciéon
obligatoria origen del crédito satisfecho. De un lado, la entidad de confirming paga sin
estar obligada a ello con los acreedores de su cliente puesto que la relacién comercial
de la que nace el crédito que se ofrece a satisfacer le es totalmente ajena, y sélo
vincula, a su cliente y al acreedor de éste. De otro lado, la entidad de confirming ofrece
el pago anticipado en su propio nombre, es decir, gjerciendo la legitimacion que el

ordenamiento otorga a cualquier tercero para pagar u ofrecer el pago anticipado.

La entidad de confirming ofrece el pago anticipado de las deudas de su cliente en su
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propio nombre, pero en el marco de un comisién mas amplia que incluye pagar al
vencimiento en nombre de su cliente en caso de ser rechazada la oferta de cobro
anticipado, de lo que cabria inferir por los acreedores que el pago anticipado es cosa
propia del mandante, y se obtendria el efecto representativo iniciaimente negado. Por

otra parte es usual que la exigibilidad del compromiso de pago anticipado se condicione

por la entidad de confirming a la vigencia del contrato.

Como se ha afirmado, es posible que al tercero no le interese una negociacion directa
con el mandante porgue le merezca mas confianza el mandatario y ante tal

circunstancia no ha de quedar el tercero necesariamente ligado

3.3. Subrogacion

La actuacion en propio nornbre revela la intencién de la entidad de confirming y la de su
cliente en permitirio de subrogarse en el crédito satisfecho, ya que se procuran asi los
presupuestos exigidos legalmente a tal efecto. Junto a la actuacién en nombre propio,
la existencia de relacién gestora entre ambos implica que la entidad de confirming,
actuando con la legitimacion que corresponderia a cualquier tercero, anticipa el pago de

los créditos con aprobacion del deudor.
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3.4. La relacion juridica subyacente entre la entidad de confirming, su cliente y la

subrogacién por pago

Inicialmente, la relacién juridica que une a la entidad de confirming con su cliente viene
determinada por los pactos y estipulaciones acordados en el contrato de confirming,
negocio que, como se indica, participa de la naturaleza juridica de la comisién
mercantil. La relacion juridica originaria entre las partes y subyacente a la posterior
subrogacion en el crédito satisfecho es la de comision o mandato mercantil. En
cumplimiento de la gestion encomendada la entidad de confirming ofrecera a los
acreedores de su cliente el pago anticipado de sus créditos en nombre propio. De
aceptar esta oferta la entidad de confirming se subrogara en el crédito satisfecho,
adquiriendo, en virtud de la subrogacion, la titularidad del mismo. En consecuencia, la
entidad de confirming adquiere respecto a su mandante una doble posicién juridica
acreedora, como mandatario y como titular del crédito adquirido por subrogacion; el
cliente una doble posicion juridica deudora, como mandante y como deudor del crédito.
La cuestion a dilucidar es el contenido de cada una de ellas y en qué forma se

relacionan.
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adquirido por subrogacioén

En los apartados precedentes se sefialaron los distintos contenidos que se suelen dar
en el trafico al contrato de confirming. Junto al pago de los créditos de su cliente, la
entidad de confirming se obliga, segun los casos, a la anticipacion de los fondos
necesarios para el cumplimiento de su gestidén, a admitir el pago anticipado de los
créditos adquiridos por subrogacion, e incluso, a ceder a su cliente parte de los
intereses descontados a los acreedores con ocasion del pago anticipado. El cliente de
confirming se compromete a satisfacer a la entidad de confirming, al menos, una
comisidon por pago por las 6rdenes encomendadas, el importe de los créditos

gestionados y los intereses pactados en caso de anticipacién de fondos.

Asi, en un contrato de confirming en el que se dieran todas las posibilidades
mencionadas, la entidad de confirming podria exigir a su cliente el crédito resultante de
la suma de las partidas sefialadas, los intereses debidos por anticipacién de fondos, el
importe del pago encomendado y la comision por pago. Al importe obtenido habria que
deducir, de existir acuerdo en tal sentido, los intereses por descuento obtenido de los
acreedores y cedido por la entidad de confirming a su cliente. Por otro lado, el cliente
podria oponer a la entidad de confirming todas las excepciones derivadas de la relacion
de comision que les une, como por ejemplo no haber seguido correctamente sus
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instrucciones ¢ no haber aplicado la diligencia que le es exigible.
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Asi pues de la relacién de mandato integrada en el contrato, la entidad de confirming
adquiere un derecho personal contra el cliente-deudor que le pertenece iure propio y
que depende de las circunstancias y pactos que han rodeado su intervencion. Junto a
este derecho personal correspondiente a su intervencién adquiere por subrogacion, un
crédito adicional con contenido propio. Las relaciones entre el derecho personal de la
entidad de confirming y el derecho de crédito del acreedor que adquiere por
subrogacion, se establecen en términos de complementariedad: la entidad de
confirming adquiere el crédito pagado anticipadamente en garantia de su derecho

personal subyacente.

Con el pacto sefalado la entidad de confirming se salvaguarda de este riesgo. Pero en
su calidad de comitente de una orden de pago anticipado, el cliente asegura de este
modo que, en caso de que se discutiera la existencia o validez, o incluso la titularidad
del crédito transmitido, ello no obstaria para que deba recibir de su mandante el
nominal del crédito satisfecho. Aunque como titular del crédito original pudiera
oponérsele su inexistencia o invalidez o la falta de legitimidad del acreedor para
transmitirselo, su calidad de mandataria exige que como resultado de la gestion quede
indemne. Esto es, que el cliente le reembolse como partida de su derecho personal, el
importe nominal del crédito pagado aun cuando, como se sefald, resultase ser invalido
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0 inexistente.

3.5.1. El caracter abstracto del compromiso de pago

En los contratos de confirming son usuales las estipulaciones, conforme a las cuales,
cualquier controversia, judicial o extrajudicial, entre el cliente y los proveedores respecto
a la validez o eficacia de las obligaciones a que los pagos de la entidad se refieren, no
afectara la validez de los pagos de este ultimo y, por tanto, a la obligacién del cliente de
reembolsar los mismos o bien, que las diferencias que puedan existir entre los
proveedores y el cliente en relacion con las facturas remitidas a la entidad, en ningun
caso seran obstaculo ni para que la entidad pague a los proveedores en la forma y
condiciones comunicadas por el cliente, ni para que éste esté obligado en todo caso a
realizar la provisién de fondos o el reembolso de cantidades anticipadas. Respecto a los
creditos anticipados el cliente no podra, en ningun supuesto, dar orden a la entidad para

que no sean atendidos a su vencimiento.

3.5.2. Revocacion de la orden de pago

Entre la entidad de confirming y el empresario-cliente se pacta, cominmente, el
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comunicacion dirigida a la entidad de confirming de las facturas cuyo pago debe

gestionar se configura en términos de los clausulados consultados, como un mandato
irrevocable de pago de las deudas que cada una de ellas acredita. Con esta
estipulaciéon se pretende que el empresario-cliente no pueda revocar las instrucciones

de pago emitidas previamente.

Ha de sefialarse, en primer lugar, que el pacto de irrevocabilidad de las érdenes de
pago realizadas por la empresa-cliente viene referido a la fase de ejecucion del contrato
y no a sus causas de extincién, es decir, la revocacion de una o mas érdenes de pago
ya confirmadas no extingue el mandato general de pago insito en el contrato de
confirming; se esta, por el contrario, ante la revocacién de instrucciones impartidas por
la empresa-cliente en la fase de ejecucidn del contrato. De ahi que, en principio, haya
total libertad por parte de la empresa-cliente en revocar instrucciones que previamente
ha impartido. Como se sabe, la flexibilidad es una de las caracteristicas del ejercicio de
las instrucciones dentro de un mandato. Asi se permite que la comisiéon se adapte en
cada momento a las nuevas y cambiantes circunstancias que se vayan produciendo. De
tal modo, la empresa-cliente puede ordenar a la entidad de confirming que no ejecute
una orden de pago previamente. Sin embargo, en la mayoria de contratos de
confirming, la posibilidad de revocar una orden de pago ya confirmada se somete al
requisito de que se produzca con una antelaciébn minima de siete dias habiles
anteriores a! vencimiento, y que a la fecha de recepcién de la misma no se hubiese
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emitido el cheque o transferencia correspondiente a dichos pagos, ni se hubiese llegado

a convenir con el proveedor el abono de la factura en fecha anterior a su vencimiento.

Al reducir a éstas las posibilidades de revocacién de la orden de pago previamente
impartida, la entidad de confirming trata de asegurarse de que la empresa-cliente no
ejercite acciones contra ella en el caso de que, revocada una orden previa, no le diera
tiempo material para cumplir con la revocacion y, por otra parte, que la revocacion
impida la subrogacion en el crédito satisfecho anticipadamente al producirse el pago sin
aprobacion del deudor. El problema que se plantea entonces, es qué ocurre, en caso de

que la empresa cliente revoque una orden de pago confirmada con anterioridad.

Para resolver esta interrogante es necesario diferenciar varios supuestos de hecho, en
primer lugar, se ha de suponer que la deuda existia y la revocacion se ha producido
vulnerando los limites pactados para su eficacia, en tal caso, el pago realizado al
proveedor por la entidad de confirming es plenamente eficaz y ajustado a los términos
de la comisién, en consecuencia, la obligacién se extingue y el pago de la entidad de
confirming es como si hubiera sido hecho por la empresa deudora. En caso de haberse
efectuado un pago anticipado se producira también el efecto subrogatorio. En lo
concerniente a la relacién entre la empresa-cliente y la entidad de confirming no cabra
ejercer contra ésta accion por dafos y perjuicios ya que no ha hecho mas que ajustarse
a lo pactado, por tanto, ha cumplido correctamente y, como es obvio, no cabe
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indemnizacion por dafos derivados del incumplimiento.

Asimismo, no procede la exigencia del pago de dafos y perjuicios por parte del cliente,
si, existente la deuda, este ha procedido a la revocacion de una orden de pago dentro
de los limites pactados con la entidad de confirming, en tal caso, el pago aun contra la
voluntad expresa de la empresa-cliente, le resulta provechoso, ya que extingue su
deuda con el proveedor. Por ello, no cabe que exija a la entidad de confirming una
indemnizacion por dafios, pues estos no existen. No obstante, la oposicién expresa al
pago modifica sustancialmente la posicién juridica de las partes, y ello porque la
legitimacion ejercida por la entidad de confirming para el pago no es, tras la revocacién,
la de un comisionista, sino la de un tercero cualquiera. Por ello, su derecho personal
frente a la empresa cliente como consecuencia del pago no vendra determinada por la
comision, tan soélo podra reclamarle aquellq en que el pago le hubiera sido, es decir, en

la medida del enriquecimiento objetivo recibido por la empresa cliente.

En segundo lugar, es posible que la empresa-cliente proceda a la revocacion de un
pago previamente confirmado porque entienda que la deuda se extinguid con
anterioridad. Si asi fuera, y realiz6 la contraorden sin ajustarse a los requisitos pactados
para la valida revocacién, cabréd que se ejercite contra el proveedor una accién por
cobro de lo indebido. Sin embargo, no existira accién de dafos y perjuicios contra la
entidad de confirming al haberse cefiido ésta al contenido contractual pactado. En caso
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de que la orden de revocacidon se produzca ajustandose a los requisitos pactados, la
entidad de confirming no podra reembolsarse el pago de los fondos de la empresa-
cliente al haber actuado contra su expresa voluntad y sin utilidad para ella; si, a pesar
de ello procede al reembolso mediante cargo en cuenta, la empresa-cliente podra
interponer contra ella una accidén por incumplimiento para recuperar el importe. Diez-
Picasso expresa: “No se debe olvidar, que a pesar de que las 6rdenes de pago hayan
sido realizadas por la entidad de confirming desviandose de su contenido, pueden ser

"% ello no sera extrario, por ejemplo, en el

ratificadas a posteriori por la empresa-cliente
supuesto en que haya habido un error en la descripcidon del proveedor, el importe del
pago o en el documento de comunicacidn de facturas que deben ser abonadas por la
entidad de confirming, y ésta, habiendo advertido el error, ejecute la orden de pago cual

si hubiera sido correctamente dispuesta conforme a su informacion.

3.5.3. Importe del crédito pagado, acuerdos de reparto del interusurium

El pago anticipado de los débitos de su cliente es efectuado por la entidad de
confirming por su importe nominal menos una deduccion o interusurium consentido por
los acreedores. De tal modo, estos aceptan una rebaja de su derecho, dandose por
satisfechos con una cantidad inferior al importe nominal de su crédito. Por regla

general, el cliente se obliga a satisfacer a la entidad de confirming el importe nominal al

% Diez-Picazo, Luis. La representacion en el Derecho privado. Pag. 220.
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vencimiento, salvo que se haya pactado anticipacion de fondos en cuyo caso debera
abonar a la entidad de confirming, ademas, los intereses pactados en el plazo
convenido. De forma excepcional las entidades de confirming acuerdan con su cliente
abonarles parte del descuento acordado con los acreedores. Ambas posibilidades se
explican en virtud de la doble relacion juridica que une a la entidad de confirming con su

cliente.

El pago por subrogacion sélo transmite el crédito en la medida del pago efectivo, en
consecuencia, cuando se produce el pago de un tercero que se subroga la rebaja
consentida por el acreedor que no cede el derecho sino que 1o cobra, beneficia en
principio al deudor, que no debera al acreedor subrogado por virtud del crédito
satisfecho, mas de lo efectivamente pagado. En este caso, la entidad de confirming sélo
podria exigir a su cliente, como subrogada, la cantidad abonada en concepto de pago

anticipado.

Sin embargo, en cualquiera de los casos de pago con subrogacion el derecho personal
subyacente deriva de los pactos que hubieran alcanzado deudor y solvens, por tanto,
es posible que hubieran pactado que las rebajas sobre el crédito satisfecho beneficiaran
en su totalidad al solvens o bien un reparto de las mismas en los términos deseados. Y
esta es precisamente la solucion alcanzada por las entidades de confirming con sus
clientes.
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obligan al cliente a reembolsar el importe nominal del crédito a su vencimiento. En este
caso, la configuracidn de la relacion juridica subyacente a la subrogacion y la comision,
determinan que las ventajas surgidas en la operacién aprovechen a la entidad de
confirming. Como se ha indicado, en ocasiones se acuerda qué parte de las comisiones
o intereses de descuento sean satisfechos al cliente de confirming. La rebaja
consentida por el acreedor beneficia asi tanto al cliente como a la entidad de

confirming.

Se recordara que el derecho de la entidad de confirming a exigir a su cliente el nominal
del crédito, cuando ella ha satisfecho un importe menor, o por el contrario, su obligacién
de abonar al cliente parte de los intereses 0 comisiones de descuento que se derivan
de los pactos conforme a los cuales han conformado su derecho personal subyacente

de comision.

3.5.4. Momento en que es exigible el crédito satisfecho anticipadamente

En la doctrina existen posiciones encontradas en cuanto al momento en que el tercero
gue paga anticipadamente puede ejercer su accién de reembolso contra el deudor. Hay
quien entiende que esta accién sélo sera exigible cuando el plazo hubiere naturalmente
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vencido, salvo si se hubiese hecho la anticipacion con el consentimiento del deudor.

3.5.5. Intereses debidos a la entidad de confirming

Como ya se expuso, en el llamado confirming de inversién, el cliente puede elegir,
respecto de cada remesa de facturas cuyo pago ordena a la entidad de conﬂrmting,
proveer los fondos a la fecha de vencimiento medio ponderado de su deudas o, si lo
estima conveniente, solicitar a la entidad de confirming que adelante los fondos
precisos para atender los pagos, o si tal adelanto ya se produjo, debido a un pago
anticipado por subrogacion, retrasar la fecha de reembolso respecto a la de vencimiento
del crédito adquirido. Las cantidades deberan ser reembolsadas por el cliente junto a
los intereses devengados, es decir, pactados en el contrato, calculados desde la fecha

de vencimiento de los créditos hasta la fecha de reembolso.

En caso de pago anticipado, el funcionamiento de la subrogacion por pago explica por
gué la entidad de confirming puede exigir intereses por el tiempo que media entre el
vencimiento del crédito adquirido y la fecha de reembolso. En su calidad de subrogada
la entidad de confirming no podria exigir intereses por el crédito adquirido si no se
convinieron inicialmente por las partes. Sin embargo, como se ha repetido ya en tantas
ocasiones, los derechos y obligaciones de la entidad de confirming se derivan
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principalmente de los pactos conforme a los cuales las partes han conformado su %oy
Mal

derecho personal, por tanto, nada obsta el hecho de que el crédito adquirido no

devengara intereses para que la entidad de confirming los exija conforme a los pactos

de la comisidon concertada.

3.6. La situaciodn juridica de los acreedores y el papel de su voluntad en los efectos del

pago

Del Olmo Garcia indica; “El pago anticipado realizado por la entidad de confirming
produce respecto a los acreedores la extincién de la obligacién, de forma que el pago

es, en relacién a los mismos, como si hubiera sido hecho por el propio deudor®.

Por otra parte, la entidad de confirming se subrogara en los créditos de los acreedores
de su cliente independientemente del consentimiento de estos, ya que la aprobacion del

cliente-deudor produce la subrogacién de la entidad de confirming

Sin embargo, en el desarrollo del contrato que se estudia se observan distintas

conductas negociales de la entidad de confirming que parecen pretender un efecto

% Del Olmo Garcia, Pedro. Pago de tercero y subrogacion. Pag. 25.
S0



O

ACULTAD
£R
NERSIDy,

\3

i

o

transmisor del crédito mas amplio que el subrogatorio en sus términos legales. En S, ,
Smata, G

ocasiones, la entidad ofrece el abono anticipado de los créditos e informa de que su

aceptacion implica la adquisicion de la titularidad del crédito.

Es preciso aclarar que, en cualquier caso el pago anticipado precisa de la voluntad del
acreedor, pues como se indicé, el cumplimiento anticipado de las obligaciones precisa
de un acuerdo de anticipacion, a menos que alguna de las partes pueda compeler a la
otra a cumplir o a aceptar el cumplimiento anticipadamente. En consecuencia, la
entidad de confirming dirige a los acreedores una oferta de pago anticipado, o si se
quiere, una oferta de acuerdo de anticipacidén, precisando los términos del pago v,
especialmente, el interusurium o descuento aplicable, sobre la que debe recaer la
voluntad del acreedor para que se perfeccione el acuerdo de anticipacidon y, en
consecuencia, se realice el pago anticipado. Se debe subrayar con ello que, en
cualquier caso, el pago anticipado implicara un acuerdo de anticipacién entre la entidad
de confirming y los acreedores y, por tanto, el consentimiento de estos acerca de que
se cumpla o pague antes del vencimiento. Cuestiéon distinta es que los acreedores,
ademas, consientan en la transmision del crédito anticipadamente satisfecho. Si, como
se sefald anteriormente, el efecto subrogatorio no depende de su voluntad, cabe
cuestionarse por qué la entidad de confirming condiciona el pago anticipado al hecho de

que consientan en la transmisién de su derecho.
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Al respecto es conveniente realizar una precision terminoldgica. Las entidades de
confirming utilizan en la oferta la expresién cesién de crédito o compraventa del crédito,
mas ello no es, en mi opinién, determinante de lo pretendido negocialmente. Como se
ha puesto de manifiesto los términos cesidn y subrogacidn muehas veces no se
emplean en la practica con significado preciso, utilizandose cesiéon, en un sentido

amiplio, como sindnimo de transmision lo que, a su vez, engloba la subrogacioén.
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CAPITULO IV I—

by

4. Aplicacion del contrato de confirming en Guatemala

En el presente capitulo se propone exponer en base al estudio realizado sobre el
presente contrato, las incidencias, ventajas y desventajas que se pueden dar en este
tipo de contratacién para las personas que intervienen en este, en virtud de no existir
como ya se menciond en los capitulos precedentes, legislacién ni doctrina al respecto

en Guatemala.

4.1. Incidencias en el trafico comercial

4.1.1. Consecuencias que tendria el empresario que dejara de pagar una factura

En el supuesto de que la entidad confirmatoria haya pagado la factura al proveedor, las

consecuencias dependeran del pacto entre la entidad y el empresario librado.

a3



Si habian estipulado que la entidad descontaria a los proveedores sus facturas, la
entidad financiera podra repetir el pago contra el empresario librado. En el supuesto de

que no hubieran estipulado este pacto, la entidad financiera no podra repetir el pago si
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el empresario le instruyé previamente para no realizarlo. En el supuesto de que la

entidad confirmatoria no haya pagado la factura, el proveedor podra dirigirse

unicamente contra el empresario.

4.1.2. Consecuencias que tendria la entidad financiera si se negara a pagar una factura

El proveedor siempre conservara su accion contra el empresario librado, de modo gue
si la entidad confirmante no le abona una factura, podréa reclamar judicialmente su pago

al empresario.

El pacto confirmatorio se celebra unicamente entre la entidad financiera y el empresario

librado, por lo que no vincula juridicamente al proveedor.

La negativa injustificada por parte de la entidad financiera a pagar determinada factura
constituye un incumplimiento por parte de la entidad financiera del mandato
encomendado, y en consecuencia podra dar lugar a una reclamacion del empresario
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contra esta entidad, siempre y cuando la negativa no se fundamente en alguno de los

siguientes hechos:

a. Inexistencia de pacto por el que la entidad financiera se obligue a abrir crédito a favor
del empresario en caso de que éste no disponga de fondos;
b. No constancia de la factura en la relacion de facturas enviadas por el cliente a la

entidad confirmante. Resolucion del contrato confirmatorio

4.1.3. Consecuencias que tendria el empresario si no dispone de saldo suficiente para

pagar las facturadas presentadas por los proveedores

Las consecuencias dependeran de los pactos entre el empresario y la entidad de
crédito. Si las dos partes han estipulado un recurso al crédito de la entidad financiera,
ésta abonara el importe de las facturas con independencia del saldo del que disponga

el empresario, aplicando a este adelanto el tipo de interés acordado.

Si las dos partes no han acordado el recurso al crédito, la entidad financiera podra:
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a. Estimar que queda liberada de la obligacién de pago y por lo tanto no abonar las
facturas.
b. Abonar el importe abriendo cuenta especial al empresario confirmado y cargando los

intereses moratorios correspondientes.

4.1.4. Consecuencias en cuanto a la cesién del crédito por parte del proveedor

confirmado a un tercero

El proveedor confirmado puede ceder su crédito a un tercero, siendo este tercero desde
ese momento el titular del crédito cedido frente al empresario. Esta cesidén, sin
embargo, no vincula a la entidad confirmante, salvo que le haya sido notificada en la
forma acordada por el empresario librado. La entidad confirmante se libera de cualquier
responsabilidad cumpliendo el mandato encomendado, que no es otro que el de pagar

al proveedor inicialmente designado.

Si la entidad confirmante no le satisface su crédito, el tercero cesionario tendra accion

contra el cedente, el proveedor inicial, asi como el empresario librado.
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4.1.5. Consecuencias en el caso de la cesion de un crédito a un tercero por parte dei

proveedor confirmado y la entidad realiza el pago al proveedor cedente

La entidad confirmante se libera de cualquier responsabilidad cumpliendo el mandato
encomendado, que no es otro que el de pagar al proveedor inicialmente designado. Por
lo tanto, si por parte del empresario librado no se le comunica el cambio de titular del
crédito, no adquiere responsabilidad alguna. Asimismo, se aplicaria la regla segun Ila
cual el deudor queda liberado por los pagos realizados antes de conocer la cesion del

crédito.

El tercero que ha adquirido el crédito tendré accién contra el proveedor cedente, pero
no podra dirigirse contra el empresario librado si el proveedor cedente le habia
comunicado la cesidn y el empresario no habia comunicado a la entidad de crédito

confirmante esta cesién.

4.2. Ventajas y desventajas para el cliente

Las ventajas para el cliente en la celebracidn del contrato que se estudia son las

siguientes:
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a. Mejora la imagen de solvencia de la empresa,

b. Fideliza la relacion del cliente con sus proveedores;

¢. Evita incidencias que se producen en las domiciliaciones de recibos;

d. Reduce las llamadas telefénicas de sus proveedores para informarse sobre la
situacion de sus facturas;

e. Le permite un mejor control y planificacion de sus necesidades de tesoreria;

f. Unifica sus flujos de pagos, al realizar el pago a proveedores en blogue, y recibe un
solo cargo por vencimiento;

g. Facilita financiacion inmediata a sus proveedores.

Las desventajas para el cliente en la celebracién del contrato que se estudia son las

siguientes:

a. El empresario depende de una entidad financiera determinada, sin que pueda
aprovechar las ofertas alternativas que, en cada momento, pudiera ofrecérsele para
la gestion de las facturas de sus proveedores;

b. El empresario se ve sujeto a los requisitos formales impuestos por la entidad
financiera;

c. El empresario debe adaptar la emisién de facturas y el control de sus procesos

financieros a los requisitos del contrato confirmatorio.
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4.3. Ventajas para la entidad financiera

5'05,
Emala,

La remuneracion a la entidad de crédito sera la que pacten las partes, siendo los

métodos mas habituales los siguientes:

a. Una comision en funcion del numero de 6rdenes de pago;
b. Un tipo fijo en funcion de la cuantia de las 6rdenes de pago;
c. Un tipo variable en funcion de diversos parametros: importe de cada orden de pago,

vencimiento.

Adicionalmente, si se ha pactado el recurso al crédito de la entidad financiera para el
caso de que el empresario librado no disponga de fondos suficientes, éste debera

abonar a la entidad financiera el interés convenido.

4.4. Ventajas para el proveedor

Para los proveedores confirmados, el cobro de sus facturas por via del contrato
confirmatorio puede suponer las siguientes ventajas:
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a. Ahorro en las letras y demas efectos comerciales por substituir esta via de
financiacion por el mecanismo del confirming;

b. Permite la obtencién de financiacién inmediata;

¢. Garantiza la liquidez, permite un aumento de la capacidad de endeudamiento y
mejora los ratios financieros al eliminar las facturas descontadas del balance;

d. Implica no consumir las lineas de descuento habituales;

e. Con el este contrato se gestionan todos los pagos de un cliente de forma conjunta,
ofreciendo la posibilidad de anticipar los pagos y sin recurso;

f. Agilidad y rapidez en la gestidn de las facturas emitidas;

g. Sistema de financiacion rapido, facil y flexible;

h. Desaparicion del riesgo de impago con los clientes confirming, si anticipa;

i. Mejora el ratio de endeudamiento ya que las facturas vendidas se eliminan del

balance.

4.5. Similitudes y diferencias entre el contrato de confirming y factoring

Si bien desde el punto de vista préactico y también doctrinario el contrato de confirming
suele ser desarrollado de manera conjunta o complementaria con el contrato de
factoring, debe sefialarse que son contratos diferentes, aun cuando muchas veces

pueden ser operados por operadores similares.
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Alegria y Molina Sandoval definen al factoring como: "aquél contrato en virtud del cua
el proveedor (cedente) cede o se obliga a ceder al factor (cesionario) una cartera de
créditos determinables (existentes o futuros) con terceras personas (deudores cedidos)
originados en su giro comercial ya sea con anterioridad a la fecha del contrato o durante
un tiempo posterior expresamente convenido, asumiendo el factor la cobranza de los

créditos cedidos, contra una comisién o contraprestacién pactada™’.

Por ello, se ha sefialado en forma gréfica y salvando las propias caracteristicas que el
confirming es un contrato de factoring al revés, agregando que en el factoring, segun
expresa Garcia Sole: "la entidad de crédito adquiere los créditos que frente a terceros
tiene su cliente, de manera que pasa a ser titular de los mismos, pero en el confirming
el cliente de la entidad de confirming es quien ostenta una posicion de deudor de
determinadas facturas y acuda a la entidad no para cederles los créditos que surgen de
su actividad mercantil, sino todo lo contrario, para canalizar a través de la entidad de

confirming los pagos que ha de realizar a sus proveedores” %.

Si bien, ambos contratos se relacionan con la gestidbn administrativa de una cartera de
créditos o0 deudas, el objeto del factoring es realizar la gestiéon de cobro de los créditos
que el cliente tiene con sus deudores mediante la cesion de crédito o incluso mediante

mandato, con o sin financiacién, aun cuando en la practica suelen ser con

Z plegria, Hector; Molina Sandoval, Carlos. Bases y directrices para la regulacion del factoring en la
Reptblica Argentina. P4g. 335.
? Garcia Sole, Fernando. El confirming: una nueva técnica financiera. Pag. 1529.
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financiamiento. El objeto del confirming es realizar la gestion de pago de las deudas

que el cliente tiene con sus acreedores, usualmente proveedores, y que puede incluir

no solo financiacion al cliente sino también al tercero que seria el proveedor.

En el factoring la atencién se focaliza sobre el lado izquierdo del balance, procurando
liquidez en cuentas del activo, mas alla de la contrapartida que puede tener el pasivo si
el factoring se realiza con recurso; en el confirming la concentracién esta en el lado
derecho del balance, es decir, del pasivo, procurando una gestion de pago, aun cuando
se produzca una salida de tesoreria que afecte el activo corriente o con un adelanto de

fondos mutando la naturaleza de los pasivos.

Por otro lado, desde el punto de vista del comercio exterior y poniendo sélo énfasis en
el lado financiero, se ha indicado que algunos autores sefialan cierta similitud entre el
confirming y el factoring, pero estas dos figuras se diferencian en algunos puntos:
mientras el factoring se basa esencialmente en una cesidn de facturas, el confirming se
funda en los documentos de expediciéon de la mercaderia exportada. El confirming
incide generalmente en la financiacion de la exportacién de bienes de equipo, mientras
que el factoring incide mas bien sobre la facturaciéon de bienes de consumo o de
servicios, esto no es una regla general, sino una distincidén que los hechos tienden a

ratificar.
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Segun expresa Farina:"El confirming debe ser renovado en ocasion de cada nueva

exportacion, mientras que el factoring es un contrato global de duracion™.

El confirming es un servicio ofrecido por entidades financieras que consiste en gestionar
los pagos de una empresa a sus proveedores, ofreciendo a éstos la posibilidad de

cobrar las facturas con anterioridad a la fecha de vencimiento.

El confirming o reverse factoring es la actividad opuesta al factoring, es decir, se trata
de un servicio u operacion financiera por la que se ofrece llevar la gestion de los pagos

y no como ocurre en el factoring, que lo que se ofrece es gestionar los cobros.

El confirming es un producto o actividad propia de las entidades financieras, de los
bancos, que esta dirigido para facilitar y mejorar la gestién de sus pagos a sus
proveedores. El factoring es un sistema de financiacién que consiste en la transmisidn
de créditos comerciales frente a clientes a una entidad de factoring, que asume la
gestién de cobro de los mismos y, en su caso, anticipa un tanto por ciento de éstos. Los
créditos transmitidos pueden estar documentados en cualquier forma admitida en
derecho por ejemplo letras, pagarés, recibos, facturas, certificaciones y, en general,

cualquier documento de cobro admitido en el trafico mercantil. Las operaciones de

2 Farina, José. Contratos comerciales modernos. Pag. 130.
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factoring pueden ser realizadas por entidades de financiacion o por otras entidades de

crédito.

El confirming es uno de los contratos que responden a las necesidades econdmicas
modernas, junto con el factoring. Ambos son contratos de caracter financiero, cuya

naturaleza es atipica, sin regulacién legal especifica.

En particuiar el confirming es una operacion que como se dijo, hasta cierto punto deriva
del factoring, y que consiste en el pago anticipado a proveedores de las facturas
cedidas a las entidades financieras, previa informacién y confirmacién de pago de la
entidad compradora a la misma entidad financiera. En esta figura, éste anticipa el pago
del monto de la factura aplicando una tasa de descuento ofertada al proveedor, y la
entidad compradora paga a la entidad financiera el total de la factura, en la fecha de
pago definida. Tanto el confirming como el factoring comparten similitudes, siendo el
primero un sistema de gestiéon de pagos, y el ultimo, un sistema de gestion de cobros,
pudiendo concurrir ambas figuras cuando se da al proveedor la opcidn de anticipar el

pago a través de la cesién de créditos.

Mediante estos sistemas de cobro y pago gestionado por una entidad independiente de
la empresa se conseguira gestionar de forma mas adecuada el cobro a clientes y el
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pago a proveedores, llegando incluso a ofrecer la posibilidad de lineas de crédito para

el cobro de proveedores. Estos nuevos sistemas de cobro y pagos complementan los
sistemas fradicionales de gestion de cobro de clientes, tales como descuentos de

efectos o incluso el descubierto bancario.
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CONCIL.USIONES

Por la presente investigacion se puede dar cuenta que las normas mercantiles
establecidas en la legislacion guatemalteca no responden a la realidad, esto a
consecuencia de los cambios constantes en la sociedad y en el trafico comercial, y
por lo cual se considera que la evolucion de las normas mercantiles se encuentra

estancada.

De la investigacion realizada se constaté que el contrato de confirming cuenta con
todos los elementos juridicos esenciales para su correcta utilizacion dentro del
ambito mercantil guatemalteco por parte de sociedades anénimas especiales, en
este caso un banco, aunque la ley no prohibe que otro tipo de sociedad preste

dicho servicio, ya que no esta legislado.

El contrato de confirming tiene una aplicacion practica en el ambito comercial
guatemalteco, pero no existe legislacidn al respecto para poder tener uniformidad

de criterios entre las entidades prestadoras de este tipo de contratacion.

167



4. El riesgo del confirming esta asociado con el monto de la factura y con la capacidad
pago del cliente, y de esta manera se asume el resgoe del impago de las deudas por
parte de este, por lo cual la entidad se convierte en acreedor del cliente
subrogandose el derecho de poder cobrar los montos en el caso de adelantar el

pago a los proveedores de este.

5. A consecuencia del presente estudio se puede afirmar no existe legislacion al
respecto del contrato y otros contratos atipicos en cuanto a la forma en que se debe
celebrar dicho contrato, por lo tanto, no se tiene una total certeza juridica en cuanto

a los efectos que se produciran.
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RECOMENDACIONES

Es necesario que el Congreso de la Republica de Guatemala amplie la legislacion
mercantil adaptandose a las nuevas figuras de contratacion y teniendo en cuenta la
constante evolucion del derecho para con esto lograr mayor certeza juridica para

los sujetos que utilicen estas figuras contractuales que surgen en el mercado.

Se considera procedente la utilizacion del contrato, y de esta manera es necesario
promover la retabilidad y funcionalidad de este a las entidades financieras del pais
para obtener un mayor movimiento en las transacciones comerciales, asi como la
implementacion de legislacién que prohiba su utilizacion por parte de sociedades
que no sean bancos en aras de la seguridad juridica, por lo cual el Congreso de la

Republica de Guatemala debe crear las normas juridicas necesarias para este fin.
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Economia, realicen un estudio de los diferentes tipos de servicios de confirming o
factoring proveedor existentes y escojan los adecuados para satisfacer las
necesidades del mercado, creando y mejorando la seguridad juridica de este tipo
de contratacion y de esta manera por conducto del Organismo Ejecutivo para que
este plantee al Congreso de la Republica de Guatemala la creacion de legislacion al

respecto

Es conveniente mediante la utilizacion de sistemas de control obtener un limite pre-
asignado a la cantidad maxima de la gestiéon de pagos para regular asi tanto al
cliente y a la entidad financiera para que de esta manera ambas partes tengan
seqguridad en cuanto a los montos que seran manejados en la utilizaciéon del
contrato, todo esto mediante legislacion que debe crear al Congreso de la

Republica de Guatemala

En virtud de ser un contrato amplio en efectos juridicos para las partes y para el
orden econdmico social, este contrato para que tenga validez debe hacerce constar
en escritura publica o al menos en contratos por adhesion previa revisiéon de la
autoridad correspondiente, creando para esto por parte del Congreso de la

Republica de Guatemala la legislacion correspondiente.
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